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El expresidente y el BAJADA REPENTINA DE LAS COTIZACIONES
exgerente de CASI,

mesissorcs — E| VIINIStErio de Agricultura investiga

mas de 1,2 millones de

pérdidas a la cooperativa qUé "eV() al descenso brusco de IOS
precios de las hortalizas

La investigacion corre a cargo de la Agencia de Investigacion y Control Alimentarios (AICA), su
presidente, José Miguel Herrero, asegurd en Almeria que existen indicios para analizar lo ocurrido
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La produccion
sostenible de
hortalizas, a debate
en una jornada de
Cajamar y la SECH

Especial
Construccion de
Invernaderos y

Servicios Auxiliares

Momento de la reunion del sector hortofruticola almeriense con el director de la AICA, José Miguel Herrero. / FHALMERIA

DEL 10 AL 12 DE MAYO
BAR

La segunda edicion
de Infoagro Exhibition
se volcara con la
agricultura ecologica

La feria volverd a abrir sus puertas el proximo mes de mayo y, una
vez mas, el agricultor serd el gran protagonista del evento. Para €l se han
organizado un ciclo de conferencias y, ademas, las empresas participan-
tes podran contar con un espacio en el que mostrar sus novedades e inno-
vaciones para el sector agricola.
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El Ministerio de Agricultura investiga que llevo al
descenso brusco de los precios de las hortalizas

La investigacién corre a cargo de la Agencia de Informacién y Control Alimentarios (AICA), su presidente, José Miguel
Herrero, en una visita a Almeria, aseguré que existen indicios suficientes para analizar con detalle lo ocurrido

[ ] Rafa Villegas

as organizaciones agrarias
ASAJA y COAG han em-
prendido una guerra contra
la Gran Distribucién. La
sefialan como posible responsable
de la inexplicable y rdpida bajada
que experimentaron los precios de
las hortalizas, tras dos semanas en
las que, por una vez, cotizaron ele-
vadas por la ola de frio que arrasé
con las cosechas del resto de Es-
pafia y Europa. El Ministerio de
Agricultura y Pesca, Alimentacion
y Medio Ambiente (MAPAMA), a
través de la Agencia de Informacion
y Control Alimentarios (AICA), ha
visto “indicios suficientes” como
para iniciar la investigacién en ca-
labacin, berenjena y tomate. Asi lo
confirmé su presidente, José¢ Mi-
guel Herrero, en su visita a Alme-
ria, donde mantuvo una reunion con
representantes de organizaciones
agraria y del sector, incluida la co-
mercializacion.
Desde ASAJA y COAG valoran
de forma positiva que el director de

fha&imerio

Momento de la reunion del sector hortofruticola almeriense con el director de la AICA, José Miguel Herrero. /FHALMERIA

la AICA se desplazara a la provin-
cia y se reuniera con el sector para
recibir mayor informacién. En una
nota de prensa conjunta, ambas or-
ganizaciones agrarias aseguraron
esperar que todo este proceso “per-
mita dotar de mayor equilibrio y
transparencia a la cadena, de forma
que se ponga coto a practicas abusi-
vas que tienden a fijar un precio a la
baja, y que provoca que finalmente
el dltimo eslabdn, el de los agricul-
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Paseo de Santa Maria del Aguila, 58 - 2° E
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tores, reciba precios por debajo in-
cluso de sus propios costes”.

El mero hecho de investigar lo
ocurrido no tiene precedentes. Es
la primera vez que la AICA acepta
una denuncia de este tipo. El cam-
po espera respuestas y que no se
vuelva a sefialar a los agricultores
como culpables de elevados precios
en los lineales de los supermerca-
dos, los margenes que aplican ha-
bitualmente plataformas y cadenas
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de distribucién son, normalmente,
abismales.

Cabe recordar que, de la noche
a la mafana, los precios de calaba-
cin, berenjena y tomate bajaron de
precio con picos de hasta un 75 por
ciento. Una situacién que, ademads,
no se tradujo en un descenso de los
precios en los lineales de los super-
mercados, es mds, siguieron subien-
do de precio. En concreto, segtin el
Indice de Precios en Origen-Desti-

no (IPOD) de COAG, en la sema-
na 5 del afio el precio del calabacin
bajé un 62 por ciento en origen, si
bien subié un 14 por ciento en los
lineales de los supermercados.

Al respecto se pronuncié el
secretario provincial de COAG-
Almeria, Andrés Goéngora, quien
aseguré que “de nuevo, agricultores
y consumidores estamos siendo vic-
timas de las practicas especulativas
de las cadenas de distribucién que
quieren recuperar a marchas forza-
das sus abusivos margenes habitua-
les sin importarles los fundamentos
objetivos del mercado: oferta y de-
manda. El presidente de ASAJA-
Almeria, Francisco Vargas, por su
parte, sefiala como responsable de
lo ocurrido a la Gran Distribucién
y denunci6 “el poder que tiene este
lobby y la presién que ejerce sobre
el origen”. Tanto Andrés Géngora
como Francisco Vargas han exigido
a las comercializadoras hortofru-
ticolas almerienses que colaboran
en la investigacion con la Agencia
de Informacién y Control Alimen-
tarios.
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TRIBUNALES

El expresidente y el exgerente
de CASI, procesados

Habrian causado mas de 1,2 millones de pérdidas a la cooperativa

1 fhaimeria

a juez del Juzgado de

Instrucciéon ndmero 1 de

Almerfa ha acordado el

procesamiento del expresi-
dente de CASI, José Maria Andu-
jar, y del exgerente de la coopera-
tiva, Antonio Gonzalez, al estimar
que existen indicios suficientes
de que, durante su gestion entre
los afios 2012 y 2014, “causaron
pérdidas” a CASI por un valor su-
perior a los 1,2 millones de euros
con operaciones presuntamente
fraudulentas en la comercializa-
cién de tomate tipo cocktail. La
magistrada que instruye el caso
concluye, asimismo, que José
Maria Anddjar, “prevaliéndose de
su cargo” y, “en algunos casos,
en su beneficio personal”, realiz
gastos con cargo a la cooperativa,
causandole a esta “un perjuicio de
119.453,44 euros”. Con respecto
a este presunto delito de apropia-
cién indebida, la juez detalla que
Anddjar habria realizado distin-
tos gastos con cargo a la entidad,
emitido facturas “carentes de jus-

José Maria Andujar. rruameria

tificante contable o sobreprecio”
y, ademds, en las que “no estaban
detallados los conceptos por los
que se realizaban”.

De este modo, el auto de pro-
cedimiento abreviado imputa a
Anddjar y a Gonzalez la presunta
comision de delitos de estafa y,
ademds, en el caso del primero,
una supuesta apropiacién indebi-
da, por lo que da traslado al Mi-
nisterio Fiscal y a las dos acusa-
ciones particulares, entre ellas la
propia CASI, para que formulen
acusaciéon o pidan el sobresei-
miento de la causa.

Segtin la juez, tanto Anddjar
como Gonzalez, “‘de comun acuer-
do y aprovechando los cargos que
ocupaban”, habrian autorizado
la produccién de tomate cocktail
“solo a algunos socios de la coope-
rativa” y con “dnimo de beneficio
ilicito”, entre ellos, presuntamen-
te, el propio presidente de CASI y
algunos familiares. De este modo,
ambos habrian, incluso, incumpli-
do con las propias bases de la coo-
perativa de “no impedir o limitar el
producto que los agricultores que-
rian plantar para cada campafia”.

De este modo, en las campa-
fas 2012/2013 y la 2013/2014,
habrian asignado un precio de
compra a los cooperativistas de
este tipo de tomate de 1,53 euros
y 1,24, respectivamente, cuando
el precio de venta era de 1,17 y
1,27, respectivamente. Asi, el pri-
mer afio, habrian causado pérdidas
a CASI superiores a los 700.000
euros, si se tienen en cuenta la
comercializacién y los gastos de
manipulado, envasado y transpor-
te, asi como algo mds de 526.000
euros el segundo afio.

A
La provincia fue la que mas vendio a Reino Unido. irraneria

DATOS DE EXTENDA

Almeria concentra un tercio de
las exportaciones andaluzas

Mas de 2.600 millones de euros en 2016

[ ] I. Fernandez

Imeria volvié a liderar las
exportaciones andaluzas
de alimentos y bebidas en
2016 y, de hecho, segin
los tltimos datos hechos publi-
cos por la Agencia Andaluza de
Promocién Exterior-EXTENDA,
en ese aflo, la provincia realizé
ventas en el exterior por valor de
2.622 millones de euros, un 8,4%
mas que el afio anterior. Esta ci-
fra representa, ademads, el 26,1%
del total andaluz, que ascendi6 a
10.028 millones de euros, cifra
récord histdrica para el sector.

Por otro lado, la provincia ha
incrementado sus ventas a Reino
Unido desde que este pais vota-
ra en referéndum su salida de la
Unién Europea (UE), el conocido
como ‘Brexit’. Seguin datos de la
Administracién, entre julio y no-
viembre pasados, Almeria vendi6é
a Reino Unido 82.780 toneladas
de género por valor de 74.685 eu-
ros, un 6% y un 14% mas, respec-
tivamente, que en el mismo perio-
do de 2015, convirtiéndose asi en
la provincia que mas vendio a este
pais. Pepino y pimiento fueron,
por otro lado, dos de los productos
que m4s aumentaron sus ventas.

Crecen un 18% las ayudas para los
programas operativos de las OPFH

En 2017, ascenderan a 96 millones de euros para 95 organizaciones

[JI.LFG.

as ayudas para los pro-
gramas operativos de
las Organizaciones de
Productores de Frutas y
Hortalizas (OPFH) alcanzaran en
este afio los 96 millones de euros,
un 18% mas que en 2016, y de
ellas se beneficiaran un total de
95 entidades andaluzas, segin
explicé la consejera de Agricul-
tura, Pesca y Desarrollo Rural,
Carmen Ortiz, recientemente en
Comisién parlamentaria. El afio
pasado, se gestionaron pagos de
63,5 millones de euros para 88
entidades.
La consejera andaluza valord,
por otro lado, la posibilidad que

Carmen Ortiz. jraimeria

se abre ahora a los alhondiguis-
tas de acceder a estos incentivos
y, de hecho, de ser asi, las ayudas
europeas recibidas en Andalucia

podrian incrementarse hasta los
110 millones de euros. En esta
linea, Ortiz recorddé que, tras el
cambio en la normativa euro-
pea, la Consejerfa ha impulsado
un nuevo modelo que atiende a
las demandas de los agricultores
de subastas, ya que contempla
que los productores que comer-
cializan su género a través de
las alhdndigas y que se hayan
constituido como OPFH puedan
acceder a los fondos europeos
destinados a los programas ope-
rativos, algo que no estaba pre-
visto anteriormente.

En Almeria, actualmente, son
40 las OPFH existentes y que
agrupan a un total de 8.343 pro-
ductores.

Akira Seeds se integra en
el grupo japonés Kagome

Nace ahora la subsidiaria Unigen Seeds Spain

[JI.FG.

kira Seeds, empresa de

semillas espafiola, se aca-

ba de integrar en el grupo

japonés Kagome tras la
compra de la compaiifa por par-
te de la empresa United Genetics
Holding LLC, perteneciente a
este importante grupo nipén. De
este modo, nace ahora la subsidia-
ria espafiola Unigen Seeds Spain
S.L., que engloba toda la estructu-
ra de Akira Seeds, si bien la marca
registrada de la empresa permane-
cerd como marca alternativa de la
nueva compafiia creada.

Segtin informaron desde Akira
Seeds, a través de un comunicado,
todo el personal actual de la em-
presa “estd muy satisfecho con

los nuevos cambios” y por “per-
tenecer a este importante grupo
que reforzard con nuevas incor-
poraciones la presencia de Uni-
gen Seeds en nuestros mercados”.
Asimismo, avanzaron que Infoa-
gro Exhibition, que se celebrard
del 10 al 12 mayo préximos, es
el marco elegido para presentar la
nueva imagen de la empresa.
Akira Seeds acaba de cumplir
10 afios, tiempo que le ha valido
para convertirse en referente en un
mercado tan profesional como el
de las semillas horticolas en la Pe-
ninsula Ibérica, destacando, sobre
todo, su presencia en portainjertos
para sandia y berenjena, pimien-
tos especiales dulces y picantes,
cebollas, tomates rastreros o mer-
cados de baby leaf, entre otros.
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COMPROMISO CON EL MEDIO AMBIENTE

Biotec Family, cooperativa cien por cien ecologica que
destaca por su produccion tradicional, de sabor y calidad

1 fhaimeria

iotec Family es una

cooperativa cien por

cien ecoldgica, que

ofrece a sus clientes
gran variedad de hortalizas
organicas entre las que se en-
cuentran tomates, pepinos,
calabacines, berenjenas y pi-
mientos. En la época estival,
es la principal compaifiia que
produce gran cantidad de mini
sandia ecolégica sin semillas
o con micro semillas.

Tal es su compromiso con
el medio ambiente, que todo
su equipo trabaja junto con los
productores/agricultores aso-
ciados a dicha cooperativa.

La clave empresarial de
Biotec Family es la produc-
cién tradicional, proporcio-
nando sabor y calidad en sus
productos, ademds de respetar
la tierra que los hace crecer.

Paol.

Y es que, su eslogan asi lo
muestra: ‘Producimos tradi-
cidén, exportamos sabor’.

‘Biotec Down’

La ambicién de esta empresa
no queda aqui, la campaiia pa-
sada puso en marcha una linea
de trabajo con personas con
discapacidad a la que llamaron

‘Biotec Down’. A dia de hoy,
esta apuesta es una realidad,
los trabajadores estdn total-
mente integrados y trabajan-
do a un ritmo excelente. Esto
hace ver que Biotec Family
es una empresa ejemplar, tan-
to con sus trabajadores, como
con el cuidado de la tierra en
la que vivimos.

Q%ﬁlnnovaICIima MEGAL

INNOVANDO PARA LA AGRICULTURA SOSTENIBLE
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SOLAR Green Enerpy es un sistema revolucionario que engloba
los Ultimos avances y tecnologia en energias renovables y limpios:

+/ Reduce los costes.
./ Ahorra los gastos de la luz.
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Kenogard recibe
el certificado EFR

Actualidad _

% KENOGARD

CULTIVAMOS LA INVESTIGACION - #ff 503 #

en materia de conciliacion laboral

a Fundacién Madsfamilia,

encargada de conseguir

mayores cuotas de respe-

to, justicia, igualdad y
responsabilidad dentro de la so-
ciedad, otorga el certificado EFR
a las empresas espaifiolas, entre
las que se encuentra Kenogard,
que responden a una cultura so-
ciolaboral y empresarial basada
en la flexibilidad, el respeto y el
compromiso.

El certificado EFR es un mo-
vimiento internacional que im-
pulsa la conciliacién de la vida
familiar, personal y laboral a tra-
vés de herramientas profesiona-
les, apoyando la igualdad de
oportunidades y favoreciendo la
inclusion de los mas desfavoreci-
dos.

El distintivo fue entregado
dentro del X Aniversario y X
Acto de entrega de los Certifica-
dos EFR en la sede del Ministe-
rio de Sanidad, Servicios Socia-
les e Igualdad del Gobierno,
presidido por la ministra Dolors
Montserrat.

“La Fundacién Masfamilia
lleva 10 afios trabajando junto a
las empresas espaifiolas para po-
sibilitar el equilibrio entre la
vida profesional y personal a tra-
vés de la conciliacion. Desde el

Gobierno encomiamos esta la-
bor, ya que favorece la construc-
ciéon de una sociedad donde las
familias tengamos mds tiempo
para estar con nuestros hijos y
seres queridos”, ha afirmado la
ministra de Sanidad, Servicios
Sociales e Igualdad.

En la actualidad, ya son mas
de 550 las entidades que han ob-
tenido este sello de calidad que
beneficia a cerca de 500.000 em-
pleados y sus familias; y a partir
del 2016 también forma parte de
este grupo de empresas Keno-
gard. Todas las empresas certifi-
cadas contribuyen a extender los
valores y la cultura EFR en la
sociedad y en los mercados, por
medio de sus operaciones comer-
ciales, su inversion y su impacto
y proyeccion social.

Este titulo y certificaciéon nos
afianza como empresa poseedora
de una cultura empresarial conci-
liadora dentro de nuestra Res-
ponsabilidad Social Corporativa,
reforzando los valores de Keno-
gard, como parte del Grupo Ja-
ponés Sumitomo Chemical -
Nissan Chemical, basados en
cualidades como: sentimiento de
confianza, empatia y pasién; ac-
cion e iniciativa, respeto e inno-
vacion.

“La Fundacion Masfamilia lleva 10 afios
trabajando junto a las empresas espariolas
para posibilitar el equilibrio entre la vida
profesional y personal a través de la
conciliacion. Desde el Gobierno encomiamos
esta labor, ya que favorece la construccion
de una sociedad donde las familias tengamos
mas tiempo para estar con nuestros hijos y
seres queridos”

AENOR

efr

certificado en conciliacion

Fundacion Masfamilia certifica que el modelo de gestion efr -entidad familiarmente
responsable- implantado en

Kenogard, S.A.

es conforme a las directrices y reguisitos del documento norma
efr 1000-2 edicion 4

y, de acuerdo a la auditoria / evaluacion externa realizada por

AENOR

el alcance de este certificado es

disefio, estrategia y practicas aplicadas en el desarrollo de las actividades de
Kenogard, S.A.

Aprobacion de certificado n® ES -232/02- 2016 f AENOR

Aprobacidn origina 4 noviembre 2018

Certificado en vigar 4 noviembre 2016

Caducidad del cerificado 4 noviembre 2018

entidad auditora f evaluadora por Fur

fundacion

masfamilia

wiranmastamidia N

Asodacién Espanola de
Normalizaci6n y Certificacién
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CONSERVACION DEL ENTORNO Y SATISFACCION DE LAS EXIGENCIAS DEL CONSUMIDOR

Fertinagro, del lado del sector: apuesta por productos
saludables y medioambientalmente sostenibles

1 fhaimeria

as cooperativas almerien-

ses, lideres en la comer-

cializacién de hortalizas

para consumo en fresco,
continuamente a lo largo de su his-
toria han tenido que ir adaptandose
a las nuevas circunstancias desarro-
llando un modelo de produccion y
comercializacién que, a dia de hoy,
se basa, por un lado, en el empleo
de esmeradas practicas agricolas
que potencian de forma simulta-
nea la productividad y la gestion
medioambiental en los terrenos
agricolas de los socios, es decir, la
eficiencia en el uso de los recursos
agricolas, y, por otro lado, atienden
las exigencias del mercado con un
consumidor cada dia mds preocu-
pado y sensibilizado por el respeto
al medioambiente y por la calidad
y seguridad alimentaria de los pro-
ductos que adquiere. Asi pues, si
en el pasado fue la aparicién de

nuevos retos los que podian com-
prometer la hegemonia de éstas en
el mercado, como fue la entrada
en escena de nuevos competidores
(paises terceros) o la extensién de
nuevos problemas fitosanitarios
(virus, etc), en el presente y futuro
serd la adaptacion a las exigencias
del nuevo perfil del consumidor:
mas eficiente y exigente, mas preo-
cupado por su salud y por el medio
ambiente y mds solidario y respon-
sable.

Conocedores de que el consu-
midor demanda cada vez més pro-
ductos saludables y medioambien-
talmente sostenibles, Fertinagro, a
través de su departamento de 1+D,
estd empezando a desarrollar nue-
vos sistemas de cultivo basados en
planes de fertilizacion sostenible.
Estos suponen una potente herra-
mienta de rentabilidad y sostenibi-
lidad para los agricultores, ya que
con ellos se mejora la productivi-
dad, pero de forma sostenible.

Jornada de campo en la finca de un socio de CASI que esta siguiendo un

Plan de Fertilizacion Sostenible desarrollado por Fertinagro. /FHALMERIA

Fertinagro estd llevando a cabo
un ensayo demostrativo en la ex-
plotacién de tomate de un socio
de la Cooperativa Agricola San
Isidro (CASI), ensayo basado en
la aplicaciéon de un Programa de
Fertilizacion Inteligente (PFI), fun-
damentado en tres etapas: regene-
racion edafica del suelo (principal
activo agricola del agricultor) para

recuperar y mantener la fertilidad
del suelo (base de la produccién
ecoldgica). Para ello, Fertinagro
ha desarrollado tecnologias que
permiten que las plantas, prefe-
riblemente, se puedan nutrir del
ecosistema edafico en lugar de
con el aporte masivo de unidades
fertilizantes, siendo este aspecto
critico en la zona del Campo de

Nijar y Bajo Andarax, donde se
ubican gran parte de las explota-
ciones de los socios de CASI, zona
catalogada como vulnerable a la
contaminacién por nitratos, segin
el decreto 36/2008 de la Conseje-
ria de la Presidencia de la Junta de
Andalucia; Nutricion integral de la
rizosfera (nutricion eficiente y sos-
tenible) y potenciacion metabdlica
de los cultivos (biofortificacién de
los cultivos frente a adversidades
fitopatolégicas y ambientales).
Fertinagro estd consiguiendo de
esta forma que agricultores que es-
tan siguiendo y siendo asesorados
sobre estos planes de fertilizacion
sostenible consigan una mayor
eficiencia en la fertilizacién, em-
pleando menos unidades fertilizan-
tes e incrementando los rendimien-
tos agronémicos de sus cultivos,
derivando todo esto en una mayor
rentabilidad para los socios con
una garantia de sostenibilidad
para sus suelos y explotaciones.

www.fertinagro.es

Micro
Quel....

Ua

Complejo nutricional con efecto estimulante.
POTENCIADOR DE LOS PROCESOS DE
FLORACION Y CUAJADO DE LOS FRUTOS.

3 FERTINAGRO
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Multi-K™. El autentico y unico

Nitrato Potasico de Haifa

aifa es una corporacién

multinacional de origen

israeli y un proveedor li-

der en nutrientes espe-
ciales para plantas. La mision
fundamental de Haifa es la crea-
ciéon de soluciones altamente
efectivas para los agricultores de
todo el mundo, en base al gran co-
nocimiento que tiene de sus nece-
sidades.

Cumpliendo con su objetivo
fundamental, Haifa ha desarrolla-
do la mas amplia gama de nitratos
potasicos con diferentes especifi-
caciones, para adecuarse a las ne-
cesidades individuales de cada
cultivo y cada sistema de aplica-
cién.

El nitrato potisico de Haifa
(Multi-K™) con sus diferentes
especificaciones, representa una
fuente tnica de potasio en térmi-
nos de valor nutricional, eficien-
cia y aplicacién, conteniendo un
100% de macronutrientes para la
planta: potasio (K) y nitrato-Ni-
trégeno (N-NO3). Haifa fabrica
diferentes formulaciones como,
por ejemplo, Multi-K™ GG, ni-
trato potasico grado invernadero
con la maxima solubilidad en
agua y cuya disolucion en el tan-
que de la solucién madre no gene-
ra espuma.

A esto hay que afiadir, Multi-
K™ Reci, nitrato potdsico con un
extra bajo contenido de sodio, es-
pecialmente disefiado para aplica-

Multi-K
Classic

Water st fr-mlier )

<

bt
o
W
du
W
3
E
-

Haifa MAP

Mana hrmmenism Phatphate
tirrhoial Grace

12-61-0

[Fr—

15.5-0-0+26.5 Cal
L

HQITQ

Haifa MKP ky

Moo Pl g Piguphuny
Lot Soae
0-52-34

L e i,

a
¥
2
]
o

Ademas de Multi-K™, Haifa fabrica y comercializa una extensa seleccion de fertilizantes solubles en agua, que les permite suministrar todos los nutrientes
necesarios para las plantas mediante la Nutrigacion™.

ciones en hidroponia y en cultivo
sin suelo. La utilizacién de Multi-
K™ Reci en hidroponia con recir-
culacion disminuye la concentra-
cién del sodio en la solucién
nutritiva, permitiendo un mayor
nimero de recirculaciones, sin
producir fitotoxicidad por acumu-
lacién de sodio y, por lo tanto, un
ahorro en el costo de la nutricién
de las plantas.

Multi-K™ Absoulte es, por su
parte, un nitrato potdsico de alta
gama especialmente disefiado
para aplicaciones en hidroponia y
en cultivos sin suelo. Con su

Haifa ha desarrollado
la mas amplia gama
de nitratos potasicos
con diferentes
especificaciones,
para adecuarse a
las necesidades
individuales de cada
cultivo y cada sistema
de aplicacion

maxima pureza y rica composi-
ci6n, Multi-K ™ Absolute asegu-
ra que toda la aportacién es con-
sumida por las plantas, sin
acumulacién de contaminantes en
el sistema de riego y sin particulas
que obturen los conductos de
agua.

Multi-K™ pHast es un nitrato
potdsico de pH dacido especial-
mente disefiado para aplicaciones
altamente eficientes por medio de
la Nutrigacion™ (fertirrigacion) y
la aplicacioén foliar, mejorando la
produccién y la calidad de esta.
Multi-K™ pHast tiene una reac-

cién 4cida (pH 4 al 10% solu-
cién), por lo que mejora las carac-
teristicas fisicas de las soluciones
nutritivas para Nutrigacion y de
las soluciones para aplicacion fo-
liar.

Por dltimo, Multi-K™ Prills
es un nitrato potasico selecciona-
do para la aplicacién directa al
suelo. Ademds de Multi-K™,
Haifa fabrica y comercializa una
extensa seleccion de fertilizantes
solubles en agua, que les permite
suministrar todo los nutrientes ne-
cesarios para las plantas mediante
la Nutrigacion™.
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Agrocolor supera las 42.400 hectareas
certificadas con GlobalG.A.P. en 2016

grocolor  fue  auto-
rizada en 2014 por
GlobalG.A.P. y, de des-
de entonces, el nimero
de operadores, productores indi-
viduales o grupos de productores
que han solicitado y firmado con
la certificadora almeriense no ha
dejado de crecer. De este modo,
Agrocolor cerr6 2016 con 273
operadores, 189 productores in-
dividuales (opcion 1) y 84 grupos
de productores (opcién 2) certi-
ficados que, en total, suman una
superficie certificada de 42.420
hectareas. Atender la gran deman-
da de certificaciéon en tan poco
tiempo ha sido posible gracias
al trabajo realizado por un grupo
humano de profesionales formado
por 26 auditores cualificados para
este esquema de certificacion.
Los operadores estan localiza-
dos en todo el territorio espaiiol,
siendo relevante el volumen en
Andalucia, Canarias, Extremadu-
ra y Comunidad Valencia.
La certificaciéon GlobalG.A.P.
es ampliamente conocida en el

SUPERFICIE (Ha)
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sector horticola espaiiol, siendo
actualmente la norma de buenas
practicas agricolas de referencia
a nivel mundial y, en la mayoria
de los casos, un requisito impres-
cindible para poder comercializar
productos agricolas frescos en los
mercados europeos.

Ademds, Agrocolor cuen-
ta con la autorizacién para la
verificacién de varios moédulos
de GlobalG.A.P., como son el

42420
3766 I
2015 2016

GRASP, médulo de responsabili-
dad social, o el de Cadena de Cus-
todia, médulo para aseguramiento
de trazabilidad. Solo desde 2014,
cuando Agrocolor fue autorizado
por GlobalG.A.P., han solicitado
y firmado con Agrocolor mas de
109 operadores.

Asimismo, desde que la certi-
ficadora almeriense fue autorizada
en 2014, han solicitado y firmado
con Agrocolor 19 operadores.
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Multi-K™

El auténtico y unico

Nitrato Potasico de Haifa

Haifa lberia

Haifa produce la mas amplia gama de

nitratos potasicos con diferentes especificaciones,
para adecuarse a las necesidades individuales de
cada cultivo y cada sistema de aplicacion.

Multi-K™ GG. Nitrato Potasico grado invernadero con la
maxima solubilidad en agua y cuya disolucién en el
tanque de la solucién madre no genera espuma.

Telf: 91 591 2138 | E-mail: Iberia@haifa-group.com | www.haifa-group.com

Pioneering the Future

Haifa
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Grupo Cristalplant afronta la primavera
con sus delegaciones a pleno rendimiento
y con un incremento en la produccion

[ ] Elena Sanchez

rupo Cristalplant tiene,
desde hace varias sema-
nas, todas sus delegacio-
nes, tanto de la provincia
de Almeria, como de otras zonas
andaluzas a pleno rendimiento,
con el fin de poder hacer entrega,
a tiempo, de las miles de plantas
demandadas por los agricultores
para el segundo ciclo de la cam-
paiia hortofruticola 2016/2017. Y
es que, desde la empresa “se estd
trabajando fuerte en la época en la
que nos encontramos, ya que no
solamente contamos con pedidos
de planta para la provincia de Al-
meria (que se mantendrén hasta la
primera quincena de marzo), sino
que también estamos sembrando
semillas que tenemos que entre-
gar en el mes de abril para otras
zonas de produccion al aire libre
como Sevilla o La Mancha”, ex-
plica Francisco Escobar, director
comercial de Cristalplant.

Para la campafia de primavera,
Escobar asegura que “nuestro vo-
lumen de produccién se ha visto
incrementado en todos los culti-
vos con los que trabajamos, sobre
todo en sandia, ya que en la zona
del Levante almeriense, que se
cultiva también al aire libre, el vo-
lumen de produccién estd regis-
trando un aumento mayor en
comparacién con el ejercicio an-
terior”. Uno de los aspectos igual-
mente destacados por Cristalplant
de cara a este segundo ciclo es
que, “debido a que los precios de

Semillero de San Agustin a pleno rendimiento. /GRUPO CRISTALPLANT

Hortofruticola La Neca se fija para este
aino aumentar su nimero de productores

La empresa ejidense también intentard incrementar la cifra de clientes

|:| Elena Sanchez

ortofruticola La Neca se ha
marcado dos importantes
objetivos para el afio que
apenas acaba de comenzar.
Y es que, como adelanta Juan Es-
cobar, comercial y gerente de la
empresa, “nuestro fin para este
2017 es intentar aumentar el nu-
mero de productores, asi como de

clientes, aparte de fidelizar los
que ya tenemos, creando una
base sélida que nos ayude a ir ha-
cia la direccién que la empresa
quiere darle a La Neca”.
Asimismo, gracias al trabajo
constante que desempefla, esta
firma ejidense estd en el camino
correcto para “lograr ser una em-
presa referente en calabacin y
berenjena. Sabemos que es dificil

de conseguir, pero en berenjena
somos una de las entidades espe-
cialistas con mayor comercializa-
cién y, en calabacin, cada afio,
estamos aumentando el nimero
de kilos y tanto productores como
clientes estan relacionando a La
Neca con berenjena y calabacin
de calidad”, asegura Escobar.

Por otro lado, gracias a que,
en los ultimos meses, el mercado

las hortalizas estuvieron bastante
altos durante varias semanas, el
agricultor ha empezado a solicitar
semilla de primavera mds tarde en
relacidn con afios anteriores. Y es
que, como es normal, cuando los
precios estdn por encima de los
dos euros, el objetivo es intentar
aguantar la planta lo maximo po-
sible para obtener mayor rentabi-
lidad”.

Una de las claves del éxito del
Grupo Cristalplant en el afio 2016
fue el éxito absoluto que se regis-
tré en materia de germinacion y
prendimiento de injertos, los cua-
les se situaron en valores del 98
por ciento, en el primer caso, y

superiores a este porcentaje, en el
segundo. Datos que, sin duda,
“responden al esfuerzo realizado
por la compaiifa en una renova-
cion tecnoldgica, que ha estado
unida a un alto grado de implica-
cion de los equipos técnicos y
profesionales”, asegura Escobar.
Por este motivo, el objetivo de
esta campafia es seguir “mante-
niendo estas cifras, ya que nuestro
trabajo consiste, también, en ha-
cer las cosas de la mejor manera
posible y con las mejores tecnolo-
gias para entregar a nuestros agri-
cultores la planta a tiempo y con
la mayor calidad posible, ya que,
de esta manera, también contri-
buimos a mejorar su rentabili-
dad”.

Por otro lado, Francisco Esco-
bar tuvo la oportunidad, a prime-
ros de febrero, de visitar la 25
ediciéon de Fruit Logistica, en
Berlin, “una feria que me gusté
mucho y de la que sali bastante
satisfecho con todo lo que tuve
ocasién de ver y con la evolucién
que esta experimentando el sector
en los tdltimos afios”. Asimismo,
el director comercial de Cristal-
plant recordé que “es un evento al
que las empresas almerienses de-
bemos de seguir asistiendo debi-
do a su grandeza y a la gran varie-
dad de visitantes profesionales de
todo el mundo que asisten y con
los que, por qué no, existe la posi-
bilidad de iniciar nuevas vias de
negocio, que nos permitan seguir
ampliando mercados y evolucio-
nando como empresa”.

Interior de un invernadero de berenjena de Hortofruticola La Neca. /FHALMERIA

ha sufrido escasez de producto, Al-
meria se ha convertido en la zona
que mds género ha aportado, lo que
ha permitido que La Neca haya teni-
do la oportunidad de “tomar contac-

to con nuevos clientes”. Con todo
ello, a partir de las proximas sema-
nas, lo que resta es seguir trabajan-
do en la misma linea para poder
cerrar una campafa en positivo.



Febrero 2017 * fhalmeria

11

Actualidad

El poder desinfectante del ozono lo convierte en
un gran aliado para la industria agroalimentaria

ZonoSistem, Ingenieria del Ozono S.L. disefa y fabrica sistemas de ozono para ser utilizados en camaras frigorificas, salas
de envasado o manipulado de productos alimentarios

[ ] Isabel Fernandez

onoSistem, Ingenieria del

Ozono S.L., empresa li-

der en la fabricacién y

desarrollo de sistemas ge-
neradores de ozono, disefia y fa-
brica sistemas de ozono especial-
mente adaptados a su uso en la
industria agroalimentaria, gracias
al poder desinfectante de este gas.
De este modo, los sistemas que la
empresa distribuye en la provincia
a través de Ozono Almeria tienen
aplicaciones, por ejemplo, en ca-
maras frigorificas y salas de enva-
sado o manipulado.

En el caso concreto de las cé-
maras frigorificas, la potente ca-
pacidad desinfectante del ozono
le permite destruir con facilidad
virus, bacterias, hongos, mohos o
esporas que pueden encontrarse
adheridos a alimentos, paredes o
contenedores. Seguin explican
desde Ozono Almeria, “al inyec-
tar ozono en la camara, creamos
una atmésfera inerte donde no hay
posibilidad para la vida microbio-
16gica”, de modo que “elimina-
mos los focos infecciosos y la po-
sibilidad de que se propaguen a
otras partidas, evitando asi la con-
taminacién cruzada”. Junto a todo
esto, el estado gaseoso del ozono
le permite llegar a lugares de difi-
cil acceso, haciendo asi su labor
mads profunda y eficaz, desinfec-
tando a su paso superficies, herra-
mientas, mobiliario, paredes y at-
mosfera.

Por otro lado, la utilizacién de
ozono en este tipo de camaras
contribuye de forma directa a au-
mentar la vida til de los alimen-
tos. En este sentido, desde la em-
presa explicaron que, al eliminar
la carga microbiana, el ozono per-
mite una “disminucién de la velo-
cidad de putrefaccién”, de modo
que los alimentos, por un lado,
tendrdn una vida comercial mayor
y, por otro, la empresa comerciali-
zadora disminuird sus pérdidas.
Pero no solo eso, el ozono tam-
bién previene las consecuencias
derivadas de las variaciones de
temperatura y, ademads, conserva
durante mas tiempo las caracteris-
ticas organolépticas de los ali-
mentos y su aspecto natural. A
todo ello hay que afiadir, en el

En el caso concreto de
las camaras frigorificas,
la potente capacidad
desinfectante del
0zono le permite
destruir con facilidad
virus, bacterias,
hongos, mohos o
esporas que pueden
encontrarse adheridos
a alimentos, paredes o
contenedores

caso de las frutas y hortalizas, que
elimina el etileno y todo lo que
conlleva.

Ademads de en cdmaras frigori-
ficas, el ozono también puede ser
utilizado en salas de envasado y
manipulacién de alimentos, don-
de el agua juega un papel funda-
mental. En su caso, este gas es un
gran aliado del proceso de elabo-
racién, ya que garantiza que el
agua usada tenga una desinfec-
cién total sin residuos quimicos.
Para ello, solo hay que “mantener
una dosis de ozono disuelto en el
agua, constante en el tiempo y, de
forma automatica, realizar trata-
mientos de choque a altas dosis”,
explicaron desde Ozono Almerfa.

Para poder llevar a cabo todas
estas aplicaciones, Ozono Alme-

|
ria cuenta con sistemas de ozoni-
zacion disefiados y fabricados,
concretamente, para cada una de
ellas, con sistema de control, de
medicion y regulacién a medida
de la necesidad de cada industria.
Todos ellos pueden ser controla-
dos de forma remota desde cual-
quier teléfono movil u ordenador
con acceso a Internet.
ZonoSistem es, por ultimo,
una de las pocas empresas euro-
peas que, tras la inclusién del ozo-
no en la lista de sustancias bioci-
das de la Unién Europea (UE),
tiene autorizacion para fabricar y
vender sistemas de ozono para
riego. Asimismo, es miembro de
la asociacion europea de fabrican-

tes de generadores de ozono EU-
OTA.

Ozono Almeria

Distribuidor Oficial Ingenieria de Ozono SLLU

RIEGATUICL

ULTIVO CON'AGUA OZONIZADA:
Desir i:;cém‘?t-ﬂ";r‘;“'ﬁ lalcalidad|del agua
‘Aumenta elirendimiento
Reducellas perdidas

COMIOZONGO PUEDES:
Flﬂﬂhﬂ“ﬁﬁ?gprﬂerj?cﬂf.ﬂTrrufhuﬂﬁ*ﬂ hErrias

Mejorarila calidad/delagualenilas balsas
Desinfectarisueloscontaminados

@ ZonoSistem

www.generadoresdeozono-almeria.es
Tel: 950 043 051
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LA MULTINACIONAL HOLANDESA ES LIDER MUNDIAL EN PRODUCCION DE SEMILLA DE LECHUGA Y ESPINACA

Rijk Zwaan presenta en las jornadas de Cartagena la gama
Knox de lechugas tras ser premiada en Fruit Logistica

Mds de 1.000 profesionales nacionales e internacionales han pasado por el CED de La Marina a conocer las nuevas
variedades Knox, Salanova y Cruncky COS, entre otras

[ ] José A. Gutiérrez

ijk Zwaan celebrd, a fi-

nales de febrero, las ya

tradicionales  jornadas

de puertas abiertas en su
centro de experimentacién de La
Marina, en Cartagena, para mos-
trar las novedades en cultivos de
hoja, tanto a productores como
responsables de comercializacién
y supermercados.

José Luis Sanz es el responsa-
ble de este tipo de cultivos dentro
de la estructura de RZ y comen-
td, con motivo de las menciona-
das jornadas, que “recientemente
hemos recibido el Premio a la
Innovacién concedido en la ulti-
ma edicién de Fruit Logistica por
nuestra gama de lechugas Knox,
creemos que los cambios que he-
mos introducido en el consumo
de este vegetal va a revolucionar
el mercado de la IV Gama”.

Sanz afiade a este respecto
que “es un atributo genético que
hemos identificado en lechuga
para cultivos de IV Gama, que
permite que se oxiden las plan-
tas mds tarde”. Lo cual significa
“que la lechuga Knox tiene una
mayor durabilidad, es mas versa-
til para su uso en alimentacion, se
aprovecha mejor y, por lo tanto,
se ahorran costes en la industria
de IV Gama”.

Por otra parte, Sanz afiadi6
que “esta caracteristica permite,
igualmente, trabajar en los enva-
ses sin atmésfera controlada. Ac-
tualmente se retiraba el oxigeno
de los envoltorios y se afiadia ni-
trégeno para retrasar la oxidacién
con el consabido inconveniente
del mal olor cuando se abre la
bolsa. Con las lechugas Knox se
mantiene el aroma al no tener que
aportar nitrégeno que evite la oxi-
dacién”.

La gama Knox estd integrada
actualmente por 10 variedades,
no obstante José Luis Sanz ade-
lanté que “estamos trabajando
para aumentar las variedades en
todos los segmentos y en todas
las estaciones”.

Las jornadas también se cen-
traron en la gama de lechugas
Salanova. El responsable de los

José Luis Sanz, responsable de cultivo de hoja de RZ. / JOSE A. GUTIERREZ

cultivos de hoja de RZ explic6 al
respecto que “la caracteristica es-
pecial de esta lechuga es que con
un solo corte, esta lista para con-
sumir. Se comercializan vivas y
otras veces preparadas para con-
sumir directamente”. Ademads,
Sanz afadi6 que “dentro de la
gama Salanova estd desarrollada
la caracteristica Knox antes co-
mentada”.

En el entorno de las jornadas
se presentd a la gran distribu-
cién “nuestra gama de lechugas
‘Snack lettuce’ de tamafio mini,
que se desojan con mucha faci-
lidad y sus hojas enteras se usan
para relleno. Son lechugas de
textura crujiente y de sabor muy
dulce capaz de aguantar rellenos,
tanto en dulce como en caliente”.

Finalmente, Sanz también
hizo referencia, como nota desta-

cada de las jornadas, a Crunchy
COS, que es una lechuga romana
crujiente, dulce para el mercado
de mucho sabor con un aspecto
diferente, y distinta a la romana
tradicional.

Las jornadas tuvieron una pri-
mera parte internacional en las
que se atendié a productores de
todos los continentes y una se-
gunda parte centrada en el mer-
cado nacional. Sanz coment6 que
“hemos recibido mas de 1.000
invitados en las dos semanas de
jornadas”.

Rijk Zwaan es lider mundial
en produccién de semilla de le-
chuga y espinaca. Mantienen
igualmente el liderazgo en cuanto
anovedades, tendencia y cdmo va
a ser el mercado del futuro. En RZ
se desarrolla mucha innovacién
de cara al consumidor y el tema

AT e
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Numerosas visitas internacionales han podido conocer las nuevas varieda-
des que presento RZ en el CED La Marina, en Cartagena.

del sabor se ha convertido en un
asunto prioritario para los inves-
tigadores de la multinacional, no

obstante, es una de las empresas
que mds recursos destina a la in-
vestigacion de nuevas variedades.
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REUNION EN LA REGION DE MURCIA

ASAJA de Almeria, Alicante y Murcia hacen frente
comun para reclamar soluciones al déficit hidrico

Las tres se han marcado como objetivo establecer acciones coordinadas para resolver el problema de la falta de agua
en el sureste, donde adelantan que se va a sufrir un déficit esta campana de 200 hectémetros clubicos

L] Rafa Villegas

1 agua, mas concretamen-

te el déficit hidrico, sigue

siendo, sin lugar a dudas,

uno de los problemas que
mds preocupan a los productores
de frutas y hortalizas bajo plas-
tico de la provincia de Almerfa.
Tras la constituciéon de la Mesa
del Agua, entre otras importantes
acciones, en febrero se firmé otro
acuerdo, en este caso entre las or-
ganizaciones agrarias ASAJA Al-
meria, ASAJA Murcia y ASAJA
Alicante, con el que estas anun-
cian frente comun y adelantan la
convocatoria de movilizaciones,
antes del verano, si no se cubren
las necesidades hidricas del su-
reste espaiiol.

En la reunién, que tuvo lugar
el pasado 22 de febrero en la sede
ASAJA Murcia, las tres, consti-
tuidas en plataforma, reclamaron
que se consiga, con caricter de
urgencia, un Pacto Nacional del
Agua que dé una solucién a todos
los territorios con déficit hidrico.

El presidente de J6venes Agri-
cultores ASAJA Alicante, Eladio
Aniorte, dejo claro que “antes del
verano ya no tendremos agua y es
totalmente inadmisible que, sien-
do el sureste espaiiol la despensa
de Europa y el tnico reducto que
ha ofrecido garantias alimenta-
rias a la UE tras los temporales
que han arrasado todas las cose-
chas, no haya suficiente voluntad
politica para alcanzar un Acuerdo
Nacional por el agua y los parti-
dos politicos sigan mirando por
su interés de votos”.

Del mismo modo, Aniorte
dejé claro que “si no se nos ga-
rantiza el acceso a este recurso en
cantidad suficiente para atender
nuestros regadios, llevaremos a
cabo movilizaciones conjuntas en
estas tres provincias”. Ademds,
el maximo responsable de Jove-
nes Agricultores ASAJA Alicante
volvié a reclamar la necesidad
de defender y dar continuidad al
Trasvase Tajo-Segura, a su jui-
cio “continuamente amenazado”,
y al hecho de conseguir un Plan
Hidrol6gico Nacional que traiga
agua mediante autopistas hidricas

Agricultores del Poniente, regantes y el Partido Popular solicitan el trasvase de excedente hidrico de la presa de Rules -en imagen-, en la provincia de Grana-

da, a la comarca almeriense.

de cuencas excedentarias, como
la del Ebro, la del Duero o la del
Tajo Medio.

En el marco de la reunion,
asimismo, las tres organizaciones
agrarias de ASAJA acordaron ins-
titucionalizar y dotar de mas pre-
sencia a esta plataforma y, entre
otras medidas, acordaron reali-
zar reuniones conjuntas, tanto en
Madrid como en Bruselas, para
trabajar los principales temas que
les afectan, como, por supues-
to, el déficit hidrico, medidas de
mercado y denunciar practicas
desleales ante la AICA e instan-
cias similares europeas, asi como
informar, tanto a las instituciones
espafiolas como europeas, de los
problemas de plagas, los proble-
mas fitosanitarios, la ausencia de
controles en puertos de entrada de
productos de terceros paises y la
politica restrictiva que se practica
en Europa con la agricultura me-
diterrdnea.

El problema del déficit hi-
drico también estd en la agenda
politica. El portavoz del Partido
Popular en el Congreso de los
Diputados, Rafael Hernando,
mantuvo una reuniéon de trabajo
con representantes del Sindicato
Central de Regantes del Acueduc-

to Tajo-Seguro en la que, acom-
pafiado por la diputada nacional
Carmen Navarro y la senadora
Maribel Sanchez, traslad6é que su
partido va a proponer al Gobierno
que se cree un grupo de trabajo
junto con las comunidades auté-
nomas de Andalucia, Valencia,
Murcia y Castilla-La Mancha
para buscar nuevas fuentes que
garanticen el suministro estable
de agua al sureste espafiol.

Hernando sefialé6 que esta
zona de Espaiia tiene un proble-
ma estructural que se debe inten-
tar solucionar a corto, medio y
largo plazo, y se mostré conven-
cido de que “ahora tenemos una
oportunidad, a través del didlogo,
de poder desarrollar una Estrate-
gia Nacional del Agua para que el
futuro de la agricultura del sures-
te esté garantizado”.

En su intervencidon, ademds,
destacé el papel fundamental de
esta agricultura, que en momen-
tos como los que se han vivido
en Europa con una intensa ola de
frio, ha sido “decisiva para poder
mantener el suministro a las ca-
denas de alimentaci6n de los pro-
ductos hortofruticolas”.

En este sentido, Rafael Her-
nando quiso dejar claro que “esto

H s

ASAJA Murcia.

tiene que hacer reflexionar en
Espafia y en la Unién Europea
de la importancia de buscar for-
mulas que permitan que el agua
a través de distintos sistemas,
como pueden ser la depuracion,
desalacion, trasvases o acuiferos
subterraneos, sea un elemento de
estabilidad para el conjunto de la
agricultura”.

Por ultimo, el portavoz del
Partido Popular en el Congreso
de los Diputados sefial6 que hay
que seguir trabajando para paliar

Momento de la reunién de miembros de ASAJA Almeria, ASAJA Alicante y

el déficit hidrico mediante nuevas
férmulas, incluidas las cesiones
de derechos de riego que pueden
ser utiles para el conjunto de la
economia productiva de todo el
sureste espafol.

Organizaciones agrarias, par-
tidos politicos y sobre todo agri-
cultores y comunidades de regan-
tes estin mds que preocupados
por el enquistamiento de un pro-
blema, el déficit hidrico, que hay
que solucionar, en la medida de lo
posible, cuanto antes.
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EN VICAR

Agro-Blancos Invernaderos, los unicos
especialistas en productos para el sombreo
en el corazon de la agricultura intensiva

Esta empresa vicaria comercializa sus productos, personalizados para cada tipo de cliente, bajo su marca Blancos Almeria

[ ] Isabel Fernandez

gro-Blancos Invernade-

ros S.L.U. es la tnica em-

presa del mundo especia-

lizada en la fabricacién
de toda la gama de productos para
el sombreo de invernaderos y, lo
que es mas importante ain, esta
enclavada en el corazén de la agri-
cultura intensiva de Almeria, en
Vicar. Desde su puesta en marcha
en 2014, si algo ha caracterizado a
la empresa que dirige Francisco
Javier Vicente es su trabajo codo
con codo con sus clientes, lo que
les ha permitido ofrecerles un pro-
ducto totalmente personalizado,
acorde a sus necesidades.

Porque no todos los cultivos
son iguales, Agro-Blancos Inver-
naderos S.L.U. cuenta con un di-
sefio propio de maquinaria -ajus-
tada por Vicente- con la que hacen
un producto también propio a

Agro-Blancos Invernaderos S.L.U. personaliza cada pedido segtn las necesidades de sus clientes. / ISABEL FERNANDEZ

L .

base de una formulacién especial —® [0

que, para cada cliente, prepara el m ﬁ

Product Manager de la empresa. i BUARED : Z"essl;;‘f,zg::’;ue
BLANCOS ALMERIA™ S ALMERIA

Una vez e'laborado el pdeHCtO’ FAARICANTR O TOOA LA GAMA FABSICANTE DR TOOA LAKAMA comercializa bajo la

cuya materia prima es el carbona- A AR DX WL RNADERDE Phigrsectptirighs o marca Blancos Almeria

tienen una durabilidad
de 3 6 6 meses.

to célcico, se envasa directamente

; | 650585 699 | | 630383 699 |
en la fébrica que Agro-Blancos
Invernaderos S.L.U. tiene en el BLANQUEOD BMNQUEUM

Poligono Industrial La Gangosa y, FABRICADO FABRICA
desde ahi, se distribuye. Pero, an- 2 25k ALK :ﬂz 25k ‘
tes de eso, ha de pasar un exhaus- | i~ \

tivo control de calidad que, en

Agro-Blancos Invernaderos —— 1
_. SRS 3

S.L.U., realizan “saco a saco”, o

lo que es lo mismo, “cada 25 ki-
los”. Este rigido control ha hecho
posible que, desde que iniciaran
su actividad, no hayan recibido
ningtn tipo de reclamacién y, a su
vez, les ha permitido contar en su
cartera de clientes con algunas de
las mayores cooperativas de la
provincia de Almerfa. Estos pro-
ductos de sombreo, que la empre-
sa comercializa bajo su propia
marca Blancos Almeria, tienen
una durabilidad de 3 o 6 meses,
segin demanden también sus
clientes.

Francisco Javier Vicente afir-
ma que, gracias a que estan ubica-
dos en el corazén de la agricultura
intensiva de Almerfa, pueden acce-
der a “un mercado muy grande”.
Pero no solo eso. Esta cercania con
sus clientes les permite, por un
lado, poder conocer sus necesida-
des de primera mano y, por otro,
ofrecer su producto a un precio
mas competitivo gracias a la re-
duccién de los costes de transporte
y distribucion.

Actualmente, en Agro-Blancos
Invernaderos S.L.U. se encuentran
poniendo a punto su maquinaria
para poder atender los pedidos
que, en unas semanas, hardn que
alcancen su pico maximo de pro-
duccién. Y es que la calidad de los
productos de sombreo Blancos Al-
merfa es tal que, con apenas tres
afios en el mercado, ya se han con-
vertido en todo un referente.

{Blanqueas eficazmente tu invernadero?

Con la gama de productos Blancos Almeria® esta garantizado:

= & meses O 3 meses

ICANTE DI

DESTINADOS AL SOMEBREQ DE INVERMADERDS

BLANCOS ALMERIA

‘3{ Servicio Técnico profesional

Q 630 383 699 ‘—?r Diseno y fabricacion 100% Almeriense

E&;;__ P{{-‘t'it]‘: {lF Frlll')r il’.' . LA MEIOR RELACIHN CALIDAD PRECIO DEL MERCADO

ClSierra Nevada, 60 Pol. Ind. La Gangosa 04738 - Vicar (Almeria) |  E-mail: agroblancosf@gmail.com
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Invernaderos Gaitan ofrece cuatro
decadas de experiencia en el sector
de 1a construccion de fincas invernadas

[] Rafa Villegas

ntes incluso de que se

extendiera en el Ponien-

te almeriense el cultivo

de hortalizas bajo plasti-
co, los fundadores de Invernade-
ros Gaitdn, muy especialmente
Manuel Llobregat Gaitan, ya jubi-
lado, construian estructuras para
las parras. La empresa atesora una
experiencia de 40 afios en un sec-
tor en el que o se realiza un traba-
jo impecable o la competencia,
cada vez mas elevada, frustra
cualquier expectativa de creci-
miento.

El secreto del éxito de Inver-
naderos Gaitdn radica, ademads de
en la experiencia de sus fundado-
res, en el buen hacer de su planti-
lla de trabajadores y, no menos
importante, en la utilizacién ex-
clusivamente de materiales de pri-
mera calidad, siempre de provee-
dores de plena confianza, como es
el caso de, sobre todo, Hierros y
Aceros La Aldeilla y, ya para el
plastico, Criado y Lopez. La em-
presa mantiene los mismos surti-
dores de materiales desde su fun-
dacién como tal en 1998.

El buen trabajo de Invernade-
ros Gaitdn ha conquistado tam-
bién a los agricultores mds exi-
gentes de la Costa Tropical y de
Alhama de Granada, en este ulti-
mo caso, como explic6 uno de los
socios de la empresa, Juan Buen-
dia, “realizando el tipico inverna-
dero murciano para cherry”.

En cuanto al Poniente alme-
riense, Buendia explicé que reali-
zan, ademds de nuevas construc-
ciones, “muchas renovaciones”.
Las zonas donde realizan mads tra-
bajos son, segtin asegurd, “Fuen-
tenueva, Rebeque, Tierras de Al-
meria, La Cafada de Cabriles vy,
cada vez mads, Dalias, donde se
estdn haciendo muchos inverna-
deros en los ultimos tres afios,
casi todos de nueva construccién”.

Invernaderos Gaitdn estd ca-
pacitado para la construccién de
invernaderos de todas las dimen-
siones y estructuras. Su gran volu-
men de trabajo, fruto de la con-
fianza de sus clientes, les lleva a
emplear en verano, como explic
Buendia, “entre 60 y 70 personas,

U109 e

Invernadero en construccion por Invernaderos Gaitan en la zona de Matagorda. /Caterina Pak

Otro primer plano del invernadero. /C. P.

a las que hay que sumar 10 o 12
mads con alguna subcontrata”.

Tras la disminucién de carga
de trabajo que se produjo en la
construccion y renovacion de in-
vernaderos entre los afios 2005 y
2010, Buendia se mostré satisfe-
cho por el crecimiento que ha ex-
perimentado desde 2011, “muy
especialmente en los ultimos tres
afios”. Cabe recordar que la época
de mas trabajo para las empresas
constructoras de invernaderos tie-
ne lugar entre el mes de mayo y el
mes de octubre, si bien tienen tra-
bajo durante todo el afio.

En la actualidad, tras la jubila-
cion de Manuel Llobregat Gaitén,
que ya tiene 71 afios, ademads de
Juan Buendia, son también socios
de Invernaderos Gaitdn sus com-
pafieros Ramén Moya y Juan
Maldonado Ruiz. Todos ellos
mantienen su apuesta por ofrecer
el mejor resultado con su profe-
sional altamente cualificado y el
empleo de materiales de primera
calidad.

Un primer plano en el invernadero
de Matagorda. /C. P.
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En primer plano,
alambre y un
trabajador de

la empresa en
una finca en
construccion en la
falda de la Sierra
de Gador, en

El Ejido.

/Rafa Villegas

Finca en construccion en la zona
de Matagorda, ya con la malla y el
Otra instalacion de la finca de Matagorda. /R. V. A. Un socio y un trabajador de la empresa enrollando el alambre. /R. V. A. plastico. /R. V. A.

Clientes satisfechos
desde 1978

En Gaitan llevamos 40 afcs aportando soluciones integrales
en la construccion de mvernaderos. Expenencia y servicio al
agricullar, cuidando siempre manlener la mawma calidad y
utilizande la Oltima ftecnologia

GONSTRUCCION DE INVERNADERDS
0 @ﬁallan C.B

677 442 398 - 667 532 102]

v
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Techno Teonel bate todos sus records y construira
mas de 150 hectareas de invernadero este ano

L] Rafa Villegas

a progresion positiva que

estd experimentando Te-

chno Teonel en el compe-

titivo segmento de la
construcciéon de invernaderos le
va a llevar, un afio mas, a batir to-
dos sus records. En concreto, la
empresa que dirigen Nelu Deac y
Teo Rusu superard en el presente
afio 2017 las 150 hectéreas inver-
nadas construidas.

Desde su sede, sita en la Ciu-
dad del Transporte de La Mojo-
nera, en una posiciéon muy céntri-
ca dentro de la comarca del
Poniente almeriense, Deac y
Rusu llevan las riendas de una
empresa que se ha hecho a si mis-
ma, con esfuerzo, tesén y, lo mas
importante, siempre con la profe-
sionalidad por bandera.

El modo de trabajar de Tech-
no Teonel ha conquistado al cam-
po almeriense, pero no solo. La
empresa también realiza trabajos
en otras provincias espafiolas,
como es el caso de Granada y
Murcia, ademds de en paises ter-
ceros donde una vez que contra-
tan sus servicios vuelven a repe-
tir. En concreto, trabajadores de
Techno Teonel han construido in-
vernaderos ya en lugares tan dis-
pares como Chile, Reptiblica Do-
minicana, Kazajistin o, por
supuesto, el vecino Marruecos.

La evolucién de las hectareas
de invernaderos construidas por
Techno Teonel es ascendente
campafia tras campafia. Hace tan
solo tres afios, por ejemplo, con-
siguieron sobrepasar, por vez pri-
mera, la linea del centenar de
hectareas, cifra que, un afilo mas
tarde, superaron con creces, hasta
alcanzar las 130. El pasado afio,
2016, supuso un ulterior incre-
mento de la demanda de trabajos
a la empresa, lo que le llevé a al-
canzar las 150 hectéreas construi-

das, una cifra que van a superar,
sin duda, a lo largo de 2017.

Una consecuencia directa del
progresivo incremento de los tra-
bajos que ha ido realizando Tech-
no Teonel cada afio es, como no
podia ser de otra manera, el au-
mento que han tenido que realizar
de su plantilla de trabajadores.
Asi, como explicé Nelu Deac,
“en la actualidad empleamos a
una media de 300 trabajadores,
segun la época del afio”.

Para Techno Teonel, la cualifi-
cacion de sus trabajadores es fun-
damental. Para ello cuentan con el
grueso de la plantilla muy exper-
ta, con muchos afios de experien-
cia a sus espaldas, lo que ayuda a
conseguir unos resultados ex-
traordinarios y, por ende, la satis-
faccion del cliente que contrata a
la empresa para la construccion de
una nueva finca invernada o para
llevar a cabo los necesarios arre-
glos de mantenimiento.

Al personal sumamente cuali-
ficado se le suma otro aspecto que

Al personal sumamente cualificado se le suma
otro aspecto que cuidan al maximo en Techno
Teonel, como es la utilizacion exclusivamente

66

de materiales de primera calidad

P

cuidan al maximo en Techno Teo-
nel, como es la utilizacién exclu-
sivamente de materiales de pri-
mera calidad. Se trata de una
garantia mas que da tranquilidad
al cliente y la seguridad de que el
arreglo o el nuevo invernadero
van a registrar una vida ttil acep-
table.

Cabe destacar también cémo
una parte importante de las fincas
invernadas de gran extension que
se han construido en la provincia
de Almeria en los ultimos afios
llevan la firma de Techno Teonel.
Por poner unos ejemplos, la em-
presa llevo a cabo la construccién
de un invernadero de 34 hectareas
en Barranquete, asi como otro de
un total de 37 que le construy6 a
la empresa Kopalmeria, en este
caso en Cabo de Gata.

Conlfiar la construccién de un
invernadero a Techno Teonel con-
lleva, sin lugar a dudas, tranquili-
dad y la confianza de que el resul-
tado va a ser un trabajo bien
hecho.
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SEGUN LA FUNDACION CAJAMAR

El coste de produccion anual por hectarea de una
explotacion aumento un 0,3% en la campaia 2015/2016

L] Elena Sanchez

os agricultores, a lo

largo de toda una cam-

pafia hortofruticola,

tienen que hacer frente
a numerosos costes por hectdrea
con el fin de que la explotacion
obtenga los mejores rendimien-
tos posibles. Segun el Anélisis
de la campaiia hortofruticola de
Almeria 2015/2016, elaborado
por la Fundaciéon Cajamar, el
coste de produccién anual por
hectdrea de una explotacién tipo
aument6 un 0,3 por ciento hasta
los 57.182 euros por hectérea,
cuando las cifras registradas
en el ejercicio anterior fue de
57.033 euros/ha.

El agua ha sido uno de los
gastos corrientes que mas se ha
visto incrementado en el dltimo
aflo. Segtn el Andlisis de cam-
pafia de la Fundacion Cajamar,
este ejercicio que se analiza ha

sido menos lluvioso que el an-
terior, encontrdndonos con el
tercer registro mas bajo de la
dltima década. Esta circunstan-
cia, junto con la situacién hidri-
ca de la provincia ha provocado
un aumento del coste medio de
este insumo del 7 por ciento,
muy por encima del aumento to-
tal de los costes o de los gastos
corrientes.

Tras el agua, los fertilizan-
tes son otros insumos que han
contribuido al incremento de los
costes generales por hectdrea. Y
es que, la evolucion del coste de
las partidas de fertilizantes y fi-
tosanitarios quimicos estad liga-
da en gran medida a los precios
del petréleo. Asi, se ha estimado
un incremento del 3,2 por cien-
to en la partida de fertilizantes,
causado més por un aumento de
la superficie productiva que por
la subida del coste unitario de
los productos.

El agua para riego ha sido uno de los gastos corrientes que mas ha subido.

Sin embargo, el lado con-
trario y los insumos que menos
gastos han supuesto al agricultor
en esta pasada campaiia han sido

los costes financieros y seguros
y los plasticos, principalmente.
De hecho, la partida correspon-
diente a los costes financieros ha

disminuido en un 4,7 por ciento.
El motivo es, por un lado, la re-
baja del Euribor, que se ha man-
tenido la mayor parte del perio-
do con signo negativo, junto con
el aumento de la competencia
de crédito agricola y, por otro,
la estabilidad del coste de cons-
truccién de los invernaderos.

Igualmente, el coste de amor-
tizacion del plastico ha descen-
dido esta campafia un 4,1 por
ciento con respecto al ejercicio
anterior. Segun el Analisis de la
Fundacién Cajamar se confirma,
asi, que la tendencia a la baja del
precio del barril de crudo se ha
trasladado, parcialmente, al pre-
cio de este insumo.

Finalmente, en lo que res-
pecta a las semillas, este afio el
importe destinado a la adquisi-
cién de las mismas ha aumenta-
do un 0,9 por ciento, notindose
un crecimiento menor que en
otras ediciones de este informe.
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EN LA COMISION DE AGRICULTURA

Rosalia Espinosa solicita a la Junta ayudas para
renovar equipos de riego de la provincia de Almeria

La parlamentaria andaluza del PP almeriense ha criticado que la consejera de Agricultura, Carmen Ortiz, no se haya
comprometido a unas lineas de ayudas especificas para infraestructuras de riego

L] Rafa Villegas

a parlamentaria andaluza

del Partido Popular de Al-

meria, la ejidense Rosalia

Espinosa, solicité el pasa-
do 22 de febrero en la Comisiéon
de Agricultura del Parlamento
autonémico la puesta en marcha
de una linea especifica de ayudas
para la renovacién de equipos e
infraestructuras de riego, que no
suponga renuncias a dotaciones
hidricas por parte de los agricul-
tores que se han beneficiado de
ellas.

Espinosa lament6 que la con-
sejera de Agricultura, Pesca y
Desarrollo Rural de la Junta de
Andalucia, la almeriense Carmen
Ortiz, no se haya comprometido a
activar la linea de ayudas solicita-
da por el PP.

En su intervencion, la parla-
mentaria andaluza por el Partido
Popular de Almeria record6 que
la escasez de agua es un ‘“gran
problema” en Almeria, donde,
como explic, “no contamos con
aguas superficiales, sino solo con
aguas subterrdneas o de recursos
convencionales, como aguas de-
puradas, desaladas o procedentes
de trasvases”.

Ante esta situacion, los agri-
cultores son, segtin relaté Espino-
sa, conscientes del problema, por
ello “somos la provincia en donde
mads se aprovecha el agua y donde
mads eficientemente se usa, con un
consumo medio de 5.000 metros
cubicos por hectarea”.

Al hilo del aprovechamien-
to, y para que este sea mayor, la
parlamentaria andaluza del PP re-
cord6 que la provincia cuenta con
tecnologia de tltima generacion
en muchas explotaciones agri-
colas y actualmente son 30.000
las hectareas de invernadero que
cuentan con instalaciones de rie-
go por goteo. Es por ello, como
insistié Espinosa, que el Partido
Popular ha solicitado a la Conse-
jeria de Agricultura, Pesca y De-
sarrollo Rural de la Junta de An-
dalucia ayudas para la renovaciéon
de estos equipos e instalaciones,
ya que, como lament6 la politica
del PP, “algunas cuentan con mas
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Gomas de riego en un invernadero en construccion en el término municipal de El Ejido. / Rafa Villegas

de 30 afios y van necesitando una
renovacion”.

Otra queja que realiz6 Rosalia
Espinosa durante su intervencion
tiene que ver con que “rara vez se
benefician de ayudas o subven-
ciones publicas -en referencia a
la modernizacién de equipos y
sistemas de riego- dado que no
cumplen los pardmetros euro-
peos”. Precisamente por ello, la
parlamentaria popular demandé
a la consejera del ramo que “no
se esconda tras Europa y ponga
en marcha una linea de ayudas
con fondos propios para mejorar
equipos de riego, produccién y
competitividad de la agricultura
almeriense”.

Durante la Comision de Agri-
cultura, asimismo, la parlamenta-
ria popular recordé cémo el PP de
Andalucia lleva tiempo solicitan-
do a la Consejeria de Agricultu-
ra de la Junta que actie y tome
decisiones que favorezcan a la
agricultura almeriense, por ejem-
plo en los trasvases de excedentes
de la presa de Rules, en la provin-
cia de Granada, hacia la comarca
del Poniente almeriense, o que se
tomen decisiones que solucionen
el problema de las aguas privadas
procedentes de sondeos histori-

cos o tradicionales. Sin embargo,
Rosalia Espinosa lamenté que,
una vez mas, “ha quedado de-
mostrada la posiciéon de Carmen
Ortiz, que tampoco ha apoyado
estas dos medidas a pesar de ser
beneficiosas para la provincia de
Almeria”.

Finalmente, Rosalia Espinosa
demand¢ a la Junta de Andalucia,
en concreto a la consejera, que
“abandone la pasividad y tenga
en cuenta el potencial de nuestro
campo, motor econdémico y de
empleo, y que apueste por fondos
propios destinados a la agricultu-
ra, ya que actualmente el 90 por
ciento de los fondos de la Comu-
nidad Auténoma andaluza proce-
den de Europa”.

Por otra parte, el presidente
del PP andaluz, Juanma Moreno,
reclamé “mdas apoyo en inver-
sion” para el sector agroalimen-
tario, ya que se trata de uno de
los sectores, junto con el de ser-
vicios, que genera mas actividad
econdémica.

Moreno destac6 que “este
sector genera muchos puestos de
trabajo y mucha actividad econé-
mica” y sefialé que “necesita mas
apoyo y mds mimo por parte de
las administraciones”.

I
i
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La parlamentaria andaluza del Partido Popular de Almeria Rosalia Espinosa
en la Comision de Agricultura del Parlamento de Andalucia.

Por todo ello y por el “enor-
me potencial de las cooperativas”,
Moreno insté a la Junta de Anda-
lucia a hacer “un esfuerzo y bajar
los impuestos, como por ejemplo
el de donaciones y sucesiones Yy,
por supuesto, también eliminar
las trabas administrativas”. Para
el lider de los populares andalu-
ces, existen muchos millones de
euros sin ejecutar para potenciar
la dimensién de las cooperativas,
“algo fundamental para Andalu-

ia”. Finalmente, Moreno desta-

c6 que “hay que generar més va-
lor afiadido haciendo un plan de
internacionalizacién, tener mas
musculo con un sector cada vez
més amplio donde se permitan
mas fusiones, con mds capacidad
de produccion, como es el caso de
Galicia, con el sector de la leche,
o también en el norte de Europa”.
A su juicio, “hay muchas posibili-
dades de multiplicar el empleo si
se ponen medidas y conseguir que
Andalucia sea lider en rentabili-
dad y en valor afiadido”.
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Construccion de invernaderos y servicios auxiliares

PSOEY CIUDADANOS SE HAN ABSTENIDO, Y LA INICIATIVA NO HA SALIDO HACIA DELANTE

La Junta no incrementara el presupuesto a la
produccion ecologica de Ia que se podrian beneficiar
muchos agricultores y ganaderos de la provincia

1 fhaimeria

a Comisién de Agricul-

tura del Parlamento ha

acogido esta semana el

debate de varias inicia-
tivas para apoyar a los produc-
tores ecolégicos, defendida una
de ellas por la parlamentaria
almeriense Rosalia Espinosa,
y otra por la parlamentaria por
Granada, Marifran Carazo, que-
dando patente el apoyo del PP
a los agricultores ecoldgicos,
y evidencidndose que el PSOE
y Ciudadanos sélo apoyan a la
agricultura ecoldgica “de boqui-
l1a”.

Segin Rosalia Espinosa a la
hora de la verdad, y cuando hay
que apoyar iniciativas relaciona-
das con la agricultura ecoldgica,
PSOE y Ciudadanos se abstie-
nen e intentan “echar balones
fuera” para que sea la UE o bien
el Gobierno de Espafia el que
“tenga que tapar las vergiienzas”
a la Junta de Andalucia.

Lo que pedia el PP concreta-
mente era que se instara al Con-
sejo de Gobierno a realizar las
modificaciones presupuestarias
necesarias para incrementar el
presupuesto destinado a la pro-
duccién ecoldgica con un carac-
ter sostenido en el tiempo, para
que agricultores y ganaderos que
han apostado por ella y los que
lo hagan en un futuro, cuenten
con las ayudas necesarias para
hacer frente a las inversiones y

La parlamentaria andaluza del Partido Popular por Almeria, Rosalia Espinosa.

gastos asociados a su nueva ac-
tividad o a su conversién por la
agricultura.

Espinosa ha recordado que
en la provincia de Almeria son
muchos los agricultores y gana-
deros que se dedican a la pro-
duccioén ecoldgica, y que en An-
dalucia tiene la consideracion
de “apuesta estratégica” para
muchos, con fundamento en su

relacion afeccion al tejido eco-
némico productivo, al tejido so-
cial, a la salud de los andaluces
y al medio ambiente de nuestra
tierra.

En su intervencién, la parla-
mentaria del PP ha sefialado que
estos agricultores y ganaderos
necesitan el apoyo fundamental
de la Junta de Andalucia, y ha
dicho estar convencida de que

“hay que redoblar los esfuerzos
para que nadie que quiera im-
pulsar la produccién ecoldgica
en Andalucia se quede sin la
ayuda de la Administracion Au-
tonémica”.

“El Gobierno andaluz debe
tomar consciencia de la nece-
sidad de este esfuerzo, que no
debe ser puntual, sino sostenido
en el tiempo”, ha manifestado.

Rosalia Espinosa ha des-
tacado el “gran esfuerzo” que
han hecho los agricultores an-
daluces que se han decantado o
convertido sus explotaciones en
ecologicas, realizando fuertes
inversiones, entre ellos muchos
jovenes que son fundamentales
para el relevo generacional, por
lo que ha pedido a la Conseje-
ra “mas ayuda por ejemplo para
que el producto ecolégico llegue
a todos los canales de comercia-
lizacién, y de esta forma se con-
solide y fomente la produccion
ecologica”.

Para la parlamentaria del PP
es lamentable la abstencién de
PSOE y Ciudadanos para incre-
mentar el presupuesto destina-
do a la produccién ecolédgica y
le recuerda a Carmen Ortiz que
“la alta demanda de ayudas por
parte de nuestros agricultores y
ganaderos, muchos con impor-
tantes gastos realizados para
apostar por la produccién ecolé-
gica, hace imprescindible que la
Junta realice este esfuerzo para
que ninguno se quede fuera del
sistema y sin ayuda.

Tras la decision tomada hoy
por el PSOE y su socio politico
Ciudadanos, Rosalia Espinosa
seflala por ultimo que ‘“corre-
mos el riesgo de que estos pro-
ductores, muchos con una gran
apuesta por la conversion hacia
la agricultura ecolégica, no pue-
dan hacer frente a la inversion
realizada, viéndose abandona-
dos por la administracién”.

Tel: 950 40 70 93 / FAX: 950 40 73 03

ARIDOS Y EXCAVACIONES
URBANIZACIONES Y VIALES

g SPINOS A O ()

MOVIMIENTOS DE TIERRAS Y EXCAVACIONES
ESCOLLERAS PARA CONTENCION
RELLENOS PARA LA AGRICULTURA

GREA Y ARENA PARA INVERNADEROS .
ASFALTADO DE PASILLOS Y CAMINOS
HORMIGONADO DE PASILLOS Y CAMINOS

ma (Almeria)

| E-mail: aridos@juan-espinosa.com |

www.juan-espinosa.com
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El futuro esta

en nuestras manos

Nuestros clientes en Europa esperan mucho de nosotros cada ano.
No defraudemos su confianza.

iAgricultor! No permitamos que nadie quiebre
nuestro esfuerzo NO respetando las normas.

» Las empresas comercializadoras estan obligadas, por ley, a comunicar a la Administracion
el uso irregular de fitosanitarios. » Los infractores no podran comercializar sus hortalizas en
ninguna empresa adherida a Ecohal.
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La consejera de Agricultura de la Junta de Andalucia, Mari Carmen Ortiz, y el delegado territorial

Messe Berlin se convirtid, durante tres dias, en el centro neuralgico de los profesionales del sector del ramo, José Ortiz Bono, intercambiaron opiniones e informacion acerca de la situacién actual del
agrgallmentarlo 'a'rluvel mu'nd/al. De hecho, este afio se ha vuelto a superar la cifra de visitantes sector con el alcalde y el concejal de Agricultura de El Ejido, Francisco Géngora y Manuel Gémez,
registrada la edicion anterior, al rozar las 78.000 personas. /FHALMERIA respectivamente. /FHALMERIA

Vicasol fue una de las empresas
ejidenses que asistio a Berlin. Para

su gerente, José Manuel Fernandez,
“esta feria es muy interesante para
nosotros y, a dia de hoy, creemos que
tenemos que estar en ella, al igual que
en Fruit Attraction. Este afio hemos
contado con mas visitantes y hemos
tenido encuentros con nuestros
clientes del centro y Norte de Europa
y todo ha ido muy bien”. /E. S. G.

German Guillén, director comercial de Idai
Nature, se mostré mas que satisfecho por
como se desarrolld la feria para la empre-
sa, ya que “hemos podido hablar con nu-
mersos clientes y profesionales del sector

interesados en nuestros productos”.

Henry Smienk, responsable de Marketing
de la casa de semillas Ramiro Amedo,
asistio a la feria para reunirse con clientes
y conocer las novedades que presenta

el sector en todos sus ambitos. Para
Smienk, una vez mas, “Fruit Logistica ha
demostrado ser el epicentro de la agroali-
mentacion”. /CATERINA PAK

El alcalde y el concejal de Agricul-
tura del Ayuntamiento de EI Ejido,
Francisco Goéngora y Manuel Gémez,
visitaron el stand de Agroponiente
para mostrar su apoyo a las empresas
ejidenses desplazadas a la feria berli-
nesa. /FHALMERIA
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La casa de &
semillas Hazera
mostro sus

mejores nove-
dades de frutas
y hortalizas para
el consumidor
europeo. Parte
del equipo de la
empresa poso en
la foto con un to-
mate ramo que se
cultiva en la zona
productora de
Bélgica. /E.s. G.

Parte del equipo de Zeraim junto con el de Syngenta en el stand de Syngenta en Berlin. Du-
rante los tres dias de Fruit Logistica, la casa de semillas Zeraim tuvo la ocasion de presentar
las nuevas variedades en pimiento California Merkava y Tundra. /E. SANCHEZ
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Una edicion mas, el stand de Anecoop no tuvo ni un espacio vacio durante los dias que durd
Fruit Logistica. Profesionales de una gran diversidad de paises probaron y conocieron, in situ,
las mejores variedades que ofrece la cooperativa de segundo grado, ademds de que también
se aprovechd la feria para celebrar el 25 aniversario de la sandia Bouquet. /E. s. G.

Bayer CropScience conté con un
amplio stand en el Pabellon 1. Su
especialista en la cadena de distribu-
cion y en cultivo de sandlia, Crisanto
Ampuero, mostro las novedades que
la empresa dio a conocer en Berlin,
como el lanzamiento de la marca “Mini
Gustos, en variedad de pepino, con un
envase novedoso y con atmdsfera mo-
dificada, de los que se van a hacer dos
envases, uno de 250 gramos y otro
de 400. Ademas, también tenemos
el tomate Intense, todo carne, retiene
Su jugo y es para cocina, asi como el
meldn galia, con la variedad Kirene F1,
cuya novedad es que el punto de corte
es cuando vira a amarillo y no lleva a
equivocacion”. JE. S. G.

:FI&
' Jaime Dolls y Antonio Almoddvar; de Takii Seedss, tuvieron la ocasion de dar a conocer
el intenso y novedoso trabajo que esta haciendo la casa de semillas en los dltimos afios.

En esta ediicion de Fruit Logistica presentaron sus novedades en sandia, melon galia,
tomate, asi como algunas especialidades de breeding de tomate de Japdn. /E.s. G.

HM. Clause dio

a conocer en la
feria ‘Un tomate
Unico’, que se
pudo degustar en
los stands de Bio-
sabor, Casiy La
Palma. Ademas,
Agrupalmeria
también esta den-
tro de este grupo
de empresas que
comercializan
dicho tomate tipo
marmande. /E S.G.

Al igual que ocurriera en la ultima edicion de Fruit Attraction, la empresa almeriense Caparros Na-
ture contd con un stand muy concurrido, ya que fueron numerosos los visitantes y profesionales
que se interesaron por su amplia gama de productos. /E. SANCHEZ

Parte del equipo de Syngenta en su stand en Berlin. Diego Diaz, product manager de Pimiento de Syngenta
(segundo por la izquierda), asegura que el “balance de la feria ha sido muy positivo, tanto a nivel global como de
relaciones con los clientes y a nivel interno, dandole total relevancia a las semillas horticolas”. De hecho, Syngen-
ta pudo presentar en Messe Berlin sus variedades de pimiento con resistencia a oidio Miyabi y Kabuki, ademas
del catdlogo de tomate y sus cucurbitaceas, entre las que se encontraba Crisp Delight, nominada al Innovation
Award. /E. SANCHEZ
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Tom Lombaerts, chain manager de Semillas Fitd, se mostré mas que satisfecho por Reitze van het Meer, de Ferm o Feed (centro), junto a otros comparieros de la
la nueva edicion de Fruit Logistica. Una vez mas, el stand de la empresa espafiola empresa Fertiplus. El stand contd en todo momento con numerosos profesio-
fue uno de los mds concurridos del pabellén 1.2, asi como uno de los mas llamativos nales del sector, asi como clientes que se interesaron por los productos y las
gracias a su gran variedad de productos expuestos de manera excelente. /C. P. novedades de esta importante empresa. /CATERINA PAK

Cada rincon de los diversos pabello-
nes de los que se compone Messe
Berlin estaba protagonizado por la
revista Fhalmeria, elaborada, exclu-
sivamente para la 25 edicion de Fruit
Logistica, con textos que estaban es-
critos no solamente en espariol, sino
también en inglés y aleman. / C. P.

Parte del equipo de Med Hermes, con
Alfredo Amoroso (derecha), a la ca-
beza. La casa de semillas italiana, con
presencia en la provincia de Almeria,
tuvo una feria muy fructifera, ya que
fueron numerosos los profesionales
del sector que dedicaron un instante
para conocer las novedades de la
empresa. /E. . G.

Salvador Peramo, product manager de solanaceas a nivel global de Fitd. Para
Peramo, la feria “ha sido muy interesante. Hemos contado con clientes que
normalmente no vemos con frecuencia y estas ferias nos dan la oportunidad
de reunirnos con todos ellos. Ademas, aprovechamos la ocasion para ha-
cernos visibles en todo el mundo, ya que somos la unica empresa espafiola
dentro de este sector de las semillas, y también estamos aqui para presentar
nuestros nuevos productos, como un tomate cherry para el mercado de ltalia,
productos para México, asi como insistimos en nuestras especialidades como
el tomate Monterosa, que viene acompariado de otros cldsicos, como la be-
renjena Cristal”. /E. SANCHEZ

NECA
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AVD. CTRA. PAMPANICO, 257
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Anecoop celebro el 25 aniver-
sario de la sandia Bouquet en
un restaurante de Berlin, con
motivo de la nueva edicion de
Fruit Logistica. Al acto acudie-
ron socios, clientes y amigos
de la cooperativa de segundo
grado, asi como también la
consejera de Agricultura de la
Junta de Andalucia, Carmen
Ortiz, y el delegado territorial

del ramo, José Ortiz Bono.
JE.S.G.

Un espectaculo de luz y sonido ' Tras la cena llegd el momento de la

amenizd una velada en la que, charla y de intercambiar opiniones,
sobre todo, reindé el buen am- entre otros aspectos, de la 25 edicion

El presidente
de Coprohnijar,
Juan Segura, y
Miguel Moreno,

presidente de
Hortamar, junto
con otros amigos
tras una agrada-
ble cena en honor
al 25 aniversario
de la sandia Bou-
quet. /E. S. G.

biente entre los asistentes. /E S.G.

de Fruit Logistica. /E S.G.

La consejera de
Agricultura poso
en el ‘photocall’
junto al presiden-
te de Anecoop,
Alejandro Mon-
zon, el director
general, Joan Mir,
asi como a diver-
sos socios de la
cooperativa de
segundo grado.
JE. S. G.

Todos los invitados tuvieron la ocasion de probar la tarta, en forma de sandia,
conmemorativa de este 25 aniversario. Ademas, también se pudieron fotogra-
fiar con dos chicas disfrazadas de dicha fruta para la ocasion. /E. s. G.

Familiares y amigos se unieron a esta celebracion, sin duda una de las mds destacadas de lo que
va de afio dentro del sector hortofruticola espanol. /E. SANCHEZ

Anecoop crea ‘Exoticos del Sur’ para
comercializar papaya de alta calidad

[JES.G.

a Agrupacién de Intéres Eco-
némico (A.LE.) ‘Exdticos del
Sur’ es ya una realidad en el
plano comercial, que permiti-
ra suministrar papaya de alta calidad
en Europa. Y es que, el pasado 21 de
febrero, en Almeria, se celebro el acto
de firma de constitucién de la misma,
al que asistieron tanto productores de
frutas exdticas y tropicales que inte-
gran la nueva empresa, como tam-

bién el resto de miembros del Conse-
jo y responsables de Anecoop, con el
fin de consolidar un proyecto pionero
en Espaiia, que arrancé en 2010.
Segtin asegur6 el presidente de
‘Exdticos del Sur’, Francisco Ba-
rranco, “hemos sido los primeros en
apostar por un producto que se perfila
como una muy buena alternativa a los
cultivos horticolas tradicionales y que
tiene grandes perspectivas de futuro,
siendo capaces, gracias al respaldo de
la estructura de Anecoop, de ordenar

la produccién y la comercializacion,
factores clave que marcan la diferen-
cia en el mercado”. Y es que, la con-
situcion de esta A. 1. E. es el resultado
de las investigaciones experimenta-
les que Anecoop lleva desarrollando
durante siete afios en la Fundacién
UAL-Anecoop y su posterior trans-
fereencia a los productores, a quie-
nes el presidente de la cooperativa de
segundo grado, Alejandro Monzdn,
agradeci6 su implicacién “al creer en
las posibilidades de esta iniciativa”.

Presidentes de Hortamar, Anecoop, ‘Exdticos del Sur’ y Coprohnijar.
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PROYECTO EN COMUN

SEIPASA y Estimul-Agro se unen para liderar la
bioestimulacion y nutricion agricola

[ fhalimeria

a empresa espafiola de re-

ferencia en tratamientos

naturales para la agricultu-

ra Seipasa S.A. y la firma
especializada en bioestimulacion
y nutricién Estimul-Agro, S.L. se
han unido en un proyecto comtin
dirigido a cubrir todas las necesi-
dades del sector en este campo.
Ambas empresas seguirdn traba-
jando con el distintivo de calidad
que las identifica, ofreciendo sus
productos con el mismo servicio,
pero en un entorno empresarial
mas fuerte y en crecimiento.

La proyeccién nacional e in-
ternacional y la experiencia de
Seipasa en el campo de la inves-
tigacion, desarrollo y fabricacién
de tratamientos libres de resi-
duos para la agricultura supone
un valor afiadido para extender
las soluciones de Estimul-Agro y
afrontar el futuro, de manera con-

junta, con formulados eficaces
y acordes a las demandas de los
mercados mas exigentes.

Calfer Hierro y Polymicro
Especial papel cumplen en esta
nueva etapa los quelatos, com-
puestos de alta estabilidad am-
pliamente utilizados en agricultu-
ra para suministrar a las plantas
micronutrientes como el hierro,
manganeso, zinc y cobre. Su
potencial reside en la capacidad
de hacer mas asimilable para el
vegetal el elemento, evitar preci-
pitaciones y poder agregar dosis
relativamente altas sin ser fito-
toxicos.

En la actualidad, el uso de
quelatos es la forma maés eficaz
de corregir la clorosis férrica y
esto es asi por su especial forma
de accion, diferente al del resto de
los fertilizantes. En este contexto,
productos como Calfer Hierro,
Gresca Hierro o Calfer Polymi-

&

El CEO de SEIPASA, Pedro Luis Peleato, y los representantes de Estimul-Agro, Francisco Hueso y Cristébal Dauder.

cro son, y seguirdn siendo, con
cada vez mayor intensidad y con
la garantia que otorgan Seipasa y
Estimul-Agro, importantes punta-

les para el desarrollo nutricional
de los cultivos.

En definitiva, la conjuncién
de la mas avanzada tecnologia

natural y la experiencia en fertili-
zacion brinda a los agricultores lo
mejor en bioestimulacion y nutri-
cion vegetal.

Optimiza floracion y cuajado

Kynetic4

Rentabiliza tu programa
nutricional

Terrasei

MULTISEI
N

La base de tu fertilizacion

Refuerza el sistema radicular

contra los problemas de raiz

b LU

Consulta a nuestros expertos

Llama ahora: 902 024 874
consulta@seipasa.com - WWW.seipasa.com

selpasa’

natural technology
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Parte de la Junta Rectora de la cooperativa CASI se desplazé hasta Berlin para vivir, in situ, la 25 edicion de Fruit Logistica. El stand, uno de los mas llamativos de Messe Berlin, contd con
numerosas visitas de profesionales del sector de diversas paises. Sin duda, este evento supone uno de los mas importantes a nivel internacional para las empresas hortofruticolas almerienses,
ya que es una via para poder reunirse con clientes y firmar nuevos contratos. /E.S.G.

CASE

Una parte del stand de CASI contenia una serie de fotografias antiguas en las que los visi-
tantes pudieron conocer los inicios de la cooperativa. Sin duda, una manera interesante de
mostrar, de manera gréfica, la trayectoria de la empresa. /E.s.G.

L]

]

f
Knox, de la multinacional de semillas Rijk Zwaan, gand el Innovation Award. Segun comen- ICL Fertilizers es una de las companias de fertilizantes mas grandes del mundo y ofrece a
td Bauke van Lenteren, Manager Marketing & Business Development de Rijk Zwaan, “este los usuarios finales y fabricantes de los cinco continentes una amplia gama de soluciones
premio es la guinda del pastel después de mas de diez afios de trabajo de cria intensivo. de alto rendimiento, todas ellas de una sola fuente. El stand con el que conté en Fruit
Agradecemos sinceramente a los visitantes por sus votos y nuestros socios de la cadena Logistica fue un ir y venir de profesionales del sector interesados en sus productos. /E. S. G.

por su fe en Knox”. /FHALMERIA
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Lo producimos nosofiros.

Los agricultores de CASI llevamos mas de 70 afos cultivando los mejores productos de la
tierra del Levante Almeriense, unas tierras y unas aguas muy ricas en sales que aportan al
tomate unas cualidades organolépticas Unicas en el mundo. Cumplimos con todos los
protocolos de Seguridad Alimentaria, respeto por el Entorno y seguridad de nuestros
Trabajadores por lo que podemos garantizar un producto Sano, Sabroso y Natural.

Www.casi.es
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Parte del equipo de ISI Sementi desplazado a la feria. Arriba, de izquierda a derecha, Paolo Boni,
propietario y export manager, Roberto Ciociola y Marco Bastoni, product managers, Albert Alcdn,
José Gomez y José Parra, sales managers. Sentados de izquierda a derecha, Raffaele Vecchio,
product manager, y Guido Bongiorni, sales agent. Para Albert Alcdn, esta edicion “ha sido muy
satisfactoria, hemos tenido muchas visitas, numerosas personas se han interesado por nuestras va-
riedades, como el tomate Rosamunda. Nosotros vendemos a clientes de todo el mundo, por lo que
hemos contado con encuentros de gente de diversos paises. En general, muy contentos”. JE. S. G.

Kris de Smet, Business Unit Director Europe de Koppert Biological Systems (derecha), junto
a otros companieros de la empresa. Koppert es una de las empresas que lidera las soluciones
naturales para controlar las plagas, recuperar el equilibrio bioldgico del suelo y conservar la
biodiversidad. /E. s. G.

Frutas y hortalizas de todos los tipos y variedades se podian encontrar en el pabellén 1 de
Messe Berlin. Sin duda, fue uno de los espacios con mas colorido y visitas de toda la feria
Fruit Logistica. Ademas, todo el que quisiera tenia la oportunidad de probar los productos
de diferentes maneras como, por ejemplo, en formato zumo. /E. S. G.
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Juan Mendicote, director técnico de AFCO, Asociacion Espafiola de Fabricantes
de Envases y Embalajes de Cartén Ondulado. La Asociacion siguid apostando, una
feria mds, por su sello Uniq, el unico embalaje de carton ondulado para la agricultu-
ra que ofrece un comportamiento garantizado mediante un sello de calidad. /E. s.G.

Rijk Zwaan planted la tltima
edicion de Fruit Logistica de
manera innovadora y centrada
en la distribucion y los super-
mercados. Victor Cegarra,
chain specialist de Rijk Zwaan,
explica que “lo mas impor-
tante de este afio ha sido la
reduccion del stand, con el

fin de reinvertir el dinero en

el Retail Center, unas oficinas
que hay en el centro de Berlin,
donde hemos creado un su-
permercado artificial. De esta
manera, reunimos a todos los
profesionales de la cadena de
distribucion y les ofrecemos
asesoria sobre qué productos
nuevos pueden hacerles
incrementar las ventas, etc.

El Retail va a estar abierto de
manera indefinida, ya que tam-
bién podemos controlar cuan-
to tiempo mira el consumidor
el producto, de tal manera
que seamos capaces de hacer
experimentos sociales cuando
la gente esta comprando y
usarlos para dar asesoria a

los propios supermercados”.
JE. S. G.

FOUTR FEACE OF RIHTY
E ¥ OUR CETATEST TREASTIRE

Transportes El Mosca es una empresa espanola con gran trayectoria. Con unas instala-
ciones de mas de 22.000 metros cuadrados y una flota de mds de 400 vehiculos, se ha
consolidado en el sector del transporte y almacenaje de mercancias, transporte frigorifico
congelado o refrigerado y transporte de gran volumen. /E. S. G.
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Granada La Palma realiza un balance positivo
de su 25 partlmpacmn en Frmt Loglstlca

[] Rafa Villegas

a comercializadora Gra-

nada La Palma es de las

pocas que lleva partici-

pando en Fruit Logistica

desde su creacién, hace ahora 25
afos. La empresa, que comenzd
su andadura en la feria promocio-
nando el consumo de tomates che-
rry entre los consumidores euro-
peos, califica de “muy positiva” la
dltima edicion de la cita berlinesa.
Segin apuntaron desde Gra-
nada La Palma, en Berlin tuvieron
la “oportunidad de hacer un ba-
lance con nuestros clientes sobre
la campafa hasta el momento y
presentar los nuevos productos y
empaquetados”. Ademds, no me-
nos importante, desde la comer-
cializadora granadina valoran
muy positivamente el haber reci-
bido “un buen ‘feedback’ sobre
los productos a planificar de cara
alapréximacampafia2017/2018”.
En cuanto al desarrollo del ejerci-

l

cio agricola actual, el 2016/2017,
desde Granada La Palma resalta-
ron que “hay que tener en cuenta
que hemos tenido una campaiia

muy afectada por la climatologia
excepcional, que ha originado
una bajada importante de produc-
cién, aunque se ha visto compen-

Srang, W
duﬂlabal
Ma

-.__

sada, de alguna forma, por unos
precios algo mds favorables que

en otras campafas”. Cabe recor-
dar que el 70 por ciento de la pro-

duccién de Granada La Palma es
tomate, desde grueso a marman-
de, pasando por el chocmande y
todo tipo de cherrys en formas y
colores, tanto en rama como suel-
tos.

El 30 por ciento restante de la
gama de productos que comercia-
liza Granada La Palma se corres-
ponde con pimientos, tanto dulces
como picantes, asi como, por vez
primera, berenjena, pepino, in-
cluido el mini y el snack, ademads
de subtropicales, segmento en el
que esta creciendo, especialmente
en aguacate, chirimoya y mango.

Han pasado muchos afios, méds
de dos décadas, desde que Grana-
da La Palma descubriera el consu-
mo de cherry a muchos europeos
con una experiencia gastronémica
muy apetitosa, una banderilla con
este tomate envuelto en bacon y a
la plancha. Lo que no ha cambia-
do es el espiritu innovador y la
apuesta por ofrecer el mejor pro-
ducto.

UNICO, ECOLOGICO, RENTARBLE. ..

“El Humus de Nueva

FERTIGAR, regula fa nutiiclan vegetal, sinve de soporte v alimento de los microorganismaos,

aumenta ka resistencio de los plantas v mejora ko asimilacion de nufrientes minerales.
Ayuda a la relencion de aguo y al drenado de la mismo, hociendo mas senciflo labrar o
fiera, por &l mejoramiento de las propiedades fisicas del susio.

Eeneracion”

T/ Maiing, 3, 120+ 28901 Getate - Modrid « Tel; 925 252467 » Mov: 620813 814 « Dpto. Comercial: Miv: 629 202059
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La empresa de semillas Enza Zaden no falté a una de las citas mds importantes del
sector hortofruticola. Enza Zaden es una empresa de seleccion vegetal y desarrolla
variedades horticolas en mas de 30 plantaciones nacionales e internacionales. Su
gama completa cuenta con 1.200 variedades horticolas, desde pimiento, tomate,
pepino y lechuga hasta meldn amargo y guindilla india. /E. s. G.

Segundo por la derecha, Jesus Ariza, Product Development (Iberian Peninsula & NA) en
ESASEM, junto al resto de comparieros que se trasladaron hasta Berlin. /E. s. G.

tier Seeds, empresa familiar
e independiente. Desde hace
mas de 60 arios, se ha espe-
cializado en mejorar, producir

@ ® | o y vender semillas horticolas
e m I n l s e u f te r' de alta calidad para el mer-
s cado profesional. En Gautier
Erow fﬂm rd Shﬂ-'ing Your passion, Seeds, como explica Tjhie,
3 eea'r'.-\g YOUF siccess, “cultivamos valores que dan
paso a productos cada vez

mas innovadores, eficientes y
atractivos”. /E. s. G

= Angelo Tjhie, gerente de Gau- \._ - e . ri,‘-f H‘ ' 5 ‘
g ' # T

Antonio Magania, regional product
manager de tomate de Monsanto,
segundo por la derecha, junto a
otros compafieros del grupo. Para
Magaria, “la feria ha sido muy
concurrida, con mucho publico y
hemos podido ir haciendo contac-
tos con la cadena. Ademas, hemos
tenido muchas reuniones con in-
termediarios, supermercados, efc.,
ya que lo que intentamos es crear
demanda de nuestros productos
con la cadena. Creemos que esta
feria esta orientada a eso y, entre
otros productos, este afio hemos
presentado nuestras variedades
de primavera y verano de Holanda,
como los cherry pera rama, que
estan teniendo muy buena acogida

por su excelente sabor y color”.
JE.S. G.

Vahid Bagheri y Puri Sanchez, de Hydroponic Systems. Esta empresa, que cuenta con un Un gran y llamativo mosaico de frutas y hortalizas decord el pabellon 11.1, junto al espacio
grupo de trabajadores multidisciplinar, trabaja con el principal objetivo de dar soluciones dedicado a los profesionales del sector para mantener reuniones. Estos productos, como
a los inconvenientes que presentan los sistemas de cultivo hidropdnico desde el punto de no podia ser de otra manera, fueron los grandes protagonistas durante tres dias en Messe

vista de control y circulacion de los drenajes y riego. /E.S.G. Berlin y fueron muchas las personas que se fotografiaron junto al mosaico. /E. S. G.
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Tec-Fort y Tec-Bom, los biopesticidas naturales de
Grupo Agrotecnologia para una agricultura sostenible

Ambos productos son fruto del importante trabajo de investigacién desarrollado por la empresa durante afos para
ofrecer soluciones eficaces y respetuosas con el medio ambiente

[ ] Isabel Fernandez

ec-Fort y Tec-Bom son
dos biopesticidas natura-
les de Grupo Agrotecno-
logia que responden fiel-
mente a la filosofia de la empresa
y que no es otra que ofrecer solu-
ciones para la proteccién y nutri-
ciéon de cultivos agricolas que
sean respetuosas con el medio
ambiente. Ambos productos son
fruto del importante trabajo de in-
vestigacion que, desde sus inicios,
desarrolla Grupo Agrotecnologia
y, para su llegada al mercado, han
demostrado que cumplen de for-
ma exhaustiva con todos los re-
quisitos de seguridad y eficacia
para su registro, lo que supone
una garantia para el agricultor.
Tec-Fort es un producto total-
mente natural obtenido de flores
secas de pelitre que cuenta, ade-
mads, con una riqueza de un 4% de

piretrinas. Tec-Fort esta recomen-
dado como tratamiento insectici-
da contra hormigas, insectos y
pulgones en horticolas, ornamen-
tales lefiosas y ornamentales her-
baceas y, de hecho, los ensayos
realizados tanto en Almeria, en un
cultivo de tomate, en Huelva, en
un cultivo de fresas, como en el
Campo de Cartagena en pimiento
han demostrado que tiene una efi-
cacia superior al 90% en el control
de pulgones.

Gracias a su baja persistencia
en el cultivo, se pueden hacer apli-
caciones de Tec-Fort incluso en
los dias previos a la recoleccion.

Tec-Bom

Tec-Bom, por su parte, es también
un insecticida totalmente natural
en base a una exclusiva seleccion
de oleinas vegetales saponificadas
que ha demostrado una alta efica-
cia en el control de mosca blanca,

Tec-Bom ha
demostrado
una alta
eficacia en
el control de
mosca blan-
ca, entre un
80% y un
95%.

entre un 80% y un 95%, ademads
de que cuenta con un importante
efecto potenciador, mojante y lim-
piador. De este modo, su aplica-
cién contribuye a limpiar el habi-
tat de plagas y enfermedades,
incrementa la adherencia de otros
tratamientos y disminuye la ten-
sion superficial del agua.

Tec-Bom es un insecticida na-
tural apto para todos los cultivos,
tanto para agricultura ecoldgica
como integrada, que no tiene pla-
zo de seguridad y que es residuo
cero.

T

Los ensayos realizados con Tec-Fort en pimiento en el Campo de Cartagena
han puesto de manifiesto su eficacia en el control de pulgdn, superior al
90%.

clort
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Roberto Garcia, de FEDEMCO, junto a una compafiera. La Federacion Espafiola del Envase
de Madera y sus Componentes Integra a varias asociaciones provinciales del sector y, por
su representatividad nacional, es referencia e interlocutor valido para el Gobierno Central, la
cUpula patronal o los sectores de envase y embalaje de otros materiales. FEDEMCO aglutina
empresas que fabrican envases de madera para frutas y hortalizas, para pescado y mariscos,
cajas y estuches para vinos, aceites, licores y otros agroalimentos, embalaje industrial de
madera, componentes de envases de madera y otros suministros. /E.S.G.

Este grupo de trabajadores de Citrosol desplazados a la feria atendio, en todo momento, a numerosas
personas que se mostraron interesadas por los productos que ofrece la empresa en pro del sector
agroalimentario. Y es que, Citrosol desarrolla e implanta las tecnologias y ceras postrecoleccion mas
adecuadas, desde el punto de vista de la eficacia y responsabilidad con la sociedad, para el manteni-
miento de la calidad comercial de frutas y hortalizas frescas. /E. S. G.

El equipo de ARaymond estuvo toda la feria recibiendo a profesionales del sector interesados
por sus productos. Segtin Miguel Angel Pomares, “hemos contado con muchas visitas de paises
con los que ya trabajamos, como Espana, Italia y México, asi como también se han acercado
personas de India, Pakistan, China, Rusia, Ucrania, etc. Se han interesado mucho por las piezas
TwinHook y por FlexTruss, dos de nuestros productos mas innovadores”. JE. S. G.
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Parte del equipo de Balcon de Nijar, con su responsable David Caparrds (centro)

a la cabeza. Esta empresa almeriense recald en Fruit Logistica con el fin de seguir
promocionando los importantes productos que se producen y comercializan desde
la provincia almeriense y, en concreto, de la zona del Levante. El cultivo ecoldgico
estd en auge en Almerifa y asi lo quiso mostrar esta firma, que cuenta con una
trayectoria importante en el sector. /E. S. G.

Los responsables de Valagro
aseguraron, una edicion mas,
que Fruit Logistica es una de
las ferias mds importantes del
panorama agroalimentario,

asf como la importancia de
estar presente en Messe Berlin
aumenta cada afio. Valagro

se dedica a la produccion y

la comercializacién de bioes-
timulantes y especialidades
nutricionales, con 13 filiales
ubicadas en todo el mundo.
Ademas de la planta de
produccion de Atessa, en la
provincia de Chieti, Valagro
tiene otras dos plantas que
operan en Noruega y otras tres
en la India. /E. s. G

_ & Valagro @

Whiiw gpmw arary &y

La congregacion de profesionales del sector hortofruticola y visitantes en general en Mes-
se Berlin fue muy alta. Personas llegadas de diferentes puntos del planeta se dieron cita
en esta feria para intercambiar opiniones, asi como para conocer las ultimas novedades de
uno de los sectores mas fuertes a nivel global. /E. s. G.
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POLINIZACION Y CONTROL BIOLOGICO
Colmenas de abejoros para polinizacion natural
y fauna auxiliar para controlar las plagas de los cultivos
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NUNHEMS

Olimpiakos F1 mantiene su reinado en invierno
gracias a su gran comportamiento con frio

Esta variedad de Nunhems® no solo permite al agricultor decidir cudndo quiere cortar, sino que, gracias a su rebrote,
este puede recolectar en torno a un kilo mas, de media, por metro

[ ] Isabel Fernandez

limpiakos F1, de Nunhems®, mar-

ca de semillas horticolas de Bayer,

ha logrado situarse lider en el seg-

mento de pimiento California tar-
dio en apenas cuatro afios, los que lleva
como variedad comercial, gracias a su ex-
celente comportamiento con bajas tempe-
raturas. En este sentido, Maria Jesds Lo6-
pez, Sales Specialist de Bayer, comenta
que es en esta campafia cuando realmente
se ha notado el frio y “Olimpiakos F1 ha
marcado la diferencia con respecto al resto
de variedades para tardio” y lo ha hecho
porque, incluso con bajas temperaturas,
“sigue cuajando pimientos”. Esto es posi-
ble gracias al mayor vigor del ‘Rey del In-
vierno’ de Nunhems®, que le permite, in-
cluso, “tener un rebrote de frutos que
cuajan por detrds”, es decir, en zonas mas
bajas de la planta cuando esta ya estd cua-
jando nuevos frutos en las partes mas altas,
algo que muy pocas variedades de pimien-
to pueden hacer. Este rebrote, a lo largo de
la campaiia, se traduce en frutos extra que
pueden llegar a suponer, incluso, un kilo
mds por metro cuadrado.

“Es recomendado
por muchas
comercializadoras para
Su corte en verde por la
ausencia de silverelinas”

A este excelente comportamiento de
Olimpiakos F1 en plantaciones de pleno in-
vierno hay que afiadir la “firmeza de su fru-
to”, algo que, segiin explica Lopez, “le
otorga cierta flexibilidad al agricultor, que
puede decidir cudndo cortar”. Y es que
Olimpiakos F1 cuenta con una amplia ven-
tana de recoleccion, de modo que el pro-
ductor puede adaptar a su ritmo la cosecha
entre enero y abril sin tener la presion de
recolectar obligatoriamente para evitar que
el fruto se deteriore en la planta.

Olimpiakos F1 ofrece un fruto con buen
color tanto en rojo como en verde y, de he-
cho, “es recomendado por muchas comer-
cializadoras para su corte en verde por la
ausencia de silverelinas”. Junto a esto,
cuenta con una alta resistencia al rajado
(cracking), ofrece frutos uniformes hasta el
final del ciclo de cultivo y proporciona al
agricultor un elevado porcentaje de frutos
de primera. Esto dltimo, unido a su rebrote,
lo convierte en una variedad con una renta-
bilidad mayor que otras de su segmento.

4

Olimpiakos F1 es de las pocas, por no decir la tnica, variedad de pimiento que rebrota cuajando frutos por detras. / Fotos: Isabel Fernandez

Tanto en rojo como en verde, esta variedad de pimiento California rojo tiene buen
color. Es mas, es recomendada por muchas comercializadoras para su corte en
verde gracias a su ausencia de silverelinas.

El mayor vigor de Olimpiakos F1 le permite pasar mejor el invierno, cuajando frutos
con bajas temperaturas.
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El equipo de pimiento de Vegetable Seeds de Bayer quiere dar las
gracias a todos los profesionales de la agricultura que han mostrado
su confianza en Olimpiakos.

Te escuchamos
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Nunhems® ha organizado durante las ultimas semanas varias visitas de agricultores a distintas Olimpiakos F1 cuenta con una amplia ventana de recoleccion, lo que permite al agricultor adap-
fincas distribuidas por todo el Poniente. tar la cosecha a su ritmo.

Olimpiakos F1 es una variedad recomendada para trasplantes de agosto que, a pesar de ello,
cuenta con una planta muy sana durante todo el ciclo que le permite enfrentarse con éxito a
adversidades climatoldgicas e, incluso, al ataque de plagas y virus.

Los agricultores asistentes a las visitas valoraron la productividad de Olimpiakos F1 cuando otras
variedades se paran.

Desde Nunhems® afirman que parte del éxito de Olimpiakos F1 radica en que han sido los pro- Olimpiakos F1 ofrece frutos uniformes durante todo el ciclo, firmes y con una alta resistencia a
pios agricultores los que, poco a poco, lo han ido probando y decantandose por esta variedad. cracking.
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Olimpiakos F1 ofrece frutos de gran calidad Grupo de asistentes a una de las muchas visitas organizadas por Nunhems®.
hasta el final del ciclo, proporcionando al
agricultor un alto porcentaje de primera.

Los agricultores pudieron comprobar como a diferencia de Olimpiakos F1 es una variedad que ofrece una alta produccion Los agricultores valoran mucho el ahorro de mano de obra en
otras variedades, Olimpiakos F1 si ha dado la talla, y con final al agricultor. un cultivo de Olimpiakos F1, gracias a su ciclo tardio.
creces, este invierno.

Maria Jesus Ldpez,
Sales Specialist de
Bayer, insiste en
que, a diferencia de
otras variedades,
Olimpiakos F1 tiene
un rebrote de frutos
que cuajan por
detras, algo que los
’ : asistentes pudieron
Este rebrote que enseria el propio agricultor puede suponer en . i comprobar en todas
torno a un kilo méas por metro al final de la campana. las fincas visitadas.

Este agricultor valord el rebrote de Olimpiakos F1.
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Merlot F1 y Enol F1, dos variedades de California

de Ramiro Arnedo que conquistan el campo

L] Rafa Villegas

a casa de semillas espafio-

la Ramiro Arnedo organi-

76 los pasados 16y 17 de

febrero unas jornadas en

las que mostré dos de sus
variedades de pimiento California
rojo, Merlot F1 y Enol F1, que es-
tdn conquistando el campo gra-
cias a sus excelentes resultados.
La visita se llevé a cabo en una
finca del joven productor Francis-
co Callejon, donde mas de medio
millar de agricultores y técnicos
comprobaron el buen comporta-
miento de Enol F1 en tres estruc-
turas invernadas de diferente ta-
maifio, asi como, en una finca, el
de Merlot F1.

En cuanto a la gran novedad
de este ano, Enol F1, Henry
Smienk, director de Marketing de
Ramiro Arnedo, destacé que es
ideal para el segmento medio-tar-
dio, presenta un “fruto perfecta-
mente formado, es de muy buen
calibre, la planta se lleva con mu-
cha facilidad hasta el final y pre-
senta ausencia de silverelina y
microcracking”. La consistencia
de Enol F1 es también resefiable,
gracias a que se trata de un pi-
miento que cuenta con una pared
muy gruesa.

En definitiva, como se pudo
comprobar en las jornadas, Enol
F1 es un pimiento que ofrece cali-
dad y produccioén, su fruto, ade-
mds de pesado, es de un color rojo
intenso, una caracteristica muy
apreciada que comparten los pi-
mientos de Ramiro Arnedo, tam-
bién en verde. Incluso con frio,
Enol F1 mantiene una forma y
una calidad perfectas durante todo
el ciclo, todo ello con una preco-
cidad muy alta, lo que permite,
como afiadi6 Smienk, “dar la pri-
mera vuelta en verde, construir la
planta y tener muchos pimientos
también al final del ciclo”.

Enol F1 es una apuesta fuerte
de Ramiro Arnedo. Smienk se
mostré muy satisfecho de que “to-
dos los agricultores que lo han te-
nido quieren repetir, para mi ese
es el indicador de su éxito”.

Respecto a Merlot F1, varie-
dad que se introdujo el pasado
afo, destaca, sobre todo por su
productividad, calidad y un cuaje
excelente. Se trata, como explic6
Smienk, de una variedad que “res-
ponde muy bien, tiene un color

Enol F1 destaca por su elevada productividad y ausencia de

silverelinas y microcracking. /Rafa Villegas

rojo intenso, tiene cuatro cascos
bien formados, practicamente au-
sencia de microcracking y silvere-
lina y un segundo rebrote excelen-
te”.

Con Merlot F1, “al agricultor
le salen las cuentas, le saca kilos
y, ademads, lo hace cuando el pi-
miento estd mas caro”’, como afla-

dié Smienk. Este pimiento es una ﬁ

a /i
P/

garantia de éxito, en todas las fin-
cas en las que se ha cultivado “ha
respondido muy bien” y, como
aseguro el responsable de Marke-
ting de Ramiro Arnedo, “sus pro-
ductores no lo cambian por nada,
esa es la mayor garantia”.

{ L/ # 2

Enol F1 es espectacular tanto en verde como
en rojo. /Caterina Pak

Javier Martin, agricultor:

B

W AW T~

Diego Pérez, técnico de desarrollo y comercial de Ramiro Arnedo.

El joven agricultor de Balanegra
Javier Martin.
“La productividad
y forma de Enol
F1 es, a simple
vista, lo que mas
destaca”

Este agricultor de Balane-
gra, también presente en la vi-
sita, ha destacado de Enol F1
que, segun pudo observar en la
jornada, “echa bastantes kilos
y tiene muy buena forma”.

Henry Smienk
posando con
pimiento Enol
F1./R. V. A.
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José Ruiz y sus hijos Melisa y José Manuel, agricultores:

Wlle

Los agricultores José Ruiz y sus hijos Melisa
y José Manuel. /R. V. A.

“Nos ha gustado la homogeneidad,
productividad y calidad de Merlot F1”

“Nos ha gustado mucho Merlot F1. Aunque atin no
sabemos lo que vamos a sembrar la proxima campaiia,
siempre es bueno conocer nuevas variedades y este pi-
miento nos ha gustado mucho. Destacamos su prodcuti-
vidad, que va parejo arriba, también en verde, la fortale-
za de la planta y su muy buena calidad, también arriba,
y homogeneidad. Ademads, no le hemos visto nada de
silverelina o microcracking”.

La familia Fernandez Cara posa con
pimiento Enol F1. /R. V. A.

“Tenemos Enol F1 y Merlot F1 y
vamos a repetir la préxima campana”

La familia Ferndndez Cara, formada por Marisol
Cara, Enrique Ferndndez y sus tres hijos, Enrique, Jorge
y Sergio, tiene en produccién este afio las dos varieda-
des de California mostradas por Ramiro Arnedo, Enol
F1 y Merlot F1, ademas del amarillo Verdejo F1. Repar-
tidos en fincas en Balerma, Cuatro Vientos y Las No-
rias, la familia destaca de Merlot su productividad,
“cuanto mds le coges mds te echa”, afirman. Respecto a
Enol F1, destacan su excelente cuaje, incluso con frio,
su productividad, su ausencia de silverelina, rajado y
microcracking, asi como su fortaleza de raiz. “Es un pi-
miento duro, que no tira a podrirse”. Los Fernidndez
Cara comercializan el género en Unica Group y asegu-
ran vender siempre “entre un 92 y un 94 por ciento de
primeras calidades”.

Encarni Sanchez y Ernesto Maldonado, agricultores:
H&-l : .8 SRR | S

La pareja de agricultores Encarni Sdnchez y
Ernesto Maldonado.

“Hemos tenido este ano Enol F1y
lo hemos vendido a los primeros

precios en la alhéndiga”

Esta pareja de agricultores, que tienen su finca en
Balerma, se han mostrado muy satisfechos con Enol F1,
variedad que han tenido este afio. Destacan su fuerza, la
ausencia de silverelina y microcracking, asi como su
gran productividad. Ademds, valoran muy positivamen-
te el haberlo vendido en alhéndiga siempre “a los pri-
meros precios”.

Francisco, Callejon, propietario de las fincas mostradas:

.- i = ; ! : !

El propietario de las fincas de Enol F1y
Merlot F1 mostradas, Francisco Callejon.

“La proxima campana voy a sumar
superficie de Enol F1”

El joven productor propietario de las fincas de Enol
F1 y Merlot F1 mostradas por Ramiro Arnedo en las
jornadas de California resalta la “gran calidad” de Mer-
lot, “sobre todo abajo” y su productividad. En cuanto a
Enol F1, Callején resalta que “tiene atin mas recorrido,
es una planta mds alta y resalta en verde”. Este agricul-
tor le da una vuelta primero en verde para, posterior-
mente, cuando se ha hecho la mata, recolectar en rojo.
El facil manejo y cuajado son dos caracteristicas que
también comparten, a su juicio, ambas variedades.

Miguel Pierre, técnico de Fraimher Agro:

S B s P

De izquierda a derecha, Ernesto Maldonado,
Javier Martin y el técnico Miguel Pierre.

“Enol F1 y Merlot F1 tienen todo lo
que se le puede pedir a un pimiento”

“Me gustan mucho las dos variedades, echan kilos,
tienen lo que le puedes pedir a un pimiento, no te dan
problemas de pudricién, ni de oidio, no se le encuentra
un fallo. Ya dependiendo del manejo que tenga el pi-
miento cambia, pero siempre, alld donde los he visto,
dan buenos resultados”.

Sebastian Enriquez, productor de lamuyo:

El productor de lamuyo Sebastian Enriquez
con su hija posan con Enol F1.

“Lo que mas me gusta de Enol F1

y el resto de pimientos de Ramiro

Arnedo es lo bien que forman los
cuatro cascos”

Sebastidn Enriquez, agricultor que tiene su finca en
Las Norias, producia habitualmente pimiento italiano,
ahora ha pasado a cultivar lamuyo y se plantea, para el
futuro, plantar California. De Enol F1 destaca que “for-
ma muy bien los cuatro cascos, caracteristica que mas
me gusta de los pimientos de Ramiro Arnedo”. El color
también es un aspecto que resalta como muy positivo de
Enol F1.

Parpje La Mollna, 54 = Q4714 Las N

o, Admera

LOT F1

RAMIROZ+ARNEDO

semillas

Tel F50 587 221 = www rarmiroarnedo com
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Top Seeds Ibeérica apuesta por el pimiento California
sumando nuevas variedades a su amplio catalogo

L] Rafa Villegas

op Seeds Ibérica ha de-

mostrado su gran apuesta

por los pimientos Cali-

fornia sumando nuevas
variedades para temprano y los
segmentos medio y tardio. Todos
ellos comparten dos caracteristi-
cas que son un plus a su producti-
vidad y calidad. Se trata, en con-
creto, de una “enorme fortaleza
radicular” y una “mayor resisten-
cia a la botrytis”. Esto ultimo es
posible gracias a que, como expli-
¢6 Ginés Gomez, comercial de la
empresa, ‘el tabique de escision
de nuestros pimientos viene solo
con la mano, con lo que el corte se
realiza siempre en el lugar natural

Como se puede observar en estas tres fotografias, los pimientos California de Top Seeds Ibérica tienen muy marcado el tabique de escision, por lo que resulta
de la planta, por lo que no se le muy sencillo recolectar el pimiento, incluso con la mano, y que el corte sea limpio. Al no provocar ninguna herida en la planta, disminuye de manera importante
hace herida alguna”. la posibilidad de que esta se vea afectada por la botrytis. En este caso, se trata de un pimiento de la variedad Arnon. /Caterina Pak

La produccién de los Califor-
nia de Top Seeds es también mads
que destacable. Gomez resaltd
que “superan los 11-12 kilogra-
mos por metro gracias a que se
trata de pimientos muy pesados”.

FHALMERIA pudo compro-
bar, in situ, en una de las fincas
demo de Top Seeds Ibérica, en el
paraje ejidense de Rebeque, la ca-
lidad, excelente color y forma
perfecta de sus variedades para
rojo Arnon, Galiano y Arrod, as{
como los amarillos Ruisefior, Car-
pintero y Rommen.

Galiano, por ejemplo, es un
California para rojo tardio del que
Top Seeds Ibérica vendié toda la
semilla las primeras semanas de

febrero. La demanda, como expli— Del pimiento California Arnon, ademas de su espectacular forma y color, Top Seeds Ibérica recomienda el trasplante de
£ ) « cabe destacar que, aunque se trata de una variedad para temprano, de la Carpintero en cultivo temprano. Se trata de

¢6 Goémez, “fue tan sumamente que se recomienda su trasplante a primeros de julio en la zona de EI Ejido, un pimiento California amarillo de excelente

fuerte, se han superado tanto las es de los pocos del mercado que permite alargar el ciclo como si de un color y caracteristicas ideales para el segmento

expectativas que hemos tenido tardio se tratase, por lo que permite la realizacion de un ciclo tnico. /c. P temprano. /c. P

que segmentar los pedidos”. No
es para menos, el atractivo color
de este pimiento de coyuntura
corta y, sobre todo, su “aguante
impresionante, con plantaciones
del 16 de agosto aun sin tocar en
la recta final de febrero”, suman-
do a su facilidad de cuaje y forma
perfecta hacen de esta variedad
una de las novedades mejor reci-
bidas de los ultimos afios.

De Arrod, por otra parte, va-
riedad de California rojo para ci-
clo medio-tardio, destaca muy es-
pecialmente su gran productividad
y su peso. De calibre G-GG, este
pimiento mantiene su forma a lo
largo de todo el ciclo.

Recomendado por las
cooperativas por su
predominio de calibre
G, este pimiento
California amarillo,
Carpintero, afronta su
primer afio comercial
con las mejores
expectativas. Ademas
de ser una variedad
muy productiva,
presenta resistencia

a cracking y ausencia
casi absoluta de silve-
relinas. /c. P
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La forma de Carpintero, que cuadra perfectamente el Ruiserior es otra importante variedad de California amarillo de Rommen es otra variedad de California amarillo de Top
fruto, su maduracion siempre muy homogénea y su Top Seeds Ibérica. Destaca por la homogeneidad del fruto, Seeds Ibérica. Recomendada para el segmento medio,
llamativo color amarillo limén han hecho de esta variedad su color amarillo limdn y ausencia casi absoluta de cracking y con trasplantes que se aconsejan entre el 20 de julio y el 5
de Top Seeds Ibérica una de las grandes sorpresas silverelinas. Es ideal para el segmento tardio, con trasplante de agosto, destaca por su gran homogeneidad y su gran
positivas de las novedades de las casas de semillas en recomendado entre el 20 de julio y el 5 de agosto. /Rafa Villegas consistencia, pese a que madura rapido y no suele ser lo
pimiento California este afio. /Caterina Pak habitual en estos casos. Con calibre G-GG y un gran atracti-

vo, gracias a su forma y su color, su planta destaca también
por presentar una fortaleza especial. /R. V. A.

La productividad es
otro plus importante
que ofrecen las
variedades de
pimiento California
de Top Seeds
Ibérica. En este
caso, se trata de
Carpintero, si bien,
sin excepcion,

todas marcan
productividades muy
elevadas, incluso de
11-12 kilogramos
por metro. /R. V. A.

Carpintero es, sin duda, uno de los pimientos California amarillos del mercado que mas destaca por su espectacular
forma. En las imdgenes se aprecia perfectamente como marca los cuatro cascos. /R. V. A.

TOP
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SYNGENTA

Mas de 600 personas entre técnicos y agricultores de diferentes cooperativas y alhondigas han tenido la ocasion de visitar las fincas promocionales, donde el equipo comercial de Syngenta les ha mos-
trado las bondades para toda la cadena productiva de sus nuevas variedades resistentes a oidio (IR*): Kabuki, Miyabi y Kiruna.

En pimiento, Syngenta se mueve
al son de su resistencia

Como viene siendo habitual durante los ultimos anos, en pimiento, Syngenta se mueve al son de sus variedades resistentes. La
empresa de semillas pionera en introduccién de resistencias en variedades horticolas y que histéricamente ha marcado el rum-
bo a nivel de resistencias no ha parado en los ultimos meses de mostrar en campo su catalogo de pimiento

(1 TNalmeria

urante los meses de noviembre, di-

ciembre, enero y febrero, el equipo

comercial de Syngenta ha realiza-

do numerosas visitas en sus dife-
rentes jornadas de pimiento, enfocadas en
mostrar su gama de variedades de Califor-
nia. Durante estas jornadas, mds de 600
personas entre técnicos y agricultores de
diferentes cooperativas y alhdndigas han
tenido la ocasion de visitar las fincas pro-
mocionales, donde, ademas de visitar va-
riedades clésicas y lideres en sus respecti-
vos segmentos como Bily, en California
rojo temprano, Alonso, en California rojo
tardio, y Galena, en California amarillo, el
equipo comercial de Syngenta les ha mos-
trado las bondades para toda la cadena pro-
ductiva de sus nuevas variedades resisten-
tes a oidio (IR*): Kabuki, Miyabi y Kiruna,
variedades que, gracias a su excelente com-
portamiento en condiciones de alta presion
de oidio, aseguran al agricultor la optimiza-
cion del uso de productos fitosanitarios,
adaptdndose mejor a las exigencias tanto
de la produccién integrada como de la agri-

cultura ecoldgica. A las cooperativas que
apuestan por las mismas, estas variedades
les dan la garantia de poder cumplir con la
demanda de las cadenas de supermercados
y tener un producto mds valorado en desti-
no y, al consumidor, la tranquilidad de con-
sumir un producto que cubra sus expectati-
vas de calidad y sostenibilidad.

Ademds, para completar su extenso ca-
tdlogo, Syngenta también ha mostrado no-
vedades en California amarillo: Kiiroi, una
variedad temprana que destaca por su co-
lor, cuaje con calor y produccién final, y
Nagai, una variedad para plantaciones me-
dias con una uniformidad y amplitud de
ciclo inigualables en el mercado.

Syngenta ha aprovechado la ocasion,
por otro lado, para lanzar al mercado su
primera variedad naranja, Coloreta, que
destaca por su ciclo largo y su excelente
cuaje con frio. Y esto solo es el principio,
ya que la multinacional de semillas sigue
en movimiento y, en los préximos afios,
nuevas variedades con resistencia a oidio
(IR*), ademas de nuevas resistencias sal-
dran al mercado y continuardn marcando el
rumbo del pimiento en Almerfa.

La multinacional de semillas ha avanzado que, en los proximos anos, llegaran a Almeria nuevas
variedades no solo con resistencia a oidio, sino también con nuevas resistencias.

Syngenta ha
aprovechado
la ocasion
para dar a
conocer Kiiroi,
su novedad
en amarillo,
asi'como su
primer California
naranja,
Coloreta.
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PONTE LA CORAZA Y
iPROTEGETE FRENTE AL OiDIO!

IKabulsi Pimientos resistentes al oidio*
(BFS0820)  mas seguros, mas rentables

"Resgistencia intermedia a oidio (Lt). ‘
& 2016 Syngenta. Todos l0a derechos resenados. I ImEcan Comercinkas o una cormpania dal Grupa Syngenta
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Souleria RZ y Acorde RZ, las referencias en ciclos
temprano y medio en los ultimos seis anos

Estas variedades de pimiento California de Rijk Zwaan siguen ofreciendo garantia al agricultor, asi como unos
resultados 6ptimos, a pesar de los cambios que se experimentan en el campo campana tras campana

[ ] Elena Sanchez

1 campo registra nume-

rosos cambios cada cam-

pafia debido a diversos

factores y, por ello, el
agricultor necesita contar con
variedades horticolas que ofrez-
can las mejores garantias y cuyos
resultados sean satisfactorios a
pesar de cualquier contratiem-
po. Es por ello que la multina-
cional de semillas Rijk Zwaan
sigue apostando, principalmente,
por sus pimientos California
Souleria RZ y Acorde RZ, varie-
dades que se han convertido en el
referente del segmento de ciclo
temprano-medio en los ultimos
seis afios y que, a dia de hoy, si-
guen siendo la referencia en el
campo almeriense.

En este sentido, Paco Pino, de-
legado de Almeria Poniente- Oes-
te de Rijk Zwaan, comenta que la
consolidacién de ambas varieda-
des también estd siendo posible
gracias a “los comentarios de los
agricultores que participan cada
campafla con nosotros. Vamos
aprendiendo de ellos, pues, al fi-
nal, es el productor, con el conoci-
miento de las condiciones especi-
ficas de su finca y el conocimiento
de la variedad, el que consigue
potenciar las virtudes de cada va-
riedad y minimizar los defectos”.

Souleria RZ

El cultivo temprano es bastante
habitual en la provincia almerien-
se, ya que ofrece al agricultor la
posibilidad de tener produccién a
principio de campaifia, asi como
también el hecho de poder ha-
cer, a continuacién, un cultivo de
primavera, si asi lo desea, o bien,
llevar a cabo un tnico ciclo largo
que comprenda desde los meses
de junio-julio hasta marzo-abril.
Asi, a dia de hoy, la variedad mas
consolidada en el campo para es-
tas fechas es Souleria RZ, un Ca-
lifornia de maduracién en rojo,
de gran calidad de fruto, muy
homogéneo y de cuatro cascos
bien desarrollados en los meses
de invierno. Asimismo, este pi-
miento destaca por su consisten-

o
Paco Pino, delegado de Almeria Poniente-Oeste de Rijk Zwaan, posando en una plantacion de Souleria RZ.

Souleria RZ destaca por tener frutos de gran consistencia y uniformidad.

cia, uniformidad y color vivo, as{
como por su productividad. En lo
que respecta a la planta, esta es de
porte abierto, por lo que no nece-
sita destalle.

Como continuacion a
Souleria RZ, Rijk Zwaan sigue
potenciando Acorde RZ, variedad
indicada para aquellos agriculto-
res que se decantan por un ciclo
medio. Este pimiento, de madura-
cién en rojo, destaca por su gran
calidad de fruto y esta indicada
para trasplantes de principios a
finales de julio, en invernadero.
Acorde RZ se caracteriza por
ofrecer frutos de peso entre 200
y 260 gramos, principalmente,
muy resistentes al cracking y al
star cracking. Ademads, se trata de
un fruto que es muy parejo y que
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Frutos de cuatro cascos bien formados, muy consistentes y de calibre G- GG durante todo el ciclo de produccion.

ofrece un color rojo muy intenso.
Igualmente, esta variedad de pi-
miento California de Rijk Zwaan
sobresale por ser un fruto de cua-
tro cascos, muy homogéneo y
consistente, bien desarrollado en
los meses de invierno.

Otro de los aspectos funda-
mentales de Acorde RZ es que
presenta una planta de porte abier-
to, por lo que no necesita desta-
lle, cuaja muy bien y la fortaleza
y equilibrio de la planta permiten
que el fruto se pueda ‘aguantar’

durante mas tiempo en la mata.
Desde la multinacional de semi-
llas Rijk Zwaan aportan, ademads,
otras variedades que complemen-
tan a Souleria RZ y a Acorde RZ
en los segmentos de pimiento
California rojo temprano y me-

dio. Asi, cabe destacar Kalumba RZ,
una variedad recomentada para
trasplantes de junio. Este pimiento
destaca por su gran calibre en siem-
bras tempranas, asi como también
por su facilidad de cuaje con blan-
queo. Son frutos de color oscuro,
sin silverelina y con alta resistencia
a PVY:0,1,1.2/Tm 0-3/Xcv:1-3 y
resistencia media a TSWV.

Nirvin RZ

También recomendada para ciclo
temprano se encuentra una de las
variedades mds valoradas por los
agricultores, Nirvin RZ, un Ca-
lifornia rojo de entrenudo corto,
que destaca por su tolerancia al
cracking y resistencia a nema-
todos y oidio. Igualmente, sus
frutos de color rojo intenso, gran
firmeza y calibre G hacen que sea
una variedad muy demandada por
el agricultor.

Una de las principales ventajas
de Nirvin RZ es que es una planta
muy precoz, algo que suele gustar
mucho al agricultor de trasplante
temprano. Ademas, esta variedad
tiene un buen cuaje, tanto con ba-
jas como con altas temperaturas,
por lo que la planta no da proble-

mas al respecto. Nirvin RZ tiene
una planta muy fuerte, productiva
y vigorosa, lo que permite, ade-
mads, que se pueda aguantar el fru-
to en la plantacién un poco mds,
ya que este se encuentra protegido
por la hoja.

Canzion RZ
Finalmente, dentro del amplio cati-
logo de pimiento temprano-medio
de Rijk Zwaan y como complemen-
to a las variedades anteriormente
nombradas, destaca Canzion RZ
que, junto a Acorde RZ, es otro
material destinado a ciclo me-
dio. Se trata de un California rojo
para ciclos largos y siembras de
final de junio y primera quincena
de julio con resistencia a oidio.
La fruta de esta variedad goza de
una excelente calidad en cuajes
en pleno invierno, ademds de que
destaca por no tener silverelina.
Canzion RZ es una planta de
entrenudo medio y desarrollo ra-
pido, que ofrece frutos muy uni-
formes, de viraje rapido y exce-
lente postcosecha. Ademds, este
pimiento California no sufre de
cracking y la planta tiene un final
de produccién muy bueno.




48 fhalmeria « Febrero 2017

oy B

RUK ZWAAN RIJK ZWAAN

Los agricultores muestran su confianza
absoluta en Souleria RZ y Acorde RZ

Aquilino Escudero, agricultor

Souleria RZ es la mejor opcion en pimiento por
Su productividad y frutos de color verde oscuro

Aquilino Escudero es agricultor de pimiento en la zona de La Tomillera, en Corral Blanco, en Berja.
Desde hace cuatro afios estd trabajando con la variedad de California de Rijk Zwaan Souleria RZ y desde
entonces “estoy mds que contento con el rendimiento que me estd dando esta planta”. Para Escudero,
Souleria RZ destaca del resto de variedades por su precocidad y alta productividad, es mds, yo lo tengo
seis meses y en ese periodo echa unos 11 kilos por metro cuadrado, con unos frutos muy bien formados,
de color verde oscuro y brillante, muy consistentes y de calibre G- GG, ideal para la comercializacién”.
Igualmente, este agricultor de Berja destaca que la planta de Souleria RZ estd “bien armada y cuando
llega al emparrillado no crece mucho, por lo que puedes coger fruto de manera muy cémoda”. Sin duda,
Aquilino Escudero seguird apostando por esta variedad de Rijk Zwaan “en las préximas campafas”.

Juan Miguel Catalan, agricultor

Nirvin RZ es una planta todoterreno,
de raiz fuerte y resistente a oidio

Juan Miguel Catalan lleva dos afios trabajando con Nirvin RZ en su finca del Paraje Cuatro Corrales,
en Adra, donde, desde el principio, le ha ido “muy bien” con esta variedad de pimiento de Rijk Zwaan.
De hecho, para Cataldn Nirvin RZ “me gusta mucho porque es una planta todoterreno, de raiz fuerte y
resistente al oidio, por lo que te da la mayor tranquilidad del mundo ante las adversidades climatol6gi-
cas, ya que sabes que la planta no se va a venir abajo y va a continuar sin problemas su ciclo produc-
tivo”. Ademads, también destaca este material de Rijk Zwaan por su productividad, “yo lo suelo poner
entre los primeros dias de junio y, hasta que lo arranco, supero los diez kilos por metro cuadrado, con
unos frutos de excelente calidad, calibre perfecto y cascos bien formados”. Pero, ademads, Juan Miguel
también trabaja con Souleria RZ, un pimiento “con el que llevo ya cuatro campafias y me gusta por su
precocidad y por ser un fruto uniforme, consistente y de calibre G- GG™.

Lorenzo Lépez, agricultor

La uniformidad del fruto y su calibre G-GG
en todo el ciclo es lo mejor de Acorde RZ

Desde hace seis afios, Lorenzo Lépez apuesta por Acorde RZ para su ciclo largo de pimiento, que va desde
el 10 de julio hasta finales de abril. Para este agricultor de la zona del Paraje El Pichucho, en Balerma, esta
variedad de Rijk Zwaan “cada dia me gusta mds. Y es que, sin duda me quedo con este pimiento por la
uniformidad del fruto, ademds de que es muy productivo durante todo el ciclo, echando piezas de calibre
G-GG desde el principio hasta el final, ideal para la comercializaciéon. De hecho, yo llevo el producto a
Cabasc y para esta cooperativa, el calibre de Acorde RZ es el indicado para el mercado”. En cuanto a la
productividad de la planta, ésta es “muy escalonada, los frutos son uniformes y muy consistentes y aguan-
tan muy bien en la mata. Ademas, Lorenzo Lépez también lleva dos aflos trabajando con Nirvin RZ, por
la resistencia a ceniza, ya que, anteriormente, este agricultor tenia problemas de oidio en su finca al ser
ésta muy ventilada, y desde que cultivé Nirvin RZ estos problemas han desaparecido.
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Tamario, uniformidad y consistencia

Superiores
en invierno
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Excelente cuaje en invierno
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Zeraim Ibérica reune a mas
de 1.000 agricultores en sus
jornadas de puertas abiertas

La empresa de semillas organizé del 22 al 24 de febrero tres dias
de visitas a invernaderos en el Poniente para mostrar Melchor,
Merkava, Sherman y Babieca, en rojo, asi como Artico y Tundra, en
amarillo

1 fhaimeria

eraim Ibérica reunié del 22 al 24
de febrero pasados a mas de 1.000
agricultores en sus ya tradiciona-
les jornadas de puertas abiertas en
el Poniente almeriense para mostrar sus
variedades de pimiento tipo California.
Este afio, tras una excelente campafia para
el cultivo, el optimismo era la ténica gene-
ral entre los asistentes que, de hecho, mos-
traron un gran interés por las variedades
mostradas, Melchor, Babieca, Merkava y
Sherman, en rojo, y Artico y Tundra, en
amarillo. Diego Diaz, Product Manager de
Pimiento de Zeraim Ibérica, afirmé duran-
te las jornadas que estas variedades “han
respondido especialmente bien en los me-
ses mds frios” y, de hecho, “han asegurado
una gran rentabilidad al agricultor y la ca-
lidad necesaria a las cooperativas y alhdn-
digas”.
Todas ellas son variedades para ciclos
medios-tardios, con las que desde Zeraim

Ibérica buscan asegurar una buena produc-
cién de pimiento a los agricultores en los
meses en los que, tradicionalmente, este
alcanza sus mejores precios. Para ello, tan-
to en rojo como en amarillo, la empresa de
semillas cuenta con variedades que no solo
garantizan buenas producciones, sino tam-
bién de calidad y con calibres adaptados a
los diferentes mercados de destino.

En esta ocasion, y con motivo de su 20°
aniversario, Zeraim Ibérica quiso aprove-
char estas jornadas de puertas abiertas para
poner en valor la figura del agricultor, al
que, segln insistié Diaz, “siempre hemos
considerado el principal pilar que sostiene
el sector en Almeria”. Precisamente por
ello, la empresa ha querido reconocer “la
colaboracion histdrica de tres agricultores
que, trabajando codo con codo con el equi-
po de Zeraim, han sido claves en el desarro-
llo de las variedades que hoy en dia lideran
el mercado de pimiento California de Al-
meria”. Estos agricultores son Antonio Ro-
driguez, Miguel Pérez y Juan José Correa.

Los agricultores participantes mostraron un
gran interés por saber atin mas de Melchor,
Babieca, Merkava y Sherman, en rojo, y
sobre Artico y Tundra, en amarillo.

Todas las variedades han respondido muy
bien en los meses mas frios.
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Zeraim Ibérica ha querido reconocer la colaboracion histdrica de tres agricultores. En la foto,
uno de ellos, Antonio Rodriguez (izda.), con Juan Diego Martinez, comercial de la empresa.

“CLA

USE

VEGETABLE SEEDS

Ademas de Abraham y Deseo, las novedades, los participantes pudieron conocer otras
variedades como Asun o Amavisca, en rojo, y Prometeo, el lider en amarillo. / Fotos: I.FG.

Abraham y Deseo,
produccion y calidad tanto
en rojo como en amarillo

HM. Clause mostro a finales de enero sus dos novedades, asi
como variedades ya mas que consolidadas

[ ] Isabel Fernandez

M. Clause organizé a finales del
mes de enero dos jornadas de
campo para mostrar sus noveda-
des en pimiento California esta
campafia, Abraham, en rojo, y
Deseo, en amarillo, asi como para seguir
dando a conocer variedades que son ya
toda una referencia, como es el caso de
Prometeo y, desde hace dos campanas,
Amavisca. Para ello, los agricultores par-
ticipantes visitaron un total de cinco fincas
repartidas por buena parte del Poniente.

En la primera de ellas, en Balanegra,
los agricultores tuvieron la oportunidad de
conocer mas de cerca Aitana, una variedad
para trasplantas del 20 de julio al 5 de
agosto que, seglin explicé David Gonza-
lez, delegado técnico comercial de HM.
Clause, ha demostrado una “buena resis-
tencia al frio” y que destaca por ofrecer un
pimiento de “mucha calidad durante todo
el ciclo de cultivo”.

En una segunda finca en la misma
zona, los productores conocieron la pri-
mera de las novedades mostrada, Deseo,
asi como también pudieron seguir profun-
dizando en Prometeo, el lider en Califor-
nia amarillo. Gonzdlez comentdé que De-
seo “da respuesta a quienes buscan un
California amarillo con un calibre no tan
grande” y, de hecho, es un pimiento id6-
neo para flow-pack. Deseo es una varie-
dad “muy productiva, con frutos de cali-
bre G, muy cuadrados y un color amarillo
limén”. En esta campafia, y segiin Gonza-
lez, Deseo se ha mostrado como una va-
riedad mas productiva, incluso, que Pro-
meteo, “dando maés kilos, aunque en mds
piezas”. Esta recomendado para trasplan-
tes de julio y se caracteriza, ademds de por
su facilidad de cuaje, por su facil adapta-
cion y su precocidad.

Abraham, por su parte -variedad visi-
tada en la tercera finca, cerca de Los Ba-
flos-, es un California rojo para temprano
que destaca por ofrecer un calibre G-G+,

“algo mayor que el de Azahar”, el lider en
temprano. Abraham es una variedad que
“cuaja muy bien, fuerte de raiz, con un co-
lor rojo y una forma muy bonitos” y que,
ademads, “tiene un buen comportamiento
frente al cracking y ausencia de silvereli-
nas”. Estd recomendado para trasplantes
del 15 de junio al 10 de julio y, ademas,
ofrece al agricultor una alta produccion
final.

Asun y Amavisca
Ya en Las Norias, junto a Deseo, los agri-
cultores vieron cémo se comporta Ama-
visca, un California rojo que afronta esta
campaiia su segundo afio comercial y que
destaca por ofrecer “calidad, ya que tiene
un pimiento muy cuadrado, asi como un
fruto con un color rojo intenso y con au-
sencia de silverelinas”. Asun fue, junto a
Amavisca, la dltima variedad que, desde
HM. Clause quisieron volver a ensefiar a
los productores. Tanto uno como otro son
pimientos para ciclos medios, con tras-
plantes del 10 de julio al 20 o 25 de julio,
si bien Amavisca supone una mejora con
respecto a Asun al contar con una “mayor
produccidn arriba”, asi como con ausencia
total de silverelinas. Asun, por su parte, es
también una variedad muy productiva, si
bien tiene un cuaje mucho més escalona-
do.

Todas las variedades de pimiento de
HM. Clause cuentan con resistencia a L4
y a spotted.

Deseo camina por la senda de Prometeo, si
bien es un pimiento para quienes buscan
un calibre no tan grande.
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La produccion sostenible de hortalizas, a
debate en una jornada de Cajamar y la SECH

Empresas de distintos sectores de la agricultura arrojaron luz sobre el futuro de la produccion

ligado a una alimentacién cada dia mas saludable

[ ] I1sabel Fernandez

ecenas de profesionales

entre técnicos y responsa-

bles de distintas empresas

pertenecientes a varios
subsectores de la agricultura se
dieron cita el pasado 21 de febre-
ro en la Jornada Técnica Agroali-
mentaria ‘Produccién sostenible
de hortalizas y fres6n para una ali-
mentacion saludable’, organizada
por Cajamar y la Sociedad Espafio-
la de Ciencias Horticolas (SECH)
y que contd con la colaboracién de
BASF, Agrobio, Biorizon, Criado
y Lépez, Hispatec y el Grupo Ki-
mitec.

En el marco de la jornada, en
la que, ademds, Cajamar present6
su tltima publicacién, ‘Cultivos
horticolas al aire libre’, fueron
varios los ponentes que aportaron
su particular vision sobre esa agri-
cultura sostenible y encaminada a
ofrecer a los consumidores alimen-
tos cada dia mas saludables. Entre
ellos se encontraba Alicia Moreno,
de BASF, quien profundizé en los
mildius y en la necesidad de cono-
cerlos para “vencerlos”. En este
sentido, Moreno abundd en los sin-
tomas de esta enfermedad tanto en
solandceas como en cucurbiticeas,
para insistir en la idea de que, “para
un buen control, no se pueden con-
fundir los sintomas”. Para Moreno,
“un diagnéstico fiable es funda-
mental para llevar a cabo un buen
control” y ese buen control pasa
por el uso combinado de practicas
culturales, variedades tolerantes y
la aplicacion de fungicidas.

Antonio José Alvarez, de la
Universidad de Almeria (UAL) y
colaborador de Criado y Lépez, se
refirié, por su parte, a la ‘Mejora y
optimizacién de agrotextiles utili-
zados como barreras fisicas’. Du-
rante su presentacion explicé que
tanto las mantas térmicas como las
mallas “tienen un enorme potencial
como barrera fisica”, sin embargo,
en esto, como en todo, hay margen
de mejora. De este modo, y con
respecto a las mantas, afirmé que

e

e -

Alicia Moreno, de BASF, profundizé en los mildius y en la importancia de un buen diagndstico para su control. /. F. G.

Agrobio trabaja ya en la alimentacion con presa en tomate. /I. F. G.

“falta uniformidad en los tejidos”
y, de hecho, un ensayo realizado
demostr6 que diferentes muestras
de una misma manta térmica te-
nian, por ejemplo, “una porosidad
diferente”. “Desde un punto de
vista agronémico, hay que mejorar
la homogeneidad de estos tejidos”
que, por ejemplo, han demostrado
una alta eficacia para “frenar al
trips”.

En lo que respecta a las mallas,
Alvarez coment6 que, desde su
aparicién hace ya mas de treinta
afios, han evolucionado hacia pro-
ductos con una mayor densidad -un
mayor nimero de fibras por super-
ficie- para, de este modo, controlar

mejor la entrada de insectos en las
fincas, sobre todo de mosca blanca.
Esa mayor densidad, sin embargo,
va en detrimento de la porosidad y,
por lo tanto, ante desajustes clima-
ticos, su presencia puede dar a lu-
gar a la aparicion de enfermedades
fingicas. Luego, segin lament6
Alvarez, si bien es cierto que las
mallas han evolucionado hacia
densidades mayores para, asi, fre-
nar la entrada de insectos cada vez
mas pequefios, también lo es que
“eso reduce la porosidad y, con
ella, la entrada de aire”. Pero no
solo eso. “A mayor velocidad del
aire, cae la eficacia de la malla”.
Por todo ello, afirmé que “existe

un margen de mejora abismal” en
la fabricacién de mallas, “hay que
replantearse el disefio” y hay que
hacerlo teniendo en cuenta que “su
eficacia no es constante”, sino que
en ella influyen “la temperatura y
el aire”.

Tras Antonio José Alvarez
llegé el turno de Alberto Bago,
investigador del CSIC en la Esta-
cién Experimental del Zaidin, que
abord¢ el uso de micorrizas como
‘una solucién natural para obtener
una produccién horticola mas sos-
tenible’, y, tras €l, el de Francisco
Gabriel Acién, de Biorizon Bio-
tech, que se refiri6 a los ‘Procesos
biotecnolégicos basados en bacte-
rias aplicados a la industria de bio-
fertilizantes’.

Control biolégico

Agrobio, empresa dedicada a la
produccién y comercializaciéon de
soluciones de control biolégico,
aprovechd su participacion en el
evento para profundizar en la in-
troduccién de dcaros presa tanto en
horticolas como en fresén y orna-
mentales y, de este modo, aumen-
tar la poblacion de los depredado-
res naturales y, con ello, el control
de plagas.

En este sentido, Enric Vila,
responsable de I+D de Agrobio,
expuso algunos de los tdltimos en-
sayos realizados por la empresa
almeriense en distintos cultivos.
Asi, se refirid, en primer lugar, a
las plantas ornamentales y, en con-
creto, al ensayo conducido en un
cultivo de crisantemos, donde “el
trips supone un gran problema”, en
primer lugar, porque las manchas
que provoca deprecian la planta y,
en segundo lugar, por la existencia
de muy pocos productos autoriza-
dos para su control. En este caso en
concreto, desde Agrobio realizaron
sueltas de Typhlodromips montdo-
rensis que, posteriormente, alimen-
taron con 4caros presa. El resultado
fue “el aumento de la poblacién del
depredador, una buena instalacién
y un buen control de trips”.

Estos mismos resultados se re-
pitieron en pepino y en calabacin,
donde, ademas, desde Agrobio pu-
dieron comprobar que, en el caso
de cultivos de primavera, donde
la instalacién no supone un pro-
blema, la alimentacién con presa
ayuda, incluso, a una “instalacién
mas rapida”.

La empresa almeriense centra
sus esfuerzos ahora en el cultivo
de tomate, donde atin a dia de hoy
sigue habiendo “problemas de es-
tablecimiento de los depredadores
naturales”. Los ensayos llevados a
cabo hasta la fecha junto con IFA-
PA y con la Estacién Experimen-
tal Las Palmerillas, de Cajamar,
para el control de vasates en este
cultivo han puesto de manifiesto,
segun Vila, que la alimentacion de
T. montdorensis con dcaros presa
ayuda a la instalacién del depre-
dador y a aumentar su poblacion,
luego, “si conseguimos mantener
activo el T. montdorensis, podre-
mos tener un buen control de va-
sates”. Agrobio trabaja, asimismo,
en un proyecto europeo que se estd
llevando a cabo en Holanda y que
estd centrado, precisamente, en el
control de vasates en tomate. De
momento, los primeros ensayos
estdin demostrando que “no hay
vasates donde estamos realizando
sueltas de depredadores”, luego
“tenemos buenas expectativas”,
concluyé Vila.

La jornada finaliz6 con una
ponencia a cargo de José Luis Es-
trella, de Hispatec, que habl6 sobre
‘Trazabilidad integral en toda la
cadena del sector agroalimentario
utilizando Big Data para andlisis
avanzado de la informacién’.
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El numero de productores que ha adoptado
GRASP se multiplica por mas de dos en 2016

GlobalG.A.P. aproveché su presencia en la pasada edicién de Fruit Logistica para presentar sus datos estadisticos
relativos al pasado afio y que ponen de manifiesto que su numero de productores certificados crecié un 9,5%

[1 TNalmeria

lobalG.A.P. presenté en
la pasada edicién de
Fruit Logistica sus esta-
disticas actualizadas para
2016, asi como sus nuevos socios
en la certificacién de granjas pro-
ductoras de frutas y hortalizas.
Entre los grandes desafios de
2016 se encontro la entrada en vi-
gor y, por tanto la obligatoriedad,
de la Versién 5 de la Norma
GlobalG.A.P. que, sin embargo,
no incidié de forma negativa en el
nimero de socios. Todo lo contra-
rio, esta cifra se incrementd y, de
hecho, el nimero de productores
de frutas y hortalizas con certifi-
cacion GlobalG.A.P. aument6 un
9,5%, hasta los 168.060.
Asimismo, el nimero de pro-
ductores que adoptaron GRASP
(Evaluacién de Riesgos
GlobalG.A.P. en las Pricticas So-
ciales, por sus siglas en inglés)
aumenté un 116%, mas del doble.
Esto significa que, ya seis meses
antes de las fechas limites que los
principales compradores minoris-
tas fijaron para que las granjas
que los proveen constataran las
evaluaciones de los riesgos socia-
les, cerca de 30.000 granjas, el
17% de todos los productores
GlobalG.A.P.,, se han sometido a
una evaluacién GRASP.

SIZA

Por otro lado, para los que opta-
ron por una auditoria social com-
pleta, tal como la Iniciativa de

.:' g ]

. ¥

@
e

¥

Infarm se convirtio en la primera empresa de cultivo vertical en obtener la certificacion GlobalG.A.P. /IFHALMERIA

Sostenibilidad de  Sudafrica
(SIZA, por las siglas en inglés), se
presentd la posibilidad de demos-
trar este cumplimiento social me-
diante un registro en la Base de
Datos de GlobalG.A.P., al costado
del GGN. “Al reconocer la certifi-
cacion GlobalG.A.P. como la base
y el requisito previo para una au-
ditoria SIZA, podemos reducir la
duplicacién de auditorias en nues-
tras granjas”, explic6 Anton Rabe,
director de SIZA. “La asociacién
con GlobalG.A.P. nos ha permiti-
do mostrar la auditorfa SIZA en la
Base de Datos de GloabalG.A.P.,
para que nuestros clientes puedan
ver los estados de todos sus pro-

ductores sudafricanos mediante
una bisqueda de GGN y el marca-
dor de favoritos en un solo lugar”.

SIZA, la Iniciativa de Sosteni-
bilidad de Sudafrica, le permite al
sector agricola sudafricano con-
vertirse en un lider global en la
proteccion del medio ambiente y
el comercio ético. Desde 2008, ha
estado armonizando los requisitos
del comercio ético global en el
contexto sudafricano. Ademas, ha
mejorado la sostenibilidad de la
cadena de suministro, asegurando
el cumplimiento y reduciendo los
riesgos, al mismo tiempo que
dando apoyo y formacién en rela-
cién a las mejores précticas y la

mejora continua. La verificacién
se realiza mediante auditorias por
terceras partes. Se logra la trans-
parencia de la cadena de suminis-
tro mediante bases de datos elec-
trénicas, se protege la reputacion
de los proveedores y los minoris-
tas y se reducen al minimo los
costos.

Infarm

Por otro lado, Infarm, fundada en
2013 por Osnat Michaeli, Erez
Galonska y Guy Galonska, se ha
convertido en la primera empresa
de cultivo vertical en obtener la
certificacion GlobalG.A.P. La au-
ditoria fue realizada por SGS Ger-

many en 2016. La empresa certifi-
cadora tomé un papel activo en la
auditoria piloto, verificando los
Puntos de Control y Criterios de
Cumplimiento de GlobalG.A.P.
bajo las condiciones especificas
del cultivo bajo techo.

Infarm, con sede en Berlin,
cuenta con un equipo diverso de
fisiblogos vegetales, ingenieros,
disefadores y profesionales de los
negocios y desarrolla una tecnolo-
gia de sistemas modulares de cul-
tivo vertical para producir frutas y
hortalizas frescas y nutritivas en
centros estratégicos de consumo
en diferentes partes de la ciudad.
Erez Galonska, cofundador y di-
rector ejecutivo, comentd que “es
la primera empresa de cultivo ver-
tical en obtener la certificacion
GlobalG.A.P. Esta importante
marca de calidad nos da un acceso
sin precedentes al sector alimen-
tario. La certificacion le permite a
Infarm confiar en que estd ofre-
ciendo a sus clientes productos de
la mejor calidad posible”.

Las primeras granjas en fun-
cionamiento se encuentran en
Cash & Carry Berlin y Makro
Antwerp. Con la conviccién que
el sistema alimentario deberia
descentralizarse y la produccion
de alimentos acercarse al consu-
midor, el enfoque de Infarm de
cultivar en el sitio ofrece un siste-
ma alternativo que es receptivo y
transparente y que permite una
mejora importante en la seguri-
dad, la calidad y la huella ambien-
tal de los alimentos.

Ejidomar, bandera de Andalucia
por su compromiso con Almeria

El reconocimiento fue entregado por la consejera de Agricultura

[JI.LFG.

jidomar ha sido galar-
donada este afio con la
bandera de Andalucia,
un reconocimiento que
entrega la Junta de Andalucia a
personas, colectivos o entidades
que tienen un fuerte compro-
miso con la provincia, como es

Premiados. iruaveria

el caso de esta cooperativa eji-
dense, de las primeras que se
crearon en la provincia, en con-
creto, en 1976. El reconomiento
fue entregado por la consejera
andaluza de Agricultura, Pesca
y Desarrollo Rural, Carmen Or-
tiz, y recogido por el presidente
de Ejidomar, José Antonio Ba-
nos.

Alertan de la propagacion
de la arana roja

Consecuencia del polvo en suspension

[JI.FG.

oppert alert6 a finales del
mes de febrero de la po-
sible propagacién de la
arafla roja hacia cultivos
en los que, en principio, no tenia
presencia, debido a la masa de pol-
vo en suspension de origen africa-
no que durante dias azotd la pro-
vincia. Segun explicaron desde la

empresa, estas particulas de polvo
en suspension transportan a la ara-
fia roja por aire haciendo que esta
pueda establecerse en zonas en las
que, de momento, no estaba pre-
sente. Precisamente por ello, des-
de Koppert recomendaron realizar
sueltas preventivas de enemigos
naturales contra esta plaga, en con-
creto de Phytoseiulus persimilis,
que comercializan como Spidex.
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Seminis demuestra las caracteristicas que
hacen tnica a su gama de pepinos ‘Super Root’

L] Rafa Villegas

eminis organizé el pasado

23 de febrero una jornada

de campo en la que mos-

tré a agricultores y técni-
cos las caracteristicas que hacen
Unica a su gama de pepinos ‘Su-
per Root-Non Stop’. Bajo este pa-
raguas se encuentran variedades
tan conocidas como SVO0091CE,
Hoplita o Espartaco, ademds de
otras mas nuevas, como Teseo, o
las que estdn a punto de ser co-
merciales, como SV6830CE vy
SV5047CE.

En la visita, agricultores y téc-
nicos, acompaiiados por profesio-
nales de Seminis que resolvieron
todas las preguntas, mostraron
tres fincas. En la primera, de Juan
Rivas, agricultor de Vicasol, tras-
plantada de Teseo el 25 de octu-
bre, cuando la casa de semillas
recomienda hacerlo entre el 25 de
septiembre y el 20 de octubre, se
explicaron las caracteristicas prin-
cipales de la variedad. Una refe-
rencia que destaca por no sufrir
parén productivo alguno y, por lo

tanto, por ofrecer un equilibrio ve-
getativo y productivo evitando,
ademas, que la planta se enfosque,
se haga arbol arriba.

Los agricultores y técnicos va-
loraron la potencia de Teseo, fruto
de su extraordinaria potencia radi-
cular, y su potencia productiva.
En cuanto al fruto, esta variedad
destaca por su ausencia de cuello

Participantes
en las
jornadas.
/R.V. A.

de botella, su excelente formacion
hasta el final del ciclo y por su
mas que elevado porcentaje de
primera calidad

A continuacidn, los presentes
visitaron una finca de Diego Za-
pata, agricultor de Hortamar, tam-
bién cultivada con Teseo, en este
caso con trasplante del 20 de octu-
bre. Cabe destacar que como des-

Juan Rivas, agricultor productor de
Teseo en su finca. /Rafa Villegas

tac6 Manuel Martinez, responsa-
ble comercial de pepino de
Seminis, “nos falté semilla de Te-
seo y este aflo solo hay tres fincas
completas puestas en el Poniente,
una se perdié por el trip, por lo
que hemos mostrado las dos tini-
cas fincas existentes”. En este ul-
timo caso, en una finca de ‘raspay
amagao’, la anterior era plana, y
con doble techo, los resultados
obtenidos con la variedad son in-
cluso mejores.

La tercera finca, cultivada de
SVO091CE, pertenece a Francis-
co Archilla, agricultor de Horta-
mar. Trasplantada el 7 de noviem-
bre, el productor cuenta con un
apoyo de calefaccion. Martinez

Cultivo de pepino SV0091CE de
Seminis. /R.V. A.

destac6 como esta variedad “se
lleva la palma en calidad en tar-
dio, no lo digo yo, lo dicen las
cooperativas”.

Ya en el Club de Golf de Ro-
quetas de Mar, donde Seminis in-
vité a almorzar a los asistentes,
técnicos de la casa de semillas
dieron a conocer las caracteristi-
cas del resto de variedades ‘Super
Root’. El responsable del equipo
de Desarrollo de pepino y sandia,
Antonio Alvarez, anunci6, ade-
mas, la proxima introduccién de
SVCE6830 y SV5047CE, ambas
variedades muy potentes y pro-
ductivas. Todas cuentan con la tri-
ple resistencia: amarilleo, ceniza
y venas amarillas.
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DEL 10 AL 12 DE MAYO

La segunda edicion de Infoagro Exhibition
se volcara con la agricultura ecologica

La feria, a diferencia de otras muchas, volverd a poner este afo su foco en el agricultor, que no solo podra conocer
todas las novedades del sector, sino que también podra disfrutar de un amplio programa de conferencias

[ ] Isabel Fernandez

a segunda edicién de Infoagro

Exhibition, que se celebrard en

el Palacio de Exposiciones y

Congresos de Aguadulce del
10 al 12 de mayo préximos, se vol-
card en la agricultura ecoldgica. Esta
es la principal novedad de un evento
que, este afio, prevé reunir a unas 300
empresas de todos los subsectores de
la agricultura provincial, asi como re-
cibir la friolera de 30.000 visitantes
profesionales. De este modo, y segin
afirm¢ el director de Marketing del
evento, Fernando Batlles, durante la
presentacién de la cita el pasado 15
de febrero en Almeria, “queremos
que todas las empresas de ecoldgico
estén sefializadas, que el agricultor
pueda encontrarlas e ir a hablar con
ellas”. Y es que el ecoldgico es un
sector en auge en Espafia.

Pero, méas alld de novedades, In-
foagro Exhibition volver4 a girar, una
vez mds, en torno al productor. “A di-
ferencia de otras ferias, queremos po-
ner el foco en el agricultor”, comentd
Batlles y afiadi6 que, pensando en €I,
“vamos a contar con tecnologia pio-
nera, con lo que todo el mundo quiere
conocer”, para que, al final, “el agri-
cultor pueda ser mis competitivo”. A
ello contribuirdn las casi 300 empre-
sas participantes, el doble de hace dos
afios, procedentes de “todos los sub-
sectores de la agricultura” y entre las
que destacardn las empresas extran-

jeras. “Tendremos una alta partici-
pacién extranjera”, de hecho, ya han
confirmado su asistencia “empresas
de Reino Unido, una embajada con la
que vienen varias empresas” y, en de-
finitiva, “tendremos presencia de los
cinco continentes, como en la edicién
pasada, pero ha crecido de forma con-
siderable”. Tanto es asi que, en este
2017, Infoagro Exhibition habilitar4,
incluso, la segunda planta del Palacio
de Exposiciones roquetero para poder
albergar a todos los expositores.

Conferencias

Porque quieren que la feria se con-
vierta en el ‘epicentro de negocios del
productor agricola’, tal y como dice
el eslégan del evento, Infoagro Exhi-
bition volverd a contar con un amplio
y variado programa de jornadas de
transferencia en las que, a través de
distintas mesas redondas, se aborda-
rdn cuestiones como los avances en
el cultivo ecoldgico, las ventajas de la
reconversion y las certificaciones, el
riego sostenible, la situacion de ines-
tabilidad de los precios de las horta-
lizas, clave en esta campafia, o los
avances en control bioldgico. En este
sentido, Inma Martinez, directora del
programa de conferencias, comentd
que el objetivo es la “transmisién del
conocimiento”.

Asi, estas conferencias se suce-
derdn desde el primer dia del evento
y, practicamente, desde que el Pala-
cio de Exposiciones y Congresos de

De izq. a dcha., Inma Martinez, directora del programa de conferencias, Fernando Batlles, director de Marketing, la delegada del
Gobierno andaluz, Gracia Fernandez, y el director de la feria, Jesus Garcia. /I. F. G.

Aguadulce abra sus puestas. De este
modo, ya el miércoles, dia 10, a partir
de las 11:00 horas, tendr4 lugar la pri-
mera mesa redonda en la que se abor-
dard el ‘Biocontrol en el exterior de
invernaderos’. Ese mismo dia, a par-
tir de las 12:00 horas, el tema de de-
bate serd el ‘Cambio en la norma de
insumos para agricultura ecoldgica’,
mientras que la mafiana de la primera
jornada de Infoagro se cerrard con la
presentacion del libro ‘Almeria, ca-
lidad por naturaleza’, que correrd a
cargo de la consejera de Agricultura,
Pesca y Desarrollo Rural, la alme-
riense Carmen Ortiz. Serd a partir de
las 13:30 horas.

Las conferencias y mesas redon-
das continuardn por la tarde y se su-
cederdn hasta el viernes, 12 de mayo.
Por ellas pasardn no solo responsa-
bles de algunas de las mds importan-
tes comercializadoras de la provincia
o de empresas de la industria auxiliar,
sino también ponentes de la talla de
Tomés Garcia Azcdrate, presidente
de la Asociacién Espaifiola de Eco-
nomia Agraria, que, en el marco de
una mesa redonda sobre ‘Precios hor-
ticolas en convencional y ecoldgico:
evolucion, tendencia y fluctuaciones’
tratard de responder ‘;C6mo intentar
sobrevivir a las tendencias de fon-
do?’.

Por otro lado, la directora del pro-
grama de conferencias de Infoagro
Exhibition avanzé durante la presen-
tacion de la cita que, en esta edicién

La feria, punto de encuentro
para el crecimiento agricola y
turistico almeriense

] TNalmeria

nfoagro Exhibition ha cerrado acuerdos con la aerolinea

Iberia y con diversos hoteles de la zona con el fin de faci-

litar la asistencia a la feria a las empresas participantes en

la misma. Un hecho que, indirectamente, supondra poten-
ciar la economia almeriense desde el ambito del turismo de
negocios.

En esta edicion, Infoagro Exhibition recibira la participa-
cién de empresas procedentes de los cinco continentes. Entre
ellas, se encuentran compaiiias radicadas en México, Alema-
nia, China o Jap6n, y que podran acogerse al 10% de descuen-
to que Iberia ha destinado para la asistencia a la feria agricola.
Ademads, dispondran del alojamiento de hoteles como Envia
Golf Almeria, Wellness & Golf, Hotel Playadulce, ATH Porto-
magno u Hotel Playasol con tarifas especiales destinadas a los
asistentes a la muestra.

En su primera edicion, la feria acogi6 4.500 visitantes ex-
tranjeros procedentes de 15 paises, y este afio se espera incre-
mentar la cifra hasta los 6.000, ya que se ha experimentado un
gran crecimiento en la participacion de empresas procedentes
del continente asiético.

El director de Marketing de Infoagro Exhibition, Fernando
Batlles, destaca “la representatividad de la feria en el sector
agricola y resalta la importancia de este encuentro para la eco-
nomia almeriense en estas fechas, ya que se adelanta a la tem-
porada alta propia del periodo estival”.

El hecho de que la feria Infoagro Exhibition potencie, no
solo el sector agricola, sino también suponga el desarrollo
puntual del tejido turistico, segin Jestis Garcia, director de la
muestra, “es una de las razones por la que los organismos
publicos se han volcado en la organizacién de esta muestra
agricola. De esta forma, visitantes de los cinco continentes
podran disfrutar de las bondades que ofrece esta tierra y pro-
piciar un efecto multiplicador para el futuro”. No obstante, el
objetivo primordial de Infoagro Exhibition es convertir al Pa-
lacio de Congresos de Aguadulce en el epicentro del negocio
agricola.

en Almeria, Gracia Fernandez,
quien destacd que “Infoagro se
caracteriza por estar enfocada
a la produccion, a diferencia de
otras ferias profesionales” mads
centradas en la comercializa-
cién. Ferndndez llamé la aten-
cién sobre el papel que ya jugd
y seguird jugando la feria como
escaparate de “la innovacién” en
el sector y como “transmisora
del conocimiento”.

2017, habilitardn un espacio
para que las empresas que asi lo
deseen puedan realizar presenta-
ciones de sus productos.

‘Apadrinados’

La segunda edicién de Infoa-
gro Exhibition llega apadrina-
da por la Junta de Andalucia y,
de hecho, la presentacién de la
cita contd con la presencia de la
delegada del Gobierno andaluz
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