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3 | LA PEOR DE LOS ULTIMOS 140 ANOS

La Junta destina 48 millones a restaurar
los danos de Ia gota fria mas devastadora

Las organizaciones agrarias hablan de “pérdidas millonarias”y contintian evaluando dafhos en zonas agricolas, cuya
afectacion barajan entre las 2.000 y las mas de 2.500 hectareas. COAG pide ayudas financieras y fiscales para los productores
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stamos en afio de celebraciones. Si,

son varias las empresas las que

han preparado eventos para cele-

brar afios de existencia y éxito en el
sector agrario almeriense. La primera de
ellas fue La Unién, que festejé sus 25 afios
de vida con diferentes eventos. Continué
con las celebraciones la cooperativa Cam-
poejido, que cumplié 40 afios dando servi-
cio a sus agricultores. Vicasol conmemoré a
final de campafia también sus 40 afos de
existencia al servicio de sus socios y clien-
tes. La empresa Eurosol, también ubicada
en La Puebla de Vicar igualmente celebra
sus 20 afos de vida. La CASI ha cumplido 75
anos y lo ha celebrado por todo lo alto y, fi-
nalmente, Agroiris va a celebrar con sus so-
cios y allegados sus 25 afos de vida. Espero
no haberme olvidado ninguna.

Tanta celebracién nos invita a pensar
que el sector agrario de Almeria goza de
buena salud. Creo humildemente que es asi
y que dure mucho tiempo. No obstante, en
época de bonanza es cuando hay que bus-
car las soluciones para problemas futuros y
el campo almeriense mantiene una cuenta
pendiente con sus agricultores que ha de
solucionar el sector comercializador.

Es ahora que parece que las grandes
empresas agricolas de Almeria gozan de
buena salud, cuando hay que sentarse a la
mesa y buscar salidas para esos periodos

iFelicidades!

JOSE ANTONIO GUTIERREZ
PERIODISTA

negativos de venta que se producen cuando
se incrementa espontaneamente la oferta a
causa de la bonanza de las temperaturas o
periodos prolongados de ausencia total de
frio.

La concentracién de la oferta es un pro-
ceso que se esta haciendo a tirones y lo al-
canzado hasta el momento no da como para
plantar cara a los desafios de la gran distri-
bucién. No se trata de pactar precios, todos
sabemos que esta prohibido, se trata de or-
denar la oferta para que, tanto clientes
como productores tengan margen de manio-

bra para no perder dinero y gozar de oportu-
nidades minimas de rentabilidad.

Creo que es el momento, creo que los
profesionales estdn mas preparados para
entender el futuro y saber qué acciones aco-
meter para hacer frente a problemas en-
quistados que marcan cada campafna agri-
cola.

Dicho esto, solo me queda felicitar a to-
dos esos agricultores y empresarios cuyas
empresas han salido adelante, otras han
quedado atrds lamentablemente, y han de-
mostrado que su idea, su propuesta y su for-
ma de hacer las cosas si estaba avalada por
el acierto y el trabajo bien hecho.

Espero y deseo que esta sea la ténica
general en los préximos afios y empecemos
a disfrutar de entidades con solera que em-
pecen a destacar por haberse mantenido,
evolucionado y haber creado riqueza para si
mismas y para el entorno al que pertene-
cen.

iFelicidades a todas!
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La Junta destina 48 millones a restaurar
los danos de la gota fria mas devastadora

Las organizaciones agrarias hablan de “pérdidas millonarias”y contindan evaluando dafos en zonas agricolas, cuya
afectacién barajan entre las 2.000 y las mas de 2.500 hectaréas.COAG pide ayudas financieras y fiscales para los productores

[ ] Almudena Fernandez

1 pais ha vivido en el mes

de septiembre la gota fria

mds devastadora en los

dltimos 140 afios que, ade-
mas de dejar seis fallecidos, se ha
cebado con IEs viviendas y cultivos
de miles de personas. En el caso de
la provincia de Almeria, las orga-
nizaciones agrarias y administra-
ciones siguen haciendo nimeros
de las hectareas afectadas y de los
dafios econémicos ocasionados por
las fuertes lluvias de los dias 12 y
13 septiembre pero, mientras tanto,
la Junta de Andalucfa ya ha anun-
ciado que dard luz verde a una par-
tida de 48 millones de euros para el
denominado Plan de Restauracion
Agraria y Ambiental (PRAA) que
permita hacer frente a los dafios de
este temporal.

En concreto, el Consejo de Go-
bierno andaluz, celebrado el pasa-
do 17 de septiembre, aprob6 hasta
75 millones que se destinarén a pa-
liar estos dafios; la mayor dotacién
para emergencias sociales aportada
por la Administracién andaluza en
su historia. Concretamente, este
plan contempla 20 millones de eu-
ros para actuaciones en caminos ru-
rales y para ayudas a explotaciones
agrarias con cargo al FEADER; a

Invernaderos destrozados por las lluvias torrenciales en Rambla Morales. /FHALMERIA

ello se suman otros 28 millones de
euros, con cargo al FEDER, que se
destinardan a obras de infraestruc-
turas hidraulicas y a la adecuacion
y mejora de cauces. Como requi-
sito fundamental, la Consejeria de
Agricultura ha declarado de interés
general las obras de reparacion de
caminos rurales que afectaran a 50
municipios de Almeria, Granada,
Mailaga y Sevilla.

La Mesa de Interlocucion
Agraria (ASAJA, COAG, Coope-
rativas Agroalimentarias y UPA)
mantuvo, de hecho, un encuentro
con la consejera andaluza, Car-
men Crespo, en la jornada del 18
de septiembre con el fin de analizar
de forma conjunta la situacién del
sector. Igualmente, Crespo explic
que desde su departamento se esta-
ba elaborando ‘““un informe exhaus-

tivo para que el Gobierno central
también actdie con diligencia para
apoyar a los agricultores y ganade-
ros afectados”. En este sentido, la
consejera insistié en reclamar una
linea de ayudas a la produccién y
una rebaja de los médulos de IRPF
para los afectados.

La organizaciéon COAG Anda-
lucia emitio, por su parte, un comu-
nicado agradeciendo la “rapidez”
de la Junta en poner en marcha el
PRAA, a la vez que inst6 a poner
en marcha “medidas financieras y
fiscales urgentes a las que se pue-
dan acoger los agricultores afecta-
dos”.

Entre estas medidas, COAG
propone la apertura de una linea
de crédito preferencial con interés
cero y plazo de amortizacion me-
dio/largo, que permita al agricultor
atender la carga financiera en un
sector con alto indice de endeuda-
miento.

Pérdidas millonarias
A las dramaticas pérdidas humanas
(una de ellas en la capital almerien-
se), se suman pérdidas millonarias
en el sector que atin no estdn cuan-
tificadas.

En la provincia de Almeria, ha
sido la localidad de Nijar la mas

afectada con més de 1.200 hecta-
reas de invernaderos dafiadas, se-
gun datos del propio ayuntamiento.
Sin embargo, organizaciones como
ASAJA estiman unas 2.000 hecta-
reas agricolas afectadas en toda la
provincia, cifra que crece en los
célculos de UPA y que podrian su-
perar las 2.500.

En cualquier caso, todas las or-
ganizaciones agrarias coinciden en
sefialar como principales cultivos
afectados por las lluvias torrencia-
les los de tomate y calabacin, ade-
mas de almendros, sin olvidar otros
cultivos al aire libre como brécoli
y lechuga. En este sentido, UPA se
lament6 especialmente de la situa-
cién del almendro que “con un se-
guro de pedrisco no cubre la caida
del fruto”.

Visita Pedro Sanchez

En este contexto, el presidente del
Gobierno en funciones, Pedro San-
chez, y el presidente de la Junta,
Juanma Moreno, visitaron la loca-
lidad de Nijar el dia 16. Sanchez no
descart6 entonces la declaracion de
zona catastréfica como consecuen-
cia de las fuertes precipitaciones
pero animé a esperar a los datos
definitivos de evaluacion de las
consecuencias de las Iluvias.
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El Ayuntamiento de Almeria
bonificara el pago del ICIO a
los afectados por el temporal

[ ] AImudena Fernandez

1 Ayuntamiento de Alme-

ria ha anunciado que bo-

nificard hasta un 95 por

ciento, el maximo permi-
tido por la Ley de Haciendas Lo-
cales, el pago del ICIO (Impuesto
sobre Construcciones, Instala-
ciones y Obras) a los afectados
por el temporal de mediados de
septiembre que vayan a solicitar
la licencia de obra oportuna para
reformar sus invernaderos o in-
muebles.

Segun las estimaciones del
consistorio de la capital alme-
riense, las fuertes lluvias caidas
en la jornada del viernes 13 han
devastado casi 150 hectdreas de
cultivo en el término munici-
pal, donde se registraron mds de
97 litros por metro cuadrado en
apenas unas horas. El concejal
delegado del Area de Agricultura
en el Ayuntamiento de Almeria,
Juan José Segura, sefial que, de
momento, “son aun incontables
los dafios” y apunté cémo las
zonas mas afectadas Mazarrulle-

El alcalde de Almeria y la consejera de Agricultura, en una zona afectada.

que y el entorno del camping de
Cabo de Gata, aunque las hay re-
partidas por todo el término mu-
nicipal de Almeria.

Ante esta situacion sin prece-
dentes, como “medida extraordi-
naria y urgente”, el Ayuntamien-
to va a dar orden de bonificar del
pago del ICIO a los afectados
por el temporal que ahora tienen
que ponerse manos a la obra y re-
construir los invernaderos que el
agua ha dejado por el suelo, sus
viviendas o locales.

En esta linea, el Equipo de Go-
bierno de la capital ha subrayado
su intencién de “apoyar a los al-
merienses que han sufrido en pri-
mera persona las consecuencias
de la gota fria, especialmente el
sector agrario para que siga siendo
uno de los principales motores de
la economia almeriense”. No en
vano, hace ya dos anos, se aproba-
ron otras exenciones de tasas para
ampliar explotaciones agricolas,
construir balsas o almacenes y le-
vantar nuevos invernaderos.

Dafios en varias fincas del municipio de Nijar.

EVALUACION DE DANOS

El Colegio de Ingenieros
Ténicos Agricolas ofrece
su bolsa de profesionales

LIA.F V.

1 Colegio Oficial de Inge-
nieros Técnicos Agricolas
de Almeria (COITAAL)
ha ofrecido la ayuda de
sus profesionales para la evalua-
cion de las fincas dafiadas por las
lluvias torrenciales de la dltima
DANA que azot6 la provincial.
En un comunicado, COI-
TAAL ha informado de que dis-
pone de una bolsa actualizada de
profesionales especializados para
emitir informes técnicos de eva-
luacion de los dafios ocasionados
por las recientes inclemencias

meteoroldgicas. En concreto,
han animado a los productores
a consultar la disponibilidad de
ingenieros agricolas a través de
la pagina web www.ingeniero-
sagricolas.org. También pueden
solicitar una busqueda persona-
lizada por teléfono, llamando al
950 621 086 o realizando una
consulta a través del niimero de
Whatsapp 605 943 851.

Desde COITAAL recuerdan
que los profesionales colegiados
pueden emitir informes de dafios
con visado oficial, que son vali-
dos ante cualquier administra-
cion.

La Junta invierte 1,48 millones
de euros en tecnologia para
medir riesgos de inundaciones

Cfhalmeria

a Consejeria de Agricul-

tura, Ganaderia, Pesca

y Desarrollo Sostenible

ha sacado a licitacion

el servicio para la realizacién

del vuelo LiDAR (Light Detec-

tion and Ranging) en el dmbito

de las cuencas hidrogrificas in-

tracomunitarias de Andalucia,

una herramienta tecnolégica que

permitird hacer un seguimiento y

evaluacién para reducir los dafios

producidos por las inundaciones a

través de la recogida de datos de
maxima precision.

El proyecto, que se licita por

1.487.039 euros, se incorpora

como una nueva medida puesta
en marcha por la Junta de Anda-
lucfa como contribucién a la lu-
cha contra el cambio climdtico.
La utilizacién de la tecnologia
LiDAR permitird la obtencion de
numerosa informacién de gran

precision para la realizacion de
analisis territoriales como el estu-
dio de zonas inundables, modelos
digitales del terreno o la deteccién
automdtica de modificaciones en
la superficie, entre otras aplica-
ciones.

Unicaja y Cajamar anuncian
préstamos en condiciones
especiales para los afectados

LIA.EV.

ntidades bancarias como
Unicaja y Cajamar han
anunciado  propuestas
especiales para que los
afectados por las lluvias torren-
ciales puedan hacer frente a la
reparacién de sus bienes en con-
diciones especiales.
En concreto, Unicaja Banco
anuncié la puesta a disposicién
de los agricultores afectados de
una linea de préstamos preconce-
didos por importe de 50 millones
de euros, en condiciones prefe-
rentes, “que les permitird abordar
los dafios sufridos en sus explo-
taciones”. Los afectados podran
solicitar la financiacién preferente
en cualquier oficina de Unicaja

Banco de la provincia donde se-
ran atendidos por personal espe-
cializado.

Por su parte, desde Cajamar
han anunciado lineas especiales
de crédito para particulares (para
adecuacién de sus viviendas tras
la gota fria) y, por otro lado, para
agricultores y empresas agricolas
y ganaderas que han visto anega-
das sus explotaciones, dafiadas
sus infraestructuras y perdidos los
cultivos en produccién. En con-
creto, esta segunda linea especial
de financiacion atendera las nece-
sidades para el restablecimiento
de la actividad y la continuidad
de su actividad profesional, asi
como a anticipar el cobro de las
indemnizaciones del consorcio de
seguros.
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Eucofel impulsa la campana CUTE,
Cultivando sabor de Europa

El objetivo es divulgar las excelentes cualidades de las frutas y hortalizas europeas, cultivadas en invernadero y al aire
libre, creando conciencia de su bienestar para los consumidores

Ofhalmeria

1 pasado 11 de septiembre

arranc6 en Bruselas la

campafia CUTE, Cultivan-

do el sabor de Europa, im-
pulsada por EUCOFEL, la Aso-
ciaciéon Europea de Frutas y
Hortalizas. Esta campafia de in-
formacién y promocién pretende
aumentar el conocimiento de los
métodos especificos de produc-
cién agricola de frutas y hortalizas
(de invernadero y al aire libre) y
las caracteristicas de las mismas
(variedad, calidad y sabor) en el
mercado interior. Asimismo,
CUTE cuenta con un presupuesto
total de 4,8 millones de euros
(80% co-financiado por la Unién
Europea).

La eurodiputada socialista,
Clara Aguilera, miembro de la
Comision de Agricultura en el
Parlamento Europeo, ha brindado
todo su apoyo a la campafia de
promocién CUTE. De hecho,
Aguilera asegura que “los socia-
listas europeos apoyamos esta
campafia de nuestra agricultura
hortofruticola: un modelo de pro-
duccién responsable, social, sos-
tenible y muy comprometido con
el entrono medioambiental”. La
eurodiputada destaca que ‘“tene-
mos un sector hortofruticola muy
profesional que se abre camino
en Europa y otros mercados gra-
cias a su innovacién, realizando
los mayores esfuerzos por dife-

La eurodiputada andaluza, Clara Aguilera, apoya la camparia CUTE y se muestra muy comprometida. /FHALMERIA

renciarse, ofreciendo calidad,
frescura y seguridad optimas”.
La campafia ha arrancado con
la apertura oficial del EURO-
TOUR, ‘Invernadero mévil’ en la
plaza Agora Simone Veil, donde
estudiantes de colegios de Bruse-
las y publico en general han visi-
tado este invernadero modvil para

aprender mas sobre los diferentes
métodos de produccién de frutas y
hortalizas.

Al apoyo de la campaifia se su-
man relevantes asociaciones hor-
tofruticolas de Espaifla, Francia,
Grecia y Polonia, tales como la
Asociacion francesa de Producto-
res de Tomate y Pepino, la Aso-

ciacion francesa de Productores
de fresa, la Asociacién polaca de
Productores de Frutas y Hortali-
zas, la Federacion Espaifiola de
Asociaciones de Productores Ex-
portadores de Frutas, Hortalizas,
Flores y Plantas Vivas (FEPEX),
la Asociacién de Productores-Ex-
portadores de Frutas y Hortalizas

de la Regién de Murcia-Espaiia
(PROEXPORT), la Asociacién
espafiola de Productores y comer-
cializadores de Ajo (ANPCA), la
Asociacién griega de exportacio-
nes de Frutas, Hortalizas y Zumo
y la Asociacién de Organizacio-
nes de Productores de Frutas y
Hortalizas de Espafia (APROA).

El Ejido, sede de la cumbre financiera de Koppert

O fhalmeria

epresentantes de 20 paises

han asistido a la cumbre

financiera de Koppert que

ha durado desde el martes
17 de septiembres hasta el jueves
19.

Es la primera vez que Koppert
Biological Systems organiza en
Espafia la ‘Internacional Finan-
cial Summit* que se celebra cada
dos afios en alguno de los paises
en los que Koppert tiene presen-
cia. Durante tres dfas se ha desa-
rrollado un intenso programa de

trabajo con el objetivo de mejorar
los mecanismos internos de coor-
dinacioén y reporte entre los de-
partamentos financieros de cada
pais con los responsables globa-
les del grupo. Por este motivo,
también ha venido a El Ejido Ro-
bert Pathuis, CFO y miembro del
Consejo Directivo de Koppert
Biological Systems, junto con Jo-
ram Oosthoek, director de Finan-
zas y Control.

Los paises representados en
esta edicion de la ‘International
Financial Summit’ han sido Es-
pafia, Italia, Holanda, Meéxico,

Marruecos, Eslovaquia, Sudafri-
ca, Estados Unidos, Grecia, Bél-
gica, Francia, Kenya, Brasil, Ale-
mania, Chile, Polonia, Rusia,
Canada, India y Africa occiden-
tal.

Durante su estancia, los repre-
sentantes internacionales de Kop-
pert han tenido la oportunidad de
conocer de cerca el modelo agri-
cola almeriense, asi como la es-
tructura técnica y comercial de
Koppert en Espafia. Para ello, la
direccion nacional de la compa-
fifa ha preparado una serie de vi-
sitas guiadas y charlas.

',L

40 profesionales de la estructura financiera han asistido a la cumbre.
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W promacion valida hasta el 30 de noviembre v si el llenada de gas se realiza antes del 29 de febrero de 2020. Los 250€ se entregardn en forma de una Tarjeta Solred Regalo vélida en carburante o una tarjeta regalo de EL
Corte Inglés.

@ Financiacion pendiente de aprobacion por la entidad bancaria. La financiacion podra ser solicitada Unicamente por clientes de gas propana a granel de Repsol. Los clientes solo podréan solicitar esta financiacion a través
de un Colaborador de Repsol que se encuentre adscrito y haya firmado el acuerdo correspondiente caon el Santander Consumer Finance, S.A, Caixabank, BBVA.

1 Oferta comercial de Repsol Butano, S.A. (c/ Méndez Alvaro, 44. 28045 Madrid) para contratos de suministro de gas con depésito en comadato firmados hasta el 30 de noviembre de 2019. La cuota de instalacion exterior,
incluyendo el centro de almacenamiento e instalacion receptora exterior, serd O€ para consumas superiores 3 800 kg para volimenes de depésito iguales o inferiores a 4.000 litros. La cuata de servicios correspondiente
al alquiler y mantenimiento serd O€ para toda la duracion del contrato independientemente del consumo.
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Actualidad

Luis Planas garantiza que el acuerdo de la UE
vy Mercosur mejorara la agricultura espanola

La Unién de Pequenos Agricultores y Ganaderos no cree que este acuerdo sea bueno para la agricultura almeriense

[ ] carlos Gutiérrez

1 ministro de Agricultura,
Pesca y Alimentaciéon en
funciones, Luis Planas,
asegura que el acuerdo co-
mercial entre la Unién Europea y
Mercosur  (Argentina, Brasil,
Uruguay y Paraguay) supone una
“oportunidad” para Espafia y para
su agricultura, ganaderia y pesca
entre otros sectores economicos.
Este acuerdo viene negocidn-
dose 20 afios atrds, y aunque ain
debe ser apoyado por el Parla-
mento Europeo y los Estados
Miembros en un periodo de tran-
sicion que va de 5 a 15 afios, me-
jorard las relaciones comerciales
entre la UE y Sudamérica. El Mi-
nistro ha indicado que el sector
no puede permanecer estatico
ante un panorama internacional
en cambio, por lo que debe apro-
vechar el tiempo que transcurrird
hasta que el Acuerdo se adopte y
que después sea plenamente apli-
cable, para reforzar sus fortale-
zas, mediante la calidad, la dife-
renciacién, la concentracion de
la oferta y de la comercializa-
cion.
Para el méaximo responsable
de la cartera de agricultura, se tra-

Planas afirma que el acuerdo mejorard las relaciones comerciales entre Espana y Sudameérica.

ta de un acuerdo moderno y equi-
librado desde un punto de vista
politico, econémico y comercial.
Espafia y la UE logran con este
Acuerdo el acceso a un mercado
de 263,7 millones de personas, de
las que casi 55 millones hablan
espafiol. Igualmente, Luis Planas
ha dejado claro que, los produc-
tos procedentes de los paises de

Mercosur, Argentina, Brasil, Uru-
guay y Paraguay, deberdn cum-
plir los mismos estiandares que
los productos comunitarios cuan-
do entren en el espacio de la
Unién Europea. A este respecto,
Planas ha recordado su propdsito
de seguir avanzando hacia la reci-
procidad en el empleo de produc-
tos fitosanitarios en los paises con

los que la Unién Europea suscri-
ba acuerdos comerciales.

Planas ha destacado que el
acuerdo beneficiard a la comer-
cializacién de frutas y verduras
en general, y en especial ha men-
cionado el caso de los citricos,
recordando que Espafia es lider
mundial en la exportacién de ci-
tricos frescos. Asimismo, el Mi-

nistro ha sefialado que los alimen-
tos de Mercosur se producen en
estaciones del afio distintas a las
espafolas, lo cual aumentard la
exportacién de alimentos produ-
cidos en Espana.

Cabe destacar que la Comi-
sion Europea dispondra de 1.000
millones de euros para compen-
sar los posibles perjuicios en los
sectores agroalimentarios que pu-
dieran derivarse del acuerdo.

En cambio, la UPA (Uni6n de
Pequefios Agricultores y Ganade-
ros) califica de “acuerdo injusto®
el realizado por la Unién Europea
y Mercosur sefialando que tendrd
“infimos beneficios y enormes
riesgos para la agricultura, la ga-
naderia y los consumidores de
toda Europa“.

Desde UPA reconocen que es-
tdn preocupados por las conse-
cuencias del pacto y que el sector
agroalimentario saldra perdiendo
en este acuerdo. De hecho advier-
ten que “estd en juego la calidad
de nuestra cadena agroalimenta-
ria, la pervivencia de nuestros
sectores y la vida en los pueblos®.
UPA alega que los alimentos de
sudamérica estan producidos bajo
distintas normas que no coinci-
den con la europea.

Mas de un centenar de agricultores han
asistido al nuevo centro de CASI

La nueva instalacion de la Cooperativa esta ubicada en el Poligono
Industrial de Huéchar, en Alhama de Almeria

|:| Carlos Gutiérrez

a Cooperativa CASI conti-

nda expandiéndose en la

provincia con la inaugura-

cién de las nuevas instala-
ciones ubicadas en el poligono
industrial de Huéchar. Estas insta-
laciones, las primeras en la co-
marca del Andarax, se trata de un
lugar estratégico que permite pro-
longar el calendario de produc-
cién y contar con tomate y otros
productos como el calabacin, de
gran calidad. El lugar escogido
por CASI para incorporar el nue-
vo centro es Alhama de Almeria,
una zona que cuenta con una larga

tradicion agricola lo que permiti-
ré4 acercarse ain mds al produc-
tor de la provincia.

Los principales productos
que se trabajardn en las nuevas
instalaciones seran diferentes
variedades de tomate rojo, desta-
cando el suelto, la rama o el pera.
Alhama también es una zona
productora de calabacin, una
hortaliza que esté creciendo mu-
cho dentro del catdlogo de CASI.

El presidente de CASI, Mi-
guel Vargas, asegura que “el ob-
jetivo es sumar a la cooperativa a
m4s productores alhamefios y de
otros municipios cercanos, que
siempre han destacado por el

buen manejo de sus cultivos y la
calidad de sus producciones”.
Por su parte, el maximo respon-
sable del Consejo Rector de la
cooperativa ha explicado los be-
neficios de pertenecer a una fa-
milia integrada por més de 3.000
productores y profesionales, afir-
mando que “ser de CASI es un
seguro a medio y largo plazo,
pues pocas empresas pueden pre-
sumir de tener una historia tan
dilatada y un reconocimiento tan
amplio en todos los mercados”.
Cabe destacar que las nuevas
instalaciones se encuentran en el
poligono industrial de Huéchar
en la calle Gremios, una estupen-

La fachada de la nueva instalacion de CASI.

da ubicacion desde el punto de vista dady la capacidad de maniobrabili-
de la logistica, apartadas del nicleo dad de los agricultores a la hora de
urbano, lo que facilita la accesibili- transitar con sus productos.
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El pimiento continuara ganando hectareas
en la provincia de Almeria una campana mas

La produccion de ecoldgico da muestras de ralentizar su crecimiento y el tomate continua disminuyendo en el campo
almeriense, principalmente en el Poniente

[ ] Jessica Valverde

omienza una nueva cam-

paia y todos los engrana-

jes para poner en marcha

el sector hortofruticola
almeriense ya trabajan para lo-
grar los mejores resultados. Para
este periodo 2019/2020 las fechas
de cultivo se han adelantado de-
jando entrever cémo puede desa-
rrollarse la presente campafia. En
el caso del pimiento y el tomate
de Almeria, ambos han adelanta-
do su fecha de cultivo entre dos y
tres semanas, como explica An-
drés Gongora, secretario general
de la Asociaciéon Agraria COAG
Almeria, “casi todo el pimiento y
el tomate van bastante mds tem-
prano. Zonas que, por ejemplo,
sembraban tomate a finales de
agosto, practicamente ya lo tie-
nen todo sembrado o estdn en ello
a dia 19 de agosto”.

En lo que respecta al pimien-
to, la superficie continda crecien-
do considerablemente, como ocu-
rri6 en la campafia pasada.
Aunque este siga creciendo a
gran ritmo y el tomate continta
su caida, el secretario provincial
de COAG Almeria ha explicado
que “no todos los agricultores
que han dejado de cultivar tomate
se han pasado al pimiento, sino
que hay muchos que han optado
por calabacin y berenjena”.

A pesar de que los datos que
posefa la Asociaciéon Agraria
COAG apuntaban a que iba a
continuar aumentando la superfi-
cie de ecoldgico, “ya que muchos
agricultores superan el periodo de
reconversiéon y se convierten en
ecologico, se hablaba de superar
las 3.000 hectdreas, algo que si se
ha dado, pero no creo que la linea
siga creciendo a esta velocidad”,
apunta Géngora y ha explicado
que “en ecoldgico es relativamen-
te facil saber si la tendencia es
hacia arriba o hacia abajo gracias
a los periodos de reconversion,
que dura dos afos, por ello, hace
dos campafas estaba muy claro
que iba a aumentar esta linea, ya
que habia muchos agricultores en
periodo de reconversion, sin em-
bargo, ahora nos encontramos
muchos que ya han superado este

periodo y cultivan ecoldgico,
pero no nos encontramos agricul-
tores que inicien este periodo”.
Con esto, el cultivo ecoldgico
puede verse aumentado este afio,
pero el crecimiento de este se va
a “paralizar o ralentizar en gran
medida”, apunta el secretario.
Uno de los motivos de este
cambio en ecoldgico puede de-
berse a la poca demanda que
existe de este cultivo, “Segin nos

han informado algunas empresas
que se dedican a ecoldgico, la pa-
sada campafa tuvo que venderse
parte del producto como conven-
cional, ya que no habia demanda,
esto quiere decir que en cierto
modo si se ha tocado techo”, ex-
plica Andrés Gongora.

En referencia a la virosis, en
general, hay un buen control de
mosca blanca “a pesar de que
esto es por zonas, las primeras

impresiones son que la mosca
blanca estd controlada, aunque
hay algin problema de spotted en
pimiento”. Ademads, se estd te-
niendo problemas con el cuaje
debido a las altas temperaturas
que “hacen que no se pueda qui-
tar el blanqueo de los invernade-
r0s y esto provoca que no le dé al
cultivo la luz necesaria para que
cuaje adecuadamente”, sefiala
Gongora.

TOMATE

A pesar de no tener datos que
lo certifiquen, Andrés Gon-
gora, presidente de COAG
Almeria, afirma que “tras ha-
blar tanto con los agriculto-
res como con los socios de
COAG se espera un descenso
muy brusco de la superficie
de tomate, especialmente en
el Poniente, donde pue-
de quedarse como algo casi
anecdético”. En la zona de
La Cafiada o El Alquian la
superficie se mantiene, aun-
que pueda haber alguna va-
riacién, mientras que en Ni-
jar también se espera un
descenso considerable. Parti-
cularmente, son las varieda-
des de tomate cherry y toma-
te suelto, tanto en ecoldgico
como en convencional, las
que sufrirdn un gran descen-
so, mientras que los tipos
pera y rama se mantendran
estables, con una menor va-
riacion.

En este comienzo de
campafia, de forma general,
los agricultores no estan te-
niendo problemas con el vi-
rus de la cuchara, ademads
Gongora explica que “la ins-
talacion de lucha bioldgica
estd dando algunos proble-
mas, ya que esta haciendo
mucho calor y los vientos de
levante no son buenos, aun-
que sobre todo en tomate, se
ha crecido y esta va casi al
100%”. Las altas temperatu-
ras también estan causando
problemas de cuaje “hasta
que no haga menos calor los
abejorros trabajan regular o
mal en tomate”.
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Ingro desarrolla la electronica de basculas
Inteligentes que controlan en tiempo real
el coste de cada puesto de confeccion

El objetivo de Ingro es mantener el correcto funcionamiento de dichas basculas que, en su conjunto, permitiran tener
un conocimiento exacto de la productividad, eficiencia, excelencia, estadisticas, control de presencia y control de

produccion

[ JElena Sanchez

a empresa Ingro, pertene-

ciente al Grupo Almafrut,

ha desarrollado en colabo-

racién con Hispatec un in-
novador sistema de control de la
productividad en confeccién con
basculas inteligentes para el sec-
tor hortofruticola. De hecho, In-
gro ha participado en el desarro-
llo de la electrénica de dichas
maquinas, asi como también va a
ser la encargada de llevar a cabo
el mantenimiento de las mismas
para que estas funcionen sin pro-
blemas y midan todo aquello que
tengan que medir sin complica-
ciones y ofreciendo datos exac-

Este sistema va a permitir de-
cidir qué lineas de confeccion se
quieren controlar en cada momen-
to, asi como también podrd apor-

tar un seguimiento en tiempo real
de qué basculas estan activas. A
raiz de ahi, se va a poder asignar
trabajadores a las basculas y vice-

versa, asi como también habra po-
sibilidad de decidir qué tipo de
confeccién se quiere hacer en
cada linea.

Asimismo, este nuevo produc-
to, conectado a las basculas con
un sistema inteligente de control,
y que sin duda va a facilitar el tra-
bajo a las empresas que lo pongan
en marcha, va a dar la capacidad
de tener un conocimiento exacto
sobre la productividad (ofrecien-
do cifras de unidades por hora por
cada confeccién), la eficiencia
(precision en la confeccion), la
excelencia, las estadisticas (ex-
plotacién de la informacién con
informes personalizados y Big
Data), el control de presencia (en-
trada y salida del puesto de traba-
jo, asi como resumen de horas
trabajadas) y el control de la pro-
duccién (se informara de las acti-
vidades realizadas).
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El especialista —

enenvases

| W |
Cajas de cartén, Flowpack, cestas PET y PP, malla, celulosa, vasos, alveclos...

El mejor de los productos de nuestra tierra merece un envase a su altura.
Nuestra misién es ofrecer las mejores opciones del mercado y el servicio mas completo
para que su producto y estocaje estén en perfectas condiciones.

Diseminado Almafrut 801 N-340, km. 422 . 04738 Vicar - Almeria - Tel. 850 55 34 00 - www.almafrut.com
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Dalias firma un buen inicio de campana a pesar
del ligero descenso del precio del California

La campana temprana de Dalias y Berja lleva varios anos desarrollandose bajo unos parametros regulares,
con un 80% de pimiento California y un 20% de pimiento lamuyo repartido entre rojo y amarillo

[ ] carlos Gutiérrez

os cultivos de Dalias y

Berja, como es habitual,

inician la campaifia horto-

fruticola almeriense
2019/2020 desde el pasado mes
de mayo con unos resultados po-
sitivos. El responsable del Comi-
té Comarcal de COAG Dalias,
Jer6énimo Barranco, ha destacado
que las sensaciones estdn siendo
buenas, a pesar de que el afio pa-
sado por estas fechas el pimiento
California rojo tenfa un precio de
1,10 euros, siendo el de este afio
en la misma fecha de 80 cénti-
mos. Algunas de las razones por
las que Barranco afirma que Da-
lfas y Berja han tenido un buen
inicio de campafia ha sido el
tiempo meteorolégico, “el cual
no ha influido de forma negativa
en los cultivos, al contrario que
otros afos. Por su parte, este afio
ha sido especialmente limpio en
lo referente a los virus”.

La escasez de
agua para el riego
de los cultivos
es un problema
recurrente que se
presenta todas las
campanas

En cuanto al cultivo ecoldgi-
co, el responsable del Comité Co-
marcal de COAG Dalias afirma
que estd en la misma situacion
que afios atrds. En la zona hay al-
rededor de ocho fincas de cultivo
ecoldgico que se siguen mante-
niendo afio tras afio, pero no se ha
experimentado ningin crecimien-
to adicional.

La escasez de agua para el rie-
go de los cultivos es un problema
recurrente que se presenta todas
las campafias. Barranco destaca
que el mes de agosto “es muy
duro y hay mucha actividad horti-
cola en Dalias, por lo que la falta
de agua se hace notar”. Ademads,
recuerda que “nosotros depende-
mos del agua del arroyo de Celin,
y da el agua que da”, por lo que
propone que les llegue el agua de
la desaladora.

El pimiento, cultivo

por excelencia de Dalias
El pimiento es el principal pro-
ducto de la zona de Dalias y Ber-
ja, ya que sus cultivos gozan de
un microclima idéneo para el ex-
celente desarrollo de esta hortali-

za. El clima no tan caluroso y el
menor indice de humedad gene-
rado por la distancia con la costa,
consiguen un fruto con una pared
mds gruesa, permitiendo que el
pimiento tenga una mayor dura-
bilidad.
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GLOBALG.A.P.: Nueva norma de
aseguramiento de inocuidad alimentaria

Frutas & Hortalizas Estandar

O fhalmeria

a nueva norma de asegu-
ramiento de inocuidad
alimentaria V5, que se ha
diseflado para regiones
especificas en las que los produc-
tores y sus clientes solo necesi-
tan una soluciéon de inocuidad
alimentaria, estd basada en la
norma GLOBALG.A.P. de Ase-
guramiento Integrado de Fincas
(IFA) y esta la conforman unica-
mente los elementos relaciona-
dos con la inocuidad alimentaria.
Lanorma GLOBALG.A.P. de
Aseguramiento de Inocuidad Ali-
mentaria cubre la certificacion de
los elementos relacionados con
la inocuidad alimentaria a lo lar-
go de todo el proceso de produc-
cion agricola, desde antes de que
la planta se encuentre en el suelo
(puntos de control de origen y
material de propagacién) hasta
su empaque.

La norma de Aseguramiento
de Inocuidad Alimentaria ofrece
varios beneficios a los producto-
res. Por ejemplo, reduce los ries-
gos relacionados con la inocui-
dad alimentaria en la producciéon
primaria al fomentar el desarro-
llo y la adopcién de programas
nacionales y regionales para el
aseguramiento de fincas a través
de una norma de referencia clara
que ha sido sometida a una eva-
luacién de riesgos y que estd ba-
sada en los HACCP (anadlisis de
peligros y puntos criticos de con-
trol), por lo que es beneficiosa
tanto para el consumidor como
para la cadena de suministro de
alimentos.

Ademads, aumenta la integri-
dad al definir e imponer un nivel
comuin de competencia de audi-
toria, estatus de verificacion, rea-
lizacién de informes e interpreta-
cion unificada de los criterios de
cumplimiento.

En el futuro, los productores
tendran la oportunidad de alcanzar
gradualmente el nivel de certifica-
cion GLOBALG.A.P. IFA, gracias
a la adicién de varios médulos.

Diferencias

con la norma IFA

Los puntos de control y los crite-
rios de cumplimiento relaciona-
dos con la inocuidad alimentaria
que conforman la norma de Ase-
guramiento de Inocuidad Alimen-
taria son, basicamente, un subgru-
po de los requisitos de la norma
IFA. Solo cubren los aspectos de
la produccidn agricola que tienen
que ver con la inocuidad alimenta-
ria. La norma de Aseguramiento
de Inocuidad Alimentaria no susti-
tuye la norma IFA, pero puede ser-
vir como un punto de partida a
partir del cual se pueden ir desa-
rrollando, poco a poco, mecanis-
mos y sistemas para, finalmente,
lograr la certificacién IFA.

Medio ambiente
(incl. biodiversidad)

N
Bienestar & seguridad -
del trabajador

Nomero de puntos de control: 221

Inocuidad alimentaria

5 99

(®)
L Trazabilidad

25

Norma de Aseguramiento de Inocvidad Alimentaria
Némero de puntos de control: 141

Inocuidad alimentaria

il 105

Para mas informacion, visite www.globalgap.org/ifa

.;-% GLOBALG AP
‘m ACADEMY

GLOBALG.A.P.
CAPACITY BUILDING
& FARM ASSURER
WORKSHOP

Madrid, Espafia

5-7 de noviembre 2019

Cultivos (F&H)

Informacién e inscripcion
www.globalgap.org/academy
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Top Seeds conquista el mercado de
especialidades de pepino con Isidro y Minuto

Top Seeds registra un gran inicio de campana también en pimiento, con excelentes cuajes y resultados de sus

variedades de California rojo Top Arnon y Galiano

[ Rafa Villegas

n Top Seeds estdn mds que

satisfechos con la recta

inicial de la campaiia

2019/2020. La casa de se-
millas estd cosechando unos re-
sultados mds que positivos, con
mencién especial a sus pepinos
Isidro y Minuto y, una vez més, a
sus pimientos Top Arnon y Galia-
no.

El personal de Top Seeds
ofrece la posibilidad a agriculto-
res, técnicos y comercializadoras
hortofruticolas de comprobar los
extraordinarios rendimientos vy
calidad de sus especialidades de
pepinos en su finca demo, ubica-
da en la zona del Poligono de La
Redonda, en el término munici-
pal de El Ejido. Para concertar
una visita basta con ponerse en
contacto con el equipo profesio-
nal de la casa de semillas.

< g |

Isidro, pepino midi de Top Seeds

Pepino midi Isidro

El pepino tipo midi Isidro presen-
ta una planta muy fuerte y abier-
ta, con gran potencia radicular y
de entrenudos cortos. A ello se le
suma, como destacé Bonifacio
Bonachera, responsable de desa-
rrollo de Top Seeds Ibérica, su
elevada productividad. Y es que,
como resaltd, “en cada entrenudo
se desarrollan entre tres y cinco
pepinos”.

La floracién de Isidro es muy
abundante. Esta variedad cuaja
muy bien abajo y llega cargada de
flor arriba, lo que se traduce en
kilos. Otra caracteristica resefia-

“Isidro destaca
también por sus
resistencias a oidio,
ceniza negra y al
virus del mosaico del
calabacin, a lo que
se suma una buena
tolerancia a mildiu”

ble de Isidro es su gran precoci-
dad y que se trata de un pepino
que se recolecta por completo en
tres meses.

Por otra parte, Isidro destaca
también por sus resistencias a oi-
dio, ceniza negra y al virus del
mosaico del calabacin, a lo que se
suma una buena tolerancia a mil-
diu.

Isidro presenta, asimismo, un
calibre homogéneo de principio a
fin, con entre 12 y 13 centimetros
de longitud, asi como un buen
aguante en planta y una muy bue-

Variedad de pepino snack Minuto de Top Seeds

na poscosecha ya que, como ex-
plic6é Bonachera, “no es un pepi-
no que se deshidrate facilmente”.

Extraordinaria para la comar-
ca del Poniente almeriense, esta
variedad cumple esta campaiia su
segundo afio comercial y esta in-
dicada para trasplantes de media-
dos de agosto a finales del mes de
septiembre. Ademads, Isidro tam-
bién es ideal para primavera, con
trasplantes recomendados a partir
del mes de marzo.

Cultivo de Isidro.

Pepino snack-mini
Minuto
Minuto es la otra especialidad de
pepino de Top Seeds. Se trata de
un pepino ain mas pequefio que
Isidro, entrando a formar parte de
los conocidos como pepinos
snack o mini. Esta variedad com-
parte las mismas fechas de tras-
plante que Isidro, contando tam-
bién con una gran potencia
radicular, gran adaptacion a altas
temperaturas, hojas pequefias y
excelente volumen productivo.

Esta gran opcién para el Po-
niente almeriense también desta-
ca por la homogeneidad de su
fruto, su consistencia, aguante en
planta y poscosecha. Al igual que
Isidro, ademads, presenta un ciclo
intenso de tres meses en constan-
te produccion.

Minuto ofrece resistencia a
oidio, ceniza negra y al virus del
mosaico del calabacin.
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Caja de pepino midi Isidro de Top Seeds.

Pimientos California ro-
jos Top Arnon y Galiano
Desde Top Seeds destacan el gran
comienzo de campaiia de dos va-
riedades de pimiento California
rojo que se han convertido en au-
ténticos baluartes para la casa de
semillas. Se trata de Top Arnon y
Galiano.

Los cuajes de Top Arnon han
sido perfectos. Esta variedad ha
vuelto a demostrar su buen com-
portamiento con altas temperatu-
ras. Ademds, debido a su gran
potencia radicular, la formacién
de los frutos estd siendo, una
campaila mds, excelente.

Respecto a Galiano, variedad
de California rojo més tardia, Bo-
nachera también se mostré6 muy
satisfecho por los “buenos cua-
jes”, también pese al calor regis-
trado. Ademds, al contrario que
buena parte de las variedades de
pimiento California tardias, Ga-
liano “no echa galletas”, como
destacaron desde Top Seeds.

En definitiva, Top Seeds ha
arrancado el nuevo ejercicio agri-
cola de una manera muy positiva
y afronta con mucha ilusién lo
que queda de campaiia con cada
una de las variedades que confor-
man su extenso catdlogo.

Isidro ofrece hasta seis frutos por nudo.
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ENTRE SEPTIEMBRE Y MAYO

Las exportaciones de pimiento ascienden a las 555.000
toneladas, mientras que las de tomate se mantienen

El tomate se caracteriza por el aumento en un 47% de las ventas destinadas a los paises fuera de la Union Europea

[ ] carlos Gutiérrez

egin el Observatorio de

Precios y Mercados de la

Junta de Andalucia, los

datos de exportacién de
pimiento de volumen acumulado,
total de euros y el precio medio
han mejorado mucho respecto a
los meses de septiembre a mayo
de la campaiia 2018/2019. En
cambio, en lo referente al tomate,
las exportaciones se han incre-
mentado un 1% en volumen y un
2% en valor respecto a la campa-
fla precedente. La tendencia men-
sual de las exportaciones comu-
nitarias de tomate ha sido similar
a la pasada campafia durante este
periodo de nueve meses, siendo
el principal destino Alemania y
después Francia.

Durante este ejercicio agrico-
la, las exportaciones de pimiento
han experimentado un crecimien-
to constante desde el mes de sep-
tiembre hasta el mes de enero,
donde se alcanza un maximo para
producirse el habitual descenso
hasta el mes de febrero, con su

respectiva subida hacia marzo y
fuerte declive hasta mayo. Esta
forma de distribucién ha sido si-
milar a la de la campaifia anterior
excepto por los meses de frio, los
cuales este afio han tenido un ma-
yor volumen de toneladas expor-
tadas a la UE respecto al afo an-
terior.

La distribucién de las expor-
taciones de tomate a la Unién Eu-
ropea ha seguido unos parame-
tros similares al ejercicio agricola
anterior, con su crecimiento hasta
diciembre y mantenimiento hasta
el final del invierno y llegada de
la primavera, donde se experi-
menta un descenso.

En ambos productos, el pre-
cio unitario medio valorado en
euros/kilo ha aumentado consi-
derablemente. En el caso del pi-
miento, el precio medio de las
exportaciones a la UE ha sido de
1,33 euros, 11 céntimos mas que
el afio anterior. En cambio, la su-
bida del tomate ha sido menor,
con una cotizacion de 1,27 euros,
2 céntimos menos que la campa-
fia anterior.

Exportaciones andaluzas
del resto de productos
Los datos del Observatorio de
Precios y Mercados de la Junta de
Andalucia de las exportaciones a
la Uni6n Europea del mes de sep-
tiembre hasta el mes de mayo re-
velan que el resto de hortalizas
también han tenido un aumento
en volumen y valor. El pepino
crece un 8% en volumen y un 9%
en valor teniendo una tendencia
similar a la campafia pasada, el
calabacin crece un 6% en volu-
men y un 10 % en valor destacan-
do los meses de marzo y abril
donde se ha producido un incre-
mento respecto a la campaia an-
terior, la berenjena ha aumentado
un 4% en volumen y un 19% en
valor teniendo en cuenta la subi-
da en 14 céntimos de su cotiza-
cién, y por ultimo, la exportacién
de la judia verde se ha incremen-
tado un 21% en volumen y un
41% en valor.
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Campoejido, de 14 emprendedores
a mas de 3.000 socios

La cooperativa cumple este ano su 40 aniversario, conmemorando unos inicios en los que cubria las
necesidades mas basicas y desde donde crecié hasta ser la entidad pionera que es hoy dia con servicios
variados que dan respuesta al agricultor
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as grandes cosas suelen
empezar con pequefios pa-
s0s, con pequefios gestos.
Asi es la historia de Cam-
poejido, una cooperativa agricola
que celebra este afio su 40 aniver-
sario y que ha crecido de la mano
de su razén de ser: los producto-
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José Valdivia Gervilla, uno de
los socios fundadores de Cam-
poejido, ha relatado a FHALME-
RIA c6mo nacié la cooperativa
en una conversacion donde la
sonrisa no se le borraba del r0§— %0 81 Art, 29 se2 fugian
tro, consciente o no de que habia Sy 2 ha cowncedn ate sesis,
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se gestd Campoejido se dio en Voot B Frenciaco ine,
una reunion a la que acudieron 14
personas. “Nuestro primer en-
cuentro para organizarlo todo se
celebr6 en los bajos de la Pension
Granada, en el centro de El Eji-
do”, recordé José Valdivia. Corria
atn el afio 1976 y todavia tuvie-
ron que pasar dos afios mds para
que la cooperativa Campoejido
tuviese su acta de constitucion,
firmada por 23 socios fundadores
(que pagaban 500 pesetas de cuo-
ta anual); muy lejos de los 3.000
socios con los que cuenta en la
actualidad. José Valdivia es el so-
cio nimero 3 y relata que la nece-
sidad de la puesta en marcha de
Campoejido tiene su origen,
como muchos de los grandes
cambios de la historia, en las pro-
testas de los trabajadores.

“Entonces lo que se hacia en
la zona era, sobre todo, tomate. Y
no lo vendiamos, habia muy ma-
los precios y era un producto que
tampoco era bueno, asi que los
agricultores nos manifestamos.
Eché mano de José Antonio Pérez
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Instalaciones actuales de Campoejido, en una fotografia de principios de los
90, cuando aun no se habia construido la sede central.

o Luis Maldonado, entre otros, y
decidimos organizarnos para pe-
dir ayudas al Ministerio. De
aquello conseguimos que nos en-
viasen fitosanitarios que, en reali-
dad eran para las parras; y allf se
nos encendié la luz. Nos dimos
cuenta de que con la organizacién
podiamos conseguir mis que en
solitario”, indicé José Valdivia.
De hecho, ese germen de la coo-
perativa nacié en el seno de la
UAGA (Unié6n de Agricultores y
Ganaderos de Almerfa), la que
posteriormente seria COAG.

Antonio Palmero, vinculado a
Campoejido desde los afios 90 e
hijo de uno de los socios funda-
dores, apoya esta vision de los
inicios de la cooperativa de Valvi-
da. “En la época en la que surgi6
Campoejido habia precios dispa-
ratados para los servicios mas ba-
sicos del agricultor. Sin embargo,
la cooperativa no nacié como un
negocio sino con una entidad que
verdaderamente queria servir al
agricultor, con una linea de pre-
cios seria y estable”.

El 23 de enero de 1979 se fir-
mé finalmente, no sin problemas
burocraticos previos, el acta de
constitucién de la sociedad coo-
perativa andaluza Campoejido
con Manolo Morales Vargas
como presidente; Francisco Pe-
drosa Gutiérrez, como vicepresi-
dente; Luis Maldonado, como
secretario; Miguel Criado Jimé-
nez, como tesorero; y Francisco
Antonio Fernindez y José Gomez
Fornieles, como vocales. A partir
de ahi se sentaron las bases de lo
que hoy es una de las grandes em-
presas del sector agricola alme-
riense; no sin dificultades en el
camino.

El primer almacén desde el
cual Campoejido comenzd a

prestar servicio a los agricultores
de la zona era un local de Francis-
co Criado, en la calle Rio Nalén,
del municipio ejidense. “Ese al-
macén no llegaba ni a 200 me-
tros. Plastico, abonos y esparto
para las parras fueron los prime-
ros productos que alli serviamos
pero, en seguida se qued6 peque-
fio”, indic6 José Valdivia.

i

: CAMPOEJIDO

Cultivando el futuro desde 1979

Vista aérea del semillero de Campoejido, en una fotografia del afio 2001,
aunque su construccion data de 1997.

El siguiente paso fue trasla-
darse a un local en el barrio eji-
dense de Calahonda, propiedad
de Jesus Fuentes. “Creciamos
muy rapidamente porque la coo-
perativa Campoejido era muy ne-
cesaria. Es que habia algunas em-
presas que se beneficiaban de la
poca competencia que habia y
ponian precios abusivos. En la

cooperativa compridbamos los
mismos tratamientos a precios
muchos mas bajos y eso tuvo mu-
cho éxito”, indicé este socio fun-
dador. Ese crecimiento exponen-
cial les llevd, a principios de los
afos 80, a terminar comprando
otra nave mas amplia en la calle
Garcia Espin, de Calahonda, pro-
piedad de Joaquin Daza. “Ese es-

pacio ya tendria al menos unos
600 metros y ya contaba con ca-
maras frigorificas, ademas de ma-
terial para riego por goteo, que no
se prestaba hasta el momento”,
dijo. Para este socio fundador, “el
éxito de Campoejido fue la nece-
sidad, pero también el pago al
contado, que nos permitia tener
dinero”.

e e T =

« CAMPOEJIDO

Cultivando el futuro desde 1979
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José Valdivia Gervilla fue uno de los socios fundadores de Campoejido. , .. . |
José Valdivia Gervilla -
“Creciamos muy rapidamente porque la cooperativa Campoejido era muy necesaria
y el pago al contado fue clave en ese éxito”
i
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José Antonio Manrique Antonio Jesus Palmero
“Cuando llego el momento de diversificar los servicios lo “La cooperativa no nacié como un negocio sino con una entidad
hicimos porque asi lo pedian los socios, eran necesidades a las que verdaderamente queria servir al agricultor, con una linea de
que, como cooperativa, teniamos que responder” precios”
|
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Mas servicios

En el afio 1988 ya eché a andar la sede ac-
tual de Campoejido, en el paraje de La Cos-
ta, donde ahora se encuentra el servicio de
suministro, ya que no fue hasta el afio 1996
cuando se inaugurd la sede central que hay
justo enfrente. La buena acogida del sector
agricola del Poniente almeriense llevé pro-
gresivamente a abrir sedes en varias locali-
dades. Como muestra, José Valdivia apunt6
que la cooperativa se inicié con tres socios
en Dalias, mientras que en la actualidad ya
rondan los 200.

José€ Antonio Manrique, actual vicepre-
sidente de Campoejido, sefial6 a FHAL-
MERIA que su vinculacién a la cooperativa
se remonta a la €poca de obras de esa sede
central. “Eran tiempos de mucho creci-
miento, aunque en realidad siempre lo han
sido y lo sigue siendo todavia”, dijo.

En esta linea, Manrique sostiene que
“los socios nos han ido marcando todo el
tiempo qué hacer. Cuando llegé el momen-
to de diversificar los servicios lo hicimos
porque asi nos lo pedian, eran necesidades

a las que, como cooperativa, teniamos que
responder”.

Por todo ello, en la década de los 90,
Campoejido decidié sumar a sus servicios
habituales de suministros, y muy reciente-
mente el de riego, unas instalaciones para
semillero. La cooperativa adquirié enton-
ces unas instalaciones de unos 10.000 me-

CAMPOEJIDO
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tros cuadrados en Ejido norte que dej6 de
funcionar como tal hace un par de décadas
cuando ya se puso en marcha un semillero
con el triple de dimensién en Tierras de Al-
meria.

Manuel Morales, Luis Maldonado, José
Balaguer, Antonio Pérez, Cristébal Cara
Manzano, Francisco Fernandez Cara, Anto-

O I
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nio Pérez Martinez y Antonio Fernandez
han sido los presidentes con los que ha con-
tado la cooperativa hasta llegar al actual:
Cristébal Martin, quien reconoce el mérito
de todos los que le precedieron en el cargo
en la medida que hicieron mads fuertes los
pilares de una de las empresas mas consoli-
dadas del panorama almeriense.

[ ] Almudena Fernandez

ntonio Fernandez conoce bien los en-

tresijos de la cooperativa Campoegjido,

de la que fue presidente durante casi

13 afos. Considera que el trato direc-
to y cercano con el agricultor, casi familiar, han
sido una marca identificativa de la entidad.
Como anécdota, recuerda como en su época de
interventor de Cuentas, poco antes de ser presi-
dente, llevaron a los socios a conocer la Expo’92
de Sevilla.

- ¢Cudntos socios tenia Campoejido en aque-
llos afios?

- Eran alrededor de un millar, en comparacién a
los pocos mas de 20 con los que se fundé. A ni-
vel social comezamos a realizar las primeras
cenas de Navidad y los primeros viajes anuales
y se realizaron cursos de formacién, sobre todo
de informatica, que era una cuestién que in-
quietaba mucho en esos afios por la novedad
que suponia.

- ¢Cual fue el principal reto que se marcé des-
de la presidencia?

- Lo primero que queria hacer era conseguir dis-
tribuciones, algo que hasta entonces no se les
daba a las cooperativas. Entendian que éramos
los que echdbamos los precios al suelo. Las dis-
tribuciones estaban en manos de los almace-
nes privados de la zona. Creo que seriamos de
las primeras cooperativas de Espafia, sino la
primera, en lograr una distribucién para auto-
consumo. Todo el almacén privado estaba en

Antonio Fernandez
¢ Presidente de Campoejido entre 1993 y 2005

‘‘Campoejido fue una de las primeras cooperativas del
pais en conseguir una distribucion de autoconsumo ’’

nuestra contra. Haciamos una tarifa de PVP que
marcaba la empresa suministradora y les daba-
mos entonces bonificaciones a los socios en
otros conceptos, lo que nos permitia mantener
el PVP.

- ¢Dejaron de veros como el enemigo o cost6?
- Desconfiaban porque vendiamos mucho. Te-
nifamos mas de mil socios y unos tres o cuatro
técnicos. No fue facil.

- ¢Como fue el trabajo de ese equipo técnico?

- Pues precisamente en esos afios comenza-
mos por apostar por el departamento técnico
de campo para favorecer una atencién mas
especifica y profesionalizada a nuestros agri-
cultores.

- ¢Qué otras maniobras de expansién llevé a
cabo en esos afios?

- Entonces decidimos levantar la sede central,
donde se ubicé el departamento de riegos y
administracién y, en una época posterior, el
taller de vehiculos y maquinaria agricola.

También fue entonces cuando se construyé el
semillero, en su primera fase; es decir unos
25.000 metros de los 37000 con los que
cuenta en la actualidad. El semillero fue, ade-
mas, pionero porque era de los primeros in-
vernaderos multitinel que se hicieron en la
zona. En Dalias también se abrié entonces
una sede. En definitiva, han sido pasos que se
han dado siempre de forma consensuada y
razonada. Se abrian nuevos almacenes por-
que asi lo reclamaban los socios de la zona y,
una vez abiertos, siempre se captaban nue-
VOS SOCi0S.

- ¢Como fue lo de implantar estaciones de
servicio?

- No fue una tarea facil porque, al principio, no
nos la concedian. Solo daban autoconsumo.
Para conseguirlo, tuvimos que hacer una so-
ciedad limitada que nos permitiese vender al
resto del publico. Eso, a suvez, generé algo de
discordia entre los socios que no entendian
que fuese todo el mundo a llenar sus tanques
de gasolina a las estaciones de Campoejido.

- ¢Qué se propuso y no fue posible?
-Campoejido llevé a cabo el primer intento de
fusién entre cooperativas de suministros de
nuestro campo, pero no fue posible. No fue
por nosotros, porque los socios de Campoeji-
do siestaban de acuerdo, pero los socios de |a
cooperativa Santa Maria del Aguila, por pocos
votos, frenaron el intento que, ademas, volvié
arepetirse sin que saliese adelante en segun-
do intento.
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La facturacion casi se cuadruplica
en la ultima decada

Cristébal Martin lleva en la presidencia de la cooperativa Campoejido desde 2005, desde donde ha visto cdmo los
agricultores han asumido retos importantes con la ayuda de la entidad

[ ] Almudena Fernandez

ristébal Martin ha sido

el dltimo presidente en

tomar las riendas de

Campoejido. Ha logra-
do el respaldo de los socios desde
2005, fecha desde la cual conti-
nué guiando el crecimiento de la
cooperativa con la ampliacién del
semillero, de 25.000 a 37.000 me-
tros, y reforma de sus instalacio-
nes. Durante su presidencia tam-
bién se han consolidado y
ampliado sedes como la de Dalias
0 Adra, mientras que se han ad-
quirido las sedes de Balerma, la
de Santa Maria del Aguila o las
estaciones de servicio del paraje
La Cumbre y de Roquetas de Mar.

No en vano, es en estos afios,
cuando la expansion de estacio-
nes de servicio de Campoejido
empieza a ser uno de los pilares
fundamentales de la entidad con
la adquisicién de algunas o mejo-
ra de las existentes. Cristobal
Martin confirma que ya son siete
las estaciones de servicio con las
que cuenta la cooperativa y otras
siete sedes repartidas por el Po-
niente almeriense.

Por otro lado, en estos ultimos
afios, la antigua nave originaria
de Campoejido en el paraje de La
Costa se ha ampliado para el al-
macenaje de plastico, ademds de
ampliarse el taller para vehiculos
y neumaticos.

Haciendo un balance de sus
catorce afios como presidente,
Cristobal Martin reconoce a
FHALMERIA que “la cooperati-
va no ha dejado de crecer”. Sobre
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Cristébal Martin, presidente de Campoejido. /ALMUDENA FERNANDEZ

por qué se han abierto tantas se-
des en estos 40 afos de historia,
el presidente insiste en que “la
gente busca cercania y por eso
abrimos sedes en otras localida-
des del Poniente. El trabajo agri-
cola requiere perder el minimo de
tiempo y cuando abrimos una
sede, siempre es mds facil que se
sumen nuevos socios”. De hecho,
los nimeros lo demuestran.
“Cuando llegué a la presidencia
se facturaban 17 millones y este
afio han sido casi 64”, indicé.

El presente de Campoejido no
puede ser mds halagiiefio. No en
vano, llegan continuamente so-
cios nuevos, probablemente moti-
vados ante la actividad fulgurante
de una cooperativa nacida hace
40 afios que, sin embargo, estd a
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la orden del dia en sus proyectos
futuros. “Los hijos de los socios
siguen confiando en nosotros y
eso es muy bueno. Viendo quién
nos toca a la puerta, creo que la
agricultura sigue teniendo futuro
y ahi estara Campoejido para
ayudar a los agricultores”, indicé
Cristébal Martin

Desde Campoejido tratan que
cada paso que tenga que dar el
agricultor lo pueda hacer con la
complicidad de la cooperativa y
por eso no dudan en buscar cola-
boracion con entidades externas.
De hecho, en la actualidad man-
tiene una linea de financia-

cién con Cajamar, a nueve y seis
meses sin intereses, que el socio
puede gestionar directamente
desde la cooperativa.

Retos
En cuanto a las propuestas de fu-
turo, el presidente lo tiene claro:
“Campoejido va a seguir crecien-
do, como hasta ahora, de la
mano del agricultor”. Asi,
Cristobal Martin se-

nal6é que, tras la

ultima apertura L

Sede central de Campoejido, en calle Las Pefas. /A. F. V.

de una sede en la localidad de
Berja en el mes de mayo, el
préximo reto serd poner en fun-
cionamiento un semillero en Da-
lfas con una extensién de unas
cinco hectéreas.

“Hemos visto en este tiempo
cambios importantisimos en la
agricultura, como el control bio-
l6gico, que es lo mejor que le ha
podido pasar al campo almerien-
se y siempre hemos estado prepa-
rados para ello”, dijo Cristébal
Martin. En esta linea, son cons-
cientes de que el sector seguird
pidiendo cambios a la cooperati-
vay, por ello, tratan de adelantar-
se a esas demandas como las res-
tricciones en el uso de productos
fitosanitarios, el auge de los vehi-
culos eléctricos e, incluso, bara-
jan la opcién de abrir alguna sede
en la costa de Granada donde
también estin aumentando los
agricultores que depositan la con-
fianza en Campoejido, aumentan-
do asi la responsabilidad de una
cooperativa que lleva cuatro dé-
cadas creciendo con el sector.

JIIEN
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CAMPOEJIDO

Cultivando el futuro desde 1979

Homenaje a los socios fundadores de la cooperativa, en el acto celebrado en marzo en el Auditorio ejidense.

Un ano para celebrar
cuatro decadas de exitos

« Antonio GomeZz
. Nicolds Ferndnd

Una jornada agricola sobre asuntos de actualidad, el homenaje a los
socios fundadores, ademas de futuras cenas sociales conforman el
grueso de la programacion del 40 aniversario de Campoejido

« Francisco Fornt
« Francisco AgU 1

Gutiérrez

ez Aguilera
ieles Prados

era Maldonado

o José GOmMezZ Fomie}es
e José Valdivia Gervilla

[ ] Almudena Fernandez

a cooperativa de Cam-

poejido se ha vestido de

gala este 2019 para con-

memorar por todo lo alto
sus 40 afios de existencia. Y es
que esta entidad tiene motivos de
sobra para sentirse orgullosa de
c6mo ha sabido ofrecer la ayuda,
el servicio y el asesoramiento pre-
ciso al agricultor en todo este
tiempo.

Campoejido cuenta en la ac-
tualidad con un amplio equipo
técnico formado por nueve técni-
cos de campo, porque son cons-
cientes de que el agricultor nece-
sita estar asesorado en un sector
continuamente cambiante e inno-
vador. La plantilla actual de traba-
jadores de la entidad ronda el cen-
tenar de personas y, en épocas de
mucha actividad en su semillero,
suman incluso hasta una veintena
més de empleados.

Entre sus secciones de trabajo
estdn sus siete almacenes de su-
ministros, el semillero de El Ejido
(con vistas a ampliacién en Da-
lias), riegos y electricidad, ferre-
teria, taller mecénico y hasta siete
estaciones de servicio repartidas
por todo el Poniente almeriense.
Por lo que se refiere a los socios,
ademds de los tradicionales des-
cuentos en las compras, se reali-
zan cursos de formacién y ofertas
de financiacion especial.

Jornadas agricolas

Asi, con este bagaje y con la con-
ciencia del trabajo bien hecho, el
40 aniversario de Campoejido lle-
va meses celebrandose con activi-
dades diversas. Abrieron el calen-

Durante la celebracion de la dltima Infoagro, donde Campoejido llevé un
amplio expositor.

dario las primeras ‘Jornadas
Agricolas de Campoejido’, que se
celebraron en el mes de marzo en
el Auditorio de El Ejido. Durante
dos dias, expertos ponentes se su-
bieron al escenario para plantear,
cara a cara con los agricultores
asistentes, los retos del sector en
cuanto a la gestién de residuos ve-
getales y plasticos, y sobre la ges-
tién de los recursos hidricos.

En el marco de estas ‘Jorna-
das Agricolas de Campoejido’ se
llevé a cabo un homenaje a los 23
socios fundadores que el 23 de
enero de 1979 pusieron su firma
en el acta constitucional de la
cooperativa. De esta forma, la en-
tidad entregd a estos socios fun-
dadores o a sus familiares una
placa conmemorativa en agrade-
cimiento a aquel paso valiente
que dieron en una época cargada
de incertidumbres. Durante ese
mismo acto, el actual presidente
de Campoejido, Cristébal Martin,
mostro su agradecimiento publico

a aquellos hombres pioneros que
impulsaron la entidad hacia “un
futuro incierto donde no faltaron
los problemas, pero que con es-
fuerzo, constancia y trabajo se ha
sabido labrar un camino seguro
que ha marcado un presente y ga-
rantizado un futuro para los cerca
de 3.000 socios con los que conta-
mos en la actualidad”.

En cualquier caso, a esta pues-
ta de largo sobre el escenario del
Auditorio ejidense le seguiran al-
gunos actos mds durante lo que
resta de 2019. De esta forma,
Campoejido tiene previsto llevar
a cabo varias cenas sociales du-
rante el mes de diciembre en las
que pasar un rato de convivencia
con los socios actuales que hay
diseminados por varias localida-
des de la comarca del Poniente,
trabajadores y fundadores de la
cooperativa.

Igualmente, Campoejido ha
presumido de 40 aniversario tam-
bién durante la reciente celebra-

« Florencio AgU
« José Ruiz Romerd

e Luis )
« Francisco Valdiv

ilera Olvera

1donado Fer
Ma ja GOmeZ

nandez

« Manuel Morales Vargas

« Jestis Maldona
« Francisco Cri
« Manuel Arqueros
« Salvador Aguilera
« Miguel Cria
« Fernando Peregt
« Manuel Manzano

« Juan Montoya L

do Fernandez
ado Barranco
Montoya

Olvera

do JiméneZ
ina Jimenez

Gomez

peZ

« Serafin Balaguet Luque

« Francisco Pedr
« Francisco
. ]OSé Anto

+ i

e

e i)

Osa Gutiéﬂez
Antonio Fernande
nio Maldonado

7 Rodriguez
Gutiérrez

En el afio del 40 aniversario, la cooperativa ha abierto su primer almacén de

suministros en Berja.

cion de la feria especializada In-
foagro, en el mes de mayo, o con
el patrocinio de una de las casetas
de la feria ejidense de San Isidro,
ya a finales de junio.

Ademads, ya a principios del
proximo 2020, la cooperativa tie-
ne previsto premiar a sus socios
con un sorteo de dos vehiculos y
hasta ocho viajes sociales.
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Una mejor planificacion entre Almeria y
Granada, fundamental para propiciar un

incremento del precio medio del pepino

[ Rafa Villegas

n un mercado atipico,

como el hortofruticola, en

el que los productores de

las mejores hortalizas de
Europa tienen negado cualquier
poder de decisién sobre el precio
al que las venden, impera la nece-
sidad de unir esfuerzos en origen
para ganar peso frente a la gran
distribucién. Esta maxima, valida
para cualquier cultivo, es atin mds
importante en pepino, cucurbita-
cea que producen practicamente
en exclusiva en el Viejo Continen-

66

Los productores
holandeses de pepino
estan recurriendo cada

vez mas a la calefaccion
en sus invernaderos
para poder producir esta
cucurbitacea también
durante los frios meses
de invierno

te agricutores de Almeria y Gra-
nada durante los meses mads frios
del afio.

La palabra clave es planifica-
cion, sin duda algo de lo que ado-
lece el sector hortofruticola del
sudeste espafiol.

La pasada campaiia hortofruti-
cola, 1a 2018/2019, no fue positi-
va para el pepino, si bien es cierto
que, ademas de la mala planifica-
cion en origen, tampoco ayudo la
climatologia ni las continuadas
huelgas de los ‘chalecos amari-
llos’ franceses, que frenaron el

transporte por carretera en la fron-
tera con el pais vecino.

Tanta variable afectando a este
cultivo hizo que ASAJA asegurara

.

en su balance de campaifia, el pa-
sado mes de julio, que “este pro-
ducto ha vivido la tormenta per-
fecta”. Y es que, como lamentaron
desde la organizacion agraria, por
un lado se aument6 en un 17 por
ciento la superficie de este pro-
ducto, hasta las 4.920 hectdreas, a
lo que se sumo el consiguiente in-
cremento de la produccién. La ley
de la oferta y la demanda hizo el
resto, los precios se hundieron,
vendiéndose el pepino tipo Alme-
ria a una media de 24 céntimos de
euro el kilo, la cotizacion mas
baja de los tdltimos siete afios.

La produccién habria sido atin
mayor de no ser por la incidencia
de virosis que, segin ASAJA-Al-
meria, “provocé una pérdida del

10 por ciento de los kilos de pepi-
no”. Finalmente, teniendo en
cuenta el aumento de superficie,
el decremento de la produccién

fue de tan solo un 4 por ciento.

Retos y amenazas

El principal reto, por lo tanto, es
una mayor unién en origen, una
planificacién a conciencia de la
produccion de pepino entre las
dos provincias y una actuacién
mas rapida a la hora de eliminar
produccién en caso de hundi-
miento de precios.

En cuanto a las principales
amenazas para esta cucurbiticea,
desde ASAJA-Almeria sefialaron
durante su balance de la campaiia
hortofruticola 2018/2019 que hay

ki i gll | ,'{_.'
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que destacar que “Holanda esta
implementando sistemas de cale-
faccion de forma generalizada en
los invernaderos, ya que su objeti-
vo es producir en invierno, con lo
cual se puede incrementar la pre-
sion hacia nuestras produccio-
nes”. Ante esta amenaza cabe re-
cordar, no obstante, que los costes
productivos para el cultivo de pe-
pino en Paises Bajos son mucho
mads elevados que en Espaifia, por
lo que el pepino de Almeria y
Granada continuarian contando
con una ventaja competitiva en in-
vierno.

La comarca del Poniente al-
meriense concentra la mayor par-
te del pepino que se exporta a Eu-
ropa desde Espaiia cada afio.




fhalmeria « Septiembre 2019 27

SV0091_CE, un valor seguro contra el frio

B Potencia
o radicular

Como sigue demostrando, Seminis apuesta por un sistema
radicular potente (Super Root Non Stop), lo que proporciona
al agricultor una cafa con produccién y calidad y un rebrote
sin parada con frio.

Planta abierta
y equilibrada

Estd mas que demostrado que con un invierno frio el

equilibrio vegetativo y productivo de SVO091CE aumenta,
dando una planta con mayor sanidad vegetal y mas kilos.

Calidad y poscosecha

Su potencia radicular y sanidad vegetal incrementan la
entrada de luz, lo que es fundamental para conseguir un fruto
oscuro y acanalado.

CUR S

o [

is_’-('exhte al frio

Y

grow forward
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El pepino mantiene su precio medio en la pasada

campana y alcanza la cifra de 0,52€/kg

Ofhalmeria

os datos recogidos por el

Observatorio de Precios y

Mercados de la Junta de

Andalucia sobre la campa-
fia 2018/2019 muestran como el
precio del pepino se ha mantenido
respecto a la campafa anterior,
siendo este de 0,52€/kg frente a la
cifra registrada en el periodo ante-
rior al analizado, que ascendi6 a
0,55€/kg.

En las tres ultimas campafias
el precio medio del pepino ha ido
en descenso, pasando de una me-
dia de 0,70€/kg en el periodo
2016/2017 a  0,55€/kg en
2017/2018 y manteniéndose en
0,52€/kg en la pasada campaiia,

En la campafia
2018/2019, el mes de
noviembre tuvo un
mejor comportamiento
en cuanto a precio,
registrando una cifra
de 0,74 €/kg, frente al
mes de junio, donde se
obtuvo la peor cifra del
periodo, 0,29€/kg

descendiendo la cifra ligeramente
en 0,03€/kg.

En el mes de noviembre des-
punt6 el precio medio alcanzado
por el pepino en la campaiia
2018/2019, donde 1la cifra ascen-
di6 a 0,74€/kg, frente al mes de
junio, donde tuvo un peor com-
portamiento con 0,29€/kg. En el
periodo anterior al analizado, fue
en el mes de febrero donde se re-

gistr6 la cifra media mas alta de la
campafia, 0,77€/kg, y siendo el
mes de septiembre donde se regis-
tré el precio medio mas bajo,

£
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0,28€/kg. En 2016/2017 el mes
donde se alcanzé una cifra mas
elevada fue enero con un precio
medio de 0,96€/kg, frente al mes
de mayo, en el que se alcanzd
0,30€/kg, la cifra mas baja del pe-
riodo.

Por tipos

En 2018/2019 el tipo que tuvo un
mejor comportamiento en cuanto
a precios se refiere fue el espafiol,
con una media de 0,55€/kg, des-
puntando en el mes de febrero
con un precio de 0,93€/kg y sien-
do el mes en el que tuvo un peor
comportamiento  mayo,  con
0,12€/kg. A este tipo le siguen el
francés y holandés, registrando
ambos un precio de 0,50€/kg. El
pepino francés registré el precio
medio mads alto en el mes de ene-
ro, donde este ascendi6 a 0,78€/
kg, frente al mes de mayo, donde

-
LY

la media ascendi6 a 0,21€/kg.
Mientras que fue en el mes de no-
viembre donde despunto el precio
medio del pepino holandés, que
ascendi6 a 0,73€/kg, y mayo en el
que se registrd la cifra més baja,
0,21€/kg.

En la temporada que precede a
la analizada, fue el tipo holandés
el que tuvo una media més alta
con 0,54€/kg, obteniendo un pre-
cio medio mas elevado en el mes
de febrero y el mas bajo en sep-
tiembre, con 0,22€/kg. A este tipo
le sigui6 el espaiiol con 0,46€/kg,
siendo el mes de enero en el que
obtuvo un mayor precio medio y
en junio donde registré el mds
bajo, 0,23€/kg. Mientras que el
tipo francés obtuvo el precio me-
dio menos elevado de los princi-
pales tipos comerciales de pepino,
0,40€/kg, despuntando su precio
en febrero con una cifra de 0,71€/

kg y teniendo un peor comporta-
miento en el mes de junio, donde
el precio medio fue de 0,08€/kg.

El pepino holandés también
fue el tipo que mejor comporta-
miento tuvo en el periodo
2016/2017 con una cifra de
0,70€/kg, siendo en el mes de di-
ciembre en el que registr6 un pre-
cio medio mds alto, 1,08€/kg. Le
sigue el pepino espafiol con
0,56€/kg, con un mes de febrero
en el que registré una cifra de
1,14€/kg frente al mes de mayo,
en el que el precio medio fue el
mas bajo de la campaiia, 0,21€/
kg. Por ultimo, el tipo francés se
encuentra a la cola de estos con
una media de 0,46€/kg, siendo el
mes de enero en el que mejor
comportamiento tuvo registrando
una cifra de 0,78€/kg, frente al
mes de mayo, en el precio medio
obtenido fue 0,21€/kg.
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Pepino tardio ),

Nunhems® renueva su gama de tardio
con incorporaciones triple resistentes

NUN 87099 y NUN 77099 son novedades de la casa de semillas que engrosan el catdlogo en el que se ha desenvuelto
con gran éxito propuestas como Brujula F1* e incluso variedades como Sqisito F1*

[] Almudena Fernandez

a casa de semillas Nun-
hems® apuesta esta cam-
pafia agricola por dos
nuevas variedades de pe-
pino largo con las que seguir ali-
mentando su catdlogo para ciclo
tardio. Estas novedades son:
NUN 87099 y NUN 77099, am-
bas con resistencia a oidio como
todas las nuevas incorporaciones
al porfolio de Nunhems®.
Miguel Angel Jiménez, res-
ponsable de ventas del equipo de
pepino de la marca Nunhems®,
explicoc a FHALMERIA que
NUN 87099 “es una variedad
para pleno invierno, con planta
muy fuerte, hoja grande y muy vi-
gorosa”. Esta novedad, que ya la
campafia pasada se probd en va-
rios ensayos internos y en fincas
de la provincia almeriense, llega a

su segunda campafia de ensayos
con muy buenas perspectivas gra-
cias, entre otras virtudes, a su pa-
quete de triple resistencias: virus
de las venas, amarilleo y oidio.

De forma paralela, Nunhems®
también estudiard esta campaiia
su novedad NUN 77099 que es
igualmente una variedad para in-
vierno pero con hoja pequeiia.
“La ventaja de este tipo de hoja
es que evita enfermedades de
hongos como botrytis y el fruto
estd mas ventilado lo que en ple-
no invierno permite que le de
mas luz y, por tanto, tenga mejor
color. En definitiva, los frutos de
NUN 77099 “se caracterizan por
un color verde intenso”, aclaré el
especialista.

Al margen de estas novedades,
Nunhems® cuenta en su catdlogo
de pepino tardio con su emblema:
Brujula F1*, una variedad para

poner a partir del 10 o 15 de octu-
bre. “Brujula F1* tiene una planta
muy vigorosa con una calidad de
pepino extraordinaria, durante
todo el ciclo”, aseguré Miguel An-
gel Jiménez.

Por otro lado, la casa de semi-
1las reconoce que ha terminado por
colarse en este ciclo tardio su varie-
dad Sqisito F1*. No en vano, el es-
pecialista reconocié que, aunque es
una variedad pensada para sep-
tiembre, hay agricultores que la
plantan en octubre. Se trata de una
variedad que afronta su tercer afio
comercial y que goza de buena aco-
gida en el mercado. Sqisito F1* se
caracteriza por su buen comporta-
miento, buena calidad de fruto, alta
produccién y “por ser una variedad
muy segura para el agricultor tanto
en produccién como en calidad de
fruto, ademas de tener triple resis-
tencia”, dijo Jiménez.

nunhemwg@

RESERVA LA FECHA:
Fruit Attraction 22 | 23 | 24 de octubre
Pabellon 7. Stand 7D15

We create chemistry
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Semilleros Saliplant cierra la campana
2019 de pimiento con éexito destacando
el compromiso con el agricultor

Segun la empresa granadina, este ano se ha visto mas pimiento en los campos almerienses en comparacion con el

verano de 2018, siendo el California rojo el mas demandado

C1TNalmeria

a campafia 2019 de pi-

miento da sus tltimos co-

letazos y, para Saliplant,

es hora de sacar conclu-
siones. Segun explican desde el
semillero, “este afio se ha visto
mds pimiento en los campos al-
merienses en comparacion con la
campafia veraniega de 2018. El
pimiento tipo California para re-
coleccién en rojo ha sido el mds
demandado por los clientes, muy
por encima de las variedades que
maduran en amarillo”.

En Saliplant, la campafa ha
sido un éxito, destacando el com-
promiso con el agricultor. Mues-
tra de ello, “es el crecimiento ex-
perimentado. Incluso la demanda
de injertos de pimiento ha aumen-
tado, servicio no muy comin,
pero que algin cliente nos ha de-
mandado confiando en nuestra
dilatada trayectoria en la investi-
gacién y mejora de dicha técni-

iR

ca.

“El cliente de la zona de
Almeria demanda, en
primer lugar, una planta
fuerte y con un sistema
radicular potente”

Juan Antonio Hurtado, res-
ponsable de produccién de Sali-
plant, explica qué caracteristicas
son las mds demandadas por los
agricultores. “El cliente de la
zona de Almeria demanda, en pri-
mer lugar, una planta fuerte y con
un sistema radicular potente. Hay
que tener en cuenta que en la €po-
ca en la que se realizan estos tras-
plantes, las condiciones climato-
16gicas son extremas y si la planta
no va lo suficientemente fuerte
sufrird durante las primeras eta-
pas de aclimatacién en campo”.
Asimismo, indica Hurtado, “la
sanidad de la planta es otro aspec-
to fundamental, por ello, a parte
de usar los ultimos métodos en
control de plagas, desde hace
unos afios, en Saliplant, hemos

Saliplant

optado por deslocalizar la pro-
duccién de nuestra delegacion
central, buscando hacer la planta
en una zona climdticamente mds
beneficiosa para la planta y donde
la presion ejercida por las plagas
es muy baja, evitando asf la apari-
cién de problemas derivados de
estas”.

Para Sliplant, sin duda, todo
esto se traduce “en una planta de
gran calidad y que el cliente cada
vez aprecia mds en la zona”.

Aun asi, Saliplant lleva mads
de 30 afios innovando y buscando
mejorar de manera continua, con

el fin de proporcionar planta de
alta calidad para el agricultor, por
ello una vez finalizada esta cam-
pafia es momento de valorarla y
comenzar a estudiar las mejoras o
novedades que se incluirdn en la
temporada 2020.

Finalmente, desde Semilleros
Saliplant han querido “desear una
buena campafia de pepino a todos
aquellos agricultores que se en-
cuentren inmersos en ella, al igual
que nosotros, y ya con la vista
puesta en el siguiente ejercicio
agricola que arrancari a media-
dos de diciembre”.
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El pepino andaluz se ratifica en alza en la
exportacion a paises extracomunitarios

Las exportaciones de septiembre a junio de pepino andaluz aumentan respecto al afio anterior con un total de
556.197 toneladas y un valor total de 471.412.000 de euros

[ ] carlos Gutiérrez

1 Observatorio de Precios

y Mercados ha publicado

un informe donde se refle-

jan los datos de las expor-
taciones de pepino andaluz que se
han llevado a cabo en el periodo
de tiempo de septiembre de 2018
a junio de 2019, asi como su com-
parativa con la campafa prece-
dente.

En general, las exportaciones
han subido un 6% en volumen y
un 8% en valor respecto a la cam-
pafia anterior. De este modo,
mientras que el precio medio de
exportacion de pepino a la Unién
Europea ha variado solo 1 cénti-
mo, de 83 céntimos en la campaiia
2017/2018 a 84 céntimos en la
campaiia 2018/2019, el tonelaje y
el valor total de pepino exportado
a paises no pertenecientes a la UE

si que ha crecido mucho, un 71%
y un 91% respectivamente.

En cuanto a la distribucion
mensual, las exportaciones de pe-
pino andaluz a la UE han crecido
progresivamente desde septiem-
bre hasta enero, donde se ha expe-
rimentado un pico con su respecti-
vo decremento hasta alcanzar los
valores mas bajos en junio.

En cambio, en el ejercicio
agricola 2017/2018 el pico no se
alcanzé en enero, sino en noviem-
bre, con una leve bajada en di-
ciembre y subida hasta enero con
su posterior decrecimiento hacia
julio.

Se puede decir que las expor-
taciones de pepino andaluz estdn
creciendo de forma progresiva en
los paises de la Unién Europea, y
penetrando de lleno en el mercado
extracomunitario con un aumento
desorbitado.
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Pepino cargado en cajas durante el proceso de exportacion.
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Los hongos del suelo podrian
beneficiar a los cultivos intensivos

Investigadores almerienses demuestran la incidencia positiva de la comunidad fungica en el crecimiento de los cultivos

de invernadero tras un estudio realizado con plantas de tomate y pepino

[ ] Jessica Valverde

nvestigadores del grupo Pro-

duccién Vegetal en Sistemas

de Cultivos Mediterraneos

de la Universidad de Almeria

han relacionado la presencia
de hongos en el suelo de cultivo
con el aumento del tamaifio de las
plantas, gracias a un estudio de-
sarrollado con plantas de tomate
y pepino en el que comprobaron
que el enriquecimiento de la tie-
rra solo con aditivos de origen
mineral la va empobreciendo afio
tras afo. Por este motivo, propo-
nen afiadir materia orgdnica, en la
que se incluye la comunidad fiin-
gica.

El trabajo de los expertos re-
laciona el contenido de materia
orgdnica en el suelo con la obten-
cién de mejores resultados agra-
rios. “Los sustratos que promue-
ven mayor crecimiento de las
plantas presentan un mayor con-
tenido en materia orgédnicay, a su
vez, son los suelos que mayor
cantidad y diversidad de hongos
contienen”, sefiala a la Funda-
cién Descubre el investigador de
la Universidad de Almerfa José
Ignacio Marin, autor del estudio
‘Association of plant develop-
ment to organic matter and fun-
gal presence in soils of horticul-
tural crops’, publicado en la
revista Annals of Applied Biolo-

gy-

Grupo de investigacion AGR200 de la Universidad de Almeria. /FHALMERIA

La investigacién establece
una asociacion directa entre la di-
versidad de organismos fingicos
y el desarrollo de los cultivos. Los
expertos han analizado cuatro va-
riables en planta de pepino y to-
mate, centrandose en el incremen-
to del peso seco de la parte aérea y
de las raices, el drea de las hojas
y la altura de la planta.

Para conseguir el resultado, los
cientificos estudiaron un total de
40 explotaciones de la provincia
de Granada durante cinco afos,

analizando los pardmetros fisicos
y quimicos de suelo y los géneros
de las comunidades de hongos. En
paralelo, evaluaron en macetas el
efecto del suelo en plantas creci-
das en una cdmara de ambiente
controlado.

Asi, comprobaron que una
presencia de més del 1,5% de ma-
teria orgédnica en el suelo de culti-
vo de tomate obtiene valores sig-
nificativos mds altos en las cuatro
variables analizadas. Marin indica
que “la altura de la planta, el peso

aéreo seco y el drea foliar mostra-
ron correlaciones positivas y sig-
nificativas con el nimero total de
géneros de hongos”.

En el caso del pepino los resul-
tados fueron generalmente simila-
res, excepto en un aspecto: “Las
plantas crecidas sobre suelo con
materia organica superior a 3% lo-
graron valores significativamente
superiores en altura de plantas,
peso seco aéreo y drea foliar que al
1,5%”, anade el ingeniero agréno-
mo.Por tanto, los resultado del es-

tudio apuntan a una incidencia
positiva de los microorganismos
para mantener y mejorar la fertili-
dad de los suelos, definida por tres
componentes: fisico, quimico y
biolégico. Marin anade que “los
abonos minerales no devuelven la
fertilidad al suelo; es la materia
orgdnica la que sirve para regene-
rarlos y llevarlos a un equilibrio
donde los gastos sean menores y
el enclave permanezca fértil”.

Cansancio del suelo

En las ultimas décadas, los inves-
tigadores han detectado que los
monocultivos bajo fertilizacién
intensiva con abonos de sintesis,
de origen mineral y sin incorporar
enmiendas orgénicas, reducen su
rendimiento. Por ejemplo, la pro-
duccién horticola en invernadero.
Es el fenémeno conocido como
fatiga o cansancio de suelo. “Esta
pérdida continua de la calidad y
fertilidad del suelo agricola se
considera uno de las los mayores
desafios para abordar la seguridad
alimentaria mundial”, considera el
investigador.

Por su parte, el equipo investi-
gador continda su trabajo utilizan-
do los restos de cosecha de los in-
vernaderos como afiadido
orgdnico del suelo, con lo que co-
nocerdn su repercusion sobre las
comunidades microbianas del sus-
trato, con la intencién de reducir
los abonos de sintesis.

La localidad de El Ejido sera sede de la

primera

Semana Gastronomica de la Huerta de Europa

[JA.EV

1 Ejido celebrard, del 30
de septiembre al 6 de
octubre, la primera edi-
cién Semana Gastron6-
mica de la Huerta de Europa. Se
trata de un evento de promocion
de la gastronomia saludable, una
puesta en valor de la produccién
agricola en la que se pretende
poner de manifiesto su garantia

sanitaria y el aporte de riquezas
nutricionales que suponen para
salud de las personas que las
consumen.

Durante estos dias, serd posi-
ble disfrutar de menus saluda-
bles para grupos organizados; en
concreto habrd un mend gour-
met a precio cerrado de 35 euros
(bebida incluida). Ademas, esta
primera Semana Gastronémica
de la Huerta de Europa se acom-

pafiard de talleres de cocina,
charlas nutricionales, una jorna-
da de veganismo y hasta un
‘food trucks’ que recorrerd las
empresas participantes y en la
que se degustardn pinchos salu-
dables elaborados con las horta-
lizas del campo almerinse.
Igualmente, estd prevista la
instalacién del denominado
‘Bulevar de la Salud’ (junto al
Hotel Victoria), un espacio con

cuatro paneles informativos
donde conocer las riquezas nu-
tricionales de la produccidn
agricola almeriense y su poder
para proteger el organismo de
los consumidores ante posible
enfermedades.

En el Hotel Victoria

Todas las actividades se desarro-
llaran en las instalaciones del
Gran Hotel Victoria de El Ejido,

el evento esta organizado por
ANcomunicacién y Eventos,
con la colaboraciéon de Ayunta-
miento de El Ejido y la Junta de
Andalucia desde las Consejerias
de Politicas Sociales y Agricul-
tura, Ganaderia, Pesca y Desa-
rrollo Sostenible, ademas de la
participacion de numerosas em-
presas de comercializacién de
agricultura y la colaboracién de
otras empresas de servicio.
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Valle RZ, capacidad productiva
en tardio sin perder calidad

Rijk Zwaan lidera el segmento de pepino tardio con esta variedad ‘blueleaf’ mas oidio, que destaca por su gran vigor y

potente rebrote en condiciones de frio

[ JElena Sanchez

‘ Valle RZ es una variedad
‘blueleaf” mas oidio que
ofrece continuidad de pro-
duccién durante todo el ciclo, lo
que aporta mayor garantia al pro-
ductor, sobre todo, a la hora de
afrontar el invierno”, afirma Ja-
vier Lopez, especialista de cultivo
de pepino de Rijk Zwaan.

El segmento de pepino tardio
en Almeria es uno de los més va-
lorados por los agricultores en las
ultimas campafias y gracias a la
presencia de variedades que res-
ponden a la perfeccidon, sobre
todo, a la climatologia propia de
esas fechas, estd permitiendo que
los resultados sean plantas con
elevada capacidad productiva y
frutos de excelente calidad.

Desde hace ya nueve campa-
fias, Valle RZ es la variedad lider
en tardio en la provincia de Alme-
ria, entre otros aspectos, por su
gran vigor y potente capacidad de
rebrote en condiciones de frio. De
hecho, segin explica Javier L6-

pez, “en los meses de enero a mar-
zo es cuando Valle RZ demuestra
su capacidad productiva sin per-
der calidad”. Esta consolidada
propuesta de Rijk Zwaan esta re-
comendada para trasplantes de
mediados de septiembre a media-
dos de octubre ofreciendo una ele-
vada produccién, tanto en la cafia
como en el rebrote, y estabilidad
independientemente de las condi-
ciones meteoroldgicas de cada
campafia, adaptandose a climas
mdas benévolos o a situaciones
mucho mds adversas. De hecho,
como asegura Lopez, “esta total
adaptacion hace de Valle RZ una
variedad ‘todoterreno’ que brilla
por su produccién y homogenei-
dad todo el ciclo, asi como por sus
resistencias al virus de las venas
amarillas y oidio”.

Los frutos de Valle RZ son
uniformes, oscuros y de carne
compacta. Ademds, la planta no
tiene parén vegetativo, de modo
que esta echa flor, cuaja y da un
pepino de calidad desde el princi-
pio hasta el final.
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Litoral RZ, |a referencia en siembras
medias por su gran adaptacion a
cualquier zona de produccion

Esta variedad de pepino ‘blueleaf’” mas oidio es una excelente opcion, también, para la agricultura ecologica

[ JElena Sanchez

a referencia en pepino me-

dio tiene nombre propio

en el campo almeriense

desde hace varias campa-
fias, Litoral RZ, principalmente,
por su adaptaciéon a cualquier
zona de produccién. A dia de hoy,
el agricultor busca un pepino que
le facilite el trabajo, que no le su-
ponga costes adicionales y que el
resultado final sea un fruto acorde
a la demanda del mercado y pro-
ductivo. Litoral RZ es sinénimo
de liderazgo entre los agricultores
de pepino tanto en Almeria como
en Granada, ya que se trata de un
material ‘blueleaf” mds oidio
ideal por su gran capacidad de re-
brote con frutos de excelente cali-
dad, lo que permite al productor
trabajar con una plantacién sana y
fuerte desde el principio y hasta
el final del ciclo.

Litoral RZ es un pepino que
hace el fruto rdpido, asi como
también entre la cafia y el rebrote
no tiene pardn significativo como
le puede pasar a otras variedades.
Como consecuencia de esto, Ja-
vier Lépez, especialista de cultivo
de pepino de Rijk Zwaan, explica
que “Litoral RZ no aborta frutos
en el puente y, ademads, mantiene
una longitud de fruto sostenida.
Ademds, el pepino es muy acana-
lado durante todo el ciclo, con
mucho brillo, oscuro y con el ta-
mafio idéneo”.

La planta de esta variedad de
pepino es muy rustica, versatil y
con un sistema radicular potente,
por lo que se pueden encontrar
plantaciones desde el 20 de
agosto hasta primeros de octubre
en las zonas mas calidas como
pueden ser Balanegra o Balerma,
en Almeria, y Castillo de Bafios
o Castell de Ferro, en Granada.
De hecho, en la vecina provin-
cia, Litoral RZ también est4 dan-
do muy buenos resultados en es-
tas ultimas campafias, ya que al
tener una hoja mas pequeiia per-
mite mayor ventilacién, algo muy
a tener en cuenta en Granada,
donde la mayoria de los inverna-
deros son mas bajos y, ademas, la

densidad de plantacion suele ser
mayor. Este aspecto, mds su re-
sistencia a oidio, un hongo muy
presente en esta zona, donde en
las fincas apenas se usa doble te-
cho y, por tanto, los productores
necesitan una planta mds rustica
y con mayores resistencias.

Litoral RZ es una excelente
opcién, también, para la agricul-
tura ecoldgica. Y es que los agri-
cultores logran una gran seguri-
dad en su ciclo con esta variedad
de pepino holandés de Rijk
Zwaan para siembras de septiem-
bre gracias a su alta capacidad de
rebrote, con frutos acanalados y
de gran calidad.

Naos RZ

Litoral RZ cuenta con un comple-
mento excepcional para la pro-
vincia de Granada. Se trata del
Naos RZ, un pepino holandés
‘blueleaf” mas oidio, que se ca-
racteriza, principalmente, por su
hoja de tamafio mds pequefio que
permite que la planta airee mejor.
Ademas, este material ofrece fru-
tos de gran calidad, cuello redon-
do y color oscuro, que los hace
muy comerciales.
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Maritimo RZ, alto poder generativo y
poroteccion frente al CGMMV

Esta variedad de pepino tardio destaca, ademas, por su arquitectura de planta mas abierta, que permite la entrada de
luz y ofrece frutos de mayor calidad y color mas oscuro

[ JElena Sanchez

‘ blueleaf” estd mostrando su
gran potencial en pepino en las
ultimas campaiias y prueba de
ello es la presencia de nuevas

variedades de Rijk Zwaan den-

tro de este concepto, en evolu-
cién constante, que aportan, ade-

mas, resistencias a virus y

enfermedades que suponen mas

de un problema para el cultivo a

lo largo del ciclo. En este senti-

do, en las dos dltimas campaiias,
el agricultor ya puede hacer
frente, con garantia, al virus del

CGMMY, gracias a la excelente
respuesta que estd teniendo en
campo Maritimo RZ, una varie-
dad, que se encuentra dentro de
‘blueleaf” mds oidio y mas
CGMMY, que estd indicado para
siembras medias.

Segtin explica Javier Loépez,
especialista de pepino de Rijk
Zwaan, ‘“Maritimo RZ destaca por
su alto poder generativo, el acana-
lado de sus frutos y color oscuro
de los mismos, ademas de que
cuenta con una arquitectura de
planta mas abierta, mas facil de
manejar, permitiendo la entrada

“Maritimo RZ destaca
por su alto poder
generativo, el acanalado
de sus frutos y color
oscuro de los mismos”

de luz, lo que le confiere esa cali-
dad y color de fruto”. Sin duda,
Maritimo RZ estd demostrando
una gran capacidad de resisten-
cias, principalmente, al CGMMY,
que junto a las medidas preventi-
vas de control realizadas por el

agricultor (como el uso de doble
tabla o rotaciones de una tabla a
otra) permiten que el crecimiento
de la planta no tenga problemas y
llegue sana al final del ciclo.

A dia de hoy, todavia son nu-
merosos los productores que no
conocen la forma de hacer frente al
CGMMYV o de cudl es su evolu-
cién, transmision y dispersion. Por
este motivo, desde hace mas de un
afio, Rijk Zwaan estd realizando
una serie de charlas por las diferen-
tes cooperativas y alhdndigas, con
las que los agricultores tienen la
oportunidad de resolver sus dudas

al respecto. De hecho, uno de los
aspectos que mds se tratan en estos
encuentros es el tema del control
del CGMMY, el cual, segitin indi-
can desde la obtentora de semillas
holandesa, “es bastante complica-
do, pero no imposible, por lo que
para su control de transmisién y
dispersién es esencial trabajar con
semillas de calidad, llevar a cabo
unas correctas medidas culturas de
higiene, control e informacién, y
contar con la resistencia pertinente,
que es la que ofrece un control de
sintomas y una menor multiplica-
cién del virus”.
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‘blueleaf’ despide al CGMMV
en tardio con Kosmico RZ

Se trata de la ultima incorporacion de Rijk Zwaan a su catalogo de pepino holandés que destaca, ademas,
por su alta calidad de fruto

e

e
z l.:-:_L

[ JElena Sanchez

1 virus del CGMMYV es

uno de los mds presentes

en las fincas de pepino

produciendo importantes
dafios en los cultivos e impidien-
do a los productores conseguir,
en muchos casos, sacar la planta-
ci6n adelante. De hecho, cada
vez son mds los agricultores que
muestran su preocupacion por
este virus y plantean a sus técni-
cos la necesidad de solucionarlo
con variedades que puedan hacer
frente a sus consecuencias. En
este sentido y volviendo a dar un
paso mas all4, la multinacional de
semillas Rijk Zwaan ha logrado
despedir al virus del CGMMYV en
el segmento de pepino tardio con
su nueva variedad Kosmico RZ.
Este material, que se encuentra
dentro del concepto ‘blueleaf’
mas CGMMY, esta recomendado
para siembras del 20 de septiem-
bre al 10 de octubre solo en la
provincia de Almeria.

Segun explica Javier Lépez,
especialista de pepino de Rijk
Zwaan, esta nueva variedad se
caracteriza “por su planta de por-
te abierto y excelente calidad de
fruto. Ademads, estd recomendado
para zonas costeras y con una in-
tensa humedad, ya que se trata de
un material que responde muy
bien ante estos pardmetros”.

Los frutos de Kosmico RZ
son muy oscuros, cuello redondo
y acanalados, con una longitud
idénea para su comercializacion.
Ademads, se trata de una planta
productiva y de calidad tanto en
la cafla como en el rebrote y con
excelentes cuajes con bajas tem-
peraturas. Kosmico RZ viene
para seguir aportando liderazgo
al segmento tardio de pepino jun-
to con Valle RZ, sin duda la gran
referencia, a dia de hoy, en Alme-
ria.
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‘blueleaf’: evolucion y expansion
constante con Sian RZ y Heman RZ

Este concepto de Rijk
Zwaan sigue abriendo
fronteras hacia otras
tipologias como es,
en este caso, con el
pepino francés

[ JElena Sanchez

ian RZ y Heman RZ son

las nuevas variedades de

pepino francés que la mul-

tinacional de semillas Rijk
Zwaan ha incorporado a su cata-
logo ‘blueleaf’. Y es que, con el
objetivo de seguir expandiendo
este concepto hacia otras tipolo-
gias y lograr una evolucién cons-
tante para que el productor tenga
la mejor opcién en su cultivo, la
obtentora de semillas holandesa
apuesta por ambos materiales con
resistencia a oidio, ademas del vi-
rus de las venas amarillas y del
amarilleo.

Sian RZ

Tras mas de un afio comercial en
la provincia almeriense, Sian RZ
se caracteriza, principalmente,
por su alta productividad ofre-
ciendo, “desde el punto de vista
de la calidad, frutos uniforme-
mente rellenos y de color muy
oscuro, lo que le hace diferente
en las subastas”, explica Javier
Lépez, especialista de cultivo de
pepino de Rijk Zwaan. Sian RZ
estd recomendado para trasplan-
tes de agosto y septiembre y, en
primavera, a partir de diciembre.
Esta variedad de pepino francés
de Rijk Zwaan esta teniendo muy
buenos resultados en campo, ade-
mads, por su planta bien balancea-
da en fructificacion y de recolec-
cién muy precoz.

Heman RZ

Para fechas algo mas tardias,
siembras de octubre y noviembre,
la casa de semillas holandesa re-
comienda una nueva variedad,
Heman RZ. Aligual que Sian RZ,
este pepino francés ‘blueleaf’
mads oidio destaca, principalmen-
te, porque sus frutos gozan de un
cierre y color mds oscuro. Ade-
més, Heman RZ tiene una buena
productividad desde el principio
hasta el final del ciclo, con un
comportamiento de planta ideal
en sus fechas.
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COAG pide al Ministerio de Agricultura una

autorizacion excepcional del uso de azufre

La organizacion agraria exige al ministro en funciones del ramo, Luis Planas, que permita la aplicacion de azufre en
invernadero mientras se resuelve su autorizacion definitiva, ya que no existe ahora mismo una alternativa natural similar

[ Rafa Villegas

OAG-Andalucia solicit6 a

finales de agosto al Minis-

terio de Agricultura, Pesca

y Alimentacién una autori-
zacion excepcional para poder se-
guir utilando azufre en espolvoreo
en los invernaderos. La organiza-
cién agraria recuerda que la apli-
cacion de este mineral en cultivos
protegidos se encuentra en un mo-
mento de incertidumbre ante la
negativa del Ministerio que dirige
Luis Planas a renovar su autoriza-
cién.

El responsable de Frutas y
Hortalizas de COAG-Andalucia,
Andrés Gongora, solicit6 a Planas,
por lo tanto, la autorizacion excep-
cional del uso de azufre en inver-
nadero mientras se resuelve su au-
torizacion definitiva. Y es que,
como dejo claro el también res-
ponsable provincial de COAG-AI-
meria, ‘“no existe ahora mismo una
alternativa natural similar en el
mercado”. Cabe recordar que una
vez impuesta la retirada de la auto-
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a utilizacién del azufre en la agricultura

se remonta a la antigua Mesopotamia y

es uno de los elementos quimicos mas

importantes para la proteccion de culti-
vos y la agronutricion. Para resaltar las bondades
del azufre, la Asociacion Espafiola de Fabricantes
de Agronutrientes (AEFA) hizo piblica una entre-
vista con Manel Montafio Salmerén, director ge-
neral de AFEPASA, quien no dudé en describir
las bondades de este elemento.

Montaifio Salmerén record6 que el azufre es el
cuarto elemento y recordé que “la nueva regla-
mentacion europea colocard el azufre elemental
como macronutriente”. Sin duda se trata de una
contradiccion con las decisiones que estd toman-
do el Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimenta-
cién, que esta limitando el espolvoreo de azufre
en cultivos bajo plastico.

Entre las bondades de la utilizacion del azufre
en la agricultura, Montafio Salmerén destacé que
es ideal como regulador de suelos, ademas de que
“ayuda a bajar el pH del suelo” y, por otra parte,
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rizacién del uso del azufre en in-
vernadero, los agricultores tan
solo pueden recurrir al azufre que
aun quede en los almacenes de su-
ministro o en las fincas, pero no
para utilizarlo en invernadero.

Gongora recordd, no obstante,
que “‘si se pueden usar bajo cubier-
ta determinados productos de es-
polvoreo con base de azufre, en los
que este se presenta mezclado con
cobre o silicio”. Ademads, segin
afiadid, “la decisién ministerial se
ha tomado muy a la ligera, sin co-
nocimiento ni consulta al sector y,
desde luego, no se ha evaluado el
impacto que puede ocasionar, tan-
to en la agricultura ecoldgica como
en la convencional”.

Goéngora achacé a la presién
del lobby de las grandes empresas
de fitosanitarios la decision del
Ministerio. Y es que, como expli-
c6, “el azufre es efectivo, natural y
barato, y no se trata de una molé-
cula que la ostente ninguna multi-
nacional de fitosanitarios”. Las re-
giones andaluza y murciana van a
exigir su autorizacion a Planas.

—| azufre es un elemento esencial en la
agricultura desde hace mas de dos milenios

“cuando la conductividad es baja, el azufre se oxi-
da a mayor velocidad quedando iones libres que
permiten subir la conductividad”. El azufre tam-
bién destaca por aumentar la riqueza microbiana
del suelo.

Otra caracteristica mas que positiva del azufre
es su insolubilidad, evitando de esta manera la li-
xiviacion. Este elemento quimico es, ademas, uno
de los mayores aliados en la agricultura ecoldgica.
Al respecto, Montafio Salmerén explicé que “es
de los productos mas antiguos que se conocen, no
solo como fertilizante ecoldgico, sino como bioci-
da y pesticida”. Ademads resalté que “el azufre es
cien por cien ecoldgico y natural, no se crea, no se
fabrica, solo se transforma su forma y se limpia”.

En cuanto a las aplicaciones mas conocidas
del azufre, el director general de AFEPASA sefia-
16 en su entrevista para AEFA “la fitosanitaria,
como fungicida contra oidio o como acaricida y
repelente de arafia roja. También la fertilizante,
como agente encapsulador para las liberaciones
lentas atin en ausencia de agua; asi como biocida
debido a la accion biocida registrada del gas de S2
cdconocido como sulfitos.
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ValGenetics genera plataformas
diagnosticas para la deteccion del ToBRFV

Ademas, la empresa valenciana dispone de un amplio portfolio de analisis genéticos para diagnosticar enfermedades y
detectar la presencia de organismos fitopatdgenos relevantes en el cultivo del tomate

O fhalmeria

na vez mds, la empresa
biotecnolégica valencia-
na ValGenetics ha gene-
rado plataformas diag-
nodsticas para la deteccion de un
virus que amenaza el sistema pro-
ductivo de nuestra horticultura.
El Tomato Brown Rugose
Fruit Virus (ToBRFV) ha sido de-
tectado en Italia, Turquia, Jorda-
nia e Israel, segin los dltimos da-
tos de la EPPO. Esto ha provocado
que haya paises que exijan un
analisis de este virus para aceptar
una exportacién de material vege-
tal de tomate.

La empresa desarrolla
servicios de saneamiento
de variedades
tradicionales horticolas
que consideran de gran
interés conservar y
mantener

El Tomato Brown Rugose
Fruit Virus (ToBRFV) actualmen-
te no estd presente en Espafia,
pero la proximidad de los paises
afectados y su fécil dispersion
pueden ser una amenaza para la
produccién nacional de tomate.
Ante la preocupacion del sector y
de las diferentes regiones produc-
toras, ValGenetics ha puesto a
punto la metodologia para la de-
teccion del ToBRFV mediante

i1 i is Qw8 3Ed33ETdN RS0 say
L

L ;
LM I T AL (G SN UL LR

fosi ik

ML

técnicas moleculares, concreta-
mente mediante RT-PCR a tiem-
po real. Segin explica Maria R.
Albiach, CEO de la compaiiia,
“intentamos conocer de primera
mano las preocupaciones de los
productores horticolas para poder
disponer, desde el primer momen-
to, de las herramientas de diag-
noéstico y saneamiento necesarias
para mantener los estdndares de
sanidad vegetal en el cultivo del
tomate y otros horticolas”.

Ademads de la detecciéon del
ToBRFYV, ValGenetics dispone de
un amplio portfolio de andlisis
genéticos para diagnosticar enfer-
medades y detectar la presencia
de organismos fitopatégenos rele-
vantes en el cultivo del tomate,
siendo su laboratorio un referente
en fitopatologia para el sector
agrario y agroalimentario.

Por 1ltimo, la empresa desa-
rrolla servicios de saneamiento de
variedades tradicionales hortico-
las bajo demanda de productores,
semilleros y casas de semillas,
que consideran de gran interés
conservar y mantener. Unas varie-
dades tradicionales que cada dia
tienen mds y mejor aceptacién
por parte del consumidor. En este
aspecto, la aportacion de ValGe-
netics en el proceso de sanea-
miento es crucial para eliminar
estas especies virales que se pro-
pagan por semilla y merman los
rendimientos productivos de las
variedades tradicionales hortico-
las.
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Spyrit Pro y Spyrit 50, Ias nuevas soluciones antimildiu
de ASCENZA para el cultivo de lechuga y similares

Ofhalmeria

pyrit Pro (Dimetomorf

9%-+Propamocarb 50%) y

Spyrit 50 (Dimetomorf

50%) son fungicidas li-
quidos antimildiu de muiltiple ac-
cion con actividad preventiva, cu-
rativa y antiesporulante que
combaten al hongo en todas las
fases de su clico de vida, prote-
giendo y asegurando una cosecha
sana en los cultivos de lechuga y
similares.

ASCENZA, compaiifa de so-
luciones para la proteccién, nutri-
cién y bioestimulacion de culti-
vos, presenta dos de sus ultimas
soluciones contra el mildiu para
lechuga y similares de la familia
Spyrit. Tanto Spyrit 50 (Dimeto-
morf 50%) como Spyrit Pro, con
formulacién exclusiva en el mer-
cado, (Dimetomorf 9% y Propa-
mocarb 50%) cuentan con muilti-
ples ventajas para el productor. En
primer lugar, su formulacién li-
quida permite un facil manejo del
producto y una mayor seguridad
para el aplicador. Su aplicacion
mediante  pulverizacién foliar
aporta una mayor cobertura y una
magnifica y rdpida penetracién de
las materias activas en las hojas y
los tallos. Ambas soluciones des-

tacan por su rdpida y duradera
eficacia, resistencia frente al lava-
do y por ser adecuadas para intro-
ducirse en un programa con el fin
de evitar la aparicion de resisten-
cias.

Spyrit 50 (Dimetomorf 50%)
contiene una tinica materia activa.
Es un fungicida sistémico anti-
mildiu con accién preventiva, cu-
rativa y anti-esporulante. Se apli-
ca para el control de Plasmopara
viticola (mildiu) en vid, phyto-
phthora infestans en patata y Bre-
mia Lactucae (peronospora) en
lechuga y similares.

Spyrit Pro (Dimetomorf 9% +
Propamocarb 50%) es una formu-
lacién exclusiva que combina dos
sustancias activas con accion
complementaria Dimetomorf 9%
+ Propamocarb 50%.

En este sentido, el director
Comercial y de Marketing, Ben-
jamin Santarrufina, explica como
“esta accién lo convierte en un
fungicida innovador de amplio
espectro que actia en todas las
fases del ciclo de vida del mildiu.
Por tanto, accién protectora, sis-
témica y translaminar. Y modos
de acci6on complementarios que
aumentan su eficacia”.

Spyrit Pro estd indicado para el
control de mildiu Phytophthora in-

festans en patata y Bremia Lactucae
en lechuga y similares, con efecto
secundario contra Pythium spp.

Sobre ASCENZA

ASCENZA es una compaiiia que
apuesta por la investigacién y de-
sarrollo para ofrecer soluciones
agricolas off patent de calidad.
Presente en Portugal desde hace
mas de 50 afios bajo el nombre de
Sapec Agro, destaca en el sector
de la proteccion de cultivos en el
segmento de soluciones agricolas
off patent siendo lider de este seg-
mento en la peninsula Ibérica.

Fungicida

La central operativa de AS-
CENZA Espaiia se encuentra ubi-
cada en Valencia mientras que su
almacén regulador estd en Chin-
chilla (Albacete). Sus productos
fitosanitarios se fabrican en Setu-
bal (Portugal) y los fitonutrientes
y bioestimulantes en Sanchidridn
(Avila), Campollano (Albacete) y
Kilcar (Irlanda).
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o (ol 5 1am Bt 998, s (g

5l

] -

Y
e

¢

ASCENIA

i
—
e ———

v
a e

ASCENZA, que pertenece al
grupo  SAPEC AGRO BUSI-
NESS, tiene un firme compromiso
con la agricultura a través de la
promocion de adecuadas practicas
de seguridad y de proteccién
medioambiental y un estricto
cumplimiento de la Reglamenta-
ci6n de la Unién Europea.
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Con Renovation Fuerza Liquido.

Testigo con liquidos no tecnoldgicos.

La eficiencia en la fertilizacion liquida:
Renovation Fuerza Liquido

O fhalmeria

lincremento de la superfi-

cie media de las explota-

ciones almerienses estd

haciendo que el agricultor
se empiece a decantar cada vez
mds por este tipo de fertilizantes
que suponen, en cuanto a su ma-
nejo, una mayor comodidad y
ahorro de tiempo para el produc-
tor. Para atender estas necesidades
del horticultor sin descuidar la
“méaxima” de Fertinagro Biotech:
eficiencia, sostenibilidad y renta-
bilidad, es decir, que el agricultor
pueda obtener mas produccién y
rentabilidad con menos recursos,
la compaiiia turolense desarrolla
esta nueva familia de fertilizantes
de eficiencia potenciada formula-
dos con tecnologia F2 Fluid.

Se trata de una familia de ferti-
lizantes de eficiencia potenciada
(soluciones 4cidas de eficiencia
potenciada, soluciones neutras de
eficiencia potenciada y con inhibi-
dores nitrogenados), compuestos
por elementos primarios NPK, mi-
croelementos complejados y la
tecnologia F2 Fluid que se incor-
pora a cada uno de los formula-
dos: 20-0-0, 11-4-6, 7-4-10, 3-4-
10, 0-10-10, 15-5-5, 4-16-0;
aumentando asi la eficiencia en la
solucién gracias a las tecnologias
presentes en el complejo F2 Fluid.

Las pérdidas de nitrégeno por
desnitrificacién y lixiviacion tie-
nen sus correspondientes impac-
tos ambientales en cuanto a con-
tribuir al calentamiento global
(N20, gas de efecto invernadero
con un potencial de calentamiento
300 veces superior al del CO2) y a
la contaminacién de acuiferos del

La incorporacion
de Renovation
Fuerza Liquido en
un programa de
fertilizacion integral
nos permitira alcanzar
una optima nutricion
integral de la rizosfera

UF/ha PFI Fetinagro

R

Pimiento 144
Berenjena 135
Tomate cherry 317
Pepino corto 130
calabacin 95
melon 167
Sandia 114

96
179
225

76
127
m

subsuelo (nitrégeno perdido por
percolacién como nitratos), sien-
do consideradas la eutrofizacion
de aguas dulces y costeras y la
acidificacién de ecosistemas por
la lluvia 4cida, junto con el cam-
bio climdtico y la pérdida de bio-

UF/ha convencional

181 135 410
209 214 220 315
542 668 391 879
175 367 240 422
163 307 132 478
294 206 89 453
180 210

diversidad las principales amena-
zas para la habitabilidad de la
Tierra.

Por ello, Renovation Fuerza
liquido incorpora tecnologias
para: el control del nitrégeno, re-
duciendo las pérdidas y aumen-

frente aun programa
convencional (€/ha)

+11.917
+2.803
+4.181

+ 5.093
+7.405
+2.203
+17.152

o) B

Resumen de eficiencia en cuanto al aporte de nutrientes con los fertilizantes tecnoldgicos de Fertinagro Biotech.

tando su aprovechamiento; poten-
ciar la solubilizacién del fésforo,
reduciendo de esta forma las apli-
caciones en exceso de este nu-
triente; potenciar la estimulacién
de la raiz mejorando la captacion
de nutrientes y el desarrollo radi-
cular; potenciar la flora microbia-
na y activar procesos energéticos
fisiolégicos y la resistencia al es-
trés. De esta forma, con la familia
Renovation Fuerza Liquido va-
mos a mejorar la NUE (Eficiencia
en el uso del Nitr6geno), aportan-
do también un equilibrio de for-
mas nitrogenadas mas apto para la
fisiologia de las plantas; mejoran-
do el desarrollo radicular y los
procesos relacionados con la ferti-
lidad del suelo (movilizacién de
nutrientes edaficos); potenciare-
mos los procesos de absorcion y
vehiculacién de nutrientes por
parte de la planta, reduciendo las
carencias provocadas por falta de
microelementos esenciales y fa-
voreciendo la actividad de la flora
microbiana, aumentando asi la
fertilidad del suelo.

La incorporacién de Renova-
tion Fuerza Liquido en un progra-
ma de fertilizacién integral nos
permitira alcanzar una 6ptima nu-
tricién integral de la rizosfera,
consiguiendo una mayor eficien-
cia en la fertilizacién, empleando
menos unidades fertilizantes, in-
crementando los rendimientos
agronomicos y la biofortificacion
de los cultivos frente a adversida-
des ambientales o fitopatoldgicas
derivando en una mayor rentabili-
dad econdmica para el agricultor
y una garantia de sostenibilidad
para los suelos de cultivo y el me-
dio ambiente.
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DE FERTILIZANTES Y FITOSANITARIOS

EN LA PROVINCIA DE ALMERIA

Los agricultores espanoles
reciclaron mas de 4.000 Tm
de envases en 2018

[ JE.S.G.

os agricultores espa-

floles han conseguido

reciclar méas de 4.000

toneladas de envases de
fertilizantes y fitosanitarios en
2018, segin los ultimos datos
ofrecidos por SIGFITO. De he-
cho, para esta asociacion, se tra-
ta de una cifra récord, ya que es
la primera vez que se alcanzan
esos niveles de recogidas tan al-
tos en Espaiia.

En datos generales, han sido
4.150 las toneladas de residuos
que se han gestionado correcta-
mente de las 7.342 que se comer-
cializaron durante 2018, lo que
supone un 56,5 por ciento de re-

cogida, cinco puntos porcentua-
les mas que el afio anterior que se
registraron 51,5 por cuento.
Segun explica SIGFITO, es-
tas cifras, comparadas con lo
recogido en 2017, indican un in-
cremento de un 8 por ciento mas.
Asimismo, otro dato importante a
destacar es que de todos los enva-
ses recogidos se han valorizado
el 100% de los residuos, recicldn-
dose el 96,4 por ciento, funda-
mentalmente del plastico rigido,
y valorizdndose energéticamente
el 3,5 por ciento del papel carton.

Agricultores

El nimero de agricultores que
usan el sistema de recogida de
SIGFITO justificando su correc-

ta gestién, también ha aumenta-
do con respecto al afio anterior.
Y es que, mientras que en 2017
pidieron el albaran de entrega de
envases 136.807 agricultores, en
2018 1o hicieron 152.845, un 12
por ciento mas.

Autonomias

Por otro lado, a nivel autonémico,
la recogida ha aumentado en 13
de las 17 comunidades. De hecho,
donde més envases de fertilizan-
tes y fitosanitarios se recicla es en
Andalucia, con 1.417 toneladas,
seguida de Comunidad Valencia-
na, con 493 toneladas, Castilla y
Ledn, con 430 toneladas, Madrid,
con 20 toneladas, Asturias, con 6,
y Cantabria, con 1,5 toneladas.

El sector ecologico sigue
evolucionando y supera
las 53.000 hectareas

[JE.s. G.

Imeria continda evo-

lucionando dentro del

sector ecoldgico, ya que

seglin la Consejeria de
Agricultura, Ganaderia, Pesca
y Desarrollo Rural, la provincia
ya suma un total de 53.052 hec-
tareas, una cifra que crece cada
afio gracias a la apuesta de sec-
tor almeriense por este tipo de
cultivo.

Por otro lado, en lo que
respecta a los operadores eco-
16gicos de Andalucia, Almeria
cuenta con 3.514, de los que
2.117 son hombres y 1.005 son
mujeres, asi como 392 se trata
de entidades.

Por su parte, las actividades in-
dustriales del sector se distribu-

yen entre Almeria (291), Cadiz
(164) o Coérdoba (262), entre
otras.

Igualmente, desde la Conse-
jeria de Agricultura, Ganaderia,
Pesca y Desarrollo Rural han
dado a conocer que el sector
ecolégico andaluz genera al-
rededor de 42.000 puestos de
trabajo, teniendo en cuenta el
empleo de las industrias ecold-
gicas, y se estima que las explo-
taciones de estos alimentos su-
peran los 680 millones de euros
al afio.

En total, la extension de cul-
tivos ecoldgicos andaluces as-
ciende un 5 por ciento y supera
el millén de hectareas, rozando
asi el 50 por ciento de la exten-
sion de Espafia y el 7,5 por cien-
to de la de Europa.

www.fertinagro.es
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Romeo® nuevo fungicida ecologico, inductor
de las defensas naturales de la planta

Se trata del primer biofungicida registrado en Espana (n° ES-00519) a base de Cerevisane®,
sustancia de bajo riesgo autorizada en la Union Europea

Ofhalmeria

omeo® es un inductor de

la resistencia bioldgica de

las plantas, con accién

fungicida de amplio es-
pectro, exento de LMR vy autori-
zado en agricultura ecoldgica,
comercializado por Kenogard
dentro de su catdlogo de produc-
tos BioRacionales.

Cerevisane®, sustancia activa
de Romeo®, es la pared celular de
la levadura Saccharomyces cere-
visiae, que se encuentra presente
en la naturaleza, sin estar asocia-
da a ningin patégeno, de uso ha-
bitual en alimentacién humana, y
que se descompone de forma na-
tural en diversos elementos apro-
vechables por otros organismos
vivos.

Cerevisane® estd compuesto a
base de quitina, mananos, gluca-
nos y polimeros relativos (aztca-
res y proteinas), en comun con los
hongos patogenos. Esta particula-
ridad de su composicion, permite
que al ser aplicado sobre el culti-
vo, la planta se sienta realmente
atacada por un patégeno, activan-
do su sistema interno de defensas
de manera rdpida y altamente
efectiva.

El modo de accién de Romeo®
estd basado en la defensa enddge-
na de las plantas, habiéndose eva-
luado la sobrexpresion de diferen-
tes genes tras su aplicacion, que
se traducen en el refuerzo de sis-
temas estructurales celulares (en-
grosamientos de lignina), segre-
gacién de compuestos fungicidas
naturales (fitoalexinas y proteinas
PR) y en la aceleracion del meta-
bolismo oxidativo de la planta
(peréxidos, flavonoides). Romeo®
estimula tanto la via del acido sa-
licilico como la del 4cido jasmé-
nico y el etileno, demostrando un
amplio espectro de accién contra
los hongos biotréficos (mildiu, oi-
dio) y necrotréficos (botritis).

Los sistemas de defensa end6-
gena dependen de cada especie e
incluso de cada variedad. La ca-
pacidad de cada especie para re-
accionar frente un patégeno y la
rapidez con la que se produce esta
respuesta, estd relacionada con la
Resistencia planta-patégeno. La

FUNGICIDA,
INDUCTOR
SISTEMICO DE
LA RESISTENCIA

COMPOSICION
Cerevisane 94%
p/p (941 g/kg)

Polvo mojable (WP)

Inscrito en el R.0.P.F.
con el n® ES-00519

Véase fecha y lote
de fabricacion en

el envase 7 KENOGARD
CONTENIDONETO  ANTES D UTILIZAR £ PRODUCTO, LECR DETENIDANENTE LA ETIGUETA

1Kg

respuesta de la planta a la aplica-
cién de Romeo® es muy répida. A
las 2 horas la defensa inmunitaria
ya estd activa al 60%, obteniendo
su respuesta maxima entre las 24
y las 48 horas tras el tratamiento.

U reservads @ sgricedlareny @

Romeo® estd autorizado para
su uso en tomate, berenjena y cu-
curbitaceas, ademds de para fresa
y lechuga en invernadero y vid.
Se ha demostrad que Romeo® es
efectivo en la prevencién de di-
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plizadores professonsies.

Ingsrits dnoel B0UPF. por AORALININE 54

& fue Hern Beoguered, 43070 Sepucourd IFrancal

Tl +22 |0 S4L0081 1. Destrbonda pors KENGGARD 5.4
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SUMITORG CHEMICAL CO., LTD, Y HISSAN CHEMRCAL CORPORATION.

versos hongos patdgenos como
botritis, mildiu y oidio.

Romeo® debe aplicarse siem-
pre de forma preventiva, asegu-
rando una buena cobertura del
cultivo. Tras la aplicacion, la

planta mantendrd activas las de-
fensas de la planta con una persis-
tencia de 7 dias, debiendo repetir
el tratamiento tras ese periodo.
En casos de hacer aplicaciones
durante todo el ciclo del cultivo,
se realizaran hasta 4 aplicaciones
consecutivas, realizando un des-
canso de 14 dias entre bloques de
aplicacion. La dosis de Romeo®
serd de 500 g/ha en tomate, be-
renjena y cucurbiticeas, y de
750g/ha en fresa y lechuga.

Para un buen control de Botri-
tis, se recomienda aplicar Ro-
meo® durante las primeras fases
del cultivo, siempre de forma pre-
ventiva. En caso de que la presion
de enfermedad aumente, se debe-
rd recurrir a productos de accién
directa sobre el hongo, como Pro-
lectus®, nuestro exclusivo fungi-
cida, que con sé6lo una materia
activa, presenta unos excelentes
resultados en el control preventi-
vo y curativo de Botritis, con total
selectividad y suavidad sobre el
cultivo. Se ha demostrado que
aplicaciones conjuntas de Ro-
meo® con el coadyuvante Bond®,
refuerzan la eficacia del producto.

Romeo® puede utilizarse
como fungicida preventivo para
el control de mildiu y oidio en
horticolas, ideal para reforzar los
programas de tratamientos con
azufres, cobres u otros fungicidas
de sintesis, potenciando la efica-
cia de estos tratamientos.

La amplia variedad de sustan-
cias producidas por la planta tras
la aplicaciéon de Romeo® lo con-
vierte en una herramienta muy
versatil para la defensa del culti-
vo. Romeo® permite a la planta
construir su propio conjunto de
defensas fisicas y bioquimicas
anticipando los tiempos de res-
puesta, obteniendo asi una res-
puesta preventiva vélida para re-
ducir la susceptibilidad a los
patégenos. La actuacion conjunta
dentro de un programa de induc-
tores de resistencia como Ro-
meo® y productos fungicidas es
una estrategia adecuada para un
buen manejo integrado y sosteni-
ble de los cultivos, ayudando a
cumplir con los requisitos e in-
quietudes actuales de los consu-
midores.
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El virus rugoso del tomate puede suponer

grandes perdidas para los agricultores

Este nuevo patdgeno, que aun no se ha detectado en Espaina, es muy contagioso y puede resultar gravemente
danino para las explotaciones, aunque no afecta a la salud de las personas

[ ]Jessica Valverde

a Asociacion Nacional

de Obtentores Vegetales

(ANOVE) y sus empresas

asociadas han llevado a
cabo una campaiia de concien-
ciacién para prevenir a los agri-
cultores de tomate y pimien-
to acerca de los riesgos de un
nuevo virus que, a pesar de no
afectar a la salud de los consu-
midores, es altamente contagio-
so y gravemente dafiino para las
explotaciones.

Tanto el Ministerio como las
Comunidades Auténomas estdn
en alerta desde la pasada prima-
vera ante el llamado virus rugo-
so del tomate (Tomato brown
rugose fruit virus, ToBRFV).
Aunque su presencia aun no ha
sido detectada en Espaiia, se tra-
ta de un nuevo “organismo noci-
vo, muy persistente y facilmente
transmisible y para el que adn
no hay resistencias”, segtin lo ha
seflalado la Direccién General
de la Produccién Agricola y Ga-
nadera de la Junta de Andalucia,
desde donde hacen hincapi€ en
que es “ vital evitar la llegada
del virus a nuestro pais”.

ANOVE, ante la posibilidad
de que el virus pueda llegar a
Espaiia, ha puesto a disposicién
de las administraciones su cola-
boracion, a través de su unidad
de sanidad vegetal que puede
llevar a cabo testeos especificos.

El nuevo patégeno no ofrece
el menor riesgo para la alimen-
taciéon humana, por lo que los
consumidores pueden estar tran-
quilos, aunque si “constituye
una seria amenaza para los culti-
vos de tomate y pimiento” en
los invernaderos, principalmen-
te en las provincias de Almeria,
Murcia, Granada y Badajoz, en
la que se concentra la mayor
parte de la produccién. Debido a
que los sintomas de la enferme-
dad hacen que los frutos no se
puedan comercializar, su llega-
da y dispersiéon implicaria im-
portantes pérdidas econdmicas,
ya que, una vez que el virus se
introduce en un drea, las medi-
das de control resultan muy li-
mitadas y se basan principal-
mente en la eliminacién de
plantas infectadas y en estrictas

explotaciones de entre un 30 y
un 70% del rendimiento.

Medidas preventivas

El virus rugoso del tomate se
transmite por contacto, como
herramientas contaminadas,
manos, ropa, contacto directo de
planta a planta, y por material
de propagacién, como los injer-
tos o esquejes. Desde la Direc-
cién General de la Produccién
Agricola y Ganadera de la Junta
de Andalucia lanzan una serie
de medidas de control para evi-
tar la infeccién basadas en pro-
filaxis e higiene:

- Las plantulas deben ser ins-
peccionadas y garantizada su
sanidad por lo que se deben uti-
lizar plantulas procedentes de
semilleros debidamente inscri-
tos en el Registro Oficial de
Productores, Comerciantes e
Importadores de  Vegetales

(ROPCIV) y disponer del co-
rrespondiente Pasaporte Fitosa-
nitario.

- Eliminar al maximo posi-
ble los restos vegetales de los
cultivos anteriores, incluidas las
raices.

- Con caricter general para
evitar la transmisién por contac-
to de este virus y otros patége-
nos se recomienda realizar des-
infeccién de manos y utiles de
trabajo antes del inicio de cada
operacion y, especialmente, con
herramientas que pudieran traer
operarios eventuales que reali-
zan su actividad en diferentes
invernaderos.

- Rotacidn de cultivos, inclu-
yendo aquellos no sensibles o
resistentes.

- No tocar las plantas sospe-
chosas y comunicar de su pre-
sencia al servicio técnico, que
en caso necesario se pondrd en

P

contacto con el Departamento
de Sanidad Vegetal de las Dele-
gacién Territorial de la Conseje-
ria de Agricultura, Ganaderia,
Pesca y Desarrollo Sostenible.
Si se determinara que existen
plantas infectadas se procederia

a su destruccion a través de un
Gestor de residuos autorizado.

Sintomas del virus

Los sintomas varian en funcién
de la edad de la planta, los més
severos se presentan en plantas
infectadas a edades tempranas.
La variedad del tomate y sus
condiciones de cultivo, como
son la luz y la temperatura, tam-
bién son factores influyentes, al
igual que la carga frutal y el es-
tado nutricional. Dichos sinto-
mas se desarrollan dentro de los
12 a los 18 dias de la infeccion
de la planta.

El virus es muy estable fuera
de la planta huésped, ya que
puede sobrevivir en restos de
cultivos, en la tierra, en imple-
mentos, estacas, alambres de
enrejado, contenedores, bancas
de la planta infectada, por lo
tanto, cualquier objeto que
transmita la sabia infectada de
una planta a otra puede propa-
gar la enfermedad. Esto hace
que la propagaciéon del TOBRFV
sea facil durante las operaciones
de produccién comercial que in-
cluye el trasplante, la poda, el
entutorado, el enrejado, el ata-
do, la pulverizacién y la cose-
cha.

Este patégeno también se
transmite a través de los abejo-
rros durante el proceso de poli-
nizacién de las plantas de toma-
te  infectadas. Existe la
posibilidad de que el ToOBRFV
pueda, ademds, transmitirse a
través de las semillas, aunque
esto hasta el momento no se ha
podido verificar.
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Estudian alternativas de origen biologico
al uso del cobre en cultivos horticolas

Los centros IFAPA de Almeria, Granada y Cordoba participan en el proyecto H2020 Organic-Plus que esta dedicado a

la seguridad alimentaria sostenible y a las cadenas de recursos eficientes

[ JE.S.G.

a seguridad alimentaria y

seguir potenciando la pro-

duccién ecoldgica son ob-

jetivos fundamentales que
se siguen imponiendo entre las
prioridades del sector hortofruti-
cola a nivel mundial. En este sen-
tido, los centros IFAPA de Alme-
ria, Granada y Cordoba estdn
participando en el proyecto Orga-
nic-Plus, cuyo objetivo es obtener
alternativas a los compuestos del
cobre, aceites minerales y azufres
que se utilizan para el control de
plagas y enfermedades en la pro-
duccién ecolégica de cultivos
horticolas y lefiosos. Y es que, se-
gtin explican desde el propio IFA-
PA, la polémica que envuelve a
estos compuestos se debe a que
pueden llegar a tener una alta to-
xicidad en determinadas circuns-
tancias, siendo muy nocivos para
la poblacién microbiana del suelo
y su fauna. De ahi que la Unién
Europea haya impuesto restric-
ciones a su uso en cuanto a dosis
y nimero de aplicaciones anuales
y establece que sean sustituidos
por otros compuestos siempre
que sea posible.

Ya el pasado mes de mayo,
durante la celebracién de la feria
Infoagro Exhibition 2019, el in-
vestigador Miguel Cara llevé a
cabo una charla acerca de las al-
ternativas de origen bioldgico al
uso del cobre en cultivos hortico-
las. En este sentido, desde el IFA-
PA, los objetivos que tiene que
desarrollar dentro del proyecto
Organic-Plus son: identificar las
alternativas disponibles al empleo
del cobre en agricultura ecoldgi-
ca, estudiar aspectos técnicos de
esas alternativas (como su modo
de actuacién y fitotoxicidad), con-
firmar la eficacia de la mejor al-
ternativa considerada por el con-
sorcio en ensayos demostrativos
en finca y la evaluacién de la
aceptacion de esas alternativas y
de las limitaciones a la posible re-
duccién del empleo de cobre.

Finalmente, cabe destacar que
para realizar y lograr estos objeti-
vos, el IFAPA dispone de un am-
plio equipo que engloba a investi-
gadores de varias dreas tematicas
como Proteccién Vegetal, Inge-
nieria y tecnologia agroalimenta-
ria, Agricultura y medio ambiente
y Economia de la cadena alimen-
taria.




fhalmeria « Septiembre 2019

53

Koppert refuerza con nematodos beneficiosos
el control de Spodoptera exigua y Tuta absoluta

Estos microorganismos penetran en las orugas de lepidépteros y liberan unas bacterias letales permitiendo al
agricultor llevar adelante un control biolégico en sus cultivos gracias a la aplicacion de CAPSANEM®

O fhalmeria

oppert Biological Systems

ha intensificado el uso de

nematodos  beneficiosos

contra las plagas de orugas
de lepidopteros como una estrate-
gia de refuerzo ante determinadas
plagas que han cobrado especial
importancia coincidiendo con el
arranque de la campafia agricola en
los invernaderos. En los tltimos
dias, las altas temperaturas regis-
tradas en Almeria y en la costa de
Granada han provocado un impor-
tante incremento de plagas como la
‘rosquilla verde’ (Spodoptera exi-
gua) y la Tuta absoluta, especial-
mente en cultivos jévenes de pi-
miento y tomate.

Para un control biolégico efi-
caz de estas plagas en la fase de
oruga, Koppert estd aconsejando a
los agricultores el uso de nemato-

dos entomopatégenos que pene-
tran en el organismo de las orugas
y liberan en su interior unas bacte-
rias letales. Las larvas, una vez in-
fectadas, mueren en el plazo méaxi-
mo de 48 horas.

CAPSANEM®
La solucién microbioldgica espe-
cialmente indicada contra Spodop-
tera exigua y Tuta absoluta es
CAPSANEM®, que contiene mi-
llones de nematodos de la especie
Steinernema carpocapasae, un mi-
croorganismo que estd presente en
Espaiia y que es un enemigo natu-
ral de las orugas de lepidépteros.
CAPSANEM® ofrece exce-
lentes resultados contra un amplio
rango de especies de orugas. Ade-
mds de Spodoptera exigua y Tuta
absoluta, también ataca a Spodop-
tera littoralis, Helicoverpa armige-
ra, Autographa gamma, y Chryso-

Spodoptera Exigua. / KOPPERT

deixis calcites, entre otras. Por
tratarse de un producto completa-
mente natural que no deja ningln
residuo, su aplicacion es totalmen-
te segura para el productor y para
el medio ambiente. CAPSA-
NEM® puede utilizarse tanto en
cultivos de invernadero como al
aire libre.

D

El uso de microorganismos be-
neficiosos ha impulsado una segun-
da revolucion verde en la agricultu-
ra de toda Espafia. Primero, fue la
llegada del control bioldgico a los
invernaderos gracias a las sueltas
selectivas de enemigos naturales
para resolver las plagas que afectan
a la parte aérea de la planta (tallo y

hojas). Ahora, los microorganismos
permiten abandonar el uso de pla-
guicidas quimicos y extender las
técnicas de control bioldgico a la
lucha contra las plagas y enferme-
dades del suelo y de las raices.

Desde Koppert Espaiia, se espe-
ra que el uso de los microorganis-
mos beneficiosos tenga un rapido
crecimiento en todo tipo de cultivos,
tanto protegidos como al aire libre.
En el caso de invernaderos y vive-
ros, los productos naturales formu-
lados con microorganismos cubren
un amplio espectro de necesidades
de sanidad vegetal y se han converti-
do ya en una clara alternativa a los
clasicos productos quimicos. Los
MiCroorganismos se convertiran en
un insumo imprescindible en muy
poco tiempo, ya que aportan al pro-
ductor la gran ventaja de no dejar
residuos después de su uso y no ge-
neran resistencias en la plaga.

Fungicida bioldgico

TRIANUM

Protege y alimenta
el corazon de tu planta

Biofungicida de maxima proteccién contra patégenos de suelo.

Raices fuertes y sanas que aumentan la produccion.

Exclusiva cepa T-22 de Trichoderma harzianum producida por Koppert.

www.trianum.es

|@OPPERT

BIOLOGICAL SYSTEMS

AUTORlZ“ADO-P.ARA
AGRICULTURA
ECO LOGlCA
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Miembros del Grupo Operativo en la finca experimental de Eurocastell.

IFAPA trabaja en un proyecto para el uso eficiente
del agua en cultivos horticolas en invernadero

El Instituto de Investigacion y Formacion Agraria y Pesquera de la Junta participa como entidad colaboradora en el
Grupo Operativo ‘Técnicas de riego eficiente’ (GOP21-GR-16-007)

Ofhalmeria

n grupo de investigadores

y técnicos de los centros

IFAPA Camino del Pur-

chil y La Mojonera estan
participando, como entidad cola-
boradora, en el Grupo Operativo
‘Técnicas de riego eficiente’ que
tiene como principal objetivo la
utilizacion eficiente del agua en
cultivos horticolas en invernadero
a través del establecimientos de
estrategias de riego que optimicen
el gasto de agua en estos cultivos.
Segtin han informado desde el
IFAPA, recientemente ha finaliza-
do el primer ciclo de cultivo de

ST, | |

tomate cherry en invernadero co-
mercial en la costa de Granada, en
el que se han realizado ensayos
con diferentes sistemas de riego
localizado: en suelo- superficial
con manejo convencional, super-
ficial con riegos de alta frecuencia
y enterrado; en sustrato-sistema
abierto con manejo convencional,
sistema abierto con riegos de alta
frecuencia y sistema cerrado.

En este sentido, las tareas que
han sido llevadas a cabo por el
IFAPA en este primer ciclo de cul-
tivo han consistido en la identifi-
cacién de condicionantes en la
orden de riego como los parame-
tros climdticos, fisioldgicos y eda-

El proyecto fue iniciado
por el Grupo La Caria de
Motril y en él participa la
Cooperativa Agroalimentaria
de Andalucia, la Fundacion
TECNOVA, CIDAF,
Eurocastell e IFAPA

ficos para el calculo de las necesi-
dades hidricas del tomate cherry
en invernadero, los algoritmos
para el cédlculo y programacién
del riego y del tipo de sensores
para la optimizaciéon del manejo
correctivo. Igualmente, también
han llevado a cabo el disefio del
protocolo del manejo del riego

mediante la selecciéon de condi-
cionantes para la programacién
del riego y la integracion de los
pardmetros derivados de las ecua-
ciones y/o algoritmos, con valores
umbrales de sensores para deter-
minar el protocolo de actuacidn.

Desde el Instituto de Investi-
gacién y Formacién Agraria y
Pesquera de la Junta de Andalucia
han asegurado que en septiembre
va a dar comienzo el segundo ci-
clo de cultivo de este tomate y los
valores de eficiencia en el uso del
agua serdn calculados para cada
sistema.

El proyecto fue iniciado por el
Grupo La Caiia de Motril y en €l

MEEENL O
HpNEE

participa la Cooperativa Agroali-
mentaria de Andalucia, la Funda-
cion TECNOVA, CIDAF, Euro-
castell e IFAPA.

Finalmente, cabe destacar que
los miembros del Grupo Operati-
vo estdn preparando una Guia de
Conclusiones en la que se inclui-
ran los resultados obtenidos res-
pecto al uso del agua, produccion,
recomendaciones de sensores y
valores umbrales para programa-
cion del riego, asi como parame-
tros de calidad en tomate cherry
con distintos sistemas de riego.
La fecha prevista para la publica-
cion de esta guia es principios de
2020.
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Cultivo limpio y protegido gracias a los

protocolos y el asesoramiento de Agrobio

La empresa almeriense ha realizado en los Ultimos afos un gran esfuerzo en |+D para que los agricultores puedan conseguir frutos sin
residuos que cumplan los estandares de calidad mas exigentes, como son los del mercado europeo

O fhalmeria

a utilizacién de insectos

beneficiosos es la base del

control integrado de pla-

gas y muchos agricultores
de las principales productoras han
vuelto a apostar por la empresa al-
meriense Agrobio, incorporando
los protocolos de control biolégico
para mantener un cultivo limpio y
protegido.

Durante esta campana, uno de
los enemigos naturales que ha des-
tacado es SWIRScontrol. A. swirs-
kii, un 4caro depredador polifago
fundamental en el campo contra
mosca blanca y trips e incluso
otras plagas como arafia roja y ara-
fia blanca. Agrobio destaca el éxito
de su 4caro depredador que, apli-
cado junto a Orius, esta realizando
un gran trabajo en pimiento, desde
que comenzaran las sueltas en las
variedades tempranas. Igualmente
destaca su aplicacion en otros hor-
ticolas como la berenjena, donde
los productores se estdn animando
cada vez mds a combinar las suel-
tas de Nesidiocoris con A. swirskii,
para que la accién de la fauna auxi-
liar sea total y la planta esté prote-
gida desde el inicio.

Las sueltas de Nesidiocoris en
semillero han experimentado un
impulso. Se ha recuperado el con-
trol biolégico en tomate como par-
te fundamental de la estrategia
para hacer frente a Tuta absoluta.
Partir con un cultivo limpio y pro-
tegido desde semillero y durante el
trasplante en campo es esencial.

= | .
Sueltas de SWIRScontrol en berenjena. / AGROBIO

Estrategias innovadoras en
las que confia el agricultor

Los agricultores muestran interés
por conocer nuevos métodos de
trabajo e incorporarlos a sus
cultivos. Es el caso del pepino,
en el que comenzaran con las
sueltas de depredadores en las
proximas semanas con
estrategias como la alimentacion
con dcaros presa directamente en
planta. En este sentido, Agrobio
ha conseguido implementar con
éxito el control biolégico donde
antes era muy complicado.
Actualmente, los productores
tienen claro que introducir
Powermite para alimentar a A.

swirskii directamente en el
cultivo o Powerfood para T.
montdorensis, es fundamental
cuando se quiere realizar una
estrategia preventiva, sueltas
precoces de depredadores o
combatir trips y mosca blanca en
cultivos sin polen. Esta técnica
no solo logra mantener y
multiplicar las poblaciones en
cucurbiticeas, también en
pimiento, berenjena y
ornamentales, cuando el
agricultor decide adelantar las
sueltas antes de que salgan las
flores o aparezca la plaga.

Swirskii en cultivo de pimiento. /AGROBIO

Ademas, Agrobio ha puesto a dis-
posicién del agricultor todas las
herramientas de control biol6gico
necesarias, complementando Nesi-
diocoris, depredador de huevos y
larvas de esta plaga, con TRICHO-
control, avispilla parasitoide de
huevos de Tuta absoluta, junto a
otras herramientas como trampas y
feromonas para el control de adul-
tos de la polilla del tomate.

Estrategias combinadas

A. swirskii, Orius y Nesidiocoris
son tres enemigos naturales funda-
mentales, no obstante, desde Agro-
bio recuerdan que existen mds in-
sectos beneficiosos disponibles que
podemos integrar mediante estrate-
gias innovadoras y eficaces. Y para
ello cuenta con un equipo técnico

experto muy cercano al agricultor,
fundamental para estar a pie de
campo y conseguir una buena pro-
duccién; las plagas no descansan
pero los auxiliares tampoco.

En definitiva, la eficacia se
debe en gran medida a la calidad
de los auxiliares y la estrategia de
manejo y Agrobio ha hecho una
gran apuesta por la mejora de sus
insectos beneficiosos, su sistema
de produccién e implementacion
en campo.

Agrobio cuenta con un depar-
tamento de investigacion y desa-
rrollo muy cualificado que lleva a
cabo diferentes proyectos de I+D,
fundamental para ganar la batalla a
las plagas y que los productores
puedan conseguir frutos sin resi-
duos.

‘J..

Agroblo

soluciones biologicas

3 agrobio.es

CONTROL BIOLOGICO Y BIOPOLINIZACION

Fauna auxiliar para controlar las plagas de los cultivos

y colmenas de abejorros para biopolinizacion
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La higiene en la produccion primaria agricola, principal
factor para evitar el crecimiento de patogenos microbianos

La Consejeria de Agricultura de la Junta ha facilitado un Manual con el que los técnicos y agricultores pueden conocer
los requisitos relacionados con la higiene y el uso de productos fitosanitarios

[ JElena Sanchez

n los dltimos afios, se vie-

ne observando, a nivel

mundial, un incremento

de brotes relacionados con
determinados microorganismos
perjudiciales para la salud y que
se encuentran en los alimentos.
Segin indica la Consejeria de
Agricultura de la Junta de Anda-
lucia, a través del Manual de Re-
comendaciones de higiene de la
produccién primaria agricola, la
contaminacién puede producirse
en cualquier momento a lo largo
de la cadena alimentaria, por lo
que es determinante para evitarla
o reducirla controlar las principa-
les fuentes de contaminacién mi-
crobioldgica.

Los agricultores
deben tener en cuenta
aspectos como que
los sistemas de riego,
de almacenamiento
y distribucion deben
encontrarse en buen
estado de limpieza y
conservacion

Dentro de dicha publicacidn,
la Consejeria de Agricultura hace
referencia a la Gestion Integrada
de Plagas (GIP), que consiste en
el examen cuidadoso de todos los
métodos de proteccién vegetal
disponibles, junto a las medidas
adecuadas para evitar el desarro-
llo de poblaciones, de modo que
el uso de productos fitosanitarios
y otras formas de prevencion se
mantengan en niveles que estén
ecoldgicamente justificados y se
reduzcan o minimicen los riesgos
para la salud humana y el medio
ambiente. En este sentido, para la
prevencioén o eliminacién de or-
ganismos nocivos se recomienda,
por ejemplo, la rotacién de culti-
vos, técnicas de cultivo adecua-
das, variedades resistentes o tole-
rantes, asi como la proteccion y
mejora de organismos beneficio-
SOS.

Otro de los aspectos destaca-
dos para mantener la higiene en
el cultivo es el uso sostenible de

productos fitosanitarios, donde
hay que llevar a cabo unas medi-
das obligatorias tanto en la apli-
cacioén de fitosanitarios como de
almacenamiento, de proteccion
del medio acudtico y agua pota-
ble o medidas de reduccién de
riesgo en zonas especificas.

Por otro lado, desde la Conse-
jeria de Agricultura explican que
el agua de riego es la principal
fuente de contaminacién en los
cultivos, de modo que su proce-
dencia, el tipo de sistema emplea-
do y las caracteristicas del cultivo
son factores de riesgo que inciden
en la higiene de los productos

agricolas. Para ello, segtin el Ma-
nual de Recomendaciones, los
agricultores deben tener en cuen-
ta aspectos como que los sistemas
de riego, de almacenamiento y
distribucién deben encontrarse en
buen estado de limpieza y conser-
vacion, deberdn identificar el ori-
gen del agua de riego y los siste-
mas de almacenamiento y
distribucién de agua en la explo-
tacion o en caso de aguas residua-
les depuradas para riego, los agri-
cultores deberdn cumplir las
obligaciones establecidas en el
Real Decreto 1620/2007, entre
otros.

Sin duda, son numerosos los
factores y aspectos a tener en
cuenta a la hora de cumplir y de
contar con una explotacion higié-
nica y de calidad. Por ello, desde
la Consejeria también hacen hin-
capié en que existen medidas de
obligado cumplimiento durante
las operaciones de recoleccion y
transporte de productos cosecha-
dos de importancia crucial para la
higiene de la produccién prima-
ria. Asi, explican, por ejemplo,
que los productos deteriorados se
retirardn convenientemente du-
rante la recoleccién, los produc-
tos cosechados se protegerdn
frente al sol, la lluvia, el viento y
posibles plagas para evitar su de-
terioro, se empleardn envases
adecuados para uso alimentario,
los productos recolectados se
trasladaran lo antes posible al lu-
gar de manipulado o envasado y
las zonas de almacenamiento de-

ben estar limpias y acondiciona-
das segun el tipo de producto.

Precisamente, en el proceso
de envasado en la explotacién
agricola es donde se debe de ga-
rantizar la calidad del producto
cosechado y la seguridad desde
un punto de vista higiénico. Por
ello, entre otros aspectos, hay que
tener en cuenta que se debe dis-
poner de un programa de limpie-
za y desinfeccion de las instala-
ciones, asi como de los equipos y
utensilios empleados en el enva-
sado, las cajas y otros contenedo-
res usados en campo deberan lim-
piarse periddicamente y no
deberan tener grietas o salientes
que puedan dafiar el producto o
los productos envasados que se
destinen a consumo directo deben
estar correctamente etiquetados y
almacenados de modo que no pe-
ligre ni su calidad ni su seguri-
dad.
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Acaridoil®, acaricida-insecticida ecologico para el control
de Tuta absoluta, arana, mosca blanca y otras plagas

Lida Plant Research ha puesto en el mercado este nuevo producto de origen natural y residuo cero, apto para la
agricultura ecoldgica y capaz de hacer frente a un gran nimero de plagas

O fhalmeria

IDA Plant Research man-

tiene su apuesta en la crea-

cién de nuevas soluciones y

productos para combatir
enfermedades y plagas. Por ello,
acaba de lanzar al mercado Acari-
doil®, un acaricida- insecticida apto
para agricultura ecoldgica y capaz de
hacer frente a un gran nimero de
plagas como la Tuta absoluta, arafia,
mosca blanca, pulgones, trips, chin-
ches y cochinillas.

Acaridoil® es un producto de
origen natural, tanto por la proceden-
cia de su materia activa (acidos olei-
cos procedentes de aceite de oliva),
como por sus co-formulantes (aceite
de oliva y otros aceites vegetales), y
cuya formulacién oleosa le propor-
ciona una mayor persistencia y me-

jor recubrimiento de las zonas trata-
das. TIgualmente, Acaridoil® estd
autorizado para uso en tratamientos
acaricidas e insecticidas en los mas
importantes cultivos horticolas: to-
mate, pimiento, berenjena, cucurbi-
ticeas, coles y coliflores, judias y
guisantes, asi como en cultivos orna-
mentales.

Residuo cero

En la actualidad, el sector agroali-
mentario se traza el objetivo de con-
seguir el residuo cero, basado en la
produccién de alimentos sin resi-
duos. Por su parte, LIDA Plant Re-
search hace tiempo trabaja en la mis-
ma direccion, ofreciendo ahora al
mercado Acaridoil®, una nueva he-
rramienta para ayudar al productor a
conseguir cosechas con residuo cero,
ya que su plazo de seguridad es de 0

dias. Recientemente LIDA Plant Re-
search también lanzé al mercado
Ecothrin®, el primer insecticida eco-
16gico para Tuta absoluta, consoli-
déndose asf como una de las empre-
sas referentes a nivel mundial en la
nueva vision que la ciencia ofrece en
materia de proteccion de cultivos.
LIDA Plant Research estd con-
solidada como empresa pionera en la
implementacién de los dltimos avan-
ces cientificos y tecnoldgicos, en
alianza con la compaiifa de investi-
gacion japonesa OAT Agrio. Ha su-
mado la experiencia ecoldgica de
LIDA en bioestimulantes y produc-
tos de residuo cero en el mercado
nacional, con la experiencia interna-
cional de OAT Agrio, en proteccién
de cultivos. Como resultado presenta
su primer catdlogo de productos fito-
sanitarios con registros tinicos.
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El tomate almeriense cerro la campana con estabilidad
en precios pero con aumento en la competencia

Variedades como el tipo cherry o el tipo pera han estado por debajo de costes, en un gjercicio agricola donde la

exportacion de producto marroqui se ha igualado a la de Espana

Ofhalmeria

a organizaciéon agraria

ASAJA-Almeria ha he-

cho un balance de cam-

pafia 2018/19 con luces y
sombras, especialmente por el
castigo de los precios en la prima-
vera, unido a un invierno irregu-
lar. En el caso del tomate, uno de
los principales cultivos de la pro-
vincia, han sefialado que “ha ha-
bido cierta estabilidad en los pre-
cios, sin grandes subidas, y con
momentos de bajadas especial-
mente en los meses de febrero,
que es tradicionalmente uno de
los momentos clave para este pro-
ducto, y ya en el mes de mayo,
con el final de la campafia y una
elevada competencia en los mer-
cados”.

En este punto, sobre la com-
petencia a la que debe enfrentarse
el tomate almeriense, ASAJA-
Almeria ha sefialado que paises
centroeuropeos como Holanda
estin implementando ilumina-
cion y calefaccion para alargar su
produccién y ganar cuota de mer-
cado durante los meses inverna-
les, “lo cual estd perjudicando a
Almeria”.

En este sentido, desde la Aso-
ciacion de Organizaciones de
Productores de Frutas y Hortali-
zas de Almeria (COEXPHAL)
han sefialado que, en la dltima
década, las exportaciones de to-
mate de Espafia y Marruecos a la
UE-28 casi se han igualado. El
gerente de COEXPHAL, Luis
Miguel Ferndndez, indicé que
“con una cuota de mercado del
15%, Espafia y Marruecos casi
exportan el mismo volumen de
tomate. Sin embargo, Almeria
con respecto a Espafia supone el
61% de la exportacion, pero cada
vez es mayor la competencia de
terceros paises sobre todo de Ma-
rruecos, que claramente va su-
biendo su exportacion cada afio
unas 40.000 toneladas”. Segtn
Fernandez, “esto hace que tenga-
mos que competir de la mejor
manera posible porque hay algu-
nos costes como el de mano de
obra que hoy suponen el 45% del
coste del agricultor por kilo,
mientras que para un productor
de tomate marroqui solo supone
el 25%”, apostillo.

Por tipos

En el analisis de la campaifia de
tomate almeriense de ASAJA, el
precio medio cay6 en el ejercicio
2018/19 un 14% y variedades
como el tipo pera y el cherry han
estado por debajo de costes. Y
otras variedades como el tomate
rama han estado muy ajustados a
los costes.

“Un precio por debajo de 50
céntimos en tomate ya supone
pérdida para el agricultor y la me-
dia de la campafia estd en 42 cén-
timos. Asfi las cosas, el valor de la
produccién de tomate cae de for-
ma acusada un 27% respecto a la
campaiia anterior”, han asegurado
desde la organizacion agraria al-
meriense.
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“La mano de obra hoy
supone el 45% del
coste del agricultor

por kilo, mientras que

para un productor de
tomate marroqui solo
supone el 25%”

Virosis
Al escaso precio del tomate, se ha
sumado nuevamente esta campa-
fia los quebraderos de cabeza que
suponen los virus para los agricul-
tores. De esta forma, también han
destacado los problemas que la
Tuta absoluta ha generado a los
agricultores de tomate de Alme-
rfa, provocando una merma en los
kilos obtenidos de un 8% en el to-
tal de la produccién que ha habido
esta campaifia, segin ASAJA.
Ademds, hay que tener en
cuenta que durante el pasado ejer-
cicio agricola se volvié a perder
superficie destinada al tomate
(-4,6%) situandose alrededor de
las 10.000 hectareas. No en vano,
cultivos mds econémicos en plan-
tacién como el calabacin comien-
zan a convertirse en opciones ‘re-
fugio’ para agricultores que
buscan propuestas mds rentables
y a ello se une la llegada de agua
desalada al Levante almeriense
que ofrece agua de mejor calidad
y que ha animado a algunos agri-
cultores a cambiarse al cultivo de
pimiento, en lugar del tradicional
tomate de esa zona.
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AGRoIRIS Z-25

Instalaciones de Agroiris en 1994.

Agroiris desde 1994

Instalaciones de Agroiris en la actualidad.

Agroiris cumple 25 anos y desde su inicio, la historia de esta empresa exportadora de frutas y hortalizas ha estado
marcada por los éxitos profesionales, lo cual le ha llevado a convertirse en un referente en exportacion en la provincia de
Almeria y en una entidad de gran nombre en los mercados europeos, donde es muy respetada

INICIOS

La empresa Agroiris se cre6 en
1994 a iniciativa de un grupo de
agricultores entorno a Juan Anto-
nio Diaz Planelles, comercial con
amplia experiencia en el sector
exportador de frutas y hortalizas
de Almerfa.

Las primeras reuniones tuvie-
ron lugar en abril de 1994. Los
primeros contactos entre agricul-
tores se iniciaron en Santa Maria
del Aguila, en el bar-restaurante
‘Las dos eras’, propiedad de José
Andrés Maldonado Pefia. A las
primeras reuniones asisti6é Serafin
Luque, que resulté ser el primer
presidente, Juan Montoya, primer
secretario, hoy fallecido, Justo
Garcia Valero, José Moreno San-
chez, Juan Garcia, Gaspar Guil,
Paco Guil, José Garcia Sudrez,
Antonio Rodriguez Chefle, José
Luque Gémez, Juan Garcia, José
Luque Villegas y José Antonio
Gutiérrez.

Gaspar Guil tenia la ardua ta-
rea de ir apuntando posibles so-
cios para cuando se hiciera la
asamblea constituyente poder
contar con ellos y crear la socie-
dad agraria de transformacién que
daria cuerpo a esta idea de Juan
Antonio Diaz Planelles.

La primera nave con la que
contd Agroiris estaba en el paraje
conocido como Tierras de Alme-
ria y pertenecia a la empresa mur-
ciana Fruca, hoy en activo, y dis-
ponia de 4.000 metros cuadrados
y anchuras para poder desarrollar
la actividad.

La asamblea constituyente
tuvo lugar en el Circulo Cultural y
Recreativo de El Ejido y alli se

decidié6 el precio de la participa-
cién para crear el capital social,
100.000 pesetas por participacién
sin limite de adquisicién porque
la empresa necesitaba capital so-
cial suficiente para acometer los
proyectos propios de una entidad
de estas caracteristicas.

Tras la puesta en marcha de la
empresa, el periodo entre julio y
diciembre de 1994 fue muy duro
para todos. Los precios de las hor-
talizas no acompaifiaban y eso difi-
cultaba la consolidacién de la co-
mercializadora. En enero de 1995
las cotizaciones fueron mucho
mejores y Agroiris empez6 a an-
dar con mds firmeza, hasta el pun-
to de poder confeccionar 46 mi-
llones de kilos en un almacén de
reducidas dimensiones y ubicado
en un entorno complicado y con
un tramo final de caminos que ha-
cifa muy dificil el acceso al mis-
mo.

En 1995 ya se vio la necesidad
de contar con una nave adicional
en Berja para poder atender a los
agricultores de aquella zona y se
dispuso de la nave de los herma-
nos Barrionuevo y la empresa si-
guid creciendo.

CREACION

DE LAS INSTALACIONES
En este mismo afio se plantea la
compra de un solar en la carretera
de Almerimar para edificar cuanto
antes la nave principal de Agroiris.
La compra se llevo a cabo y de in-
mediato se iniciaron los tramites
para crear las actuales instalacio-
nes. Las reuniones con los cons-
tructores y las reuniones de la Jun-
ta Rectora se alternaban todas las
semanas para llevar adelante la
empresa y la construccién de las
nuevas instalaciones. Fueron afios
muy intensos en los que se trabajé
mucho soportando la incomodi-

dad en muchas ocasiones, pero se
consiguio6 el objetivo de salir ade-
lante.

En noviembre de 1995 ya se
empez6 a manipular producto en
una parte de la nave y poco a poco
fue recibiendo la maquinaria nece-
saria hasta completarse toda la in-
fraestructura para realizar el traba-
jo principal. Mientras la empresa
Jarquil encargada de las obras aco-
metia la finalizacién de las ofici-
nas.

Durante la camparfia 95-96 ya
se establecid el trabajo en la nueva
nave. Las nuevas instalaciones
fueron un salto cualitativo impor-
tante para la consolidacién de la
comercializadora y los primeros
datos se reflejaban en la rentabili-
dad conseguida. Posteriormente
fue necesaria una segunda amplia-
cién de esta nave con una impor-
tante ampliaciéon de las cdmaras
frigorificas y un sétano para car-
tén.

PROCESO DE |
CONSOLIDACION

Con las nuevas instalaciones y la
adquisicién de una nave en Adra
perteneciente a la desaparecida so-
ciedad Rio 12 Agroiris empez6 a
consolidarse en origen y en los
mercados internacionales comer-
cializando volimenes proximos a
los 100 millones de kilos. A partir
del afio 2000 fueron muchos los
problemas que se plantearon a la
sociedad, algunos de ellos de gran
calado, pero los mds contundentes
estaban relacionados con los resi-
duos de materias activas y la caida
repentina de precios en diferentes
fases de la campaiia agricola.
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El primero de estos dos incon-
venientes perduré hasta el afio
2006, en diciembre de este afio
Alemania avisé a Espafia que ce-
rraria la entrada de pimientos pro-
cedentes de nuestro pafs si no des-
aparecian las materias activas no
permitidas de los andlisis de resi-
duos que las autoridades sanita-
rias practicaban a partidas proce-
dentes de empresas espafiolas. En
el afio 2007, siendo delegado de
Agricultura Juan Deus, se inicié
una transicion hacia la lucha inte-
grada y la lucha biolégica que dio
unos resultados tan brillantes
como inesperados. Desde enton-
ces hasta hoy el problema de los
residuos ha pasado a un segundo
plano.

Por otra parte, la caida de pre-
cios siempre ha sido un quebrade-
ro de cabeza en el campo alme-
riense. El consejero de Agricultura
de la Junta de Andalucia, Paulino
Plata, propuso como solucién glo-
bal una mayor concentracion de la
oferta con el objetivo de que las
empresas exportadoras tuviesen
un volumen més acorde con el ta-
maiio de las entidades que compo-
nen la Gran Distribucion. Estas
recomendaciones politicas de la
Junta de Andalucia dan paso a una
nueva etapa de Agroiris: la etapa
de las fusiones.

FUSIONES

En el afio 2009 Agroiris lanzé una
propuesta a varias empresas ofre-
ciéndose para llevar a cabo proce-
sos de fusion, atendiendo asi las
recomendaciones de la adminis-
tracion andaluza. Hubo varias re-
uniones en las que llegaron a par-
ticipar hasta 10 empresas, pero
después de tres o cuatro citas todo
quedaba en el punto de salida y
nada mas.

En el afio 2011, Agroiris vol-
vid a enviar una carta a 25 empre-
sas con el objetivo de retomar los
encuentros encaminados a conse-
guir acuerdos que dieran como
resultado menos competencia en
origen y mds trabajo coordinado
para vender los tres millones de
toneladas de hortalizas que produ-
ce el campo almeriense.

En esta ocasion los esfuerzos
si dieron su resultado y hubo un
primer intento de trabajar de for-
ma coordinada entre Mayba vy
Agroiris que posteriormente se
convirtié en una fusién por absor-
cién. Més adelante, en junio de
2013 pas6 lo mismo con la empre-
sa Ejidoluz y finalmente la Coo-
perativa San Isidro que era parte
de la idea principal de trabajar
conjuntamente decidié romper la
unién de venta comun y continuar
por su cuenta.

Los procesos de fusion inicia-
dos por Agroiris se dieron en otras
entidades credndose grandes co-
mercializadoras, no obstante, los
tamafios de estas empresas y volu-
menes de comercializacion distan
mucho de la envergadura de las
grandes firmas europeas de la ali-
mentacion, por lo que las fusiones
han sido una ayuda, pero no la so-
lucién definitiva.

Actualmente contindan esos
procesos, pero de una forma mas
relajada, no obstante, es posible
que en el futuro se den mas cam-
bios relacionados con la concen-
tracion de la oferta, todo depende-
ra de la rentabilidad del campo.

COMPRA DE
NUEVAS INSTALACIONES
Los procesos de fusion y los bajos
precios provocaron la quiebra de
algunas entidades del sector, lo
que obligd a las empresas a reor-
denarse con la compra-venta de
instalaciones con las que hacer
frente al pasivo que habia provoca-
do la quiebra. La buena situacion
econdmica de Agroiris le permitié
adquirir las instalaciones de Cam-
poalmeria situadas junto a la auto-
via A7, en la salida Oeste, y poste-
riormente la compra de las
instalaciones de Femago en Nijar.
Tras las fusiones y la compra
de nuevos centros de manipulado
y recepcion de producto, Agroiris
extiende hoy su ambito de influen-
cia desde Adra hasta Nijar, con-
centrando la mayor parte de sus
centros en diferentes puntos de El
Ejido donde se encuentran la ma-
yoria de sus socios.
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PROCESO DE CAMBIO

En la actualidad, con una deuda
casi inexistente, Agroiris afronta
un proceso de cambio importante
en sus diferentes dmbitos: mentali-

dad, comercializacién, infraes-
tructura, relacion con los clientes e
imagen.

La empresa ejidense esta atra-
vesando un proceso de cambio de
mentalidad que estd transmitiendo
a sus socios. Estd tratando de
transmitir una actitud mas colabo-
rativa enfocada a conseguir una
mayor calidad, en el momento que
el cliente necesita el producto y
para ello es necesario reorganizar
las siembras, organizar la recolec-
cién y cumplir con estrictas medi-
das de orden que van en beneficio
de la totalidad de socios.

Los cambios en comercializa-
cién vienen dados por un estudio
exhaustivo del mercado en colabo-
racion con las entidades producto-
ras de semillas con el objetivo que
den resultados similares a los con-
seguidos con el proyecto Tribelli.
Ademas, en esta linea se estan lle-
vando a cabo encuentros con
clientes con el objetivo de organi-
zar la comercializacién a lo largo
de la campaiia agricola, e incluso

llevar a cabo acuerdos comerciales
recogidos en contratos.

En lo referente a infraestructu-
ra, Agroiris ha puesto en marcha
un proyecto espectacular para sus-
tituir su gigantesca maquina de
pimiento que va a dar como resul-
tado una importante reduccién de
costes. Hay que tener en cuenta
que esta comercializadora mani-
pula cada campafa en torno a 80
millones de kilos de pimientos en
sus diferentes variedades colores y
de formas muy distintas. La nueva
maquina estard funcionando la
proxima campaiia. Ademas se esta
llevando la puesta a punto de todos
los centros para hacer mas eficaz
el trabajo de las mas de mil mani-
puladoras que pasan cada afio por
esta entidad.

Finalmente, Agroiris lleva va-
rios afos desarrollando un proceso
de cambio, tanto en su imagen
como de relacion con los clientes.
El proyecto anual mds importante
es la participacion en la Feria In-
ternacional de Madrid Fruit At-
traction, donde lleva su mejor ima-
gen y contacta con un altisimo
nimero de clientes con los que
cierra acuerdos comerciales de
cara a la campafia agricola.

PRESENTE Y FUTURO

El presente de Agroiris es una em-
presa comercializadora con seis
centros de comercializacién, 750
socios, tasa de endeudamiento
préxima a cero, tasa de morosidad
practicamente inexistente o insig-
nificante y un alto prestigio entre
los clientes europeos y america-
nos. Estan en continuo proceso de
cambio obligado por el alto dina-
mismo comercial que presenta el
entorno en origen.

El futuro esta por definir y es-
tard marcado por lo que quieran
los socios y por las exigencias de
la comercializacién tanto en desti-
no como en origen. La idea gene-
ral es elevar la rentabilidad lo
maximo, control exhaustivo de
costes, mantener una imagen in-
ternacional de solidez y solvencia
y seguir explotando el amplio
margen de mejora que aun tiene
Agroiris.
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Augusto Martinez, agente externo
de compras de Agroiris.

“El nombre de Agroiris se respeta mucho en el campo.
Los agricultores estin contentos, fundamentalmente, por
la solvencia econémica que tiene esta entidad. Tenemos
productores de todos sitios que nos respetan mucho,
desde Nijar hasta la costa de Granada”.

“Todo lo que tengo y todo lo que soy se lo debo a
Agroiris. Es mi empresa de toda la vida”.

“Desde que empezamos ha habido un cambio abrumador.
La empresa se estd modernizando gracias a la constancia
y el trabajo”.

“El lema de Agroiris es que el agricultor esté contento en
una empresa consolidada y seria”.

“Yo les dirfa a los socios que estén tranquilos, que estan
en una gran empresa, solvente que mira por sus
agricultores. También les diria que tenemos que ponernos
las pilas entre todos porque las hortalizas no son ni
muebles ni ladrillos y tenemos que vender calidad”.

José Luque Goémez, secretario de Agroiris.

“Cuando me enteré que Juan Antonio habia abandonado
su anterior empresa fui a buscarlo a Agroponiente, nos
tomamos dos Coca-Colas, me cont6 el proyecto y deci-
dimos hacer Agroiris”.

—

José Luque Villegas,
presidente de Agroiris.

“Estoy muy satisfecho porque la gente estd contenta y,
como presidente, me siento orgulloso de pertenecer a
esta empresa y como agricultor me siento bien y estoy
muy agradecido”.

“La primera nave que tuvimos en Tierras de Almeria no
daba mucha confianza, pero luego result6é una buena
campaia, fue un afio en el que mejor cobramos
nuestras hortalizas a pesar de los inconvenientes”.

Elodia Lopez Escobar y Ana Ldpez Escobar, primeras
mujeres miembros de la Junta Rectora de Agroiris.

(Elodia) “Estamos intentando comprenderlo todo. Y
todo es mas complicado. No entendia por qué no
valoran mi trabajo y desde dentro de la directiva te das
cuenta que se hace lo imposible por defender los
productos, pero quien paga manda”.

(Ana) “Las mujeres siempre hemos estado ahi, quizas

un poco tapadas por nuestras parejas por nuestra propia

comodidad. Hemos cedido ese protagonismo a €1”.
(Elodia y Ana) “Creo que seria muy interesante que
cada uno de los socios pasaran alguna vez por la Junta
Rectora y conocieran por dentro una empresa como
esta”.

(Ana) “En el campo hay mucho machismo, a las
mujeres nos cuesta mas por el hecho de ser mujeres. Si
Ilamas a algun servicio como puede ser el blanqueo, te
cuesta mas que te atiendan cuando td lo necesitas o
quieres por el hecho de ser una mujer”.

(Ana) “Si todos los agricultores pusiéramos de nuestra
parte, nos iria mucho mejor”.

(Elodia) “Estamos acostumbrados a ser el rey en
nuestro invernadero y nos cuesta admitir que venga
alguien a decirnos lo que tenemos que hacer”.

Manuel Medina Salinas,
ex-miembro de la Junta Rectora.

“En Agroiris se ha mirado mucho por el agricultor
porque se trabaja para el socio”.

“Esta empresa se ha centrado mucho en hacer las cosas
bien hechas, pero no se ha preocupado porque el socio
considere que Agroiris sea suya”.

“Esta entidad ha tenido un crecimiento constante, un
ascenso metedrico”.

“En la unién esta la fuerza. El futuro es unirse. Hay
gente que no quiere problemas y es pasiva en este
aspecto. Los intereses de los agricultores son los
mismos y es una pena que este campo no esté unido. Yo
no he escuchado a ningtin agricultor cosas que no haya
pensado yo o no me interesen a mi”.

“De los agricultores aprendes mucho, pero el agricultor
s una persona que se mete en su invernadero y parece
como si todo lo que hay fuera no fuese con €l. Creo que
no tiene la implicacioén que deberia de tener”.

“El futuro de Agroiris pasa por continuar con las
fusiones y mas implicacién de la gente joven”.

Antonio Fernandez Maldonado, miembro de la Junta
Rectora de Agroiris y ex-presidente de Ejidoluz.

“Desarrollamos un proyecto de fusién para ahorrar
costes, especializando los centros de comercializacién
para productos concretos y no tener que cambiar
constantemente, ademds ddbamos un paso importante
para la concentracion de la oferta”. “La fusidn en si
vino sola porque llevdbamos cinco afios integrados y
estdbamos convencidos de que era lo mejor. Nos
conociamos perfectamente”.
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Manuel Castilla Fernandez, ex-miembro
de la Junta Rectora de Agroiris.

“Llegué a Agroiris procedente de otras
comercializadoras y en algunas pillé palos”.

“Me costé muchas noches de insomnio decidirme por
Agroiris. Me informé bien y Juan Antonio Planelles me
captd y ya son 20 afios los que llevo en esta empresa y
me encuentro muy satisfecho de estar en ella”.
“Cuando llegué a Agroiris encontré mucha confianza
de todos los profesionales que la componen y un buen
servicio al agricultor”.

“El jefe tendrd en su cabeza previsto el relevo. No
somos eternos”.

“Juan Antonio Planelles no se va a ir de un dia para
otro y dejara al frente de la empresa a quien considere
preparado”.

“Los valores de Agroiris estan basados en la confianza
a los profesionales y en el trabajo que se ha
desarrollado en esta empresa”.

Salvador Martin Callejon, miembro de la Junta Rectora de
Agroiris y ex-presidente de Mayba.

“Todo el mundo me lo dice: fue un acierto unirnos a
Agroiris. Estamos muy satisfechos los socios de Mayba
que nos integramos en Agroiris. Ningiin socio me ha
dado ninguna queja de nada”.

“Yo le diria a los socios que Agroiris, desde que
llegamos los agricultores de Mayba, ha seguido
creciendo a buen ritmo, se lleva bien con sus
agricultores, con sus clientes y en definitiva hay pocas
cosas que creo que se deban cambiar”.

Francisco Guil Orta. Trabajador de Agroiris, ex-miembro de
la Junta Rectora y comercial de Mercado Nacional.

“Al principio hubo que echar muchas horas.
Terminabamos a las 3 y a las 4 de la madrugada, pero
todo se organizé y salimos adelante”.

“Teniamos seguridad y confianza en el proyecto porque
éramos un equipo con experiencia que conociamos a
los clientes”.

“No me ha cansado nunca tener que trabajar, incluso
los domingos. He sido una persona que se ha adaptado
muy bien al trabajo y a las obligaciones”.

“Las fusiones no las interpreté yo bien al principio.
Pensaba que unirnos a otras empresas nos obligaria
abandonar a nuestros socios y eso nos acarrearia
problemas. Es cierto que nos cargamos de trabajo, pero
luego me di cuenta que ser mas grandes fue una gran
idea”.

José Moreno Sanchez, miembro de la Junta Rectora de
Agroiris.

“Las fusiones atin no estin terminadas. Estuvimos
hablando con todas las empresas y siempre sucedia
algo para que no se llegase a buen fin a excepcion de
Mayba y Ejidoluz”.

“Al final conseguimos que la unién con Mayba y
Ejidoluz fuera un €xito total”.

“El futuro se presenta muy dificil, tenemos mucha
competencia de paises terceros como Ttinez, Turquia,
Marruecos, etc. Cada vez hay mds invernaderos, va a
haber mucha produccién y lo que necesitamos es que el
consumo se siga manteniendo o aumente”.

“Parece que ahora las autoridades recomiendan el
consumo de frutas y verduras en detrimento de las
carnes. A ver si es asi”.

Carmen Sanchez, jefa de almacén
durante 17 anos en Agroiris.

“Planelles es un hombre muy exigente, ya lo es consigo
mismo. En 17 afios nunca me he quedado dormida para
ir al trabajo, pero jamdas he conseguido llegar antes que
él”.

“Siempre que he tenido un problema he acudido a él y
de una forma u otra siempre se ha solucionado. Tengo
mucho caricter, en eso nos parecemos”.

“A causa del caracter fuerte que tenemos chocdbamos
un dia si, dia no, pero siempre relativo al trabajo. El
siempre queria tener razén y yo queria quitarsela. Al
final siempre llegdbamos a un acuerdo”.

“He sido muy feliz en Agroiris y creo que Juan Antonio
seguird siendo feliz toda su vida mientras siga estando
en Agroiris”.

“Si tuviera 30 afios menos y Juan Antonio me llamara
de nuevo, no dudaria ni un instante en volver”

“Cuando voy a Mayba a hacer una visita de cortesia
todavia dicen: jQué viene! ;Qué viene!”.

“El futuro de la empresa lo veo muy bien. Cada vez va
mejor. Hablo con muchos socios y estdn satisfechos.
Hay algin que otro comentario negativo, pero son pura
envidia, no se corresponden con la realidad”.

Justo Garcia Valero, ex-miembro de la Junta Rectora y ex-
trabajador de Agroiris.

“Yo me sumé al proyecto de Agroiris porque confiaba
en Juan Antonio Diaz Planelles”.

“Recuerdo que en las primeras reuniones, algunos se
arrepintieron y decidieron abandonar el proyecto”.
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José Antonio Garcia Suarez, miembro de la
Junta Rectora de Agroiris.

“En el primer almacén que tuvo la empresa en el afio
1994 trabajaron todos para ponerlo en marcha.
Recuerdo al personal administrativo barriendo y
pintando para poner aquel primer centro en marcha.”
“La primera campaiia con 46 millones de kilos ya fue
un fiel reflejo de las intenciones y el futuro de
Agroiris”.

“En Agroiris se ha apostado muchisimo por el socio, se
ha mirado mucho por él. Sin los socios esta empresa no
seria nada”.

“De todo lo vivido yo me quedo con el momento
actual, es el mejor. Tenemos los centros de manipulado,
todo organizado, la empresa a pleno funcionamiento y
sin deuda”.

“Les diria a los agricultores que esta empresa es
recomendable por tener un gran equipo de comerciales
y profesionales en general que dan servicio pleno al
agricultor. Ademas, la historia nos avala y los nimeros
también”.

Emilio Galdeano Gémez, catedratico de Economia y ex-
empleado de Agroiris en los primeros 4 anos.

“Agroiris empez6 con un equipo comercial de
excelencia con todas las capacidades para seguir
desarrollando el proyecto sin miedo al fracaso. Creo
que eso tuvo mucho que ver en su éxito y
consolidacién”.

“Recuerdo que a poco de iniciar esta empresa su
andadura, Juan Antonio Planelles recibi6 el premio
“Emprendedor” por los excelentes resultados
presentados en tan corto espacio de tiempo”.
“Realizar unas inversiones y que se recuperen en tan
corto espacio de tiempo resultaba un éxito econdmico
absolutamente desconocido en aquel momento.
Ademas aquellas inversiones tenfan mas valor porque
el endeudamiento era minimo”.

“Agroiris me ensefié mucho. Yo conocia la produccién
al pertenecer a una familia de agricultores, pero no
conocia la comercializacién y este tipo de empresas por
dentro. Para mi fue una escuela”.

Antonio Carlos Romero Romero, miembro de la Junta
Rectora de Agroiris.

“Yo llevaba el género a la subasta y un socio me
recomendo Agroiris, estuve un tiempo probando a ver
qué tal me iba y finalmente mi mujer y yo decidimos
hacernos socios”.

“No me gust6 nunca ir detrds de los compradores para
vender mis hortalizas. La venta la debe hacer otro, yo
debo cultivar lo mejor que sé y que pueda”.

“Cuando llegué a Agroiris encontré gente abierta que
me acogié muy bien”.

“Juan Antonio Planelles informa de todo y si tienes
alguna duda, le preguntas y te informa”.

“Las fusiones han sido muy positivas. El hecho de ser
mads grande facilita atender mejor al cliente y eso nos
beneficia a todos”.

“No entiendo que el sector comercializador de Almeria
no esté unido. Los agricultores deberiamos exigir esa
unioén a los agentes comerciales”.

Gaspar Guil Orta, ex-empleado de Agroiris, encargado de
entradas.

“Aquella libreta donde apunté a los primeros agriculto-
res socios de Agroiris ha estado conmigo 19 afios. Es-
toy muy orgulloso de haber participado en este proyec-
to y haber estado todos esos afios trabajando en €1”.
“Cuando empezamos, Eladio Lépez y yo nos pateamos
todo el campo, invernadero por invernadero, para tener
los primeros socios. Estuvimos asi todo el verano del
94 con 35 grados de temperatura. Mucha gente respon-
di6 positivamente”.

“En la nave nueva ya hicimos 85 millones de kilos y el
proyecto ya empezaba a consolidarse con fuerza. En
aquellos dias habia jornadas de 25 horas de trabajo.”
“Para mi, Planelles ha sido como mi segundo padre. Ha
sido la persona mds importante y determinante de
Agroiris. Hemos vivido momentos buenos, momentos
malos, situaciones dificiles y peores. Cuando te has me-
recido una palmadita en la espalda te 1a ha dado y cuan-
do te has merecido un regafién, también te lo ha dado.
El equipo ha funcionado en base a un lider al que habia
que responder siempre. Luego hemos podido compro-
bar que no solo era importante para nosotros que traba-
jabamos con él, también lo era para todo el campo.”

N1t

Antonio Salinas Melero, director Contable
de Agroiris.

“Yo conocia a Planelles cuando €l compraba por las
alhéndigas con una furgonetilla. Lo conocia de vista.
Luego le he conocido mas y es un hombre muy
exigente, muy responsable y es una persona
preocupada por su negocio”.

“Los primeros afios fueron muy duros. Estdbamos casi
aislados del mundo y nos dedicdbamos a trabajar sin
pausa para poder hacer frente a todo el trabajo que nos
surgia. Entrdbamos por la mafiana con niebla y
salfamos con niebla”.

“Te tiene que gustar mucho este negocio para estar 25
afios aguantando todo tipo de circunstancias y
situaciones”.

“Me siento orgulloso de haber estado en esta empresa.
Mi familia ha salido adelante gracias a este proyecto.
Le tengo que agradecer todo a Agroiris. Mis hijos ya
estan aqui trabajando los dos, mis tios y otros
familiares han estado también ligados a esta empresa”.
“Los agricultores son de todo tipo. Gente buena en
general en la que encuentras de todo. Los mds jévenes
son de una manera y los mas mayores son de otra”.
“Tengo fama de tener un cardcter duro, pero en este
trabajo y en mi puesto tienes que ser asi para mantener
el orden. Este trabajo te cambia el caricter y te tienes
que adaptar para estar firme a la hora de cumplir con
las obligaciones que requiere este cargo”.

Antonio Rodriguez Chefle, ex-miembro de la Junta
Rectora.

“El éxito de Agroiris se ha conseguido porque nadie ha
podido variar la linea marcada desde el principio basada
en la rectitud, la honradez, el servicio y el respeto a los
agricultores y a los clientes”.
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£ EI secreto de
Planelles para
hacer un proyecto
como Agroiris es su

gran familia’’

Juan Antonio Diaz Planelles

¢ Director general de Agroiris

Juan Antonio Diaz Planelles. Director general de Agroiris durante 23 anos. Socio fundador y autor del proyecto inicial de la empresa
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No le dio miedo un proyecto de estas
caracteristicas?
Respuesta.- Mi experiencia me respal-
daba y estaba seguro de lo que queria hacer.
Empecé en Mercoalmeria, estuve un tiempo en
Cataluiia donde me converti en director comer-
cial de Merco. Posteriormente un grupo de per-
sonas fundamos la empresa Agromurgi. Entre
las dos empresas yo sumaba 12 afios de expe-
riencia y estaba seguro de poder sacar este pro-
yecto adelante.

P.- ¢Con qué apoyo conto para sacar adelante
esta iniciativa?

R.- Hay un grupo de personas que deciden se-
guirme en este proyecto. Hay unos sefores,
socios de la entidad, que confiaron en mi, hoy
aun quedan algunos, otros ya no estan.

P.- ;:Como fueron los inicios?

R.-Muy duros. Alguien calificé este proyecto
como ‘El chiringuito de Planelles’ al que no le
daban vida mas alla de final de afio en 1994.

P.- :Cémo ha sido posible salir adelante?
R.-Planelles tiene algo que no tiene mucha gen-
te. Yo tengo una gran familia que me ha apoya-
do siempre y me ha ayudado mucho en mi tra-
bajo. Tengo una gran mujer y unos grandes
hijos. Cuando llego a mi casa se me acaban to-
dos los problemas.

P.- ;Los clientes le apoyaron?
R.- Los clientes fueron determinantes para que
este proyecto saliera adelante. Hay un hombre

que es al que mas le debo. Se trata de Nino Bo-
chi. Con este hombre empecé a exportar a Ale-
mania. El confiaba en mi y yo confiaba en él y
esa relacion comercial fue fundamental.

P.- La primera gran inversién fueron las prime-
ras instalaciones. ;Cémo fue posible hacer
estas instalaciones en los dos primeros afios?
R.- Hubo seis personas que pusieron en la em-
presa una cantidad importante de dinero para
aquella época y la negociacién con los bancos
también fue determinante.

P.- Las fusiones fueron determinantes para la
marcha de esta empresa.

R.-Yo he sido una de las personas que mas ha
defendido la concentracidn de la oferta en este
campo. Cuando empecé a tratar con las cade-
nas de la gran distribucién y vi que en Europa
los pequefios iban desapareciendo e integran-
dose en las grandes cadenas, me di cuenta de
que tenfamos que hacer lo mismo en origen.

P.- ;Esta satisfecho de las fusiones realizadas
por Agroiris?

R.-Cada vez estoy mas satisfecho de las fusio-
nes que hemos hecho. Aln no hemos termina-
do el proceso. Hay que especializar cada centro
para reducir los costes al maximo.

P.- El relevo generacional se ha de producir
en la direccidn.

R.- En los ultimos afios estamos incorporando
gente nueva, personal joven. Tenemos un gran
equipo de trabajadores en las diferentes areas
de las empresas y como he dicho antes, tengo
un gran apoyo de mi familia para que se pro-

Me gustaria darles las
gracias por estos 25 afios.
Decirles que la empresa la
hemos hecho entre todos

y que tenemos una gran
empresa muy por encima de
lo que existe hoy en Almeria,
respetada en todos los sitios

duzca ese relevo.

P.- Han pasado 25 afios desde que se creé
Agroiris. ¢Volveria a hacer lo mismo?

R.-Miro hacia atras y volveria a hacer lo mis-
mo. Miro atrds y no me lo puedo creer. Aquel
grupito que nadie daba nada por él hoy es una
gran empresa respetada en todos los sitios.
Comercialmente mireto era vender a las gran-
des cadenas de Europa y Estados Unidos y
eso lo hemos conseguido.

P.- ¢Cudl es el mayor valor de Agroiris?

R.- El valor mas importante de Agroiris son sus
agricultores, sus socios. Sino hay agricultores
sobramos todos.

P.- ¢El futuro del campo por donde pasa?

R.- Las comercializadoras tienen que sentar-
se en una mesa y conseguir que el producto
tenga un precio. Tengo mis dudas de que si no
se consigue una mayor unién del sector co-
mercializador, este negocio pueda seguir
adelante. He sido testigo, por mis afos, de

dos crisis que terminaron con los citricos y la
uva.

P.- ¢Futuro incierto?

R.- Por mi edad no lo veré, pero nos crecen los
enemigos Yy para sobrevivir hay que unir fuer-
zas. El gran problema lo tenemos en la comer-
cializacién.

P.- ¢La relacidn con la Junta Rectora como ha
sido?

R.- La Junta Rectora lo ha tenido muy facil con-
migo, me ha dejado hacer y me ha apoyado en
todo lo que he hecho.

P.- Hay gente que ya no estd y que iniciaron
este proyecto.

R.- Si, Paco Sanchez, mi suegro es uno de ellos.
Para mi era como un padre. Ha sido la persona
que mas ha sabido gestionar un almacén.
Siempre sabia buscar el sitio adecuado para
cada trabajador. Juan Montoya fue muy impor-
tante en los inicios de Agroiris, a mi me apoyé
mucho en aquellos momentos. Me dolié mucho
su marcha y mucho mas su fallecimiento.
Francisco Martin ha sido otro de los socios que
nos ha dejado recientemente y ha estado en la
Junta Rectora desde que iniciamos el proyec-
to, nos ha dejado demasiado pronto. Para to-
dos ellos mi recuerdo y mi agradecimiento.

P.- ¢ Qué le diria a los socios?

R.- Me gustaria darles las gracias por estos 25
anos. Decirles que la empresa la hemos hecho
entre todos y que tenemos una gran empresa
muy por encima de lo que existe hoy en Aime-
ria, respetada en todos los sitios.
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Cémo va a ser todo a partir del cam-

bio de direccion?

R.- Lo que tenemos que hacer es man-

tener todo lo que se ha hecho, que es
mucho, e ir afadiendo cosas. Agroiris tiene que
mantener los cultivos en los que siempre ha
destacado. Debemos mantener esas lineas de
comercializacién que hemos abierto con mucho
esfuerzo durante 25 afios con la intencion de
mejorar.

P.- ¢Hacia dénde camina la unién del sector
agricola almeriense?

R.-Creo que lo que habia antes eran luchas en-
tre empresas pequefas y hoy los clientes que
atendemos son enormes. Son grandes multina-
cionales. Mas que la lucha interna o en origen
con el vecino ha cambiado. Esa lucha estd en
otra dimension. Me refiero a que hay mucha
gente intentando copiar el modelo Aimeria, hay
otros paises competidores produciendo lo mis-
Mo que nosotros, etc.

P.- ¢;Cémo va a ser el proceso de moderniza-
cion?

R.- Estamos haciendo pequefias mejoras
que se notaran en el futuro. Primer tenfamos
que tener grandes almacenes, ahora tene-
mos que conseguir la modernizacién de las
maquinas y estructurar pequefias mejoras
que van a potenciar mas el trabajo buscando
una mayor rentabilidad, fundamentalmente
para el agricultor que es para quien trabaja-
mos.

P.- ;El cambio de imagen es importante?

R.- Primero tenemos que procurar que los agri-
cultores que estén aqui estén contentos. Eso
no quita que ademds tengamos una buena ima-
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Javier Diaz Sanchez
e Director de Agroiris

gen para las demas personas que no son inte-
grantes de esta empresa. Creo que hay que te-
ner una buena imagen en general.

P.- ¢El marketing influye y afecta en los tiem-
pos que corren?

R.- La comercializacién es lo mas importante en
estas empresas, pero hay otros detalles que
deben ir acompafando a la comercializacién
como por ejemplo cuidar el medio ambiente,
certificados de calidad, responsabilidad social,
etc. Hasta ahora esta empresa se ha preocupa-
do de crecer continuamente, ahora hay que
asentar ese crecimiento y exponer que esta-
mos aqui con la mejor imagen posible.

P.- ¢:Agroiris ha desarrollado proyectos Gnicos
gracias a suiniciativa?

P- Si se refiere al proyecto Tribelli surgié al ob-
servar las carencias del mercado. Nos dimos
cuenta de que los consumidores tenian pimien-
tos grandes y medianos, pero no disponian de
pequefos. Sin embargo en otras hortalizas
como tomate 0 pepino si existian variedades
con frutos mas chicos. Salimos al mercado con
un tricolor con pimientos mini y durante varios
afios tuvimos un gran éxito del que se aprove-
ché el agricultor.

P.- ¢Como se le ocurrié el proyecto con los pi-
mientos Tribelli?

R.- Yo no solo observo el mercado dia a dia y
cudles son sus demandas, también me paro a
pensar qué es lo que va a demandar en el futu-
ro. Cuando pones en marcha proyectos de esta
naturaleza tienes que tomar algln riesgo.

P.- ¢ Qué otros proyectos hay en cartera?

R.- Estamos estudiando acolchar para suprimir
el plastico. Fuimos a una feria, lo vimos y crei-
mos que podia ser muy interesante para el agri-

cultor. El objetivo es dar servicios al agricultor
para que él vea que estamos atentos a posibles
cambios e innovaciones que le puedan benefi-
ciar.

P.- El proyecto sin residuos también esta des-
puntando

R.- Un ejemplo de esa innovacién que he citado
antes es el proyecto sin residuos por el que he-
mos apostado. Cuando la competencia estaba
centrada en el ecoldgico y en lo bioldgico vimos
una alternativa que la creimos rentable para el
agricultor a la hora de producir y puede ser para
el consumidor un producto muy sano.

P.- ¢Cudles son los valores de Agroiris?

R.-La confianza que depositaron los agriculto-
res en esta empresa, la mayoria de ellos que
empezaron sigue aqui después de 25 afios.
Otro valor es el trabajo. Recuerdo cuando empe-
z6 a funcionar este proyecto en el afio 1994
que en la mesa comercial apartdbamos los pa-
peles y alli mismo comiamos.

P.- ;Lafigura de Planelles es muy alargada?
R.- No, no lo es tanto. Yo considero que comer-
cialmente ha sido un maestro, no solo para mi,
también lo ha sido para otra mucha gente. Los
trabajadores han visto al lider trabajar y le han
seguido el ritmo.

P.- ¢Qué les dirias a los socios sobre el futuro
de Agroiris?

R.- Les diria que va a ver una continuidad. Siem-
pre vamos a intentar mejorar y corregir dentro
de esa continuidad.

P.- Aveces se observa cierta distancia entre el
socio y la empresa.

R.-Si, es posible que en ocasiones se tenga esa
percepcién, creo que eso es por el efecto de la

confianza. Los agricultores tienen que producir
y laempresa vender, ambos papeles estan muy
bien definidos.

P.- :Como es la nueva maquina de pimiento?

R.- Teniamos un coche viejo y ahora tenemos
uno nuevo. Hemos unido a varias empresas
para pedir que nos hagan una maquina a medi-
da. Vamos a beneficiar mas al agricultor y al
cliente gracias a que con la nueva maquinaria
vamos a tratar el producto mejor y mas rapido.

P.- ¢Con qué se queda de estos 25 afios?
R.-Lo mejor ha sido que estoy trabajando en lo
que me gusta. Empecé aqui por el dominio de
los idiomas y hubo un momento que tuve que
decidir si quedarme o marcharme y me quedé y
creo que acerté porque hago lo que me gusta.

P.- ¢Cambiaria algo de estos 25 afios?

R.- Lo que menos me ha gustado ha sido cuan-
do ha habido problemas que nos superaban. En
€s0s momentos tenfamos que medir muy bien
los pasos que dabamos por no fallar.

P.- ;Cémo les ven los deméas?
R.- Como una empresa seria que cumple los
compromisos que acepta.

P.- ¢C6mo ha sido la transicién hacia la direc-
cion?

R.-Creo que muy buena. Mi padre ha creado el
equipo que le va a sustituir y ha ido delegando
poco a poco. Hay que tener presente que duran-
te mucho tiempo él lo controlaba todo directa-
mente y ahora tiene que ceder ese control. Pero
si, me deja hacer, sabe que puede confiar en su
equipo.

P.- :Como va a ser el futuro en Agroiris?
R.- Como hasta ahora. Seguimos adelante.




fhalmeria « Septiembre 2019

67

Construccion de invernaderos,
plasticos y servicios auxiliares

. AT TS - |

LR T B

CONTENEDORES

Direccion: Paraje Cabriles, s/n
HERMANOS 04700 - EL EJIDO

Mancna Tel: 950 16 29 03

UNE-EN 150 9001

BaVicios AcricoLss  E-mail: info@vegatrans.es UNE-EN 150 14001

www.vegailrans.es
VEGATRAN, S.C.A.

F-04.214.946

AN0S Yo
Sdnchy

fing o o (
s Reciclemos juntos (L

iy
JOFR ]
Sl A

[ f"}f_ ) S
RETIRADA DE RESIDUOS - DESMONTE DE ESTRUCTURAS - CONTENEDORES - LIMPIEZA DE FINCAS - RECICLAJE DE PLASTICOS




68

fhalmeria  Septiembre 2019

Construccion de invernaderos, plasticos y servicios auxiliares

Aumentan las peticiones de licencias
para la mejora de infraestructuras
agrarias en El Ejido

[ Jcarlos Gutiérrez

a buena situacién de la
que gozan os agricultores
de El Ejido ha elevado el
nimero de peticiones de
licencias para la rehabilitacién to-
tal y parcial de invernaderos, asi
como la instalacién de nuevas ex-
plotaciones agricolas. De este
modo, la cifra de peticiones con-
cedidas por el Ayuntamiento de El
Ejido se ha elevado a 166 en los
ocho primeros meses de 2019.

De las 166 licencias
concedidas por el
Ayuntamiento, 105 han
sido para la rehabilitacion
total de las explotaciones
agricolas, 22 para la
rehabilitacion parcial y 39
para la construccion de
nuevos invernaderos

En Respecto a 2018, el total
de licencias que concedié el
Ayuntamiento de El Ejido fueron
294. De ellas, 115 fueron aproba-
das para la rehabilitacion total de
construcciones agricolas, 93 para
la rehabilitacién parcial y 86 fue-
ron destinadas para la construc-
cion de nuevas explotaciones
agricolas. La tendencia de los ul-
timos afios va en alza y este afio el
total de licencias concedidas al-
canzard cifras a la del afio prece-
dente.

El alcalde de El Ejido, Fran-
cisco Gongora, ha valorado muy
positivamente estos datos afir-
mando que “vienen a ratificar la

tonica habitual de los ultimos
afios y es que nuestros agriculto-
res manifiestan una gran inquie-
tud por mejorar sus explotaciones

i |

y hacerlas cada vez mas producti-
vas”. Géngora ha afiadido que
“nuestros  agricultores  siguen
apostando por ganar en innova-
cién y aplicacién de las tltimas
novedades en esta materia, con-
virtiénose asf la agricultura en un
pilar econémico muy dindmico,
pujante y fuerte, en continua ex-
pansién y de referencia dentro y
fuera de nuestras fronteras”.

La renovacién de los materia-
les de construccion de invernade-
ros influye mucho en la propia
produccién. De hecho, los nuevos
materiales poseen caracteristicas
mecdnicas, Optimas y térmicas
que garantizan una mayor durabi-
lidad, obteniendo una mejor re-
sistencia ante las inclemencias
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climatolégicas, reduciendo tam-
bién la actividad de plagas en las
producciones.

El caso de la mecanizacion
del alambre es un ejemplo a des-
tacar de cémo el mercado se
adapta a las necesidades del agri-
cultor, destacando la amplia
gama de medidas de ganchos
para entutorar el calabacin o la
existencia de plasticos inteligen-
tes y biodegradables en las pro-
ducciones agricolas. Respecto a
estos udltimos, hay que tener en
cuenta a los plasticos de acolcha-
do biodegradables y composta-
bles, por ser una opcién favorable
para el medio ambiente y conver-
tirse en una alternativa a los plas-
ticos de polietileno tradicionales.

E ._.-n.'. h.l' 'i'h".q :..:,:;‘slg

Otro ejemplo de avances tecnold-
gicos en cuestion de material de
construccién de invernaderos es
la existencia de plasticos con re-
sistencia ilimitada al azufre y di-
versos como la combinacién de
azufre y cloro. También merece
su mencion las cualidades desa-
rrolladas en ciertos plasticos que
permiten mejorar la calidad de la
luz que incide en los cultivos au-
mentando asi la calidad de los
mismos. Incluso hay empresas de
materiales de construccién de in-
vernaderos que ofrecen un servi-
cio personalizado al agricultor
dependiendo de la época del afio,
el cultivo, o la zona geografica
del invernadero entre otras varia-
bles.




fhalmeria « Septiembre 2019 69

Construccion de invernaderos, plasticos y servicios auxiliares

El sector agricola combate el cambio climatico
para evitar el aumento de plagas que conllevaria

El Proyecto Bioplan, desarrollado por Cajamar con el apoyo del Ministerio para la Transicion Ecoldgica, demuestra que
se optimiza la suelta de fauna auxiliar en los invernaderos con la creacion de plantas reservorio en su exterior

[ Rafa Villegas

a provincia de Almeria es

una de las pocas regiones

de Europa en las que la

temperatura se mantiene
estable en los ultimos decenios y
no se ha producido un incremento
provocado por el cambio climati-
co. Asi lo demostr6 hace ya casi
una década un estudio del profe-
sor de la Universidad de Almeria
(UAL) Pablo Campra. Las conse-
cuencias de una elevacién térmica
en la zona serian catastréficas,
sobre todo si se tiene en cuenta
que aumentarian las poblaciones

66

Cajamar establecio
experiencias piloto
en invernaderos
de productores de
Murgiverde y Caparrds
Nature, en Almeria,
Hortamira, en Murcia, y
Surinver, en Valencia

de las principales plagas y podria
abrir la puerta a nuevas.

Para hacer frente a un posible
repunte de las plagas, Cajamar ha
demostrado con su proyecto Bio-
plan, que ha contado con el apoyo
del Ministerio para la Transicién
Ecolégica, que un incremento de
la biodiversidad funcional es fun-
damental para adaptar la horticul-
tura intensiva a los efectos del ca-

lentamiento global. El estudio se
llevo a cabo desde agosto de 2018
hasta el pasado mes de junio.
Cajamar ha estudiado qué
plantas arbustivas, todas ellas de
la flora autdctona, son las més in-
dicadas para albergar enemigos
naturales de las plagas, siempre
atentos, como no podia ser de otra

manera, a que estas plantas arbus-
tivas no sean reservorio de virus o
de sus vectores, con el consi-
guiente perjuicio que supondria
para los cultivos. Los mayores be-
neficiarios de este estudio son los
agricultores. Cajamar realizé
pruebas con productores de Mur-
giverde y Caparrés Nature.

_3"; En Gaitan llevamos mas de 40 anos aportando

; soluciones integrales en la construccion
de invernaderos. Experiencia y servicio al
agricultor, cuidando siempre mantener la
maxima calidad y utilizando la Ultima tecnologia.

Clientes satisFechos
desde 19/8

CONSTRUCCION DE INVERNADEROS

=Gaitan G.B

677 442 398

B AR
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Riviera Blumen amplia su gama Grafeno

Instalaciones de Riviera Blumen en Puerto Lumbreras. /RAFA VILLEGAS

__RIVIERA BLUM.éN'
=

! REB

FIVIERA BLUMEMN

La empresa, que tiene su sede en la localidad murciana de Puerto Lumbreras, tiene previsto poner en el mercado un
film tipo cristal y otro de menor espesor

O fhalmeria

ras el éxito del Grafeno

4D 7K, dado su mayor

aprovechamiento de la

luz, Riviera Blumen, em-
presa afincada en Puerto Lumbre-
ras, ha anunciado la incorpora-
cion, para un futuro préximo, de
dos nuevos productos basados en
la formulacién del Grafeno origi-
nal.

Ya ha pasado mds de un afio
desde que Grafeno 4D 7K sali6 al
mercado y sus ventas no paran de
crecer. Este hecho llevo a los téc-
nicos de Riviera a pensar en intro-
ducir las cualidades especiales de
este film a otros productos de su
gama. Y es que este film aporta un
3% mas de luz que otros film de
similares propiedades Opticas.
Este 3% mas se debe a que el film
reduce la reflexion y refraccion de
los rayos de luz que inciden sobre
él, de manera que entre en el in-
vernadero mayor cantidad de luz.
Estas increibles propiedades, jun-
to con su alta resistencia a cloro y
azufre -la mayor del mercado- ha-
cen que cada vez sean mads los
agricultores que se animen a pro-
bar este material.

En lo que respecta a las nuevas
incorporaciones, Riviera Blumen
se plantea sacar un film tipo cris-
tal y otro de menor espesor. Am-
bos films verian incrementados su
resistencia a pesticidas, asi como
el aprovechamiento de la luz.

Hablando del Grafeno tipo
Cristal, una resistencia de 7000
ppm al azufre y 300 al cloro lo
convertiria en un genial candidato
para su uso como capa interior de
una doble cdmara en aquellos cul-
tivos en ecoldgico en los que se
usan grandes cantidades de azufre.
Aquellos que quieran disfrutar de
las ventajas de la doble camara,
también podran despreocuparse a
la hora de utilizar pesticidas para
mantener a raya a las plagas.

Bobinas de plastico de Riviera Blumen. R. V. A.

Invernadero con cubierta de plastico Grafeno de Riviera Blumen

s
W

Lo que estd claro es que en un
mercado tan exigente como el de
los films para invernaderos, no se
puede dejar de buscar nuevas for-
mas de aumentar la rentabilidad
de los cultivos, y la tinica solucién
para ello es investigar, investigar e
investigar. Desde Riviera Blumen
lo tienen claro, y no dejan de in-
novar para traer cosas novedosas
al mercado que den solucién a los
problemas mads recientes que sur-
gen en la agricultura.
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® :. ESPECIALISTAS EN
PLASTICOS DE CUBIERTA
RIVIERA BLUMEN PARA INVERNADEROS
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CONSIGA EL CLIMA IDEAL PRESENCIA A NIVEL INTERNACIONAL
PARA CADA TIPO DE CULTIVO CON CLIENTES EN MAS DE 30 PAISES

20 ANOS DE EXPERIENCIA SOLUCIONES EN PLASTICO
EN EL SECTOR DE LA AGRICULTURA PARA CADA TIPO DE CULTIVO

ESPECIALISTAS EN PLASTICOS PARA CULTIVO OPTIMIZAMOS LOS RECURSOS )
DE FRESAS, FRAMBUESAS Y ARANDANOS PARA OBTENER LA MAXIMA PRODUCCION

( W ( (an ALTA TECNOLOGIA AL SERVICIO 908402226

DE LA AGRICULTURA www.rivierablumen.com
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Politiv propone tres alternativas de plastico para doble techo
para perder la minima cantidad de luz transmitida a las plantas

O fhalmeria

pouTIVeS

PLASTICO CUBIERTA TECHO | E1527-E1802 - E1728
as temperaturas van ba-
jando y los invernaderos,
segtn los cultivos, se pre-
paran para enfrentar las

bajas temperaturas. El doble te-

cho plastico contribuye a mante-
ner el calor dentro del invernade-
ro en los dias mas frios del afio.

DESCRIPCION DEL PRODUCTO

E1527

Film misticips de 2ite transparencia para dobie
techa de invermaderas. El Mm ha side formulada
para Beegurar 1n mbxima ansmiskén de lu PAR

E1802

Film multicaps de alta trandparencia pars doble
techo de mvernadercs. EL Alm cortiene aditivos
aiti-vaho para peanir ol gotes an las plantas y
W Peghellian de L Taramidion o (Ul (1as golas 08
agua actdan como un espeja y fefinjan La tuz).

Ei7248

Fiim multicapa de alta tramsparencia para doble
techo de invernaderas. EL Mm ha sido farmuiade
pard adpguar 1o mibima Transmiticn de bur PAR,
contisne aditivos anti-vaho y aditives térmicos IR
gus previenen ol escape de caler durante La nochs

En este sentido, Politiv tiene tres  Resistencia UV Espesor Ancho Presentacian
propuestas para el pldstico de do- 1 aho 1503 (37.5um) 15-15-30-35-45-50-55 Bohina de S0kg (longitud de
. {otros anchos bajo pedide) acwerdo al ancha)
ble techo, teniendo, las tres, la
maxima transmision de luz con el
objetivo de perder lo minimo im- PROPIEDADES DEL PRODUCTO
prescindible en cuanto a cantidad
de luz que se transmite a las plan- ~ Fropiedades dpticas Miétodg da prushe -2 lnkded E1527 E1802 E1728
Transmisién de luz total [+00 - 70dnm] Lt L . 90 S0 =
tas. Difusicn de La luz Internal = 10 20 25
La primera de las propuestas Termicidad Intesnal [FTIR] % M M 50
es el E1527, un film de 150 galgas
con mdxima transmision de luz y ~ Propiedades mecinicas R chlo e pouete hedud et ar s
. s . sl (! L | ASTM™ D- 4 PP a7 7
excelentes propledades mecani- Rersistencia de traccion a la rotura [MD] A5TH D-882 _ ¥ {__ o _ 2 -
el R ., Resistencia de traccion a la retwra [TD] ASTM D-832 HPa. 27 7 23
cas que facilitan la instalacion. Alargamiento de rotura [MDO] ASTM D-582 _ k] 650min E50min G00min
a Segunda propuesta €S € Alargamientc de rotura [TD] ASTM™ D-332 % &50min E50min &00min
L d t 1 |
E1802, que mantiene la maxima Aatistencts ala fotun [0 FhIM el K. mm i it 0
transparenma y agrega aditivos Resistencia a la rotura [TD] ASTM D-1922 Kg./ mm 0 120 12.0
. e Impacts al dardo [200 micras] ASTM D-1709 o, 1000 1000 1000
anti-vaho que disminuye la for-
macion de gOtaS’ convirtiéndolas Espesor medio |srandi Stnd 821 % 15% nominal 5% norminal 15% nominal
en laminas que escurren a lo largo Toleranicia de espesor Israali Stnd. 821 % E15% 5% L15%

del film sin gotear sobre la plan-
tas.

La tercera alternativa de Poli-
tiv es el E1728, un pléstico que,
ademas de los dos atributos men-
cionados de méaxima transparen-
cia y de aditivos anti-vaho, suma
aditivos térmicos que aumentan la
capacidad de retener el calor den-
tro del invernadero gracias a que

bloquea el pasaje de la radiacién
infrarroja.

La eleccién va a estar dada
por el cultivo, principalmente,
después por el estado del plastico

ALTE TRANSPAZENCEA

de cubierta y, en todos los casos,
por el estado de la estructura del
invernadero y su ventilacién y
circulacién, que afectardn a la
conservacion de las temperaturas

TERMR IR

primariamente. Si un invernadero
estd en su tercer afio de plastico
de cubierta, o mds, es probable
que sea preciso hacerse de un do-
ble techo que también tenga ter-

micidad. Por otro lado, si estd en
el primer afio, y ademds es un
plastico térmico, es posible que
las dos primeras opciones sean
suficientes.

Politiv Europa abre su distribucion en Huelva
tras un acuerdo con Embalajes Huelva

O fhalmeria

olitiv Europa abre su dis-

tribucion en Huelva a tra-

vés de un acuerdo con la

empresa Embalajes Huel-
va que serd la cara de Politiv en la
zona de berries espafiola. Con
plasticos de tltima generacion,
con diferentes tecnologias defini-
das especificamente para estos
cultivos, y con la experiencia de
14 afios de ser lider en pldsticos
en México y Sur de Estados Uni-
dos, acerca nuevas opciones de
plasticos inteligentes para los ma-
crotuneles de esa zona. Plasticos
que se destacan por su concepto
de films que se ajustan a las nece-
sidades especificas de los diferen-
tes cultivos de berries: fresas,
arandanos, frambuesas o moras.

Laminas que aportan mayor trans-
misién de luz y mayor termicidad
para contribuir a la precocidad, o
laminas que impiden el aumento
de las temperaturas en los meses
de final de campaifia con aluminio

(SmartAluminio) en su compo-
siciébn o con tecnologia Ever-
est, desarrollada por Politiv,
para estas épocas del cultivo o
dreas geograficas de mayor
temperatura.

Una jornada técnica trata
los aspectos basicos de los
plasticos agricolas inteligentes

Ofhalmeria

Aprendiendo es como pode-
mos aportar mds al agricul-
tor”, asf lo entiende el equi-
po técnico de empresas
como Joniber Bio y Nutrieco y
Politiv, que realizaron una jornada
técnica donde se desarrollaron as-
pectos basicos de los plasticos

agricolas inteligentes y su impor-
tancia a la hora de recomendar al
agricultor los mismos. Estas em-
presas incluyen los plésticos Poli-
tiv en su importante cartera de
productos que ofrecen al agricul-
tor, siempre atendiendo con cui-
dado y profesionalidad a las nece-
sidades técnicas de cada uno de
ellos.
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El entutorado del pimiento, mas facil y
comodo gracias a los productos de C.Navalon

La empresa lleva anos trabajando, mano a mano con los productores de la provincia almeriense, para ofrecerles tutores
que se confeccionan a medida de cada cliente

[ ] Almudena Fernandez

a campafia de pimiento se

encuentra en Almeria a

pleno rendimiento. Se tra-

ta, sin duda, de uno de los
cultivos con mds seguimiento en-
tre los agricultores almerienses y,
solo en la ultima campaifia, supu-
so mds de 10.000 hectdreas. Entre
las tareas de manejo a las que
debe someterse cada afio el pro-
ductor estd el entutorado y, para
garantizar que esta labor se hace
de la manera mas facil posible, la
empresa C.Navalén tiende su
mano, una campaifla mas, con sus
productos innovadores que, ade-
mas, se confeccionan a medida de
acuerdo a las necesidades de cada
cliente.

“Toda la produccidn
de C.Navaldn
esta gestionada
informaticamente
desde las ofertas hasta
la entrega del producto
elaborado”

C.Naval6n, empresa alicanti-
na especializada en la mecaniza-
cion del alambre, sigue ganando-
se el mercado gracias a su
innovacién para poner al servicio
de los agricultores una amplia
gama de productos que respon-
dan a las necesidades del cultivo
en momentos determinantes de la
campaifia como el actual.

No en vano, esta empresa se ca-
racteriza por su extenso catdlogo
de clips de las medidas estandar (5,
65, 8, 12, 5, 15 y 19 centimetros)
pero, mas atin, se diferencia de la
competencia por servir material
flexible que puede adaptarse a
cualquier medida. Ademas, estan
fabricados en alambre galvaniza-
do, de modo que se evita su corro-
sién y los hay tanto en alambre
duro como blando. De esta forma,

es en los tutores de pimiento donde
C.Navalon cuenta con una cuota de
mercado muy amplia.

Junto a esta amplia gama de
medidas de pinzas para entutorar el
pimiento, C.Navalén también fa-
brica y comercializa perchas para
el descuelgue del tomate, otro pro-
ducto en el que estan especializa-
dos y que, igualmente, estd siendo
muy demandado cada campafia
por los productores almerienses

por la facilidad con la que llevan a
cabo esta labor.

Por otro lado, José Vidal, ge-
rente de la empresa, asegurd en
declaraciones a FHALMERIA
que toda la produccién de C.Na-
valén estd gestionada informati-
camente desde las ofertas hasta la
entrega del producto elaborado,
pasando por el control de pedi-
dos, creaciones de ordenes de fa-
bricacién y control de costes.

Los tutores son adaptables
a la medida que demande
el cliente.

Cualquier cultivo

En cualquier caso, una de las ul-
timas innovaciones en llegar al
mercado, directamente de la fa-
brica de C.Naval6n ha sido un
gancho para entutorar el calaba-
cin, que cuenta con una brida de
50 milimetros y que, ademas,
estd fabricado en alambre ma-
leable, de modo que ““se adapta a
la forma de cada planta”, segin
sefialé José Vidal.

“Todo el material de
C.Navalon esta fabricado
en alambre galvanizado,

que se evita su corrosion”

Aunque son los cultivos de pi-
miento, calabacin y tomate los
que, sobre todo, tienen en la em-
presa de C.Navalén uno de sus
principales aliados, lo cierto es
que desde esta entidad especiali-
zada en tutores pueden fabricar
clips para cualquier cultivo que lo
requiera. Por ello, Vidal anima a
los agricultores a informarse sin
compromiso (96 547 46 68).

(Medidas de los clips: 56,58« 12,515+ 19 cm)

Dlsponemos de la gama mas amplla de

o W e .

PINZAS DE PIMIENTO}, CALABACIN

\[e)1/ S 7.\0] Fabricamos ganchos a medida.
\® Buscalas en tu almacén mas proximo

Ad\

. 965 474 668 & www.cnavalon.com ® josevidal@cnavalon.com
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Relevo recicla casi un millon de kilos de
plastico de invernadero de Almeria en 2018
y lo convierte en bolsas de basura

La empresa, que tiene su sede en la localidad valenciana de Alaquas, reutiliza tanto plasticos de cubierta como plasticos de
solarizacidn, en este caso solo si estan compuestos de polietileno de baja densidad y se encuentran en buenas condiciones

[ Rafa Villegas

a agricultura intensiva de
Almeria es un ejemplo a
nivel mundial en eficien-
cia hidrica, practicas na-
turales y compromiso con el me-
dio ambiente. Agricultores vy
administracién contindan con su
firme apuesta por la economia
circular, aprovechando los exce-
dentes de subproductos proce-
dentes de las comercializadoras
hortofruticolas o reciclando el
plastico de sus invernaderos.

Relevo es una empresa de
Alaquas, de la provincia de Va-
lencia, que se encarga de la trans-
formacion de plastico procedente
de la agricultura y la industria
para la fabricacién de bolsas de
basura cien por cien recicladas y
reciclables. Sin ir mas lejos, se-
gin explicé a FHALMERIA Al-
varo Salmerén, cofundador y di-
rector de Relevo, en 2018
reciclaron 4,2 millones de kilos
de pléstico. De esta cantidad, un
millén de kilogramos procedia de
plastico agricola, el 90 por ciento
de invernaderos de la provincia
de Almeria y el 10 por ciento res-
tante de explotaciones invernadas
de Huelva.

En concreto, Relevo adquiere
tanto plastico de las cubiertas de
los invernaderos como el plastico
que se utiliza en verano para sola-
rizar. En este ultimo caso, segiin
especificaron de la empresa,
siempre que estén compuestos de
polietileno de baja densidad y es-
tén en buenas condiciones.

¢Coémo vender el plastico?
En cuanto al modo para poder
venderle los residuos plasticos a
esta compaiiia recicladora, desde
Relevo explicaron que “se hace a
través de la empresa gestora de
residuos autorizada por la Junta
de Andalucia”. Es esta la que se
encarga de recoger el plastico y
de vendérserlo, entre otros, a Re-
levo. El proceso, por lo tanto, es
una cadena que comienza con el
agricultor, contindia con la empre-
sa gestora para finalizar con la
recicladora.

Los residuos plasticos son uno de los mayores problemas medioambientales.

Ya en el almacén, la compa-
ffa gestora procede a llevar a
cabo la separacion del plastico,
asi como la correspondiente y ne-
cesaria paletizacion para su pos-
terior envio, entre otras, a Relevo.
Desde la empresa explicaron que
“no podemos comprarle directa-
mente al agricultor porque el
plastico lo vende a granel y sin
embalar”.

El beneficio para el medio
ambiente es mas que evidente
con el reciclado de 4,2 millones
de kilos de pléastico el afio pasado
por parte de Relevo. En concreto,
seglin estimaciones de la empre-
sa, con estas cifras se evito la uti-
lizacién de 16.285 barriles de
petréleo y se dejaron de emitir
7.621 toneladas de CO2 a la at-
mosfera. Desde Relevo estiman
que, de haberse llevado a cabo
estas emisiones, habrian sido ne-
cesarios 38.106 arboles para ab-
sorber todo el CO2.

Empresa y certificaciones
El proyecto de Relevo comenzé
con un desarrollo en I+D de dos
afos y se completd con tres afios
mds. Ademds del plastico proce-
dente de invernaderos agricolas,
Salmerén explic6 a FHALME-
RIA que los 3,2 millones de kilo

a0 lltros
1% unidades

A

Bolsas de plastico recicladas y reciclables Relevo.

Relevo cuenta
con diferentes
certificaciones
para sus bolsas de
plastico recicladas y
reciclabes cien por
cien, como Angel
Azul o la etiqueta
PEFC, entre otras

de plastico restantes que recicla-
ron el pasado afo procedian de
residuos de plastico industrial,
ademds del reciclado de los plésti-
cos que deposita la ciudadania en
los contenedores amarillos.

El pléstico reciclado de Rele-
vo cuenta con diferentes certifica-
ciones internacionales. Entre ellas
se encuentran el sello Angel Azul,
la etiqueta PEFC, asi como el cer-
tificado Granza Gucert Plast. A
ello se suma que la empresa va-
lenciana utiliza solo y exclusiva-

mente tintas vegetales y que, ade-
mas, tienen certificados los
envases de carton con los que co-
mercializan sus bolsas de plastico
recicladas y reciclabes con el im-
portante sello FSC.

La sociedad europea esta to-
mando cada vez mayor concien-
cia de la necesidad de cuidar el
medio ambiente. Existen, inclu-
so, campafias que demandan
‘desnudar’ las frutas y las verdu-
ras de los supermercados de todo
plastico. Desde Relevo tienen
claro una maxima, “solo tenene-
mos un planeta y una tnica opor-
tunidad para cuidarlo”. Las bol-
sas recicladas y reciclabes cien
por cien de Relevo se encuentran
disponibles en buena parte de las
grandes cadenas de distribucion
como, por ejemplo, entre otras,
Hipercor y Carrefour.

g )

El reciclaje de 4,2
millones de kilos de
plastico el pasado
ario 2018 por parte
de la empresa
Relevo supuso
dejar de emitir a la
atmosfera 7.621
toneladas de CO2
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SINIESTRALIDAD LABORAL

CT Tecnova se compromete con
la seguridad en los trabajos en
altura en invernadero

O fhalmeria

a siniestralidad laboral

en la provincia de Al-

meria ha alcanzado unos

niveles altamente alar-
mantes en los dltimos afios, algo
que queda patente en los datos
extraidos de la Subdireccion Ge-
neral de Estadistica, que cifra en
1.562 el nimero de accidentes
con baja sufridos en la provincia
en 2018, siendo las cifras de in-
dustria y construccioén de 773 y
942, respectivamente.

Entre todas las labores que
se llevan a cabo en un inverna-
dero, son aquellas relativas a su
construccién y mantenimiento
periddico las que presentan un
mayor riesgo para la salud del
personal de obra, ya que se rea-
lizan en altura sobre la cubierta.

A pesar de que la normati-
va de aplicacion vigente en re-
laciéon a prevencién de riesgos
laborales dentro del sector agri-
cola establece claramente que en
actividades relacionadas con la
construccion de invernaderos se
deben cumplir y llevar a cabo los
mismos protocolos y mecanis-
mos de proteccién que en obras
de construccién, su implemen-
tacion no estd muy extendida
en el ambito de la agroindustria
debido, por un lado, a la gran di-
ficultad a la hora de aplicar este
tipo de elementos de proteccién
dentro de la estructura de un in-

vernadero, y por otro lado, a la
limitacién de la movilidad que
proporcionan estos sistemas.

Nuevas lineas de vida para
invernadero

El Centro Tecnolégico Tecnova,
comprometido con la seguridad
de los trabajadores de este sector,
ha identificado esta grave proble-
madtica y decidido actuar sobre
esta siniestralidad estudiando
los actuales sistemas de lineas
de vida mediante el andlisis de la
aceleracion y fuerza de caida ex-
perimentada por un maniqui de
anticaida homologado equipado
con sensores en las zonas criticas
de impacto (zona craneal y lum-
bar) y arrojado desde distintos
puntos de la cubierta y la canal

s\
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La construccion y el mantenimiento de un invernadero presentan
mayor riesgo para la salud del personal de obra. /recnova

del invernadero. Los datos obte-
nidos en este estudio serdn em-
pleados para mejorar las actuales
lineas de vida de caracter per-
manente durante la ejecucién de
trabajos en altura en cubiertas de
invernadero de modo que se ob-
tenga un sistema eficaz y fiable, y
se garantice la total seguridad del
personal de obra sin que suponga
una restriccién en su movilidad
ni conlleve un aumento en los
tiempos de ejecucion.

La validacion del sistema se
ha realizado en el Centro Expe-
rimental de Tecnova, gracias a la
financiacién aportada por el ins-
tituto andaluz de prevencion de
riesgos laborales de la Consejeria
de empleo, empresa y comercio
de la Junta de Andalucfia.

FUNDACION CAJAMAR

Automatizacion de la
ventilacion para mejorar
el clima en invernaderos

O fhalmeria

as condiciones climadticas

que se desarrollan en el

interior del invernadero
constituyen el principal factor
determinante en el desarrollo del
cultivo. Segin una informacién
publicada por la Fundacién Caja-
mar, elaborada por Juan José Ma-
gan, de la Estacién Experimental
de Las Palmerillas, aunque las
herramientas disponibles para
su control sean limitadas, resulta
bdsico optimizar su manejo con
el fin de conseguir un resultado
satisfactorio.

Segiin Magan, la principal
herramienta a considerar en in-
vernaderos pasivos es el manejo
de la ventilacién. Esta permite
combatir el exceso de la hume-
dad y la temperatura, evitando el
descenso pronunciado de la con-
centracion de CO2 en el aire de
forma simple y econdmica. Sin
embargo, segiin indican desde la
Fundacién Cajamar, a veces, la
superficie de ventilacidn de estos
invernaderos resulta insuficiente.
Por tanto, para Juan José Magan,
serfa necesario incrementar la
superficie de ventilaciéon aumen-
tando el nimero de ventanas y
construyéndolas de mayor tama-
flo, a la vez que optimizamos su
disposicion. Esto ha de ir acom-
pafiado de una gestién autométi-
ca de las mismas mediante con-
troladores de clima. Y es que, la
automatizacion de la ventilacion,

Proyecto. /FUNDACION CAJAMAR

ademas de facilitar la gestion de
las ventanas ante inclemencias
meteoroldgicas, permite ajustar
el grado de apertura de la venti-
lacidn con el objetivo de optimi-
zar en la medida de lo posible las
condiciones climdticas interio-
res en cada momento, algo que
no resulta factible mediante una
gestién manual.

Segun se da a entender desde
la informacién publicada por la
Fundacién Cajamar, la existencia
de una alta capacidad de ventila-
cién en el invernadero permitiria
el uso de una pantalla interior au-
tomdtica con buenos resultados.
Con esta se conseguiria un doble
efecto, aumentar la temperatura
nocturna al limitarse las pérdidas
de calor del invernadero y som-
brear selectivamente el cultivo en
las horas de excesivo calor, apro-
vechando asi mejor la radicion
incidente y aumentando el poten-
cial productivo del invernadero
en comparaciéon con la técnica
tradicional de sombreo basada en
el blanqueo de la cubierta.

| GINEGAR IBERICA, S.L.

Plasticos y mallas para la agricultura

Plastfca donde los polrmzadores ven desde el mmuto 0
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Noticias

Elcamaleonverde.com

acerca al consumidor la mejor oferta de V Gama
y producto fresco ecologico con tan solo un ‘click’

Esta pagina web cuenta, por ejemplo, con el Unico salmorejo ecoldgico sin gluten del mercado,
asi como con el unico zumo de sandia ecoldgica que no viene concentrado

[ JElena Sanchez

1 producto ecolégico estd
ocupando cada dia un ma-
yor espacio dentro de la
agricultura y de las ten-
dencias de consumo. Todo ello,
en parte, es gracias a empresas
que, desde sus inicios, apostaron
por este sistema de cultivo que
obtiene productos ecoldgicos ela-
borados con procedimientos na-
turales, convirtiéndolos en mas
sanos y sabrosos, sacdndole ade-
mads, su mejor jugo a sus Vi-
taminas y minerales.
En este sentido, el-
camaleonverde.com,
web que apuesta por
los productos 100%
ecoldgicos y trabaja
cada dia con el fin de
educar y potenciar
entre los consu-
midores la
compra de es-
tos alimentos,
ofrece una amplia oferta
tanto en V gama como de
productos en fresco. Segin
explica Josep Prat, director
de Marketing de Bioterra-
neo, en elcamaleonverde.com
contamos con gazpacho (que, a
dia de hoy, es el que mas hortali-
zas tiene del mercado, no tiene
agua afiadida, ni conservantes, ni
colorantes), zumo de tomate che-
rry, salmorejo ecoldgico y sin
gluten (se elabora con pan ecol6-
gico sin gluten y es el tinico que
existe en el mercado actualmen-
te) y zumo de sandia ecoldgica
(también dnico porque no viene
de sandia elaborada a base de
concentrado). Ademas, dentro de
la gama de producto fresco de
temporada, “ofrecemos sandia,
melén cantaloup y amarillo, to-
mate pera, tomate redondo, toma-
te rama, cherry redondo, cherry
rama, cherry pera, pimiento Pa-
lermo rojo y verde, pimiento Ca-
lifornia verde, rojo y amarillo,
berenjena, pepino y calabacin”.
De hecho, todos estos productos
se pueden comprar, también, a
través de elcamaleonverde.com
en formato de cestas como, por

ejemplo, la cesta de tomate re-
dondo, cesta de bebidas ecoldgi-
cas (con gazpacho, zumo de san-
dia o salmorejo), cesta de tomate
y hortalizas o cesta verde (surtido
de hortalizas), entre otras.

Novedades en la web
Segtin adelanta Josep Prat, “en
breve vamos a incorporar nuevos
productos a nuestra amplia oferta
como son el tomate frito con al-
bahaca, la mayonesa y el alioli”.
Y es que, elcamaleonverde.
com, sin duda, es mds que un su-
permercado  ecolégico  don-
de comprar los mejores productos
saludables, sino que, ademads, el
consumidor también tiene la po-
sibilidad de consultar, online, du-
das, recetas y consejos en el blog,
con el fin de conocer mejor la
multitud de ventajas que conlleva
la produccién y el consumo de
produccién 100% ecoldgicos.

terrGneo terrGneo
oA - EloliGo oR4ANK - E{eL&5ia
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Cesta Ecoldgica de Tomates + Hortalizas + Bebidas Cesta Ecoldgica de Tomates + Bebidas
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TIENDA ONLINE
PRODUCTOS 100% ECOLOGICOS
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€l Comaledn Verde
WWW.ELCAMALEONVERDE.COM

En nuestra tienda online encontraras hortalizas ecolégicas
y frutas ecologicas de calidad al mejor precio. Ademas, te
aconsejamos que pruebes nuestros productos Gourmet

Ecoldgicos como el Gazpacho, Salmorejo Sin Gluten o Zumo I Z V d
de Tomate Cherry y si quieres ahorrar te recomendamos I I I GOn Gr G
nuestras cestas ecoldgicas y packs. WWW.ELCAMALEONVERDE.COM

TEL 950 880 020 « tienda@elcamaleonverde.com « Horario Atencién al Cliente: Lunes/Viernesde9a 14y de 15a 18
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Fruit Attraction batira un nuevo record de
empresas participantes y visitantes profesionales

La feria agricola mas importante de cuantas se celebran a lo largo y ancho de la geografia espanola tendra lugar del 22
al 24 de octubre, por segunda vez de martes a jueves, para esquivar el viernes, dia mas flojo de trabajo cada edicion

[ Rafa Villegas

1 éxito de Fruit Attraction

parece no tener fin. La fe-

ria agricola espafiola més

importante se supera cada
afio y se prepara ya para batir to-
dos su records en su edicién de
2020. La cita es del 22 al 24 de
octubre, como siempre en IFE-
MA, en Madrid.

Las cifras que prevé la organi-
zacion de Fruit Attraction para
este afio son de vértigo. En con-
creto, IFEMA y FEPEX, las orga-
nizadoras del evento, cuentan con
una participacién de unas 1.800
empresas procedentes de 130 pai-
ses y 24 sectores distintos. Ade-
mas, las estimaciones iniciales ci-
fran en 90.000 los visitantes
profesionales que se desplazaran
a la capital de Espafia para no per-
derse el evento ferial.

La feria sigue creciendo y
también lo hace su espacio
‘Flower & Garden Attraction’,

que se organizé por primera vez el
afio pasado y que repite en esta
edicién con mucho mas espacio.
En concreto, se le dedicarad inte-
gramente el Pabellén 6, donde
también se podra disfrutar de una
novedad, el Ecorganic Market.
Otra novedad de esta edicién
es el cambio de nombre de Fruit
Fusion, el espacio gastronémico
de Fruit Attraction. En concreto,

o

desde este afio pasard a denomi-
narse Factoria Chef.

World Fresh Forum

La undécima edicién de Fruit At-
traction acogerd la que serd la ter-
cera edicion del World Fresh Fo-
rum. Se trata de un foro en el que
se presentan las oportunidades de
negocio y los retos comerciales
que existen en los paises invitados

Radul Calleja,
director de la feria.

en esta edicion, como son China,
Singapur e India.

La primera jornada tendrd lu-
gar el 23 de octubre y estard inte-
gramente dedicada al mercado
chino. Cabe recordar que el mer-
cado de la fruta en el gigante asia-
tico se encuentra en pleno creci-
miento y la capacidad productiva
agricola se estd expandiendo de
manera notable. El director de
Fruit Attraction, Raudl Calleja,
sera el encargado de inaugurar la
jornada.

Ya el dia 24 tocard analizar los
mercados de India y Singapur,
que también estan mostrando un
mayor dinamismo productivo,
muy especialmente en el sector
fruticola. Durante la jornada ten-
drdn lugar dos mesas redondas
con expertos en el sector.

La organizaciéon del World
Fresh Forum 2020 corre a cargo
de la Secretaria de Estado de Co-
mercio, el ICEX, FEPEX y el
IFEMA.

ASAJA constata hasta un 70 por ciento menos de
almendra este ano en puntos de Los Vélez y Almanzora

[ JR. V. A.

a organizacién agraria

ASAJA-Almeria denun-

ci6 el pasado 5 de sep-

tiembre la fuerte reduc-
cién de la cosecha de almendra
en la provincia. La causa prin-
cipal del descenso estd ligada a
las heladas producidas la pasada
primavera en las comarcas de
Los Vélez y el Alto Almanzo-
ra. En algunos puntos de estas
zonas, la organizacién agraria
constata una pérdida de kilos
que llega a superar el 70 por
ciento con respecto a la pasada
campafa.

Las heladas en plena flora-
cién del almendro son mas que
perjudiciales, como esta que-
dando demostrado una vez maés.
Ademads, cabe recordar que una
de las dos comarcas mds afec-
tadas, como es la de Los Vélez,
es la principal zona productora

de estos frutos secos de toda la
provincia almeriense.

Con esta situaciéon, como
explicaron desde ASAJA-Al-
meria en una nota de prensa, se
cumplen las previsiones de los
dltimos meses que apuntaban
a una tendencia decreciente en
nimero de kilos en la provincia,

cuando en el resto de Espafa
estd ocurriendo todo lo contra-
rio.

Desde el Departamento Téc-
nico de ASAJA-Almeria hicie-
ron hincapié€ en las heladas, en
el caso del Alto Almanzora y
Los Vélez, y la falta de 1luvia,
en el Almanzora, como princi-

pales motivos de la reduccion de
la cosecha. En este tltimo caso,
desde la organizacién agraria
resaltaron que “los escandallos
son bastantes malos, es decir, la
pepita no tiene suficiente peso,
es pequeiia, y de este modo los
arboles no estdn dando mucho
rendimiento porque no ha llovi-
do en primavera”.

En cuanto a las dos zonas
perjudicadas por las heladas,
seguin detallaron desde ASAJA
“alcanzaron al 70-80 por cien-
to de los arboles, por lo que los
rendimientos estan siendo des-
iguales, pero en lineas generales
se puede decir que en el norte de
la provincia la cosecha es bas-
tante mala, estando a un 30 por
ciento de lo habitual”.

Ante esta dificil situacion,
desde ASAJA-Almeria esperan
que en lo que respecta a los pre-
cios, que descendieron conside-
rablemente a finales del pasado

mes de agosto, finalmente se
puedan ver incrementados, tan-
to por la reduccién de cosecha
como porque las previsiones
de almendra de California no
son las esperadas inicialmente,
situacion que podria permitir,
como esperan desde la organi-
zacién agraria, incrementar las
cotizaciones y, de este modo,
salvar la cosecha.

Desde ASAJA-Almeria in-
sistieron en que, no obstante,
“todavia quedan varias semanas
de recoleccién, por lo que per-
maneceremos atentos a la evo-
lucién del precio de un sector
importantisimo para la econo-
mia del interior de la provincia.

La Universidad de Califor-
nia, en concreto la Univerity of
California Cooperative Exten-
sion, resefié este mes de sep-
tiembre el ataque de chinche
parda marmorada a almendros
del Estado.
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El nuevo IFAPA suma en
Investigadores, presupuesto y
compromiso medioambiental

[ ] carlos Gutiérrez

on el nombramiento del

nuevo presidente de IFA-

PA, José Cara, y la ad-

quisicién de nuevas com-
petencias, el Instituto andaluz de
investigacién y formacién Agra-
ria, Pesquera, Alimentaria y de
Produccién Ecolégica aumenta su
presupuesto, la plantilla de inves-
tigadores, el nimero de proyectos
y adquiere una clara perspectiva
medioambiental. Esta serie de
cambios suponen una nueva etapa
para IFAPA que asumird un papel
m4s activo.

La consejera de Agricultura,
Ganaderia, Pesca y Desarrollo
Sostenible, Carmen Crespo, ha
destacado el incremento del 7,7%
del presupuesto de la entidad, que
alcanza un total de 56,6 millones
de euros en 2019. Crespo ha ase-
gurado que este incremento de
fondos “va a posibilitar la puesta
en marcha de importantes nove-
dades vy, sobre todo, recuperar un
tercio de la capacidad de trabajo
que se habia perdido con el ante-
rior Ejecutivo”.

En cuanto a los medios huma-
nos, el instituto ha incrementado
en 15 personas su plantilla de
investigadores, de este modo, la
consejera ha sefalado que “per-
mitird potenciar los estudios en el
sector agrario, en la pesca y, ahora
también, en mejora de la sosteni-
bilidad gracias a la ampliacién de
su ambito de actuacion”. Ademas,
IFAPA va a adoptar un serio com-
portamiento promedioambiental
llevando a cabo iniciativas en
pos de esta importante cuestion,
donde perseguird adaptarse a la
estructura de la PAC para avanzar
a lo que a economia circular se
refiere.

Segtin Crespo, una de las ma-
yores inquietudes del instituto es
el futuro, por lo que se van a abrir
nuevas lineas de investigacion de
especial relevancia para Andalu-
cia en los préximos afios, como
la adaptacion de los sectores es-
tratégicos al cambio climético o
la eficiencia hidrica y energética,
cuestiones que se afiadirdn a otros
proyectos dirigidos a la digitali-
zacion del campo, la valorizacién
de los subproductos para biomasa
o el control biolégico. Ademds de
estas propuestas de investigacion,

el IFAPA mejorard sus andlisis
sobre agricultura, frutos rojos,
hortalizas y la excelencia en la ca-
lidad del aceite de oliva.

Otro tema a tener en cuenta
por parte del instituto serd la for-

macion, desde el punto de vista
de generar nuevas oportunidades
de empleo en sintonia con las ne-
cesidades del sector. Por lo cual,
el Gobierno andaluz muestra su
compomiso por incentivar que los

proyectos propicien la creacion
de puestos de trabajo en la comu-
nidad. En este sentido, Crespo ha
apuntado a la especializacién en
andlisis sensorial de alimentos y
productos, y la formacién desti-
nada a facilitar la incorporacién
de la mujer e impulsar la igualdad
en sectores como la pesca o la
agricultura. Por su parte, la con-
sejera ha recordado las ‘alianzas’
que tiene el Ifapa con las univer-
sidades andaluzas en materia de
investigacion, asi como en la co-
laboracién publico-privada. “El
IFAPA es un referente en Espaiia

en investigacion y vamos a traba-
jar para que siga creciendo”, ha
enfatizado la consejera tras agra-
decer la labor del ya expresidente,
Jer6nimo Pérez.

Por tltimo, Crespo ha recalca-
do que el instituto “es una de las
piezas claves” de la Plataforma
de Innovacién Agroalimentaria
que se va a poner en marcha en
Almerfa, junto a Tecnova, Caja-
mar y la Universidad almeriense,
un proyecto al que se ha sumado
recientemente como nuevo socio
estratégico el Ayuntamiento de
Almerfa.

f » 0
IFEMA, Feria de Madrid
902221515
fruitattraction@ifema.es
#FruitAttraction19
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oronado, una garantia de calidad
en pimiento California amarillo

Meridiem Seeds
apuesta por
variedades como
Coronado que
satisfacen a toda
la cadena, desde
el agricultor al
consumidor final,
pasando por
comercializadora y
gran distribucion

[ Rafa Villegas

eridiem Seeds ha

dado en el clavo con

Coronado, pimiento

California  amarillo
que estd conquistando a produc-
tores y comercializadoras alme-
rienses por su excelente calidad,
productividad y poscosecha. El
resultado es un aumento conti-
nuado del nimero de hectareas de
esta variedad en el campo.

“Los frutos cuajados
con calor tienen buen
calibre y todos son de

gran calidad”

Cuaje temprano de Coronado recolectado en primera quincena de agosto.

Antonio Ruiz lleva mas de 30
afios cultivando pimiento Califor-
nia. En su primer afio con Corona-
do, variedad de amarillo de Meri-
diem Seeds, este productor
daliense relata que “es un pimien-
to perfecto, de lo mejor que he
visto nunca cuajando”.

Ruiz trasplant6 Coronado en
4.300 metros que tiene de inver-
nadero en el paraje daliense de
2 |_' ., Las Cuevas el 15 de mayo y em-
3 g § pezd a recolectar frutos ya en la
.0 < primera quincena de agosto.

" € Lo que mis destaca de la variedad
"% < es que “no tiene nada de destrio,

»

¥

= 2

5.1
/

o

cero. A fecha de 10 de septiembre
le llevo cortados 12.000 kilos y la
comercializadora no me ha sacado
ni una caja de destrio”.

De Coronado, ademads, destaca su
“buen color amarillo alimonado y
su buena pared, lo que hace que
pese bastante mas de lo que apa-
renta visualmente”.

A Antonio Ruiz también le ha
convencido la estructura vegetati-
va de esta variedad de Meridiem
Seeds y sus entrenudos cortos.
Otro punto importante que desta-
ca este agricultor daliense es que
“madura rapido y, a su vez, tiene

f

Antonio Ruiz Callejon, productor de Coronado en Dalias

Empecé a recolectar fruto la primera quincena
de agosto, es una variedad extraordinaria

aguante en planta, todo ello con
una elevada produccion”.

Por todo ello, Ruiz aseguré que
“el afio que viene lo voy a volver a
poner y lo més probable es que lo
haga en mds superficie”.
Finalmente, en cuanto al manejo,
Ruiz destalla la variedad dos ve-
ces, si bien explicé que “tengo el
goteo a 40, teniéndolo a 50 con
una es posible que sobre”. Res-
pecto al blanqueo especificé que
“no interesa quitarle mucho, lo he
ido lavando un poco y luego que
sea la lluvia la que se encargue de
ir quitandolo”.
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Coronado destaca desde el minuto 1
con un excelente cuaje con calor. En
este sentido, ademds, este pimiento se
caracteriza por ofrecer unos cuajes es-
calonados, lo que se traduce en una ca-
lidad de fruto extraordinaria de princi-
pio a fin, sin los caracteristicos saltos
productivos de otras variedades.

La uniformidad de fruto y su atracti-
vo color amarillo también son responsa-
bles de que, como explicé Miguel Gar-
cia, responsable de Marketing de
Meridiem Seeds, “mas del 95 por ciento
de los frutos de esta variedad se clasifi-
can en las comercializadoras como pri-
mera calidad”.

“Coronado destaca por su
capacidad de cuaje temprano”

Coronado se caracteriza también por
tener una muy buena pared, lo que con-
lleva un aguante en planta, una poscose-
cha extraordinaria, manteniendo la du-
reza incluso con elevadas temperaturas,
asi como un mayor peso por caja. En
concreto, esta variedad pesa, de media,
dos kilos mas que cualquier otra varie-
dad de California amarillo por caja.

Respecto a las fechas de trasplante
mas indicadas, desde Meridiem Seeds
recomiendan esta variedad de Califor-
nia amarillo a partir de los ultimos dias
de mayo, en el caso de los términos mu-
nicipales de Berja y Dalias, las zonas
productoras mds tempranas del Ponien-
te almeriense, asi como de mediados
del mes de junio en adelante para la
zona de El Ejido. En cuanto a otras
dreas como Gérgal, la casa de semillas
recomienda el trasplante de Coronado
en la dltima quincena de abril.

“Esta variedad destaca
por su fruto pesado”

Miguel Garcia Serrano, alias ‘El capitan’

‘““En los 18 palés que entran en mi camion
logro 500 kilos mas con Coronado que con
cualquier otro pimiento

Miguel Garcia es un experto pro-
ductor de pimiento abderitano
que ha puesto Coronado esta
campaifla por primera vez en cua-
tro hectdreas en Gérgal. El agri-
cultor 1llevé a cabo el trasplante
de la variedad a finales de abril y
comenzd la recoleccion a media-
dos de julio.

Garcia se mostré6 muy satisfecho
con el cuaje de Coronado y ase-
gurd que “la ‘troncd’ fue extraor-
dinaria”. A su juicio, “es un pi-
miento muy bueno, en las

cooperativas estdn muy satisfe-
chos con esta variedad”.

Otro aspecto que destaca es el
equilibrio vegetativo de Corona-
do, una variedad que “ni es forra-
jera ni deja los pimientos al aire”,
como asegur6 ‘El capitdn’, quien
también destacé sus entrenudos
cortos.

Pero de entre todas las caracterfs-
ticas resaltadas por ‘El capitdn’ la
que sin duda llama mais la aten-
cion es que, como incidid, “en los
18 palés que le entran a mi ca-

mién, con Coronado me salen
500 kilos mas que con cualquier
otra variedad de pimiento”.
Respecto al blanqueo, Miguel
Garcia Serrano explicé que “no
he tenido un blanqueo excesivo,
la mayor parte se quité el 6 de
septiembre con la lluvia”.

En definitiva, para ‘El capitan’ la
calidad de Coronado es “extraor-
dinaria”, con un ‘buen color’, por
lo que ya ha decidido que en la
proxima campafia lo pondrd en
mads superficie.
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SI Sementi,

el presente y el futuro
de la semilla de calidad =

Rosamunda F1

La compania italiana trabaja de manera constante en nuevas variedades donde prime el sabor y la sostenibilidad de la
produccion. Para ello, cuenta con laboratorios de vanguardia para garantizar los mas altos estandares de calidad

[ JElena Sanchez

a casa de semillas italiana

ISI Sementi realizé el pa-

sado mes de julio unas

jornadas de puertas abier-

tas (a las que asistio
FHALMERIA como tnico me-
dio especializado en agricultura
de Espafia) en su sede central
ubicada en Fidenza, provincia de
Parma (Italia), con el objetivo de
mostrar, durante una semana y a
maés de 200 personas llegadas de
diferentes partes del mundo, sus
mas de 300 variedades de toma-
te, cebolla, lechuga o calabacin
para todos los ciclos y tipologias
tanto en invernadero como al
aire libre.

Este evento se ha convertido
ya en un clasico dentro de la com-
pafiia italiana, puesto que “se tra-
ta de una de las mejores maneras
de presentar nuestro trabajo al
mercado y a productores y co-
mercializadores llegados de pai-
ses como Rusia, Espaiia, Brasil,
Portugal, Chile o México”, expli-
c¢6 Renzo Lazzarin, director de
Marketing de ISI Sementi.

ISI Sementi cuenta con unas
instalaciones de 30 hectareas re-
partidas en oficinas, laboratorios,
fincas y campos de pruebas tanto
de tomate de industria como to-
mate de invernadero, lechuga, ca-
labacin o cebolla.

Las jornadas de ISI Sementi en ltalia acogieron a visitantes profesionales de paises como Esparia, Portugal o Brasil.

Tomate

Durante las jornadas de puertas
abiertas, los visitantes tuvieron la
oportunidad de conocer la gran
novedad en cherry determinado
Volare F1, un fruto mas grande y
con el excelente sabor de un che-
rry dulce, aunque con las caracte-
risticas de un tomate de industria.

Se trata de una variedad con plan-
ta muy rustica y sana, hoja oscura
con buena cobertura. Fruto muy
consistente con alta conservacion
en campo, pulpa muy roja y con
alto contenido en licopeno.
Dentro del concepto H3 (High
Holding Hability Hybrid), varie-
dades que destacan por la madu-

racion del fruto evitando la pudri-
cién del mismo en planta, también
se pudo ver en campo materiales
tan destacados como Sailor F1 y
Faber F1. El primero destaca por
ser una planta de cobertura sana,
buena, resistente a Phytophthora
infestans (tizén tardio), ofrecien-
do frutos de buena calidad y fir-

mes, mientras que Faber F1 es un
tomate de industria con buen cua-
je y alto rendimiento. Sus frutos
son firmes con pulpa gruesa y alta
capacidad de conservacion.

Para los productores y comer-
cializadores interesados en el to-
mate para el mercado en fresco,
ISI Sementi ofrece numerosas va-
riedades que se adaptan, perfecta-
mente, a las necesidades de cada
uno de los mercados. En este sen-
tido, durante la visita a las instala-
ciones de la casa de semillas en
Italia, FHALMERIA tuvo Ia
oportunidad de conocer, un poco
mejor, nombres tan sonados como
Rosalinda F1 (dentro del concep-
to Pomo Rosa), que se caracteriza,
principalmente, por sus frutos de
color rosa asurcados, de excelente
sabor y gran conservacién, con
una planta vigorosa con buena co-
bertura foliar. Junto a este mate-
rial también destaca Rosamunda
F1, un tomate corazén de buey,
con frutos de color rosa atractivo,
tamafio GGG, sabor muy dulce y
excepcional. Esta variedad tam-
bién es apta para cultivos largos.

En tipologia de tomate alarga-
do, ISI Sementi estd apostando
fuerte por Salathor F1, una variedad
que destaca por su planta fuerte de
excelente produccién, precoz, ideal
para cultivo en ciclo corto, muy
buen cuaje con calor y que goza de
un amplio paquete de resistencias.
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En cherry pera, de forma
oval, destaca Pixel F1, variedad
de excelente adaptacion, fruto de
alta calidad y muy elegante de
color rojo oscuro con un excelen-
te sabor dulce. Asimismo, en ti-
pologia de ramo de espina, Proxy
F1 es un tomate cherry muy uni-
forme, de color rojo oscuro bri-
llante, aromético y excelente sa-
bor. Es ideal para cultivo de ciclo
largo de otofio-invierno en inver-
nadero con fuerte resistencia a
TYLCV.

Botero F1 es la referencia en
el mercado de tomate redondo-
suelto, ya que se trata de un ma-
terial muy adaptable al ambiente
de invierno, mientras que Inoxx
F1 esta indicado para cultivo de
invernadero y destaca por sus
frutos de excelente sabor y color
rojo intenso, con resistencias a
TYLCV - LSL.

zonas de produccion. / E. SANCHEZ

Calabacin

Dentro de la oferta de calabacin
que ISI Sementi tiene a disposi-
cion de sus clientes y para dife-
rentes zonas de produccién, du-
rante las jornadas de puertas
abiertas se pudieron conocer, in
situ, materiales como Party F1
(ISI 76143 F1), planta que cuenta
con caracteristicas genéticas de
partenocarpico que garantizan
excelentes resultados en términos
de cuajado y crecimiento de la
fruta incluso en condiciones cli-
maticas no ptimas y en ausencia
de insectos polinizadores o trata-
miento. También destaca la varie-

La casa de semillas italiana cuenta con un amplio catalogo de variedades de calabacin para diferentes

dad ISI 76207 F1, muy producti-
va con excelente cuaje, frutos de
color verde claro brillante con
motas m4s claras. La planta es vi-
gorosa y abierta, facil de recolec-
tar. Ademads, estd muy bien adap-
tada a cultivos de verano con
altas temperaturas.

Otras semillas

ISI Sementi también cuenta con
una amplia oferta de variedades
de cebolla o de cultivos de hoja 'y
bréassicas que estd permitiendo al
productor poner a disposicién del
mercado los mejores frutos desta-
cados, principalmente, por su

B T

conservacién, consistencia de
fruto o dulzor. Dentro de las ce-
bollas resaltan variedades como
IST 30281 (gran consistencia), ISI
30085 (muy precoz y buena con-
sistencia), ISI 30451 (para Espa-
fia, es mds grande, muy redonda y
de gran conservacion), ISI 30362
(de ciclo muy largo) o ISI 30820
(cebolla muy precoz, de excelen-
te dulzor y tamafio redondo).

Por su parte, dentro de la
gama de cultivo de hoja y brassi-
cas, ISI Sementi pone a disposi-
cion del productor un sinfin de
alternativas cubriendo los dife-
rentes ciclos de produccién y que

responden positivamente a las
diferentes enfermedades propias
del ciclo. Asi, en brécoli destaca
Monty F1 (ideal para fresco) y
Nirvana F1 (pella compacta),
mientras que en col se hace espe-
cial mencién a Nolan F1 (cora-
z6n blanco y liso de ciclo corto) y
Velvet F1 (gran volumen y peso).
Dentro de la gama de escarolas
se encuentra la novedad Palmira
F1 (rizada para ciclos de otofio-
primavera) asi como Superis F1
(corazén compacto y alto rendi-
miento en blanco), mientras que
en coliflor, Wendy F1 se caracte-
riza por ser precoz, 80-90 dias.
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Productores y profesionales del sector de Murcia y La Mancha durante las jornadas en ltalia.
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El laboratorio de
calidad registra mas
de 9.000 pruebas
al ario y es el
responsable de verificar
la germinacion y
el vigor de los lotes de
semillas siguiendo la
metodologia ISTA

Investigacién

y laboratorios

Durante la visita de FHALME-
RIA aISI Sementi, este periédico
también tuvo la oportunidad de
conocer la importancia que tiene
la investigacion dentro del mundo
de las semillas. De hecho, para
esta compaiiia italiana hay un ob-
jetivo claro dentro de su proceso
de investigacién de nuevas varie-
dades que es el sabor y la sosteni-
bilidad de la produccién con una
semilla cien por cien certificada.
Para ello, ISI Sementi cuenta con
laboratorios de vanguardia para
garantizar los mas altos estdnda-
res de calidad.

El laboratorio de calidad re-
gistra mds de 9.000 pruebas al
afio y es el responsable de verifi-
car la germinacién y el vigor de
los lotes de semillas siguiendo la
metodologia ISTA. Para todos los
lotes entrantes, también se reali-
zan pruebas de pureza fisica y
de Grow out para la confirmacién
fenotipica.

El laboratorio de biologia mo-
lecular estd equipado con los
equipos mds avanzados en el
campo de la investigacién vege-
tal. Con 280.000 pruebas realiza-
das al afio, los técnicos trabajan
en estrecho contacto con el labo-
ratorio de control de calidad, el

“Los campos de
investigacion en
tecnologia de
semillas van desde
la desinfeccion
hasta la produccion
y desde la
germinacion a la
conservacion”

laboratorio de fitopatologia y el
departamento de genética, con el
fin de garantizar un apoyo preciso
en la determinacién de la calidad
de la semilla y contribuir al desa-
rrollo de nuevas variedades.

El laboratorio de fitopatologia
se encarga de llevar a cabo con-
troles fitosanitarios en la semilla
con el fin de evaluar su estado sa-
nitario, utilizando métodos certi-
ficados a nivel europeo. De he-
cho, como explican desde la
misma empresa, “gracias a la es-
trecha colaboracién con el labo-
ratorio de biologia molecular, so-
mos capaces de detectar posibles
patégenos de una forma muy pre-
cisa e incluso si estdn presentes
en cantidades minimas”.

Finalmente, el departamento
de tecnologia de semillas es el
encargado de desarrollar procedi-
mientos para mejorar las caracte-
risticas fisicas y genéticas de la
semilla y en general de su cali-
dad. Segin explica ISI Sementi,
“los campos de investigacion en
tecnologia de semillas van desde
la desinfeccién hasta la produc-
cién y desde la germinacion a la
conservacién siendo un aspecto
muy importante el procesamiento
de las semillas con el fin de satis-
facer las necesidades de nuestros
clientes”.
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Historia

IST Sementi nacié en 1985 y des-
de entonces no ha hecho nada
mds que evolucionar. Ese mismo
afo comenzo a trabajar con toma-
te y solo dos afios después intro-
dujo la cebolla. En 1990, también
empezaron a trabajar con cherry
determinado y miniplum. En el
2002 se introdujo la lechuga a su
catilogo de variedades y, en
2003, ISI Sementi amplié su
gama con las endivias. Debido al
constante crecimiento, en 2004,
la compaiifa italiana realizé la
construccién de sus nuevas insta-
laciones y laboratorios para po-
der, asi, en 2005 trabajar con ma-
teriales de tomate fresco. En 2010
se amplié el catdlogo con nuevos
productos como el calabacin y en
2012 se introdujo la coliflor para,
en 2017, apostar por la tecnologia
de la semilla.

ISI Sementi trabaja de manera
constante con universidades, con
el fin de “lograr los mejores resul-
tados para el campo”, asegurd
Renzo Lazzarin, director de Mar-
keting de ISI Sementi.

Son ya tres afios consecutivos
los que la casa de semillas esta cre-
ciendo. A dia de hoy cuenta con
102 empleados, ampliando su
plantilla, principalmente, en I+D.
Asimismo, también han registrado
un fuerte incremento en la expor-
tacion en los tltimos afios y la idea
es “llegar al 50 por ciento en cinco
afios”, explicé Lazzarin, quien
también afiadi6 que “continuamos
construyendo nuevos invernaderos
en zonas como Sicilia y estaciones
experimentales en Almeria, Mur-
cia, Albacete o Coin. El objetivo
que tenemos es poder estar en casi
todo el mundo no solo con 4reas
experimentales, sino también con
puntos de venta”.
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ISI Academy

ISI Academy es una organiza-
cién de ISI Sementi sin animo de
lucro que promueve la innova-
cién de la tecnologia de semi-
llas a través del crecimiento cons-
tante de las habilidades de los
empleados y una fuerte colabora-
cién con universidades e institu-
ciones publicas gracias a proyec-
tos de investigacion comunes
o cursos profesionales.
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Fito refuerza sus controles para
garantizar la produccion de
semillas libres de patogenos

La multinacional espafnola abre las puertas de su sede en Barcelona para mostrar como trabajan en la prevencion del
contagio de enfermedades por semilla, mejorando asi la produccion agroalimentaria y el desarrollo del medio rural

[ ] Almudena Fernandez

a empresa Semillas Fitd, a

pocos meses de poder ce-

lebrar su 140 aniversario

como semillistas, celebrd
el pasado 10 de septiembre una
jornada sobre cémo evitar las en-
fermedades transmisibles por se-
milla que estuvo destinada a pe-
riodistas  especializados  en
agricultura y donde participd
FHALMERIA.

La convocatoria se desarroll6
en las instalaciones de Fit6 en
Barcelona y conté también con
una visita a su centro de produc-
cién de Llavaneres. En primer lu-
gar, Xavier Fitd, director de la
Divisién de Horticolas de Semi-
llas Fit6, realiz6 una breve intro-
duccién sobre la historia de la
empresa, que alcanza ya la quinta
generacidon procurando semillas
de alta calidad, y se detuvo a ex-
plicar la importancia del control
para evitar la transmisién de en-
fermedades en la obtencién vege-
tal. En cualquier caso, Xavier
Fit6 remarcé que “es importante
controlar la semilla, pero es mds
importante producirla bien”. En
base a esa preocupacion de la em-
presa, Eduard Fit6, director de
Asuntos Corporativos y desarro-
llo de negocio de Semillas Fit6,
se convirtié hace poco més de un
afo en presidente de Federacion
Internacional de Semillas (Inter-
national Seed Federation, ISF).
No en vano, desde la ISF se tiene
como objetivo favorecer la liber-
tad de movimiento de semillas
con plena garantia de calidad vy,
sobre todo, de seguridad.

Xavier Fit6 insisti6 durante el
encuentro que desde la empresa
se pone el maximo control “tanto
en la fase de producciéon como en
toda la fase de procesado”. Por
ello, en este trabajo se cifien a los
mecanismos recomendados por el
grupo de trabajo ISHI-Veg (crea-
do en 2008 en el marco de la ISF)
y, ademds, cuentan con el certifi-

Xavier Fito, director de la Division de Horticolas, recibio a los asistentes

en la jornada celebrada a principios de septiembre. FOTOS: Almudena

Ferndndez.

Interior de la zona GSPPF, donde se
accede tras estrictas medidas de
seguridad para evitar contagios.

Juan Jesus Narvaez muestra el
certificado GSPP, ubicado junto
a la zona especial para tratar
estas semillas.

Detalle de uno de los
sobres de semillas de
tomate de Fitd, donde se
especifica que cuentan
con la certificacion
GSPP.

Fachada de la sede central de
Semillas Fité en Barcelona.

Interior de las instalaciones de la
obtentora de semillas.
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cado de calidad GSPP. Dentro de
este proceso, Fitd pasa por audi-
torias y visitas de control donde
especialistas externos cercioran
que todas las semillas que salen
de las instalaciones de la empresa
cumplen con los estdndares de
calidad (germinacién/vigor, pure-
za varietal y sanidad) segin su
categoria y, a la vez, estén alinea-
das con las expectativas del clien-
te.

En definitiva, Xavier Fit6 hizo
hincapié en que “el sector se estd
organizando para prevenir porque
el contagio de enfermedades por
semilla es una cuestién que nos
preocupa, pero sobre todo nos
ocupa”. En esta linea, insisti6 en
que desde la empresa se estd ha-
ciendo una importante inversion
econdmica para evitar esta trans-
misién de enfermedades, se han
desarrollado protocolos de actua-
cién y se han implementado ané-
lisis y controles.

Durante la jornada técnica,
Ana Maria Viles, responsable del
Control de Calidad, detall6 el
proceso que ha seguido Semillas
Fité en las tres udltimas décadas
para mejorar sus protocolos y
apunt6 que llegan a realizar més
de medio millén de andlisis en
solo un afio. Viles sefial6 que, tras
la incorporacién al grupo de tra-
bajo ISHI-Veg, hace aproximada-
mente una década, Semillas Fito
se sum6 también al convenio es-
pecifico ANOVE-INIA sobre en-
fermedades transmisibles por se-
millas (en 2013) y, de forma mas
reciente, en este mismo afio, se
han incorporado al proyecto Eu-
phresco para la lucha contra el
Tomato Brown rugose Fruit Virus
(ToBRFV). De este ultimo pro-
yecto estd previsto que salga a la
luz un protocolo validado para el
sector publico y privado que per-
mita frenar una de las enfermeda-
des que mds temor estd desper-
tando en el sector y de las que,
hasta el momento, no hay detec-
tados casos en Espafia.
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Ana Maria Viles, responsable de Calidad, muestra uno de los andlisis a los periodistas asistentes al encuentro.

Test directos

e indirectos

En el laboratorio de Fitd, se reali-
zan test indirectos que, en caso de
obtener un resultado sospechoso,
siempre se confirman a través de
test directos (test ELISA y mar-
cadores moleculares). Con estos
andlisis fitopatoldgicos, la empre-
sa puede detectar 28 virus y en
ellos se sigue la metodologia del
protocolo ISHI-Veg. En el proce-
so de deteccion de virus o confir-
macién de su ausencia, Fit6 llega
a analizar hasta 3.000 semillas de
tomate, pimiento y lechuga por
lote; unas 2.000 para meldn, pe-
pino, calabacin, sandia o guisan-
tes y un millar para berenjena y
judia.

Cuando se trata de detectar
una bacteria en la semilla, Fit6
lleva a cabo test indirectos por
PCR en hasta 10.000 semillas por
lote de tomate y pimiento, 5.000
en el caso de las judias y hasta
30.000 por lote de melén, pepino,
calabacin o sandia.

Certificacion GSPP

Durante la visita técnica a la sede
central de Semillas Fitd, los asis-
tentes también tuvieron la oportu-
nidad de acercarse a la certifica-
cién GSPP (Good Seed and Plant
Practices), atin bastante descono-
cida en Espafia, pero necesaria
para la zona del Benelux, y de la
que participa la empresa catalana
con el fin de prevenir la infec-
cién, monitorear el crecimiento y
realizar test de calidad a las semi-
llas expedidas. Concretamente, la
certificacion GSPP se usa en el
control de infecciones por Clavi-
bacter michiganensis subsp. mi-
chiganensis (Cmm) en tomate y
estas siglas forman parte de los
sobres que pone a la venta Fit6 de

conocidas variedades como Ate-
neo, Monterosa, Alcazaba o Si-
lex.

Juan Jesus Narvaez, Seed Te-
chnology & Quality Process, in-
dic6 que a través de la certifica-
cion GSPP, y en una zona
especialmente habilitada para
ello, Fit6 realiza un muestreo y
test de calidad sobre 10.000 se-
millas como minimo. Dicha can-
tidad se ajusta en funcidn del ta-
mafio del lote, en base a las
especificaciones definidas por la
certificaciéon GSPP.. De esta for-
ma, Fité tiene en Barcelona una

“La prevencion
del contagio de
enfermedades por
semillas es una cuestion
que nos preocupa, pero
sobre todo nos ocupa”

“Es importante
controlar la semilla,
pero es mas importante
producirla bien”

zona GSPP donde se realiza el
tratamiento, procesado y envasa-
do de estas semillas de tomate y
que cuenta con exhaustivas medi-
das de seguridad para acceder ta-
les como lavado de manos y des-
infectacion, eliminacién de polvo
de los zapatos, uso de vestimenta
desechable o desinfecciéon de
cualquier objeto que acceda a la
zona, entre otras.

Gracias a esta certificacion
GSPP, se garantiza que las semi-
llas de tomate de Fit6 salen al
mercado libres de Clavibacter, la
enfermedad que actualmente mas
afecta a este cultivo en todo el
mundo.

Sin fitosanitarios

En este afdn de mejora, la empre-
sa ha anunciado que, a partir del 1
de noviembre 2019, dejara de tra-
tar las semillas de solandceas y
cucurbiticeas, atendiendo las de-
mandas crecientes de la sociedad
en busca de la reduccién del uso
de pesticidas y preservacion del
medio ambiente, y en total cum-
plimiento de la normativa Euro-
pea vigente. “De esta manera da-
mos un paso mds hacia el
cumplimiento de los Objetivos de
Desarrollo Sostenible de la Agen-
da 2030 de las Naciones Unidas”,
han indicado.

Para dar este paso, en Semi-
llas Fit6 han incrementado sus
esfuerzos en prevencién y control
hasta la expedicion de todos sus
productos lo que ha supuesto que
se hayan

mejorado los sistemas de pro-
duccidn y extraccion de semilla y
que se hayan incorporado los ulti-
mos métodos de deteccién en su
laboratorio de Control de Calidad
para confirmar que la semilla esta
libre de cualquier hongo.

produccion.

Francisco Fernandez, Global Farm Manager de Fitd, durante su
explicacion de las medidas de seguridad que se realizan en el centro de

Hacia el control
del temido ToBRFV

on posterioridad a la

charla explicativa llevada

a cabo en la sede de Bar-

celona, los asistentes a
este encuentro tuvieron la opor-
tunidad de desplazarse hasta el
centro de produccién que Semi-
11as Fit6 tiene en Llavaneres don-
de, se ahond6 en nuevos retos del
control de virus emergentes
como el ToBRFV (Tomate
Brown Rugose Fruit Virus), un
Tobamovirus que afecta la fami-
lia de las solandceas, que se con-
tagia por contacto con virus muy
estales fuera de la planta hués-
ped.

Victor Sancho, director de
Produccion de Semillas Fit6, y
Francisco Fernandez, Global
Farm Manager de Fit6, ahonda-

ron en las distintas medidas de
control que desarrollan en los
centros de Semillas Fit6 para evi-
tar la posible contaminacién de
este y otros virus con, por ejem-
plo, andlisis de riesgos en agua,
personas o material vegetal.

Respecto al temido ToBRFYV,
Xavier Fitd, director de la Divi-
siéon de Horticolas, apunté que
“esta campafia puede ser critica”.
En cualquier caso, se congratuld
de que “cada afo que pasa y no
salta el virus en Espafia nos per-
mite ganar tiempo para encontrar
la resistencia”. De hecho, Fitd
cuenta en la actualidad con una
de las cuatro patentes para frenar
el virus de Nueva Delhi y su
préxima mision es atajar el To-
BRFV.

Vista general del interior de las instalaciones de Llavaneres.



88

almeria « Septiembre 2019

. MNoticiss
BASF presenta Dagonis®, un fungicida
efectivo en casi una veintena de cultivos

Es un compuesto a base de Xemium®, una nueva molécula disenada para obtener la mejor proteccién por mas tiempo

[ ] Almudena Fernandez

a capital almeriense fue

escenario, el pasado 11

de septiembre, del lan-

zamiento oficial de Da-
gonis®, el nuevo fungicida de
BASF que presenta mds de trein-
ta combinaciones para atajar las
principales enfermedades de has-
ta 18 cultivos.

La presentacién de Dagonis®
fue inaugurada por la delegada
provincial de Agricultura, Ardn-
zazu Martin, quien remarcé el
gran peso econdmico que supone
la agricultura en Almerfa. El en-
cargado de detallar las caracteris-
ticas de Dagonis® fue José Fran-
cisco Ferre, de BASF, quien
remarcé la “eficacia excepcio-
nal” de este fungicida debido a la
combinacién de difenoconazol y
xemium®, una nueva molécula
disefada por BASF para obtener
la mejor proteccién y por mds
tiempo. No en vano, xemium®
tiene la habilidad tnica de mo-
verse en ambientes tanto lipofili-
cos como hidrofilicos, llegando
asi rdpidamente al patégeno ob-
jetivo. Ferre también subray6 que
Dagonis® es un producto persis-
tente, compatible con programas

Cecilio Fernandez Vicente habld de los ensayos. /A. F. v.

IPM y que destaca por sus cortos
plazos de seguridad. Junto a Fe-
rre, Cecilio Ferndndez, responsa-
ble técnico de Cultivos Hortico-
las de BASF, explicé los
resultados de distintos ensayos
de campo donde se demuestra la

alta eficacia y persistencia de Da-
gonis® ante problemas de oidio
o alternaria de tomate y pimiento
en invernadero. En el caso de las
curcubiticeas, Dagonis® ha de-
mostrado ser beneficioso ante oi-
dio y micospharella.

-

Publico asistente a la presentacion. /A. F. V.

La cita, conducida por el pe-
riodista José Antonio Arcos, se
completd también con una intere-
sante ponencia de José Miguel
Mulet, profesor de Biotecnologia
de la UPYV, quien se detuvo a ex-
plicar los miedos alimentarios,

en la inmensa mayoria de los ca-
sos injustificados, que hay en la
actualidad. Mulet indic6 al res-
pecto que “hay informacién poco
fiable” y se lament6 de que el
“miedo vende” en una época en
la que la seguridad alimentaria
estd muy por encima de los nive-
les de hace solo un par de déca-
das.

El acto de presentacion de
Dagonis® lo cerré una mesa re-
donda en la que particip6 el se-
cretario general provincial de
Agricultura, José Antonio Alia-
ga; Manuel Galdeano, represen-
tante de Coexphal; Francisco
Conde, agricultor de Vicasol; y
Silvia Cifre, en representacion de
BASFE.

El 57% de los consumidores optan
por los envases sostenibles

Segun un estudio de AECOC ShopperView sobre frutas y hortalizas

CJA-FV.

1 57% de los consumido-

res estarfa dispuesto a pa-

gar mas por frutas y hor-

talizas envasadas en un
material respetuoso con el medio
ambiente. Ese es el dato que se
desprende de un reciente estudio
elaborado por la Asociacién de
Fabricantes y Distribuidores (AE-
COC), con la colaboracién de la
Asociacién Espafola del Cartén
Ondulado (AFCO) y su sello de
calidad para caja agricola UNIQ.
Ese porcentaje pone sobre la mesa
coémo la sostenibilidad es un fac-
tor cada vez mds decisivo a la hora
de ir a la compra.

El trabajo obtiene informa-
cién clave para el sector horto-
fruticola a través de unos indica-
dores que analizan el
comportamiento de compra y
consumo en Espafa y su evolu-
cién a lo largo del tiempo. Entre
los cambios y tendencias que
impactan en la adquisicion de
este tipo de productos frescos,
que representan el 13% de la
cesta de la compra del gran con-
sumo, la sostenibilidad destaca
como una de las grandes deman-
das del consumidor.

No en vano, al 45% de los
encuestados le gustaria encon-
trarse mds productos de proxi-
midad, de agricultores locales, y

uno de cada cuatro demanda un
packaging con menos impacto
medioambiental.

Consumo al alza
La encuesta, elaborada por la
plataforma AECOC Shopper-
View muestra que, a dia de hoy,
la mayoria de los consumidores
es consciente del impacto de los
envases y prefiere sus frutas y
hortalizas envasadas en material
biodegradable y reciclable, como
el papel y el cartén, tanto en
compra a granel como en bande-
jas.

En este mismo sentido, el es-
tudio apunta que el 73% de los
espafloles consume fruta una o

mas veces al dia, mientras el 47%
come hortalizas a diario. De esta
forma, los datos muestran una ten-
dencia alcista en el consumo.
Leopoldo Santorromén, presi-
dente de AFCO, sefial6 que “el re-
sultado obtenido en la investigacion
nos demuestra que el consumidor
proyecta su concienciaciéon por el
cuidado del medio ambiente y, por
ello, aprecia y valora los beneficios
de los envases sostenibles. La socie-

dad reclama que los frescos lleguen
a las tiendas en cajas ecoldgicas,
que cuiden la frescura del producto
e incluso alarguen su vida util, res-
petando el planeta y sus recursos.
Los fabricantes de cartén entende-
mos que los envases dejaron de ser
meros contenedores de alimentos y
ponemos todos nuestros esfuerzos
en desarrollar soluciones que contri-
buyan a mejorar su calidad, conser-
vacion, imagen y sostenibilidad”.
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Espana supero los dos
millones de hectareas en
produccion ecologica en 2018

Esta cifra supone un incremento del 8% en comparacion con el afio
anterior, segun el Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentacion

[ JE.S.G.

a superficie de agricul-

tura ecoldégica en 2018

se incrementd un 8§ por

ciento hasta llegar a los
2.246.474 hectdreas, segliin un
avance ofrecido por el Ministe-
rio de Agricultura, Pesca y Ali-
mentaciéon ofrecido el pasado
mes de agosto. De hecho, segiin
explica el informe, el nimero
de operadores bioldgicos alcan-
z6 los 44.282, es decir, un seis
por ciento mas frente al afio
precedente, de los que mds de
39.500 eran productores, 4.627
era procesadores y el resto co-
mercializadores, importadores
y exportadores. Asimismo, en
cuanto a las explotaciones ga-
naderas ecoldgicas, su superfi-
cie aument6 un 1,68 por ciento

respecto al ejercicio anterior,
destacando la mejoria en ovino
de leche (14,94 por ciento), en
bovino de leche (14,86 por
ciento) y en porcino (11,51 por
ciento).

Por otro lado, el Ministerio
de Agricultura apunta que res-
pecto a las industrias ecoldgi-
cas en 2018, se aprecia un
avance importante, con 7.670
industrias relacionadas con la
produccién vegetal, lo que su-
pone un incremento del 15, 13
por ciento respecto al afio pre-
vio, asi como 1.216 industrias
relacionadas con la produccién
animal, que indican un aumen-
to del 5,65 por ciento.

Segtin ha comentado Luis
Planas, ministro en funciones
de Agricultura, Pesca y Ali-
mentacién, la produccién eco-

l6gica es hoy “una realidad eco-
némica” en Espafia, ademds de
que contribuye a la creacién de
empleo y a la fijacion de pobla-
ciones.

Los estudios del Ministerio
sefialan que, en el futuro, se
prevé una expansion del consu-
mo y de la demanda de los pro-
ductos ecoldgicos, por estar en
linea con la evolucién de la de-
manda del consumidor.

Cifras

Aunque el gasto per cépita en
Espafia es aun bajo, el Ministe-
rio de Agricutura asegura que
se mantiene una tendencia al-
cista y se sitiia ya en 46,5 euros
por habitante y afio, cifra que
duplica los 21,85 euros que se
gastaban en productos eco en
2013.

Syngenta patrocina
un torneo de padel
dentro de su campaina
‘Pimientos Resistentes’

Esta accion se enmarca dentro del programa de
Responsabilidad Social Empresarial de la compania

C1TNalmeria

yngenta estd desarrollando

en Almerfa diversas accio-

nes en apoyo al deporte

con la idea de aunar una
labor de apoyo a la sociedad con
la promocioén de sus fuertes inver-
siones en la mejora del sector hor-
ticola en la provincia. Asi, en el
mes de septiembre se ha patroci-
nado el torneo de pddel Fitosur,
que se ha desarrollado bajo el slo-
gan de ‘Pimientos Resistentes’,
en referencia al reciente compro-
miso anunciado por Syngenta de
acelerar su innovacién por una
agricultura més sostenible en to-
dos sus cultivos. En particular en
el desarrollo de variedades de pi-
miento con mdximas resistencias
a plagas y enfermedades. Introdu-
cir variedades y tecnologias que

permiten alargar la vida media,
reduciendo pérdidas y desperdi-
cio alimentario, al mismo tiempo
que haciendo un uso adecuado de
insumos y recursos para su culti-
vo es uno de los compromisos de
Syngenta por una agricultura mas
sostenible.

El torneo se celebré en el Club
de Padel La Redonda, ubicado en
Santa Maria del Aguila. En el tor-
neo han participado més de 250
jugadores, divididos en diferentes
categorias y ha sido todo un éxito.
El péadel se ha convertido en una
modalidad deportiva que permite
un intenso ejercicio fisico a la vez
que favorece las relaciones perso-
nales, dos aspectos que Syngenta
ha querido apoyar, dentro de su
amplio programa de Responsabi-
lidad Social Empresarial relacio-
nada con el deporte.

PUBLICACION GRATUITA DE UN REPORTAJE

Smeria

fruit
aftractidon

FERLA INTERMALCPIMAL CEL SECTOR DE
FRUTAS ¥ HORTALIZAS

le invita a participar en la edicion de octubre
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TRES CUARTOS DE SIGLO

CASI celebra su 75 aniversario
en acto conmemorativo al que
asistieron mas de 2.500 personas

C1TNalmeria

ace 75 afios que un gru-

po de 95 agricultores de

las huertas y de la vega

de Almeria constituye-
ron la Cooperativa Provincial
Agricola y Ganadera San Isidro.
Tuvo su primer emplazamiento
en un pequeiio puesto del mer-
cado de la ciudad, desde el que
los productores comercializa-
ban su produccién, principal-
mente patata.

En la actualidad CASI se
ha convertido en una empresa
moderna que cuenta con 1.750
socios, 1.500 empleados, 2.000
hectdreas de produccién y un
volumen anual de 200 millones
de kilos, mayoritariamente to-
mate. Tiene ocho centros, entre
ellos la mayor subasta de tomate
y un centro automatizado para la
comercializacién de sus produc-
tos que se encuentra entre los
mds modernos del mundo.

Para celebrar estos tres cuar-
tos de siglo se reunieron mds de

2.500 personas, entre socios
y empleados, el pasado 14 de
septiembre donde disfrutaron
de un acto conmemorativo ce-
lebrado en las instalaciones de
la cooperativa en Los Partido-
res.

La velada estuvo ameniza-
da con musica en directo, una
cena de la que disfrutaron to-
dos los asistentes, asi como
brindis, photocall y un video
realizado para la ocasién en el
que aparecian imagenes del pa-
sado, una recreacion de la agri-
cultura de antes y los hallazgos
de los protagonistas del grupo
de investigacion de la Univer-
sidad de Almerfa.

El presidente de la coopera-
tiva, Miguel Vargas, comenz6
su intervencién trasladando el
apoyo de toda la masa social a
los productores afectados por
el temporal de la pasada sema-
na. Vargas reconoci6 el esfuer-
zo de los socios y los animé a
“seguir unidos para cumplir 75
afios mdés juntos”. Tuvo pala-

Los asistentes disfrutaron de una
gran velada. /FHALMERIA

bras de agradecimiento para
los socios que han estado mds
de 45 afios activos y para los
empleados que superan los 25
afios de dedicacion.

La celebracion estuvo reple-
ta de momentos especiales que
pusieron a flor de piel la sen-
sibilidad cada uno de los asis-
tentes. Fue una gran fiesta a la
altura de un acontecimiento que
convierte a CASI en la decana
del cooperativismo agricola de
Almerfa.

Y Switch’
CULTIVO

SANO

“Incipio®

) Suitch®

24 de septiembre
11:30-14:00h

L e '-._.-._-I Nnarcia Gran Pla
Cines Yelmo
squetas de Mar

R

24 DE SEPTIEMBRE EN ROQUETAS

Syngenta presenta Switch®
One, la nueva solucion
contra las podredumbres

C1TNalmeria

a casa de semillas Syngen-

ta presenta el 24 de sep-

tiembre de 11:30 a 14:00

en el Parque Comercial
Gran Plaza, Cines Yelmo, en Ro-
quetas de Mar, su nueva y eficaz
solucion contra las podredumbres
que afectan a los cultivos hortico-
las, Switch® One.

Para asistir a la presentacion
es necesario inscripcién previa,
que podrd realizarse en la web de
la empresa. Al finalizar el acto los
asistentes podran disfrutar de un
aperitivo.

Sobre la empresa
Syngenta es una de las principa-
les empresas biotecnoldgicas del
mundo, con mas de 28.000 em-
pleados en mds de 90 paises que
ofrecen soluciones a medida de
las necesidades individuales de
los agricultores de todo el mun-
do y que trabajan bajo un mismo
propdsito.

A nivel mundial, Syngenta
es la dnica compaiifa del sector
agribusiness que cuenta con una
oferta que integra soluciones efi-
caces en proteccion de cultivos y
produccién de semillas hortofru-
ticolas.

Vicasol conmemora el 40
aniversario de su fundacion en
una cena de gala con sus socios

C1TNalmeria

os socios de la cooperativa
almeriense Vicasol cele-

braron el 26 de julio una

cena gala a la que acudie-

ron alrededor de 2.500 personas
para conmemorar los 40 afios des-
de su fundacién. Sus socios fun-
dadores fueron los protagonistas
de la noche, junto a sus familias y
parte del equipo de la cooperativa.
El evento tuvo lugar en la sede

de Vicasol 1, en la Puebla de Vi-
car, donde se puso de manifiesto
la gran familia que es esta coo-
perativa con la proyeccién de los
audiovisuales protagonizados en
su mayoria por los socios que este

= TR
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Vista general del acto. /FHALMERIA.

afio cumplen 40 afios al igual que
la entidad.

Vicasol produce al afo mds de
240 millones de toneladas, cuenta
con casi 1000 socios agricultores,
mds de 2.500 trabajadores, ade-
md4s de con cuatro sedes logisticas.

&
S

1 ik

El presidente de Vicasol, Juan
Antonio Gonzdlez, destac6 que
la cooperativa se encuentra “en
el mejor momento de su historia,
y no lo decimos nosotros, lo po-
demos afirmar con rotundidad en
base a los datos que tenemos”.

Eurosol celebra su 20
aniversario el proximo 27
de septiembre en Vicar

C1TNalmeria

a empresa Eurosol cele-

bra el viernes 27 de sep-

tiembre su 20 aniversario

en sus instalaciones en
Vicar, a las 17:00 horas.

La empresa apareci6 en 1999,
afio desde el que suministran sus
productos a cadenas de supermer-
cados en Holanda, Suiza, Reino
Unido, Francia, Bélgica y Alema-
nia.

Ademds, cuentan con un gru-
po de clientes de exportacién en
el resto de Europa, asi como un
mercado nacional seleccionado.

Su objetivo es obtener produc-
tos seguros y aptos para el consu-
mo, siendo la primera empresa en
Espafia que obtuvo el certificado

de produccién integrada de AE-
NOR.

En Eurosol trabajan con pepi-
no, tomate, pimiento, berenjena y
melon.

Un total de 230 personas tra-
bajan en sus instalaciones, que
cuentan con una superficie de
més de 20.000 m2 y que estdn
dotadas de la mas avanzada tec-
nologia, donde se encargan de
procesar y envasar el producto.
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LUZ VERDE DE LA JUNTA DE ANDALUCIA

La ampliacion de las
depuradoras de El Ejido y Adra
ya es una “prioridad”

(] Rafa Villegas

a consejera de Agricul-

tura, Ganaderia, Pesca

y Desarrollo Sostenible

de la Junta de Andalucia,
la abderitana Carmen Crespo,
se desplazé a Madrid el pasado
lunes, dia 9 de septiembre, para
mantener una reunién con el
secretario de Estado de Medio
Ambiente, Hugo Mordn. En el
encuentro, mantenido en la sede
del Ministerio de Transicién Eco-
légica, la politica almeriense lo-
gré el si ministerial para incluir
como prioridades de la provincia
la tan demandada ampliacién de
las depuradoras de El Ejido, Adra
y Roquetas de Mar.

La reunién gir6é entorno tni-
camente a la necesidad de des-
bloquear la ejecucién de infraes-
tructuras hidraulicas de interés
general del Estado en la Comu-
nidad Auténoma de Andalucia.
Ademais, Crespo y Mordn avan-
zaron en la puesta en marcha de
proyectos que son claves para re-
ducir el estrés hidrico en la regién

y mitigar el impacto del cambio
climético en sectores estratégi-
Cos.

En cuanto al anuncio de prio-
rizar la ampliacién de las depura-
doras de las ciudades de Adra, El
Ejido y Roquetas de Mar, desde
la Consejeria de Agricultura, Ga-
naderfa, Pesca y Desarrollo Sos-
tenible de la Junta de Andalucia
hicieron hincapié en que se trata
de “obras fundamentales para
unas comarcas especialmente
afectadas por el cambio climati-

co y el avance de la desertifica-
cién”. Carmen Crespo recordd,
asimismo, que estas EDAR “su-
peran con creces los caudales
para los que fueron disefiadas de-
bido al aumento de la poblacién”.

Préximo encuentro
La consejera andaluza valoré
muy positivamente la reunidén

. con el secretario de Estado e hizo

hincapié en el “clima de colabo-
racion existente entre ambas ad-
ministraciones”.

Carmen Crespo adelant6é que
estos contactos con el Gobierno
central se van a mantener de for-
ma periddica para, segun incidio,
“avanzar en fechas, protocolos y
actuaciones”. En concreto, Cres-
po anuncié eque la proxima re-
unién se ha fijado ya para el dia
16 de octubre. La consejera quiso
dejar claro que “Andalucia nece-
sita que el Gobierno le eche una
mano con el fin de avanzar en
proyectos clave para una comu-
nidad con muchas necesidades en
materia de agua, tanto para abas-
tecimiento como para regadio”.

AMFAR activa un programa para
facilitar la incorpacion de la mujer
rural a la actividad economica

[ JR.V.A.

a Federacién de Muje-

res y Familias del Am-

bito Rural (AMFAR)

aprobé la puesta en
marcha, el pasado 11 de septiem-
bre, de un programa nacional que
va a desarrollar en nueve comuni-
dades auténomas con el objetivo
de fomentar la incorporacion de
las mujeres a la actividad econ6-
mica.

El corpus del programa tie-
ne como objeto potenciar la in-
corporacion de las mujeres a la
actividad agraria, impulsando
la titularidad compartida en las
explotaciones agricolas, dar a
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conocer las oportunidades que
ofrece la Politica Agraria Comtn
(PAC), asi como el acceso de
las mujeres a los 6rganos de go-
bernanza de las organizaciones
profesionales agrarias, las coo-
perativas, y otras entidades rela-

Junta Directiva de AMFAR. /FHALMERIA

cionadas con la actividad agraria
y el desarrollo rural.

El programa se desarrollard
en Andalucia, Aragén, Canarias,
Castilla y Ledn, Castilla-La Man-
cha, Comunidad Valenciana, Ex-
tremadura, Murcia y Madrid.

LIMITES MAXIMOS DE RESIDUOS

it

Destruyen una partida de
pimiento de Holanda por su
alto contenido en flonicamida

[ IR.V.A.

1 Sistema de Alerta
Répida de Alimentos
de la Unién Europea
(RASFF, por sus si-
glas en inglés), notificé a finales
de agosto la destruccién de una
partida de pimiento procedente
de Holanda por contener 0,52 mi-
ligramos por kilo muestreado de
flonicamida, un insecticida que
tiene fijados el Limite Maximo de
Residuos (LMR) en 0,3.

Los andlisis y el aviso lo die-
ron las propias autoridades ho-
landesas competentes en la ma-
teria, que realizaron las analiticas

‘Sabores Almeria, presente en Andalucia Sabor

oportunas el dia 6 de agosto. No
obstante, parte de la partida del
pimiento ya se habia distribuido
a Alemania y Lituania.

La RASFF hizo publico el
aviso 14 dias después, el dia 20
de agosto, donde se recogia que
la partida de pimiento de Holan-
da paralizada contenia 1,7 veces
mas flonicamida del permitido en
el &mbito comunitario.

Cabe recordar que la flonica-
mida es un compuesto orgdnico
de piridina, que se utiliza habi-
tualmente en la agricultura como
insecticida en pulgones, ademas
de para combatir moscas blancas

y trips.

‘Sabores Almeria’, marca gourmet de la Diputacién Pro-
vincial, participara entre los dias 23 y 25 de septiembre en
la feria agroalimentaria sevillana ‘Andalucia Sabor’, que se
celebra en el Palacio de Exposiciones y Congresos FIBES.
El stand serd de 160 metros cuadrados donde expondran sus
productos 12 empresas almerienses. Se trata, concretamente,
de La Gergalefia, Castillo de Tabernas, Pefia Cruz, Lorusso,
Biosabor, Luxeapers, La Bujaldona, Licorex Cizey y Crema
Bailada, Jamones Segura, Miel Sierra Filabres, Oleo Alman-
zora, asi como Toma & Toma. /r v A
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. Eres fabricante de
abonos

acaricidas

fungicidas

fertilizantes

insecticidas

desinfectantes

fitofortificantes

bioestimulantes

correctores de carencias
acondicionadores de suelo, etc.?

Sigue leyendo. Esto te interesa.

Publicamos, , la informacién
sobre dos de sus productos en
la nueva edicion de

Guia de Nutricién y Proteccioén Vegetal
del Anuario Agricola de 2019.

Mandanos un email a y te enviamos
los formularios y las instrucciones para que puedas
formar parte de esta edicion dentro del Anuario Agricola,
que se distrbuira en todo el sector hortofruticola
almeriense, sobre todo en almacenes de suministros
agricolas, cooperativas, subastas de frutas y hortalizas
de la zona y entre todos nuestros sucriptores.
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El campo murciano sufre graves danos debido a

las inundaciones provocadas por la gota fria

[ ] Jessica Valverde

a Region de Murcia se vio

afectada por la gota fria,

que mantuvo a la comuni-

dad en alerta desde el jue-
ves 12 de septiembre hasta el sa-
bado 14 debido a las fuertes
lluvias que se esperaban. Las zo-
nas mads afectadas por el temporal
han sido San Javier, que registré
un total de 333,6 litros por metro
cuadrado, Torrepacheco, con 261
litros por metro cuadrado o la ca-
pital murciana con 216,1 litros
por metro cuadrado, segin los da-
tos recogidos por la AEMET. De-
bido a las precipitaciones se pro-
dujo el desbordamiento del cauce
del rio Segura, causando graves
inundaciones que han provocado
graves dafios en el campo murcia=
no.

La Asociaciéon Agraria de Jo6-
venes Agricultores (ASAJA) de
Murcia ha reclamado que se acti-
ve el Fondo de Solidaridad de la
UE para ayudar a los afectados
por la gota fria en la Region ante
las pérdidas multimillonarias que
se han producido.

Segtin ha explicado el secreta-
rio General de ASAJA Murcia,
Alfonso Galvez Caravaca, “ante
las graves y grandes pérdidas ocu-
rridas tanto en el sector agroali-
mentario murciano como también
en la sociedad y economia de
nuestra Regioén, entendemos que
es fundamental y prioritario que
se obtengan ayudas econdmicas
para todos los afectados a través
del Fondo de Solidaridad de la
UE, creado para atender situacio-
nes extraordinarias como la que
hemos vivido recientemente”.

ASAJA Murcia ha valorado
como ‘“‘desastrosas” las conse-
cuencias del temporal en el cam-
po murciano. Su secretario gene-
ral mostré su preocupacién por
muchas zonas del Campo de Car-
tagena “el agua ha sido devasta-
dora, también en Beniel, en Mur-
cia las pedanias de Alquerias y El
Raal y otros muchos municipios,
por lo que entendemos que es fun-
damental y respaldamos total-
mente la peticién de Zona Catas-
tréfica de la  Comunidad
Auténoma al Gobierno de Espa-
fa”.

Por su parte, la Unién de Pe-
quefios Agricultores y Ganaderos
(UPA) describieron los efectos
del temporal como dramaticos
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Hay mucha
preocupacion por los
citricos, por los dafios
que puedan tener los
arboles al inicio de la

campana

para las personas, sobre todo por
las irremplazables pérdidas hu-
manas, y “muy dafiinos” para la
agricultura en amplias zonas del
pais.

Desde UPA afirman que “atn
es pronto para cuantificar los da-
fos, pero si podemos asegurar
que serdn enormes”. Apuntan
que hay importantes infraestruc-
turas destrozadas, cosechas de
huerta anegadas y en muchos ca-
sos perdidas, la vendimia se en-
cuentra paralizada y existen da-
flos adn por conocer en campos
de citricos, frutales, olivos y ex-
plotaciones ganaderas, muchas
de ellas incomunicadas por el
agua.

La organizacién ha pedido la
declaracién de zona catastréfica
en las 4reas afectadas y que se ar-
ticulen ayudas para los agriculto-
res y ganadores que hayan sufrido
dafios. Uno de los mds graves es
el que ha experimentado el canal
del Trasvase Tajo-Segura, que re-
vent6 en dos zonas, Molina de Se-
gura y La Aparecida, justo entre
Murcia y Alicante.
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En UPA demandan actuacio-
nes de urgencia para reparar esas
infraestructuras “con la méaxima
urgencia”.

Ademads, piden la moviliza-
cion de la Comisiéon Europea
para que active el Fondo de Soli-
daridad de la Uni6én Europea y
sufrague las pérdidas, como ya
hizo, por ejemplo, con los fend-
menos meteorolégicos extremos
que tuvieron lugar en 2018 en
Rumania, Italia y Austria.

Mar Menor

El pasado 16 de septiembre el
Grupo de Ecologia Lagunar ini-
ci6 el anilisis del estado del Mar
Menor tras el episodio de lluvias
vivido, mantuvieron una reunién
para realizar un primer informe
de los dafos que el ecosistema
del Mar Menor ha sufrido debido
a las lluvias torrenciales vividas.

El consejero de Agua, Agri-
cultura, Ganaderia, Pesca y Me-
dio Ambiente de la Region de
Murcia, Antonio Luengo, presi-
di6 el encuentro en el que tam-
bién estuvieron presentes repre-
sentantes de  universidades,
cientificos y técnicos de la admi-
nistracion regional y estatal, ade-
mads de otros miembros del Co-
mité Cientifico.

Luengo explicé que “ain es
pronto para conocer con detalle
de qué forma las fuertes lluvias
van a afectar a su estado, a su flo-
ra y fauna. Lo que estd claro es

que el incremento del nivel del
mar y los arrastres producidos
han provocado un aumento de la
turbidez del agua y un descenso
de la salinidad, lo que puede oca-
sionar una proliferacién de fito-
placton en los préximos dias”.

Durante dicha reunién los ex-
pertos trasladaron sus opiniones
y los primeros andlisis, destacan-
do que “se ha producido una en-
trada de agua muy elevada, con
alta concentracion de sedimen-
tos, que podria tener efectos so-
bre la fauna y la flora muy nega-
tivos”. A pesar de ello, “la
situacién podria restablecerse
con el paso de los dias, y serd en-
tonces el momento de evaluar si
se han producido dafios a medio
o largo plazo”, declar6 el conse-
jero.

En la reunién también se ha-
bl6 de los trabajos realizados los
ultimos dias, Luengo explicé que
“estamos recopilando datos e
iméigenes aéreas para poder ac-
tuar lo antes posible. A esto se
suma una plataforma online que
vamos a poner a disposicién de
cualquier persona que quiera
aportar imdgenes que nos ayu-
den a conocer de forma mas de-
tallada de qué forma el agua ha
transcurrido por el entorno del
Mar Menor y como ha llegado
hasta é1”. Ademas, se ha iniciado
la campafia de muestreo y segui-
miento “con el objetivo de cuan-
tificar los sedimentos que han

entrado al Mar Menor”, detalld
el consejero, en colaboracion
con la Universidad de Murcia y
la Universidad Politécnica de
Cartagena.

Medidas adoptadas

Como medidas urgentes, se re-
forzé el trabajo de las brigadas
de limpieza, tanto en personal
como en maquinaria disponible,
que completardn la labor del bar-
co Limpiamar, que se encuentra
limpiando el Mar Menor, hacien-
do especial hincapié en la retira-
da de objetos arrastrados por la
riada.

Antonio Luengo también ex-
plicé a los medios, en relacién a
las medidas adoptadas con ante-
rioridad para evitar la llegada de
agua al Mar Menor, que “los in-
vestigadores estan evaluando los
beneficios que ha supuesto la
instalacién de barreras vegetales
en la zona sur de la laguna”. A lo
que afiadi6 que “es necesario re-
iterar una vez mas la necesidad
de tener una planificacién ade-
cuada del territorio afectado para
evitar que, cuando tenemos llu-
vias torrenciales, se sigan produ-
ciendo estos dafios”, explicé An-
tonio Luengo, “algo para lo cual
pido el compromiso del Gobier-
no de Espafia, para que ejecute
ya las actuaciones necesarias
para evitar este tipo de dafios en
el Mar Menor”, apunt6 finalmen-
te el consejero.
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Miraé'traslaa "
al Rey la necesidad de
grandes pactos de Estado

Aboga por acuerdos en materia de agua, infraestructuras y

financiacion autondmica

[]J.v.s.

I presidente de la Re-

gién de Murcia, Fer-

nando Loépez Miras,

traslad6é el pasado lu-
nes 9 de septiembre al rey Feli-
pe VI la necesidad de realizar
pactos en materia de agua, in-
fraestructuras y financiacién
autondémica, ademds de la
“disposicion absoluta de hacer
més Espafia desde la Region de
Murcia”, tras ser recibido en
audiencia en el Palacio de la
Zarzuela.

Miras apunt6 que “he trans-
mitido al Rey Felipe VI la ne-
cesidad de que en Espana se
pueda alcanzar un acuerdo na-
cional que entienda el agua y

las politicas hidricas como po-
liticas de Estado”, ademas, en-
fatiz6 que dicho acuerdo debe
servir para “hacer un reparto
solidario de ese recurso entre

“He transmitido al Rey
Felipe VI la necesidad
de que en Espana se
pueda alcanzar un

acuerdo nacional que
entienda el agua y las

politicas hidricas como
politicas de Estado ”

todos los espafioles por igual”.

Loépez Miras también infor-
moé al monarca de la “necesi-
dad de avanzar para tener las
mismas infraestructuras que el

resto de los espaifioles, como la
Alta Velocidad”, y record6 los
problemas que sufren las co-
munidades auténomas por las
entregas a cuenta del sistema
de financiaciéon que garantice
la igualdad y la no discrimina-
cién entre el conjunto de los
espafioles”.

El presidente de la comuni-
dad también se refiri6 a la
creacién de empleo y al creci-
miento econémico como dos
asuntos en los que “la Region
de Murcia tiene que seguir
siendo lider en Espafa”, y
apunt6 al turismo y a la indus-
tria agroalimentaria como dos
sectores fundamentales para
lograr ese objetivo.

Delegacion murciana que participd en Asia Fruit Logistica de Hong Kong.

Seis empresas
murcianas preparan
el primer envio de
uva de mesa a China

Vietnam también abri sus puertas al primer
cargamento de este producto procedente de la Region

[]J.V.s.

as empresas Moyca, Gra-

pes, Frutas Esther, Frutas

Torero, El Ciruelo, Fru-

tas Maripi y Blancasol
realizardn la semana del 16 de
septiembre el primer envio de
uva de mesa a China, segtn in-
formé Apoexpa.

Siendo la Regién de Murcia
la primera productora y comer-
cializadora de este producto,
ha conseguido el permiso de
las autoridades chinas para en-
trar en el gigante asidtico. Re-
cientemente, también Vietnam
abri6 sus puertas al primer car-
gamento de 100.000 kilos de
uva de mesa de la Regidn.

Tras haber superado las tra-

bas burocréticas del protocolo
de exportacidn, los producto-
res murcianos han tenido un
contacto directo con los impor-
tadores en la feria Asia Fruit
Logistica, celebrada la semana
del 13 de septiembre en Hong
Kong, donde la uva de mesa
centr6 la atencién en los stands
de la Regioén dentro del pabe-
l16n ICEX, organizada por el
Info y Apoexpa.

La delegacién murciana,
ademds, ha contado con la pre-
sencia de AMC Group, Horti-
beria, Gruventa, Hispagroup y
Soummy Fruits junto a una
amplia muestra del resto de
frutas y hortalizas.

El Gobierno regional exige al Estado firmeza y rigor en la
defensa del memorandum del trasvase Tajo-Segura

[JJ.v.s.

1 Gobierno Regional exi-

gi6 el jueves 5 de sep-

tiembre al Estado firmeza

y rigor en la aplicacién de
las reglas de explotacidon que han
sido definidas en base al memo-
randum del trasvase Tajo-Segura,
fruto del consenso alcanzado en-
tre todas las comunidades impli-
cadas.

El consejero de Agua, Agri-
cultura, Ganaderia, Pesca y Me-
dio Ambiente, Antonio Luengo,
se reuni6é con la ministra para
la Transicién Ecoldgica en fun-
ciones, Teresa Ribera, a quien
le entregé el informe técnico
sobre caudales ecoldgicos, ela-
borados por el Sindicato Cen-
tral de Regantes del Acueducto
Tajo-Segura, que garantiza la
continuidad del trasvase con el

régimen del funcionamiento ac-
tual.

Luengo explicé que “este in-
forme confirma que las actuales
condiciones del memorandum
mantienen el caudal ecoldgico
del Tajo” y sefial6 que la minis-
tra “nos ha confirmado que no se
plantea poner fin al trasvase”.

Por ello, el consejero recordd
que el trasvase es la mejor herra-
mienta que tiene el Sureste espa-

ol para luchar contra la deserti-
ficacién y ofrecié al Ministerio la
colaboracién del Gobierno Regio-
nal para impulsar un Pacto Nacio-
nal del Agua “que incluya todas
las infraestructuras necesarias para
poder hacer un reparto equitativo,
solidario y equilibrado del agua no
solo en la Regién de Murcia sino
en toda Espafia, una cuestién en
la que la ministra coincide con el
Gobierno regional”.
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