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ACTUALIDAD

Agroiris y CASI ultiman sus fusiones para iniciar
la préxima campafia en una posicion de liderazgo

La entidad que dirige Juan Antonio Diaz Planelles ha acordado en Asamblea General ultimar el proyecto de fusién con Ejidoluz.

Por su parte, la mayor cooperativa de tomate de Europa, CASI, dirigida por José Maria Anddjar, llevara la adquisicién de
Agrupalmeria a la Asamblea General del préximo 20 de julio, en la que los socios decidiran el resultado final de esta propuesta.
Con la realizacién de estos proyectos, ambas entidades se convierten en gigantes de la exportacion almeriense. pagina 4
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Opinion

ste afio ha sido bastante ati-
Epico en la agricultura alme-

riense: precios altos en casi
todas las hortalizas desde octubre a
mayo, ausencia total de la presen-
cia de las organizaciones agrarias y
empresariales hasta que se produjo
la reivindicacion de la bajada de im-
puestos a Hacienda y desaparicion
de las bajadas repentinas e injustifi-
cadas de las cotizaciones agrarias.

Ha sido un afio en calma desco-
nocido y las causas no estan claras.
(Ha sido por la climatologia? ;Ha
sido por el efecto de la concentra-
cion de la oferta? O simplemente ha
sido una suma de factores incontro-
lados que atranquilo con cotizacio-
nes aceptables. Nadie se pone de
acuerdo al respecto, pero parece que
la rentabilidad ha vuelto y se ha ins-
talado en el campo almeriense.

He aqui mis temores. ;No habre-
mos dejado pasar un afio tranquilo
para ordenar mejor un sector que tan-
to ha padecido el saqueo de la Gran
Distribucion? La respuesta la vamos
a saber dentro de unos meses, en oc-
tubre muy posiblemente. Si conti-
nuan las buenas cotizaciones, po-
dremos interpretar que las medidas
puestas en marcha estan dando re-
sultado, especialmente aquellas en-

JAno perdido?

[l José Antonio Gutiérrez.
Periodista

Ha sido un afo en
calma desconocido y las
causas no estan claras.
¢Ha sido por la
climatologia? ;Ha sido
por el efecto de la
concentracion de la
oferta? O simplemente
ha sido una suma de
factores incontrolados
que ha dado como
resultado un aio
tranquilo con
cotizaciones aceptables.

caminadas a concentrar la oferta. Por
contra, si volvemos a las andadas,
habremos dejado pasar una campa-
fia unica para habernos sentado en
la mesa a negociar un futuro mejor
para el campo. No se sabe, pero lo
sabremos.

Esta campaiia hemos encontrado
cambios significativos en la comer-
cializacion. El principal es que aque-
llos que abarataban los precios por
lanecesidad de buscar circulante han
tenido limitada su actividad por fal-
ta de financiacion, algunos han cai-
do y otros han desaparecido.

Por otra parte, se han notado mas
profesionales entre 'los sefiores' del
sector. Ha sido posible el dialogo,
no con la certeza y la confianza de-
seada, pero los amagos que se han
hecho han dado algtin resultado.
Igualmente, el 'liderazgo' rancio de
algunos dirigentes parece haber des-
aparecido y manda la efectividad
economica.

Otro hecho significativo es que la
Gran Distribucion ha advertido cier-
ta madurez en el comportamiento

del sector exportador almeriense.
Muchos supermercados han plan-
teado una oferta a la baja cuando han
comprado en origen como medida
para protegerse de las bajadas re-
pentinas de un producto. Siempre
han intentado evitar que la misma
hortaliza estuviese en el expositor
de la competencia con un precio mas
barato.

Lo que si es cierto es que la agri-
cultura almeriense ha demostrado
una fortaleza inesperada en los mo-
mentos de la mas cruda crisis mun-
dial. Ello evidencia que este sector
es de nuevo objeto de inversiones,
mientras otros han quedado total-
mente olvidados. Parece que es cier-
to aquello de “la gente deja de com-
prar coches o casas, pero no deja de
comer, incluso en momentos de es-
casez de dinero”.

Aun asi, cabe una tltima reflexion
surgida de los comentarios de algu-
nos exportadores. ;Por qué ha sido
un afio para los agricultores y no para
las empresas exportadoras? Si, los
agricultores si han tenido una cose-
cha aceptable, pero muchas entida-
des exportadoras se quejan de que
no ha sido “un afio de bienes”. Para
algunos, la respuesta esta en que las

entidades han iniciado una pugna
por el productor que antes no se ha-
bia dado con tanta intensidad. Ade-
mas de la concentracion de la ofer-
ta por compra o absorcion, hay en-
tidades que quieren ganar cuota de
mercado atrayendo a los producto-
res con nUevos Servicios, precios en
las hortalizas y otras maniobras que
cuestan un dinero que no termina
saliendo de la propia comercializa-
cion de las hortalizas. Todo esto ha
hecho que los agricultores se sien-
tan, por una vez, los mas deseados
del campo almeriense. Hace muy
poco eran los ultimos para ganar y
los primeros para perder. Este afio
eso no ha sido asi, al menos hasta
mayo.

Dejando aun lado la segunda fase
de la temporada de primavera, el
campo ha gozado de una rentabili-
dad olvidada en el tiempo y que ha
venido como 'agua de mayo'. Espe-
remos que todo lo apuntado en este
articulo sean signos de cambio para
el bien y la evolucion del sector y
no nos acordemos en la campaiia pro-
xima de la 'calma chicha' que nos
hubiera permitido negociar, orde-
nar y crear un futuro mas comodo
para agricultores y empresarios.
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Actualidad

NECESARIA

Organizaciones agrarias y FAECA hacen
frente comun por una rebaja fiscal

La subida continuada de los
costes de produccion y el
menor precio de venta
alcanzado la campafa
pasada requieren ayudas

M Rafa Villegas

| fuerte y prolongado incre-
ento de los costes de los in-
sumos, unido a unos ingresos que
la campatfia pasada, la que consta
para la tltima declaracion de la ren-
ta, siguieron con la ténica descen-
dente de los wltimos afios ha lleva-
do al sector a unirse para intentar
lograr la rebaja fiscal que les niega
el Ministerio de Agricultura, Ali-
mentacion y Medio Ambiente (MA-
GRAMA).

Para intentar hacer cambiar de
opinidn al ministro Miguel Arias
Cafiete, las tres organizaciones agra-
rias con mas peso en la provincia,
como son COAG, ASAJA'y UPA,

EJERCICIO AGRICOLA 2013/2014

l Los firmantes del manifiesto, el moderador del acto y David Uclés. /rHALMERIA

han firmado un manifiesto, junto a
la Federacion de Cooperativas de
Almeria (FAECA) en favor de la
consecucion de una fiscalidad sen-
sible con los productores de frutas
y hortalizas de la provincia.

La firma del manifiesto se llevo
acabo en la sede de Cajamar, don-

de el director del Servicio de Estu-
dios de la Fundacion Cajamar Caja
Rural, David Uclés, mostro6 el re-
punte experimentado en los costes
de produccion de las explotacio-
nes hortofruticolas de la provincia
en los ultimos afios y la tendencia
que en cambio estan sufriendo los

precios en origen. Uclés ha sefia-
lado que, ante esta situacion, “nos
encontramos con diversas estrate-
gias que se estan produciendo para
luchar contra esta pérdida de mar-
genes, como el incremento del ta-
mafio de las explotaciones, la bus-
queda de nuevos nichos de merca-
dos mas especializados y la mejo-
ra de nuestra capacidad de manio-
bra en los mercados”.

Lo que es un hecho preocupante
es que, como ha subrayado Uclés,
“desde el afio 89 se viene produ-
ciendo esta caida en el censo, lo cual
significa que unos 4.000 6 5.000
agricultores han abandonado la ac-
tividad en los tltimos afios”.

En opinion de los firmantes del
manifiesto, si la fiscalidad se ajus-
ta a la situacion economica real del
sector, sera el propio sector el que
revierta sus ingresos en la provin-
cia, ya sea en modernizacion, in-
novacion y empleo.

Sin embargo, el ministro Arias

Caifiete no estd muy por la labor.
Asi, el mismo dia comunicaron des-
de el MAGRAMA que “para que
se produzca una reduccion del in-
dice es necesario, como criterio ge-
neral, que se justifique una impor-
tante merma de rendimiento en la
produccion o ambito territorial afec-
tado por una circunstancia excep-
cional. Por lo tanto, se trata de una
medida excepcional para situacio-
nes excepcionales”.

Del mismo modo, desde el Mi-
nisterio de Agricultura han insisti-
do en que se trata de “ajustar la pre-
sion fiscal a la realidad cambiante
de las cosechas, algo propio del cli-
ma mediterraneo. De lo contrario,
el sistema podria entenderse como
una ayuda encubierta al sector, algo
que va en contra de la normativa
comunitaria”. Respecto a las pro-
ducciones horticolas en inverna-
dero, el MAGRAMA considera que
los datos del seguro agrario “no
arrojaron valores de siniestralidad
importantes” y que “ los datos de
los Avances de Superficies y Pro-
ducciones de Cultivos, que publi-
ca la Junta de Andalucia, no refle-
jan para la provincia de Almeria
mermas de produccion resefiables
en las distintas producciones de hor-
talizas de invernadero”.

Cajamar destina 300 millones de
euros a financiar la nueva campaiia

Caj amar sigue demostrando
su compromiso por el sec-
tor agrario almeriense y ya se ha
comprometido a poner en mar-
cha una linea de financiacion para
la préxima campaia agricola al-
meriense de 300 millones de eu-
ros. Concretamente, la entidad
financiera almeriense va a ofre-

cer préstamos preconcedidos para
acometer las inversiones inicia-
les de la proxima campafia. Los
agricultores ya estan recibiendo
en sus domicilios una comuni-
cacion en la que se detalla tanto
la financiacion que les ha sido
concedida como la que podran
disponer simplemente con el he-
cho de confirmar la propuesta en
su oficina.

Asi, la entidad muestra su com-
promiso con el sector hortofru-
ticola y vuelve a adelantarse a
las necesidades de los agricul-
tores, aportando soluciones para
que puedan planificar la proxi-
ma campaia.

Los agricultores cuentan, ade-
mas, con un amplio abanico de
productos y servicios especifi-
cos como la Tarjeta Agrofuerte,

ll Sede de Cajamar Caja Rural, situada en Almeria capital. /FHALMERIA

sistema de pago flexible para
compra de suministros; el Prés-
tamo Campana Agricola, con un
plazo de hasta 12 meses; finan-

ciacion para la compra de plas-
tico, asi como una linea de fi-
nanciacion para jovenes em-
prendedores Agro.
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CONCENTRACION DE LA OFERTA

Agroiris y CASI ultiman sus fusiones para
iniciar la campana en una posicion de liderazgo

La empresa ejidense ha dado
ya el dltimo paso para la
fusion con Ejidoluz y CASI
votara el dia 20 de julio la
compra de Agrupalmeria

[l Isabel Fernandez

groiris y CASI ultiman es-

tos dias sus diferentes pro-
cesos de concentracion de la ofer-
ta con vistas a iniciar la préxima
campaifia, la 2013/2014, en una
posicion de liderazgo dentro del
sector hortofruticola provincial.
En el caso de la comercializado-
ra ejidense, el pasado 19 de ju-
nio, su asamblea daba el Gltimo
paso para culminar el proceso de
fusion por absorcion de Ejido-
luz, que deberd estar finalizado
en la primera quincena de sep-
tiembre. Ya el pasado 27 de fe-
brero, cada una de las empresas
en sus respectivas asambleas votd
a favor de una integracion que ve-
nia a culminar el acuerdo comer-
cial que mantenian desde el afio
2006. Gracias a este acuerdo, los
agricultores de Ejidoluz pasaran
a formar parte de Agroiris, que
vera incrementado tanto su vo-
lumen de producto comerciali-
zado como su facturacion: 200
millones de kilos y casi 180 mi-
llones de euros.

Yaen 2011, Agroiris se hizo con
Mayba, a través de una fusion por
absorcion. Justo un afio antes, la
empresa que dirige Juan Anto-
nio Diaz Planelles habia adqui-
rido Campoalmeria, pertenecien-
te al Grupo Dunia. Gracias a am-
bos acuerdos, la SAT ejidense se
posiciona como la mayor comer-
cializadora de pimiento de la pro-
vincia, con unos 60 millones de
kilos de este producto al afio.

Por su pate, CASI cerré a prin-
cipios de junio un acuerdo para
hacerse con Agrupalmeria, co-
mercializadora también de toma-
te perteneciente al Grupo Fema-
go. De llevarse a cabo la opera-
cion, que podria formalizarse por
un maximo de 18 millones de eu-
ros, la cooperativa de La Cafa-
da veria aumentada su factura-
cion en 30 millones de euros en
apenas un afo.

Tras meses de negociaciones,
cuando José Maria Andujar fue
reelegido presidente de la mayor
cooperativa de tomate de Euro-
pa, se decidieron a dar este paso.

ll Juan Antonio Diaz Planelles, director general de SAT Agroiris. /FHALMERIA

Pese a que ya esta todo practica-
mente cerrado, CASI quiere lle-
var esta decision a su Asamblea
General, que tendra lugar el pro-
ximo 20 de julio. Y es que, se-
gun ha afirmado el presidente de
la cooperativa, quieren que “los
propios socios valoren la opera-
cion”.

De absorber, finalmente, Agru-
palmeria, CASI estaria muy cer-
ca de liderar el mercado europeo
de tomate, una de las aspiracio-
nes a las que ya hizo referencia

la nueva junta directiva de la co-
operativa que, solo este afio, pre-
vé facturar mas de 200 millones
de euros, fruto de la comerciali-
zacion de 230 millones de kilos
de tomate.

Tanto Agroiris como CASI es-
tan intentando ultimar sendas ope-
raciones para que, cuando co-
mience la nueva campana, todo
esté mas que solventado acorde
a lo que establecen los plazos le-
gales y tanto la una como la otra
puedan comenzar a operar, aho-

ra con mayor dimension. Asi-
mismo, gracias al esfuerzo de am-
bas se habra dado un importante
paso para concentrar la produc-
cion y, por ende, la comerciali-
zacion de los dos productos mas
importantes de la provincia, como
son el pimiento y el tomate. Y es
que, si la SAT ejidense se ha con-
vertido en la referencia para la
compra de pimiento en Almeria,
en el caso de la cooperativa que
dirige José Maria Andtjar, refor-
zard su posicién como mayor co-

mercializadora de tomate de Eu-
ropa.

OTRAS OPERACIONES
Las de CASI y Agroiris son, a
priori, las dos operaciones de con-
centracion de la oferta que habran
cuajado antes de que comience
el ejercicio agricola 2013/2014.
Asi, y para el proximo afo, el sec-
tor estara algo menos atomizado,
con algunos grandes grupos que
seguirdn trabajando para conse-
guir una mayor viabilidad para
sus empresas y una mayor renta-
bilidad para sus agricultores. Jun-
to a CASl y Agroiris, se sitian em-
presas como Grupo Agroponien-
te, que podria seguir interesada
en hacerse con Nature Choice, u
Hortofruticola Costa de Almeria,
que hace ahora justo un afio se ha-
cia con Cehorpa, desgajada de
Agrupaejido. Junto a ellas, Al-
héndiga La Unidn sigue siendo
una de las empresas con mayor
peso especifico en el sector hor-
tofruticola de la provincia.
Unica Group, con la reciente in-
corporacion de Biosabor, o Ane-
coop son otros de los ejemplos
que, hoy por hoy, existen en la
provincia de concentracion de la
oferta y que caminan por la sen-
da que ya estableciera la Admi-
nistracion andaluza hace mas de
una década.
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?(l FINANCIACION
““ CAMPANA

20/‘ 8 AGRICULTURA INTENSIVA

Ayer,
hoy y siempre.

La agricultura intensiva, como todos los afos, cuenta con Cajamar Caja Rural.
Para financiar la Campana 2013, por supuesto, y para todo lo que necesite.

Desde nuestros origenes, este ha sido nuestro campo. Y al agricultor le ofrecemos lo mejor de nosotros.
Dia a dia. En su oficina mas proxima. Con la cercania, el conocimiento y las soluciones financieras que busca.
Sean las que sean. Asi ha sido siempre. Y asi siempre sera.

Este es nuestro compromiso con nuestro campo. Forma parte de nuestro ADN.

Q cajamar §
CAJA RURAL

{‘JHecuge ya

= en tuoficina -
I3 Guiade Cultivo
lntensmu 2013.
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PERIODO 2014-2020

CRECEN UN 14%

Espaiia consigue “la practica totalidad” de
sus reivindicaciones en el acuerdo de la PAC

El Gobierno se felicita por los
logros alcanzados, mientras
que UPA pide “prudencia” y
COAG echa en falta mayor
apoyo para los horticultores

M Isabel Fernandez

¢ ¢Espafia ha conseguido la prac-
tica totalidad de sus reivindi-
caciones en la reforma de la Poli-
tica Agraria Comun (PAC)”. Asi
de satisfecho se mostré el minis-
tro de Agricultura, Alimentacion
y Medio Ambiente, Miguel Arias
Caiiete, tras el acuerdo alcanzado
por los ministros de Agricultura
de la Union Europea (UE) el pa-
sado 27 de junio en Luxemburgo
para reformar la PAC. Para Arias
Catiete, el nuevo texto “mejora sen-
siblemente el acuerdo alcanzado
en marzo” y fija ahora un “mode-
lo que garantiza la viabilidad y da
margen para orientar a nuestra agri-
cultura para que sea activa”.
Entre los logros alcanzados por
Espaiia se encuentra el hecho de
evitar que se aplique en el pais la
llamada ‘tasa plana’, una ayuda
igual por hectarea para todos los
productores de un Estado Miem-
bro o regidn en un proceso de con-
vergencia interna plena. Asimis-
mo, se ha conseguido “evitar una
reduccion muy significativa de la
ayuda media por hectarea” y, ade-
mas, se reduce la modulacion de
las ayudas a la que estaban suje-
tos todos los productores por los

REESTRUCTURACION

l El ministro Miguel Arias Caiiete durante la rueda de prensa en la que expuso el acuerdo alcanzado. /FHALMERIA

importes recibidos por encima de
5.000 euros, que suponia un des-
cuento del 10% hasta 300.000 eu-
ros y del 14% por encima de esa
cifra. Ahora sélo estaran sujetos
los productores que reciban mas
de 150.000 euros y a tipos m4s re-
ducidos.

Asimismo, “en este marco difi-
cil, Espafia dispone de 35.705 mi-
llones de ayudas directas, 8.291
millones de euros para desarrollo
rural y mas de 3.000 millones de
euros para medidas de mercado,
en total, 47.000 millones de euros
de fondos comunitarios”. Junto a
ello, se ha flexibilizado el llama-
do ‘pago verde’ o ‘greening’, por

el que un 30% de las ayudas di-
rectas estaran condicionadas a es-
fuerzos medioambientales deter-
minados.

REACCIONES

Desde las organizaciones agrarias
no tardaron en hacer su particular
valoracion sobre el acuerdo al-
canzado. La més critica fue COAG
Almeria, cuyo secretario provin-
cial, Andrés Gongora, lamento que,
“tal y como esta concebida la PAC,
se discrimina a los agricultores hor-
tofruticolas, que son realmente
quienes tiran del carro en la eco-
nomia agraria de este pais”. Por
ello, insisti6 en que seguiran ade-

lante con su campaiia para pre-
sentar mociones en los plenos de
todos los ayuntamientos para que
respalden su solicitud de una PAC
justa para el sector agricola alme-
riense.

Por su parte, UPA se mostrd pru-
dente a la hora de hacer una pri-
mera valoracion y afirmo, en pa-
labras de su secretario general, Lo-
renzo Ramos, que “los agriculto-
res y los ganaderos exigen que se
escuche su voz en el proceso de
negociacion nacional que ahora
comienza”.

Por tltimo, ASAJA califico de
“vital” el acuerdo alcanzado por
el Gobierno.

COAG pide mayor
control en los
puntos de venta
para evitar robos

a organizacion agraria

COAG ha pedido al Go-
bierno un mayor control de mer-
cadillos, chatarrerias, desgua-
ces, puertos o cualquier otro
punto de venta de material de
segunda mano para, de este
modo, disuadir a los ladrones
de robar en el campo. Asi se lo
trasladd su secretario general,
Miguel Blanco, al secretario de
Estado de Seguridad, Francis-
co Martinez, y el subsecretario
del Ministerio de Agricultura,
Alimentacion y Medio Am-
biente, Jaime Haddad, en una
reuniéon mantenida reciente-
mente.

Seglin la organizacion agra-
ria, el nimero de robos en el
campo creci6 un 14% durante
2012, hasta superar los 23.000,
y eso que muchos de ellos ni
siquiera se denuncian. Para
COAG, la sensacion de impu-
nidad es una de las causas para
que no cese la oleada de robos
y, por ejemplo, junto a ese ma-
yor control en los puntos de ven-
ta, piden un endurecimiento del
Codigo Penal, de modo que se
sustituya el valor de lo sustrai-
do por el valor del dafo y el va-
lor anadido. También solicita-
ron una mayor dotacion y pre-
sencia de los Cuerpos y Fuer-
zas de Seguridad del Estado en
el campo, asi como la elabora-
cion de mapas de cosechas sus-
ceptibles de robos para optimi-
zar esa presencia de efectivos.

Pardo abandona la Gerencia de la
Interprofesional tras seis afios

aria José Pardo abandon¢ la

Gerencia de la Interprofe-
sional de Frutas y Hortalizas de
Andalucia (HORTYFRUTA) el
pasado mes de junio, seglin apun-
taron desde la organizacion, “para
atender nuevos retos profesiona-
les”. La noticia se hizo publica tras
la reunion de la Junta Directiva de
HORTYFRUTA, que abord6 la re-
estructuracion de la organizacion
tras la salida de Pardo. De este

modo, a partir de ahora, serd Ro-
que Garcia, vicepresidente de la
Interprofesional, quien asuma par-
te de las responsabilidades de Par-
do, fundamentalmente las relacio-
nadas con la “representacion a ni-
vel institucional y mediatico”.
Tras asumir su nuevo papel, Gar-
cia tuvo palabras de agradeci-
miento para la que habia sido la
gerente de la Interprofesional du-
rante seis afios, desde su constitu-
cioén en 2007. De la relacion de la
organizacion con ella dijo que “ha

sido muy fructifera y cercana” y
valoro el hecho de que, durante sus
afios en la Gerencia, “hemos lo-
grado reforzar el papel de la In-
terprofesional como defensora de
los intereses del sector”.

Por su parte, el presidente de
HORTYFRUTA, Francisco Gon-
gora, se refiri6 a “la gran labor que
ha realizado Maria Jos¢ Pardo den-
tro de HORTYFRUTA, en la que
ha dejado clara su gran capacidad
de trabajo y nos ha hecho facil tra-
bajar con ella”.

l Maria José Pardo, ya ex-gerente de HORTYFRUTA. /FHALMERIA
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Lideres en injertos
Pioneros en cultivo “Ecoloégico”™

DELEG. SAN AGUSTIN DELEG. DALIAS DELEG. SAN ISIDRO-NIJAR DELEG. LA MOJONERA

C/ Diagonal, 36 Ctra. Berja, km 7 Paraje Las Almenas s/n Ctra. Las Norias, 15

El Ejido (Almeria) Dalias (Almeria) San Isidro-Nijar (Almeria) La Mojonera (Almeria)
Tel: 950 602016 Tel: 950 49 46 37 Tel: 950 090900 Tel/Fax: 950 330101
Fax: 950 090901 Fax: 950 494566 Fax: 950 090902
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Siempre al lado del agricultor

DELEG. ViCAR
Ctra. Nacional 340
Vicar (Almeria)
Tel: 950 090990
Fax: 950 090991
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DATOS GENERALES

Los semilleros produjeron 500 millones de
plantulas durante la campana 2012/2013

Los productos que contaron
con mas plantas por
hectarea durante el aio
pasado fueron el pimiento,
el tomate y la judia

M Elena Sanchez

Imeria es la provincia que

mas frutas y hortalizas pro-
duce y exporta de Europa, por
lo que, como no podia ser de otra
manera, es también una de las zo-
nas de mayor concentracion de
semilleros, que gracias a su in-
novacion tecnologica y su capa-
cidad de trabajo suministran pro-
ducto al sector hortofruticola de
otras zonas de Espafia y a otros
paises.

Durante la campaifia
2012/2013, los semilleros de la
provincia han producido un to-
tal de 491.575.000 plantulas, una
cifra bastante alta y que de-
muestra el intenso trabajo que se
desarrolla durante el ejercicio
agricola en Almeria.

DATOS DE LA JUNTA

Segun los datos ofrecidos por la
Delegacion Territorial de Agri-
cultura, Pesca y Medio Ambien-
te, el pimiento ocupa el primer
lugar con un total de 169.220.000
plantas, seguido del tomate, con
108.750.000 y el pepino, con
51.660.000 plantas. Sin embar-
g0, en esta ocasion, ha sido la be-
renjena la que menos plantulas
ha tenido durante la campaiia,
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Hl Los invernaderos cada vez cuentan con mejores tecnologias para ofrecer un buen resultado al agricultor. /FHALMERIA

con un total de 10.030.000.

A dia de hoy, en la provincia
almeriense existen cerca de me-
dio centenar de semilleros, de los
cuales, 36 operan en el Poniente
almeriense, 11 de ellos en el Le-
vante y tan solo un semillero que
se encuentra ubicado en Gérgal.
En total, 44.113 hectareas de su-
perficie destinadas a la puesta a
punto de aquellas plantas que lue-
€0 van a pasar a sus respectivos
invernaderos para lograr las me-
jores frutas y hortalizas del mer-

La pasada campafa conté con un total de
21.749.000 plantas de tomate injertado

El tomate injertado es uno
de los trabajos mas habitua-
les en los semilleros, ya que
desde hace muchos afios,
este fruto se injerta por mo-
tivos de suelo o vigorosidad
de la planta. En este senti-
do, los datos que ofrece la
Delegacion Territorial de

Agricultura, Pesca y Medio
Ambiente establecen que, en
total, durante la campana
2012/2013 se han produci-
do unas 21.749.000 plantas,
con una superficie de 3.107
hectéreas y un precio esta-
blecido al agricultor de
0,256 euros por cepellon.

cado.

Por cultivo, el producto que
mas superficie ocupa en los se-
milleros es el pimiento con 8.461
hectareas, seguido del tomate,
con 7.250 hectareas y, en tercer
lugar, el calabacin, con 6.448
hectareas. La judia verde, por su
parte, y como viene siendo ha-
bitual en los Gltimos afios, es el
producto que menos nimero de
hectareas ocupa con tan sdlo
1.321. Por otro lado, en cuanto
al precio por cepellon cobrado
del semillero al agricultor, el mas
caro fue la sandia, ya que tuvo
un coste de 0,45 euros por cepe-
116n, seguido de berenjena, to-
mate y pimiento, los tres con un
coste de 0,035 euros. Mientras,
el precio del cepellon del melon
estd en unos 0,05 euros. Los cos-
tes que no se incluyen en los da-
tos facilitados por la Delegacion
Territorial de Agricultura, Pesca
y Medio Ambiente son los de ca-
labacin, judia y pepino, ya que
son especies que, mayoritaria-
mente, tienen siembra directa en
el invernadero.

El buen hacer de los semille-
ros también ha quedado consta-
tado por parte de las administra-
ciones publicas, ya que el 100%
de las semillas y plantas de hor-
talizas de Almeria sometidas al
seguimiento postcontrol de hor-
ticolas, que exige la legislacion
de semillas, cumple dichas exi-
gencias legales.

Este tipo de empresas resultan
fundamentales para el campo.
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PASO A PASO

Saliplant aumenta su presencia en Almeria
y mejora sus exportaciones a Europa

El semillero hace un balance
positivo de la campaiia
2012/2013 y ya esta
trabajando en la nueva para
seguir siendo lider en el sector

M Elena Sanchez

S emilleros Saliplant ha hecho
un balance positivo de la cam-
pafia agricola 2012/2013, ya que
“a pesar de los tiempos dificiles
de la economia nacional, en nues-
tro semillero hemos trabajado
duro estos ultimos meses para se-
guir siendo una empresa lider en
el sector”, asegura Juan Antonio
Hurtado, director técnico de Sa-
liplant. Igualmente, en estos mo-
mentos, todo el equipo ya esta tra-
bajando en la nueva temporada,
la cual “siempre es un reto pro-
fesional para nosotros. Es cierto
que estamos creciendo en la zona
de Almeria, algo muy importan-
te para Saliplant, ademas de que

B Instalaciones del Semillero Saliplant

también podemos decir que se-
guiremos aumentando nuestras
exportaciones a Europa”. En Sa-
liplant destacan por ser una em-
presa que no escatima en recur-
sos “para obtener plantulas de ma-
xima calidad”, que ofrezcan to-
das las garantias a sus agriculto-
res. Asi, “la inversion en infraes-
tructura e innovacion es constan-

. /FHALMERIA

te”, para poder seguir a la van-
guardia de la agricultura.

Y es que, como comenta Juan
Antonio Hurtado, “la [+D+i es
una de las responsabilidades prin-
cipales del departamento técnico
de Saliplant. Las nuevas técnicas
de cultivo o la integracion de mé-
todos de defensa convencional y
biologicos, y su conocimiento son

una necesidad para alcanzar el
éxito en la agricultura moderna”.

NUEVAS INSTALACIONES

Durante la campana 2012/2013,
Semilleros Saliplant ha inaugu-
rado nuevas instalaciones en Za-
farraya, lo que significa que “he-
mos apostado por una zona en la
que llevamos 25 afios trabajan-

do y que por su ubicacién geo-
grafica presenta unas condicio-
nes climaticas optimas para la pro-
duccidn en la época estival”. De
hecho, se trata de un semillero do-
tado con las ultimas tecnologias
que permitiran la produccion de
plantulas de maxima calidad, ya
que “una buena planta es la base
del éxito del cultivo”, asegura el
director técnico de Saliplant.

Hoy dia son unos 3.500 los
clientes, tanto profesionales como
aficionados, que tiene este semi-
llero. El objetivo de mantener la
confianza de los mismos es “tra-
tando de generar tranquilidad en
ellos mismos dandole un trato cer-
cano y respondiendo a sus nece-
sidades. Ademas, queremos que
ellos siempre tengan por seguro
que en Saliplant estamos com-
prometidos con la sostenibilidad
de la agricultura y el respeto al
medio ambiente”.

INJERTO

Semilleros Saliplant esté especia-
lizado en la técnica del injerto. De
hecho, la base para que esta téc-
nica resulte y sea efectiva es “te-
ner una buena planificacion y una
[+D+i continua. Aunque no son
menos importantes los 20 afios de
experiencia que nos avalan”.

CARCHUNA -

Saliplant

semilleros

MOTRIL

Con una produccion de mas de 100 millones
de plantulas al afo distribuidas a nivel nacional

EFICA
&

e internacional, y mas de 150 empleados
dedicados a la obtencion de la mejor plantula

horticola, en Semilleros Saliplant encontrara

una empresa actual, agil e innovadora.

ZAFARRAYA

CASTELL DE FERRO

EL

MORCHE

INJERTOS

PUNTALON

SANTA FE

PLANTA
ORNAMENTAL

+34 958 62 33 76
www.saliplant.com
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UN ‘AS’EN LA MANGA

El injerto ha resuelto los problemas de suelo
y mejorado el rendimiento de los cultivos

Todos los semilleros ofertan
la posibilidad de injertar
patrones con variedades de
la mayoria de las frutas y
hortalizas de la provincia

M Rafa Villegas

l injerto, que se realiza en un

amplio abanico de frutas y
hortalizas, es una prueba mas de
lo sofisticado que es el campo
almeriense. El mas extendido es,
sin lugar a dudas, el de sandia,
fruto que antafio lleg6 a presen-
tar serios problemas de suelo y,
por consiguiente, veia merma-
dos sus rendimientos. No obs-
tante, cada vez se injertan mas
otros productos, como el toma-
te, el pepino, el pimiento, el me-
l6n y la berenjena.

El secretario provincial de
COAG-Almeria, Andrés Géngo-
ra, lo tiene claro, “el injerto ha
sido determinante para que se
puedan seguir cultivando los sue-
los mas castigados de la provin-
cia, especialmente el de sandia”.
Ademas, Gongora considera que
“lo cierto es que con los injer-
tos, en los casos en los que son
necesarios, los agricultores tie-
nen menos sobresaltos, deriva-
dos de enfermedades como el fu-
sarium, y las plantas se marchi-
tan mucho menos”.

Gongora, ademas, valora muy
positivamente la evolucion de los
injertos porque “estan muy lo-
grados, la variedad y el patron
se pegan muy bien y no se se-
can”. Sin embargo, recuerda que,
obviamente, “el injerto esta ahi
para adquirirlo en caso de nece-
sidad y, en caso de necesitarlo,
tener un injerto de una fruta u
hortaliza no implica que nos po-
damos despreocupar de, por
ejemplo, solarizar o echar estiér-
col”.

Son muchas y muy diferentes
las técnicas que utilizan los se-
milleros a la hora de injertar las
frutas y hortalizas que deman-
dan los agricultores. Lo que si
esta mas que demostrado es que
los injertos que se realizan en la
provincia dan unos resultados ex-
traordinarios. Mucho tiene que
ver la labor de investigacion e
innovacion que llevan a cabo los
semilleros, ademas de la moder-
nizacion de sus maquinarias e
instalaciones.

Fruto de este afan por innovar
y tener los mejores productos,
por ejemplo, Semilleros El Plan-
tel ha conseguido depurar una
técnica de microinjerto que con-
lleva toda una serie de benefi-
cios para los productores, tradu-
cidos en mayor precocidad y, so-
bre todo, mas produccion.

En Semilleros Laimund, por
otra parte, han variado su técni-
ca con el paso de los afios, pa-
sando de aplicar una técnica ja-
ponesa a una holandesa, que con-
siste en el contacto lateral, utili-
zandose una pinza de silicona.

La sandia es, sin duda, el pro-
ducto que mas se injerta, ademas
desde hace mas tiempo. También
es considerable el nimero de in-
jertos en tomate, sobre todo, aun-
que también en pepino y, menos,
en pimiento y en melon.

Pero, sin lugar a dudas, el pro-
ducto que se esta injertando cada
vez mas desde que se le comen-
zara a aplicar esta técnica, hace
entre unas cuatro y cinco cam-
panas, es la berenjena. Y es que,
cada vez mas agricultores con
problemas de suelo han descu-
bierto su eficacia.

ll Tomate con problemas de suelo.

Las casas de
semillas han

mejorado mucho
sus portainjertos

El éxito que estan tenien-
do los injertos en la mayor
parte de las frutas y horta-
lizas, ademas de al buen ha-
cer de los semilleros, que
cuentan con las mejores tec-
nologias y unas técnicas ya
muy depuradas y que se han
demostrado muy eficaces,
no seria posible sin la otra
parte, es decir, las casas de
semillas.

Y es que, han sido preci-
samente las casas de semi-
llas las que han puesto el
otro 50 por ciento necesa-
rio para que el injerto en
productos hortofruticolas
tan diferentes como la san-
dia, la berenjena o el toma-
te, sean todo un éxito.

Todo ello ha sido posible
gracias al compromiso de
las casas de semillas con la
[+D++i, que ha permitido la
consecucion de portainjer-
tos muy resistentes y crea-
dos por y para la operacion
de injertado.
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SIEMBRAS

Semilleros Laimund trabaja a destajo para
cumplir los plazos de entrega a sus clientes

Ml Rafa Villegas

L a confianza que depositan los
agricultores, desde hace casi
tres décadas, en el trabajo que
realiza Semilleros Laimund se
traduce estos dias en instalacio-
nes que, pese a contar con la tl-
tima tecnologia y ser muy am-
plias, se encuentran casi al limi-
te. Y es que, como ha explicado
Paco Molina, técnico de la em-
presa, “desde que empieza el mes
de junio, cada dia que pasa nos
van pidiendo el doble que la jor-
nada anterior, asi que, de no ser
porque ya van a salir del semi-
llero las primeras partidas, nos
veriamos obligados a parar la
produccion”.

Esto ocurre porque, como ha
referido Molina, “el pimiento esta
en el semillero entre 33 y 35 dias
y la mayor parte se pasa a la fin-
caentre el 5 de julioy el 5 de
agosto, mientras que el tomate
necesita mas tiempo para salir
del semillero, entre 53 y 55 dias,
y su trasplante suele llevarse a
cabo entre el 25 de julio y el 25
de agosto”. De esta manera, sin
mas remedio, las producciones
de los dos productos estrella del
campo almeriense se solapan.

La superficie ocupada en el se-
millero por tomate y pimiento es
practicamente la misma, si bien
la diferencia de plantas es sus-
tancial. Ello ocurre porque, como
ha explicado Molina, “en una
hectarea hay capacidad para unas
20.000 plantas de pimiento,

I En los préximos dias salen las primeras partidas de pimiento del semillero, lo que va a evitar,

debido a la extraordinaria demanda que estan logrando, que se paralizara la produccion
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ll Plantulas de pimiento en las instalaciones de Semilleros Laimund de El Ejido. /FHALMERIA

mientras que so6lo dejamos en-
tre 11.000 y 12.000 por cada
10.000 metros cuadrados”. Asi,
de tomate se pueden hacer unos
seis millones de plantulas, la mi-
tad que de pimiento. De esta tl-
tima hortaliza absorben casi el
cien por cien de la produccion
de Laimund los municipios de
El Ejido, Dalias y Berja; mien-
tras que solo una de cada cinco
plantas de tomate se queda en el
Poniente, el resto va al término

“Los beneficios del injerto de berenjena
han hecho que aumente cada campaiia”

Paco Molina, técnico de Se-
milleros Laimund, ha cons-
tatado un aumento del injer-
to de berenjena. Y es que,
desde que se comenzara, hace
cinco afios, a injertar beren-
jena, se ha demostrado que

es ideal “para las fincas que
presenten problemas de fu-
sarium o nematodos, ademas,
con el injerto, la planta pro-
duce mas, el fruto se mantie-
ne mas tiempo negro y so-
porta mucho mejor el frio”.

municipal de Nijar y a La Cana-
da.

La oferta para los proximos
dias y meses de Semilleros Lai-
mund es muy amplia. Asi, a los
ocho cultivos tradicionales que
se producen en la provincia,
como son, ademas del tomate y
el pimiento, la berenjena, el ca-
labacin, el pepino, la judia, el me-
16n y la sandia, estos dos ultimos
de cara a la proxima primavera,
hay que sumar sus injertos de to-
mate, pepino y berenjena, asi
como, a su debido tiempo, de me-
l6n y sandia. Pero, ademas, Se-
milleros Laimund también pro-
duce plantas ornamentales, que
comercializa a través de mayo-
ristas intermediarios.

Lo cierto es que, como ha ex-
plicado Molina, “entre una cosa
y otra, siempre tenemos pedidos
de berenjena, pimiento y tomate
durante todo el afio”. Y es que,
por ejemplo, hay zonas, como es
el caso de Dalias y Berja, en las
que el pimiento temprano se tras-
planta mucho antes que en el res-
to de la comarca, debido al cli-
ma. Ya a mediados de julio soli-
citan partidas de, sobre todo, ca-
labacin y pepino.

En cuanto a los pedidos, en Se-
milleros Laimund “se registra-
ron en mayo entre un 25 ¢ 30 por
ciento menos”, por lo que se es-
pera menos temprano, “‘en junio
hemos hecho esa cifra de mas y
en tardio esperamos lo de siem-
pre”, ha asegurado Molina, quien
augura “mas pimiento este afio”.

sSemilleros

LAIMUND s.l.

PLANTAS HORTICOLAS ENRAIZADAS EN CEPELLON
¥ PRODUCCION PLANTAS ORNAMENTALES

www.semilleroslaimund.com

Egpecialistas en injerto de tomate,
sandia, melon, pepino y Gerenjena

“Giracias a nuestra experiencia de 28 anos

ofrecemos a nuestros clientes plantas de calidad™ “a

CONSULTENOS Y

LE ASESORAREMOS semillero ecologico

Ctra. Berja, Km. 1 y Paraje Cuatro Vientos, 288 - Tels. 850 48 66 11 - 606 98 46 08 - Fax 950 48 66 61 - El Ejido

Autovia del Mediterraneo, Salida 471 - Cruce Barranquete con San Isidro - Tel. 950 38 46 41 - Nijar - Almeria
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MUY TECNOLOGICOS

La Junta de Andalucia ha contribuido a la
modernizacion de los semilleros almerienses

Empresas como Almeriplant
o Campoejido han recibido
alguna vez ayudas por
haber presentado proyectos
de gran interés y utilidad

M Rafa Villegas

a clave para comenzar bien

la campana radica en elegir
una buena variedad y que, cuan-
do llegue la hora de realizar el
trasplante del semillero al inver-
nadero, la calidad de las plantas
sea de primera. Para ello, los agri-
cultores de la provincia tienen
la suerte de contar con semille-
ros muy modernos, que cuentan
con las ultimas tecnologias y que,
al igual que las casas de semi-
llas, no reparan en gastos a la
hora de investigar, innovar y des-
arrollar los mejores productos.

A la modernizacion de los se-
milleros almerienses ha contri-
buido mucho la Junta de Anda-
lucia, Ginica comunidad autoéno-
ma del pais que ofrece una linea
de subvenciones para moderni-
zar estos centros.

Desde el afio 2002, 1a Conse-
jeria de Agricultura ha prestado
ayuda a unos 160 proyectos del
sector de los semilleros en la pro-
vincia almeriense. Concreta-
mente, la Administracion auto-
noémica ha llevado a cabo inver-
siones por un importe global de
unos 37 millones de euros, de los
cuales mas de 12 millones han
sido aportados directamente por
la Junta de Andalucia.

Almeria es, por su indudable
peso agricola, la provincia de la
Comunidad Autonoma que mas
ayudas ha recibido para semille-
ros desde que se empezaron a
conceder este tipo de subvencio-
nes hace ya once afios.

Lo cierto es que, como han ex-
plicado desde la Delegacion Te-
rritorial de la Consejeria de Agri-
cultura, Pesca y Medio Ambien-
te de la Junta de Andalucia en la
provincia de Almeria, “para es-
tar a la vanguardia y atender las
demandas de una agricultura exi-
gente y siempre en constante evo-
lucion, los semilleros de Alme-
ria tienen que estar también a la
ultima. Por eso, mejorar la pro-
duccion de plantones y plantas
de vivero, el sector de los semi-
lleros tiene que realizar impor-
tantes inversiones”.

]
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l La delegacion de Vicar de Semilleros El Plantel, justo antes de su inauguracion, todo un ejemplo de modernidad. /FHALMERIA
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l El modernisimo semillero de El Plantel en la localidad nijareiia de San Isidro en su fase de construccion. /FHALMERIA

Las ayudas a los semilleros tie-
nen fines muy diversos, como la
adquisicion de equipos e insta-
laciones para la mejora del pro-
ceso de produccion y calidad de
plantones horticolas o plantas de
vivero; también para la cons-
truccion de nuevos invernade-
ros, la instalacion de calefaccion,
carros para la colocacion de ban-
dejas en camaras de enraiza-
miento, mesas de cultivo, lineas
de siembra, camaras de injertos
y bandejas de siembra, asi como

Los semilleros almerienses han mejorado
mucho su servicio en los tltimos 30 aiios

El secretario provincial de
COAG-Almeria, Andrés
Gongora, valora muy posi-
tivamente como “a raiz de
que en los afios ‘80 se pusie-
ron de moda los semilleros,
ha mejorado mucho la segu-
ridad a la hora del trasplan-
te. Ahora las plantas tienen

muchas mas garantias que
cuando se sembraban semi-
llas en una parte restringida
del invernadero, perdiéndo-
se muchas semillas”. Gon-
gora recuerda como “antes
no podias calcular bien cuan-
tas plantas te iban a quedar
sanas para trasplantarlas”.

Ny
d
4

sistemas de riego y sistemas in-
formaticos para modernizar la
gestion.

En mayo del aflo pasado, sin
ir mas lejos, la Junta de Anda-
lucia hizo entrega de mas de me-
dio millon de euros de subven-
cion para, en este caso, mejorar
la produccion de plantones y
plantas de un total de doce se-
milleros de la provincia. En con-
creto, con un importe global de
548.000 euros, se realizaron 45
proyectos de mejora.

En ese caso, las empresas que
recibieron las ultimas subven-
ciones fueron: Acrena (dos re-
soluciones), Agrupasemi, Alme-
riplant Semilleros, Campoejido,
Escudero y Mateu, Mundiplant,
Raiplant, Segasaplant, Semille-
ro Jarico, Semilleros Matias, Se-
milleros Almeria, asi como Ye-
gua Verde.

Lo cierto es que, en los ultimos
cuatro afos, la Consejeria ha sub-
vencionado con mas de 1,5 mi-
llones de euros este tipo de in-
versiones de los semilleros.

En la provincia trabajan me-
dio centenar de semilleros, con
unas 80 instalaciones, la mayor
parte de ellas ubicadas en las co-
marcas de Poniente y Levante.
Anualmente, estos semilleros
producen unos mil millones de
plantulas.
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23 ANOS DE EXPERIENCIA

Semillero Adraplant amplia sus servicios al
producir plantulas de hortalizas ecologicas

Ml Rafa Villegas

E n el Semillero Adraplant han
sabido adaptarse a la perfec-
cion a las demandas de los agri-
cultores y, desde que abriera sus
puertas, hace ya 23 afios, ha evo-
lucionado y se ha modernizado
para conseguirlo.

Aunque todavia son pocos los
productores de frutas y hortali-
zas de la zona que han decidido
dar un paso mas alla del control
biologico de plagas o la lucha in-
tegrada, Semillero Adraplant ha
habilitado sus instalaciones vy,
como principal novedad de cara
a la proxima campaiia, ya se en-
cuentra en disposicion de ofre-
cerle plantas totalmente adapta-
das.

Ademas, Semillero Adraplant
destaca por la eficacia y fiabili-
dad de sus injertos. Asi, a los in-
jertos de empalme o adosados de
tomate y berenjena, se les suma
los de pimiento, también con el
mismo método, asi como, en in-
vierno para la sucesiva prima-
vera, los de melon y sandia, que
se realizan con el método de la
aproximacion.

Semillero Adraplant, que tie-
ne sus instalaciones en Las Cua-
tro Higueras, en el término mu-
nicipal de Adra, cuenta con una
camara de injerto y muy buenos
profesionales, expertos en estas
técnicas, que garantizan un tra-
bajo bien hecho.

En Semillero Adraplant miman
hasta el mas pequefio detalle. Es

I Los profesionales de esta empresa abderitana son expertos en injertos de tomate y berenjena, ademas de en otras frutas y

hortalizas, como es el caso del pimiento, asi como en melén y sandia. Su éxito radica en el cuidado de cada detalle

0 Manuel Fernandez, uno de los responsables de Semillero Adraplant, con José Fernandez Pefa, joven cliente de la zona. /FHALMERIA

por eso que, por ejemplo, la ta-
rea de regar las plantulas la lle-
va a cabo, minuciosamente, per-
sonal de la empresa que cuenta,
ademas, con la ayuda de trenes
de riego.

En este semillero abderitano
disponen también de un sistema
de cultivo en bandeja y sustrato
para cultivo sin suelo. En sus ins-
talaciones, ademas de una mo-
derna camara de germinacion,
cuentan con una linea de siem-

bra automatica. También cuen-
tan con malla de sombreo, pan-
talla térmica, asi como calefac-
cidn, todo ello con la intencion
de optimizar al maximo el con-
trol ambiental.

El trabajo de Semillero Adra-
plant no concluye con la germi-
nacion de las semillas y la pro-
duccidn de plantulas. Y es que,
ademas, el personal de la empre-
sa asesora, antes y después del
transporte, al agricultor.

Otro importante punto para este
semillero es, sin lugar a dudas,
el transporte de las plantulas. Para
ello disponen de una furgoneta,
un camion ligero y una zona ce-
rrada para que cargue sus plan-
tas, en la central, preservando-
las asi del contacto con insectos
vectores de virus.

Los destinatarios de las plan-
tulas de Semillero Adraplant son
agricultores de todo tipo. Y es
que, como han explicado desde

la empresa abderitana, “abaste-
cemos de planta a los agriculto-
res que producen hortalizas con
sistema convencional de culti-
vo, también a agricultores que
estén acogidos a SICAL, Nor-
mas UNE”.

En definitiva, Semillero Adra-
plant ofrece la mas alta calidad
y confianza para que el agricul-
tor tenga la mas absoluta tran-
quilidad y seguridad en la pri-
mera fase de la produccion.
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ESPECIALISTAS EN TOMATE

Crisel amplia sus instalaciones para dar

respuesta a la mayor demanda de injertos

En apenas dos afnos, han
duplicado el nimero de
injertos de tomate, gracias
a que garantizan dos tallos
parejos desde el semillero

[ Isabel Fernandez

E n Crisel Semilleros estan am-
pliando sus instalaciones
para dar respuesta a una deman-
da creciente de injertos de toma-
te, en los que son especialistas.
Asi lo afirm6 Juan Diaz, técni-
co agricola del semillero, quien
explicd que, de hecho, en ape-
nas dos afios, “se ha duplicado
la demanda de injerto de toma-
te” y, es mas, de cara a la proxi-
ma campaiia, “creo que haremos
incluso mas”. Parte del éxito de
esta técnica en Crisel Semille-
ros radica en el hecho de que ga-
rantizan dos tallos parejos antes
de que el tomate injertado lle-
gue a la finca. En este sentido,
Diaz coment6 que “estamos dan-
dole otro punto de vista al injer-
to”y “estamos ahorrandole tiem-
po al agricultor”.
Normalmente, el segundo ta-
llo del injerto suele sacarlo el
agricultor en la finca, con la con-
siguiente pérdida de tiempo que
esto puede suponerle. En el caso
de Crisel, “yate lo llevas de aqui
con los dos tallos parejos”, con
lo cual, “supone un importante
ahorro de tiempo™. Y es que, tal
y como afirmé Diaz, si un agri-
cultor tiene previsto trasplantar,

ATENCION AL AGRICULTOR

l Instalaciones de Crisel Semilleros en La Mojonera. /FHALMERIA

por ejemplo, un 10 de agosto, “no
es lo mismo llevarte el injerto con
solo una vareta y dedicar diez
dias en la finca a sacar los dos
tallos, que llevarte directamente
los dos tallos”. De este modo,
continuo, “ya llevas un adelan-
to de diez dias que, a la hora de
la recoleccion, pueden ser hasta
veinte”.

Este tipo de injerto es posible
gracias a que, cuando en el se-
millero realizan la poda, aplican
un producto natural que aumen-
ta la evolucion de la planta y con-
siguen sacar esos dos tallos pa-
rejos. Asimismo, traspasan la
planta de un cepellén mas pe-

-

.

l Injertos de tomate, su especialidad. /FHALMERIA

queiio a uno mas grande para ini-
ciar un sistema radicular nuevo
y hacer que la planta adopte mas
fuerza.

Precisamente esa mayor for-
taleza de la planta es otra de las
ventajas que, segun el técnico de
Crisel Semilleros, aporta su in-
jerto. “El agricultor se lleva, ade-
mas, una planta de mayor cali-
dad, puesto que ya es una planta
mas adulta”, luego, cuando lle-
ga a la finca, “es mas dificil que
sufra tanto estrés o que se pier-
da por un golpe de calor”.

Para poder garantizar que, prac-
ticamente, el 100% de sus injer-
tos sale adelante, en Crisel cuen-
tan con la tlltima tecnologia, aho-
ra ampliada gracias a la cons-
truccion de dos nuevas camaras.
En estas camaras, “logramos cre-
ar un microclima para que exis-
tan las mejores condiciones po-
sibles para que el injerto cicatri-
ce bien”.

Pero no solo eso, una vez fue-
ra de las camaras y ya en el se-
millero, propiamente dicho,
cuentan con las mejores instala-
ciones posibles. “Todo esta au-
tomatizado”, explico Diaz, quien
detall6 que llevan a cabo un per-
fecto control del clima y, ademas,
disponen de un sistema de ne-
bulizacion para poder aumentar
el grado de humedad.

Anualmente, en este semille-
ro, se realizan en torno a
4.700.000 injertos de tomate para
agricultores de toda la provincia,
e incluso, de Granada. En cual-
quier caso, y pese a ser “‘espe-
cialmente ‘tomateros’”, trabajan
con todo tipo de cultivos. Asi, en
total, cada ano, casi 9.000.000
millones de plantas de berenje-
na, pepino, calabacin o meldn,
entre otros cultivos, pasan por las
instalaciones de Crisel.

Los semilleros ofrecen asesoramiento
hasta que la planta llega a la finca

os semilleros que trabajan en

laprovincia garantizan un ase-
soramiento técnico a los agricul-
tores hasta que las plantas, sean
del cultivo que sean, llegan a sus
fincas y algunos, incluso, se res-
ponsabilizan de lo que pueda su-
ceder con la plantula después de
unos dias tras su llegada al inver-
nadero. Y es que no se puede pa-
sar por alto la importante labor que
realiza el personal de todos y cada

uno de los semilleros de la pro-
vincia, ya que de ellos depende que
los injertos de tomate, por ejem-
plo, salgan adelante en su mayo-
ria o que, una vez que la plantula
de berenjena o calabacin haya lle-
gado al invernadero, se desarolle
con total normalidad.
Precisamente por ello, porque
son conscientes de que la planta
debe seguir adelante una vez lle-
ga al invernadero, los semilleros
tratan de que su adaptacion a la
finca se realice de forma paulati-

na. Asi, por ejemplo, en el caso de
los injertos, primero se conservan
en camaras, pero, pasados unos
dias, los sacan al invernadero para
que se adapten a las condiciones
que se van a encontrar en la finca.

Son muchos los semilleros que,
a sabiendas de la importancia que
tiene su trabajo, se hacen respon-
sables de las plantas hasta pasa-
dos unos dias desde que dejaron
el semillero, ya que deben garan-
tizar que éstas llegan a la finca en
las mejores condiciones.

Hl Personal de un semillero cuida con mimo las plantas. /FHALMERIA
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TRABAJO CONTINUADO

La planta ornamental, el mejor
complemento a la producciéon horticola

Las dipladenias, los hibiscus
y las poinsetias de
diferentes colores son las
variedades mas escogidas
por las empresas

M Elena Sanchez

Los semilleros de la provin-
cia almeriense dedican gran
parte de su actividad a la pro-
duccion de plantas horticolas
como tomate, pimiento, pepino,
calabacin, berenjena, judia, me-
16n o sandia, pero cada vez son
mas las empresas que, como com-
plemento, optan por entrar en la
produccion de planta ornamen-
tal. Y es que, uno de los princi-
pales objetivos de los semilleros
es mantener el nivel de empleo
y optimizar las instalaciones. Es
cierto que la mayor parte de la
produccion de planta ornamen-
tal se realiza en viveros, ya que
en el afio 2012, la Delegacion Te-
rritorial de Agricultura, Pesca y
Medio Ambiente informa de que
en Almeria se registraron 227,58
hectareas dedicadas a estas pro-
ducciones: 25,26 hectareas de flor
cortada y 202,32 hectareas de
planta ornamental.

En el caso de la planta orna-
mental, la mayor parte de esa su-
perficie se cultiva bajo abrigo,
119,84 hectareas, mientras que
las 82,48 hectareas restantes se
encuentran al aire libre. La dife-
rencia entre superficie en inver-
nadero y superficie al aire libre
es mucho mas acusada en el caso

de la flor cortada; de hecho, de
las 25,26 hectareas totales, 20,76
pertenecen a invernadero y solo
4,5 hectareas se cultivan al aire
libre.

En este sentido, son varios los
semilleros del Poniente almeriense
que trabajan desde hace tiempo
con ornamental. En el caso de Se-
milleros Laimund producen tan-
to dipladenia como hibiscus y
poinsetia. La primera de ellas es
una planta tanto de exterior como
de interior, con flores atrompeta-
das sostenidas sobre largos pe-
dunculos que desprenden un apre-
ciado perfume. Durante el invier-
no responde muy bien como plan-
ta de interior. Este semillero goza
de un amplio catdlogo de dipla-
denias en diferentes tonalidades
de rojo, rosa y blanco y con un
total de 14 acabados tanto en ar-
bustiva como en espaldera nor-
mal y de doble arco. Los hibis-
cus son plantas subtropicales de
flores constantes y coloridas que
se adaptan perfectamente como
planta de interior. Su temperatu-
ra ideal se situa entre los 13 y los
21 grados centigrados. Sus tona-
lidades son diversas, desde el rojo
hasta el rosa, amarillo, naranja o
blanco.

La poinsetia es la planta orna-
mental mas producida, ya que El
Ejido es el principal productor de
Europa. Se trata de una planta ti-
pica de Navidad, a la que le gus-
tan las temperaturas que rondan
entre los 15 y los 20 grados cen-
tigrados. El producto se ofrece en
macetas de 12 centimetros y de

B La poinsetia, mas conocida como pascuero, es tipica de Navidad. /FHALMERIA

14,5 centimetros en todas las to-
nalidades. Esta opcion se trasla-
da también a la provincia de Gra-
nada, ya que Semilleros Saliplant
también ha optado por la produc-
cion de planta ornamental. En un
principio comenzo la produccion
de esquejes de diferentes plantas
como hibiscus y aromaticas, am-
pliando posteriormente a la pro-
duccion de planta terminada,
como poinsettia o geraneo.

0 Produccion de dipladenias en el interior de un semillero. /FHALMERIA

(Quién dijo que el injerto de tomate

no se puede hacer a 2 tallos en Semillero?
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En CRISEL SEMILLEROS

lo HACEMOS y lo DEMOSTRAMOS

Tel.: 950 60 33 05
La Mojonera
(Almeria)
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CAMPANAS DE CONTROL DE 2009 A 2013

BALANCE CAJAMAR

El 100% de las hortalizas sometidas a
test postcontrol cumple con las normas

Segtin los controles
realizados desde 2009 hasta
2013, en ninguno de ellos se
han detectado discrepancias
entre la muestra y el testigo

M Elena Sanchez

1 cien por cien de las semi-

llas y plantas de hortalizas
de Almeria sometidas al segui-
miento postcontrol de hortico-
las, que exige la legislacion de
semillas, cumplen dichas exi-
gencias legales, segiin se ha
puesto de manifiesto en las cam-
paias de control que se vienen
realizando desde 2009 hasta
2013. De hecho, desde la Con-
sejeria de Agricultura, Pesca y
Alimentacion aseguran que en
ninguno de los controles se han
detectado discrepancias entre la
muestra y el testigo, lo que in-
dica el alto nivel de seleccion,
mejora y control que tienen ac-
tualmente las empresas produc-
toras de semillas.

En este sentido, desde la cam-
pafia 2009/2010, en la que se co-
menz6 el postcontrol de horti-
colas, en Almeria se han toma-
do més de 300 muestras y mas
de 230 testigos de dichas semi-
llas. Esta campafia 2012/2013 se
han tomado 33 muestras de pi-
miento, 78 de tomate y 16 de pe-
pino. La metodologia de los con-
troles consiste en la toma de
muestras de semillas de sobres
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H Las plantas que se producen en Almeria son todas de calidad. /FHALMERIA

comerciales, muestras que se en-
vian al INIA, que a su vez en-
via a la Delegacion las diferen-
tes muestras junto a su testigo,
que tiene custodiado este orga-
nismo del Ministerio para reali-
zar el ensayo correspondiente.
Una vez recibida la semilla, en
la época adecuada para cada es-
pecie, se siembra en un semille-
ro de la zona, por parte del per-
sonal responsable de la Delega-
cion de Agricultura. Cuando el

planton esta en estado Optimo
para su plantacion en campo, el
mismo personal planta las plan-
tulas en un invernadero alquila-
do, arazon de 20 plantas por va-
riedad. Asimismo, durante el cul-
tivo se compara una serie de ca-
racteres entre la muestra y el tes-
tigo tomando como base las di-
rectrices para la ejecucion del
examen de distincion, homoge-
neidad y estabilidad que marca
la Unio6n Internacional para la

Proteccion de las Obtenciones
Vegetales.

FELICITACION

El trabajo realizado por los ins-
pectores de la Consejeria en Al-
meria en las tres campafias en las
que se lleva realizando el test
postcontrol de horticolas ha sido
reconocido por el Ministerio de
Agricultura por medio de un es-
crito de felicitacion a la Dele-
gacion Provincial.

El coste de la
partida de semillas
aumenta un 3,7%
en 2011/2012

1 coste de la partida de se-

millas se increment6 en
2011-2012 un 3,7 %, segiin
los ultimos datos obtenidos
del Analisis de la Campana
Hortofruticola elaborado por
la Fundacion Cajamar. De he-
cho, parece ser que uno de los
principales motivos es la con-
tinua mejora del material ve-
getal, ya que cada vez es mas
necesaria una fuerte inversion
en [+D+i que sea capaz de dar
respuesta a las demandas de
productores y consumidores.
Asi, segun la Fundacién Ca-
jamar, el material vegetal ha
de evolucionar hacia varie-
dades con producciones cada
vez mas resistentes a virus y
enfermedades, como conse-
cuencia de la evolucion de las
técnicas de cultivo y de la
cada vez mayor restriccion
del uso de fitosanitarios. Los
frutos han de resistir el trans-
porte sin que su calidad se vea
mermada, y sin descuidar el
factor organoléptico, cada vez
mas valorado por el consu-
midor. Ademas, han de inno-
var en formatos que se adap-
ten continuamente a la reali-
dad social y sean més atrac-
tivos para el consumo. Como
consecuencia del leve y cons-
tante incremento de esta par-
tida, su representatividad ha
alcanzado el 8,6 % dentro de
la estructura de costes.

Un estudio demuestra los beneficios
de la innovacion en el uso de semillas

C 0mo reaccion a un nuevo es-
tudio publicado el pasado
mes de enero por el Foro Hum-
boldt sobre alimentacién y agri-
cultura, acerca de los beneficios
del tratamiento de semillas por
neonicotinoides para el sector
europeo de los cultivos herba-
ceos, el COPA-COGECA decla-
r6 que el tratamiento mejora sig-
nificativamente los rendimien-
tos del cultivo, lo cual resulta

crucial ante la extrema volatili-
dad del mercado, el aumento de
los costes de los insumos, las ma-
las condiciones meteorologicas
y el incremento de la demanda
mundial de alimentos. El trata-
miento proporciona una venta-
ja econdmica de cuatro mil mi-
llones de euros, potencia el em-
pleo en las zonas rurales de la
UE y da fe de los beneficios de
la investigacion y la innovacion.

Los resultados del estudio ha-
cen hincapié en que el uso en

agricultura de tratamientos de
semillas por neonicotinoides no
solo representa una ventaja eco-
ndémica importante para el agri-
cultor, sino que garantiza, gra-
cias a los mejores rendimientos,
una mayor cantidad de materia
prima para la industria agroali-
mentaria y de pienso para el ga-
nado. Ello reviste de una mayor
importancia que nunca, habida
cuenta del bajo nivel de existen-
cias mundiales de cereal y de la
mala cosecha mundial de cere-

ales en 2012, la peor en los ulti-
mos cinco afos.

El tratamiento ofrece una pro-
teccion contra los dafios provo-
cados por los insectos, en parti-
cular en el caso de la colza, para
la que a menudo no hay posibi-
lidad de tratamiento alternati-
vo. En su ausencia, se produci-
ria una reduccion importante de
la produccion de colza en la UE,
habria menos piensos, la indus-
tria alimentaria dispondria de
menos materias primas y el dafio
medioambiental se agravaria.
Los agricultores deberian cam-
biar completamente su modelo
empresarial y sus métodos de
produccion.

El tratamiento ofrece también
ventajas sanitarias, garantizan-

B Cereal. /FHALMERIA

do la salud de los cultivos y ni-
veles inferiores de micotoxinas
en los cereales. Al mismo tiem-
po, genera 50 mil puestos de tra-
bajo en las zonas rurales de la
UE, lo cual es de especial im-
portancia ante la crisis econoé-
mica actual.
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CAMPANA 2013/2014

Semillero Cristalplant prevé un volumen
de produccion de 90 millones de plantas

I La empresa, que cuenta con seis delegaciones en Almeria, es el semillero mas grande de la provincia en cuanto a superficie,

ya que suma un total de 22 de hectareas entre todas sus instalaciones, las cuales estan dotadas de ultimas tecnologias

M Elena Sanchez

emillero Cristalplant ha co-

menzado su campaia agrico-
la 2013/2014 y ya esta en plena
actividad en todas sus delegacio-
nes. De hecho, Paco Escobar, ge-
rente de la entidad, informa de
que “para este afio hemos previs-
to un volumen de produccion de
90 millones de plantas”. A dia de
hoy, el nimero de pedidos que
esta registrando Cristalplant es
“similar al de afios anteriores. En
Nijar estamos trabajando princi-
palmente con cultivo de tomate,
bien injertado o bien en su varie-
dad convencional, mientras que
en la zona de Poniente estamos
trabajando principalmente con in-
jerto de tomate y pimiento en cul-
tivo convencional”.

Semillero Cristalplant cuenta
con seis delegaciones en Alme-
ria, tres de ellas en el Levante (Ni-
jar, Campohermoso y El Viso) y
otras tres en el Poniente (Carta-
bona, La Aldeilla y la oficina cen-
tral), con las que abastecen a todo
el Poniente de la provincia alme-
riense. Igualmente, desde hace
un aflo, aproximadamente, cuen-
tan con una delegacion en Mo-
tril, que cubre las necesidades de
la costa y de la sierra de Grana-
da, aunque “también estamos
abriendo nuevos mercados a otras
zonas”, asegura Escobar. Gracias
a todas estas instalaciones, Se-

millero Cristalplant es el mas
grande de la provincia almerien-
se en cuanto a superficie se re-
fiere, ya que cuenta con 22 hec-
tareas de semilleros, todos dota-
dos con las ultimas tecnologias,
puesto que “contamos con carros
de riego, sistemas de calefaccion
por aire y por agua, asi como con
un sistema para refrigerar los in-
vernaderos. Sin duda, la innova-
cion dentro de los semilleros tam-
bién es de gran importancia para
poder ofrecerle al agricultor pro-
ductos de gran calidad”.

De hecho, en Cristalplant cuen-
tan cada afio con un presupuesto
destinado a la evolucion de sus
instalaciones para mejorar la ca-
lidad de las plantas y ofrecer lo
mejor al cliente. “En esta ocasion,
hemos introducido nuevas tec-
nologias en el semillero que te-
nemos en Motril y también he-
mos mejorado el de Nijar, con el
fin de mejorar las condiciones cli-
maticas de nuestras instalacio-
nes”.

La evolucion que se va notan-
do en el sector agricola también
se puede plasmar en Cristalplant,
ya que apuesta por el cultivo eco-
logico, al igual que lo hacen cada
vez mas agricultores. De hecho,
son ya tres las delegaciones (Mo-
tril, Aldeillaplant y El Viso) que
cuentan tanto con produccion
convencional como ecoldgica,
cuando hace un afio tan solo “te-
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niamos una delegacion con eco-
logico. Todo esto quiere decir que
se estd aumentando la tendencia
hacia un cultivo ecologico por
parte del agricultor”, explica el
gerente de la entidad.

BIG PLANT

El Big Plant es un formato del que
Cristalplant es pionero y que tra-
ta sobre una técnica de cultivo
en macetero de 9 centimetros de
diametro que permite reducir el
tiempo de cultivo en la explota-
cion agricola en mas de 30 dias
respecto a los formatos tradicio-
nales y posibilitando, a su vez du-
rante este tiempo, la recoleccion
de la anterior cosecha. De hecho,
Paco Escobar indica que “este sis-
tema, del que somos pioneros,
ofrece grandes ventajas a los agri-
cultores, ya que se proporciona
la planta totalmente adaptada al
trasplante, reduciendo tiempo de
cultivo y adelantando las fechas
de recoleccion del producto”. De
hecho, un amplio niimero de agri-
cultores es el que ya confia en este
formato que, aunque es mas caro,
puede salir muy rentable al pro-
ductor. Sin embargo, Cristalplant
no sdlo destaca por Big Plant, sino
que también lo hace por sus in-
jertos, con un sistema de produc-
cion diferente, ademas de que
“hacemos la planta que el clien-
te quiere, es decir, puede obte-
ner un producto elaborado a la
carta, que cuente con las carac-
teristicas que mas se adaptan a
su modo de cultivo”.
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Delegaciones:
CENTRAL ELVISO
Paraje Lo Cumbre s/ Porgie 6 Viso s/n

{4717 - San Agustin B Eido (Almeria) 04713 - Nijar (Almeni)

fel 950565032
fax. 950536 375

ALDEILLAPLANT

Poraje Lo (usmibre /0

(4700 - E Eivdo (Almania)

Tel fFax. 950 497 826 Tel /Fax. 950606 441
NIJAR MOTRIL
Paraje £ Roddv 5/ (aming de lo Peregring, SN

04110~ Campohermasa (Almeria)

Tel 950 366 969
Fax. 950 366 735

Tel/Fay. 950612 723

CARTABONA
Poraje Lo Cartabona s/n
4700 - H Ejicto (Almerin)

18600 - Momi {Granads)
Tel 6.26 924 307




fhalmeria - Junio 2013

COLABORACION DE TODO EL SECTOR

Los semilleros, parte fundamental en el
éxito de la lucha integrada en tomate

Los resultados obtenidos en
esta tltima campaia han
sido tan positivos que, en
un ano, toda su superficie
se hara con control biolégico

M Isabel Fernandez

L os semilleros han jugado un
papel fundamental en el éxi-
to que, sobre todo en esta ulti-
ma campaifia, ha tenido el con-
trol bioldgico en tomate, que ha
alcanzado el 80% de la superfi-
cie total de este cultivo. Después
de unos aios en los que las em-
presas de control bioldgico no
terminaban de encontrar una so-
lucion eficaz y definitiva a pla-
gas tan complicadas como la Tuta
absoluta, Koppert ideo el siste-
ma de sueltas de Nesidiocoris te-
nuis en semilleros que, mas tar-
de, se ha generalizado y ya es una
practica habitual en el agro al-
meriense. Este sistema de suel-
tas necesitaba, como no, del com-
promiso y el esfuerzo conjunto
de gran parte del sector: empre-
sas productoras y comercializa-
doras de insectos auxiliares, se-
milleros y el propio agricultor
que, al fin y al cabo, es el que ten-
dria que hacer un seguimiento
mas exhaustivo a su cultivo.

En todo este proceso, los se-
milleros han jugado un papel fun-
damental, adaptandose a una nue-
va demanda que le hacian los
agricultores y que, de no haber
encontrado respuesta, seguiria
suponiendo un grave problema
para el campo. En este sentido,
José Eduardo Belda, director del
Departamento de I+D de Kop-
pert Espaia, afirma que, a dia de
hoy, “la gente se ha dado cuenta
de que el Nesidiocoris tenuis en
semillero tiene una proteccion
muy buena, sobre todo contra
Tuta absoluta, pero también con-
tra mosca blanca, durante casi
todo el ciclo de cultivo, y se ha
generalizado”. Asimismo, apun-
ta que, gracias esas sueltas en se-
milleros, “los costes se han aba-
ratado”.

Para que todo esto haya sido
posible, los semilleros han teni-
do que aportar su particular gra-
nito de arena; en primer lugar,
accediendo a realizar las sueltas
de esta fauna auxiliar en sus ins-
talaciones y, en segundo lugar,
formando a su personal, que ha

Hl Las sueltas de Nesidiocoris tenuis en semillero han marcado un antes y un después en la lucha integrada en tomate. /FHALMERIA

EEE— T

0 El personal de los semilleros ha realizado una excelente labor para que todo funcionase. /FHALMERIA

recibido todo el asesoramiento
técnico necesario para que este
nuevo sistema de sueltas funcio-
nara. Del mismo modo, han te-
nido que incorporar nuevas prac-
ticas a sus protocolos, las deri-
vadas de tener que asegurarse de
que las sueltas se han realizado
correctamente y que, una vez el
agricultor reciba sus plantulas en
su finca, todo funcionara a la per-
feccion.

MAS SUPERFICIE
Estas sueltas de Nesidiocoris te-
nuis en semillero han venido a

l El tomate es el segundo cultivo con mayor superficie en control biolégico.

poner solucion a un grave pro-
blema que impedia la implanta-
cion del control bioldgico en to-
mate y que no era otro que el
tiempo que necesitaba el insec-
to auxiliar para poder instalarse
en el cultivo, un tiempo espe-
cialmente prolongado y que re-
trasaba, claro esta, su ‘entrada
en accion’ para combatir las pla-
gas. Con el perfeccionamiento
de este método, los resultados ob-
tenidos en control integrado en
tomate han sido extraordinarios:
en apenas una campaiia, de la
2011/2012 a la actual, la super-
ficie de este cultivo bajo méto-
dos de control bioldgico casi se
triplicd y, de cara a la proxima
campaifia, todo apunta a que,
practicamente, el 100% del to-
mate de Almeria se cultivard con
lucha integrada.

El proximo paso en este senti-
do serd, seguin apunta Enric Vila,
responsable del Departamento
de [+D+i de Agrobio, la entrada
en juego de las casas de semillas.
“Ya hay algunas casas de semi-
llas que estan evaluando como
afecta a diferentes variedades el
establecimiento de enemigos na-
turales”, explica y afiade que
“esto supone un cambio de men-
talidad, ya que hasta ahora, las
casas de semillas nunca se habi-
an puesto a trabajar en esta linea”.
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COMPETITIVO

Confimaplant, pionero en cultivo hidropénico,
ofrece experiencia y una produccion optima

I Este semillero cuenta con una producciéon anual de 30 millones de plantas, entre sus centros de El Ejido y Nijar, que distribuye,

en su mayoria, en la provincia de Almeria, aunque también en las de Granada y Malaga, asi como en la Regién de Murcia

onfimaplant, con sus mas de

29 afios de experiencia en
el sector de la produccion de
plantas, sus modernas instala-
ciones e infraestructuras, ha lo-
grado hacerse un hueco entre los
semilleros mas importantes de
toda la provincia.

En la actualidad, Confimaplant
cuenta con un total de 45.000 me-
tros cuadrados en El Ejido, re-
partidos entre 40.000 de multi-
tanel y los 5.000 restantes que
son las camaras de germinacion
y las naves de trabajo. Ademas,
la empresa dispone de otros
14.000 metros cuadrados, en este
caso en Nijar, distribuidos entre
8.000 metros de multitinel, 5.000
de multitinel ecolégico y 1.000
de naves y oficinas.

Confimaplant produce cada
afo unos 30 millones de plantas,
todas ellas certificadas por la
Asociacion Espafola de Norma-
lizacion y Certificacion (AE-
NOR). La mayoria de su pro-
duccidn se queda en la provin-
cia de Almeria, epicentro de la
agricultura europea, si bien tam-
bién atienden pedidos de las pro-
vincias de Granada y Malaga, asi
como de la vecina Region de
Murcia.

Desde Confimaplant se han
preocupado siempre de contar
con la mas avanzada tecnologia

l Detalle del injerto de cufia que realizan con tanto éxito en los semilleros de Confimaplant. /FHALMERIA

para ofrecer los mejores produc-
tos. Es por ello que toda su su-
perficie invernada esta dotada de
una doble camara de aire, con-
trol de clima informatizado, tre-
nes de riego automaticos, cale-
faccion y ventilacion, ademas de
contar con ventanas cenitales,
que regulan su abertura en fun-
cion de la temperatura y del gra-
do de humedad necesarios.

En este semillero cuidan todo
tipo de detalles. Asi, por ejem-

plo, las labores de riego se efec-
tian mediante trenes moviles au-
tomatizados de fertirrigacion, que
incluyen unos sensores que in-
dican la cantidad de agua y el mo-
mento en el que la planta de-
manda humedad. Asi, el agua cir-
cula por un rail, depone el agua
y retrocede otra vez, consiguien-
do una distribucion 6ptima y uni-
forme del agua.

Otro aspecto que cuidan al ma-
ximo en Confimaplant es el en-

raizamiento. Y es que, como bien
explican, “la salud y el futuro de
las plantas y, por lo tanto, de la
cosecha dependen de su enrai-
zamiento”. Para ello, la empre-
sa cuenta con las técnicas y equi-
pos mas vanguardistas, con los
que consigue plantas que, ya en
el invernadero, tendran un opti-
mo comportamiento.

No se puede obviar que Con-
fimaplant también es pionero y
especialista en técnicas de culti-

vo hidroponico en sus distintas
formas, como cultivo en lana de
roca, perlita, fibra de coco y tur-
ba.

Asi, desde el semillero asegu-
ran que ponen “a disposicion del
cultivo del agricultor los mas mo-
dernos y eficaces equipos de sa-
turacion y fertilizacion, tan im-
portantes en el cultivo sin suelo,
para la obtencion de plantas vi-
gorosas, equilibradas y bien en-
raizadas, Optimas para su tras-
plante”.

El injerto también es su fuer-
te. Concretamente, Confimaplant
realiza tareas de injertado para
tomate, pepino, berenjena, pi-
miento y para sandia y melon.
La empresa se ha especializado
en la técnica del injerto de cuia,
en este caso para las plantulas de
tomate, pepino, melon y sandia.

Actualmente, Confimaplant in-
jerta ya el 90 por ciento de su pro-
duccion de sandia, el 20 por cien-
to de su tomate, asi como el 10
por ciento, aproximadamente, de
pepino y berenjena.

Por otra parte, al hilo de lo que
va requiriendo el campo alme-
riense, este semillero estd muy
comprometido con el control bio-
logico de plagas y la lucha inte-
grada. Es por ello que, como han
explicado, “entregamos las plan-
tulas a nuestros clientes ya con
los depredadores instalados”,
algo que facilita mucho la au-
sencia de las tan temidas plagas
desde el primer momento de la
cosecha.

s.a.t. 5873

W

Ctra. de Almerimar Km. 1
04700 El Ejido (Almeria)
Telf.:+34 950 48 96 48 - Fax: +34 950 57 00 88
E-mail: info@confimaplant.com

Confimaplant

Iy

Enraizamiento
y cultivo

Cultivo
hidropdnico
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A MAS

La fiabilidad de Semilleros El Plantel le ha

llevado a multiplicar sus clientes afo a afo
X

Las instalaciones de San
Isidro han registrado una
demanda de injerto de
tomate de 1,5 millones de
unidades mas que en 2012

M Rafa Villegas

as cifras de Semilleros El

Plantel son de vértigo. Y es
que, campaiia tras campafia, no
deja de aumentar su nimero de
clientes y, por ende, la demanda
de plantas, ya sean injertadas o
no. Ademads, siempre con la ma-
xima de ofrecer el mejor servi-
cio al agricultor, la empresa se
ayuda de sus cinco centros para
garantizar el espacio necesario
que necesitan las frutas y horta-
lizas, que prepara para el poste-
rior trasplante en invernaderos.

La actividad en cualquiera de
las instalaciones de Semilleros
El Plantel es frenética estos dias.
No obstante, como ha explicado
David Sanchez, técnico de la em-
presa, “tenemos la suerte de que
no coinciden los calendarios pro-
ductivos en todas las zonas, si
no, no tendriamos espacio sufi-
ciente”.

Ahora, por ejemplo, el Semi-
llero El Plantel de San Isidro esta
ultimando plantas de tomate in-
jertado para la zona de Alhama,
donde “se trasplantara entre los
dias 5y 15 de julio”, como ha
asegurado Sanchez.

Por otra parte, con el incre-
mento de agricultores de locali-
dades como Alhama de Alme-
ria, Sorbas y Lucainena de las
Torres, Sanchez ha explicado que
“hemos conseguido aumentar
aun mas la cuota de mercado sin
llegar a la saturacion, ya que en
estas zonas la campafia da co-
mienzo antes”. Ademas, dado que
los trasplantes para el nticleo de
poblacion de La Cafada tienen
lugar “cuando ya hemos reali-
zado los del Levante, podemos
asegurar una menor concentra-
cion y la mas absoluta calidad”,
como ha afiadido Sanchez.

En definitiva, en estos dias, en
cualquiera de los cinco centros
de Semilleros El Plantel, cuan-
do se van llenando las instala-
ciones de plantas comienzan a
salir las que ya estan en su pun-
to para trasplantarlas.

En cuanto al apoyo entre un
centro y otro de la empresa, San-

Hl Detalle de injerto de tomate de Semilleros El Plantel. /FHALMERIA

B

Hl Detalle de una planta de pimiento de Semilleros El Plantel. /FHALMERIA
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ll Otra imagen del injerto de tomate de El Plantel, que tanta aceptacion esta teniendo por parte de los agricultores. /FHALMERIA

chez ha afirmado que “en Dali-
as, por ejemplo, nuestra campa-
fla acaba antes, por lo que se que-
da disponible para apoyar a otros
centros, como por ejemplo el de
La Mojonera y el de San Agus-
tin”. En definitiva, El Plantel jue-
ga con la baza que le dan sus cin-
co instalaciones, distribuyendo
las plantas para que no haya ma-
sificacion.

Pero no s6lo esté hasta la ban-
dera el centro de San Isidro, tam-
bién los de Dalias, San Agustin,

Vicar y La Mojonera. En las ins-
talaciones dalienses llevan ya
“casi dos meses hasta arriba, de-
bido a la demanda de pimiento”,
que en la localidad se trasplanta
mas temprano. El unico que, por
ser el mas grande, tiene un poco
mas de margen es el de La Mo-
jonera.

El trabajo bien hecho y un in-
jerto extraordinario son, para Da-
vid Sénchez, “las claves que han
hecho que cada vez tengamos
mas clientes y ellos, con el boca

aboca, nos traigan a mas”. Prue-
ba de ello es como, en tan solo
un afio, El Plantel ha satisfecho
la demanda de 1,5 millones de
injertos de tomate mas en su cen-
tro de San Isidro, por lo que ya
suma “cuatro millones”, como
ha asegurado el técnico de El
Plantel en San Isidro.

Sénchez también afirma que
los agricultores se han decidido
a probar los injertos de El Plan-
tel “gracias a las charlas que he-
mos dado en diferentes coope-

rativas, donde hemos mostrado
datos, produccion y experien-
cias”. Lo cierto es que el agri-
cultor que lo prueba siempre re-
pite.

PREVISIONES DE CAMPANA
En cuanto a las previsiones para
la proxima campafia 2013-2014,
viendo la demanda que estan te-
niendo de todos los productos
horticolas en los distintos cen-
tros de Semilleros El Plantel, Da-
vid Sanchez ha asegurado que
“debido al retraso que se ha re-
gistrado de las producciones este
afo, la mayoria de los agricul-
tores ha adelantado, entre una se-
mana y 15 dias el trasplante de
sus hortalizas para intentar evi-
tar aglomeraciones y, en el caso
de que el aflo sea adverso en el
plano meteorologico, que no les
pille la planta con una produc-
cion muy elevada, que ya esté
mas descargada”.

En definitiva, en cualquier cen-
tro de Semilleros El Plantel, el
agricultor dispone de las mejo-
res plantas para que el comien-
zo de campana sea lo mas posi-
tivo. Lo cierto es que, de seguir
el crecimiento de clientes que lle-
va, la empresa se va a ver obli-
gada a seguir aumentando sus nu-
merosas instalaciones.
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Especial PEPINO TEMPRANO

Mas de 4.500 hectareas sonunabuena
razonparabuscarlamejor semilla
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MUY IMPORTANTE

El pepino mantiene la tercera posicion en
volumen de produccion en la provincia

R

El tomate y el pimiento son
las anicas hortalizas que lo
superan en kilos. En zonas
como San Agustin son
expertos en este producto

M Rafa Villegas

| pepino es uno de los pro-

ductos mas importantes de
cuantos se cultivan en los inver-
naderos de la provincia alme-
riense. Asi, por ejemplo, en vo-
lumen de produccion sélo lo su-
peran, con creces, el tomate y el
pimiento.

Del mismo modo, el pepino es,
sin lugar a dudas, una de las hor-
talizas fundamentales para la co-
marca del Poniente. Es mas, exis-
ten zonas, como es el caso de los
nucleos de poblacion ejidenses
de San Agustin, Matagorda y
Guardias Viejas, donde hay un
numero considerable de agricul-
tores especializados en este pro-
ducto.

La importancia de este pro-
ducto, sin embargo, no se ha sa-
bido aprovechar por parte de las
comercializadoras almerienses.
De hecho, lo que no se entiende
es que, siendo la provincia de Al-
meria la mayor productora de
toda la Unién Europea de esta
hortaliza y teniendo durante el
otoflo y el invierno la exclusivi-
dad, junto a la vecina Costa Tro-
pical granadina, de este produc-
to, que no lleguen a un entendi-
miento para vender el pepino mas
caro.

El nimero de hectareas que se
cultivan de pepino en la provin-
ciaronda las 4.500, mientras que,
segun los datos oficiales de la De-
legacion Territorial de la Con-
sejeria de Agricultura, Pesca'y
Medio Ambiente de la Junta de
Andalucia, el volumen de pro-
duccion alcanzo las 407.354 to-
neladas en la campana 2011-
2012, la ultima de la que se tie-
nen datos oficiales.

Si se dispone ya de datos defi-
nitivos relativos a los meses de
enero y febrero. Asi, segtn la De-
legacion Territorial, en el primer
mes del aflo Almeria vendi6 pe-
pinos por valor de 53,6 millones
de euros o, lo que es lo mismo,
el 16,1 por ciento del valor to-
tal.

Asimismo, el pepino registrd
una cuota de mercado provincial,

-r‘.'. ; l g,

¥

en cuanto a ventas se refiere, del
14,8 por ciento en los dos pri-
meros meses del afio, por lo que
ha mantenido la tercera posicion,
tras el tomate y el pimiento. Por
debajo del pepino se situaron, en-
tre otras hortalizas, el calabacin,
con un 6,7 por ciento de cuota,
asi como la berenjena, con el 4,6
por ciento.

Por lo demas, el pepino lleva
ya varias campafas, incluida la
ultima, sin presentar ningtn pro-
blema importante ni de plagas
ni de enfermedades en los inver-
naderos de la provincia.

Hl Cultivo de pepino de la variedad Sendero RZ, de Rijk Zwaan. /FHALMERIA

La investigacion
ha propiciado los
mejores pepinos
de la historia

Los productores de pepino
bajo plastico de la provin-
cia de Almeria nunca antes
habian contado con varie-
dades de tan buen aspecto,
calidad, productividad y se-
guridad alimentaria que en
la actualidad.

Las casas de semillas y
los centros de investigacion
que trabajan en la provin-
cia han demostrado su cla-
ro empeflo por la investi-
gacion, la innovacion y el
desarrollo, la tan importan-
te [+D+i.

Por poner algiin ejemplo,
la casa de semillas Rijk
Zwaan trabaja desde hace
unas campafias con varie-
dades ‘blueleaf’. Esta ca-
racteristica mantiene mas
tiempo el color verde azu-
lado de la hoja del pepino
y mejora la potencia de la
raiz. TECNOVA, por otra
parte, ha desarrollado, jun-
to a Hendrick’s Gin, un pe-
pino con forma de corazon.
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RENTABILIDAD

Mastil F1 ofrece una buena calidad de
fruto incluso al final del ciclo productivo

Este pepino tipo Almeria de
Nunhems para trasplantes
tempranos destaca por su
color muy oscuro y por su
alta resistencia a amarilleo

M Isabel Fernandez

astil F1, variedad de pepino

tipo Almeria de Nunhems
para ciclo temprano, destaca, so-
bre todo, por mantener una buena
calidad de fruto durante todo el cul-
tivo. Asi lo afirmé Miguel Angel
Jiménez, Account Manager de Pe-
pino de Nunhems, quien explico
que, a diferencia de otras varieda-
des, “que hacen un buen fruto en
la cafa, pero que en la caida o en
los tallos laterales pierden calidad,
Mastil F1 mantiene la misma cali-
dad”, es decir, “los ultimos frutos
son iguales que los primeros”. Esto,
al final, “permite al agricultor ob-
tener una mayor rentabilidad”, ya
que “‘consigue unas mayores ven-

l Mastil F1 conserva un color verde oscuro incluso en condiciones de calor.

tas al primer corte”. De hecho, se-
gun Jiménez, “hay agricultores que
nos han dicho que han cortado los
ultimos pepinos en diciembre, an-
tes de arrancar la plantacion, y los
han vendido al mismo precio que
pepinos de plantaciones nuevas”.
Junto a esto, Mastil F1 destaca por

ser un pepino muy oscuro, ademas
de por su alta resistencia a amari-
lleo. Con respecto a la primera de
estas caracteristicas, Jiménez ex-
plic6 que, en el caso de los pepi-
nos tempranos, debido al mas ra-
pido desarrollo de las plantas y al
blanqueo de los invernaderos, que

impide una mayor entrada de luz,
“el pepino tiende a salir con un ver-
de mas claro”; sin embargo,
“Mastil F1 te conserva un color
muy oscuro incluso en condicio-
nes de calor”. De hecho,
“Mastil F1 es el pepino mas oscu-
ro que hay en el mercado”.

Asimismo, su alta resistencia al
virus del amarilleo “mantiene la
planta verde hasta el final del culti-
vo”, con lo cual, “tiene una alta pro-
duccion”. Su resistencia a amari-
lleo es tal que Jiménez afirm6 que,
incluso, “recomendamos a los agri-
cultores que ventilen” y eso que “en
verano hay mucha tendencia a no
ventilar por el miedo a que entre
mosca blanca y transmita el virus”.
Por tltimo, Jiménez quiso hacer otra
recomendacion a los agricultores
de pepino temprano: “El secreto es
conseguir una raiz fuerte”. Seglin
explicd, debido a que la planta va
muy rapido y hay poca luz, entre
otras cuestiones, “tiende a crecer y
a hacer poca raiz”, por eso, “‘cuan-
do los frutos se desarrollan, la plan-
ta se aflige porque no puede ali-
mentarlos”. Para evitar esto, “‘es con-
veniente no blanquear demasiado,
no excederse en riego y, una vez la
planta ha alcanzado un metro de al-
tura, separar las gomas de riego en-
tre 20 y 25 centimetros”. Asimis-
mo, “también deberiamos tener en
cuenta el no limpiar el blanqueo an-
tes de tiempo y, cuando se realice
la limpieza, hacerlo de manera pro-
gresiva”. “Siguiendo estas reco-
mendaciones, nos aseguramos que
la plantacion se desarrolle en con-
diciones 6ptimas”, concluyo.
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NOVEDADES EN TODOS LOS TIPOS

Mitre, Almenara y Baezal, las nuevas
variedades de pepino de Fit6

Estas variedades destacan
por una gran calidad, que
permite ventas al primer
corte y que se mantiene
durante todo el ciclo

a campana de pepino que aca-

ba de terminar ha sido real-
mente positiva para comprobar el
comportamiento de las nuevas va-
riedades de Semillas Fito, tanto
en pepino holandés para siembras
tempranas como en pepino fran-
cés y corto. Agricultores y técni-
cos comentan que Mitre, Alme-
nara y Baezal sacan muy buena
nota en calidad y produccion. La
calidad, la produccion y la sani-
dad de la planta son las tres cla-
ves a la hora de elegir una varie-
dad de pepino para la proxima
campafia, cualidades que estan pre-
sentes en la oferta de pepino de Se-
millas Fito.

Asi ocurre en el segmento del
pepino holandés para siembras
tempranas, en el que Fit6 ha in-
troducido la nueva variedad Mi-
tre, destinada a siembras de agos-
to o primeros de septiembre, que
destaca por tener triple tolerancia
(oidio, amarillez y venas amari-
llas). Segtin German Victoria Cas-
tilla, técnico comercial de Semi-
llas Fit6 en Almeria, “Mitre pre-
senta una planta de entrenudo cor-
to, de hoja pequefia y oscura, que
te permite llegar hasta enero re-
colectando, ya que su caracteris-
tica mas importante es que tiene
muy buen rebrote, manteniendo
hasta final de ciclo la calidad del
fruto”. La experiencia de los agri-
cultores esta campafia con Mitre
ha sido muy positiva, ya que, como
comenta German Victoria, “du-
rante todo el ciclo, Mitre da un fru-
to que no alarga, que mantiene el
acanalado, con mucho color y el
pepino ofrece siempre la calidad
del primer corte”. En resumen, el
responsable de Fito tiene claro que,
tras varias campanas de ensayos
y una campaila comercial, Mitre
es una apuesta ganadora: “Los agri-
cultores que lo han sembrado es-
tan encantados, ya que han tenido
calidad, buenos precios de venta
y altas producciones, con 13 y 14
kilos por metro, con una excelen-
te sanidad de planta, por lo que las
expectativas son muy buenas para

l German Victoria comenta que los agricultores estan
encantados con Mitre por su produccion y calidad.

B Juan José Viiiolo va a poner esta campaiia todo su
invernadero de Baezal.

I A finales de mayo, Almenara seguia dando una calidad excelente.

las siembras de agosto de este afio
2013”.

Mitre se suma a la otra variedad
que ya es un clésico en pepino tem-

prano en Almeria, como es Beni-
to, destinado a siembras de fina-
les de junio hasta agosto, que oftre-
ce muy alto rendimiento en ciclos

cortos, gran precocidad y una ex-
celente postcosecha.

PEPINO CORTO Y FRANCES
En pepino francés, Semillas Fitd
también cuenta con una novedad
importante como es Almenara, que
esta campafia ha sido probada por
agricultores como José Garcia Amat,
de la zona de Las Palmerillas (El
Ejido). Garcia cuenta con 3,5 hec-
tareas dedicadas a pepino y comer-
cializa toda su produccion en Agro-
poniente. Como comenta, este afio
ha puesto 7.000 plantas de Alme-
naray el resultado es excelente: “Lo
sembramos el 1 de febrero y, a fi-
nal de mayo, habia pasado ya de los
12 kilos por planta e iba para 13.
La calidad es muy buena y yo lo
vendo en los primeros cortes todos
los dias, lo que significa que man-
tiene esa calidad hasta el final”. Al-
menara también destaca por su pre-
cocidad: “Nosotros, a los treinta y
cinco dias de ponerlo, ya empeza-
mos a coger y puede aguantar has-
ta junio sin problema. En el merca-
do se esta vendiendo muy bien, a
los mejores precios, y el que se lo
ha llevado lo viene a buscar otra vez,
por lo que esta nueva campaiia lo
pondré de nuevo”.

Desde luego, en el invernadero
de José Garcia Amat, la calidad de
Almenara a finales de mayo era es-
pectacular y estaban recolectando
todos los dias, aprovechando la su-
bida de precios. Ademas, este agri-
cultor contd como hace la prueba
de la postcosecha: “Al ser una va-
riedad nueva, por curiosidad, puse
unos cuantos en mi oficina y cada
semana he ido viendo cémo aguan-
taban y le puedo decir que a los 28
dias es cuando empezaron a ama-
rillear, pero seguian duros y por den-
tro estaban blancos, lo que parece
increible”.

Otra novedad de Fit6 en el seg-
mento de pepino corto es la varie-
dad Baezal, que también cultiva José
Garcia Amat: “Hemos sembrado
esta campana la mitad de la finca
de Baezal, ya que el afio pasado lo
tuve en pruebas y fue muy bien y
hemos apostado por esta variedad.
Lo que sembramos a mediados de
agosto se ha recolectado hasta el 15
de enero 'y lo que sembramos en ene-
ro ha llegado hasta finales de mayo.
A nivel de producciones, han sali-
do mas de 10 kilos por metro y plan-
ta y mantiene muy bien el color, las
espinas, etc., hasta el final y la cali-
dad es la misma todo el ciclo, con
un rebrote perfecto, por lo que lo
hemos podido vender siempre a los
mejores precios”.

Otro ejemplo se encuentra en la
zona de La Redonda (EI Ejido), don-
de Juan José Vifiolo Amat, nieto de
un agricultor historico en la zona
como es ‘El Gavilan’, esta especia-
lizado en pepino corto y ha sem-
brado esta campaiia la mitad de sus
invernaderos con Baezal, pero esta
tan contento que lo va a poner todo
de Baezal a partir de noviembre. Se-
gun comenta, “Baezal tiene una
planta mas vigorosa que otros, tie-
ne la posibilidad de echar tallos que
hace que dé mas kilos y el fruto es
mucho mejor en calidad (color, ta-
mafio y espinas) y se vende super
bien, siempre en el primer o segun-
do corte”.

Esta campaiia lo plant6 en di-
ciembre y empezo a cortar sobre el
15 de enero, siendo bastante pre-
coz, y ha cortado hasta finales de
mayo: “Lo mejor es que hasta el fi-
nal sigue teniendo muy buena cali-
dad, ya que el rebrote es muy bue-
no, y aguanta muy bien el fiio, con
una planta muy sana que no es es-
pecialmente sensible a ninguna en-
fermedad”.
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AMPLIO CATALOGO CAMPANA 2013/2014

Rijk Zwaan ofrece variedades que aseguran
una alta productividad y frutos de calidad

Sendero RZ, Jungla RZ, Valle RZ,

Pradera RZ o la nueva variedad
comercial Litoral RZ se adaptan
a exigencias de agricultores y
mercados

M Elena Sanchez

a nueva campaiia hortofru-

ticola ya se esta gestando
en la provincia almeriense y los
cultivos mas tempranos comen-
zardn a sembrarse en apenas 15
dias. Por este motivo, la casa
de semillas Rijk Zwaan ya esta
trabajando con los agricultores
para elegir las variedades de pe-
pino que este afio van a estar en
los mercados. Un amplio cata-
logo con el que cuenta la enti-
dad y gracias a ello, el produc-
tor puede elegir la variedad que
mas se acerca a sus exigencias
y necesidades. Entre ellas se en-
cuentra Jungla RZ, variedad de
pepino tipo Almeria que gracias
a su fuerte sistema radicular es
excelente en diferentes tipos de
suelo. El fruto, ademas, que con
un buen manejo oscila entre los
25 y los 35 centimetros, con un
peso de entre los 350 gramos y
el medio kilo, resulta mas atrac-
tivo visualmente si cabe gracias
a su cicatriz pistilar de peque-
flas dimensiones.

Dentro del catdlogo de Rijk
Zwaan también se puede en-
contrar Sendero RZ, pepino que
presenta altas resistencias a en-
fermedades como el oidio. Esta
variedad, ademas, es perfecta
tanto para su cultivo en la pro-
vincia de Almeria como en la
Costa Tropical granadina, zo-
nas productoras en las que ha lo-
grado consolidarse con unos re-
sultados optimos. Cuando se ha-
bla del pepino largo Sendero RZ
se hace de una variedad que des-
taca también por ser ‘blueleaf”’,
concepto que mejora el aspec-
to de la planta y el fruto y pro-
porciona una sanidad vegetal
muy importante. Sendero RZ
presenta una fortaleza formida-
ble que le confiere a la planta
una especial vigorosidad, que
se muestra con un porte abier-
to. Esta variedad es, asimismo,
muy atractiva para el consumi-
dor, ya que su fruto es de un co-
lor verde oscuro que no pasa
desapercibido, a lo que se afia-
de que su tamaiio es el requeri-

l Cultivo de Sendero RZ en el interior de un invernadero. /FHALMERIA

P
do por los mercados. Sendero RZ

presenta resistencia al virus de
las venas amarillas y al amari-
lleo y no presenta aparicion de
cuello de botella, manteniendo
todo el ciclo las estrias.
Igualmente, otra de las varie-
dades destacas de Rijk Zwaan
es Valle RZ, un pepino que pre-
senta una calidad muy elevada
y un buen acabado. De Valle RZ
es destacable su resistencia,
como ha explicado el especia-
lista de cultivo de Pimiento y

Litoral RZ es un pepino con gran capacidad
de rebrote y alta produccion en la caiia

Desde la casa de semillas
Rijk Zwaan quieren desta-
car como novedad comercial
para este afio Litoral RZ, un
pepino apto para ciclos me-
dios y con una gran capaci-
dad de rebrote y alta pro-
duccion en la cafa. Se trata
de una planta muy precoz

que da de uno a dos frutos
por entrenudo. En cuanto a
las caracteristicas del fruto,
éste presenta un buen estria-
do, cuello redondo y muy
acanalado durante el ciclo
productivo. Algunos agri-
cultores ya lo tuvieron de
prueba la pasada campaia.

-

=

Pepino de Rijk Zwaan, José
Luis Ruipérez, “a plagas y en-
fermedades como la ceniza y el
virus de las venas amarillas”.
Ademads, es un pepino que no
se va de tamafio en primavera
y no da problemas ni de cuello
de botella ni de piel de lagarto.

PRADERA RZ
En cuanto a las variedades mas
tempranas, Pradera RZ es una
variedad ‘blueleaf’, para siem-
bras de pleno verano y de pri-
mavera, muy tolerante a la que-
ma de cogollos. Ademas, des-
taca su gran produccion en cor-
to tiempo, siendo ésta muy es-
calonada. Cuenta con frutos
acanalados, de cuello redon-
do y fuerte raiz. Una de las ca-
racteristicas principales de esta
variedad es que la calidad del
fruto en el rebrote es muy bue-
na, tanto como el de la carfia,
ademas de que no tiene pro-
blemas de cuello y es de facil
manejo.

Sin duda, un amplio catalogo
de variedades que se adaptan a
todas y cada una de las exigen-
cias tanto de agricultores como
de mercados y consumidores,
con el fin de cumplir con las
pautas que cada vez mas esta
marcando el sector agroalimen-
tario.
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RIJK ZWAAN

ANTONIO SANCHEZ

“Lo que me sorprende
de PraderaRZes el

corto periodo que hay
entre canhayrebrote”

CONFIANZA . Antonio Sanchez Bafios es un agri-
cultor que tiene su finca ubicada en la zona de
Las Maldivas. Desde hace un tiempo trabaja con
Pradera RZ, en concreto, el afio pasado “tuve
18.500 metros de esta variedad de pepino y me
fue genial, no he visto un producto como éste,
sobre todo en la fortaleza de la raiz, gracias a la
cual apenas he tenido que tocar la mata durante
el ciclo de produccion”. De hecho, una de las ma-
yores sorpresas de Sanchez Bafios es el corto pe-
riodo de tiempo que hay “entre la cafia y el re-
brote, es mas, yo tuve so6lo cinco dias de parada,
algo que no habia visto nunca en un pepino. Es-
tamos todo el tiempo cogiendo fruto, una sema-
na coges unos kilos menos, pero después sigues
con el mismo ritmo que llevabas en la cafia y eso
es buenisimo”. Para las enfermedades, lo bueno
que tiene Pradera RZ “en comparacion con otras
variedades del mercado es que la planta es mas
fuerte, la hoja es mas recia y mas oscura, por lo
que las enfermedades entran menos, lo que te per-
mite que ahorres en gastos de produccion. Es mas,
yo he comprobado en mi finca que apenas hay
que tratar para combatir la ceniza y el mildiu tam-
bién tiene menos presencia”.

“PraderaRZme encanta, yaque
al serunaplantamuy abiertay
negrahastaelfinalse conserva
mejory tardamas enenvejecer”

SATISFECHO. Juan Javier
Galdeano Lopez tiene su
cultivo en dos zonas muy
distintas de la provincia,
Balerma y Adra. En con-
creto, Pradera RZ lo ha es-
tado tratando en una finca
de Balerma con la que ha
obtenido un rendimiento de
8 kilos por metro en una re-
coleccion de 40 dias. “La
verdad es que esta variedad
de pepino me encanta y no
hay otra igual, ya que al ser
una planta muy abierta y
muy negra desde el primer
dia hasta el ultimo se con-
serva mejor y tarda mucho
en envejecer”. Dentro de lo
mas caracteristico de esta
variedad de pepino, Galde-
ano Lopez se ha mostrado
muy satisfecho porque “no
he tenido nada de ceniza,
y sin sulfatar, gracias a la

fortaleza de la mata. Ade-
mas, en mildiu, también se
ha portado bien”. En cuan-
to a la adaptacion de los in-
sectos auxiliares, Juan Ja-
vier Galdeano ha resaltado
el buen hacer de la varie-
dad, ya que “los ‘bichos’ se
han adaptado muy bien.
Eché un sobre cada cuatro
matas y en pocos dias es-
taban en plena actividad. Es
algo que no habia experi-
mentado con ninguna otra
variedad y eso me ha en-
cantado”. Pradera RZ tam-
bién se caracteriza por su
fuerte raiz, algo que tam-
bién ha podido comprobar
Juan Javier Galdeano, ya
que “en todo el ciclo pro-
ductivo no he visto ningu-
na mata mareada y tampo-
co ningun cogollo quema-
do”.
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RIJK ZWAAN

JOSE ALVAREZ

“PraderaRZ tiene un
fruto muy parejo y de
gran calidad en el
rebrote de laplanta”

CONFIANZA. José Alvarez lleva tres afos tra-
bajando con Pradera RZ en varias zonas de El
Ejido. Desde que comenzo a cultivar este pepino
se ha dado cuenta de que “el fruto es muy parejo
y de gran calidad en el rebrote, algo que otros pe-
pinos s6lo lo muestran en la cafia”. José Alvarez
asegura que el comportamiento de Pradera RZ
en cuanto a enfermedades “es muy bueno, yo no
he tenido problemas en todas estas campafias.

Es mas, la cooperativa a la que yo llevo el pepi-
no, Indasol, esta encantada con esta variedad, pues-
to que todo lo que vende es de primera catego-
ria”. En cuanto a las caracteristicas del fruto, este
agricultor asegura que “no se hace largo, el cali-
bre es muy bueno y en el rebrote también tiene
una forma adecuada. Ademas, tiene muy buen
estriado, no genera cuello de botella y cuenta con
un pequeiio cierre pistilar”.

En cuanto a la raiz, José Alvarez asegura que
es “muy fuerte al ser una variedad ‘blueleaf’. Es
uno de los pepinos mas fuertes del mercado, con
una planta equilibrada y llamativa por su oscuro
color”. Gracias a todas estas ventajas, Alvarez
esta convencido de que va a seguir trabajando
con Pradera RZ.

JOSE ANTONIO RODRIGUEZ

“Unadelas tantas cosas buenas
que tienePraderaRZ es que el
tamaiio del fruto es elideal y el
que demanda el comerciante”

RENTABLE. Jos¢ Antonio
Rodriguez es un agricultor
que trabaja con Pradera RZ
desde hace tres afios en la
zona de Las Norias. Duran-
te todo este tiempo ha podi-
do comprobar que “la cali-
dad del fruto es muy buena,
tanto el que sale de la cafia
como el que se obtiene del
rebrote”. Lo interesante de
esta variedad para José An-
tonio Rodriguez es que “se
trata de una planta rapida,
productiva y tiene un perio-
do muy corto entre la cafia
y el rebrote, por lo que es-
toy recogiendo pepino du-
rante todo el ciclo sin ape-
nas notar parones”’. En cuan-
to a su comportamiento con
enfermedades, Pradera RZ
“actua bien sobre todo en oi-
dio para las siembras de ju-
lio y primeros de agosto, que

es cuando la ceniza da mas
problemas”. Otras caracte-
risticas que destaca este agri-
cultor es que “es una planta
muy equilibrada, el calibre
del fruto es el ideal (entre
350 y 400 gramos), facil ma-
nejo de la planta y fuerte
raiz. [gualmente, me encan-
ta Pradera RZ porque su ma-
nejo no es complicado, res-
ponde bien a condiciones ex-
tremas de calor, no se le van
los cogollos, es una varie-
dad que destaca por la pre-
cocidad que tiene en la pro-
duccion y cuaja muy bien y
sin problemas tanto con ca-
lor como con frio”. Gracias
a su fortaleza y resistencia,
José Antonio Rodriguez ase-
gura que no tiene problemas
de cuello ni precisa de una
atencion especial en el abo-
nado.
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INNOVACION

Las variedades ‘blueleaf’ de Rijk Zwaan
ofrecen frutos de calidad durante mas tiempo

El color verde azulado de sus
hojas previene el ataque de
plagas y, ademas, permite
asimilar mejor los cambios
en las temperaturas

Rijk Zwaan sigue revolucio-
nando el mercado de pepi-
no gracias a su gama ‘blueleaf”,
bajo la que se encuentran varie-
dades adaptadas a todos los ci-
clos de cultivo, desde las plan-
taciones mas tempranas, en los
meses de julio y agosto, hasta
las mas tardias, ya en otofio.
‘blueleaf” hace referencia a una
propiedad que permite que las
plantas sean mas saludables du-
rante mucho més tiempo, me-
jorando su apariencia gracias al
color verde azulado de sus ho-
jas. Precisamente este color tan
caracteristico de las variedades
‘blueleaf’ de Rijk Zwaan ayu-
da a los agricultores a combatir
las plagas, ya que sus hojas re-
sultan menos atrayentes para
mosca blanca y trip. Asimismo,
mantienen baja la amenaza del
virus de las venas amarillas, de
enfermedades fungicas y supo-
nen una garantia frente al virus
del amarilleo.

Las variedades ‘blueleaf” ge-
neran mas actividad fontosin-
tética, gracias al aspecto de sus
hojas. Y es que, su color verde
azulado significa que cuentan
con una mayor cantidad de clo-
rofila y, por tanto, la plantacion
llega a alcanzar una mayor ca-
pacidad de asimilacion de la luz
para los procesos vitales de la
planta. Junto a esto, las varie-
dades ‘blueleaf’ tienen una ma-
yor potencia de raiz. De este
modo, aumenta su capacidad de
absorcion de nutrientes y su dis-
tribucion homogénea a toda la
planta, dando lugar a una ma-
yor produccion y de mayor ca-
lidad.

Esta mayor produccion y de
calidad es posible, incluso, en
condiciones climatoldgicas ad-
versas y oscilaciones de tempe-
raturas. En este sentido, y se-
gun apuntan desde Rijk Zwaan,
“la planta tiene una hoja mas
verde que es mas activa y mas
capaz de asimilar los frecuen-
tes cambios de temperatura y
densidad de luz en el exterior

l El color verde azulado de las hojas de las variedades ‘blueleaf’ reduce los ataques de plagas como mosca blanca y trip.

del invernadero”. Asimismo,
‘blueleaf’ mejora el equilibrio
entre el desarrollo vegetativo de
la planta y la produccion, retra-
sando el amarilleo de la hoja 'y
manteniendo el cultivo en con-

diciones de ofrecer frutos de ca-
lidad durante mucho mas tiem-
po. De este modo, el agricultor
puede alargar su ciclo produc-
tivo y hacerlo sin perder cali-
dad en sus frutos, que siguen

siendo comerciales, incluso, en
la recta final de la plantacion.
Por todo ello, Rijk Zwaan reco-
mienda el cultivo de estas va-
riedades en los invernaderos del
sureste peninsular, ya que los re-

sultados alcanzados en las di-
ferentes pruebas de campo ava-
lan el buen desarrollo de la plan-
tacion con todas las mejoras que
ofrece ‘blueleaf’ en relacién a
las variedades que no cuentan
con esta caracteristica.

ADAPTABILIDAD

Esta mayor resistencia a plagas
y enfermedades sin mermas de
produccion ni de calidad, asi
como la posibilidad de alargar
los ciclos o contar con varieda-
des con un sistema radicular po-
tente no es algo que esté limi-
tado a un solo ciclo de cultivo.
Es mas, dentro de la gama
‘blueleat’, Rijk Zwaan cuenta
con variedades para siembras
mas 0 menos tempranas, segun
las necesidades de cada produc-
tor.

De este modo, las variedades
incluidas en esta gama conju-
gan a la perfeccion una produc-
cion equilibrada durante todo el
ciclo y, ademas, de calidad, evi-
tando esos altibajos que, a la
hora de la comercializacion, tan-
to pueden perjudicar a los agri-
cultores. Y es que, no sélo bas-
ta con que la planta crezca, sino
que, a medida que lo hace, la
cantidad de frutos que ofrece
debe mantenerse lo mas estable
posible.
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TOTAL SATISFACCION

B Manuel Puertas cultiva Jungla RZ en la Costa de Granada desde que esta variedad de Rijk Zwaan era sélo un nimero. /FHALMERIA

“Jungla RZ mantiene un gran equilibrio entre
resistencias y calidad de la produccién”

M Isabel Fernandez

Manuel Puertas es un agri-
cultor de la Costa de Gra-
nada que cultiva Jungla RZ “des-
de que era un niimero”. Segun
recuerda, “lo probé cuando era
un nimero, segui con él cuando
ya tuvo nombre comercial y me
gusto tanto que llevo tres anos
poniendo practicamente el 100%
de mi superficie con Jungla RZ”.
Para este agricultor granadino,
esta variedad de Rijk Zwaan es
“un pepino muy redondo”. “Es
muy redondo en resistencias,
muy redondo en produccion, muy
redondo en calidad de fruta...”,

maravilla” y mucho mas desde que hace lucha integrada, ya que “la calidad de fruto en los rebrotes esta siendo increible”

I Manuel Puertas lleva cultivando esta variedad de Rijk Zwaan desde que era un niimero y, segtn afirma, “a mi me va de

apunta y afiade que, por todo ello,
“a mi me va de maravilla”.
Entre los motivos que llevaron
a este agricultor a decantarse por
Jungla RZ a la hora de elegir un
pepino tipo Almeria para su zona
de produccién destaca su tole-
rancia al virus de las venas ama-
rillas y del amarilleo. En este sen-
tido, reconoce que “mi primer
motivo para cambiar a esta va-
riedad fue que estaba buscando
algo que fuese bien contra la
amarillez y contra virus” y “di

con este pepino, que es una ma-
ravilla”. Desde que comenzo a
cultivar Jungla RZ, Manuel Puer-
tas dice que “no he tenido nun-
ca problemas de virus”. Junto a
esto, llama la atencion sobre el
hecho de que, a diferencia de
otras variedades, que son resis-
tentes a virus, pero “luego mar-
can mucho la calidad del fruto y
la produccion, Jungla RZ tiene
un gran equilibrio entre resisten-
cias y produccion”. “Hay otros
pepinos que son muy resisten-

Preguntado sobre si Jungla RZ
le aporta una mayor rentabi-
lidad que otras variedades de
pepino que hay en el merca-
do, Manuel Puertas lo tiene
claro: “Desde luego”. Este
agricultor granadino recono-
ce que, desde que cultiva esta
variedad de Rijk Zwaan, “nun-
ca he tenido problemas de co-
mercializacion”, ni siquiera
en estos ultimos afos, cuan-

“Lo he vendido todo al primer corte
desde el principio hasta el final”

do “los comerciales han sido
muy delicados”. En este sen-
tido, afirma que, en la tltima
campafia, “lo he vendido todo
al primer precio” y, de hecho,
confirma que esto ha sido asi
“desde el principio hasta el fi-
nal”.

Durante su campafia, Ma-
nuel Puertas no ha tenido nin-
gln problema de calidad en
los frutos que ha obtenido gra-

cias a Jungla RZ; de ahi que
afirme que “este afio ha sido
maravilloso, ha sido fabulo-
s0”. “Siempre he tenido bue-
na calidad de fruta”, insiste
este agricultor que explica que,
en su caso, “todos los afios sue-
lo probar nuevas variedades
porque me gusta estar puesto
en el mercado”, pero, de mo-
mento, no ha encontrado nada
igual a esta variedad de Rijk
Zwaan. “Hasta que no haya un
pepino que supere a Jungla RZ
no voy a cambiar y creo que
voy a tardar”.

tes a determinados virus, pero
que, por ello, pierden mucha pro-
duccion”, explica Puertas y afia-
de que, en el caso de esta varie-
dad de Rijk Zwaan, “eso no
pasa”. “La planta es mas que re-
sistente y su produccion se man-
tiene muy bien”, concluyo.

LUCHA INTEGRADA

Para Manuel Puertas, Jungla RZ
no le ofrece mas que ventajas,
unas ventajas que, incluso, se han
incrementado en los dos ultimos
afnos, cuando comenzo a utilizar
lucha integrada para combatir las
plagas. “Desde que estoy ha-
ciendo lucha integrada, la cali-
dad de la fruta ha variado mu-
cho”, comenta este agricultor de
la Costa de Granada, quien ex-
plica que este cambio se ha no-
tado “sobre todo en los rebrotes”.
Esa calidad de fruta en los re-
brotes que le ofrece Jungla RZ
es tal que, incluso, “me puedo ir
con tranquilidad un mes y me-
dio después para terminar el cul-
tivo con una fruta de una cali-
dad increible”. Para Manuel
Puertas, el hecho de poder am-
pliar su ciclo de produccion su-
pone, cOmo no, una gran venta-

ja, pero ni mucho menos es la
Unica. Y es que “el fruto ha ex-
perimentado un cambio de cali-
dad tan fabuloso que, de hecho,
en el almacén donde lo comer-
cializo, me lo compararon con
otra variedad que es una refe-
rencia y que todos los comercia-
les valoran mucho”. “Para los co-
merciales de mi cooperativa,
Jungla RZ alcanza un gran gra-
do de calidad” y, por ello, “es-
toy satisecho de verdad”.

Jungla RZ ofrece un fruto per-
fecto hasta el final de su ciclo
productivo, e incluso, bajo la in-
cidencia de ciertas plagas. “Cuan-
do tenemos problemas de plagas
o cuando hace ya mucho calor,
en los meses de febrero o mar-
70, la calidad de la fruta en otras
variedades suele variar mucho,
unos pepinos se quedan cortos,
a otros les sale cuello de bote-
lla...”, explica este agricultor; sin
embargo, contintia, “con
Jungla RZ he tenido una calidad
de fruta muy buena desde el prin-
cipio hasta el final”. Para Ma-
nuel Puertas, estas ultimas cam-
pafias cultivando Jungla RZ “han
sido excepcionales” y, por ello,
seguird cultivandolo.
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RESPUESTAS A LAS DEMANDAS DEL MERCADO Y DE LOS AGRICULTORES

\ l T

FRANCISCO RODRIGUEZ

“Litoral RZ tiene un

: _ & e~ . _ fruto muy oscuro y no
> : es muy largo, queeslo

que quiere el mercado”

COMERCIAL. Francisco Rodriguez es un pro-
ductor de pepino de la zona de Granada que, en
esta campaiia, ha cultivado Litoral RZ. Para este
agricultor, “lo mas importante que tiene la varie-
dad es el color del fruto, que es muy oscuro, y es
lo que piden en los mercados”. “No quieren un
pepino palido”, apunta Rodriguez. Junto a esto,
llama la atencidn sobre el calibre de Litoral RZ,
del que dice que “no es muy largo”, con lo cual,
no ha tenido problemas de comercializacion de-
bidos a un calibre demasiado grande. “Hay otras
variedades que te sacan pepinos que no caben en
las cajas”, explica y afiade que, en estos casos,
“si estds en una cooperativa, te lo estrian y, si vas
por libre, lo vendes al segundo corte”. El, sin em-
bargo, “con Litoral RZ no he tenido ningtin pro-
blema porque no es un pepino muy largo”. Asi-
mismo, llama la atencion sobre la productividad
de la planta, ademas de sobre la calidad del fruto,
del que dice que “no le he visto cuello de bote-
lla”. Como tampoco ha tenido problemas de ce-
niza, ni ha visto pepinos amarillos o moteados.
Por todo ello, no es de extrafiar que este agricul-
tor afirme que “a mi me ha gustado” y, lo que es

L9

mas importante aun, “repetiré”.

FRANCISCO URBANO

“Litoral RZ aguanta muy bien el
mildiu y eso es muy importante
porque enlos dltimos aihos
estahabiendo problemas”

GARANTIA. Francisco Ur- primer momento, “me fue fe-

bano ha cultivado esta cam-
pafia unas 1.500 plantas de
Litoral RZ vy, tras su expe-
riencia con esta variedad de
pepino de RZ, no duda en
afirmar que “me ha ido fe-
nomenal”, tanto que, “para
la proxima campaiia, voy a
poner una superficie mas
grande de Litoral RZ”. En-
tre las caracteristicas que mas
le han gustado de este pepi-
no, Urbano destaca que “es
un pepino mas comercial que
otras variedades”, ya que “es
mas corto y estd mas acana-
lado”. Pero no s6lo eso. “Li-
toral RZ tiene mas calidad”.
Todas ellas son cualidades
que, segun afirma, “quiere el
mercado”.

Francisco Urbano tras-
plant6 Litoral RZ a princi-
pios de octubre y, desde el

nomenal”. “En unos 35 ¢ 40
dias ya estaba produciendo”,
recuerda y, para el final de
su ciclo, “habia echado mu-
chos frutos”. La verdad, in-
siste, es que “ha kileado muy
bien”.

Junto a todo esto, este agri-
cultor de la Costa de Grana-
da se refiere al aguante a mil-
diu que presenta esta varie-
dad, algo que, en su caso, es
muy importante. “Su buen
comportamiento frente al mil-
diu es muy importante”, afir-
ma y anade que lo es mas si
“tenemos en cuenta que, en
los Gltimos afios, hemos te-
nido muchos problemas de
mildiu en la zona”. Del mis-
mo modo, destaca que “no he
tenido problemas de ceniza”.
Por todo ello, concluye que
“estoy muy contento’.
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ADAPTADOS A TODOS LOS TERRENOS

ANTONIO MARQUEZ

“Me gustamuchoel
fruto de Sendero RZ
porque es muy oscuro
y uniforme”

FUERZA. Antonio Marquez cultiva Sendero RZ
desde que era un numero y afirma estar muy sa-
tisfecho con los resultados que le proporciona
esta variedad de pepino de Rijk Zwaan. En este
sentido, Marquez destaca, sobre todo, “la fuerza
de la raiz de Sendero RZ”, asi como “‘su fruto,
que es muy oscuro y uniforme”. Con respecto a
la fortaleza de la planta, este agricultor granadi-
no comenta que “‘es muy importante para afron-
tar las bajas temperaturas”, pero no solo para eso.
“En los dos ultimos afos, estoy haciendo lucha
integrada y al ser Sendero RZ una planta con fuer-
za y con vigor, a la hora del ataque de plagas o
enfermedades, responde mejor que otras varie-
dades”. Asimismo, la fortaleza de raiz le ayuda a
“prevenir enfermedades de suelo”. Por otro lado,
y con respecto al fruto, dice que “es muy comer-
cial”, ya que “tiene el calibre que piden en los al-
macenes” y, lo que es mas importante aun, lo man-
tiene sin altibajos a lo largo de la campaiia. En su
caso, Antonio Marquez trasplantd Sendero RZ a
finales del mes de septiembre y lo mantuvo hasta
el pasado 15 de abril. Durante todo este tiempo,
“tuve una produccion muy buena y de calidad,
totalmente comercial”.

MIGUEL ANGEL MORALES

“Pongo Valle RZenlas partes
mas frias de miinvernadero
porque resiste mejorlas
bajas temperaturas”

PRODUCCION. Migucl
Angel Morales ha cultiva-
do este afio una hectarea de
Valle RZ porque, segtn ex-
plica, “es una variedad que
me va muy bien”. Se podria
decir, de hecho, que es su
‘as’ bajo la manga, ya que
“gracias a que tolera muy
bien el frio, la pongo en las
partes mas frias de mi in-
vernadero y donde hay mas
humedad”. Valle RZ es una
variedad que aguanta muy
bien, ademas, los problemas
de mildiu y ceniza, algo que,
para este agricultor, también
es una gran ventaja, ya que
“ahorro mucho en trata-
mientos” que, en circuns-
tancias normales, tendria
que utilizar. En esta misma
linea, hace referencia al he-
cho de que Valle RZ no es
una variedad muy forraje-

ra, con lo cual, “ahorro
mano de obra”. Asimismo,
destaca que es “una varie-
dad muy productiva”.

Junto a Valle RZ, Miguel
Angel Morales también cul-
tiva Sendero RZ, una varie-
dad de la que destaca, sobre
todo, “la calidad del fruto y
su tolerancia a enfermeda-
des”. En este sentido, apun-
ta que, pese a que €sta ha
sido una campaiia en la que
ha habido muchos proble-
mas derivados del exceso de
humedad, “yo no los he no-
tado”. Con respecto a la ca-
lidad del fruto, afirma que
“es un fruto muy bueno, no
hace cuello de botella y, ade-
mas, tiene un calibre muy
comercial”.

Por todo ello, tiene claro
que seguira cultivando
Valle RZ y Sendero RZ.
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LIDERES INDISCUTIBLES

El pepino espaiiol alcanza una cuota
de mercado del 70% en Europa

Seguin Cajamar, desde
noviembre a febrero, meses
de mayor produccién en
Almeria, este producto no
tiene competencia

[l Isabel Fernandez

1 pepino espaiol alcanzé du-
rante la pasada campafia, la
2011/2012, una cuota de mer-
cado del 70% en Europa entre
los meses de noviembre a febre-
ro. Asi lo recoge el ultimo ‘Ana-
lisis de la campafa hortofruti-
cola de Almeria’ relativo a ese
egjercicio, editado por la Funda-
cion Cajamar Caja Rural. Seglin
este informe, si bien es cierto que
la demana europea de pepino
cay0 durante el pasado ejerci-
cio, también lo es que este des-
censo fue muy equilibrado a lo
largo de toda la campaifia. En
cualquier caso, y a pesar de la
menor demanda de pepino de los
clientes europeos, lo cierto es
que “la mayor representatividad
de los envios se ha vuelto a pro-
ducir desde noviembre a febre-
ro, con cuotas que rondan el 70%
del total”, seglin recoge, literal-
mente, el citado informe. Estas
cifras no dejan lugar a dudas y
Espana y Almeria se erigieron,
un ano mas, como los principa-
les suministradores de este pro-
ducto de la Unién Europea (UE).
En segundo lugar se situd, aun-
que a una gran distancia, Ho-
landa, que llegd a tener una cuo-
ta de mercado del 34,3%. En su
caso, y a diferencia de Espafia,
sus envios fueron inferiores en

la campafia pasada a los de un
afio antes entre los meses de ene-
ro y abril, mientras que, en mayo
y junio, sus exportaciones fue-
ron considerablemente superio-
res. Estos datos dejan bien a las
claras que las producciones de
Almeria y Holanda, por tanto,
son complementarias, salvo al
inicio y al final del ciclo produc-
tivo en la provincia, cuando, du-
rante algunas semanas, puede
coincidir con la produccion ho-
landesa. En cualquier caso, el In-
forme de Cajamar detalla que, a
diferencia de Espafia, Holanda
increment6 sus cantidades co-
mercializadas durante la pasada
campaiia y, no solo eso, “la co-
tizacion media de su producto y,
por tanto, el importe final reci-
bido de sus transacciones co-
merciales aumentd”. Alemania,
por su parte, es el tercer pais que
mas pepino comercializé duran-
te la pasada campaiia en la UE,
aunque sus envios decrecieron
un 13%.

Turquia, por su parte, es el prin-
cipal competidor extracomuni-
tario del pepino de la provincia,
aunque, en 2011/2012, “ha vuel-
to a retroceder sus envios, igual
que la campana pasada”. De he-
cho, segln el texto de Cajamar,
“se trata de una merma en el vo-
lumen comercializado del
30,9%”. De este modo, en el ul-
timo ejercico agricola, Turquia
export6 a la UE apenas 8.700 to-
neladas de pepino, valoradas en
7,19 millones de euros, un 30,6%
menos que un afio antes. Taly

l El consumo europeo de pepino cayo el aio pasado. /FHALMERIA

como apunta el Informe de Ca-
jamar, “el comportamiento de los
envios turcos muestra una pér-
dida de presencia en los merca-
dos de Europa” que, en princi-
pio, “puede deberse a una ma-
yor focalizacion de la comercia-
lizacién en otros mas cercanos”.
En cualquier caso, el texto insis-
te en que Turquia es “un com-
petidor en potencia” y, por tan-
to, muy a tener en cuenta.

Los pepinos parael
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SU SUPERFICIE HA AUMENTADO EN ESTA CAMPANA

El rebrote de Strategos permite alargar
precios

su ciclo en época de buenos

La calidad de este pepino
tipo Almeria es tal que ni
siquiera se ve mermada al
final del cultivo, ofreciendo
siempre calibres comerciales

[l Isabel Fernandez

trategos es ya todo un ‘cla-

sico’ en el campo almerien-
se y, de hecho, tras cuatro afios,
se ha convertido en una de las
variedades de referencia en el
segmento de pepino temprano.
La clave de su éxito radica, se-
gun explico Francisco Morales,
jefe de Producto de Cucurbita-
ceas de Syngenta, en su “pro-
ducciodn, pero, sobre todo, en el
rebrote”. A diferencia de otras
variedades, que suelen ser alta-
mente productivas en la cafia,
pero que, en el rebrote, no tie-
nen tanta productividad ni cali-
dad, Strategos, en lo que respec-
ta a la cafia, “puede ser tan pro-
ductiva como otras variedades
que hay en el mercado”; sin em-
bargo, “la diferencia esté en el
rebrote”. En este sentido, Mo-
rales explico que este buen re-
brote, “junto a una gran produc-
cion, permiten al agricultor alar-
gar un poco mas el ciclo”.

El jefe de Producto de Cucur-
bitaceas de Syngenta comentd
que, “en principio, Strategos tie-
ne una buena produccion en la
cafia, pero, realmente, cuando
llega a su maximo de produccion
es justo en el rebrote”, una épo-
ca que “suele coincidir con unas
fechas en las que los precios del
pepino tienden a ser mejores”,
entre los meses de diciembre y
enero. De este modo, se puede
afirmar que Strategos es una va-
riedad que permite a los agri-
cultores de Almeria obtener una
mayor rentabilidad de sus pro-
ducciones.

Strategos esta recomendado
para siembras de finales de agos-
to hasta mediados de septiem-
bre. Asi, segin Francisco Mo-
rales, “podemos seguir trasplan-
tandolo en la misma fecha, pero
nos podemos ir un poco mas ade-
lante porque tiene un rebrote
muy bueno”. El hecho de alar-
gar el ciclo, ni mucho menos,
esta refiido con obtener un fruto
de buena calidad. En esta linea,
el jefe de Producto de Cucurbi-
taceas comentd que, a diferen-

ll Strategos mantiene un fruto comercial incluso al final de su ciclo productivo.

Hl Su fruto es de color muy oscuro, sin cuello de botella y rellena muy bien.

cia de otras variedades, que “tie-
nen una cafia espectacular, pero
que, en el rebrote, no tienen esa
misma calidad”, Strategos “man-
tiene muy bien la calidad hasta
el final del ciclo de produccion”.
De este modo, esta variedad de
pepino tipo Almeria de Syngen-
ta, mantiene una muy buena ca-
lidad hasta el final. “Son frutos
muy oscuros, sin cuello de bo-
tella, que rellenan muy bien y
que ni siquiera se van de cali-
bre al final del ciclo”, explico

Una variedad con buenos resultados
también para cultivos de primavera

Strategos es una variedad de
pepino tipo Almeria indica-
da para siembras de otofio,
pero también para cultivos
de primavera. En este caso,
y segun sefiald Francisco Mo-
rales, “esta indicada para tras- calibre perfectamente co-
plantes de enero en adelan- mercial durante todo el ciclo
te”. productivo.

También en primavera,
Strategos ofrece muy buenos
resultados al agricultor, con
un fruto oscuro, sin cuello de
botella y un bonito acanala-
do. Asimismo, mantiene un

Morales, quien afiadi6 que “Stra-
tegos mantiene muy buen cali-
bre y, por lo tanto, es un fruto
comercial hasta el final del ci-
clo”.

Por otro lado, Strategos “tie-
ne un buen comportamiento fren-
te al virus del amarilleo”, ade-
mas de “presentar resistencia al
virus de las venas amarillas”. Por
si esto fuese poco, tiene una plan-
ta “equilibrada” entre vegetacion
y produccion, es decir, no tiene
una planta excesivamente vigo-
rosa que, a la larga, pueda su-
poner una pérdida de produccion.
En el caso de Strategos, “es una
planta bastante equilibrada, de
porte abierto, con las hojas le-
vantadas, lo que permite un buen
paso de la luz y una buena ven-
tilacion”.

Todas estas caracteristicas han
hecho posible que Strategos esté
ya mas que consolidado en el
campo almeriense y, de hecho,
seglin comento el jefe de Pro-
ducto de Cucurbiticeas de
Syngenta, “este afo ha habido
un aumento de la superficie con
Strategos”. “Los agricultores que
la han tenido puesta han repeti-
do”, afirm6 Morales y afadio
que “lo que mas nos han desta-
cado de esta variedad es su pro-
duccion y, sobre todo, su rebro-
te”.
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Strategos
Mayor rebrote,
mas produccion

El Unico pepino que te da
la tranquilidad de‘un gran rebrote

N l\‘

syngenta.

www.syngenta.es / El logo de Syngenta es una marca registrada de Syngenta Group Company,

Syngenta Seeds ha irabajado con rigor v culdado en la redaccidn de aste folleto. Da acusrdo con los requadmisntos para el registro, las varedades
mencionadas han sido probadas para resistencias enfermedades especificas. Sin embargo, todas las resistencias mencionadas se efieren sdlo a razas o
patologlas indicadas en las variedades y por tanto pusden axistir o desarrollarse olras rmzas o ipos de patologias. Es por ello, que la informacian an esto
folleto tiene que ser Gnicamente una guia general v el usuano debe aplicario de scuendo con sus propios conocimiantos y experiencias da las
condiciones climiticas locales, Syngenia Seeds no e hace responsabia da los resultados oblenidos siguisndo las recomaendaciones & indcacionas
contenidas en este folleto ya gue en su aplicacién pueden intervenir numercsos faciorss que escapan a su control (condiclones climéiticas, pricticas
culturales, etc.). En caso de duda recomandamos gue se lleve a cabo una produccion de ensayo a8 pequefia eacala para delerminar comao las
condichones locales puaden afectar a ln varedad
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SUMA'Y SIGUE

Almeria registra un notable incremento de
las exportaciones de pepino a Alemania

Las campaiias de promocion
para lavar la imagen en
Europa de las falsas
acusaciones sobre esta
hortaliza han dado resultado

M Rafa Villegas

1 pasado 26 de mayo se cum-

plieron dos afios de las fa-
mosas acusaciones gratuitas de
la consejera de Salud de Ham-
burgo, Cornelia Priifer-Storcks,
que sefald directamente al pe-
pino de Almeria como el res-
ponsable de la muerte de varias
personas por contener la peli-
grosa bacteria Escherichia coli,
mas conocida como ‘E. coli’. El
tiempo y los analisis dieron la
razon al sector productor alme-
riense y se demostréd que el ori-
gen del problema lo tenian en su
propio pais, en Alemania, con
unos brotes de soja.

El impacto en el sector horto-
fruticola almeriense fue enorme,
si bien podia haber sido peor si,
en vez de ocurrir a finales de
mayo, hubiera tenido lugar en
plena campana. Varios paises ce-
rraron sus fronteras a las frutas
y hortalizas espafiolas y Alema-
nia, claro lider en la Union Eu-
ropea, no se hizo cargo de nin-
guna compensacion por el error
cometido.

No obstante, lo cierto es que
toda Espaifia, incluidos los me-
dios de comunicacion naciona-
les, se volcaron con la provincia
y el entonces Ministerio de Me-
dio Ambiente, Medio Rural y
Marino (MARM) convoco una
campafia de promocion, de la que
se encargaron HORTYFRUTA
y PROEXPORT, que ha tenido
unos efectos claramente positi-
VOs.

Lo cierto es que la campana
‘We Care, You Enjoy’ llegé al
consumidor una media de ocho
veces en su primer afio de vida.
Esta iniciativa ha cambiado la
percepcion de los ciudadanos eu-
ropeos acerca de los productos
hortofruticolas espafioles, y eso
se ha traducido en un incremen-
to considerable de los pedidos,
muy especialmente de Alemania.

Donde también ha aumentado
el consumo de pepino, si bien li-
geramente, ha sido en Espafia.
Y es que, el hecho de que los
principales presentadores de te-

ll Pepino de la variedad Jungla RZ, de la casa de semillas Rijk Zwaan

KSiner
Treff , Schauspielerin & Regisseurin

l La actriz alemana Esther Schweins es la protagonista de la campaiia de HORTYFRUTA ‘We Care, You Enjoy’. /FHALMERIA

levision, de cadenas tan segui-
das como Telecinco, promocio-
naran su consumo para ayudar a
los agricultores almerienses tuvo
sus resultados.

Y es que, no hay que olvidar
el poder que ejercen en la socie-
dad los personajes publicos. Es
importante, por otro lado, que es-
tos se comprometan con este tipo
de causas porque, entre todos, se
pueden lograr muchos objetivos.
La presentadora de Gran Her-
mano y ‘Diario de...”, Mercedes

Esther Schweins

La provincia exportd un 17,3 por ciento
mas de pepino en la campaiia 2011-2012

El pepino fue, tras la beren-
jena, el producto que mas au-
mento sus envios al extran-
jero en la campafia 2011-
2012, de la Gltima que exis-
ten datos oficiales. Concre-
tamente, esta hortaliza in-
cremento sus exportaciones
un 17,3 por ciento.

Sus principales mercados
de destino son, como ocurre
con la mayoria de productos
hortofruticolas almerienses,
Alemania, Francia, Holan-
da y Reino Unido, que mu-
cho han contribuido al au-
mento de las exportaciones
registrado.

Mil4, por ejemplo, ha invitado
en varios programas a los ciu-
dadanos a fijarse en el codigo de
barras de los productos que con-
sumen para que elijan siempre
que sea posible el que indica la
procedencia espanola. Cabe re-
cordar que el codigo de barras
de los productos espafioles em-
pieza por el numero 84.

En definitiva, lo importante es
que los diferentes mercados de
destino del pepino procedente de
la provincia de Almeria no sélo
no han dejado de comprar este u
otros productos sino que, en ple-
na coyuntura de crisis economi-
ca global, han aumentado en las
dos ultimas campaias sus pedi-
dos.

Por otra parte, el sector horto-
fruticola almeriense espera que
no se vuelva a repetir, jamas, un
escandalo de las dimensiones de
la conocida como ‘crisis de la ‘E.
coli”. El actual Ministerio de
Agricultura, Alimentacion y Me-
dio Ambiente (MAGRAMA),
con Miguel Arias Cafiete a la ca-
beza, ha luchado para intentar
sentar las bases, en la nueva Po-
litica Agraria Comun (PAC), de
politicas para una mejor gestion
de crisis, de esta u otra magni-
tud. El pepino de Almeria, afor-
tunadamente, esta mas vivo que
nunca.
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IN CRESCENDO

El campo almeriense alcanza la cifra récord
de 25.000 hectareas con lucha integrada

El tomate ha multiplicado
por dos su superficie con
control biolégico de plagas,
al pasar de 3.154 a 7.350
hectareas en el dltimo aio

M Rafa Villegas

Cuando en el afio 2007 los
agricultores almerienses se
vieron en la necesidad de garan-
tizar productos hortofruticolas
con el menor nimero posible de
fitosanitarios, al principio, sobre
todo para algunos productos, el
control biolégico de plagas y la
lucha integrada parecian una uto-
pia. Sin embargo, el arduo tra-
bajo realizado por las empresas
productoras de ‘bichitos’, asi
como por los agricultores, han he-
cho que cada afo aumente la su-
perficie con fauna auxiliar.

Ademas, lejos de estancarse,
la superficie de control bioldgi-
co en la provincia de Almeria no
deja de aumentar. Es mas, con la
excepcion del fuerte incremento
que se produjo de las hectareas
cultivadas con lucha integrada en-
tre las campanas 2007-2008 y
2008-2009, cuando se paso de
10.448,14 hectareas a 18.807,79,
en el Gltimo ejercicio se ha pro-
ducido el mayor incremento des-
de entonces. Concretamente, se-
gun los datos oficiales de la De-
legacion Territorial de la Conse-
jeria de Agricultura, Pesca y Me-
dio Ambiente, entre los ejerci-
cios agricolas 2001-2012 y 2012-
2013 el incremento ha sido de
4.246 hectareas, al pasar de
20.754 a 25.000.

UN TOMATE ‘INTEGRADO’
De las cifras oficiales de super-
ficie cultivada con control bio-
logico de plagas en la provincia
la que mas destaca, sin lugar a
dudas, es la referente al tomate.
Y es que, este producto, que ha
sido uno de los que ha tenido mas
problemas para abandonar la lu-
cha quimica, ha pasado, en tan
solo una campaiia, de las 3.154
hectareas de la 2011-2012 a las
7.350 de la tiltima, 1a 2012-2013.
El salto es inmenso, sobre todo
si se tiene en cuenta que desde
la campaiia 2008-2009 en ade-
lante nunca antes habia sumado
mas de 500 hectareas entre un
ejercicio agricola y otro. Si fue
importante, aunque mucho me-
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0 El tomate ha sido, entre la campaiia 2011-2012 y la 2012-2013, el producto que ha sumado mas hectareas de lucha integrada.

nor que el ascenso producido en
la ultima campafia, el que se re-
gistrd entre el ejercicio 2007-
2008, cuando se cultivaron
1.277,34 hectareas de tomate con
lucha integrada, y la 2008-2009,
que sumo casi mil, hasta alcan-
zar las 2.236,89.

Con este espectacular incre-
mento, el tomate ha desbancado
del segundo puesto en superfi-
cie de control biologico al me-
l6n. Ademas, ya estd a tan solo
530 hectareas del que es, desde

un principio, el producto que me-
jor se ha adaptado al reto de la
conocida como la ‘revolucion
verde’, como es el pimiento.

El tomate es, asimismo, el Gni-
co producto, junto al pepino, que
no ha dejado de aumentar su su-
perficie cultivada con control bio-
logico de plagas desde un primer
momento. Y es que, esta fruta ha
ido avanzando poco a poco, has-
ta el fuerte incremento del ulti-
mo ejercicio agricola, consi-
guiendo multiplicar por seis las

hectareas con lucha integrada des-
de la campana 2007-2008.

RESTO DE HORTALIZAS

En cuanto al resto de productos
hortofruticolas, el rey, si bien no
con tanta ventaja como era lo ha-
bitual, sigue siendo el pimiento.
Esta hortaliza, que es la estrella
indiscutible de la comarca del Po-
niente, ha experimentado un in-
cremento de 708 hectareas, al pa-
sar de las 7.142 de la campaiia
2011-2012 alas 7.850 de 1a 2012-

2013. Esta subida es la que ha evi-
tado que el tomate le robe la pri-
mera posicion.

El tercer puesto de la lista lo
ocupa una fruta que, afio a afio,
concretamente desde el ejercicio
2008-2009, registra menos su-
perficie cultivada con lucha in-
tegrada. Se trata, como ya viene
siendo habitual, del melon, que
ha perdido 340 hectareas, de las
3.120 de la campafia 2011-2012
a las 2.780 de la sucesiva, muy
lejos de las 4.900,57 que llego a
sumar en la 2008-2009.

Muy cerca del melon esta ya
el pepino. Esta hortaliza no ha de-
jado de aumentar su superficie
con control bioldgico desde el aio
2007 y, tras sumar 310 hectareas
en el ultimo afio, ya suma 2.660
hectareas, su cifra mas elevada.

La sandia, por el contrario, ha
perdido la cuarta posicion, en fa-
vor del pepino, al seguir con su
senda descendente y pasar de las
2.720 hectareas con lucha inte-
grada del ejercicio 2011-2012 a
las 2.140 del 2012-2013.

El resto de la lista lo comple-
tan la berenjena, que con un au-
mento de 139 hectareas suma
1.220; el calabacin, que ha per-
dido en un afio 236y suma 870;
y la judia que ha subido de 81 a
130 hectareas en el ultimo ejer-
cicio.
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SISTEMAS BIOLOGICOS

Biobest introduce su nueva linea de productos
nutricionales que aportan valor al agricultor

M Elena Sanchez

Biobest Sistemas Bioldgicos, con
el fin de innovar cada afio e in-
troducir productos novedosos que
aporten valor al agricultor, introdujo
hace unos meses una nueva linea de
productos nutricionales que, sin duda,
han sido formulados de tal forma que
los hacen exclusivos en el mercado.
Fernando Castilla, Area Manager Al-
meria de Biobest, hace un resumen
de las caracteristicas de cada uno de
ellos. Asi, en el caso de Calcibest, éste
“es calcio al 14% quelatado y acom-
plejado en su totalidad, que aporta de
forma inmediata las necesidades de
calcio que demanden las plantas”. Asi-
mismo, Aminobest son aminoacidos
al 24% de gran pureza y que aportan
a la planta los aminoacidos necesa-
rios para un mayor desarrollo vege-
tativo. Por otro lado, Castilla explica
que para favorecer el intercambio i6-
nico y la absorcion de los nutrientes
se cred Humibest, “‘un compuesto li-
quido de acidos humicos y fulvicos
al 26%, que, ademas, modifica las ca-
racteristicas del suelo”; mientras que
para corregir las carencias multiples
de Fe, Mn, Zn, Cu, B y Mo, el pro-
ducto mas aconsejado es Microbest,
microelementos “altamente quelata-
dos”. Los dos ultimos productos que
se encuentran dentro de esta nueva
gama de Biobest son Fosfibest y Flo-
rabest. El primero de ellos es un ja-
bon fosforico para limpiar las hojas
de los cultivos que han tenido pro-
blemas por mosca blanca o pulgon,
mientras que el segundo es un bioes-
timulante de nueva generacion que
actta favoreciendo la floracion, poli-
nizacion y cuajado de las hortalizas
y frutales.

I Se trata de Calcibest, Aminobest, Humibest, Microbest, Fosfibest y Florabest y han sido formulados de tal forma

que los hacen exclusivos en el mercado, ademas de que, sin duda, son una herramienta muy 0til para el productor

l Relacion de los nuevos productos nutricionales de Biobest. /8ro8est

Sin embargo, la linea de investiga-
cion esta en continuo estudio en el
Area de I+D+i de Biobest, por lo que
Fernando Castilla adelanta que la em-
presa “estd inmersa en tres lineas prin-
cipales que seguro aportaran nuevas
soluciones al campo. A corto/medio
plazo, atin hay muchas soluciones que
debemos encontrar, pero una de las
mas importantes es la mejora de la
instalacion del A. swirskii en los cul-
tivos de pepino. Ademas, la eficacia
del Orius laevigatus en pimiento para
combatir el trip no es la misma que
ladel A. swirskii en pepino para com-
batir trips. Precisamente en este apar-
tado, Biobest esta focalizando gran
parte de sus esfuerzos”.

NUEVA GENERACION

El pasado afio Biobest daba a cono-
cer las novedades y los cambios ra-
dicales que habian introducido en el
interior de sus colmenas. Hoy, Casti-

lla asegura que el éxito de estos cam-
bios ha sido “total”, ya que estas me-
joras maximizan la rentabilidad de
las mismas. “Muchos agricultores con
problemas debidos al exceso de ca-
lor o de frio han confiado en nuestra
nueva colmena para poder llevar su
cultivo adelante”. De hecho, con es-
tas nuevas colmenas se ha logrado
“mejorar el rendimiento en la polini-
zacion y la calidad/cantidad de los fru-
tos polinizados”.

Desde Biobest hacen una buena va-
loracion de lo que fue la pasada cam-
pafia en la entidad. De hecho, en tér-
minos cuantitativos, “hemos mante-
nido la tonica ascendente de otros afios
en cuanto a superficie, ya que, como
es sabido, la produccion integrada esta
llegando a todos los cultivos y en por-
centajes que rondan el 70-100% de
la superficie total”, afirma Castilla.
También el afio pasado fue cuando
“presentamos la nueva colmena y aho-

PULLAYNES: SUS FRINCIPALES PARASITUHDES ¥ BEFREDADRES

Hl Poster donde se identifican los principales pulgones que dafian los cultivos. /8rosest

ra, en 2013, queremos dar el salto de-
finitivo e introducir lo que algunos
agricultores han llegado a denomi-
nar ‘la colmena mas evolucionada del
mercado’”. Igualmente, la introduc-
cién de nuevos formatos de placas cro-
motrdpicas y nuevos colores han sido
“muy importantes para paliar proble-
mas de mosca, trips y otras plagas en
consonancia con los insectos auxi-

liares introducidos para tal fin”.

Finalmente, Castilla también des-
taca el asesoramiento técnico que se
hizo para la identificacion de los pul-
gones. Es por ello que en la nueva
campaila “acabamos de editar un pos-
ter donde se podran identificar los nue-
vos pulgones que daian los cultivos
y las soluciones biologicas mas via-
bles”.

OAdalia bipunctata

Biobest SB Bulevar Ciudad de Vicar, 821 -04738 Vicar Almeria-Telf. 950557333 - www.biobest.es

%,

LA GAMA MAS COMPLETA
PARA COMBATIR PULGON

OAphidius: colemani - matricariae - ervi
OAphidius mix y Aphimix: mezcla de parasitoides
OAphelinus abdominalis
OChrysoperla carnea
OAphidoletes aphidimyza

SUSTAINABLE CROP MANAGEMENT
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ENTREVISTA

JOSE EDUARDO BELDA [ I |l DIRECTOR DE 1+D DE KOPPERT ESPANA

“Estamos dando un paso importante en el
control biolégico de enfermedades”

Para la préxima campana,
en Koppert han introducido
mejoras en su sobre Swirskii
LD y, ademas, trabajan para
controlar plagas secundarias

M Isabel Fernandez

Pregunta.- Se encuentran in-
mersos en la preparacion de la
proxima campaiia. ;Qué tal se
presenta?

Respuesta.- Estamos empezando
a prepararlo todo y se esta hacien-
do un trabajo mas comercial, con-
solidando lo que se ha hecho otros
afios y pensando en conseguir nue-
vos clientes que quieran trabajar
con Koppert. A nivel técnico, es-
tamos terminando algin ensayo de
productos que queremos introdu-
cir la proxima campafia. No es que
haya novedades, pero si podemos
hablar de mejoras en cuanto a es-
trategia de dosis, por ejemplo.

P.- Hace poco escribia un arti-
culo de opinion en el que hacia
referencia, precisamente, a la im-
portancia de soltar las dosis ade-
cuadas. ;Esto no est4 siendo asi?
R.- Este afio hemos hecho mucho
para intentar convencer a los clien-
tes de que hay que trabajar con las
dosis recomendadas porque, en los
ultimos afos, estamos viendo que,
para ahorrar algo, se estan soltan-
do menos dosis y, a veces, no se
llega al control de plagas que se lle-
garia con una dosis adecuada. Es
logico que los agricultores estén
ajustando mas las dosis, pero hay
casos en los que esto no funciona.
Hay cultivos, como por ejemplo
los de primavera, en los que se esta
soltando poquisima cantidad y no
es suficiente para controlar las pla-
gas. Por otro lado, estamos obser-
vando como se esta haciendo con-
trol bioldgico con las plagas clave
y las plagas secundarias se tratan
con quimicos, con lo cual se esta
volviendo al control quimico y se
esta produciendo una relajacion en
el control bioldgico.

P.- Tras seis campaiias con una
fuerte implantacion del control
biolégico, cabria esperar que es-
tuviera ya mas que consolidado.
R.- Hay algunos cultivos, algunas
zonas y algunos agricultores que
han logrado consolidar muy bien
el control biolégico, pero hay al-
gunos ciclos, como el de primave-

ll José Eduardo Belda, director de 1+D de Koppert Espaiia. /FHALMERIA

ra, y hay algunas zonas y algunos
clientes que se mantienen en un ni-
vel minimo de sueltas y, luego, se
apoyan mucho en el control qui-
mico. No es que seamos contrarios
al control quimico, de hecho, ha-
cemos control integrado, pero si
hay soluciones bioldgicas, es pre-
ferible pasar primero por las solu-
ciones biologicas y, cuando ya no
haya solucion, entonces pasamos
al control quimico.

P.- ;Donde cree que esta el pro-
blema?

R.- El control bioldgico es técni-
camente mas dificil, da mas que-
braderos de cabeza, y, muchas ve-
ces, los técnicos de las cooperati-
vas o de los almacenes distribui-
dores no se quieren complicar la
vida. Otras veces, es porque, ade-
mas de la dificultad, para que sea
efectivo, hay que soltar dosis mas
altas, econdmicamente es mas caro
y técnicamente es mas dificil de ase-
sorar. En el fondo, tiene su parte
de logica, aunque también nuestro
trabajo es convencer a unos y otros
de que, cuando hay una soluciéon
de control bioldgico, se tiene que
hacer control bioldgico.

P.- Al final, para el agricultor, la
agricultura es su negocio y, en
tiempos dificiles, podra pensar
que para qué invertir mas si va
a cobrar lo mismo.

R.- Efectivamente. El control bio-
l6gico es un extra de calidad, pero
no es un requisito que estén po-

niendo ahora y, bueno, si hay pro-
ductos que estan registrados y que
funcionan... En Almeria, hemos pa-
sado de estar mirados con lupa por
los compradores a hacer la mayor
superficie de control biologico que
se hace en el mundo, de forma muy
rapida y con un éxito que se ha co-
piado. Lo que no podemos hacer
ahora es dar pasos hacia atras y vol-
ver al control quimico. Yo reco-
nozco que hay plagas secundarias
que son muy dificiles de tratar con
control bioldgico, pero en Koppert
estamos trabajando en ello. Lo que
no se puede hacer es que, cuando
haya soluciones bioldgicas y qui-
micas, elijamos solo las quimicas.
P.- Decia que estaban trabajan-
do en algunos ensayos. ; Qué pue-
de avanzar sobre eso?

R.- Hemos hallado un é&caro nue-
vo y estamos intentando buscar la
forma de utilizarlo para el control
de trip en pepino. Ademas, cree-
mos que podria soltarse en otros
cultivos, aunque atin es muy pron-
to para hablar de ello.

P.- Precisamente, el control bio-
logico en pepino es el nuevo reto
al que se enfrenta el sector.

R.- Desde luego. Hay un dato cu-
rioso y es que, en la campaia pa-
sada, la 2011/1012, hubo un au-
mento del control biologico en pe-
pino y, sin embargo, en esta Ulti-
ma, ha bajado. No sabemos si ha
sido un problema de confianza; atin
asi, esperamos que este afio suba.

P.- ;Cual es la mayor dificultad
que tiene el control biolégico en
pepino?

R.- El pepino es un cultivo de in-
vierno y al Amblyseius swirskii,
por ejemplo, le cuesta un poco es-
tablecerse, pero es que, ademas,
se hacen muchos tratamientos fun-
gicidas que, en principio, no tie-
nen por qué ser toxicos para el A.
swirskii, pero la reiteracion de los
tratamientos termina bajando mu-
cho la poblacion del auxiliar. Para
solucionar esto, hace dos afios in-
trodujimos el sobre de larga dura-
cion y, ademas, para la campafia
de otofio, hemos mejorado su for-
mulacion. Por ahora, la gente que
lo ha utilizado estd muy contenta.
P.- ;Cuales son esas mejoras?
R.- Hemos mezclado dos tipos de
acaros presa que van a ayudar a que
el sobre sea ain mas duradero y
aguante mejor las bajas tempera-
turas.

P.- ; Cuales son las plagas secun-
darias mas dificiles de atajary
qué soluciones tienen para ellas?
R.- Las mas complejas y las que
van a tener mas importancia en el
futuro, y no s6lo en horticolas, sino
en todos los cultivos, son pulgo-
nes y cochinillas. Los problemas
de pulgones estan aumentando en
todas las zonas y en Almeria sobre
todo. Estamos trabajando con avis-
pas parasitas y depredadores, pero
a veces, debido al ciclo tan rapido
que tienen, el parasito no llega a

controlarlo del todo; por eso, esta-
mos buscando estrategias alterna-
tivas: prevencion con plantas ban-
€0 0 con otros parasitoides que son
mas eficaces. Estamos viendo que
hay algunos que pueden estar me-
jor adaptados a las condiciones de
los pulgones de Almeria. Ademas,
hay algunos productos microbio-
logicos que estamos desarrollan-
do y que pueden tener algun efec-
to para el control de pulgones.

P.- ;(Es posible el control biolo-
gico de enfermedades?

R.- Desde luego que si. Hay hon-
gos antagonistas, productos que dan
resistencias inducidas en planta...
Estamos trabajando mucho en esa
linea y, de hecho, la mitad de los
proyectos que llevo ahora mismo
son para el control biologico de en-
fermedades.

P.- Si se consigue controlar tam-
bién las enfermedades, ya no ha-
bra excusa para usar un trata-
miento quimico.

R.- Algunas veces habra que ha-
cerlo, esta claro, pero serd mas di-
ficil. Ya hay muchas experiencias
en laboratorio y se han encontrado
productos microbiologicos que tie-
nen efectos sobre oidio o botrytis,
por ejemplo. Todo eso queremos
llevarlo ahora a una forma comer-
cial, a un desarrollo técnico para
una aplicacion agrondmica, que no
sea una prueba de laboratorio o se-
micampo. Y ya tenemos una bate-
ria de productos, que no son mu-
chos, pero que estan funcionando
muy bien. Por ejemplo, hay una
bacteria que tiene efecto contra oi-
dio, unos extractos vegetales con-
tra botrytis y también un sistema
de tricodermas en suelo que prote-
gen la planta contra enfermedades.
Estamos dando un paso importan-
te en el control biologico de enfer-
medades y, en dos o tres afios, va-
mos a desarrollar mas productos
para controlar enfermedades.

P.- No cabe duda de que el futu-
ro de la agricultura pasa por el
control biologico.

R.- Cada vez mas. El futuro pasa
por la prevencion, mejoras varie-
tales para que los cultivos sean mas
resistentes, inductores de resisten-
cias antagonistas, microbiologicos
con efectos fungicidas... Estamos
dando por hecho que el control de
plagas bioldgico esté solucionado,
pero hay ain muchas cosas que ha-
cer.



fhalmeria - Junio 2013

PLANTACIONES DE PRIMAVERA

Melon y sandia siguen siendo
los cultivos en los que menos
se invierte en lucha integrada

La escasa rentabilidad que,
en las dltimas campaiias,
obtienen los agricultores en
ambos productos hace que
ajusten también los gastos

M 1. Fernandez

elon y sandia siguen sien-

do a dia de hoy dos de los
cultivos de la provincia en los que
menos dinero se invierte en lu-
cha integrada y eso a pesar de sus
buenas cifras en lo que a super-
ficie cultivada bajo este método
se refiere. De hecho, seglin los
datos facilitados por la Delega-
cion Territorial de Agricultura,
Pesca y Medio Ambiente, en esta
campafia 2012/2013, se han cul-
tivado en la provincia 2.140 hec-
tareas de sandia con lucha inte-
grada, asi como 2.780 hectareas

de meldn, cifras ligeramente in-
feriores a las de hace un afo.

En lo que respecta a los moti-
vos por los que los agricultores
no terminan de decantarse por la
lucha integrada para estos culti-
vos, destaca, sobre todo, uno: la
escasa rentabilidad que, campa-
fia tras campafia, les reportan cada
uno de ellos. Y es que, en muchos
casos, tanto melon como sandia
se han quedado en alternativas
de cultivo para mantener la tie-
rra ocupada el mayor tiempo po-
sible entre una campaia y otra,
pero, ni mucho menos, los pro-
ductores esperan que el uno o la
otra les reporten beneficios.

No se puede pasar por alto que,
solo durante la campaia pasada,
melon y sandia volvieron a ser
los cultivos menos rentables para
el agricultor, segiin recoge el
Anuario Agricola thalmeria. De

este modo, en el caso de la san-
dia, su rentabilidad media se si-
tud en 1,545 euros por metro cua-
drado cultivado, mientras que,
en el caso del meldn, esa renta-
bilidad fue algo inferior, hasta
los 1,456 euros por metro cua-
drado.

Con estos nameros, no es de
extrafiar que los productores de
la provincia ajusten al maximo
sus dosis de suelta, tanto que, en
ocasiones, resultan insuficientes
para un correcto control de las
plagas que puedan afectar a am-
bos cultivos. Precisamente por
ello, desde las empresas produc-
toras y comercializadoras de fau-
na auxiliar insisten en la impor-
tancia de, no s6lo en melon y san-
dia, sino en todos los cultivos,
hacer uso de las dosis recomen-
dadas, ya que solo asi se obten-
drén resultados optimos.

l Cultivo de sandia en un invernadero del Poniente. /FHALMERIA

brometidos
con el Resultado

Koppert esta comprometido con los agricultores desde
hace mas de 40 anos. Nuestra capacidad de investigacion e
innovacion siempre nos han permitido introducir las soluciones
biologicas mas eficaces, como el Nesidiocoris tenuis y Amblyseius
swirskii en la proteccion de los cultivos, asi como los abejorros
Natupol en la polinizacion natural.

Los resultados nos han convertido en el primer proveedor fiable de
productos de alta calidad y de servicios seguros y eficientes.

Tu satisfaccion es nuestro compromiso.

www.koppert.es « Teléfono de Atencién al Cliente: (+34) 902 489 900
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MEJORAS

PLAGA SECUNDARIA

El sobre Gemini garantiza una instalacion
mas rapida de los auxiliares en pimiento

Gracias, ademas, a su facil
colocacion, permite un
ahorro de mano de obra de
hasta el 20% y asegura
una mejor conservacion

M Isabel Fernandez

| sobre Gemini para pi-

miento de Syngenta esta ya
mas que consolidado en el agro
almeriense y no es para menos.
Este sobre de forma pareada y
sin gancho esta especialmente
disefnado para cultivos entuto-
rados, como es el caso del pi-
miento, ya que simplemente hay
que soltarlo sobre el hilo y se
puede desplazar facilmente. Asi-
mismo, gracias a una muesca,
se garantiza que no se caera. Esta
facil colocacion, segun explico
Alvaro Serna, jefe de producto
Bioline de Syngenta, “permite
ahorrar mano de obra”, algo que,
al final, “se traduce en dinero
que se ahorra el agricultor y, por
tanto, puede obtener una mayor
rentabilidad”. Este ahorro de
mano de obra esta cifrado, se-
gun datos de la empresa, en has-
ta un 20%.

Junto a esto, el sobre Gemini
garantiza una instalacion mas
répida de los insectos auxilia-
res, en este caso, del Amblyseius
swirskii, depredador natural mas
utilizado para el control de pla-
gas en pimiento. En este senti-
do, Serna explico que, “gracias

ll Sobre Gemini en un cultivo de pimiento. /FHALMERIA

a la suelta por el lado interior
del sobre, los insectos auxilia-
res se instalan mas rapido por-
que salen por el interior y estan
mas protegidos”. Y es que, “si
salen directamente, se encuen-
tran con un ambiente mas calu-
roso y una baja humedad, mien-
tras que, saliendo por el interior,
estan bastante mas protegidos”.

SEGUN EL ULTIMO INFORME DE CAMPANA DE CAJAMAR

Esto, para Serna, “supone un
plus de mejora con respecto al
resto de sobres de suelta contro-
lada”.

Otra peculiaridad con la que
cuenta el sobre Gemini es que,
en su parte exterior, “tiene un
papel un poco mas satinado” y
esto hace que “sea mas resisten-
te frente a los posibles trata-

mientos que se dan para otras
plagas y enfermedades”. Al fi-
nal, esto se traduce, tal y como
sefialo el jefe de producto Bio-
line de Syngenta, en “una ma-
yor duracion del sobre”. Sin em-
bargo, las mejoras con las que
cuenta el sobre Gemini no so6lo
favorecen a los agricultores, sino
también, por ejemplo, el trans-
porte.

El diseilo de Syngenta para el
sobre Gemini supone “un plus
de conservacion con respecto al
sobre estandar”. Asi, ante situa-
ciones adversas como, por ejem-
plo, un aumento de la tempera-
tura en el exterior, el sobre per-
mite mantener a salvo los insec-
tos auxiliares durante mas tiem-
po.

Por todo ello, Alvaro Serna
afirmé que, “desde el transpor-
te hasta la eficacia en el campo,
todo son mejoras” que, si bien
“son inapreciables en condicio-
nes benévolas”, en condiciones
adversas de cultivo “se notan”.
Asi, por ejemplo, ante campa-
flas con mayores niveles de pla-
ga en campo, el sobre Gemini
garantiza una instalaciéon mas ra-
pida de los auxiliares. Junto a
ello, y gracias al especial dise-
fio del sobre, con un exterior mas
satinado, en campafias con unos
altos indices de humedad, el so-
bre Gemini permite una mejor
conservacion del auxiliar, debi-
do, entre otras cosas, a la mejor
conservacion del propio sobre.

La presencia de
pulgon en cultivos
se agudiza en las
ultimas campainas

a presencia de pulgoén en

los cultivos de la provin-
cia se ha incrementado en las
ultimas campaiias, debido, so-
bre todo, a la expansion de la
lucha integrada como méto-
do de cultivo. Hace ya mas de
dos afios, agricultores y téc-
nicos alertaban de ello y con-
fiaban en que, con el paso del
tiempo, las empresas produc-
toras y comercializadoras de
fauna auxiliar encontraran una
solucién para este problema;
sin embargo, dos afios des-
pués, el pulgon sigue provo-
cando muchos dolores de ca-
beza a los agricultores, que di-
ficilmente encuentran una so-
lucién bioldgica para ‘man-
tenerlo a raya’.

Su presencia esta suponien-
do un importante problema
para los productores de hor-
ticolas, pero no sélo para ellos.
Y es que, todo apunta a que
es cuestion de tiempo que se
extienda a otros cultivos. De
momento, las empresas que
trabajan con fauna axiliar re-
comiendan el uso de ciertos
parasitoides para acabar con
¢l, asi como el uso de deter-
minadas plantas banco. Sin
embargo, aun no se puede ha-
blar de una solucién definiti-
va. En cualquier caso, el sec-
tor trabaja para dar respuesta
auna nueva demanda del pro-
ductor y que pasa por el con-
trol del pulgon.

El control biolégico supone apenas el
1,4% del total de gastos de la finca

1 control bioldgico supone

apenas el 1,4% del total de
los gastos de una explotacion tipo
de una hectérea, segin recoge el
ultimo ‘Analisis de la Campafia
Hortofruticola de Almeria’, re-
lativo al ejercicio 2011/2012 y
elaborado por el Servicio de Es-
tudios de la Fundacion Cajamar.
De este modo, de media, cada
agricultor invirtié durante la cam-
pafia pasada 807 euros en la com-

pra de fauna auxiliar para com-
batir las plagas. Esta cifra supu-
so, segun el informe de Cajamar,
un 16,3% menos que un afio an-
tes, cuando, de media, cada pro-
ductor invirtio 964 euros por hec-
tarea.

Este descenso en el coste del
control biologico responde, se-
gun el texto de Cajamar, a dos
factores: en primer lugar, a la me-
jora del manejo de las poblacio-
nes auxiliares y, en segundo lu-
gar, al aumento de la competen-

cia dentro del propio sector pro-
ductor y comercializador.

Los agricultores de la provin-
cia, poco a poco, han ido perfec-
cionando sus métodos de suelta,
en gran medida, gracias al apo-
yo técnico de las empresas del
sector. Sin embargo, aiin es mu-
cho el camino por recorrer, ya
que, en los tltimos tiempos, y qui-
z4s para reducir esos costes, los
productores han ajustado en ex-
ceso las dosis, por debajo, inclu-
so, de las recomendaciones.

l Cultivo de tomate con lucha integrada. /FHALMERIA
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ENTREVISTA

ENRIC VILA 1 | RESPONSABLE DEL DEPARTAMENTO DE I1+D+I DE AGROBIO

“Trabajamos para consolidar el control
biolégico y lograr el residuo cero”

En Agrobio caminan hacia
una ‘Segunda Revolucion
Verde’, buscando soluciones
biologicas para los problemas
de todos los cultivos

M Isabel Fernandez

Pregunta.- La proxima podria
volver a ser una campaia de
grandes cambios en Almeria.
,Coémo la afrontan en Agrobio?
Respuesta.- El gran cambio que,
en principio, puede haber en la pro-
xima campafia en Almeria es que
el 100% del tomate va a ir en con-
trol bioldgico, gracias a las suel-
tas de Nesidiocoris tenuis en se-
millero. Este afio ha sido todo un
éxito, con el 80% de la superfi-
cie, y todo apunta a que crecera.
P.- Lo cierto es que el sistema de
sueltas en semilleros ha funcio-
nado muy bien.

R.- Desde luego. Hace cuatro afios,
parecia una locura hacer control
bioldgico en tomate.

P.- Y mucho mas tras la apari-
cion de la Tuta absoluta.

R.- La Tuta absoluta sigue estan-
do ahi, pero ahora hay herramien-
tas para combatirla. En Agrobio
seguimos trabajando con el Tri-
chogramma achaeae, que pensa-
mos que sigue siendo un comple-
mento que puede ayudar, sobre
todo al principio, cuando el Nesi-
diocoris tenuis atin no se ha ins-
talado en el cultivo. De hecho, es-
tamos trabajando en mejoras.

P.- ;Y cuales serian esas mejo-
ras?

R.- Una de las cosas que hemos
mejorado este afio es el sistema
de introduccién. Cuando empe-
zamos a trabajar con el Tricho-
gramma, debido a la urgencia que
habia por encontrar una solucién
para la Tuta absoluta, cerramos un
acuerdo con una empresa france-
sa que tiene una larga experien-
cia en producciones de otras es-
pecies de Trichogramma y tenia
un sistema de tarjeta adaptado a
cultivos de maiz. Ahora, con to-
dos los ensayos que hemos hecho
en estos afios, tenemos muy claro
que el Trichogramma es una es-
pecie que puede funcionar, pero
que no se desplaza muy bien. En-
tonces, cuanto mejor se pueda dis-
tribuir en el cultivo, mejor. Tene-
mos una maquina de envasado de

l Enric Vila es el responsable del Departamento de I1+D+i de Agrobio. /FHALMERIA

parasitoides que hemos fabricado
con tecnologia de aqui, con una
empresa de Almeria, y hemos di-
sefiado una tarjeta mas pequefia y
con otra serie de novedades, que
nos permiten distribuir mucho me-
jor el Trichogramma. Y no soélo
para Tuta absoluta, para otras es-
pecies de oruga plaga, esta dando
muy buenos resultados tanto aqui
como en Holanda y otros paises
europeos.

P.- ; Qué otros proyectos se plan-
tean de cara a la préxima cam-
paia?

R.- Estamos intentando potenciar
el control integrado en cultivos en
los que no se ha establecido total-
mente con éxito. En pepino, por
ejemplo, hay que seguir trabajan-
do porque se puede hacer control
biologico perfectamente. De he-
cho, tenemos un proyecto Inter-
conecta en el que estamos traba-
jando, fundamentalmente, en pe-
pino. Hemos estado ensayando con
diferentes acaros depredadores y
habia una especie nueva de acaro
depredador que pensdbamos que
podria funcionar mejor que el
Amblyseius swirskii; sin embar-
20, en los resultados de los ensa-
yos que hemos hecho hasta ahora
no vemos diferencias claras como
para decir que esa otra especie va
a funcionar mejor que el A. swirs-
kii. Creo, por otra parte, que la es-

trategia en pepino implica traba-
jar con unas dosis minimas de suel-
ta suficientemente elevadas y con
sobres de liberacion controlada que
suelten una buena cantidad de 4ca-
ros durante un tiempo mas o me-
nos largo, sobre todo para com-
pensar los problemas que hay con
tratamientos fungicidas que se dan
semanalmente y que reducen las
poblaciones de 4caros depreda-
dores.

P.- Quizas ése sea uno de los ma-
yores problemas que hay hoy en
dia en pepino.

R.- Sin duda. Hay agricultores y
cooperativas que estan trabajan-
do muy bien en pepino y pueden
hacer control biologico perfecta-
mente, pero hay otros sitios don-
de tienen mas dificultades, uni-
das a problemas con el manejo
del cultivo. En esto también ha-
bria que hacer mas hincapié. Ya
hay mucha gente trabajando e in-
tentando hacer ver a los diferen-
tes productores que hay que me-
jorar las tareas preventivas para
evitar problemas de hongos, de
ventilacion... El manejo cultural
es fundamental para el control bio-
logico en pepino.

P.- Ya que habla de trabajos pen-
dientes, la lucha integrada ha
sido todo un éxito en pimiento
y en tomate y ya se trabaja en
pepino, pero, ;qué ocurre con

otros cultivos como calabacin o
berenjena?

R.- También hay trabajo que ha-
cer y se puede mejorar. En estos
cultivos hay que alcanzar porcen-
tajes en control integrado pareci-
dos a los que hay en pimiento y
tomate, sin duda.

P.- Agrobio comenzé a trabajar
hace afios en la bisqueda de
plantas refugio para combatir
el pulgoén. ;Qué grado de im-
plantacion ha conseguido esta
practica en el campo?

R.- Lo cierto es que la estrategia
preventiva del uso de plantas re-
fugio para multiplicar poblacio-
nes de parasitoides de pulgones
dentro del invernadero bajé bas-
tante en los ultimos aflos. Entre
las causas, yo creo que se encuen-
tra el hecho de que se estan usan-
do plantas refugio que tienen unos
inconvenientes que hay que me-
jorar. Se utilizaban fundamental-
mente como plantas refugio trigo
o cebada, donde se cria un pulgéon
especifico de cereales, y, a partir
de ahi, se crian lo parasitoides. Ese
tipo de macetas con trigo o ceba-
da, si no estdn muy vigiladas y se
riegan bien, se secan facilmente
y también tienen problemas de
hongos. Ahora estamos trabajan-
do mucho en la busqueda de al-
ternativas, plantas mas fuertes y
que permitan desarrollar un ma-

yor nimero de pulgones o alber-
gar unas poblaciones mucho mas
altas de pulgones de cereal y eso
se traduce en una mayor produc-
cion de parasitoides. También bus-
camos plantas mas robustas, que
aguanten durante todo el ciclo de
cultivo sin tener que sustituirlas
cada cierto tiempo. Hemos teni-
do buenos resultados y creo que
hay que seguir trabajando en esa
linea, con vistas a sacar un pro-
ducto comercial mas robusto que
podamos potenciar. El pulgon es
una plaga cada vez mas impor-
tante. Yo creo que se esta convir-
tiendo en la tercera plaga mas im-
portante en los cultivos.

P.- Junto a esto, se estan volcan-
do mucho en el llamado residuo
cero. ;En qué trabajan exacta-
mente?

R.- La idea es mejorar los proto-
colos actuales de control integra-
do. Hay cultivos en los que esta muy
claro que se esta trabajando para
conseguir ese residuo cero, por
ejemplo en tomate, donde, practi-
camente, ya no se tiene que tratar
con insecticidas, aunque sigue ha-
biendo problemas, como el vasa-
tes, para el que ain no hay una so-
lucion biologica. Nosotros estamos
haciendo ensayos en esa linea, es
decir, estamos intentando solucio-
nar este tipo de problemas para los
que aun no hay una buena solucion
bioldgia. En este sentido, he de de-
cir que somos fuertes en el tema de
acaros depredadores y estamos tra-
bajando con diferentes especies que
estamos evaluando. Agrobio hace
pocos ailos que comenzd a hacer
su propia produccion de enemigos
naturales y ya tenemos cinco espe-
cies de acaros en produccion co-
mercial. En este tiempo, hemos me-
jorado mucho la formulacion de los
sobres, el tipo de papel, en funcion
de las necesidades de los diferen-
tes cultivos y las condiciones am-
bientales de temperatura y hume-
dad en los invernaderos. También
hemos trabajado en mejoras de las
calidades de las otras especies de
enemigos naturales, en especial me-
jorando las dietas utilizadas en las
producciones, objetivos que son
fundamentales para garantizar el
éxito del control bioldgico. Todos
estos aspectos son fundamentales
para alcanzar el objetivo de resi-
duo cero deseado, al menos respecto
aplaguicidas.
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Noticias

PLASTIMER Y MACRESUR

Morera & Vallejo compra y reabre TPM para
potenciar el sector del plastico en Almeria

I La actividad ya ha comenzado y en el primer afio se prevé producir unas 20.000 toneladas de plastico y obtener

M Elena Sanchez

| presidente del Grupo More-

ra & Vallejo, Antonio More-
ra Vallejo, ha presentado, en el Ho-
tel La Envia, su nueva division de
negocio con la que apuesta por el
liderazgo de Plastimer, Macresur
y Torres Film. El maximo respon-
sable del Grupo ha explicado que
sin duda alguna “este es un buen
momento para comenzar nuestra
actividad, ya que los agricultores
necesitan tener mas ofertas, ade-
mas de que nuestro trabajo esta
lleno de interés econdmico y so-
cial”. La actividad de las plantas
ya estd en marcha con la produc-
cion de plastico dirigido al sector
horticola, lo que conllevara la cre-
acion de alrededor de 200 nuevos
empleo, en las sedes de Almeria
y Valencia, muchos de los cuales
formaran parte del experimenta-
do personal que ha venido pres-
tando servicio a estos centros du-
rante afios.

La nueva divisiéon empresarial
adquiere todos los activos pro-
ductivos y comerciales pertene-
cientes al Grupo Inversiones Plas-
ticas (TPM) y, para ello, en la pri-
mera etapa de desarrollo de las em-
presas, Morera & Vallejo Indus-
trial prevé una inversion proxima
a 25 millones de euros, con un ob-

una facturacién de 40 millones de euros. Con la iniciativa del grupo sevillano vuelve la competencia a este sector

jetivo de producciéon de unas
20.000 toneladas de plastico y una
facturacion cercana a los 40 mi-
llones de euros. Antonio Morera
se ha mostrado muy satisfecho de
poder contribuir a la generacion
de nuevos puestos de trabajo en
un “compromiso con la economia
y las empresas de Almeria y An-

i3]
ll Momento de la presentacion del nuevo proyecto. Antonio Morera, presidente d

dalucia y, de esta forma, ayudar a
reactivar el mercado y poder salir
poco a poco de la compleja situa-
cion en la que se encuentra el pais”.

NOVEDADES
Una de las novedades que trae con-
sigo esta division empresarial es

que tendra un seguro para cubier-

bid

tas de invernadero, y en el caso
de que los plasticos sufran des-
perfectos a causa de los fenome-
nos meteorologicos, éstos estan
asegurados.

Igualmente, han dejado claro que
“apostamos por la [+D+i porque
estamos convencidos de que cada
vez que estemos mejorando la ma-

el Grupo Morera y Vallejo, junto a Lorenzo Espinosa, director general. /FHALMERIA

quinaria, estamos fabricando pro-
ductos de mejor calidad, uno de
nuestros principales objetivos”.
De hecho, el presidente del Gru-
po ha asegurado que “ya hemos
hecho inversion en nueva maqui-
naria, que sin duda va a permitir
facilitar y mejorar nuestro trabajo
y ofrecer plasticos de calidad”.
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INVESTIGACION

IFAPA apuesta por mejorar la eficiencia
del agua de riego y la gestion de residuos

El centro de La Mojonera ha
puesto en marcha tres
proyectos con el fin de
seguir potenciando la I+D
en el sector agroalimentario

[l Isabel Fernandez

1 Centro de Investigacion y

Formacion Agraria y Pes-
quera (IFAPA) de la Junta de An-
dalucia ha puesto en marcha tres
nuevos proyectos en el centro
de La Mojonera. Uno de ellos
versara sobre los residuos ve-
getales, un trabajo que estara ba-
sado en dos aspectos fundamen-
tales. El primero de ellos, segiin
comento6 ayer la responsable del
proyecto, Milagros Fernandez,
durante su presentacion, sera “la
posibilidad de compostar esos
restos que son muy ricos en ma-
teria organica, de la cual care-
cen nuestros suelos”.

Para la investigadora, el ma-
nejo que se hace de los suelos
cada vez es mas "nulo", puesto
que se ha llegado a un punto en
el que "nos olvidamos por com-
pleto de tratarlo". Para Fernan-
dez, el hecho de poder recoger
estos restos vegetales, compos-
tarlos e incorporarlos al ciclo
productivo "encaja perfecta-
mente con nuestro entorno, por
lo que nuestra opcion pasa por
instalar una planta de compos-
taje-vermicompostaje e incor-
porarlo a continuacion al suelo
para evaluar cudles son los be-
neficios que vamos a tener des-
pués".

SEGUNDA LINEA

Del mismo modo, la segunda li-
nea del proyecto esta centrada
en los restos frescos, "los cua-
les vamos a incorporar con la
intencion de que la fermenta-
cion de los mismos en el suelo
pueda actuar como desinfectan-
te frente a problemas produci-
dos por determinados patoge-
nos, como pueden ser hongos
0, en algln caso, nematodos",
indicé Milagros Fernandez. De
hecho, para esta investigadora,
"estd demostrado que los res-
tos organicos no descompues-
tos, cuando se incorporan al sue-
lo y se mantienen un tiempo su-
ficiente, generan una elevacion
de la temperatura asi como unos
gases que tienen un efecto de

0 El presidente de IFAPA, Victor Ortiz (centro), junto con el director del centro de La Mojonera, José Gabriel Lopez, (izqda.) y dos investigadores. /FHALMERIA
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ll José G. Lopez y Victor Ortiz atienden a las explicaciones de Mercedes del Rio, investigadora de Mejora y Biotecnologia de Cultivos.

control en algunos patégenos de
suelo".

Otro de los proyectos que se
van a poner en marcha en el cen-
tro IFAPA La Mojonera tendra
como objetivo mejorar la efi-
ciencia del uso de agua para rie-
go. En este estudio, cuyo pre-
supuesto es de 425.000 euros y
en el que colaborardn los cen-
tros de Alameda, en Cordoba, y
el de Chipiona, se trabajara en
la evaluacion de materiales de
riego, bancos de ensayo para ins-
truir a los agricultores o reco-
mendaciones de riego. El presi-

dente de IFAPA, Victor Ortiz, y
encargado de llevar a cabo la
presentacion de dichos proyec-
tos en el dia de ayer, explicod que
otro de los aspectos en los que
se va a trabajar serd en la opti-
mizacion del mantenimiento de
las instalaciones, para que el cul-
tivo esté siempre en "perfectas
condiciones". Asimismo, José
Gabriel Lopez, director de IFA-
PA La Mojonera, afiadié que en
este proyecto van a tener un peso
importante los recursos no con-
vencionales, como "el agua de
mar desalada, cuya tnica red te-

nemos aqui, asi como también
el agua residual depurada que
ya usamos en nuestros riegos".
Para Lopez, "esto que parece
algo habitual es un caso tnico,
pero ademas exige una forma-
cion especifica al regante, para
poder sacar el maximo partido
de ese agua, un recurso caro pero
que ha permitido el desarrollo
de la agricultura en zonas que
ya estaban practicamente abo-
cadas a terminar". Y es que, en
Almeria el uso de estos recur-
sos va a ser uno de los elemen-
tos fundamentales y va a permi-

tir en el futuro "desarrollar tra-
bajos e incluso 'vender' una tec-
nologia de aprovechamiento de
recursos no convencionales que
en otros sitios todavia no estan
ni siquiera empezando a utili-

"

zar .

ESTRUCTURAS

En IFAPA se trabajara también
en las estructuras de invernade-
ro, las cuales "hay que mejorar
y hacer mas eficientes para que
admitan mas produccion”, ase-
gurd Victor Ortiz, presidente del
Instituto. EI hecho de seguir
apostando por la innovaciéon en
estos momentos es porque "se
ha llegado a la conclusion de que
tenemos un potencial investiga-
dor importante en la Unién Eu-
ropea, pero pérdida de compe-
titividad en el sector agroali-
mentario, por lo que vamos a in-
crementar las ayudas y a corre-
gir los defectos que se hayan po-
dido plantear en estrategias an-
teriores. Tenemos muy buenos
equipos e investigadores, pero
nuestras empresas no terminan
de ser competitivas ni de crecer.
Por eso hemos planteado una es-
trategia de innovacion enlazan-
do las politicas de agricultura
con las de investigacioén", con-
cluyo Victor Ortiz, maximo res-
ponsable de IFAPA.
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ANDRES URETA

Se trata de un producto que
protege contra el rajado,
potencia el aspecto, alarga
la vida atil de la cereza y
aumenta su rentabilidad

1 pasado 26 de junio, Gru-

po Agrotecnologia partici-
p6, en Plasencia, en la séptima
edicion del Simposio Interna-
cional de la Cereza, donde rea-
liz6 una charla para presentar Le-
citec, un producto que protege
contra el rajado, potencia el as-
pecto y alarga la vida util de la
cereza. El encargado de ofrecer
la charla fue Andrés Ureta, di-
rector del Centro de Evaluacion
Rosario, de Chile, lugar donde
se han realizado los ensayos ex-
ternos. En este sentido, Ureta dio
a conocer a los asistentes las ca-
racteristicas principales de este
producto y destaco que Lecitec
aumenta de manera considera-
ble la rentabilidad de la cereza
al reducirse el rajado en un 50
por ciento, en comparacion con
un producto sin tratar. Y es que,
Lecitec supone una alternativa
interesante porque ademas no

El director del Centro de Evaluacion Rosario presenta
Lecitec, producto que protege contra el rajado,
potencia el aspecto y aIarga Ia vnda Utl| de la cereza

l Andrés Ureta, durante la presentacion de

le aporta residuos fitosanitarios
al cultivo, al tener un origen na-
tural.

Simposio, cientificos, profesio-
nales y estudiantes han tenido

Lecitec. /FHALMERIA

Durante la celebracion del

la oportunidad de presentar sus
ultimos descubrimientos y dis-
cutir su trabajo actual en rela-

cion con los aspectos basicos
aplicados de la produccién de
cereza. La conferencia ha sido
organizada por la Sociedad In-
ternacional de Ciencias Horti-
colas (ISHS) y la Comunidad
Autoénoma de Extremadura, a
través del Departamento de Hor-
tofruticultura del Centro de In-
vestigacion de la Finca La Or-
den-Valdesequera, asi como el
Departamento de Frutas y Hor-
talizas del Instituto de Investi-
gacion Agroalimentario de Ex-
tremadura, en colaboracidon con
la Universidad de Extremadu-
ra.

Anteriormente, paises como
Chile, Turquia, Hungria o Esta-
dos Unidos ya han acogido otras
ediciones del Simposio Interna-
cional de la Cereza teniendo una
gran afluencia de asistentes y ex-
pertos, que durante varios dias
ahondaron en cuestiones vita-
les para el crecimiento y des-
arrollo del sector.
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DE LOS FONDOS EUROPEOS

MEDIDA PROVISIONAL

Las OPFH almerienses
recibiran 41 millones de
euros en ayudas este aio

as de 8.400 agricultores

de la provincia agrupa-
dos en Organizaciones de Pro-
ductores de Frutas y Hortali-
zas (OPFH) se van a beneficiar,
durante este afio, del Fondo Eu-
ropeo Agricola de Garantia
Agraria (FEAGA).

En total van a ser 40,9 los mi-
llones de euros que lleguen a
la provincia, cifra que ha deci-
dido la Consejeria de Agricul-
tura, Pesca y Medio Ambien-
te, a través de la Direccion Ge-
neral de Calidad, Industrias
Agroalimentarias y Produccion
Ecolégica. Este montante total
supone el 59,5 por ciento del
total de estas ayudas aprobado
para Andalucia. En la provin-
cia existen actualmente un to-
tal de 43 OPFH, de las 105 que
hay en la region.

Entre los 40,9 millones apro-
bados para las OPFH alme-
rienses y las aportaciones de los
productores, dirigidas a ejecu-
tar las inversiones, suman, se-
gun ha explicado la directora
general de Calidad, Industrias
Agroalimentarias y Produccion
Ecologica, Ana Maria Rome-
ro, 81,4 millones de inversion
publico-privada.

Romero ha instado a los agri-
cultores que no formen parte
de una OPFH a que se integren
en para poder acceder a los Fon-
dos Operativos Europeos. Y es
que, segin ha explicado, Al-

meria podria recibir hasta 30
millones de euros mas al afio
si los 6.000 agricultores que no
estan en una OPFH se integra-
ran en una.

Anta Maria Romero ha des-
tacado que desde la Conseje-
ria “se trabaja de forma conti-
nua en la mejora de los Progra-
mas Operativos con el fin de au-
mentar la eficiencia de un sec-
tor caracterizado por su dina-
mismo y que apuesta por avan-
zar en la comercializacion y la
calidad de las producciones.

A dia de hoy, en la Comuni-
dad Auténoma de Andalucia
existen un total de 105 Orga-
nizaciones de Productores de
Frutas y Hortalizas, que suman
un total de 20.143 agricultores
afiliados.

En cuanto al valor de la pro-
duccion comercializada por el
conjunto de las OPFH andalu-
zas, asciende a 1.678 millones
de euros, el montante global de
los fondos operativos, a 139,5
millones y, por tltimo, las ayu-
das concedidas para los Pro-
gramas Operativos a los que ha-
cen referencia estos fondos de
la anualidad 2013, a 68,7 mi-
llones de euros.

Las OPFH son entidades aso-
ciativas con personalidad juri-
dica propia, que agrupan a pro-
ductores de frutas y hortalizas.
Requieren un nimero minimo
de miembros y de valor de la
produccién comercializada para

ser reconocidas como tal.

PRIMER PUNTO DE VENTA ESPECIALIZADO EN ELLO DEL PONIENTE

El Pleno del Ayuntamiento de El Ejido
modifica el PGOU para permitir instalar
invernaderos en suelo urbanizable

La medida no incluye dos
zonas tan importantes para
el municipio como son la
Ensenada de San Miguel y
la Carretera de Almerimar

M Rafa Villegas

| estallido de la burbuja in-

mobiliaria, que ha acrecen-
tado la crisis econdmica, ha pro-
vocado la paralizacion, casi ab-
soluta, del desarrollo urbanisti-
co en los suelos urbanizables.
Para intentar aliviar la situacién
de los propietarios de solares en
estas zonas que sigan baldios, el
Pleno del Ayuntamiento de El
Ejido, con la abstencion del Par-
tido de Almeria (PAL) y el voto
en contra de Izquierda Unida
(IU), ha modificado el Plan Ge-
neral de Ordenacion Urbana
(PGOU) para permitir la insta-
lacion provisional de invernade-
ros en suelos catalogados como
urbanizables pero que no se ha-
yan desarrollado aun.

El concejal de Urbanismo del
Consistorio ejidense, Alberto
Gonzalez, ha sefialado que “esta
modificacion sélo afectara a los
suelos urbanizables, sin embar-
g0, en el caso del suelo urbani-
zable ordenado y en suelos no
urbanizables de influencia de nii-
cleo, como es la carretera de Al-
merimar o la Ensenada de San
Miguel, debera realizarse una
nueva modificacion de la nor-

ll Pleno del Ayuntamiento de El Ejido en el mes de junio. /FHALMERIA

mativa que también debera apro-
barse en Pleno”.

En definitiva, lo que se busca
con esta medida es dar respues-
ta a las crecientes demandas de
los propietarios de terrenos ur-
banizables que, ante el paron de
la construccion, ven en la agri-
cultura un refugio y una salida
econdmica a la situacion actual.

El concejal Alberto Gonzélez
ha explicado que “el suelo se-
guird siendo urbanizable, pero
permitira la construccién en pre-
cario de este tipo de instalacio-
nes, debiendo cesar dicha acti-
vidad y desmontarse dicha ins-
talacion cuando asi lo requiera

el municipio sin derecho a in-
demnizacién”.

La modificacion del PGOU
permite esta instalacion siempre
y cuando no se dificulte la eje-
cucién del planeamiento.

En definitiva, el documento de
modificacion del PGOU de la
ciudad de El Ejido tiene por ob-
jeto la adaptacion de su conte-
nido con la finalidad de dar res-
puesta a las nuevas demandas no
previstas en la normativa actual,
impulsar provisionalmente la
economia en terrenos para cul-
tivos y corregir los emplaza-
mientos de actividades no pre-
vistas.

Ecoponiente llega a El Ejido con su
oferta en ecologicos y residuo cero

1 14 de junio, abrio sus puer-
tas en El Ejido Ecoponien-
te, empresa de insumos agrico-
las especializada en ventas de in-
puts ecoldgicos y residuo cero y
que nace con el claro objetivo de
dar respuesta a una demanda cre-
ciente de agricultores que traba-
jan con agricultura ecologica.
Ecoponiente ha convertido en
el primer punto de venta de in-
sumos agricolas del Poniente es-

pecializado en inputs ecoldgicos
y residuo cero. Segun afirmaron
desde la empresa, Ecoponiente
“no es un negocio mas”, sino
“consecuencia del esfuerzo y la
evolucion que ha llevado a cabo
la provincia en el desarrollo del
cultivo ecoldgico”. Desde la em-
presa buscan dar “respuesta a la
existencia de mas de 1.800 hec-
tareas de cultivos ecologicos bajo
pléstico en nuestra provincia”,
una cifra que, ademas, sigue au-
mentando afo tras afio.

De este modo, los agriculto-
res especializados en produccion
ecologica se podran encontrar en
este nuevo almacén con “las so-
luciones mas vanguardistas y las
alternativas mas sostenibles para
hacer de nuestro campo un par-
que y un espacio limpio y soste-
nible”. Asi, afirmaron que “Eco-
poniente no va a mermar sus es-
fuerzos en buscar todos aquellos
productos certificados que me-
joren la productividad y renta-
bilidad de los agricultores”.

ll Momento de la inauguracion de Ecoponiente. /FHALMERIA
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TRES ANOS CRECIENDO

Almeria exporta mas hortalizas que
l]a Region de Murcia y Valencia juntas

La provincia concentro el
44 % de las ventas al
exterior entre enero y abril,
casi el doble que Murcia y
seis veces mas que Valencia

M Isabel Fernandez

La provincia exportd entre
enero y abril pasados mas
hortalizas que la vecina Region
de Murcia y Valencia juntas. Asi
se desprende de los ultimos da-
tos hechos publicos por la De-
legacion Territorial de Agricul-
tura, Pesca y Medio Ambiente
de la Junta y que cifran en 883,3
millones de kilos y 925,4 millo-
nes de euros las ventas de la pro-
vincia en los mercados exterio-
res en los cuatro primeros me-
ses del ano. En valor, estas ci-
fras suponen el 44% del total ex-
portado por el territorio nacio-
nal en este periodo y situan a Al-
meria por delante de Murcia, con

ll Mas de 30 de cada 100 euros facturados por la exportacion procedieron de Alemania. /FHALMERIA

el 24% del total, y de Valencia,
con el 7,6%. Asimismo, y en re-
lacion al mismo periodo de 2012,
las exportaciones almerienses

crecieron un 3,5% en volumen
y un 4,9% en valor.

Estas buenas cifras no son ca-
suales y, de hecho, segtn afir-

mo el delegado territorial del
ramo, Jos¢ Manuel Ortiz, la pro-
vincia mantiene esta tendencia
creciente desde hace varias cam-

pafias. Asi, comento6 que la pro-
vincia, “afio a afio, incrementa
su cuota de mercado estatal en
los mercados exteriores y, si en
2010, Almeria supuso el 39,7%
de las exportaciones de verdu-
ras frescas de Espafia, en 2011,
el porcentaje fue del 41,4% y, en
2012, del 41,8%”.

Por destinos, una vez mas, Ale-
mania se situé como el princi-
pal comprador de verduras de la
provincia, incrementando de nue-
vo su cuota. De este modo, si en
2010 suponia el 26,3% del total
exportado por Almeria, entre ene-
ro y abril pasados lleg6 a repre-
sentar el 30,3% o, lo que es lo
mismo, de cada 100 euros fac-
turados por las exportaciones de
verduras de Almeria, 30,3 pro-
cedieron el pais germano.

Por ultimo, y en lo que respecta
a los productos mas exportados,
el tomate volvio a recuperar su
liderazgo, después de quedar re-
legado por el pimiento durante
varios meses. Asi, las ventas de
tomate supusieron el 25% del to-
tal, con una facturacion de 291,7
millones de euros. El pimiento,
con un 22,8% de la cuota de mer-
cado provincial, el pepino
(11,6%) y el calabacin (7,3%)
completaron el ‘cuarteto titular’.
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ENTREVISTA

MIGUEL BIXQUERT | § DIRECTOR DE VEGETAL WORLD

“El protagonista en Vegetal World no es el producto
expuesto, son las personas y la informacion”

Feria de Valencia acoge del
2 al 4 de octubre un evento
que, organizado junto con
Phytoma, quiere ser punto
de encuentro del sector

Pregunta.- ;Como y por qué sur-
ge el proyecto Vegetal World,
Congreso & Exhibition?
Respuesta.- El proyecto surge, en
un principio, por unas motivacio-
nes e intereses coincidentes, pero
por caminos separados, aunque pa-
ralelos. Por una parte, Phytoma-
Espafia, con 25 afios de trayecto-
ria profesional en Sanidad Vegetal
y apostando por una Agricultura
con Mayusculas, basada en prin-
cipios rigurosos y en la profesio-
nalidad del sector, estaba organi-
zando una serie de actos para cele-
brar sus 25 afios. Por la otra, Feria
Valencia, con 90 afios de experien-
cia, estaba estudiando la posibili-
dad de celebrar un certamen que
reuniera a todo el sector de la pro-
duccion. Esos intereses coinciden-
tes nos llevaron a organizar con-
juntamente el proyecto Vegetal
World. Feria Valencia, con su lar-
ga trayectoria, ofrecia un espacio
unico cuya pluralidad de instala-
ciones equipadas con la mas inno-
vadora tecnologia garantizan el éxi-
to de un foro profesional. Y el lu-
gar, Valencia, una tierra de arrai-
gada tradicion agricola. Mientras
que Phytoma-Espafia aportaba su
larga trayectoria profesional como
vehiculo de Transferencia Tecno-
l6gica en Sanidad Vegetal y orga-
nizadores de numerosos simposios
técnico-cientificos de gran impac-
to en el sector.

P.- Entre los objetivos de este
evento esta el de acometer la pro-
fesionalizacion y activacion de
la actividad agraria. ;Existe si-
militud con otros proyectos a ni-
vel nacional o internacional?
R.- La activad agraria debe enten-
derse como un negocio en manos
de profesionales y debe regirse por
criterios de rentabilidad. Hemos
realizado un estudio de mercado
serio y riguroso y vemos que en el
mercado no existe ningin proyec-
to que pueda parecerse a Vegetal
World, ni en el formato ni en los
contenidos. A nivel nacional o in-
ternacional existen formatos tradi-

0 Miguel Bixquert, director de Vegetal World.

cionales (ferias o congresos) o te-
mas muy monograficos centrados
en productos o servicios. Lo que
pretende Vegetal World es ser el
punto de encuentro de todos los pro-
fesionales del sector agrario, des-
de la investigacion a la produccion
agraria; es decir, el propio agricul-
tor. Sin dejar de lado a todos los
profesionales que, directa o indi-
rectamente, estan relacionados con
el sector agrario. El protagonista
en Vegetal World ya no es el pro-
ducto expuesto, son las personas y
la informacion.

P.- ;Como va a estar estructura-
do Vegetal World?

R.- Es un proyecto que supera el
concepto tradicional de feria con
stands aparatosos y caros, asi como
visitantes cansados y decepciona-
dos. Con Vegetal World apostamos
por un proyecto profesional, facil
y dindmico que persigue optimi-
zar el tiempo del visitante. Confe-
rencias que aborden temas de ac-
tualidad que serdn analizados por
ponentes de nivel internacional, una
zona de exposicion muy racional,
donde las empresas y sus redes co-
merciales pueden presentar sus pro-
ductos o servicios en un entorno
muy profesional y, finalmente, va-
rias zonas en las que la innovacion
tecnologica va a ser la indudable
protagonista de los diferentes es-
pacios (TICs, patentes vegetales,
calibracion y deriva en maquina-
ria de aplicacion, etc.).

P.- ;Qué Jornadas Técnicas van
atener lugar en este evento y qué
es lo que aportaran a los profe-
sionales del campo?

R.- Empecemos por la segunda par-
te de la pregunta, que enlaza direc-
tamente con los objetivos de las jor-
nadas: ;qué aportaran a los profe-
sionales del campo? Hace aproxi-
madamente un afio y medio, Phyto-
ma-Espafia organizé en Valencia
una jornada sobre la ‘Necesidad
de Profesion y Formacion Espe-
cializadas en Sanidad Vegetal’, a
raiz de la inminente publicacion,
ahora ya publicado, del Real De-
creto 1311/2012 de Uso Sosteni-
ble de Productos Fitosanitarios. Esta
jornada supuso para los profesio-
nales un gran avance en ver y ana-
lizar cudl iba a ser el futuro del sec-
tor. Ahora, articulando sinergias en-
tre Feria Valencia y Phytoma-Es-
pafia, creemos que es una buena
oportunidad la organizacion de este
Gran Encuentro que, ante todo, no
pretende ser una plataforma efi-
mera, sino persistir de una forma
u otra en el futuro para beneficio
de todos los profesionales en Sa-
nidad Vegetal. En ese sentido, se
van a desarrollar, entre otras, las
siguientes jornadas: ‘El Asesor en
la Aplicacion de la Gestion Inte-
grada de Plagas (GIP)’ o los ‘Nue-
vos cultivos y nuevas variedades
de cultivos tradicionales. ;Revo-
lucién estructural del paisaje y ne-
gocio agricola?’.

P.- ; Van a tener lugar otro tipo
de actos y actividades?

R.- Por supuesto. Con el apoyo de
ASMAVA y la Universidad Poli-
técnica de Valencia se celebraran
unos talleres sobre ‘Calibracion de
los Equipos de Aplicacion de pro-
ductos fitosanitarios’. La Sociedad
Espafiola de Agricultura Ecologi-
ca (SEAE) celebrara el I Simpo-
sio Mediterraneo de Agricultura
Ecologica y la Il Conferencia In-
ternacional ‘Biocitrics’. Tampoco
podemos olvidar una de las estre-
llas de este evento: Espacios TICs
en agricultura, donde se mostra-
ran a los asistentes las tltimas he-
rramientas de informacién y co-
municacion en base a la tecnolo-
gia digital y aplicable al sector agri-
cola profesional.

P-- ; Quiénes y como pueden par-
ticipar en los mismos?

R.- Nos dirigimos a todos los pro-
fesionales que necesiten informa-
cion, que quieran estar al dia de
cuantas novedades se producen en
nuestro sector. Vegetal World es
un proyecto dirigido a todos los ac-
tores que intervienen en la activi-
dad agraria, tanto los proveedores
de productos o servicios, asi como
a los propietarios y productores y
los técnicos y asesores, sin olvidar
los centros de formacion y la co-
munidad cientifica. Abarcamos las
fases iniciales de la cadena de va-
lor, en especial la investigacion y
la produccion.

P.- ;Cual es el papel diferencia-
dor que pueden ofrecer las em-
presas y entidades en un certa-
men de estas caracteristicas?
R.- Basicamente, la rentabilidad.
Participar en un certamen de estas
caracteristicas supone un esfuer-
70 organizativo y econdmico y, en
las actuales circunstancias, las em-
presas y los profesionales buscan
optimizar sus recursos; participar
en un certamen como Vegetal
World supone estar presente en el
mercado con un esfuerzo mode-
rado. Nadie entenderia un nuevo
proyecto con los vicios del pasa-
do, ahora todos queremos saber
cuanto vale y el posible retorno de
la inversion. Ademas de temas
como la notoriedad frente a la com-
petencia o la imagen de marca, un
expositor debe valorar tiempo y
dinero. ;Qué me cuesta visitar a
los 400 6 500 clientes que me vie-
nen al stand o saludo en feria? Ese
es el baremo.

P.- ;En qué va a consistir el es-
pacio Innovacion y el espacio
TICs en agricultura?

R.- Como ya decia antes, el espa-
cio TICs va a estar equipado con
los diversos dispositivos y sus po-
sibles combinaciones, asi como los
protocolos de conectividad ex-
puestos con equipos de audios, lo
que convierte a dicho espacio en
uno de los mas atractivos de Ve-
getal World. En este espacio po-
dran participar desde herramien-
tas utiles para investigadores, las
de los tecnologos, asi como los que
tienen un uso de aplicacion prac-
tica en campo. Tanto las entidades
oficiales como las empresas [+D
dedicadas al desarrollo e integra-
cion de las tecnologias virtuales,
sistemas web, inalambricas, sen-
sores, software o monitorizacion.
P.- Por tltimo, ;cuales serian los
aspectos que diferencian a Ve-
getal World de otros certame-
nes?

R.- Queremos que el protagonista
sea el mercado, o sea, ¢l cliente.
En otros certdmenes, el protago-
nista es el producto expuesto. En
Vegetal World pretendemos que
los protagonistas sean las perso-
nas, los profesionales y, sobre todo,
la informacioén que intercambian
entre ellos, son las ferias del futu-
ro, son ferias ‘para’. Tenemos la
obligacion de atraer y sorprender
al visitante profesional.
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MODERNIZACION

Sol y Arena ofrece agua con conductividad
a la carta gracias a sus nuevos pantanos

M Rafa Villegas

La que concluye este mes de
julio es, sin duda, una de las
obras hidraulicas mas importan-
tes de las que han realizado las
comunidades de regantes en la
provincia. Se trata de la creacion
de dos grupos de embalses que,
junto a los que ya tiene Sol y Are-
na, van a abastecer todos sus ca-
nales de riego y les va a permi-
tir un ahorro importante y ofre-
cer agua con la conductividad
ideal para cada cultivo, es decir,
agua a la carta.

Se trata de unas obras que esta
ejecutando el Ministerio de Agri-
cultura, Alimentacion y Medio
Ambiente, a través de la empre-
sa publica Acuamed.

El presidente de Sol y Arena,
Juan Romero, ha explicado que
“empezamos a planificarlo en
2005. Desde entonces se ha lle-
vado a cabo la tramitacion y el
desarrollo de los proyectos.
Acuamed se encarga de todo, in-
cluida la financiacion y la eje-
cucion de las obras, y luego ya
nos la entrega a la Comunidad
de Regantes Sol y Arena y, una
vez que descuenten las subven-
ciones del fondo europeo, lo pa-
garemos en 50 afios, sin intere-
ses”.

Todo ello va a permitirle a Sol
y Arena, como ha garantizado

GRUPO AGROTECNOLOGIA

I Se trata de dos grupos de tres y dos pantanos, en Vicar y El Ejido, respectivamente, que se llenaran este mes de julio y van a

suponer un importante ahorro para los regantes y sera el ejemplo practico mas claro de eficiencia energética y ahorro de agua

0 El presidente de la Comunidad de Regantes Sol y Arena, Juan Romero, en uno de los embalses de Vicar. /FHALMERIA

Romero, “afrontar unas obras de
una envergadura importante y,
ademas, hacerlas sin necesidad
de endeudarnos ni de pedirle di-
nero a los agricultores, porque
se va a ir pagando con los bene-
ficios que haya y el ahorro que
suponga para la Comunidad”.
La suma de capacidad de los
embalses esta en torno a unos
450.000 metros cubicos. El pri-

mer grupo de embalses se en-
cuentra en el término municipal
de Vicar, en las inmediaciones
de Semilleros El Plantel, mien-
tras que el otro grupo esta en las
proximidades de Sotrafa, en El
Ejido.

Lo que van a permitir los em-
balses es utilizar agua de distin-
tas procedencias y mezclarlas en
funcion de la calidad que se con-

sidere que es la adecuada para
distribuir. Se va a usar agua del
Acuifero Superior, que ahora
mismo es excedentaria, ya que
esta saliendo por la Balsa del
Sapo; agua del Acuifero Inferior,
que es la que se esta utilizando,
el 90 por ciento, para consumo
humano y regadio; también algo
de la Desaladora del Campo de
Dalias, que servira para ir cali-

brando la conductividad y la ca-
lidad del agua; y agua del Pan-
tano de Beninar, cuando éste ten-
ga agua para distribuir. Eso va a
suponer, segun ha asegurado Ro-
mero, “un ahorro para los regan-
tes, que van a contar con una con-
ductividad homogénea durante
toda la campafia”.

El ahorro energético va a ser
considerable, ya que se pueden
aprovechar al maximo las horas
en las que la energia es mas ba-
rata para acumular el agua en los
embalses.Estos proyectos llevan
también aparejados un sistema
de telecontrol y de automatiza-
cion de toda la red de riego, lo
que también se traducira en aho-
rro energético y una mejora de
la gestion. Va a incluir un siste-
ma de prediccidon meteorologi-
ca, que va a permitir anticiparse
a momentos de lluvia o de tem-
porales de levante, que son los
que hacen variar un poco el con-
sumo de agua de los cultivos.

Para los regantes va a suponer
disponer de un agua con una con-
ductividad que va a permitir dar
un agua a la carta y con la mis-
ma calidad durante todo el afio.
Romero baraja una conductivi-
dad entre el 1,1 yel 1,2.

Iberfol investigara nuevas soluciones
sin residuos con financiacion del CDTI

berfol S.L, empresa pertene-

ciente al Grupo Agrotecnolo-
gia, ha firmado una importante
financiacion con el Centro para
el Desarrollo Tecnolégico In-
dustrial que permitira a la enti-
dad investigar nuevas solucio-

nes sin residuos como fitoforti-
ficantes, tratamiento postcose-
cha de origen natural, biofungi-
cidas y bioplaguicidas.

Esta financiacion conseguira
dinamizar atin mas el departa-
mento de [+D del Grupo Agro-
tecnologia, para seguir ofrecien-
do innovadoras soluciones al

mercado y seguir siendo lider en
ventas de soluciones nutriciona-
les y de biocontrol sin residuos
para el mercado agricola. Y es
que, el plan de internacionaliza-
cion del Grupo Agrotecnologia
es hoy una realidad, con ventas
en mas de 20 paises y dos filia-
les en Chile y México.
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UN NUEVO MARCO NORMATIVO

Europa y Espaina debaten sobre la regulacion
de biopesticidas de origen botanico y MDF

El creciente protagonismo
de los LMR hace que sea
fundamental definir y
regular los Medios de
Defensa Fitosanitaria

1 sector de la agricultura esta
Eviviendo un momento de gran-
des cambios, donde el ambito de
los Limites Maximos de Residuos
(LMR) en los cultivos adquiere
cada dia mayor protagonismo. De
ahi la importancia de regular, tan-
to a nivel nacional como europeo,
el uso y los criterios que definen
tanto a los Medios de Defensa Fi-
tosanitaria (MDF) como a los ex-
tractos botanicos, puesto que am-
bos se han establecido en los ulti-
mos aflos como una alternativa al
uso de pesticidas quimicos. Sei-
pasa esta participando activamen-
te en este debate a través de desta-
cados organismos como AEFA
(Asociacion Espafiola de Fabri-
cantes de Agronutrientes) ¢ IBMA-
Europa (Intarnational Biocontrol
Manufactures Association), entre
otras. De las conclusiones de es-
tos debates y el marco regulatorio
que se derive de los mismos de-
pendera el futuro de la agricultura
europea y, por supuesto, espafo-
la.

La falta de un marco nacional
normativo suficientemente claro
en el pasado y la mala praxis e in-
eficacia de algunos de los actores
implicados en los MDF han dado
lugar a que actualmente existan en
el mercado espaiol referencias de
estos medios de defensa que no
ofrecen las garantias suficientes.
De ahi la importancia de la publi-
cacion del anteproyecto de Real
Decreto que regulara la comercia-
lizacion de los Medios de Defen-
sa Fitosanitaria (MDF), y deroga-
ra la Orden APA/1470/2007 que
hasta el momento definia el mar-
co regulatorio de los mismos.

Del mismo modo, la publicacion
de dicho anteproyecto ha provo-
cado un debate interno entre las em-
presas del sector, junto con el Mi-
nisterio de Agricultura, Alimenta-
cion y Medio Ambiente (MA-
GRAMA), sobre los criterios que
deberian prevalecer para garanti-
zar la maxima calidad y eficacia
de estos productos. En este con-
texto, han establecido la necesi-
dad de demostrar a través de los

ll Los MDF cumplen un papel fundamental en la produccion vegetal.

estudios necesarios para tal fin cri-
terios como su eficacia, seguridad
(no deben presentar riesgo para la
salud) y estabilidad (los compo-
nentes deben ser analiticamente tra-
zables). De este modo, se plantea-
rian tres areas de evaluacion: efi-
cacia, toxicologia y analitica. El
siguiente escollo en la hoja de ruta
hacia la puesta en marcha de la le-
gislacion que definira el Real De-
creto se plantea en como demos-
trar la eficacia, toxicologia y ana-
litica de los MDF.

Sobre este punto, Seipasa apues-
ta por prestigiar al maximo los
MDF, “ya que cumplen un papel
importante en la produccion ve-
getal, en el marco del uso sosteni-
ble de los productos fitosanitarios,
asi como en el ambito de la agri-
cultura ecologica”, segiin explica
su presidente, Pedro Peleato. En
esta linea, la empresa aboga por el
establecimiento de criterios pro-
fesionales que incluirian ensayos
de eficacia, toxicologia, ecotoxi-
cologia y evaluacion del formula-
do (tanto a nivel de composicion
como de estabilidad, de modo que
se garantice al agricultor que el uso
del mismo serd viable a lo largo
de la vida util del producto).

“Dentro de las exigencias ex-
puestas por el Ministerio, nosotros
apostamos por instaurar unos ex-
haustivos criterios de evaluacion,
estableciendo las maximas garan-
tias de calidad, que demuestren a
la Administracion y a los consu-

midores que los MDF son produc-
tos viables, eficaces y seguros”,
subraya el Peleato.

LEGISLACION EUROPEA
El Reglamento (CE) 1107/2009 del
Parlamento Europeo y del Consejo
regula la comercializacion de pro-
ductos fitosanitarios a nivel euro-
peo. En relacion al mismo, recien-
temente se ha publicado el Regla-
mento 283/2013, que establece los
requisitos sobre datos aplicables a
las sustancias activas, de conformi-
dad por tanto con el Reglamento
(CE)n° 1107/2009, abriendo la puer-
ta al uso de los extractos botanicos
como sustancias activas, permitien-
do una diferente aproximacion, en
cuanto a la caracterizacion, identi-
ficacion y pureza de éstos frente a
las sustancias activas de sintesis.
En este sentido, se esta debatien-
do intensamente el documento de
reciente  publicacion, SAN-
CO/11470/2012, del 8 de mayo de
2013, como borrador de los requi-
sitos a establecer para la definicion
de una sustancia activa de origen bo-
tanico, entendiendo como tal la re-
sultante del proceso/s a los que ha
sido sometida una droga de origen
vegetal para la obtencion de una sus-
tancia activa en el sentido de la re-
gulacion del Reglamento 1107/2009.
Sobre el citado borrador, las dis-
tintas asociaciones del sector ya es-
tan debatiendo. De hecho, desde Sei-
pasa, “‘estamos trabajando junto con
distintas asociaciones a nivel euro-

peo para ayudar a establecer los me-
canismos que definan a estas sus-
tancias, junto con autoridades y la-
boratorios”. El objetivo final de to-
das estas reglamentaciones es obte-
ner un marco regulatorio que esta-
blezca los distintos requisitos apli-
cables a los extractos botanicos, uti-
lizados como sustancias activas en
la fabricacion de fitosanitarios de
bajo riesgo, tales como criterios de
identificacion, caracterizacion y ana-
lisis, asi como de los procesos ex-
tractivos, el establecimiento de re-
siduos, los criterios toxicologicos y
ecotoxicoldgicos, entre otros.

SUSTANCIAS BASICAS

En la misma linea de desarrollo le-
gislativo, se ha publicado el docu-
mento de trabajo SANCO 10363,
del 3 de abril de 2013, por el cual se
pretende desarrollar el articulo 23
de la Regulacion Europea
1107/2009, concerniente a sustan-
cias basicas. Este novedoso concepto
se define como un elemento que pese
ano ser considerado producto fito-
sanitario puede presentar efectos be-
neficiosos para los cultivos y que
ha de comercializarse sin modifi-
caciones sustanciales en la materia
prima, potenciando el peso del agri-
cultor en la elaboracion de insumos
agricolas.

El presente documento cumple su
proposito de ampliar la informacion
acerca del nuevo concepto de “sus-
tancias basicas” que se define en la
citada regulacion europea, a la vez

que abre un proceso de consultas
publicas que tiene como finalidad
recibir aportaciones que permitan
limar las definiciones, condiciones
y procedimientos presentados en el
documento de trabajo publicado por
la Direccion General Europea de Sa-
ludy Proteccion al Consumidor (DG
SANCO), de cara a alcanzar un re-
sultado consensuado que pueda sa-
tisfacer las pretensiones de todas las
partes implicadas. El concepto de
sustancias basicas todavia no se en-
cuentra totalmente definido, por lo
tanto, se publica el documento SAN-
CO 10069/2013, del 14 de enero,
una lista de sustancias que se consi-
dera por parte de los Estados Miem-
bros, asi como por consultores es-
pecializados, como posibles candi-
datos a ser catalogadas como sus-
tancias bésicas.

Como ejemplo de la indefinicion
legal en la que nos encontramos ac-
tualmente en este ambito, se realizd
un proyecto piloto para desarrollar
una solicitud de registro de una de
las sustancias propuestas por el do-
cumento SANCO 10069/2013 como
sustancia basica; sin embargo, tras
la evaluacion de la solicitud de re-
gistro, EFSA publicé un documen-
to en el que establecia que no era
posible llevar a cabo este registro,
ya que las caracteristicas de algu-
nas de estas sustancias no cumplian
los requisitos establecidos en el ar-
ticulo 23 de la Regulacion Europea
1107/2009 para ser considerada sus-
tancia bésica.
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Medio ambiente

RIEGO

Los regantes dispondran de 23 hm3 de
agua para sus cultivos hasta septiembre

Sera el embalse de Cuevas
del Almanzora el que realice
una mayor aportacion a
esta actividad, en total, casi
20 hectémetros cubicos

M Isabel Fernandez

os regantes de la provincia

dispondran de 23,38 hecto-
metros cubicos de agua para sus
cultivos hasta el proximo mes de
septiembre. Asi se afirmé duran-
te la reunidon que mantuvieron a
finales de junio los comités de
gestion de la provincia, entre los
que se encontraban los de los em-
balses de Beninar y Cuevas del
Almanzora, que son los que abas-
tecen de agua no sélo a gran par-

ll Reunion mantenida por los diferentes comités de gestion. /FHALMERIA

te de los regantes, sino también
a buena parte de la poblacion es-
pafiola.

De este modo, el embalse de Be-
ninar destinard, entre junio y sep-
tiembre, cuando finalice el afio

hidrologico, 4 hectémetros clbi-
cos de agua al riego; mientras que,
en el caso de Cuevas del Alman-
zora, su aportacion sumara casi
20 hectdémetros, 0,80 proceden-
tes del trasvase Tajo-Segura y
18,58 hectometros del trasvase
Negratin-Almanzora.

En total, la provincia de Alme-
ria podra contar con 37,2 hecto-
metros cubicos para riego y abas-
tastecimiento hasta finales de sep-
tiembre, tal y como se puso de
manifiesto en la reunion en la que,
ademads de los comités de Sierra
de Filabres-Estancias, Sierra de
Gador-Filabres y Poniente Alme-
riense, participaron la directora
general de Infraestructuras y Ex-
plotacion del Agua, Belén Gual-
da, y el delegado territorial de la

Consejeria de Agricultura, Pesca
y Medio Ambiente, Jos¢ Manuel
Ortiz, asi como de otras conseje-
rias del Gobierno andaluz, de or-
ganizaciones agrarias, regantes
y de los principales usuarios ur-
banos, agrarios y turisticos de di-
chas zonas.

PANTANO DE CUEVAS

Hasta el pasado 1 de junio, la pre-
sa de Cuevas del Almanzora te-
nia un volumen de agua embalsa-
do de 31,6 hectometros cubicos,
procedentes, en gran medida, de
los trasvases Tajo-Segura y Ne-
gratin-Almanzora. En cualquier
caso, el embalse también tuvo im-
portantes aportaciones de agua tras
las lluvias de finales de septiem-
bre de 2012, unas lluvias que, se-
gun recordaron desde la Adminis-
tracion andaluza, provocaron la
rotura de las conducciones que lle-
van el agua de sendos trasvases.
Para reanudar ambas aportacio-
nes, la Consejeria de Agricultura,
Pesca y Medio Ambiente inverti-
ra 18 millones de euros.

EL ENDO: Ctra. Almerimar, s/n. Telf: 950 489075,

Fax: 950 481261
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Agenda

EVENTOS

FERIA. Gijon prepara su
cita anual con Agropec
que se celebrara del 27
al 29 de septiembre

gropec es la cita anual en Gijon, que

este aflo se celebra del 27 al 29 de sep-
tiembre. Es el evento de los sectores agri-
cola, ganadero, forestal y pesquero. Al ser
Asturias una zona con una potente indus-
tria agroalimentaria, la muestra es muy re-
levante dentro del panorama nacional. La
ganaderia, la industria alimentaria, los bien-
es de equipo para industrias transforma-
doras, la pesca y su transformacion, alter-
nativas a las actividades agrarias y gana-
deras y la artesania conviven en Agropec.

ENCUENTRO. A finales de agosto llega Ferma, el salon
multisectorial de las empresas del Alto Aragon

el 30 de agosto al 1 de sep-

tiembre proéximos se celebra
una nueva edicion de la feria Fer-
ma, un salon multisectorial donde
se dan cita las empresas del Alto
Aragon para mostrar sus produc-
tos y servicios al publico en gene-
ral. El comercio, la agroalimenta-
cion, la automocion o las nuevas
tecnologias son algunos de los sec-
tores presentes en Ferma, uno de
los eventos feriales mas antiguos
de Barbastro.

FORO. En julio llega
FERCAM, la Feria Regional
del Campo y de Muestras
de Castilla-La Mancha

a Feria Regional del Campo de Casti-

lla la Mancha, FERCAM, se celebra
del 3 al 7 de julio, en Manzanares (Ciudad
Real), en un recinto ferial al aire libre. Este
afio celebra su cincuenta y tres aniversario
y continta con el interés de seguir avan-
zando, para ofrecer a los profesionales las
ultimas novedades, ante los miles de visi-
tantes que vienen a presenciarla. El even-
to va dirigido a los sectores de maquinaria
agricola, obra publica, riegos, ganaderia,
automocion y agroalimentario.

EN BENAVENTE

FRUIT ATTRACTION 2013

EN LERIDA

En agosto llega
Femag, la feria
agricola y ganadera
de Castillay Ledn

Del 30 de agosto al 1 de
septiembre se celebra

Femag, en Benavente. Se tra-
ta de un evento en el que se
pueden contemplar y adqui-
rir diferentes productos tan-
to agricolas como gastrono-
micos, por lo que tiene un ca-
racter de dinamizacion. Asi,
como cada afio, se pretende
dar a conocer a los visitan-
tes productos de diferentes
Denominaciones de Origen
y Marcas de Calidad de la
zona, ademas de los pura-
mente agricolas que cuentan
con un publico mas especia-
lizado, y también con un pro-
grama de actividades de ocio.

En total, esta iniciativa in-
cluye la exposicion de ma-
quinaria agricola y gastrono-
mica, exposicion de anima-
les, etc. La feria, tal y como
han informado fuentes de la
organizacion, es un escapa-
rate donde se exponen el pre-
sente y el futuro de la comar-
ca, “y por tanto de Benaven-
te”, en el que estan represen-
tados la ganaderia y la agri-
cultura y los productos de la
tierra (vinos, queso, embuti-
dos y dulces).

Este afio contara con el espacio B2B
Fruit-New Markets para encuentros
entre compradores y expositores

La nueva edicion se celebrara
del 16 al 18 de octubre en
Madrid con el fin de apostar
por un modelo econémico y
rentable de participacion

el 16 al 18 de octubre se ce-

lebra una nueva edicion de
Fruit Attraction, en el recinto de
IFEMA, en Madrid. Segun ha
dado a conocer la organizacion,
entre los objetivos marcados de
cara a la préxima convocatoria
destaca el refuerzo de la presen-
cia de todas las zonas producto-
ras espafiolas para potenciar los
factores caracteristicos del sec-
tor, como son la diversidad de
oferta, de producciones y calen-
darios, asi como fomentar su in-
ternacionalizacion, muy espe-
cialmente en el ambito latinoa-
mericano y europeo.

Fruit Attraction sigue apos-
tando por un modelo econémi-
co y rentable de participacion,
priorizando ademads su funcion
de actor sectorial mas alla del
propio ambito ferial. En este sen-
tido, continuia con su labor de im-

H Interior de IFEMA durante la celebracion de Fruit Attraction. /FHALMERIA

plicar a todos los agentes del sec-
tor para fortalecer la promocion
del consumo y aprovechar las si-
nergias del trabajo en equipo por
un proyecto comun.

Como novedad, y con el fin de
sacar el mayor partido a la par-
ticipacion en la Feria, nace el es-
pacio B2B Fruit-New Markets,

un espacio de encuentros co-
merciales entre compradores de
nuevos mercados y expositores.
En definitiva, se trata de facili-
tar el encuentro entre empresas
y compradores mediante accio-
nes directamente encaminadas
a que los participantes obtengan
el mayor retorno de su inversion.

Del 26 al 29 de
septiembre, nueva
edicion de la Feria
de San Miguel

La ciudad de Lérida acoge-
ré del 26 al 29 de septiem-
bre una nueva edicion de la Fe-
ria de San Miguel, dedicada al
sector hortofruticola. En este
sentido, desde la organizacion
han querido explicar que la re-
alizacion, durante el certamen,
de una variada propuesta de ac-
tividades paralelas como jor-
nadas técnicas, reuniones pro-
fesionales, visitas instituciona-
les y una serie de convocato-
rias de premios y concursos de
alto interés en el sector hacen
de la Feria San Miguel un pun-
to de encuentro para profesio-
nales, fabricantes y distribui-
dores vinculados con el mun-
do agrario. Con motivo de la
celebracion de la 59 edicion de
la feria se ha convocado el 42°
Premio del Libro Agrario, con
el fin de distinguir aquellas
obras recientemente publica-
das en formato impreso o for-
mato digital que representen una
aportacion remarcable en el am-
bito agrario espaiol y estimu-
lar la creacion de nuevos tra-
bajos de caracter cientifico, téc-
nico o divulgativo que permi-
tan incrementar la literatura des-
tinada al sector agrario.
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El futuro esta
en nuestras manos

Nuestros clientes en Europa esperan mucho de nosotros cada ano.
No defraudemos su confianza.

iAgricultor! No permitamos que nadie quiebre
nuestro esfuerzo NO respetando las normas.

e Las empresas comercializadoras estan obligadas, por ley, a comunicar a la Administracion
el uso irregular de fitosanitarios. ¢ Los infractores no podran comercializar sus hortalizas en
ninguna empresa adherida a Ecohal.
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tSE SALEN!
Ramyle RZ  Rayosol RZ'®

Rusticidad y calidad de piel Calidad extrema en ramo

Aportan Calibre
Montemayor RZ {»

Produccion y precocidad

Monterojo RZ'®

Calidad en ramo
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