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Opinion

| tiempo da y quita la

razOn y mas alin cuan-

do la decision a tomar

depende de varias per-
sonas. Ahora, con la perspectiva
del tiempo, podemos comprobar
que la Almeria agricola necesi-
taba y necesita una feria agricola,
pero no la que hacian aquellos
seflores de Expo Agro.

Hoy se inaugura una nueva
edicion de Expo Levante en Ni-
jary, como ha ocurrido en edi-
ciones anteriores, el aforo de
expositores se ha completado y
miles de agricultores y otros
componentes del sector esperan
impacientes para disfrutar de
cuatro dias de exposicion car-
gados de informacién y activi-
dad comercial.

(Por qué en Nijar si y en Ro-
quetas no? Entonces se argumen-
taba que la disponibilidad de las
plazas hoteleras era determinante
para la presencia de expositores.
Pues no, Nijar no ha aumentado
su capacidad de acogida y, sin
embargo, su feria es espectacular
y muy apetecible para las empre-
sas almerienses de la agricultura.

Se decia entonces que tenia que
ser una feria profesional. ;Qué
se entiende por profesional? ;No
beber cerveza, quizas?

En aquel momento, lo impor-
tante era la comercializacion. Si,
ahora también, no obstante, en-
tonces era muy importante la
produccion, pero se quiso obviar
y ahora también es importante,
pero se respeta.

(Por qué una feria ha evolucio-
nado y la otra ha desaparecido?
Creo que, en el caso de Aguadul-
ce, sus organizadores no supie-
ron captar el mensaje de los agri-
cultores, que en Almeria son de-
terminantes para llevar a cabo

El tiempo da la razon a los
agricultores sobre como hacer
una feria agricola en Almeria

[l José Antonio
GUTIERREZ ESCOBAR

cualquier proyecto agricola. En
el caso de Nijar, han sabido co-
nectar mejor con las preferencias
de los horticultores y a su vez és-
tos han encontrado en Expole-
vante una forma de conseguir va-
liosa informacion para su activi-
dad diaria.

Es curioso, pero es cierto: un
recinto creado ex profeso para
albergar ferias esté cerrado por-
que sus responsables no saben
hacerlas atractivas y otros, en
cambio, que supuestamente no
estan destinados a hacer este tipo

de eventos, los hacen con menos
infraestructura y se desbordan
por la participacion. jVivir para
ver!

De todo esto subyace un ana-
lisis que deberiamos considerar.
Aquéllos que organizaban las ul-
timas ferias de Expo Agro fraca-
saron y nadie les dijo nada. El
campo les dio la espalda y ellos
les respondieron haciendo lo
mismo al sector agrario. Media
vuelta y puerta cerrada. Lo peor
de todo es que algunos de aque-
llos sefiores siguen estando en la

organizaciéon de importantes
asuntos relacionados con el fu-
turo del campo.

Ya no sé si es que la gran masa
de este sector que son los agri-
cultores, simplemente, pasan de
todos estos temas y los inutiles
medradores siguen a sus anchas.
O simplemente permanecen a la
espera de que otros ocupen su lu-
gar.

Cuantas cosas iban a ser la sal-
vacion de nuestra agricultura que
terminaron siendo parte del ol-
vido: Expo Agro..., por ejemplo.
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Actualidad

NOVEDADES

Camposol anuncia su integracion en
Unica Group en la proxima campana

La comercializadora
ejidense se sumara asi a
las nueve empresas que
ya forman parte de este
importante grupo

1 final de cada campaiia hor-

tofruticola se producen mo-
vimientos entre las comercializa-
doras, como la fusion de unas con
otras, la integracion en uno u otro
grupo o la desaparicion de algunas
de ellas. En este caso, a finales de
abril, se ha producido el primer
anuncio de cambios de cara al pro-
ximo ejercicio agricola. Se trata,
concretamente, del anuncio de la
integracion de Camposol en Unica
Group.

Camposol es, sin duda, una de
las comercializadoras historicas de
El Ejido. En la actualidad comer-
cializa en torno a 20 millones de
kilos de productos hortofruticolas,
especialmente pimiento, la horta-
liza estrella de toda la comarca del
Poniente almeriense.

De este modo, Unica Group, que
sin Camposol esta compuesta por
nueve comercializadoras, espera
superar un volumen de comercia-
lizacion de 270 millones de kilos
de frutas y hortalizas, ya que en la

ll Trabajadoras del manipulado en una comercializadora de Unica Group.

campafia 2015/2016 movid unos
250 millones de kilos, aproxima-
damente.

En concreto, a partir de la proxi-
ma campafia, Unica Group, que na-
ci6 en el afio 2009, estard integrada
por Camposol, Cabasc, Casur, Co-
horsan, Cota 120, EI Grupo, Ferva,
Parque Natural, Agrolevante y Pa-
rafruts.

Respecto a esta nueva incorpo-
racion se ha pronunciado el presi-
dente de Unica Group, José Mar-
tinez Portero, asegurando que “la
clave de nuestro exponencial cre-

cimiento se debe a que desde el pri-
mer momento ha sido un proyecto
integrador en el que todos los
miembros directivos de las coope-
rativas asociadas participan en su
gestion, con total transparencia para
SUS SOCi0S, y con una estructura que
permite tener unos costes mas bajos
y ser mas eficientes en la operati-
vidad”.

Segun han recordado desde Uni-
ca Group, el grupo de comerciali-
zadoras dispone en la actualidad de
un total de nueve almacenes espe-
cializados en los que trabajan mas

de 2.800 operarios que manipulan
los productos de 1.750 agricultores
de las 2.000 hectareas de inverna-
deros y 700 hectareas al aire libre.
En cuanto a los principales destinos
de sus frutas y hortalizas destacan,
sin duda, Alemania, Reino Unido,
Francia, Dinamarca, Austria y Po-
lonia. Unas cifras que, como no
puede ser de otra manera, aumen-
taran una vez que se incorpore, a
partir de la proxima campaiia hor-
tofruticola, Camposol.

Unica Group dispone de un am-
plio catalogo de productos que

satisface cualquier necesidad de
los clientes en toda Europa. En
esta linea, segtin han explicado
desde Unica Group en una nota
de prensa, distribuyen la comer-
cializacion en cinco lineas: hor-
talizas, hoja, melon y sandia, fru-
tas y snacks. Desde el grupo de
comercializadoras han subrayado
que, para ellos, “la calidad es un
elemento consustancial de todos
los procesos. Desde la produccion
hasta la entrega al cliente, se cum-
plen las mas rigurosas normativas
comunitarias en materia de segu-
ridad alimentaria y trazabilidad”.

Desde Unica Group, ademas,
han querido dejar claro que en-
tienden la innovacion como “el
unico camino para poder seguir
creciendo”. Y han especificado
mas, aseguran que se trata siem-
pre de una “innovacion basada en
el maximo respeto del medio am-
biente y en ofrecer a los consu-
midores los productos hortofru-
ticolas que necesitan para una ali-
mentacion equilibrada y saluda-
ble”.

Finalmente, asimismo, desde
Unica Group han explicado que
la integracion de las comerciali-
zadoras “viene acompafiada por
innovadoras herramientas para
facilitar el sentimiento de perte-
nencia, como la APP ‘Soy de
Unica’ o el programa de fomento
del deporte entre socios y traba-
jadores ‘Unica Activa’”.

Camposol, para poder integrar-
se en la proxima campafia en Uni-
ca Group, abandona la comercia-
lizadora de segundo grado a la
que llevaba afios perteneciendo,
Anecoop.
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FERIA

HASTAEL 15 DE MAYO

El Grupo Cajamar presenta en
Alimentaria, con stand propio, sus
lineas de financiacion para el sector

Tendra un expositor donde
prestara asesoramiento
financiero y ayudara a
identificar mercados y
oportunidades de negocio

| sector agroalimentario es

muy importante para el Gru-
po Cooperativo Cajamar. Para
apoyarlo, entre los dias 25 y 28
de abril se encuentra en la ciudad
de Barcelona, concretamente en
la feria Alimentaria 2016, con un
espacio expositor propio.

Cajamar ha elegido este evento
por tratarse de una de las ferias
internacionales mas importantes
de cuantas se dedican al negocio
de la caden alimentaria. Prueba
de su importancia es que en esta
edicion participan mas de 4.000
empresas de todo el mundo.

Un equipo de directivos y téc-
nicos del Grupo Cajamar se en-
cuentra en la feria, concretamente
en el stand 31 del pabellon 2, en
la zona de Multiple Foods del re-
cinto de la Gran Via Fira de Bar-
celona para proporcionar aseso-
ramiento financiero y comercial.
Ademas, Cajamar pretende es-
trechar y fortalecer el contacto
con las empresas presentes en
este evento, firmas que operan en
cualquiera de los eslabones de la
industria alimentaria. El objetivo

l Alimentaria 2014 logré un éxito total de participacion.

pasa, como han explicado desde
Cajamar, por “contribuir a iden-
tificar mercados estratégicos, es-
pecialmente en el exterior, asi
como nuevas oportunidades de
negocio”.

En esta ocasion, encabeza el
equipo desplazado a la feria
Eduardo Baamonde, candidato a
la Presidencia de Cajamar, asi
como el director de Negocio
Agroalimentario, Roberto Garcia
Torrente, y el director de Banca
de Empresas de Economia Social
de Cajamar, Miguel Rodriguez
de la Rubia.

HONG KONG-DEL 7 AL 9 DE SEPTIEMBRE

El Grupo Cooperativo Cajamar
acude este afio a Alimentaria con
el lema ‘La banca que nace y cre-
ce en la cadena alimentaria’. Pre-
tenden poner de manifiesto su
vinculacion, desde hace mas de
50 afios, con el sector, que co-
mienza en origen con los produc-
tores y, a partir de ahi, se implica
con cada uno del resto de agentes
de la cadena alimentaria, como es
el caso de la elaboracion, comer-
cializacion y consumo, “un com-
promiso que se mantiene hasta
llegar al consumidor final”, como
han explicado desde Cajamar.

1 Ministerio de Agricultura,

Alimentacion y Medio Am-
biente ha decidido prorrogar,
hasta el proximo 15 de mayo, el
plazo para poder presentar la so-
licitud unica de ayudas de la
PAC de 2016.

Desde el Ministerio han ex-
plicado que atienden asi la pe-
ticion de algunas comunidades
auténomas y sectores afectados,
“con el objetivo de facilitar la
presentacion de su solicitud a
todos los agricultores y ganade-
ros que puedan ser beneficiarios
de estas ayudas de la PAC”.

La burocracia no ha ayudado
este aflo. Segun han explicado
desde el Ministerio, “esta cam-
paiia de 2016 ha sido la primera

El MAGRAMA amplia el
plazo para solicitar las
ayudas de la PAC de 2016

en la que se solicitan los nuevos
derechos de pago basico ya asig-
nados, que tienen una serie de
caracteristicas especiales”. En
concreto, segiin han afadido, “el
pasado mes de marzo se cerro la
asignacion definitiva de los nue-
vos derechos de pago basico vi-
gentes para el periodo 2015-
2020, lo que ha condicionado la
presentacion de las cesiones de
dichos derechos por parte de los
agricultores”.

Ademas, este afio se obliga al
agricultor a presentar la delimi-
tacion grafica en formato digital
de las parcelas agricolas de la ex-
plotacion, en concreto para soli-
citantes que declaren mas de 200
hectareas, lo que también ha con-
tribuido al retraso en la presen-
tacion de las ayudas.

Espaia sera el pais que mas crezca
en presencia en Asia Fruit Logistica

HR V.A

| interés de empresas espafio-

las del sector hortofruticola
por expandir su negocio en el con-
tinente asiatico aumenta cada dia.
Espafia es el pais que mds crece,
en cuanto a espacio expositor, en
Asia Fruit Logistica 2016, una
prueba mas que evidente de como
cada vez se mira mas al Lejano
Oriente.

Las empresas espaiiolas parti-
ciparan en esta feria, que se cele-
bra entre los dias 7 y 9 de septiem-
bre en Hong Kong, bajo el para-
guas del Instituto de Comercio
Exterior (ICEX). En concreto, la
reserva de espacio para la que sera
la X edicion de Asia Fruit Logis-
tica crece un 118 por ciento en
comparacion a 2015.

La diferencia con el segundo
pais que mas crecerd en espacio

expositor en Asia Fruit Logistica
2016 es mas que considerable. Y
es que, a Espafia le siguen en el
ranking Ecuador, que crece en es-
pacio un 50 por ciento; Egipto,
que lo hace un 40 por ciento; Aus-
tralia, con un 20 por ciento de in-
cremento; asi como Chile, con un
17 por ciento mas de espacio que
en la anterior edicion de este even-
to. Este afio participa por vez pri-
mera Colombia.

—— :E_S PANA

§——

0 En el pabellon espafiol en la pasada edicién de Asia Fruit Logistica. /FHALMERIA
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Vicasol participa
en Alimentaria
enBarcelona

Vicasol participa hasta el jue-
ves, 28 de abril, en el XXI Sa-
16n Internacional de la Alimen-
tacion y Bebidas Alimentaria,
en Barcelona. La cooperativa
aprovecharé para mostrar al-
gunos de sus productos elabo-
rados, como gazpacho o sal-
morejo, sin olvidar, como no,
su amplia oferta en fresco.

EE.UU.se acerca
alal:D encontrol
biolégico

La agregada de Agricultura de
la Embajada de Estados Unidos
en Espana, Rachel Bickford, vi-
sit6 recientemente las instala-
ciones de Agrobio en La Mo-
jonera, donde pudo conocer de
primera mano las tltimas in-
vestigaciones en control biolo-
gico que desarrolla la empresa.

DE GLOBALG.A.P, HASTA EL 30 DE JUNIO

Convocada la 42 edicion

de los G.A.P.

M Fhalmeria

LOBALG.A.P. ha convoca-

do la 4* edicion de sus Good
Agricultural Practices (G.A.P.)
Awards, unos premios que buscan
honrar a los productores certifica-
dos GLOBALG.A.P. que han lo-
grado resultados excepcionales a
través de su compromiso con los
principios GLOBALG.A.P. y con
la implementacion de las Buenas
Practicas Agricola. Estos premios
ofrecen, ademas, a los productores
certificados una oportunidad para
demostrar sus logros y obtener el
reconocimiento del sector por sus
esfuerzos. El plazo para presen-
tarse estd abierto hasta el 30 de ju-
nio.

Los premios de este afio se cen-
traran en tres categorias: Talento
para la agricultura, mujeres y jo-
venes, Gestion del agua e Integra-
cion de los pequefios productores.
Cada una de ellas se evaluara en

Awards

funcion a criterios como la traza-
bilidad -empleo de I T/transparen-
cia, esfuerzo por formar colabo-
raciones/cooperaciones (publicas,
privadas, etc.), practicas/tecnolo-
gias innovadoras, aspecto econd-
mico/creacion de valor, pasion e
historia poderosa.

La participacion esta abierta a
todos los productores y grupos de
productores con certificacion bajo
la Norma GLOBALG.A.P. de
Aseguramiento Integrado de Fin-
cas, casi como cualquier programa
que involucre a uno o mas produc-
tores certificados. Los ganadores
recibiran una entrada gratis para
el SUMMIT 2016 de GLO-
BALG.A.P. en Amsterdam con to-
dos los gastos pagados, un trofeo,
un certificado de ganador y el sello
de ganador de los G.A.P. Awards
2016 para sus comunicaciones, co-
rreos electronicos, pagina web, etc.
Para mas informacion, www.glo-
balgap.org/gapawards2016.

Automatizacion de Riego y Clima '\ ALAR

Te ofrecemos la mas avanzada tecnologia en
la automatizacion de sistemas de riego y
clima para la Agricultura.

Nuestros proyectos abarcan todos los
campos de la automatizacion en -
Invernaderos: instalaciones para semilleros, -
control de clima, automatizacion de pantallas,
carros de riego, calefaccion y ventilacio
fertirrigacion, sistemas fitosanitarios y
sublimadores de azufre.

s sin compromiso 1“' i
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B alarcontrol@alarcontrol.com Tel . 950 55 46 67 www.alarcontrol.com
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EVENTO

El Grupo AGF y Sandia Fashion trasladan su sede
central de Adra al CIM de la ciudad de El Ejido

El acto de inauguracién contd
con la presencia de un elevado
namero de representantes
institucionales, socios, amigos

de AGF y medios informativos

M Rafa Villegas

La marca de sandia negra sin
pepitas mas popular y de-
mandada en todo el mundo, Fas-
hion, perteneciente al Grupo
AGF, ha decidido cambiar su ubi-
cacion tradicional, en Adra, para
instalar su sede en El Ejido.

A la presentacion acudieron el
subdelegado del Gobierno en Al-
meria, Andrés Garcia Lorca, la
parlamentaria andaluza del Par-
tido Popular, Carmen Crespo, el
delegado territorial de Agricul-
tura, Pesca y Desarrollo Rural de
la Junta de Andalucia, José Ma-
nuel Ortiz Bono, el secretario ge-
neral de Agricultura de Almeria,
José Antonio Aliaga, el director
general de Industrias y Cadena
Agroalimentaria, Rafael Peral, el
alcalde de El Ejido, Francisco
Gongora, y el concejal de Agri-
cultura y Medio Ambiente del
Consistorio ejidense, Manuel Go-
mez Galera. No faltaron tampo-
co, como no podia ser de otra ma-
nera, amigos del sector hortofru-
ticola de AGF, asi como compa-
fieros y socios del Grupo AGF y
Sandia marca Fashion.

AGEF opera ya, desde su inau-
guracion el pasado 15 de abril,
en el Centro Integral de Mercan-
cias (CIM) de la ciudad del Po-
niente, mas concretamente en la
segunda planta del Edificio 1,
sito en la calle Leonardo da Vin-
ci, en la segunda planta y en la
puerta namero 12.

El responsable de AGF y el jefe
del Departamento de Marketing
hicieron un recorrido por las ins-
talaciones para darlas a conocer
a la prensa y a todos los invita-
dos. Posteriormente, en una de
las salas, tomaron la palabra para
hablar de la evolucion que ha lle-
vado al Grupo AGF a comercia-
lizar la sandia negra sin pepitas
mas cotizada en el mundo. Des-
tacaron, por ejemplo, el apoyo
que lograron, desde un principio,
del Ayuntamiento de Adra y, mas

4

en concreto, de la que era su al-
caldesa, la actual parlamentaria
andaluza del PP Carmen Crespo,
que no quiso perderse la presen-
tacion.

El alcalde de El Ejido, Francis-
co Gongora, fue el encargado de
terminar el acto de presentacion
y lo hizo reconociendo “la im-
portante labor que ha desarrolla-
do AGF en torno a la produccion,
comercializacion y expansion de
la sandia”. “Fashion ha tenido
mucho que ver en toda esa revo-
luciéon que ha supuesto en los
mercados”, explico.

Gongora aprovech6 también
para invitar al conjunto del sector
a apostar, como hace AGF, “por
la innovacidn, la calidad y la
adaptacion a las exigencias pro-
pias de los mercados”. Cuestio-
nes, segun el regidor ejidense,
“determinantes y de capital im-
portancia para el futuro del sec-
tor”.

Cabe recordar que el Grupo
AGF lleva mas de una década in-
novando, investigando y abrién-
dose a nuevas cuotas de mercado,
lo que le ha llevado a consolidar-
se en los mercados europeos. En
la actualidad goza de una factu-
racion que se aproxima a los 30
millones de euros y comercializa
mas de 70 millones de kilos de
sandias sin pepitas en sus casi
2.000 hectareas. Se trata de unas
cifras de vértigo que, sin embar-
go, estdn mas que consolidadas.

l Los asistentes conocieron de primera mano, una a una, todas las oficinas de la nueva sede del Grupo AGF. /r. v. A.

Faghuifr

B El responsable de Marketing de AGF y el presidente del Grupo, José Garcia (dcha.), durante la presentacion. /r. v. A.
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CENTRAL:

Camino de Roquetas, 6
Sta. M@ del Agmla

Tel: 950 58 35 83

Santa Mawa del Aguila

SDAD.-COOP. AND.

44 anos comprometidos con la agricultura.
El trabajo mas valioso de la tierra.

NUEVO ALMACEN DE SUMINISTROS Y ESTACION EN EL EJIDO

OP E.S. BP EL EJIDO-COOP STA. M? DEL AGUILA
{:} C/La Parra — Camino Viejo de Adra s/n
Tel: 950 48 48 43

Sucursales: Puebla de Vicar: Berja: La Mojonera: E.S. BP COOP.
Alfareros, 45 Iberos, s/n Hoyo Bolero, 34 STA. M® DEL AGUILA
Pol. Ind. Agruenco Pol. Ind. Pol. Ind. Cuesta Ctra. La Aldeilla a
Puebla de Vicar La Tomillera Blanca Pampanico, km.1
Tel: 950 55 46 78 Tel: 950 60 50 32 Tel: 950 33 07 39 Tel: 950 58 30 51

www.coopsantamaria.com
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26 PARTICIPANTES DE LA PROVINCIA

‘Almeria gusta’ en el Salén de Gourmets en IFEMA,
ofreciendo los mejores productos agroalimentarios

Vicasol ha participado por
vez primera y ha logrado
una gran aceptacion de su
gazpacho, salmorejo y
otras conservas vegetales

M Rafa Villegas

Imeria ha tenido gran pro-
tagonismo en el Salén de
Gourmets, feria que se celebrd
entre los dias 4 y 7 de abril en el
IFEMA de Madrid. Un total de
26 empresas de la provincia ex-
pusieron sus exquisitos productos
agroalimentarios, 25 con el stand
conjunto de Diputacion y Vicasol
con el de la Junta de Andalucia.
Diputacion acudi6 con el lema
‘Almeria gusta’ y con empresas
tan importantes como Biosabor
o las aceiteras Oro del Desierto
y Castillo de Tabernas.
Vicasol se estreno en esta feria
y ha conquistado con su gazpa-
cho, su salmorejo y sus conservas
vegetales. Su gerente, José Ma-
nuel Fernandez, asegura que
“volveremos. Este tipo de pro-
mocion de los productos, de
eventos, de contactos con los
clientes no puedes hacerla un afio
y olvidarte de ellos”. La SAT par-
ticipa esta semana en Alimenta-
ria.

B José Manuel Fernindez, gerente de Vicasol, con Santiago Rodriguez, el responsable del Area de

Negocio de los alimentos vegetales procesados. El éxito de su primera participacion en el Salon les lleva

a aumentar su presencia en futuras ferias, tanto nacionales como internacionales. /r. v. A
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l El aceite de Castillo de Tabernas, y no es una novedad, ha conquistado a todo tipo de mercados. Su
extraordinario sabor, su método de produccion natural y el clima tan especial que soportan sus olivos

son unas grandes bazas que dan como resultado un oro liquido excepcional. /z. v. A
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PROYECTO

PRESENTADO POR SOTRAFA

Desarrollan un nuevo film que sea
resistente al envejecimiento que
plantea actualmente la agricultura

El estudio se conoce como
‘Desarrollo de un nuevo
plastico tricapa con
distribucién asimétrica y con
aditivos fotocataliticos’

M Fhalmeria

a agricultura es uno de

los sectores que mas in-
nova cada afio, ya que se pre-
senta como una de las necesi-
dades principales para seguir
estando a la vanguardia del
mercado. Por ello, son mu-
chas las empresas que apues-
tan por la [+D, como es el
caso de la entidad Sotrafa,
que lidera un proyecto en el
que participa TECNOVA y
que tiene como objetivo ge-
neral el desarrollo de un nue-
vo filme agricola que respon-
da a las necesidades actuales
de resistencia al envejeci-
miento que plantea la agricul-
tura actual, con limites de
concentracion de agroquimi-
cos mas elevados, y el des-
arrollo de la tecnologia nece-
saria para poder incorporar

FUNDACION CAJAMAR

ll Ensayos realizados en fincas de la Fundacion TECNOVA. /Tecnova

como aditivo un fotocataliza-
dor en los plasticos, que tenga
como finalidad mejorar las
propiedades antigoteo, una
mejor transmisividad difusa
de la luz y una oxidacion fo-
tocatalitica de materia organi-
ca volatil. El proyecto cuenta
con la financiacién de la Con-
sejeria de Economia, Innova-
cion, Ciencia y Empleo de la
Junta de Andalucia, cofinan-
ciado por los fondos FEDER.

3
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TECNOVA colabora en un
proyecto sobre una nueva
cubierta de larga duracion

M Fhalmeria

La cubierta de invernadero
es uno de los aspectos mas
importantes de la propia finca,
ya que es la que mas adversi-
dades climatoldgicas soporta.
En este sentido, el proyecto
presentado por la empresa So-
trafa y en el que colabora TEC-
NOVA, tiene como objetivo
mejorar las propiedades de los
actuales films que se instalan
en las cubiertas, que no tienen
una duracion superior a 36 me-

FUNDACION CAJAMAR, UAL E IRTA

ses y no son resistentes a los
efectos climatologicos extre-
mos. Por ello, Sotrafa lleva a
cabo el desarrollo de un nuevo
film que tiene el objetivo de ser
mas resistente a los problemas
que plantean las actuales cu-
biertas de las estructuras de in-
vernaderos multitunel. El pro-
yecto cuenta con la financiacion
de la Consejeria de Economia,
Innovacion, Ciencia y Empleo
de la Junta de Andalucia, cofi-
nanciado por los fondos FE-
DER.

Dobles techos de plasticos antiplagas
en cultivos de pepino y calabacin

La Estacion Experimental
‘Las Palmerillas’ de la
Fundacién Cajamar colabora
en un proyecto que esta rela-
cionado con la estructura del
invernadero, concretamente,
estd basado en los dobles te-
chos de plasticos antiplagas,
proyecto en el que se evalua el
efecto de estos dobles techos
sobre la reduccién de plagas y
enfermedades en los cultivos
de pepino y calabacin. La Fun-
dacion Cajamar esta realizando
este proyecto en colaboracion
con Sotrafa, Nature Choice y
Frutas Escobi.

/CAJAMAR

Pretenden mejorar el microclima del
invernadero pasivo mediterraneo
durante los periodos frios

M Fhalmeria

a Estacion Experimental de

la Fundacion Cajamar, en
colaboracion con el Instituto de
Investigacion y Tecnologia
Agroalimentarias (IRTA) y la
Universidad de Almeria, lleva a
cabo el proyecto conocido como
‘Uso integrado de sistemas pa-
sivos de climatizacion durante
el periodo frio en invernaderos
mediterraneos’. Este proyecto,
de la convocatoria INIA, tiene
por objetivo general mejorar el
microclima y la sostenibilidad
de los invernaderos pasivos me-
diterraneos durante los periodos
frios mediante el uso integrado

de sistemas pasivos de climati-
zacion (acolchados, dobles te-
chos, doble camara inflada, bol-
sas de agua y ventilacion natural
reducida).

Sin duda, un paso adelante
mas que podrd permitir a los
agricultores mejorar la produc-
tividad del invernadero.

/CAJAMAR
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PRIMERA VEZ EN LA FERIA NIJARENA

Agroclean Invernaderos participa en Expolevante y
da a conocer su nueva web y su cambio de oficina

La empresa ofrece sus mads
de 20 aiios de experiencia
en la construccion de
invernaderos y cuenta con
varios proyectos en marcha

Agroclean Invernaderos
participa por vez primera
en la feria Expolevante y lo
hace, sin duda, en una etapa
muy especial para la empresa.
No es para menos, el creci-
miento que esta experimentan-
do la ha llevado a cambiar sus
oficinas por unas mas espacio-
sas, en el antiguo Bankinter, C/
XIII y Oficina 118 dl Poligono
La Redonda, en El Ejido.
También cambian su imagen
virtual, ofreciendo toda la
informacién de sus servicios y
proyectos en su nueva pagina
web.

Desde la empresa han subra-
yado la importancia de partici-
par en la feria nijarefia. Y es
que, como ha explicado,
“buena parte de los invernade-
ros que estamos construyendo
se encuentran en la zona de
Nijar”. Se trata, por lo tanto,
como han afiadido, de “una
ocasion ideal para encontrarnos
con nuestros clientes y seguir
aumentando la clientela”.

Lo cierto es que la mayor dis-
ponibilidad de terreno en el
Campo de Nijar esta haciendo
que sea, sin duda, la zona en la
que se construyen mas fincas

=

0 Invernadero en construccion por parte de Agroclean Invernaderos. /FHALMERIA

invernadas nuevas de toda la
provincia.

Agroclean Invernaderos reci-
bira a sus clientes y demas visi-
tantes en el espacio expositor
nimero 20 del Palacio de
Exposiciones y Congresos de
Campohermoso

Respecto al cambio de ofici-
nas, que se completard durante
el mes de mayo, va a propiciar
un incremento de la plantilla en
Agroclean Invernaderos, una
prueba mas del crecimiento que
estd  experimentando  esta
empresa.

Los usuarios de la nueva web,
www.agrocleaninvernaderos.es,

tendran a su disposicion toda la
informacion acerca de proyectos
desarrollados por la empresa de
cada tipo de invernaderos, la
ubicacion exacta de las oficinas,
asi como un interesante blog con
las tltimas noticias corporati-
vas, enlaces a las redes sociales
de Agroclean Invernaderos, asi
como un formulario de contacto.

PROYECTOS EN MARCHA

A todo ello hay que sumar toda
una serie de proyectos significati-
vos en los que trabaja Agroclean
Invernaderos. Cabe destacar por
ejemplo la reciente construccion
de una finca de 15 hectareas para

un cultivo novedoso, que puede
convertirse en una alternativa al
cultivo tradicionalmente desarro-
llado en la provincia, y de 12 hec-
tareas de invernaderos de estruc-
tura para cultivos de verano con
unas caracteristicas mejoradas y
adaptadas a la climatologia de
esta estacion.

A estos proyectos, como no
podia ser de otra manera, hay que
sumar la construccion de un ele-
vado nimero de hectareas, ya
confirmadas, de invernadero con-
vencional.

Con mas de 20 afios de expe-
riencia, Agroclean Invernaderos
sigue demostrando que esta al

servicio de la agricultor, a quien
ofrece la mayor innovacion. Todo
ello para conseguir un invernade-
ro a medida del cliente.

La empresa pone a disposicion
de sus clientes la mayor gama de
materiales existente en el merca-
do, con la mayor fiabilidad y
garantia. Ademas, disponen de
un almacén en Tierras de Almeria
-en El Ejido-, de mas de 2.000
metros cuadrados, recién amplia-
do y reformado, donde se sumi-
nistran todo tipo de materiales de
construccion de invernaderos,
tanto para consumo propio de la
empresa como para la venta
directa al agricultor.
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Especialistas en diseno
y construccion integral
de invernaderos

info@agrocleaninvernaderos.es

www.agrocleaninvernaderos.es

Pol. Ind. La Redonda
C/.Xlll - Oficina 116
Santa M? del Aguila
04710 - El Ejido
Almeria - Espana
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SEGUN EL ANALISIS DE LA CAMPANA HORTOFRUTICOLA 14/15 DE CAJAMAR

Los gastos de amortizacion de los invernaderos
subieron un 0,6% entre las campanas 13/14y 14/15

Entre ambos ejercicios,
aumento el precio de la arena o
tierra, del estiércol/sustrato, del
plastico, de la balsa de riego y
la estructura del invernadero

[l Rafa Villegas

os productores de frutas y
hortalizas bajo plastico de la
provincia de Almeria tuvieron
que soportar un incremento del
0,6 por ciento de los costes de
amortizacion en sus fincas en la
campaiia 2014/2015, la tltima fi-
nalizada, con respecto a la ante-
rior, segin el ‘Analisis de la
Campafia Hortofruticola
2014/2015’ elaborado por el Ser-
vicio de Estudios de la Fundacion
Cajamar Caja Rural. No obstante,
afortunadamente, este aumento
se compenso con la bajada regis-
trada por los costes corrientes
gracias, sobre todo, al importante
descenso del precio del petroleo.
El descenso de los gastos co-
rrientes por hectarea de inverna-
dero fue del 1,3 por ciento, lo que
deja un balance positivo en el
apartado general de costes. En
concreto, entre las dos camparias
analizadas, los agricultores regis-
traron un descenso del 0,9 por
ciento del total de los gastos.

GASTOS DE AMORTIZACION
En cuanto a los costes de amor-
tizacion, el incremento de precio
mas importante lo registro el
apartado del estiércol y el sustra-
to, que se encarecio un 2,7 por
ciento, siempre segln el ‘Analisis
de la Campaifia Hortofruticola de
Almeria’ de Cajamar. En concre-
to, para este fin, los agricultores
gastaron en la pasada campaiia
una media de 1.945 euros por
hectarea. El segundo incremento
mayor de los costes de amortiza-
cion lo registro el sistema de rie-
go, conun 1,1 por ciento mas de
precio que en el ejercicio agricola
anterior. En concreto, los agricul-
tores destinaron unos 732 euros
por hectarea, aproximadamente,
para ello. Completan la lista de
costes de amortizacion el plasti-
co, que, con una media de 3.361
euros por hectarea, aument6 su
coste en un 0,6 por ciento. La es-

tructura de invernadero mantuvo
practicamente el mismo coste de
la campaifia 2013/2014, con un
minimo ascenso del 0,1 por cien-
to y un desembolso de 4.463 eu-
ros por hectarea. En el apartado
de gastos de amortizacion, que si
se ha producido un descenso del
gasto, ha sido en el referente a las
balsas de riego. Asi, con un pre-
cio medio por hectarea de 435,
su precio ha disminuido entre las
dos campaias analizadas un 0,6
por ciento. Finalmente, en el
apartado en el que se incluyen to-
dos los demas gastos de amorti-
zacion, segun el estudio de Caja-
mar, se ha producido un descenso
de los costes del 0,1 por ciento y,
entre todos, suman una media de
1.016 euros por hectarea.

GASTOS CORRIENTES
El aguay las semillas y plantones
son los gastos que mas aumenta-
ron entre las campaiias
2013/2014 y 2014/2015, sobre
todo el agua, por la que pagaron
una media de 1.542 euros por
hectarea en la Gltima campatfia,
un 3,1 por ciento mas que en la
anterior. En cuanto a las semillas
y plantones, éstas incrementaron
su precio entre ambos ejercicios
un 2,2 por ciento, destinando los
agricultores en torno a 5.205 eu-
ros por hectarea.

Entre las dos campanas horto-
fruticolas en la provincia también
aumentaron los gastos destinados

a la mano de obra. En concreto,
los productores destinaron una
media de 23.109 euros por hec-
tarea para tal fin, lo que supone
un incremento del 0,7 por ciento
con respecto al ejercicio
2013/2014.

Por el contrario, disminuyeron
los gastos para fitosanitarios (-1
por ciento), energia (-0,3 por
ciento), transporte (-0,3 por cien-
to), costes financieros y seguros
(-18 por ciento), asi como de
otros gastos (0,1 por ciento).

Dentro de los fitosanitarios,
para control quimico, bajaron los
costes un 5,5 por ciento, para bio-
l6gico, subieron un 13,4.

l Trabajadores reponiendo el plastico en un invernadero. /FHALMERIA
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PRESUPUESTO DE MAS DE 7,6 MILLONES DE EUROS

El proyecto de innovacion agroalimentaria
WEAM4i busca ahorrar un 6% de agua

M Rafa Villegas

l ln proyecto de innovacion

agroalimentaria celebra los
proximos dias 28 y 29 de abril, en
Almeria, un encuentro entre los
miembros que han adherido al
programa. En concreto, esté pre-
vista la visita de unas treinta per-
sonas, todas ellas integrantes de
alguna de las 17 empresas de cin-
o paises europeos que participan.
Se trata de WEAMA41i, una idea
que pretende ayudar ahorrar en
agua 'y, por lo tanto, en factura
energética.

Durante los dos dias que pasa-
ran en la provincia, los miembros
del programa realizaran una serie
de visitas a diferentes centros de
investigacion para constatar la
marcha de este importante pro-
yecto de innovacion.

El presupuesto total de
WEAMA4i asciende a mas de 7,6
millones de euros. El objetivo de
este proyecto pasa por desarrollar
una plataforma para la gestion de
dos conceptos innovadores en
materia de gestion de riego, como
es un sistema inteligente que com-
bina datos de agua y energia para
permitir una demanda casi elas-
tica, asi como contar con una pla-
taforma Cloud (en Nube) orien-
tada a servicios para la toma de
decisiones.

Lo cierto es que preocupa, y
mucho, en el campo almeriense
el déficit hidrico. Es por ello que
cualquier iniciativa que redunde
en un ahorro de agua y de su ele-
vado coste va a ser, sin lugar a du-

dos dias de trabajo y visitas a centros de investigacion para constatar la marcha del proyecto de innovacion

I Hasta 30 personas, integrantes de un total de 17 empresas de los cinco paises europeos participantes, invertiran

l Edificio del Parque Cientifico y Tecnologico de Almeria, el PITA.

das, bienvenida por parte de los
agricultores. Y es que, el incre-
mento del coste de la energia es
una de las principales preocupa-
ciones para el sector agrario, res-
ponsable, como es, del 30 por
ciento del consumo total de agua
en Europa, y de hasta un 70 por
ciento en algunos paises del sur
del continente.

Lo que pretenden las 17 empre-
sas participantes en el proyecto
es que WEAM4i permita obtener
una reduccién que esté en torno
al 5-6 por ciento en el uso del

agua y del 15 por ciento en el
coste asociado a la energia que
se necesita para ‘moverla’ de un
lugar a otro.

Desde Hispatec, empresa que
va a ejercer de anfitriona durante
la visita, han explicado que las
reuniones se van a celebrar en el
Parque Cientifico Tecnologico de
Almeria (PITA). No es para me-
nos, Hispatec forma parte de este
consorcio de empresas que se han
unido con un objetivo comun, lo-
grar un ahorro del consumo de
agua y de su factura.

Hispatec esta ejerciendo como
uno de los miembros tecnologica-
mente mas activos al incorporar
todos los procesos de software
para gestionar la informacion ge-
nerada asi como los entornos de
usuario para explotarla.

En cuanto a las visitas que van
arealizar, desde Hispatec han in-
formado que esta previsto que se
desplacen hasta los centros expe-
rimentales de la Fundacion TEC-
NOVA y de Las Palmerillas-Ca-
jamar. Todo ello con el objetivo
de mostrarles a los asistentes di-

versas tecnologias innovadoras
generadas en Almeria en relacion
con el proyecto.

MIEMBROS DEL PROYECTO
El consorcio lo lideran Meteosim
y ADASA y, como se ha adelan-
tado, estd compuesto por un total
de 17 miembros, todos ellos con
recursos y capacidades comple-
mentarias como empresa, indus-
tria, centros de investigacion, aso-
ciaciones de regantes y organis-
mos publicos.

Ademas de las ya citadas Mete-
osim, ADASA Sistemas S. A. U.
y, por supuesto, el almeriense Gru-
po Hispatec Informatica Empre-
sarial S. A., también participan y
forman parte del proyecto
WEAMA4i las siguientes: Aquagri
-Assistencia Tecnica e Consultoria
ACE-, la Federacion Nacional de
Comunidades de Regantes (FE-
NACORE), la Federacao Nacio-
nal de Regantes de Portugal (FE-
NAREGQG), el Instituto Valenciano
de Investigaciones Agrarias, Wa-
terwatch BV, asi como Landwirts-
chaftskammer, Niedersachsen
Lgrain GMBH, Bewasserungs-
technik Unite Technique Du SE-
MIDE GEIE, Inergia Grupo En-
gineering & Architecture S. L.,
Eclareon GMBH, la Comunidad
de Regantes del Canal de Barde-
nas, Hydrologic Research BV, Von
Der Ohe Karsten y Zim Plant
Technology GMBH.

ARIDOS Y EXCAVACIONES
URBANIZACIONES Y VIALES

PINOSA™™

MOVIMIENTOS DE TIERRAS Y EXCAVACIONES
ESCOLLERAS PARA CONTENCION
RELLENOS PARA LA AGRICULTURA

GREA Y ARENA PARA INVERNADEROS
ASFALTADO DE PASILLOS Y CAMINOS
HORMIGONADO DE PASILLOS Y CAMINOS il

JUAN ESPINOSA E HIJOS, S.L Direccion: Rambla de Loco, S/N 0471 2- Balerma (Almeria)
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JORNADAS

SUCA reune en sus instalaciones a un

ARCAR

o =

l Las jornadas, organizadas por SUCA, lograron un gran éxito de convocatoria. /FHALMERIA

Himarcan participé en las
jornadas presentando un
ordenador que da los
parametros del suelo y el
innovador sistema hiredsoil

M Fhalmeria

UCA apuesta por dar a co-

nocer herramientas que
aporten valor afiadido a la pro-
duccion, no solamente ser su-
ministrador de productos sino
racionalizar la aplicacion sobre
todo en nutricion, ahorro en fer-
tilizantes y agua y evitar la con-
taminacion. Las tres ponencias
han estado basadas en estas pre-
misas.

Mas de ochenta técnicos de
grupos de produccion, comer-
cializacion, responsables de in-
vestigacion del IFAPA, directi-
vos y representantes de la fun-
dacion Cajamar (Las Palmeri-
llas), grupos de investigacion
de la Universidad de Almeria,

de las concejalias de Agricultu-
ra de El Ejido y Adra y técnicos
de laboratorio, se dieron cita en
esta jornada, que puso de ma-
nifiesto el interés de los resul-
tados de la investigacion apli-
cada para recortar gastos, abo-
nar racionalmente y proteger el
medio ambiente, ahorrando mas
agua y no contaminando los
acuiferos, segiin manifest6 José
Manuel Pérez, gerente de Hi-
marcan, como conductor de es-
tas ponencias.

Himarcan dio a conocer un
ordenador que da los parame-
tros de la fisica del suelo: hu-
medad, temperatura, conducti-
vidad, pH y nutrientes. RedHi-
marcan es la conectividad con
la explotacidn para tener con-
trolada la produccion a distan-
cia e informacion instantanea
de lo que esta pasando en su in-
vernadero, tanto en el suelo
como en la parte aérea.

La segunda ponencia impar-
tida por Antonio Casas, quimi-

co con mas de cuarenta afios de-
dicado a nutricion y analitica
agricola, dio a conocer como
trabajar y convertir los datos
del sistema hiredsoil de Himar-
can de sondas de succidn al sis-
tema tradicional de extracto sa-
turado. El sistema hiredsoil se
augura como la forma de ferti-
lizacion del futuro con informa-
cidn instantanea.

La tercera presentacion es la
aplicacion de las dos ponencias
anteriores. El [IFAPA de La Mo-
jonera, como centro de investi-
gacion de la Junta de Andalu-
cia, esta investigando con este
sistema como trabajar con di-
ferentes tensiones de riego (ca-
labacin y pimiento), su produc-
tividad, control de la nutricién
y la no contaminacion. Rafael
Baeza, ingeniero agronomo, pi-
lota el proyecto Conecta-SAR
y esta ilusionado con los resul-
tados desde el punto de vista
practico, ya que es investigador,
agricultor e hijo de agricultor.

nutrido grupo de técnicos e investigadores

e
? Nutrientes

STOP A LA CONTAMINACION

ll Esto es lo que se consigue con RedHimarcan. /FHALMERIA
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Construccion de invernaderos y plasticos

UNICA EMPRESA ESPECIALIZADA EN PRODUCTOS PARA EL SOMBREO

Agro-Blancos Invernaderos S.L.U. ofrece un producto
personalizado y de 3 6 6 meses de durabilidad

M Isabel Fernandez

Agro—Blancos Invernaderos
S.L.U., Uinica empresa del
mundo especializada en la fabri-
cacion de productos para el som-
breo de invernaderos, trabaja de
forma directa con cada uno de
sus clientes, ajustandose a sus
demandas; para ello, en esta em-
presa, “fabricamos un producto
personalizado para cada cliente”,
segun afirma su Product Mana-
ger, Francisco Javier Vicente. Y
es que, tras mas de doce afios tra-
bajando en una de las mayores
productoras de carbonato calcico
del mundo y en contacto directo
con la horticultura intensiva de
Almeria, Vicente tiene mas que
claro que “no es lo mismo un cul-
tivo de tomate que uno de pi-
miento”; de ahi que tampoco
sean las mismas sus necesidades
y, por ende, los productos desti-
nados al sombreo de estas fincas.

De este modo, y para responder
a esas demandas especificas de
cada cliente, Vicente elabora,
“fruto de la experiencia”, una
formulacion concreta que, pos-
teriormente, permitira a su equi-
po -formado por cuatro perso-
nas- fabricar el producto de som-
breo mas acorde a las necesida-
des del cliente. Para ello, en
Agro-Blancos Invernaderos
S.L.U. cuentan con una maqui-
naria de disefio propio, ajustada,
directamente, por Vicente, de
modo que, como insiste, “esta-
mos preparados para personali-
zar el producto para cada clien-

ER]

te”.

ademas, garantiza la mas alta calidad de su producto gracias a un control saco a saco, es decir, cada 25 kilos producidos

I La empresa que dirige Francisco Javier Vicente trabaja de forma exclusiva para cada cliente, ajustandose a sus demandas, y,

ll La empresa comercializa sus productos bajo la marca Blancos Almeria. /1. G.

Junto a esta personalizacion del
producto por cultivos, en Agro-
Blancos Inveranderos S.L.U. tam-
bién dan la posibilidad al agricul-
tor de utilizar un producto de
sombreo de una mayor o menor
durabilidad. Asi, hoy por hoy, la
empresa, que comercializa toda
su gama bajo la marca Blancos
Almeria, cuenta con productos
con una durabilidad de 3 6 6 me-
ses, también segun la demanda de
cada cliente.

Agro-Blancos Invernaderos
S.L.U. se diferencia, por tanto, de
su competencia por su capacidad
para ofrecer un producto perso-
nalizado no sélo por cultivo, sino
también por durabilidad. Pero no
solo eso. En el caso de esta em-

presa enclavada en el corazon de
la horticultura intensiva de Alme-
ria, en el poligono industrial La
Gangosa (Vicar), han llevado el
control de calidad sobre su pro-
duccién a su maxima expresion
y, de hecho, segin explica Vicen-
te, “realizamos un control de ca-
lidad saco a saco, es decir, cada
25 kilos”; de ahi que, en todo el
afo 2015, no hayan tenido ni una
sola reclamacion y, lo que es mas
importante aun, cuenten en su car-
tera de clientes con algunas de las
cooperativas mas importantes de
la provincia.

Agro-Blancos Invernaderos
S.L.U. es fruto del trabajo y el es-
fuerzo de Francisco Javier Vicen-
te, que hace algo mas de un afio

e

i

ll La empresa cuenta con una maquinaria de disefio propio, ajustada por Vicente. /LF.G.

y medio decidié poner en marcha
su propio negocio, tras alzarse
vencedor del programa ‘100 ca-
minos al éxito’ de la Fundacion
Cajasol. Hoy por hoy, Vicente
afirma que su unico objetivo es
“seguir creciendo”, después de
haber logrado hacerse un hueco

importante en su sector. Y es que
Agro-Blancos  Invernaderos
S.L.U. es la Gnica empresa del
mundo que fabrica “toda la gama
de productos destinados al som-
breo de invernaderos” y lo hace
bajo su propia marca, Blancos Al-
meria.
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X ENCUENTRO DE LA INDUSTRIA AUXILIAR AGRICOLA

Almeria lidera las exportaciones andaluzas en el
sector de la industria auxiliar de la agricultura

Las ventas al exterior de la
provincia suponen mas del

24 % del peso exportador
andaluz, con un crecimiento de

casi el 14% en el dltimo aiio

M Isabel Fernandez

Imeria es lider indiscutible

en exportaciones del sector
de la industria auxiliar de la agri-
cultura en Andalucia, segln re-
cordo el delegado territorial de
Economia, Innovacién, Ciencia
y Empleo, Miguel Angel Tortosa,
durante su visita al X Encuentro
de la Industria Auxiliar Agricola,
celebrado entre el 5y el 7 de abril
pasados en la provincia. Segun
concreto el delegado, las ventas
al exterior de este sector de la
economia provincial suponen el
24,4% del total andaluz, con un
crecimiento, solo en el altimo
aflo, del 13,7% y del 61% en los
ultimos cinco. De ahi que Tortosa
afirmase que, en la provincia, “la
industria auxiliar de la agricultura
es un ejemplo a seguir, ya que ha
emprendido un camino basado
en la excelencia, la calidad, la in-
novacion y la internacionaliza-
cion”.

Almeria exporta, fundamental-
mente, plasticos, semillas e in-
vernaderos prefabricados a paises
como Reino Unido, Rumania,
Marruecos, Italia, Francia o Mé-
xico. Pero no sélo ahi, la industria
auxiliar de la provincia también
ha logrado abrirse camino entre
la mayoria de los paises de la
cuenca sur del Mediterraneo, ta-
les como Turquia, TGnez o Arge-
lia, e incluso al otro lado del
Atlantico, en Estados Unidos, y
Oriente Proximo, llegando hasta
Emiratos Arabes.

Este liderazgo de la provincia
en el sector de la industria auxi-
liar de la agricultura también que-
do patente durante la celebracion
del citado Encuentro del sector
en Almeria. Y es que, de las 40
empresas andaluzas participan-
tes, 28 eran almerienses, entre
ellas, y por citar so6lo algunos
ejemplos, Criado y Lopez, Sotra-
fa, Ispemar, Maher Electronica
Aplicada, Bio Crisara o Hispatec.
Junto a ellas, también participa-

S

l En total, 28 de las 40 empresas participantes eran almerienses. /FHALMERIA

ron en la cita empresas de Sevilla,
Granada, Jaén, Malaga, Cadiz y
Coérdoba. El objetivo de este X
Encuentro era dar a conocer la
oferta andaluza de la industria
auxiliar de la agricultura a los
agentes internacionales para po-
tenciar las oportunidades de ne-
gocio de las empresas andaluzas.
Para ello, la cita contd, ademas,
con la participacion de 19 opera-
dores internacionales seleccio-

nados por la red exterior de EX-
TENDA-Agencia Andaluza de
Promocion Exterior llegados de
paises como Angola, Argelia,
Australia, Brasil, Chile, Colom-
bia, Emiratos Arabes Unidos, Es-
tados Unidos, India, Kazajstan o
Vietnam, entre otros.

Segan apuntaron desde la Ad-
ministracion andaluza a través de
una nota de prensa, este Encuen-
tro resultd mas que productivo

l El Encuentro propicié mas de 700 entrevistas bilaterales. /FHaLmeria

para las empresas participantes
y, de hecho, durante los dias que
durd el evento, empresas y ope-
radores mantuvieron mas de 700
entrevistas bilaterales de trabajo,
lo que, segun los datos de la Jun-
ta, supuso un aumento del 16%
del nimero de encuentros respec-
toa 2015y el doble en compara-
cion con 2014. Teniendo en cuen-
ta estas cifras, el delegado terri-
torial del ramo destaco el crecien-

te interés que este evento esta
despertando afio tras afio, ya que,
edicion tras edicion, se van su-
mando participantes.

El X Encuentro de la Industria
Auxiliar Agraria incluyd, ademas
de las citadas entrevistas, una am-
plia agenda de visitas a empresas
y entidades del sector en El Ejido
y Pulpi, asi como al Centro Tec-
nologico de la Industria Auxiliar
de la Agricultura - TECNOVA.
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INNOVACION

Riviera Blumen recomienda Polyane 4 D Diamante,
film tricapa unico con resistencia al azufre sin limite

El plastico cuenta con
propiedades antipolvo, es
de 800 galgas, difuso,
incoloro, térmico y favorece

la polinizacién natural

M Fhalmeria

iviera Blumen comercializa
desde hace dos afios para
toda Espaiia un film tnico en el
mercado, de fabricacion tricapa,
800 galgas, difuso, incoloro y tér-
mico, Polyane 4 D Diamante.
Se trata de un film de difusion
media (40-45 %) y con propieda-
des para reducir la acumulacion
del polvo en las cubiertas, por lo
tanto se puede considerar como
un film antipolvo.
No obstante, su caracteristica
principal y més importante es que
ofrece una resistencia al azufre

sin limite. Con este material, Ri-
viera Blumen como distribuidor
oficial para Espafia de Agripol-
yane, propone al agricultor una
tecnologia de ultima generacion
en materiales de cubierta.

Polyane 4 D Diamante es un
plastico desarrollado para respon-
der a las especificaciones de los
cultivos en el sur de Espafia y un
material ideal para cultivos eco-
l6gicos, donde su comportamien-
to para el trabajo de abejorros y
abejas ha sido ideal. Es, ademas,
un film con una gran eficacia tér-
mica, formulado con aditivos es-
peciales en su capa externa con
el fin de reducir el polvo en el te-
cho de la cubierta, permitiendo
también una mejor limpieza del
plastico.

La garantia para el sur de Es-
pafia de este material, en con-
creto para Almeria, es de 36 me-

0 Invernadero con plastico de Riviera Blumen. /FHALMERIA

ses. La gama Diamante es la ul-
tima generacion de estabiliza-
dos de UV en la medida en que
ofrece una resistencia al azufre
sin limite, manteniendo las pro-
piedades opticas, llegando a te-

ner una transmision global del
90%. Disponible en todo tipo
de anchos, se podréa adquirir tan-
to en Riviera Blumen como en
sus distribuidores oficiales, es-
tando ya presente en mas de 300

hectareas de cultivo entre Al-
meria y Murcia, dando unos re-
sultados agronémicos 6ptimos
y de gran satisfaccion para los
agricultores que han utilizado
este material.
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Cuando otros se paran,
nosotros seguimos produciendo
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Plantas con un plus de energia
para hacer un ciclo largo:
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Cuaje temprano y ciclo largo de produccion
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TENDENCIA

El pimiento avanza y aumentara su superficie

El auge de nuevos tipos de
esta hortaliza, como el sweet
bite, los peores resultados que
registra el tomate y su cultivo

en Nijar son algunas causas

[l Rafa Villegas

levandolo al terreno futbolis-

tico, el pimiento y el tomate
son, para la provincia de Almeria,
comparables con el Real Madrid
y el Barga. Al igual que en el te-
rreno de juego, en el terreno de
cultivo, seglin las campaiias, hay
uno que va mejor que el otro. En
la actualidad es el pimiento el que
esta siguiendo una evolucion, en
cuanto a superficie y cotizaciones,
superior al tomate. Son muchas
las causas que, en principio, van
a provocar que en la proxima
campana se produzca un incre-
mento del cultivo del pimiento y
un decremento de la superficie de
tomate.

Un factor a tener en cuenta para
comprender el auge que estd ex-
perimentando el pimiento es, sin
duda, su cotizacion. Y es que, pese
a que en la presente campafa ha
presentado serios baches, anali-
zando los ejercicios agricolas en
su conjunto registra cifras bastante
positivas. Ello no exime a que
haya productores de esta hortaliza
que, segtin su fecha de trasplante,
hayan atravesado por mayores di-
ficultades.

Existe otro hecho que ha tenido
mucho que ver con el incremento
de la superficie de cultivo del pi-
miento. Y es que, como bien es
sabido, esta hortaliza ha sido
siempre, desde que el Poniente se
convirtié en un ‘Mar de plastico’,
la estrella de esta comarca, siendo
ésta la unica, practicamente en la
que se cultivaba. Desde hace unos
afos, sin embargo, como ha re-
cordado Andrés Gongora, secre-
tario provincial de COAG-Alme-
ria, a raiz de la utilizacion de agua
desalada,también se cultiva pi-
miento en el Campo de Nijar. Y
es que, por fortuna para los agri-
cultores nijarefios, la conductivi-
dad del agua ya no les limita a cul-
tivar solo tomate o sandia. Gon-
gora ha asegurado, ademads, que
“también se esta mirando la mano
de obra”. Y es que, como ha re-
saltado, “para una hectarea de to-
mate se necesitan tres personas

l Cultivo de pimiento California amarillo en un invernadero de Las Norias. /r. v. A.

trabajando, para el pimiento una,
con apoyo en el momento de la
recoleccion”.

No menos importante, para ex-
plicar el incremento creciente de
los agricultores por el cultivo de
pimiento, pese al elevado precio
de su semilla, es que se trata, sin
duda, de uno de los productos

hortofruticolas que ha registrado
mas mejoras varietales y auge de
nuevos tipos. Y es que, tras mu-
chos afios en los que el cultivo
de pimiento en el Poniente alme-
riense se limitaba a los tipos ita-
liano, lamuyo, California y una
minima parte de picantes, la de-
manda de productos mas gour-

Hl Cultivo de pimiento lamuyo rojo en un invernadero de El Ejido. /FHALMERIA

mets, por parte de los diferentes
mercados de destino de la horta-
liza, ha hecho que proliferen nue-
vos tipos, como los Sweet bite,
variedades de pimiento snack
dulce.

Segun los datos oficiales de la
Consejeria de Agricultura, Pesca
y Desarrollo Rural de la Junta de

Andalucia, en la pasada campaiia,
la 2014/2015 se cultivaron algo
mas de 9.300 hectareas de pimien-
to, una cifra que, sin duda, se ha
superado en el presente ejercicio
agricola y que se espera que siga
aumentando en el préximo, a la
par que se prevé un descenso de
la superficie de tomate.
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RAMIRO ARNEDO

Verdejo F1 se consolida como un California
amarillo medio ideal para la exportacién

M Rafa Villegas

I gran esfuerzo que lleva a

cabo cada afio Ramiro Arne-
do en investigacion de nuevas va-
riedades tiene su recompensa. La
prueba mas evidente es el elevado
numero de referencias comercia-
les de todos los productos horto-
fruticolas que logran hacerse un
importante hueco en el campo al-
meriense. Un claro ejemplo de
ello es, sin lugar a dudas, su pi-
miento California amarillo para el
segmento medio Verdejo F1. A
disposicion de los agricultores
desde hace tres afios, este pimiento
es ideal para la exportacion.

Verdejo F1 es una variedad que
ha conquistado a los productores
por la consistencia de sus frutos,
de calibre G, por su buen compor-
tamiento con altas temperaturas y
por su gran productividad. Del
mismo modo, es muy apreciado
por la comercializacion. No es
para menos, se trata de un Cali-
fornia amarillo que, como ha ex-
plicado Diego Pérez, técnico de
Desarrollo y comercial de Ramiro
Arnedo, “es ideal para el Flow-
Pack”.

En cuanto a su planta, esta va-
riedad de California amarillo de
Ramiro Arnedo presenta un porte
semiabierto, con buena cubricion.
El fruto es de un color amarillo
medio, destacando tanto por su as-
pecto como por su calibre, ya que
lo mantiene G durante todo el ci-
clo.

Ramiro Arnedo recomienda su
trasplante entre los dias 10 y 25
de julio para la zona de produc-

comercial importante en los tres afios que lleva a disposicion de los productores de pimiento de la provincia de Almeria

I Esta variedad de la casa de semillas espaiiola Ramiro Arnedo ha logrado hacerse, por sus excelentes resultados, un hueco

l Espectacular cultivo de pimiento California amarillo Verdejo F1, de la casa de semillas espaiiola Ramiro Arnedo. /FHALMERIA

cion bajo plastico de la provincia
de Almeria.

MERLOT F1 Y ENOL F1

Ramiro Arnedo ofrece también so-
luciones varietales en, por ejem-
plo, California rojo. Cabe destacar,
sin duda, Merlot F1, que este afio
inicia su primer afio como varie-

dad comercial, asi como el antiguo
AR37869, que ya cuenta con nom-
bre comercial, Enol F1.

Merlot F1 es un California rojo
ideal para trasplantes entre el 20
de julio y el 5 de agosto. Respecto
a esta variedad, Pérez ha destacado
su “vigor medio-alto, elevada pro-
ductividad, resistencias a L4 y

spotted y su destacable consisten-
cia”. Las previsiones de la casa de
semillas son muy favorables con
esta variedad, son muchos los agri-
cultores que se han interesado por
ella de cara a la préxima campa-
fia.

Enol F1 (AR37869) destaca por
la vigorosidad de su planta, por su

gran productividad y ausencia sil-
verelina. Ademas, Pérez resalta
que es “ideal para la exportacion”.
Y es que se trata de una variedad
que ofrece un calibre G-GG du-
rante todo el ciclo.

El trasplante de Enol F1
(AR37869) se recomienda del 25
de julio al 10 de agosto.

Paraje La Molina, 54 = 047156 Las Morias de Dara, Almeria

RAMIROZARNEDO

semillas

Teel, ¥50 587 791 » wwworamiroarnedo. com
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PRECIOS

El mes de marzo fue el mejor para las
cotizaciones del pimiento en todos sus tipos

El tercer mes del afio permitio que
esta hortaliza alcanzara sus
valores mas altos de la campafia
llegando, en algunos casos, a

superar los 2 euros el kilo de media

M Elena Sanchez

n la campana hortofruticola

2015/2016, el pimiento, en
todos sus tipos, ha sido el unico
producto que ha logrado salvarse
de la mala situacién de precios
que se ha vivido durante, practi-
camente, todo el afio en el resto
de hortalizas que se cultivan en
la provincia almeriense. De he-
cho, han sido muchas las ocasio-
nes en las que tanto organizacio-
nes agrarias como los propios
agricultores han protestado por
dicha situacion.

Sin embargo, cabe destacar el
ejercicio, algo mas regular, del
pimiento, ya que sus precios me-
dios han superado a los registra-
dos en la campana anterior. Las
mejores cotizaciones las ha te-
nido el lamuyo rojo, ya que, se-
gun los datos obtenidos a través
de la aplicacion para méviles
Precios Horticolas, entre el 1 de
septiembre de 2015 y el 14 de
abril de 2016, la cotizacion me-
dia registrada ha sido de 1,25 eu-
ros el kilo, cuando en el curso
anterior, la cifra se qued6 en los
0,97 euros y, ni siquiera, llegd a
rozar el euro. En este sentido, fue
la semana del 14 al 20 de marzo
cuando este producto alcanzo su
mayor valor medio, 1,80 euros
el kilo, aunque semanas anterio-
res llego a cotizar entre los 1,60
y los 1,65 euros el kilo. Sin duda,
un mes de marzo bastante posi-
tivo para el pimiento en todos
sus tipos.

Tras el lamuyo rojo, el que me-
jor cotizacion media esta tenien-
do esta campafia desde el 1 de
septiembre hasta el 14 de abril
de este afio es el California rojo,
ya que la cifra registrada es de
1,09 euros el kilo, 0,34 euros
mas que en el mismo periodo del
afo anterior. De hecho, a pesar
de que el precio medio se queda
sobre el euro, es cierto que el Ca-
lifornia rojo ha llegado a tener
un valor medio de 2,04 euros,

l En marzo, el lamuyo rojo llegod a cotizar a 1,80 euros el kilo de media. /FHALMERIA

H Entre el 1 de septiembre de 2015 y el 14 de abril de 2016, el pimiento California rojo registré un precio medio de 1,09 euros. /FHALMERIA

dato registrado, también, en el
mes de marzo, concretamente en
la semana del 7 al 13. Una de
las buenas noticias que aporta
este tipo de pimiento es que, por
ejemplo, desde que comenzd
2016, sus cotizaciones medias
no han bajado de los 0,90 euros.

CALIFORNIA AMARILLO
En tercer lugar se presenta el
California amarillo, cuyo precio

medio entre el 1 de septiembre
de 2015 y el 14 de abril de

2016, es de 0,98 euros el kilo.
Este fruto, al igual que el lamu-
yo rojo, ha llegado a superar los
dos euros en algiin momento de
la campaia, concretamente en
la semana 5, del 25 al 31 de
enero. Sin embargo, éste esta
siendo el unico producto que
esta registrando precios mas ba-
jos conforme van pasando las
semanas, ya que, desde finales
de marzo hasta mediados de
abril, ha pasado de cotizar por
encima de los 0,85 euros hasta

los 0,37 euros de media regis-
trados en la semana 15 del pre-
sente 2016.

Tras el California amarillo, en
cuarto lugar esta el italiano ver-
de, una hortaliza que, segtn los
datos obtenidos de la aplicacion
para moviles Precios Horticolas,
cuenta con un valor medio de
0,95 euros el kilo, 0,01 euros me-
nos que el mismo periodo del
ano anterior. Estos datos de-
muestran que el italiano verde,
en las dos ultimas campanas, ha

sido el fruto mas estable. Aun
asi, también el mes de marzo ha
sido el mas satisfactorio para los
agricultores de italiano verde, ya
que han llegado a cobrar, de me-
dia por kilo, 1,85 euros.

Finalmente, tanto lamuyo ver-
de como California verde son los
tipos de pimiento que mas bajo
estan cotizando este ejercicio. El
primero esta experimentando un
valor medio de 0,84 euros, mien-
tras que el segundo se queda en
los 0,68 euros el kilo.
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UN BUEN PRODUCTO

Meridiem Seeds propone Alvarado, California
amarillo muy productivo, estético y comercial

M Rafa Villegas

Los agricultores almerienses
saben apreciar las buenas
variedades y lo estan haciendo
con Alvarado, pimiento Califor-
nia de color amarillo limon, ideal
para el segmento medio-tardio,
de la casa de semillas espafola
Meridiem Seeds.

Son muchos los aspectos que
cabe destacar de Alvarado, tanto
de la planta como del fruto. Para
empezar, este pimiento se carac-
teriza por tener un muy facil ma-
nejo, un aspecto que tienen muy
en cuenta los agricultores. A ello
hay que sumar su gran producti-
vidad, sin duda algo esencial para
elegir una u otra variedad de Ca-
lifornia, y cuenta con todas las
resistencias necesarias (L4 y
spotted).

La forma de Alvarado, perfecta,
y su calibre, entre G y GG, son
los responsables de su gran éxito
comercial.

Respecto a la fecha de trasplan-
te ideal de esta variedad de pi-
miento California amarillo, desde
Meridiem Seeds recomiendan ha-
cerlo en el mes de julio, como
maximo hasta el dia 5 de agosto.

Los agricultores consultados
por FHALMERIA, ademas de
esas caracteristicas destacan la
regularidad de esta variedad du-
rante todo su ciclo productivo, su
facilidad de cuaje y la muy buena
formacion de fruto.

Maria Luisa Garcia, técnico de
Desarrollo de Meridiem Seeds no
tiene dudas, “Alvarado es un pi-

el facil manejo de su planta, por el volumen de kilos que produce, sus frutos perfectos y su gran demanda por los mercados

I La casa de semillas espaiiola apuesta por esta variedad de pimiento que destaca por su llamativo color amarillo limén, por

ll La variedad de pimiento California amarillo Alvarado, de la casa de semillas espaiiola Meridiem Seeds. /FHALMERIA

miento perfecto”, de ahi su éxito
en el campo y a la hora de comer-
cializarlo.

Respecto a la facilidad de ma-
nejo de Alvarado es importante
destacar que se trata de una planta
que presenta un porte muy abier-
to, no necesita poda y se puede
recolectar muy bien con pedun-
culo.

Mencién aparte merece el
aguante en la planta de Alvarado

y, por supuesto, su buena con-
servacion poscosecha. A ello hay
que sumar que es un California
amarillo que no anaranjea, una
exigencia mas de la comerciali-
zacion. Uno de los agricultores
consultados por FHALMERIA
destaca haber tenido esta varie-
dad de Meridiem Seeds hasta
tres semanas en la planta, madu-
ro, sin que cambie en ningin mo-
mento de color, lo que propicia

que se pueda especular en el caso
de que no acompaiien los pre-
cios.

Miguel Garcia, director de
Marketing de Meridiem Seeds,
ha destacado, precisamente, el
aguante de Alvarado. Asi, segiin
ha resaltado, “normalmente los
pimientos California amarillos
se asocian con un menor aguante
que los rojos, sin embargo, con
esta variedad se demuestra que

no tiene por qué ser asi”. Los
productores de Alvarado desta-
can la ausencia de destrio con
esta variedad. Y es que se trata
de un pimiento que practicamen-
te no tiene desperdicio. Es, ade-
mas, un California amarillo ideal
para Flow-Pack.

Sin duda, Alvarado es un pi-
miento que logra los precios mas
altos en las subastas y que tam-
bién ha conquistado al resto de
comercializadoras. Y es que lo
que buscan las cadenas de distri-
bucién y, por su puesto, los con-
sumidores finales, es calidad,
algo que garantiza esta variedad
de la casa de semillas Meridiem
Seeds.

CONTACTO

Como ya viene siendo habitual,
los agricultores almerienses que
estén interesados en conocer mas
acerca de esta o cualquier otra
variedad de la casa de semillas
espafiola Meridiem Seeds pue-
den hacerlo poniéndose en con-
tacto con cualquier técnico y co-
mercial de la empresa. La sede
provincial se encuentra ubicada
en el nucleo de poblacion ejiden-
se de Santa Maria del Aguila,
concretamente en el Paseo de
Santa Maria del Aguila, nimero
49. Pueden recabar, asimismo,
mas informacion a través del nu-
mero de teléfono fijo 950 581
355.

L

- Alvarado

SIN DESTRIO | PERFECTO

meridiem
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CIFRAS DE INTERES

SEGUN LA JUNTA

El rendimiento neto por metro
cuadrado para el agricultor de pimiento
fue de 6,7 kilos en el curso 2014/2015

Esta cifra se traduce en
67.636 kilos por hectarea en
el ejercicio 2014/2015, segtn
datos de la Delegacion
Territorial de Agricultura

M Elena Sanchez

| pimiento es la hortaliza,

junto con el tomate, mas cul-
tivada en la provincia almeriense,
asi como uno de los productos
que mejores rendimientos aporta
a los agricultores durante una
campafia hortofruticola. En este
sentido, segun los datos ofrecidos
por la Delegacion Territorial de
Agricultura, Pesca y Desarrollo
Rural, en la campafia 2014/2015,
el productor de pimiento obtuvo
un rendimiento neto de 6,7 kilos
por metro cuadrado, una cifra
bastante considerable a pesar de
que se perdieron 0,18 kilos por
metro cuadrado con respecto al
ejercicio anterior, cuando se cerrd
con cerca de 7 kilos/m2.

HORTALIZA DE CONFIANZA
A pesar de este leve descenso, el
pimiento es la hortaliza de con-
fianza para gran parte de los agri-
cultores, sobre todo, del Poniente
almeriense que, campaiia tras
campafia, apuestan por dicho pro-
ducto para afrontar un ejercicio
agricola.

Asimismo, de los kilos por
metro cuadrado, el agricultor ce-

EN LA CAMPANA PASADA

l El agricultor obtuvo un precio medio de 0,71 euros el kilo el afio pasado. /E.s.c.

o el curso 2014/2015 con una
rentabilidad de 4,823 euros/m2
y un precio medio de 0,713 eu-
ros el kilo, una cifra que se ha
incrementado en casi tres cénti-
mos por kilo en comparacion
con la campaifia anterior. Esto
lleva a observar que, no obstan-
te, el ejercicio agricola ha sido
positivo para el productor de pi-
miento, principalmente, en este
tipo de datos, que le permiten

seguir apostando por plantacio-
nes que, finalmente, aporten fru-
tos de calidad, asi como rentabi-
lidad a la finca.

Por delante del pimiento, una
vez mas, se encuentra el tomate,
que en la campana 2014/2015
tuvo un rendimiento neto por
metro cuadrado de 9,5 kilos, asi
como el agricultor recibio, por
cada metro cuadrado de cultivo
de tomate, un total de 5,2 euros.

El 71 por ciento del pimiento
comercializado la pasada
campaiia fue tipo California

Los datos de comercializa-
cion del pimiento alme-
riense cada campaifia son mas
elevados, gracias a que la de-
manda de los mercados se in-
crementa de manera conside-
rable afio tras afios. En este
sentido, en el ejercicio
2014/2015 se concluyo que, el
71 por ciento del pimiento ex-
portado, correspondi6 al Cali-
fornia, por lo que se consolida
como el tipo méas solicitado
fuera de Espafia. Segtin los da-
tos facilitados por el Observa-
torio de Precios de la Junta de
Andalucia, en la ficha de pro-
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ducto correspondiente al curso
2014/2015, por detras del Cali-
fornia se encuentra, con un 10
por ciento, el lamuyo, y con un
7 por ciento, el pimiento italia-
no, dos tipos que estdn mas des-
tinados al mercado nacional que
internacional. El 12 por ciento
restante corresponde a otros ti-
pos que se cultivan en los in-
vernaderos de la provincia de
Almeria.

Todos estos datos vienen a su-
mar un total de 467.093 tonela-
das exportadas de dicha horta-
liza, 17.000 toneladas mas que
las registradas en la campafia
anterior, cuando se cerro el dato
en 450.898 toneladas.

El nimero de hectareas de cultivo
descendio al igual que el tomate

Apesar de que el sector llevaba
unos afos registrando, de ma-
nera continua, un incremento en el
numero de hectareas tanto en pi-
miento como en tomate, los dos
productos estrella de Almeria, la
campana 2014/2015 trajo datos que
dieron la sorpresa. Y es que, tanto
pimiento como tomate registraron
un descenso de superficie, segun

los datos ofrecidos por la Delega-
cion Territorial de Agricultura, Pes-
cay Medio Ambiente, ya que, en el
caso del pimiento, el numero de
hectareas bajo hasta las 9.326, es
decir, 52 menos que el ejercicio an-
terior, cuando se cifraron en 9.378
hectareas. Aun asi, es cierto que este
descenso no impide que el pimiento
se mantenga como la segunda hor-
taliza con mas presencia en la pro-
vincia almeriense, por detras del to-

mate que, el pasado ejercicio, tam-
bién tuvo menos superficie cultiva-
da al quedarse en las 10.345 hecté-
reas, 861 menos que en la campana
2013/2014, cuando esta hortaliza
cerrd el curso con un total de 11.206
hectareas, segin la Delegacion de
Agricultura. Y es que, principal-
mente, este descenso vino por el
bajo precio que los agricultores re-
cibieron por este producto el afio
anterior.

l Interior de un invernadero de cultivo de California amarillo. /& s. 6.
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DIAMOND SEEDS

Zircon F1, el nuevo California naranja resistentea L4 y
spotted que mantiene el calibre durante todo el ciclo

Esta nueva variedad de
pimiento cuaja muy bien
desde el principio y hasta el
final, con frutos de calidad
y excelente postcosecha

La nueva variedad de pimien-
to California naranja de
Diamons Seeds, Zircon F1, esta
consiguiendo tener una excelen-
te aceptacion tanto por parte de
los agricultores como del merca-
do gracias a sus numerosas
caracteristicas y grandes cuali-
dades que lo hacen uno de los
pimientos mas convincentes del
sector. Y es que, tras varios afios
de investigacion y con el objeti-
vo de seguir innovando dentro
del  sector  hortofruticola,
Diamond Seeds apuesta por esta
una nueva variedad de pimiento
California naranja recomendada
para ciclos tempranos y medios
dependiendo de la zona de culti-
vo. Zircon F1 estd recomendado
para trasplantes del mes de julio
y destaca, principalmente, por
ser una variedad con excelente
cuaje tanto con frio como con
calor, ademas de que tiene muy
buena produccion. De hecho,
esta nueva variedad de Diamond
Seeds se adapta muy bien a cual-
quier zona de cultivo y condicion
de invernadero, el fruto es muy
consistente, por lo que aguanta
bien en la planta durante varios
dias, ya que éste tiene una pared
muy gruesa. Ademas, Zircon F1

] W o =

es un pimiento muy bien forma-
do, fruto cuadrado, de cuatro cas-
cos y que mantiene el calibre G-
GG durante todo el ciclo. Segin
explica Jos¢ Ginés de Haro, dele-
gado de zona de Diamond Seeds,
“Zircon F1 tiene una planta de
vigor medio y la hoja cubre y pro-
tege muy bien el fruto. Se trata de
una plantacién que entra tarde en
produccioén, aproximadamente a
finales de noviembre, por lo que
es excelente para esa época cuan-
do la demanda en Europa es
mayor y los precios, por consi-
guiente, mas altos”. Igualmente,
José Ginés de Haro afiade que
esta variedad “cuaja muy bien
desde el principio y hasta el final,
gozando de una produccion esca-
lonada, con buena calidad de
fruto y excelente postcosecha”.

En cuanto a resistencias, desde
Diamond aseguran que Zircon F1
destaca por ser resistente a L4 y
spotted.

M Este nuevo California naranja se adapta muy bien a cualquier zona de cultivo. / FHALMERIA

®. DIAMOND
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C/ dela Casa Nova 17

Apartado correos 93

08170 Montornés del Vallés
Barcelona - Spain

Tel: + (34)93 370 96 69

Fax. + (34) 93 37957 61
diamondseeds@diamondseeds.com

www.diamondseeds.com

ZIRCON Fl1

CALIFORNIA NARANJA

IR: L4, TSWV

Calibre ideal + Produccidn + Resistencias +
Gran Firmeza, tanto para tricolor como para suelto.

& Planta de vigor medio
(se recomienda destalle)
Color naranja muy atractivo,
buena formacion de frutos,
calibre homogéneo G-GG,
en todo el ciclo (para tricolor y suelto)
Elevado cuaje'y produccitn,
9 Frutos de excelente firmeza.
ﬁ Entrada en produccitn tardia
(Produccién escalonada)
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EN EUROPA

La mayoria de las alertas sanitarias en hortalizas
las protagonizan pimientos procedentes de Turquia

Seguin el Sistema de Alerta
Rapida para Alimentos, han
generado alerta también,
desde enero, pimientos de

Polonia, Marruecos o Vietnam

[l Rafa Villegas

| pimiento es la hortaliza que

mas veces ha aparecido en
el listado de notificaciones de in-
cumplimientos de la legislacion
fitosanitaria de la Unién Euro-
pea, que elabora el Sistema de
Alerta Rapido de Alimentos y
Piensos (RASSF, por sus siglas
en inglés), entre el 1 de enero y
finales del mes de abril de este
afio.

De las 21 notificaciones del
RASSF, en la gran mayoria de
ellas, en concreto en 19, el pro-
tagonista ha sido pimiento pro-
cedente de Turquia. Ademas, en
todos los casos fue Bulgaria el
pais que recibio las partidas, las
analiz6 y, tras dar positivo en
productos prohibidos o sobrepa-
sar los limites maximos de resi-
duos permitidos en otros, proce-
di6 a su destruccion para que no
llegaran a los lineales de los su-
permercados.

La lista de productos fitosani-
tarios utilizados por los produc-
tores turcos en cantidades supe-
riores a las permitidas en la
Unién Europea es muy elevada.
Figuran acaricidas o insecticidas
varios, como oxamilo, carben-
dacima, fenamifos, fosthiazate,
asi como formetanate, carbenda-
cima, diafentiuron, metomilo, pi-
rimifos-metil, e incluso, etefon.

Turquia ha sido, por lo tanto,
el pais que ha introducido en el
territorio comunitario un nimero
mayor de partidas de pimiento
que incumplian la legislacion fi-
tosanitaria vigente en la Union
Europea. No obstante, no ha sido
la Gnica. A esta lista hay que su-
mar envios de pimiento a Europa
que han causado una notificacion
de la RASSF procedentes de pa-
ises tan diferentes como la Re-
publica Dominicana, Vietnam,
Polonia, Marruecos y Egipto.

El caso del pimiento domini-
cano es, si cabe, mas grave. Y es
que, como figura en la notifica-

cion del Sistema de Alerta Rapi-
da de Alimentos y Piensos, la
partida de pimiento, que llego6 a
Francia, pais que procedio a su
destruccion, contenia 0,39 mili-
gramos por kilo muestreado de
permetrina, una sustancia utili-
zada como desparasitario en se-
res vivos que no esta permitida
en pimiento.

El caso de Egipto también me-
rece una mencion especial. Y es
que, la partida de pimiento que
destruyeron, tras su analisis, las
autoridades griegas competentes
en la materia, contenia un ver-
dadero céctel de sustancias, to-
das ellas superando los limites
maximos de residuos permitidos.
En concreto, el pimiento egipcio
contenia 0,042 miligramos por
kilo de oxamilo, 0,370 de lamb-
da-cihalotrina 6 0,5 de propargi-
te, entre otros.

El pimiento vietnamita, por su
parte, entro en el territorio de la
Unién Europea a través de la Re-
publica Checa. En este caso tam-
bién se bloqueo la partida por su-
perar los LMR en varios produc-
tos fitosanitarios, en concreto en
carbendacima, diafentiuron, asi
como en clorfenapir.

La partida de pimiento proce-
dente de Polonia lleg6 a la Unién
Europea a través de Reino Unido
y contenia 5 miligramos por kilo
muestreado de etefon, por lo que
se procedio a su bloqueo y des-
truccion inmediata. Finalmente,

en el caso concreto del vecino
Marruecos, Dinamarca se vio
obligada a paralizar el comercio
de una partida de pimiento alaui-
ta por contener 11 miligramos
por kilo muestreado de aceite
mineral.

El pais que ha demostrado un
mayor compromiso con los con-
troles de las frutas y hortalizas
que llegan a su territorio ha sido,
una vez mas, Bulgaria. Este pais
del Este de la Union Europea se
ha convertido en el ‘azote’ de las
producciones horticolas turcas
que no cumplen con la legisla-
cion en materia fitosanitaria vi-
gente en la UE.

Hl Cultivo de pimiento California verde. /r. v. A
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CONFIANZA

Seminis: ‘La solucion de otono’

Variedades de California
como Velero, el SV1215PB,
Tormes o Quiron son fruto
del compromiso con la I+D
de esta casa de semillas

M Fhalmeria

S eminis proporciona solu-
ciones de alto rendimiento
para el agricultor de pimiento
California mediante productos
afianzados en el mercado
como es el caso de Velero.

CALIFORNIA ROJO VELERO
Velero es, sin duda, una de las
variedades de  pimiento
California rojo preferidas por
los agricultores. No es para
menos, se trata de una varie-
dad que se encuentra consoli-
dada en el mercado desde hace
ya diez afios por el maximo
potencial productivo, por pre-
cocidad, adaptabilidad a las
diferentes 4areas, suelos vy
manejos, y por supuesto, por
su calidad de fruto, incluso en
condiciones extremas de cuaje
con calor.

CALIFORNIA SV1215PB
SV1215PB ofrece al agricultor
un pimiento de gran calidad.
Sus caracteristicas mas impor-
tantes son: maxima produc-
cion de calibre G durante todo
el ciclo, incluso al final del
cultivo, extraordinario aguan-
te en planta, con frutos de
maxima calidad y su alta tole-
rancia al cracking.

TORMES, NOVEDAD

Este afio Tormes es la novedad
de Seminis en California ama-
rillo dirigida a aquellos agri-
cultores que persiguen el
maximo potencial de produc-
cion en el minimo tiempo,
extraordinaria  precocidad,
aguante en planta excepcional,
manteniendo su calidad y
color excepcionales de princi-
pio a fin de campaia.

QUIRON, NARANJA

En pimiento California naran-
ja, Seminis apuesta por
Quiron, una variedad para
plantaciones medias con la
mayor precocidad en entrada
en produccion, alto potencial
productivo, resistencias y un
tamafio de fruto G ideal para
empaquetados especiales de
exportacion.

La casa de semillas Seminis,
de Monsanto, demuestra su
gran apuesta por la [+D+i con
variedades tan competitivas y
del agrado del agricultor como
estos pimientos California. Es
por ello que, como no podia
ser de otra manera, estan
encantados con sus resultados
y lo demuestran organizando
diferentes jornadas de campo
en las que muestran a los pro-
ductores almerienses de frutas
y hortalizas las bondades de
sus variedades donde hay que
verlo, en el invernadero.

Seminis cuenta con uno de
los catalogos mas amplios de
pimientos California del mer-
cado.

ll La variedad de pimiento California rojo Velero, de Seminis. /rHALMERIA

M El pimiento California amarillo Cocalo, de la casa de semillas Seminis. /FHALMERIA

cMionsanto Agriculiar Espana, 1L Todkos los derechons ressrvackos 4/2016

iDemuestra que eres el agricultor qU€ mds pr oduce!

Certifica con tu empresa que eres el que mas produce y llévate el GRAN PREMIO RETO VELERO

4

Seminis

grow forward

El pimiento
california rojo
para temprano
que mds produce
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CENTRO IFAPA LA MOJONERA

Investigadores experimentan un sistema
pasivo de calefaccion en invernadero

El ensayo, en pimiento,
consiste en la utilizacién de
mangas llenas de agua
caliente que devuelven calor a
los cultivos durante la noche

M Fhalmeria

| Instituto de Investigacion

y Formacion Agraria y Pes-
quera (IFAPA) de la Consejeria
de Agricultura, Pesca y Desarro-
llo Rural, esta realizando en su
centro de La Mojonera un ensa-
yo experimental en invernaderos
tipo parral un sistema pasivo de
calefaccion, para evaluar el efec-
to sobre el clima y la producti-
vidad de un cultivo de pimiento
tipo California.

Para el ensayo de este sistema
se han instalado mangas flexi-
bles en el invernadero, llenas de
agua, que debido a la inercia tér-
mica de las mismas, son capaces
de absorber gran cantidad de
energia en forma de radiacion,
calentando el agua en su interior,
calor que es devuelto al inver-
nadero durante la noche.

Hasta el momento, y con cul-
tivo plenamente desarrollado,
los técnicos de la Unidad de Fi-
siologia y Tecnologia de Inver-
naderos del IFAPA han observa-
do incrementos en los valores
de temperatura ambiente que os-
cilan entre 0,5 y 2,2 grados cen-
tigrados sobre las temperaturas
minimas nocturnas. El incre-

mento de los valores de tempe-
ratura nocturna de estos sistemas
pasivos podria ser aun mayor
(de hasta 5 grados, segun la li-
teratura cientifica) en el caso de
que se usen con cultivos tras-
plantados durante la época fria
(ciclos tardios de otofio o tem-
pranos de primavera), ya que las
mangas no se encontrarian som-

FUNDACION TECNOVA Y CONSTRUCCIONES MECANICAS EMILIO GEA

breadas por las propias plantas
y podrian absorber aun mas
energia.

En el futuro, el Centro IFAPA
va a seguir abordando el estudio
y perfeccionamiento de esta téc-
nica, ya que cumple con los re-
quisitos que los agricultores de
Almeria suelen requerir a las in-
novaciones tecnologicas que in-

corporan a su sistema producti-
vo: economia, sencillez y efica-
cia.

INNOVACION TECNOLOGICA

Una de las grandes ventajas del
sistema productivo de inverna-
dero de Almeria, frente a com-
petidores del Norte de Europa,
es la escasa dependencia que

tienen los agricultores del uso
de combustibles fosiles. Debi-
do a la benignidad del clima,
los cultivos pueden sobrevivir
a la época invernal sin necesi-
dad de recurrir a la calefaccion.
Sin embargo, las temperaturas
que se producen en los inver-
naderos pasivos durante las no-
ches invernales son un factor
limitante de la produccion, ya
que se sitlan normalmente por
debajo del umbral de 10-12 °C,
considerado el limite térmico
inferior por debajo del cual se
produce una parada en el cre-
cimiento y en el desarrollo de
la planta, y se ralentiza el cre-
cimiento y maduracién de los
frutos. Todo esto se traduce en
pérdidas productivas y de cali-
dad, que en la medida de lo po-
sible, se deben intentar paliar
con técnicas pasivas que no im-
pliquen consumos de energia
fosil.

Los agricultores de Almeria
y otras zonas del Mediterraneo
ya usan en algunos cultivos va-
rias técnicas pasivas encamina-
das a mejorar las condiciones
térmicas e higrométricas noc-
turnas durante la época fria: cu-
biertas plasticas con propieda-
des térmicas, dobles techos fi-
jos, acolchados oscuros, entre
otras. Sin embargo, existen to-
davia otras técnicas pasivas
cuya difusion es escasa o nula,
y que consisten en incrementar
la capacidad de almacenamien-
to de energia durante el periodo
diurno, energia que luego es li-
berada al invernadero durante
el periodo nocturno. Una de es-
tas técnicas es la de las mangas
flexibles, con las que esta en-
sayando actualmente el IFAPA
en su centro de La Mojonera.

Desarrollan un sistema automatico de

envasado para pimiento, pepino y Galia

M Fhalmeria

La Fundacion TECNOVA ha
participado en un proyecto,
dirigido por la empresa Cons-
trucciones Mecanicas Emilio
Gea, que ha consistido en el
desarrollo de un sistema auto-
matico de envasado, mediante
el disefo de un dispositivo de
manipulado con visiéon por or-
denador para hortalizas alarga-

das, en especial pepinos, pi-
miento y melon, que junto a un
robot de envasado final, inte-
grado en la linea, y mediante el
disefio innovador de un sistema
de agarre, ha sido capaz de co-
ger los productos y envasarlos
automaticamente.

TRES PRODUCTOS
Segiin TECNOVA, se ha optado
por estos productos porque

comparten maquina calibradora
en casi la totalidad de las plan-
tas de manipulacién horticola
existentes, siendo distintas las
campafas de recoleccion, lo que
se prevé que facilite su poliva-
lencia. El proyecto cuenta con
la financiacion de la Consejeria
de Economia, Innovacion, Cien-
ciay Empleo de la Junta de An-
dalucia, cofinanciado por los
fondos FEDER.

ll Sistema automatico para el envasado de pimiento. /TEcnova
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HM CLAUSE IBERICA

Abraham y Deseo, calidad, uniformidad
y alta produccion en rojo y amarillo

M Isabel Fernandez

1 CLX PBRD117 F1* (Abra-

ham), en rojo, y Deseo, en
amarillo, son las novedades en pi-
miento California de HM Clause
para la proxima campaiia. El pri-
mero es una variedad para ciclo
temprano y, de hecho, segun co-
mento Javier Achén, técnico de Pro-
mocion y Desarrollo de la empresa,
“esta pensada para las zonas de Da-
lias y Berja”. El CLX PBRD117
F1* (Abraham) destaca por tener
una planta adaptada a las siembras
tempranas, con entrenudos medios
y buena cobertura foliar, ademas de
por su facilidad de cuaje con altas
temperaturas. Cuenta con una gran
falicidad para entrar en produccion
y con un alto rendimiento final, con
frutos bien formados y de calibre
medio G-G+. La ausencia de silve-
relinas lo convierte, ademas, en un

I Ambos son tipos California, el primero para un ciclo temprano, para las zonas de Dalias y Berja, y el

segundo para un ciclo medio, aunque con la misma plasticidad que Prometeo, la referencia en amarillo

I |
i PRREITT F1 GABAA

l Abraham destaca por su facilidad para entrar en produccion. /irc.

fruto con un color tanto en verde
COmo en rojo, muy atractivo.
Deseo es un California amarillo
para un ciclo medio, con trasplantes
desde el 10 de julio a finales de ese
mes. Esta variedad destaca por ha-
cer buenos cuajes con calor y por
seguir cuajando de forma escalo-

nada durante todo el ciclo. Deseo
es, ademas, una variedad “muy pro-
ductiva, de calibre G y con un color
amarillo limén muy atractivo”. Esta
nueva variedad camina por la senda
de Prometeo, el lider indiscutible
en amarillo y, de hecho, segliin
Omar Kaidi, delegado técnico co-

ll Deseo es una variedad muy productiva de calibre G constante. /1r.c.

mercial de HM Clause, cuenta con
“la misma plasticidad de Prome-
teo”, lo que permite al agricultor
trasplantar “en cualquier fecha”.
Todas las variedades de pimiento
de HM Clause se caracterizan por
“su gran calidad”, ademas de por
“‘contar con resistencias a L4 y spot-

ted, con una raiz fuerte y por ser
plantas muy lefiosas, que aguantan
bien la pudricién”. Asimismo, todas
tienen ausencia de silverelinas.

Junto al CLX PBRDI17 F1*
(Abraham) y Deseo, en HM Clause
siguen apostando por variedades ya
consolidadas; tal es el caso del Ca-
lifornia rojo Azahar, que se ha con-
vertido en la variedad lider en tem-
prano gracias a su “calibre, unifor-
midad, color, produccion y facilidad
de manejo”, segin recordd Achon.
También en rojo, Amavisca y Asun
son dos variedades para un ciclo
medio. El primero destaca por “su
facilidad de cuaje” y, el segundo,
por “la calidad de sus pimientos,
que son, practicamente, perfectos”.
En amarillo, la referencia sigue sien-
do Prometeo, si bien la empresa
cuenta también con Egeo, ya en su
segundo afio comercial. Esta es una
variedad para trasplantes de finales
de junio a primeros de julio y que
destaca por su fruto de un calibre G
constante.

HM Clause tiene en marcha hasta
finales de junio su campaiia de pro-
mocion de pimiento, en la que sor-
tea un Ford Kuga 2.0 TDCI entre
los agricultores.
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ENTREVISTA

DIEGO DiAZ Il PRODUCT MANAGER DE PIMIENTO DE SYNGENTA

“Syngenta lanza Kabuki y Miyabi, dos nuevas
variedades con resistencia a oidio para ciclos medios”

La primera esta indicada
para trasplantes del 10 al 20
de julio y, la segunda, mas
tardia, del 15 al 25 de julio,
por lo que se complementan

M Isabel Fernandez

a incorporacion de Kabuki y

Miyabi al catilogo de pimien-
to de Syngenta ha supuesto, como
afirma Diego Diaz, Product Ma-
nager de Pimiento de la multina-
cional, “un gran paso”, gracias,
entre otras cosas, a la resistencia
a oidio de ambas. Esta caracteris-
tica permite al agricultor reducir
el nimero de tratamientos y, con
ello, poder cumplir con las cada
vez mayores exigencias de los
mercados, ademas de hacer de Ka-
buki y Miyabi dos variedades “es-
pecialmente aptas para la agricul-
tura ecoldgica”. Junto a ello, su
gran uniformidad en calibres y sus
elevadas producciones medias
convierten a estos dos pimientos
en variedades mas que interesan-
tes para el agricultor y su coope-
rativa.
Pregunta.-Syngenta ha incorpo-
rado esta campaiia dos nuevas
variedades de pimiento Califor-
nia rojo con resistencia a oidio,
Kabuki y Miyabi. ;Qué aportan
ambas variedades, mas alla de
la resistencia a oidio, a lo que ya
tiene Syngenta en su catalogo?
Respuesta.- Para Syngenta, supo-
nen un gran paso en su renovacion
del catalogo. Se trata de dos va-
riedades, ambas posicionadas para
ciclos medios, que se complemen-
tan, puesto que Kabuki es medio-
temprana y Miyabi medio-tardia.
Evidentemente, el punto fuerte de
ambas variedades es el gran com-
portamiento de su resistencia ante
una alta presion de oidio, pero,
ademas, ambas presentan una gran
uniformidad en calibres y forma
en cuajes con frio y con calor y
muy buenas producciones medias.
Junto a esto, tienen resistencia in-
termedia a TSWV y alta resisten-
cia a Tm:0-3. Con todo ello, Ka-
buki y Miyabi no son sélo una
muy interesante opcion para agri-
cultores en ecoldgico, también lo

son para cualquier cooperativa que
busca alta uniformidad en calibre.
P.- ;Qué ventajas tiene para el
agricultor contar con variedades
resistentes, como en este caso, a
oidio?

R.- El hecho de contar con una re-
sistencia tan efectiva como la de
estas variedades aporta varias ven-
tajas al agricultor; por una parte,
el menor uso de productos para el
control del oidio, ya que con dos
tratamientos foliares es suficiente.
Pero, sobre todo, ambas varieda-
des aportan la tranquilidad al agri-
cultor que las cultive de que el oi-
dio serd un problema menor du-
rante la campafia, lo cual las hace
especialmente aptas para agricul-
tura ecolégica.

P.- En el caso concreto de Miya-
bi, ;como definiria la variedad?
R.- Miyabi es de una variedad
para plantaciones medias, espe-
cialmente recomendada para tras-
plantes del 15 al 25 de julio, tiene
una planta muy abierta, que no ne-
cesita destalles, con una alta ca-
pacidad de cuaje, calibres predo-
minantes G-GG y un gran com-
portamiento ante el rajado y el mi-
crocracking.

P.- ; Y Kabuki?

R.- Kabuki también es una varie-
dad para plantaciones medias,
aunque, en su caso, esta especial-
mente recomendada para trasplan-
tes del 10 al 20 de julio, es decir,
es mas temprana que Miyabi.

e e — A

l Tanto Kabuki como Miyabi tienen, ademas, un gran comportamiento frente a problemas de rajado y microcracking. /FHALMERIA

También tiene una planta muy
abierta, que no necesita destalles,
y una muy alta capacidad de cuaje
con calibre G predominante y una
alta uniformidad. Ademas, como
Miyabi, también tiene un gran
comportamiento ante problemas
de rajado y microcracking.

P.- Desde el punto de vista de los
mercados, ;qué cualidades tie-
nen tanto Kabuki como Miyabi
que permiten al agricultor cum-
plir con las exigencias de los
compradores?

R.- A nivel ‘estético’, como he
mencionado, la uniformidad en ca-
libres muy aptos para flow-pack,
con una bonita forma, las hace
muy aptas para las cooperativas,
pero, ademas, ante las cada vez
mas estrictas exigencias de la ‘food

chain’ en lo que respecta a los ni-
veles de residuos, el hecho de afia-
dir la resistencia a oidio supone un
valor también para los comprado-
res, lo que va a beneficiar al agri-
cultor a la hora de la venta del pro-
ducto a un buen precio.

P.- A principios de este aiio,
Syngenta organizo6 una serie de
jornadas de campo para mos-
trar ambas variedades a los agri-
cultores. ;Cuéles fueron sus pri-
meras impresiones?

R.- Las impresiones fueron buenas
desde el principio, pero, para ser
totalmente honestos, cuando las
variedades realmente marcaron la
diferencia e impactaron a los agri-
cultores y técnicos que las visitaron
fue a partir de enero, cuando se
empezaban a ver ataques severos

de oidio en otras variedades, mien-
tras Kabuki y Miyabi estaban en
perfecto estado ante estos.

P.- ;Qué expectativas tienen
puestas en ambos pimientos
para la préoxima campaiia?

R.- Las expectativas son muy bue-
nas, el interés y la demanda de las
mismas por parte de agricultores
y cooperativas son elevados, sobre
todo por lo que respecta a agricul-
tores y cooperativas con un alto
porcentaje en cultivo ecoldgico,
por lo que somos optimistas no
solo de cara a esta campaiia, tam-
bién en campaiias posteriores, don-
de iremos introduciendo nuevas
variedades con este nivel de resis-
tencia para todos los ciclos y co-
lores.

P.- ; El futuro del pimiento pasa
por la introduccion de varieda-
des con cada vez mas resisten-
cias?

R.- Por supuesto, ante las cada vez
mayores exigencias por parte de
los consumidores y supermercados
a nivel de residuos, cualquier re-
sistencia que pueda solventar pro-
blemas causados por plagas y en-
fermedades y que optimice el uso
de productos fitosanitarios sera
bienvenida y aportara valor. Pero
nunca debemos olvidar que ven-
demos pimientos y todas estas re-
sistencias solo aportaran valor si
van acompainadas de una variedad
que agronoémicamente sea alta-
mente competitiva.
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ARRANCA UNA NUEVA CAMPANA

Semillero Campoejido comienza a servir las primeras
plantas de pimiento para las zonas mas tempranas

M Isabel Fernandez

En el Semillero Campoejido
ya se han puesto manos a la
obra para trabajar en la préxima
campaia agricola, la 2016/2017
y, de hecho, segun comento su
presidente, Cristobal Martin, “ya
hemos sembrado en torno a 2 mi-
llones de semillas” y, es mas, “ya
estan saliendo las primeras plan-
tulas del semillero”. Estas prime-
ras plantas, como no, son las que
se destinan a las zonas de Dalias,
Berja y parte de Adra, las mas
tempranas de la provincia y que
este aflo, segun indic6 Martin, po-
dria irse incluso mas temprano
con la intencidn de tener pimiento
ya en agosto.

El presidente de Campoejido
afirmé que, en general, y segun
los datos con los que cuenta ahora
mismo, todo apunta a que la pro-
xima campafa crecera la super-
ficie de pimiento en la provincia
y, de hecho, “podria haber entre
300y 500 hectareas mas”. La cau-
sano es otra que los malos resul-
tados obtenidos en este ejercicio
por productos como berenjena,
calabacin o pepino y que han he-
cho que sean muchos los agricul-
tores que se decanten por la Ginica
hortaliza que, posiblemente, cie-
rre un buen afo.

Hoy por hoy, y segin comento
Martin, Semillero Campoejido
atiende a agricultores tanto socios
como no socios. Actualmente, la
cooperativa cuenta con 2.700 so-
cios, 1.700 de los cuales hace uso
del semillero, por lo que, en total,
Semillero Campoejido presta ser-

afirma su presidente, Cristobal Martin, todo apunta a que la superficie de esta hortaliza podria crecer de forma considerable

I La cooperativa de suministros espera incrementar el niimero de plantulas de este cultivo para la préxima campaia, ya que, segtin

Hl Sera en julio cuando el semillero esté a pleno rendimiento. /1.F.G.

vicio a mas de 2.000 agricultores
cada campaiia. El motivo no es
otro que “la planta de calidad que
les ofrecemos”, lo que le ha valido
a este semillero para “ganarnos la
confianza de los agricultores”.

En los tltimos tres afios, apro-
ximadamente, Semillero Campo-
ejido ha invertido en torno a un
millén de euros para la introduc-
cion de mejoras que sigan garan-
tizando la calidad de esas plantu-
las. A dia de hoy, cuentan con
36.000 metros cuadrados en los
que ponen la tltima tecnologia al
servicio del agricultor con el fin
de abastercerlo de una planta de
la mayor calidad posible.

Si bien es cierto que es justo
ahora cuando estan empezando
con la campafia, Martin comentd
que sera en el mes de julio cuando
“estaremos a tope”. Entonces, se-
ran unos 40 los empleados que tra-
bajen en el semillero.

PROYECTOS

Semillero Campoejido inaugurd
sus instalaciones del paraje Lote
Los Rodriguez, cerca de la carre-
tera de Almerimar, hace ahora
algo mas de tres afios y, segiin
confirmo su presidente, “ya se nos
han quedado pequenas”. Es mas,
“el afio pasado, ya anduvimos es-
casos de espacio”, por lo que “ya

s

ll Campoejido ha invertido en torno a 1 millén de euros en modernizar sus instalaciones. /i F. 6.

estamos buscando un nuevo terre-
no para construir unas nuevas ins-
talaciones”. El objetivo es abrir
este nuevo semillero en la zona
de Dalias-Berja y destinarlo a la
produccion en ecologico. “Ahora
mismo hemos habilitado un pe-
quefo espacio para el ecologico
en nuestro semillero”, explicod
Martin, quien afiadié que, atin asi,
“nuestra intencion es contar con
unas instalaciones en exclusiva
para estos cultivos”. El construir
estas instalaciones entre Dalias y
Berja tiene una explicacion y es
que alli es donde se concentra
buena parte de superficie ecolo-
gica del Poniente.

Campoejido cuenta actualmente
con 2.700 agricultores socios que
tienen a su disposicion no solo el
servicio de semillero, sino tam-
bién seis almacenes de suminis-
tros y otras tantas gasolineras re-
partidos por buena parte del Po-
niente. En este sentido, desde la
cooperativa trabajan, como afirmé
su presidente, para “prestar el me-
jor servicio posible a nuestros
agricultores”, un esfuerzo que esta
siendo reconocido, ya que, de me-
dia, “incorporamos unos 120 ¢
130 agricultores cada afio”. De ahi
que no cesen en su empefo por
seguir mejorando todos los servi-
cios que prestan.
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RIJK ZWAAN

Rijk Zwaan ofrece variedades especificas de
pimiento adaptadas al Campo de Nijar

Hl Gracias a las resistencias a oidio y nematodos, estas variedades facilitan el cultivo ecologico. /rHaLmEriA

La multinacional de semillas
pone a disposicion del
agricultor nijarefio un amplio
catalogo que cubre los doce
meses de produccién

M Elena Sanchez

radicionalmente, el Campo de

Nijar es una zona en la que los
cultivos de tomate y calabacin son
los predominantes debido, sobre
todo, a las condiciones climaticas
que se experimentan durante todo
el ano, mucho frio y excesivo ca-
lor. Sin embargo, desde hace unas
campaiias, la tendencia esta cam-
biando y se esta registrando un
mayor nimero de hectareas de su-
perficie de otras plantaciones
como las de pimiento, horticola
con la que se esta trabajando los
doce meses del afio tanto en con-
vencional como en ecologico. Por
este motivo, la multinacional de
semillas Rijk Zwaan lleva varios
afios trabajando en su catalogo de
pimiento, con el fin de ofrecer va-

riedades que también se adapten
al Campo de Nijar.

NIRVIN RZ (01DI10)

En este sentido, para trasplantes
de junio se aconseja Nirvin RZ,
un California rojo que destaca, so-
bre todo, por su alta tolerancia al

cracking y resistencia a nematodos
y a oidio, lo que permite al agricul-
tor un cierto ahorro en tratamientos
contra la ceniza. Igualmente, sus
frutos de color rojo intenso, gran
firmeza y calibre G hacen que sea
una variedad muy demandada por
el agricultor. Una de las principales

Hl Frutos muy uniformes, con cuatro cascos bien formados y color rojo intenso. /FHALMERIA

ventajas de Nirvin RZ es que es
una planta muy precoz, algo que
suele gustar mucho al productor,
ya que no tiene que esperar para
comenzar a recolectar pimiento.
Igualmente, esta variedad tiene un
buen cuaje tanto con bajas como
con altas temperaturas, por lo que
la planta no da problemas al res-
pecto. Segin comenta José Luis
Ruipérez, responsable de Pimiento
de Rijk Zwaan, “la planta de
Nirvin RZ es muy fuerte, muy
productiva y vigorosa, lo que per-
mite que puedas aguantar el fruto
en la plantacion un poco mas, ya
que éste se encuentra protegido
por la hoja”. En cuanto a las ca-
racteristicas del fruto, este pimien-
to California de Rijk Zwaan es
muy uniforme y aporta un color
rojo intenso que llama la atencion
en los diferentes mercados.

Por otro lado, para un ciclo tem-
prano-medio, la multinacional de
semillas ofrece a los productores
de la zona de Nijar la variedad
Canzion RZ, California rojo para
ciclos largos resistente a oidio e

ll Pimientos California que también destacan por su alta tolerancia al cracking. /FHALMERIA

indicado para siembras de la pri-
mera quincena de julio. Seglin ex-
plica José Luis Ruipérez, “el fruto
de Canzion RZ goza de una exce-
lente calidad en cuajes en pleno
invierno”; ademas, este pimiento
destaca también por no tener sil-
verelina. Entre las caracteristicas
de esta nueva variedad de Rijk
Zwaan, cabe destacar su planta ve-
getativa, de entrenudo medio y
desarrollo rapido, que ofrece frutos
muy uniformes, de viraje rapido
y excelente postcosecha. Ademas,
no sufren de cracking y la planta
tiene un final de produccién muy
bueno.

Estas variedades, Nirvin RZ y
Canzion RZ, gracias a que tienen
resistencias a oidio y nematodos
hacen mas viable el cultivo eco-
légico en Nijar, una zona en el que
el porcentaje de ecologico ya ron-
da el 50 por ciento de la produc-
cion total.

La tercera opcion en California
rojo para el Campo de Nijar es
Solfeo RZ, una variedad recomen-
dada para trasplantes de finales de
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julio con muy buena respuesta
frente al cracking, aspecto a tener
en cuenta por parte de los agricul-
tores de esta zona de produccion
almeriense.

Asimismo, Solfeo RZ se carac-
teriza por tener una planta vigoro-
sa, de entrenudo medio y adaptada
aciclos tardios. Una de las venta-
jas que tiene esta variedad es que
es muy precoz, por lo que el agri-
cultor puede contar con fruto poco
después del trasplante. En lo que
respecta al fruto de Solfeo RZ, éste
es homogéneo, muy cuadrado, con
ausencia de silverelina (plateado),
asi como resistente a oidio y ne-
matodos. Ademas, desde la casa
de semillas Rijk Zwaan resaltan
su alta capacidad de cuaje, desta-
cando la calidad de los cuajes ala
salida del invierno. Sin duda, tres
variedades que permiten al agri-
cultor apostar de forma segura por
un ciclo de invierno con planta-
ciones y frutos de calidad.

PRIMAVERA

Dentro del catalogo de primave-
ra de Rijk Zwaan, la multinacio-
nal de semillas hace especial

l Las variedades de primavera gozan de excelente calidad y formacion de fruto en los primeros cuajes. /FHALMERIA

mencion para el Campo de Nijar
a Clavesol RZ, un California
rojo indicado para trasplantes de
pleno invierno, con excelente ca-
lidad en cuajes de primavera.

Destaca por sus resistencias a
Tm: 0-3 y TSWYV, lo que facilita
el cultivo, también, en ecologico,
asi como por su planta abierta,
que desarrolla frutos en buena

disposicion y cuenta con un alto
vigor para el desarrollo de una
produccién continuada. Los fru-
tos de Clavesol RZ destacan por
que viran a rojo de manera uni-

forme, consiguiendo un calibre
G-GG, con piezas muy unifor-
mes y cuadradas durante todo el
ciclo y excelente postcosecha.
Ademas, la floracion continua de
la planta facilita la instalacion de
la fauna auxiliar.

De igual manera, la multina-
cional de semillas cuenta con otra
variedad muy recomendada para
la zona agricola de Nijar. Se trata
de Sorpasso RZ, California rojo
resistente a nematodos, indicado
para trasplantes de invierno y
produccion de primavera-verano.

Finalmente, también para pri-
mavera, pero dentro del segmen-
to de California amarillo, desta-
can Sinfony RZ y, como nove-
dad, Moonwalk RZ variedades
que aseguran una excelente cali-
dad y formacion de fruto en los
primeros cuajes de primavera, asi
como un llamativo color amarillo
limén.

Sin duda, un amplio catalogo
con diferentes alternativas de
siembra que se adaptan a las ne-
cesidades de cada agricultor, asi
como a las recientes exigencias
del mercado.
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COMERCIO EXTERIOR

Las exportaciones de pimiento almeriense fuera
de la UE crecieron un 27% hasta el mes de enero

Las cifras contindan siendo, en
cualquier caso, poco significativas,
si bien el producto de la provincia,
poco a poco, va abriendo su
hueco en este mercado

M Isabel Fernandez

| pimiento almeriense logrd

incrementar sus exportacio-
nes fuera de la Union Europea
(UE) de forma mas que conside-
rable durante los cinco primeros
meses de la actual campaiia hor-
tofruticola, 1a 2015/2016, es decir,
desde septiembre de 2015 a enero
de 2016. De este modo, y segliin
los datos hechos publicos por la
Consejeria de Agricultura, Pesca
y Desarrollo Rural sobre las ex-
portaciones andaluzas hasta enero,
las comercializadoras de la pro-
vincia enviaron fuera de la UE un
total de 8.985 toneladas, un 27%
mas que en el mismo periodo del
ano anterior, cuando las ventas a
este destino se situaron en 7.048
toneladas. Estas cifras, en cual-
quier caso, contintian siendo poco
significativas, aunque vienen a
poner de manifiesto que, poco a
poco, es mayor el hueco que Al-
meria se abre fuera de la frontera
que separa a los 28 del resto de
Europa.

Con respecto al valor de estas
ventas, las cifras difundidas por
la Administracion andaluza lo si-
tian en mas de 14,6 millones de
euros, un 40% mas que hace un
ano. En este sentido, si en los cin-
co primeros meses de la campafa
2014/2015 Almeria vendio el kilo
de pimiento fuera de la UE a 1,48
euros el kilo de media, hasta enero
pasado, ese precio por kilo se situd
nada mas y nada menos que en
1,63 euros. Las cifras no dejan lu-
gar a dudas, asimismo, de que el
pimiento exportado fuera de la UE
se paga mejor que el que se queda
en los 28; de hecho, y siempre se-
gun los datos con los que cuenta
la Consejeria, si el kilo de pimien-
to exportado fuera de la UE se
vendio a 1,63 euros, el comercia-
lizado en la UE lo hizo a 1,16 eu-
ros, casi 0,50 euros mas barato.

En cualquier caso, y pese a lo
positivo de las cifras de las expor-
taciones de pimiento de Almeria

i Solo entre septiembre de 2015 y enero de 2016, el pimiento acapar6 el 26% del total de las exportaciones de Almeria. /1. F. 6.

fuera de la UE, lo cierto es que los
28 contintan siendo, y también lo
fueron en los cinco primeros me-
ses de la campaiia, los grandes
consumidores de pimiento alme-
riense. En este sentido, las comer-
cializadoras de la provincia ex-
portaron mas de 278 millones de
kilos de este producto a los paises
comunitarios en el citado periodo,
un 10% mas que un afio antes,
cuando esa cifra se situ6 en algo

mas de 252 millones de kilos. El
valor de estas ventas al exterior
también crecid y lo hizo, incluso,
mas que su volumen; de este
modo, las empresas de la provin-
cia facturaron mas de 321 millo-
nes de euros por ese género, un
23% mas que un afio antes. De
media, cabe recordar que el kilo
de pimiento comercializado en la
UE se vendi6 a 1,16 euros, 0,12
euros mas que en el mismo peri-

odo del afio anterior, segun las ci-
fras de la Administracion andalu-
za.

Por meses, y como cabria esperar,
noviembre y diciembre de 2015
y enero de 2016 superaron a los
mismos meses del afio anterior.
Tanto es asi que, tal y como apun-
taron en el analisis realizado por
la Consejeria de Agricultura, Pes-

cay Desarrollo Rural, “la tenden-
cia mensual de las exportaciones
presenta un crecimiento acusado
hasta el mes de diciembre y una
caida en el mes de enero”. Este
aumento fue mas considerable aun
en las exportaciones realizadas
fuera de la UE y, de hecho, s6lo
entre diciembre de 2014 y diciem-
bre de 2015, la diferencia puede
ser de mas de un millon de kilos.
En cualquier caso, si el desplome
en enero de las ventas al exterior
de pimiento fue brusco en el caso
de las exportaciones a los 28, lo
fue aun mucho mas en el caso del
género destinado fuera de las fron-
teras comunitarias, llegando, in-
cluso, a quedar por debajo de las
cifras de enero de 2015.

Por tltimo, y segtn los datos
hechos publicos por la Adminis-
tracion andaluza, en los cinco pri-
meros meses de esta campaiia, el
pimiento se convirtid en la segun-
da hortaliza con mayor volumen
de exportacion, una vez mas, por
detras del tomate, representando
el 26% del total de las ventas al
exterior de las seis principales hor-
ticolas almerienses. Con todo ello,
no es de extrafiar que, hoy por
hoy, y a falta de datos definitivos,
el pimiento sea el unico producto
que podria ‘salvar’ la campafia.
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RIJK ZWAAN

Raymos RZ, una variedad tanto para ramo como
para suelto que garantiza buenos cuajes con calor

A todo ello, esta nueva variedad de Rijk Zwaan aporta una alta resistencia a Leveillula taurica (Lt), ademas de una resistencia
intermedia al virus de la cuchara, lo que la convierte en un tomate muy apreciado por los productores de ecolégico de Nijar

[l Isabel Fernandez

R:Z/mos RZ es una de las 1lti-
as incorporaciones de la
multinacional de semillas Rijk
Zwaan a su catalogo de variedades.
Sin perder el objetivo de satisfacer
atodos los eslabones de la cadena,
desde el agricultor al consumidor
final, Raymos RZ es una variedad
que, tanto en ramo como en suelto,
ofrece una gran calidad de fruto y,
lo que es mas importante atn, la
mantiene durante todo el ciclo de
cultivo. En este sentido, Manuel
Hernandez, especialista de cultivo
de tomate de Rijk Zwaan, afirma
que Raymos RZ destaca por “ha-
cer buenos cuajes con calor” vy,
ademas, por que sus frutos “no ra-
jan”. Junto a todo ello, esta nueva
variedad de Rijk Zwaan cuenta con
un fruto “de muy buen color, con
mucha firmeza y buen calibre”.
Asimismo, desde la multinacio-
nal destacan que Raymos RZ per-
tenece a una nueva generacion de
tomates con mayores resistencias
y, en su caso, cuenta con alta re-
sistencia a Leveillula taurica (Lt),
un tipo de oidio, y con resistencia

B Raymos RZ destaca, ademas, por su ausencia de rajado y la gran calidad de su piel. /rHALMERIA

JOSE MANUEL GARCIA, PJE. EL CAUTIVO - ATOCHARES

“Raymos RZ no ha rajado ni un solo tomate y, por ello,

estoy pensando trasplantar a principios de agosto”

intermedia al virus de la cuchara
(TLYCV).

Todas estas cualidades ya han
podido ser comprobadas en campo
por muchos agricultores, tanto en
cultivo convencional como en eco-
logico y, en todos los casos, segun
afirman los propios productores,
los resultados no han podido ser
mejores. Y es que, solo en el caso
de los agricultores de ecoldgico,
valoran mucho las resistencias con
las que cuenta esta nueva variedad
de Rijk Zwaan, ya que, en su caso,
son muy pocos los tratamientos
autorizados para sus cultivos. Con-
tar con variedades con resistencias
les permite sacar adelante planta-
ciones de gran calidad y con ga-
rantias.

Por otro lado, Raymos RZ, y se-
gln confirman también los pro-
ductores, es una variedad que per-
mite hacer tanto un ciclo largo
como corto de cultivo y, en ambos
casos, con muy buenos resultados.
Esta variedad, afirman los produc-
tores que ya la han plantado, llega
al final de su ciclo de cultivo con
frutos de gran calidad, lo que les
permite obtener una mayor renta-
bilidad cuando otras variedades
comienzan a decaer.

SERGIO GARCIA, PJE. EL ROLON - CAMPOHERMOSO

“Raymos RZ es un tomate

José Manuel Garcia ha
apostado esta campaiia
por Raymos RZ para un ciclo
corto de tomate y, una vez fi-
nalizado el cultivo, no duda
en afirmar que “este tomate
ha dado la talla”. En este sen-
tido, y teniendo en cuenta,
precisamente, su apuesta por
un ciclo corto, Garcia comen-
ta que “Raymos RZ fue una
variedad precoz a la hora de
entrar en produccion en com-
paracion con otras”. Tanto es
asi que, al final del ciclo, “he
recolectado 10 kilos por me-
tro”, pero no solo eso. “Cuan-
do arranqué para poner la
sandia, tuve que tirar un kilo
y pico mas de tomates”.

Este agricultor del Campo
de Nijar trasplant6 su cultivo
el pasado 15 de agosto; sin
embargo, una vez visto el
buen comportamiento de
Raymos RZ, que “no se raja
con calor”, esta pensando que,
para la proxima campafia,
“voy a adelantar el cultivo y
me piensoiral 5 6 6 de agos-
to”. Y es que “aqui no se ha
rajado ni un solo tomate, mien-
tras que otras variedades si se
han rajado”. Por ulltimo, valora
la calidad de Raymos RZ, que
“tiene un fruto con calibre,
dureza, que no se mancha,
con buen color”y, por si esto
fuese poco, “es una variedad
homogénea”.
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B José Manuel Garcia ha hecho un ciclo corto de tomate. /FHALMERIA

que cuaja bien tanto con
calor como con frio”

ergio Garcia es uno de los

muchos agricultores que,
en esta campafia, ha probado
Raymos RZ en su finca en el
Campo de Nijar. En su caso,
ha hecho un ciclo largo y, con
lo visto hasta ahora, estd mas
que convencido de que “voy
a llegar al final del ciclo con
todos los fiutos comerciales”.
Destaca este agricultor que
esta nueva variedad de Rijk
Zwaan “tiene una M gorda
que mantiene durante todo el
ciclo” y, ademas, “también

mantiene la calidad y esto, a
la hora de la venta, es bueno”.
Y es que Raymos RZ “tiene
buen color, mejor que otras
variedades, algo mas de cali-
bre, es muy consistente y no
seraja”. Recuerda Garcia que,
desde el inicio de su ciclo de
cultivo, “no he tenido proble-
mas de cuaje’y, pese que ésta
no ha sido una campana cli-
matoldgicamente dificil,
“creo que Raymos RZ es un
tomate que cuaja bien tanto
con calor como con frio”.




fhalmeria - Abril 2016

JOAQUIN MARTINEZ, PRODUCTOR DE ECOLOGICO EN EL 21

“Raymos RZ tiene resistencia a oidio y eso es
muy importante para hacer un cultivo ecolégico”

M Isabel Fernandez

Joaquin Martinez es un produc-
tor de ecoldgico que tiene su
finca en el paraje El Mazorque, en
la zona de E121. Segtin comenta,
ésta ha sido la primera campafia
en la que ha cultivado Raymos RZ
y, hoy por hoy, afirma que, en ge-
neral, “el cultivo se esta desarro-
llando muy bien”. En su caso, si
algo valora de esta variedad de to-
mate de Rijk Zwaan este agricul-
tor es que “tiene bastante resisten-
cia a oidio”, pero no solo eso. Gra-
cias a la resistencia también al vi-
rus de la cuchara de Raymos RZ,
“tampoco he tenido problemas”.
Y es que, tal y como apunta, en
ecoldgico, “tenemos muy pocas
armas para combatir plagas y en-
fermedades, luego necesitamos
variedades que sean resistentes”.

Junto a todo ello, este agricultor
valora, ademas, la calidad del fruto
de Raymos RZ, que “tiene un
buen color, bastante dureza, mu-
cho aguante y un sépalo que hace
que el ramo resalte, que tenga mu-
cha vista”. Ademas de todo ello,
afirma que el ramo de esta nueva
variedad de Rijk Zwaan “tiene una
raspa muy bonita, recta”, lo que

I Esta es la primera campaiia en la que este agricultor cultiva la nueva variedad de Rijk Zwaan y, ademas de sus resistencias,

destaca su gran calidad de fruto y la buena ventilacién de la planta, que también le evita problemas derivados de la humedad

b e )

le ha valido para que en su comer-
cializadora, en Biosabor, “estén
muy contentos con el género que
tengo”.

Joaquin Martinez pretende hacer
un ciclo muy largo de tomate para

Hl Este agricultor destaca, ademas, la alta productividad de esta variedad. /1. c.

la zona en la que tiene su finca. Si
todo va bien, su intencién es man-
tener la plantacion durante diez
meses, hasta principios del proxi-
mo mes de julio. En este sentido,
afirma que Raymos RZ tiene “una

planta bastante vigorosa, de entre-
nudos largos, que hacen que la
planta ventile muy bien”, algo que,
ademas, le evita problemas deri-
vados de la acumulacion de hu-
medad.

FRANCISCO JESUS MORILLAS, LA TORRENDANA - CAMPOHERMOSO

Por tltimo, este agricultor no
duda de que Raymos RZ es una
variedad més que adecuada para
“ponerla temprano”, ya que “tiene
buenos cuajes con calor y, ademas,
no raja”.

l Sergio Garcia prevé hacer un ciclo largo de tomate. /FHALMERIA

“Raymos RZ tiene el calibre que busca mi comercializadora,

ademas de un fruto con un color rojo intenso muy bonito”

rancisco Jestis Morillas
ha tenido esta campafia
una pequeia prueba de
Raymos RZ en su finca de
Campohermoso y, con lo
visto hasta la fecha, afirma
que, con esta variedad de
Rijk Zwaan, “todo son ven-
tajas”. En primer lugar, co-
menta que “se ha adaptado
muy bien a mi zona de cul-
tivo” y eso que, en su caso,
lo trasplant¢ algo tardio, en
concreto, el 2 de septiem-
bre. Sin embargo, “ha res-
pondido bien en todos los
aspectos”.
Desde el principio, reco-
noce que Raymos RZ ““cua-
ja muy bien”, una ventaja

que achaca al hecho de que
“Raymos RZ tiene una
planta fuerte, vigorosa, pero
no en exceso”. Junto a esto,
“hace un ramo muy bueno,
con frutos de un color rojo
intenso” y que, ademas,
cuentan con “bastante con-
sistencia”. Por si todo esto
fuese poco, este agricultor
destaca el buen calibre de
Raymos RZ, “el que buscan
en mi comercializadora”.

Por tltimo, no deja pasar
la oportunidad de alabar su
alta productividad, ya que,
en su caso, hasta principios
del mes de abril, “he reco-
lectado 14 ramos por
mata”.

l Fco. Jesus Morillas valora, ademas, la resistencia a ceniza. /FHALMERIA
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FRANCISCO GARCIA, NiJAR

“Con otras variedades tienes pérdidas por descuelgue
de frutos, pero eso no pasa con Raymos RZ”

Este agricultor lleva ya tres
campaias cultivando esta

variedad y reconoce que, a
medida que pasa el tiempo,

“valoro muchas cosas”

[l Isabel Ferniandez

Francisco Garcia es ya casi
un veterano en el cultivo de
Raymos RZ, una variedad que,
segun recuerda, lleva cultivando |
tres aflos, primero como nimero,
luego con una prueba algo mas
extensa y, finalmente, en esta
campaia, con 20.000 metros. En
todo este tiempo, ha tenido opor-
tunidad de observar con deteni-
miento el desarrollo de esta nueva
variedad de Rijk Zwaan y, preci-
samente por ello, afirma que “va-
loro muchas cosas”. Entre ellas,
y por citar s6lo algunos ejemplos,
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se refiere al rajado, “un tema fun-
damental, y Raymos RZ no raja”,

ademas de “a la caida de frutos,
porque con otras variedades tiene
muchas pérdidas por el descuel-
gue de frutos”, algo que, con esta
variedad, tampoco le ocurre.

En su caso, trasplant6 el pasado
20 de agosto y mantuvo el cultivo

hasta el 5 de marzo. Garcia co-
menta que, a diferencia de otros
ramos, “Raymos RZ tiene algo
mas de precocidad”, lo que le per-
mitié poder iniciar un poco antes
la recoleccion. En total, sefiala que
“he recolectado unos 10 kilos por

metro, una cifra bastante aceptable
para un ciclo corto en el Campo
de Nijar”, y detalla que, de media,
los ramilletes de Raymos RZ pe-
san entre 800 y 900 gramos.
Junto a la precocidad y a la
productividad de Raymos RZ,

Garcia llama la atencion sobre
la calidad del ramo y del fruto.
Del primero dice que, con res-
pecto al tema del raquis, “el
ramillete no se descuelga”,
mientras que su fruto es “de
un color rojo muy, muy inten-

ll Francisco Garcia llama la atencion, entre otras muchas cosas, sobre la homogeneidad del calibre de Raymos RZ durante todo el ciclo. /FHALMERIA

so, ademds de que no raja con
calor.” Por ultimo, este agricul-
tor valora las resistencias de
Raymos RZ. Y es que, en su
caso, “siempre apuesto por va-
riedades resistentes para evitar
problemas”.

FRANCISCOLINARES, ELEJIDO

“Raymos RZ dabastantes mas
ramos que otras variedades que
hay hoy dia en el mercado”

EXCELENTE. Ms alla de La Cafiada o
el Campo de Nijar, Raymos RZ se esta
mostrando como una variedad de tomate
rama que se adapta, practicamente, a cual-
quier zona de cultivo y, si no, que se lo
digan a Francisco Linares. Este agricultor
de El Ejido ha cultivado en esta campana
unos 12.000 metros de esta variedad y,
tras observar su comportamiento, no duda
de que “el afio que viene voy a seguir
apostando por é1”.

En su caso, Linares destaca de esta va-
riedad de Rijk Zwaan la vigorosidad de
su planta, algo que le ha permitido obtener
una buena produccion. “Raymos RZ da
bastantes mas ramos que otras variedades
del mercado”y, ademas, estos ramos son

bastante mas largos. “Estoy cogiendo
unos 14 frutos por ramo, algo que no es
fécil de ver en tomates de este tipo”.

Junto a su productividad, este agricultor
de El Ejido llama la atencion sobre las re-
sistencias de Raymos RZ, que le han per-
mitido no tener “ningtin problema con el
virus de la cuchara, ademas de que no he
tenido que tratar contra el oidio”. Todo
ello, al final, “ha beneficiado mi econo-
mia, ya que he podido ahorrar costes”.

Portiltimo, destaca la calidad de los fru-
tos de Raymos RZ, que “tienen buen color
y un excelente calibre”, que lo hacen
“muy comercial”. Asimismo, “tiene un
excelente cuaje tanto con frio como con
calor”.
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RIJK ZWAAN

Magallanes RZ, un tomate suelto de gran

precocidad y un calibre homogéneo

Este es un tomate para pleno
invierno y para hacer ciclos
largos que destaca, ademas
de por tener un fruto firme,
por su buena conservacion

M Isabel Fernandez

agallanes RZ es la nove-

dad de Rijk Zwaan en to-
mate suelto, de modo que la mul-
tinacional de semillas sigue in-
corporando variedades en todas
las tipologias y adaptadas, como
no, a todos los ciclos de cultivo.
En el caso concreto de este nue-
vo tomate suelto, Magallanes RZ
es una variedad que destaca, fun-
damentalmente, por su precoci-
dad y por ofrecer un calibre ho-
mogéneo durante todo el ciclo.
En este sentido, Manuel Hernan-
dez, especialista de cultivo de to-
mate de Rijk Zwaan, comenta
que esta nueva variedad “ofrece

tiene un calibre G durante todo
el ciclo de cultivo”, incluso en los
meses mas crudos del invierno.
Y es que, si por algo destaca este
tomate es por ser, precisamente,
“un tomate para pleno invierno y
para hacer ciclos largos”. De ahi
que cuente con una planta lo su-
ficientemente vigorosa para po-
der responder bien cuando baja
el mercurio.

Magallanes RZ es, ademads, una
variedad muy productiva y que
ofrece frutos de gran calidad.
Tanto es asi que estos tienen, ade-
mas del mencionado calibre uni-
forme, muy buena firmeza, con-
servacion y color.

Por otro lado, esta variedad de
tomate suelto de Rijk Zwaan ha
demostrado “no ser muy sensible
a enfermedades en invierno”, co-
menta el especialista de cultivo
de tomate de la multinacional de
semillas. En este sentido, explica
Hernandez que son muchos los
agricultores que ya la han proba-
do vy, lo que es mas importante
aun, han podido confirmar su
buen comportamiento frente a en-
fermedades como botrytis o mil-
diu, por citar s6lo algunos ejem-
plos. Junto a ello, Magallanes RZ
cuenta con resistencia intermedia

un tomate de calidad, que man-  WEl fruto de Magallanes RZ tiene muy buena firmeza, conservacion y color. /rHALMERIA al virus de la cuchara (TYLCV).

JUAN QUINTANA, CAMPOHERMOSO JAVIER CASTILLO, EL ALQUIAN

“Me quedo con Magallanes RZ por su “Al final del ciclo, cuando se buscaun
buen comportamiento frente a mildiu poco méas de calibre, Magallanes RZ lo
y botrytis y subuena coloraciéon” tiene, mientras otras variedades no”

ENCICLO CORTO. Juan Quintana
ha cultivado por primera vez en esta
campaia Magallanes RZ y, desde el
inicio del cultivo, encontro en esta
variedad cualidades que no habia vis-
to en ninguna otra. En primer lugar,
destaca la precocidad de este tomate
suelto y, de hecho, afirma que, en re-
lacion a otras variedades trasplantadas
el mismo dia y en la misma finca, “ha
tenido un adelanto de diez dias”. Esto
le permito a este agricultor ‘estirar’
un poco mas el ciclo y conseguir “un
mayor rendimiento que con otras va-

riedades”. Junto a esto, Juan Quintana f§

destaca el buen cuaje de Magallanes RZ,
“su buen calibre y color”, ademas de

YENCICLOLARGO. Javicr Cas-

tillo ha cultivado esta campafia unos 7 . .
9.000 metros de Magallanes RZ en =
su finca de El Alquian. En su caso,
trasplanto el pasado 22 de agosto y =

su objetivo es mantener el cultivo

hasta mediados de junio. Y es que, = =

tras tener un ensayo la campafia pa-
sada, ha podido comprobar que,
“cuando llegan los meses de abril o
mayo, que se quiere un poco mas
calibre, este tomate lo tiene, pero §
otros no”; de ahi que confie en man-

tener una mayor rentabilidad en esa !

recta final del ejercicio. Junto a esto
que “me ofrece Magallanes RZ”
pero que “no veo en otros tomates”,

que es “una variedad bastante homo-
génea”. Pero, preguntado por lo que

Castillo también valora el calibre G alta de su fruto, “que lo mantiene hasta
el final del ciclo”, ademas de que “tolera mucho la botrytis”. Por si todo

mas le ha gustado de este tomate, este agricultor de Campohermoso lo tiene esto fuese poco, este agricultor llama la atencion sobre la calidad del fruto
claro: “Prefiero Magallanes RZ porque se ha comportado muy bien ante de Magallanes RZ, “que es un tomate duro, su piel tiene muy buen brillo y
botrytis y mildiu y, ademas, su maduracion y coloracion han sido muy bue- vira muy parejo”, ademas de sobre su tolerancia al virus de la cuchara, que
nas”. “te evita problemas”.
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RIJK ZWAAN

Ramywin RZ, el ramo para invierno con una gran
calidad de piel, conservacion y uniformidad

La variedad cuenta con
resistencia a oidio y a virus
de la cuchara, ademas de
ofrecer frutos achatados y
con un color rojo intenso

M Isabel Fernandez

amywin RZ es, junto con
aymos RZ, la novedad en
tomate ramo de Rijk Zwaan para
la préxima campaiia, si bien ya
han sido muchos los productores
que han tenido la oportunidad de
probarlo en campo y, como no,
valorar sus resultados. Sobre este
tomate ramo comenta Manuel
Hernandez, especialista de este
cultivo de la multinacional de
semillas, que “es un tomate ramo
para invierno” y, de hecho, tiene
“una planta adaptada a estas fe-
chas”.

Ramywin RZ es una variedad
recomendada para trasplantes de
finales de agosto y septiembre y
que ha demostrado un buen
comportamiento tanto en culti-
vos en la zona de Poniente como

l Ramywin RZ tiene una planta perfectamente adaptada al frio. /rHALMERIA

del Campo de Nijar, la comarca
mas tomatera de la provincia. En
este sentido, apunta Herndndez
que es una variedad que destaca
“por su buen cuaje” pero, sobre
todo, “por ofrecer frutos de mu-
cha calidad y un calibre homo-
géneo M-G durante todo el ciclo
de cultivo”. A esta homogenei-
dad en calidad y calibre, el es-
pecialista de tomate de Rijk
Zwaan afiade su calidad de piel,

su color rojo intenso y su buena
conservacion.

Al igual que Raymos RZ,
Ramywin RZ también cuenta
con una alta resistencia a Levei-
[lula taurica (Lt), un tipo de oido,
y resistencia intermedia al virus
de la cuchara (TYLCV). De este
modo, con Raymos RZ y con
Ramywin RZ, Rijk Zwaan apor-
ta un “valor afiadido” a su cata-
logo de variedades, incorporan-

RESISTENCIAS. Juan Car-
los Garcia lleva ya tres afos
cultivando esta variedad de
Rijk Zwaan y, hoy por hoy,
afirma que “la voy a seguir

gun tomate que sea mejor que
éste”. Entre las muchas cuali-

destaca que “mejora la calidad
de fruto en relacion a otras va-

buen color y firmeza”, pero no

s6lo eso. “Ramywin RZ llega
al final del cultivo con mucha

este ano.

cultivando porque no hay nin- |

dades de Ramywin RZ, Garcia §

riedades”, ya que “cuenta con |

JUAN CARLOS GARCIA, LA CANADA

“Ramywin RZ es una variedad muy
uniforme y eso hace que se venda
siempre alos primeros cortes”

calidad de fruto”, de ahi que afirme que, “a la hora de la venta, se vende a
los primeros cortes”. Junto a esa calidad, Garcia destaca las resistencias con
las que cuenta la variedad, que le han permitido, en su caso, “no tener pro-
blemas” con el virus de la cuchara a pesar de la alta incidencia de plagas de

ll Esta variedad mantiene un calibre homogéneo M-G todo el ciclo. /rHALMERIA

cias”. Estas ultimas, grandes ga-
rantias para los agricultores de
tomate.

do referencias que “cuentan con
muy buena calidad, sabor y color
y que, ademas, tienen resisten-

JUANSANCHEZ, STA.M*DEL AGUILA-ELEJIDO

“Launiformidad del fruto de RamywinRZ,
sus ramos y su colorrojointenso estan
gustando mucho enMercabarna”™

MERCADOS. Para Juan Sanchez,
agricultor del nucleo ejidense de

Santa Maria del Aguila, ésta ha sido }

la segunda campana en la que ha
cultivado Ramywin RZ y lo cierto

es que “cada vez me gustamas”. En

su caso, lo que mas valora de esta |
variedad es “su fruto, que es muy

uniforme, al igual que los ramos,
ademas de su color rojo intensto,
que estan gustando mucho en Mer-
cabarna, que es donde yo comercia-
lizo”. A todo ello, afiade que esta
variedad “se ha adaptado muy bien
a mi invernadero” y, por si fuese
poco, “cuaja muy bien tanto en épo-
cas de calor como en pleno invier-
no”. Por tltimo, este agricultor lla-
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ma la atencion sobre la alta productividad de Ramywin RZ y comenta que “al-
canzaré los 13 6 14 kilos por metro™.
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Tomates RZ

ANTONIO CONTRERAS, LA CANADA

‘Ramywin RZ no se viene abajo, es mas, con frio,
la planta tiene buen porte y el fruto mas calidad”

| | Isabel Fernandez

ntonio Contreras lleva ya

dos aflos cultivando
Ramywin RZ y ha tenido la opor-
tunidad de ver el comportamiento
de esta variedad de Rijk Zwaan
tanto con frio como con tempe-
raturas algo mas altas, debido a
lo atipico de este invierno. Com-
parando ambas campaiias, Con-
treras afirma sin lugar a dudas que
“estd mas que demostrado que
Ramywin RZ es una variedad
preparada par el frio”. Y es que,
“si este afio ha ido bien, el pasado,
con frio, se comportd mejor”. En
esta linea, comenta que, con bajas
temperaturas, “Ramywin RZ no
se viene abajo, es mas, con el frio,
la planta tiene buen porte, mien-
tras que el fruto tiene mas calidad,
mayor consistencia y un mejor
color”.

I Después de dos campaiias cultivando esta variedad de Rijk Zwaan, este agricultor de La Cafiada no tiene la menor duda de que

Ramywin RZ es un tomate para el pleno invierno y, de hecho, con bajas temperaturas, también mejoran “su consistencia y el color”

l Ramywin RZ es un tomate que, ademas, no se blandea. /irc.

En lo que respecta a esta cam-
pafia, Antonio Contreras también
estd mas que satisfecho con los

resultados obtenidos. En su caso,
trasplant6 el 20 de agosto y, desde
el principio, “Ramywin RZ ha he-

cho muy buenos cuajes’; es mas,
ni siquiera lo atipico del clima de
este afio ha perjudicado la evolu-

cion del cultivo que, al final, “se
ha comportado bien”.

De entre las muchas bondades
de este tomate ramo de Rijk
Zwaan, este agricultor destaca,
por otro lado, que Ramywin RZ
“tiene un ramo de muy buena ca-
lidad”, mientras que “el fruto, por
su parte, tiene buena consistencia,
dureza y no tiene problemas de
blandeo”. El calibre, asimismo,
es “muy comercial durante todo
el ciclo de cultivo”.

Por ultimo, Antonio Contreras
se refire a las resistencias a oidio
y al virus de la cuchara de esta
nueva variedad de Rijk Zwaan y
afirma que, gracias a ellas, “no he
tenido ningun problema”. De ahi
que esté convencido de que segui-
ra cultivando Ramywin RZ.

RUK ZWAAN

Rijk Zwaan Ibérica | Paraje El Mami Cira. Viator s/n | 04120 La Cafiada [Almeria) | T 95062 61 %0

=iy
L

1

“&
--"'" _ N
| § [N
p . :

F 95062 60 25 | www rijkowaanes

| Sy

N

/

h
-




fhalmeria - Abril 2016

RIJK ZWAAN

Especialidades con resistencias
sin renunciar al color y el sabor

Con estas premisas trabajan ya
en la multinacional de semillas.
El objetivo es poner al alcance
del agricultor variedades con

garantias en todos los tipos

[ | lsabel Fernandez

ijk Zwaan continta trabajan-

do, por otro lado, en el des-
arrollo y mejora de nuevas varie-
dades de especialidades que, al
igual que en el resto de tipologias,
atnen un buen color y sabor con
una planta lo suficientemente ris-
tica'y con resistencias. El primer
resultado de este trabajo de in-
vestigacion ha sido Nancy RZ,
un cherry redondo que, segun ex-
plica Manuel Hernandez, espe-
cialista de cultivo de tomate de
Rijk Zwaan, “manteniendo pro-
duccion y resistencias, tiene buen
sabor”.

EL COMPLEMENTO IDEAL

Nancy RZ es una variedad de
cherry suelto que tiene una planta
vigorosa y abierta. Sus frutos
cuentan con una larga vida comer-
cial y, ademas, tienen un calibre
homogéneo durante todo el ciclo.
Pero si por algo destaca
Nancy RZ es por tener un muy
buen nivel de azucar, con entre
7,5y 8,5 grados Brix. Por ultimo,
y segun afirman desde la multi-
nacional, este cherry suelto es un
tomate sin tendencia al rajado.

Mas alla de Nancy RZ, otras de
las Gltimas incorporaciones de
Rijk Zwaan a su catalogo de es-
pecialidades sin perder de vista
esa combinacion de sabor, color
y resistencias es Pirandello RZ,
un cherry ramo que destaca por
ser una variedad productiva, com-
pacta y precoz. Con respecto a
sus ramos, éstos son largos, con
frutos lisos y redondos que, ade-
mas, cuentan con muy buen color

y sabor. Junto a todo ello, esta va-
rieda de cherry ramo de Rijk
Zwaan cuenta con resistencia in-
termedia al virus de la cuchara
(TYLCV).

Por ultimo, desde la multina-
cional de semillas quieren apro-
vechar la oportunidad para dar a
conocer el 74-123 RZ, un nuevo
tomate cherry suelto que ofrece
una buena produccion para ciclos
largos.

El desarrollo y lanzamiento al
mercado de todas estas varieda-
des ponen de manifiesto el duro
trabajo que realizan desde Rijk
Zwaan para ofrecer a los agricul-
tores de la provincia alternativas
de cultivo que respondan a sus
necesidades y que, a su vez, tenga
cabida en los distintos mercados
de destino. Y es que el objetivo
sigue siendo satisfacer las deman-
das de todos los eslabones de la
cadena.

Hll Pirandello RZ y el 74-123 RZ son dos cherry, uno en ramo y otro suelto. /FHALMERIA

Kaiser RZ y Emperador RZ, portainjertos adaptados
a las necesidades de cualquier variedad de tomate

El primero aporta equilibrio
a la planta y es mas regular
en todo el ciclo, mientras
que Emperador RZ otorga
mayor fuerza al cultivo

HLF.G

I < aiser RZ y Emperador RZ no
on, ni mucho menos, nove-

dades de la multinacional de se-
millas, sin embargo, desde Rijk
Zwaan quieren volver a incidir en
las bondades de ambos portain-
jertos y en todas las ventajas que
aportan a las distintas variedades
de tomate para las que estan reco-
mendados.

En el caso de Kaiser RZ, se ca-
racteriza por su productividad y
por aportar equilibrio a la planta,
ya que es un ‘porta’ muy regular
durante todo el ciclo. Precisamen-
te por ello, Kaiser RZ combina
muy bien con variedades muy vi-

sl N

l Kaiser RZ esta indicado para variedades vigorosas. /rHALmeriA [l Emperador RZ combina con muchas variedades. /FHALMERIA

gorosas y esta especialmente in-
dicado para hacer ciclos muy lar-
g0s, ya que aporta a la variedad
la fuerza suficiente para ‘arafiar’

un par de semanas mas al final del
ciclo, lo que se traduce en una ma-
yor produccion en comparacion
con otros portainjertos. Asimismo,

Kaiser RZ aporta alta resistencia
a ToMV:0-2/ Fol:0-,1/ For/ Pl/
Va:0/ Vd:0, asi como resistencia
intermedia a Ma/Mi/M;.

Por ultimo, Emperador RZ,
uno de los portainjertos mas con-
solidados del mercado, destaca
porserun poco mas vegetativo
que Kaiser RZ, pero siempre
manteniendo una planta equili-
brada. Emperador RZ combina
con muchas variedades, pero so-
bre todo con aquéllas que nece-
sitan un aporte de vigor extra.
Asimismo, contribuye a obtener
calibres mayores y, lo que es mas
importante ain, a mantenerlos
durante todo el ciclo. Emperador RZ
es un portainjertos que aporta a
la variedad la fuerza necesaria
para aumentar su produccion en
los meses mas frios, pero no sélo
eso. Contribuye a mantener una
planta sana en las condiciones
mas extremas.

Por ultimo, Emperador RZ cuen-
ta con un buen nivel de resistencia
anematodos, asi como también tie-
ne alta resistencia a ToMV:0-
2/Fol.0,1/For/P1/Va:0/Vd:0.
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DECIMOTERCERA EDICION

Expolevante congrega a mas de un centenar de
empresas de los distintos sectores de la agricultura

La feria, que abre sus puertas
hasta el dia 29 de abril, se ha
consolidado como todo un
referente en la Comarca de
Nijar, e incluso, en otras zonas

M Isabel Fernandez

a décimo tercera edicion de

Expolevante esta llamada a
ser un nuevo ¢éxito. Tanto es asi
que, ya el pasado mes de febrero,
durante la presentacion oficial del
evento, la alcaldesa de Nijar, Es-
peranza Pérez, confirmé que, para
entonces, ya se habia colgado el
cartel de ‘no hay billetes’. La ex-
pectacion generada por la cita ni-
jarefia era tal que, incluso, “tene-
mos veinte empresas en lista de
espera”, afirmaba Pérez. Y no es
para menos. Expolevante ha lo-
grado consolidarse como un gran
punto de encuentro para toda la
agricultura de la provincia, ya no
s6lo de la Comarca de Nijar, y, de
hecho, en esta nueva edicion, son
mas de un centenar las empresas
que ocuparan, en total, unos 200
stands en un espacio expositor, el
Palacio de Exposiciones y Con-
gresos de Campohermoso, que ha
destinado unos 2.000 metros cua-
drados a la exposicion.

Segun los datos facilitados por
el Consistorio de Nijar, la cita
cuenta con la participacion de 14
comercializadoras de frutas y hor-
talizas, cuatro empresas de control
bioldgico de plagas, siete semille-
ros, una bodega, 17 empresas de
suministros, ocho de construccion
de invernaderos y, como no, 17
empresas de semillas, entre otras
compaiias. Y es que nadie quiere
perderse una nueva edicion de un
evento que, como ya viene siendo
habitual, coincide con la recta final
de la campafia agricolay, con ella,
el inicio de un periodo mas que
importante de toda de decisiones
para muchos agricultores. De ahi
que todo el mundo quiera estar
para mostrar sus novedades en se-
millas, en polinizacion o en cual-
quier otro servicio de los muchos
que necesita la agricultura de Al-
meria.

Esta Expolevante incluye, ade-
mas, alguna novedad, aunque sin
perder ni un apice de su esencia,

B El evento es ya un punto de encuentro ineludible para todos los agentes del sector hortofruticola. /1. r. .

que no es otra que “apoyar nuestra
agricultura”, como insistié en su
dia la alcaldesa de Nijar. De este
modo, y si bien se volvera a cele-
brar de forma paralela a Nijar
Caza, en esta ocasion, ambos
eventos contaran con dos espacios
bien diferenciados. Asi, en la zona
exterior del Palacio de Congresos
se ha habilitado una carpa de 500
metros cuadrados para Nijar Caza,

mientras que los expositores de
Expolevante contaran con los
mencionados 2.000 metros en el
interior del Palacio.

Junto a ello, otra de las nove-
dades este afio es la firme apuesta
de la organizacién por un nuevo
disefio, dando a los expositores
una mayor libertad a la hora de
decorar sus espacios. Del mismo
modo, se ha pretendido dotar de

una mayor amplitud todo el es-
pacio de exposicion.

Entre las novedades, y por citar
tan s6lo una mas, este afio, por
primera vez, Expolevante contara
con un punto de recogida de pro-
ducto para que las empresas ex-
positoras que asi lo deseen pue-
dan depositar el género sobrante
durante la cita y destinarlo a aso-
ciaciones benéficas. La instala-

cion de este punto, tal y como re-
conocid Esperanza Pérez, fue
idea de las propias empresas par-
ticipantes en la feria.

Con todos estos ingredientes,
la Comarca de Nijar y la provin-
cia en general participan hasta el
29 de abril en el que es el mayor
encuentro del sector agricola en
Almeria y lo hacen en una zona,
el Campo de Nijar, con un enor-
me potencial agricola, ya no sélo
desde el punto de vista del cultivo
tradicional, sino también de la
agricultura ecologica. De hecho,
la zona cuenta con la mayor con-
centracion de superficie ecologi-
ca en invernadero de la provincia
almeriense, con mas de 1.200
hectareas.

De este modo, durante tres
dias, el centro neuralgico de la
agricultura de Almeria se insta-
lara en el Palacio de Exposicio-
nes y Congresos de Campoher-
moso. Alli, todos los visitantes
no s6lo podran conocer de pri-
mera mano las Gltimas innova-
ciones aplicadas a este sector pro-
ductivo, sino que, ademas, po-
dran participar en un amplio pro-
grama de jornadas técnicas dise-
fado para la cita.
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STANDS 155, 156,159 Y 160

Zeraim Ibérica, tomates con color, sabor y
conservacion ideales para un ciclo largo

M Fhalmeria

Desde Zeraim muestran su sa-
tisfaccion por participar en
una nueva edicion de Expolevante,
ya que, seglin afirman, “esta feria
se ha convertido en una referencia
para la toda la provincia y para
otras zonas productoras de horta-
lizas”. Este aflo, Zeraim sigue
apostando por la calidad y la pro-
duccién como elementos indis-
pensables para que sus variedades
den respuesta a las necesidades de
los productores y asi lo mostraran
en la feria. “Nuestros objetivos es-
tratégicos tendran escaparate en
esta feria”, afirman y afladen que
“presentaremos variedades de to-
mate que aportan calidad en cuan-
to a color, sabor y conservacion,
con porte de planta capaz de ga-
rantizar la continuidad de los ca-
libres a lo largo del ciclo produc-
tivo y con las resistencias a enfer-
medades necesarias en nuestras
zonas de produccion”.

En particular, quien se acerque
al stand de Zeraim durante esta
edicion de Expolevante tendra la
oportunidad de ver junto a su equi-
po novedades que no le dejaran
indiferente como Guanche, varie-

EN UNA JORNADA PROFESIONAL

-
<«
-

H Caniles, la referencia en pera por su alta produccién comercial.

dad de tomate rama que se esta
convirtiendo en referencia en su
segmento por su alta calidad de
fruta y produccion.

Asimismo, en el espacio expo-
sitor de la empresa también habra
lugar para variedades como Ka-

relya, nuevo lanzamiento en el seg-
mento de cherry redondo suelto.
Karelya presenta unos frutos de ta-
mafio entre 25 y 30 milimetros de
diametro con un color muy atrac-
tivo durante su maduracion, que
finaliza en un rojo intenso y bri-

l Karelya, un cherry redondo suelto de gran sabor. /FHALMERIA

llante y que, segtin afirman desde
Zeraim, “va a revolucionar el mun-
do del cherry por su excelente sa-
bor”. Karelya va a conseguir el re-
conocimiento del mercado, ya que
no va a defraudar al consumidor
final.

Caniles, por su parte, sigue siendo
la referencia en el tomate pera por
su forma atractiva acorazonada, su
alta produccion comercial y por su
firmeza, conservacion y sabor. Los
mercados europeos como el de Rei-
no Unido, Alemania, Francia o los
Paises Escandinavos estan recono-
ciendo la alta calidad de Caniles y
todas las posibilidades que este tipo
de fruto les confiere a la hora del
consumo.

De igual modo, este afio Zeraim
ha lanzado Corintia, un cherry re-
dondo muy bien adaptado al Campo
de Nijar. La versatilidad de la gené-
tica de Corintia le confiere un exce-
lente comportamiento frente a con-
diciones extremas tanto de calor
como de frio, pudiéndose cultivar
tanto para plantaciones tempranas
como para las mas tardias, disefiadas
para ciclo largo (en general, se re-
comienda injertar para ciclos lar-
£05).

Este afo, desde Zeraim estan dan-
do a conocer, por otro lado, el tomate
Ganges (213333), variedad para re-
coleccion en rama y trasplantes de
agosto. Ganges presenta un tamafo
ideal, entre M alta y G, con un ex-
celente color y brillo y buena con-
servacion. Ademas del calibre, su
punto fuerte es la produccion para
ciclos tempranos tipicos de la zona.

Por tltimo, desde la multinacional
de semillas animan a todo el mundo
a visitar su stand en Expolevante,
ubicado en el espacio 155, 156, 159
y 160, dentro del pabellon cubierto
de la feria.

Analizan la posicion de Almeria frente a sus
competidores en el mercado de pimiento

[l José Antonio Gutiérrez

Zeraim Ibérica organizo6 el pa-
sado 20 de abril en Almerimar
una jornada técnica informativa
sobre pimiento bajo el titulo ‘Un
mundo de oportunidades’, a la que
asistieron 140 profesionales, prin-
cipalmente técnicos de la provin-
cia, y en la que se hizo una radio-
grafia de los mercados productores
a nivel mundial. Los ponentes
mostraron una serie de estudios so-
bre la evolucion del cultivo de pi-
miento y su rentabilidad en cuatro
zonas clave en todo el mundo: Es-
paia, norte de Europa (Holanda),
Israel y centro-sur de América

B Zeraim cuenta, actualmente, con un 30% del mercado de pimiento. /FHALMERIA

(México). Gracias a ello, los asis-
tentes pudieron conocer de primera
mano unos datos que les permiti-
ron saber como esta evolucionando

en los citados paises el cultivo de
pimiento.

Entre los resultados mas llama-
tivos se encuentran, por ¢jemplo,

los 28-32 kilos de produccion por
metro cuadrado de explotacion en
Holanda, con una facturacion bruta
de 37 euros por metro, frente a los
8-9 kilos de Espana y sus 6-8 euros
de rendimiento por metro. O bien
los 180 agricultores holandeses
frente a los miles de productores de
pimiento espafioles.

En México se vive, actualmente,
un ‘boom’ de los pimientos mini
cdnicos y un repunte del California.
En el pais azteca, el control integra-
do de plagas crece, aunque aun esta
en niveles bajos, entre el 20-25%;
lejos de zonas como Almeria, con
un 100% de control biologico. En
la provincia, de hecho, sigue cre-

ciendo su perfil exportador, ya que
los envios de California a Alemania
se han elevadoun 14% yun 11%a
Holanda, segun las estadisticas.

Un asunto que siempre ha inte-
resado a técnicos y agricultores ha
sido el relacionado con los costes
de produccion. En una comparativa
realizada con todos los datos apor-
tados por los ponentes, se puso de
manifiesto que, en Almeria, el coste
medio es de 4,50 euros, en Israel
asciende hasta los 7, en México
son 20 euros en los invernaderos
que emplean alta tecnologia y 6,50
euros en los pasivos, mientras que
en Holanda los costes son los mas
elevados, 35 euros por metro cua-
drado. En lo referente a mano de
obra, Almeria emplea una media
de 1,2 personas por hectarea, al
igual que Murcia e Israel; en Mé-
xico son entre 2 y 4 trabajadores y
6 en las fincas mas tecnificadas,
mientras que en Holanda son 4,5
personas.
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ISI SEMENTI

Melange F1 y Giorgo V F1, dos cherry pera de
sabor inconfundible y frutos muy aromaticos

La casa de semillas también
presenta dos nuevos calabacines,
ISI 76139 e ISI 76201, que
destacan por sus frutos de color
verde oscuro y buena conservacion

Cuando una casa de semillas
pone en marcha nuevas va-
riedades horticolas, los primeros
en conocer las bondades de las
mismas son tanto agricultores
como mercados en general. En
esta ocasion, estos segmentos del
sector hortofruticola han tenido
la oportunidad de probar las nue-
vas variedades de ISI Sementi de
tomate cherry atigrado, Melange
F1,y cherry pera, Giorgo V F1,
asi como los calabacines del nue-
vo programa de genética.

En lo que respecta a los toma-
tes, Melange F1 es un cherry oval
de color atigrado oscuro, quedan-
do los frutos de color marrén os-
curo rojizo con pequeias lineas

verdosas a la maduracion, con su
pulpa interior de color rojo gra-
nate intenso con un peso de 18-
20 gramos. Esta variedad destaca
porque forma ramos compactos
y en forma de ‘espina de pescado’
con raquis grueso de color verde
intenso, tendiendo muchas veces
a formarlos dobles. Asimismo, se
trata de una planta fuerte y vigo-
rosa con entrenudos muy cortos,
por lo que ha sido muy apreciado
por su excelente produccion du-
rante todo el cultivo, ya que esta
muy bien adaptado a cultivos de
ciclo largo aguantando de forma
muy regular la produccioén y ta-
maflo del fruto durante todo el
cultivo.

Para los productores y comer-
ciantes destacan el gran sabor de
Melange F1, ya que posee una ex-
celente combinacion entre azlicar
y acidez, que le da un sabor muy
dulce y agradable. Otro aspecto
que ha causado mucha impresion
en el mercado ha sido su pulpa
muy carnosa y crujiente, desta-

Hl Los productores y comerciantes destacan Melange F1 por su excelente sabor dulce y agradable. /rHaimeria
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ISI SEMENTI

BISI 76139 F1 es una planta muy precoz con frutos de color verde oscuro.

candose de otras variedades de la
misma tipologia en que la piel del
fruto no es dura ni molesta al co-
mer. Igualmente, Melange F1 es
una variedad resistente a (HR)
ToMV:0-2/Va:0/Vd:0/Fol:0,1
(IR) Ma/Mi/M;.

También dentro del catalogo de
tomate, ISI Sementi destaca Gior-
go V F1, cherry pera de planta
fuerte y vigorosa, muy adecuada
para cultivos de ciclo largo pu-
diéndose recolectar tanto en suel-
to como en ramo, con entrenudos
cortos, formando ramos con el ra-
quis grueso y frutos muy regula-
res durante todo el ciclo.

Giorgo V F1 es una variedad
muy productiva que se adapta
muy bien tanto en cultivos de in-
vierno como de primavera con
frutos de 15-18 gr. de peso de co-
lor rojo intenso y muy brillante
que unidos a su raquis y sépalos
de color verde intenso le propor-
cionan un aspecto muy bonito.

Otra caracteristica especial que
ha sido muy apreciada de este

cherry pera ha sido su sabor in-
confundible, ya que su elevado
contenido de aziicar con su buena
relacion con la acidez le dan un
excelente sabor, siendo ademas
un fruto muy aromatico al comer-
lo, con lo que ambos aspectos
unidos han causado una gran im-
presion al ser degustados por los
consumidores. Giorgo V F1 es re-
sistente a (HR) ToMV:0-2/Fol:0,1
(IR) Ma/Mi/M;.

Estas dos variedades pertene-
cen al proyecto GENESIS 1.0, de
ISI Sementi, proyecto genético
para desarrollar productos de ex-
celente sabor y color.

CALABACIN

Otra especie del nuevo programa
genético que ha destacado en el
mercado ha sido el calabacin, pro-
yecto basado en frutos de color
verde oscuro tanto para cultivo en
invernadero como al aire libre.
El programa se ha basado en
variedades de pie color verde os-
curo y brillante, con frutos con

- —

e

buena conservacion y resistencia
multivirica y a oidio.

Desde ISI Sementi destacan la
variedad IS1 76201 F1, calabacin
de planta vigorosa y fuerte, buena
para cultivo en invernadero con

W ISI 76201 F1 destaca por tener frutos muy cilindricos y con buena consistencia. /FHALMERIA

siembras para cultivos de otofio,
invierno, con frutos de color ver-
de oscuro brillante, muy cilindri-
cos, con muy buena consistencia
y tolerancia al manipulado y
transporte. La variedad también

esta adecuada para cultivos al aire
libre y cuenta con resistencias a:
IR: ZYMV/WMV/CMV/Px/Gc
La segunda opcion a destacar
es ISI 76139 F1, variedad de
planta abierta y buena disponibi-
lidad de frutos para recoleccion,
indicada para siembras de culti-
vos de otoflo y primavera en in-
vernadero, aunque también esta
adecuada para cultivo al aire libre
en primavera/verano. Se trata de
una planta muy productiva, con
buena precocidad y frutos de co-
lor verde oscuro brillante, muy
cilindricos y que cuenta con muy
buena conservacion y tolerancia
al manipulado. Resistencias : IR:
YMV/WMV/CMV/Px/Ge
Finalmente, cabe destacar que
en el programa de calabacines
también hay una serie de varie-
dades de la tipologia de color
blanco (verde claro) para cultivo
protegido y al aire libre.

=Wyl al

l Plantacion en invernadero de la variedad de calabacin ISI 76201. /FHALMERIA

IS| SEMENTI

s.p.a.

www.isisementi.com
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ENTREVISTA

MANUEL MORENO NIl CONCEJAL DE AGRICULTURA DEL AYUNTAMIENTO DE NiJAR

“Expolevante es un éxito y la gran presencia de

empresas,

M Elena Sanchez

regunta.- Dentro de unas se-

manas hara un afio que esta
al frente de la Concejalia de Agri-
cultura de Nijar, ;qué balance
hace de este periodo en el cargo y
qué objetivos tiene marcados de
cara a los proximos meses?
Respuesta.- El balance es muy po-
sitivo. Estamos trabajando, especial-
mente, en apoyar a los agricultores,
que se enfrentan a tiempos compli-
cados por la crisis de precios. El
Ayuntamiento apoya a los agricul-
tores nijarefios en todas sus deman-
das y se ha convertido en el inter-
mediario o interlocutor de éstos con
las distintas administraciones, tra-
mitando estas demandas donde sea
necesario.Como Administracion
mas cercana, Somos conscientes de
la problematica de agricultores y em-
presas, por lo que cuentan con una
Concejalia y técnicos para resolver
sus dudas y facilitarles el trato con
otras administraciones. Ademas, te-
nemos en cuenta la importancia de
la limpieza del campo, el arreglo de
caminos rurales, siendo uno de los
objetivos del equipo de Gobierno de
Nijar encontrar una solucion real al
problema de los residuos vegetales,
al igual que al de los insumos.
P.-Estaesla primera edicion que
asiste a Expolevante como edil de
Agricultura, ;como se presenta la
feria, qué cambios y novedades
tendra la XIII edicion?
R.- Esta edicion de Expolevante Ni-
jar viene con muchas novedades, en-
tre ellas destacamos el gran prota-
gonismo de charlas y conferencias,
con temas de maximo interés para
agricultores y empresarios. También
hemos incorporado a la feria las nue-
vas tecnologias, como un servicio
para los expositores. Asi, contamos
con redes sociales y canal youtube
para dar a conocer las distintas em-
presas con presencia en la feria. Otra
de las novedades es el cambio en el
disefio interior, con un disefo libre
en los stands y mas amplitud en los
pasillos, para mejorar el transito de
los visitantes.
P.- La zona de Nijar es una de las
mas agricolas de la provincia,
;qué importancia tiene la celebra-
cion de Expolevante para ustedes
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y el hecho de ver que cada vez son
mas las empresas que apuestan
por su presencia en dicho evento?
R.- La celebracion de esta feria bienal
esun éxito y la gran presencia de em-
presas en ella, en tiempos dificiles, lo
demuestra. Desde el Ayuntamiento
con Expolevante Nijar, queremos
mostrar nuestro apoyo tanto a estas
empresas como a los agricultores, que
podran ver las novedades e innova-
ciones que, dia a dia, surgen en este
sector, para mejorar y favorecer tanto
el trabajo de los agricultores, como la
calidad de los productos.

P.- Este aiio, se volvera a apostar
por el programa de jornadas. ;En
qué tematicas se ha priorizado y
por qué se han elegido para esta
nueva edicién?

R.- Los temas de estas jornadas son
variados y tienen que ver con las no-
vedades que han ido surgiendo en el
sector; como la jornada de Agricul-
tura ecologica ‘Nijar como munici-
pio ecologico’. Cada vez es mayor
este tipo de cultivo en nuestro mu-
nicipio y sistema de comercializa-
cion de hortalizas en Almeria; segu-
ridad alimentaria, formacion, uso de
fibra de coco para mejorar el suelo,
presentacion de nuevos productos,
tecnologia de biofumigacion de sue-
los ecologicos, sensores de clima 'y
suelo en cultivo enarenado, el tra-
bajo con drones, nuevos conceptos
de Planta Banker, jornadas de agua
desalada, y las jornadas nacionales
de semilleros horticolas o las Jor-
nadas Internacionales de productores
de Planta Viva. Son todos temas muy

interesantes para los agricultores,
que cada vez son mas profesionales
y cuentan con una amplia formacion,
que aplican a sus cultivos, para ob-
tener un mayor rendimiento y cali-
dad.

P.- Por destacar un dato de tantos,
este aio seran unas 15, o incluso
mas, las casas de semillas que no
se pierdan Expolevante, una cifra,
mas que interesante. ;Qué pensa-
miento le motiva estos altos niveles
de participacion?

R.- La profesionalidad de la feria
hace que las empresas no quieran
faltar a este evento. El auge de la
agricultura, principal motor econo-
mico, no solo del municipio, sino de
la provincia, ya que a ella acuden
agricultores de toda Almeria, y de
otros puntos de la geografia, porque
son unos dias en los que ésta toma
un protagonismo especial, a la vez
que se ha convertido en un foro para
intercambiar ideas y de convivencia
entre todos, empresas y agricultores.
P.- Hablando del sector agricola
nijarefio en general, uno de los da-
tos mas destacados en los ultimos
afios es el crecimiento de la pre-
sencia de agricultura ecoldgica en
la zona. ;Hasta qué punto se esta
apostando por esta forma de cul-
tivo en la comarca y qué cifras ac-
tuales se tienen al respecto?

R.- Al cultivo ecologico, en la pro-
vincia de Almeria, se dedican unas
1.948 hectareas de cultivo intensivo,
de las cuales el municipio de Nijar
cuenta con 1.230 ha, principalmente
tomate, desde los cultivares de rama,

en tiempos dificiles, lo demuestra”

cherry redondo, cherry ramo, cherry
pera, pera, calabacin, sandia, pepino,
pimiento, berenjena, lechuga al aire
libre, etc. En cuanto a cultivo exten-
sivo de olivar hay registradas 61 hec-
tareas, almendro unas 4 ha, citricos
70 ha 'y verduras ecolégicas alrede-
dor 250 hectareas, aumentando cada
afio un 33% la superficie. Con estos
datos, podemos decir que el muni-
cipio de Nijar es uno de los que mas
apuesta por estos cultivos, cifras que
van en aumento, ya que los merca-
dos europeos demandan este tipo de
cultivos, por el que Nijar ha apostado
decididamente. Durante los Gltimos
afios se ha visto un importante au-
mento de las hectareas de cultivo
ecoldgico, debido al cambio de con-
ciencia de los consumidores que,
cada vez mas, buscan productos de
calidad y fiabilidad como los que
ofrece Nijar. La aplicacion de las
nuevas tecnologias a la agricultura
permite optimizar y mejorar la pro-
duccion, como la incorporacion de
calefaccion o nuevas infraestructu-
ras, que ofrecen productos de ciclo
largo o dos campafias. La produc-
cion va destinada al mercado nacio-
nal e internacional, siendo éste ulti-
mo un importante cliente, especial-
mente en paises como Alemania,
Holanda, Paises Bajos o Inglaterra,
que buscan esa calidad que ofrecen
los productos nijarefios.

P.- Los ultimos datos reflejan que
Nijar esta creciendo en superficie
de cultivo en general, sobre todo
en grandes explotaciones, ;se
mantiene esta tendencia al alza?
. Qué opina al respecto y en qué
beneficia al sector de Nijar?

R.- Seglin el Censo Agrario, la ma-
yor parte del empleo agrario de la
zona se sitia en 5.685 unidades de
trabajo anual, con una mano de obra
familiar de 2.867 unidades de tra-
bajo y asalariados 2.818, siendo el
porcentaje de trabajo asalariado en
agricultura del 50%. Por tanto la re-
percusion econdomica de la agricul-
tura hortofruticola en invernadero
vamas alla de su aportacion al PIB,
que se calcula en un 8%, favore-
ciendo la creacion de una enorme
diversificacion de sus actividades
a su alrededor, desde la industria
auxiliar hasta los servicios auxilia-
res avanzados, observando un in-

cremento paulatino de la superficie
media de las explotaciones con un
censo de 1,8 ha/ explotacion pa-
sando a 2,3 hectareas invernadas
por explotacion. Las explotaciones
invernadas nijarefias suponen un
4,3% y aunque, en la actualidad,
superan las 5.000 hectéreas, se pre-
vé un incremento hasta llegar a las
ocho mil. No s6lo han aumentado
las grandes explotaciones, también
lo han hecho las explotaciones de
caracter familiar y, todo ello, con-
tribuye a propiciar el aumento de
empleo, de forma directa e indirec-
ta, en el municipio

P.- El sistema de riego es bastante
llamativo en Nijar, ya que com-
bina el agua de la desaladora con
el agua de los pozos, algo que, ade-
mas, ha permitido volver a reto-
mar cultivos tradicionales de an-
tafio. ;Qué otras ventajas tiene
este sistema de riego, se va a seguir
manteniendo asi?

R.- El agua desalada, llegada de Car-
boneras, ha contribuido a la mejora
de la produccion, el aumento de va-
riedades y producciones, diversifi-
cando cultivos. Zonas de Nijar, don-
de hace unos afios habia importantes
limitaciones por la calidad del agua,
han conseguido superar este escollo,
permitiendo la diversificacion de los
productos, lo que ha hecho posible
que el campo sea mas competitivo.
P.- En su reunion con ASAJA tra-
taron temas como la higiene rural,
robos en el campo o arreglo de ca-
minos, ;en qué punto se encuen-
tran estos asuntos en Nijar?

R.- Para nosotros, todo lo que afecta
al principal sector econdmico nija-
reflo es muy importante y trabajare-
mos por solucionar aquellos proble-
mas que estén en nuestra mano. Los
caminos preferentes, con mayor
transito de vehiculos desde las ex-
plotaciones agrarias hacia los lugares
de comercializacion deben contar
con una serie de actuaciones, que
permitan la mejora de las infraes-
tructuras. La comarca necesita un
punto limpio, como también cola-
borar con la Consejeria de Medio
Ambiente en el barrido cero de las
ramblas y cauces de todo el término
municipal. La importancia de la lim-
pieza del campo para evitar plagas
y dar una buena imagen de la agri-
cultura nijarefia y con mas hincapié
por el problema de virosis del Nueva
Delhi, que esta afectando a los cul-
tivos de calabacin estos dos ultimos
afios, provocando graves problemas
de virus, poniendo en riesgo la via-
bilidad de las explotaciones agricolas
de la Comarca.
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Expolevante 2016

SU PROMOCION DE PIMIENTO CALIFORNIA, EL VIERNES

HM Clause lleva a la feria sus novedades
en varias tipologias de tomate y calabacin

Jacaranda y Cervantes y los
cherry CLX 37784* (Astuto),
Flavoriti y CLX 37841* (Saborini)
seran los protagonistas con Musa,

un calabacin de gran conservacion

Clause Ibérica participa en
xpolevante con el doble ob-

jetivo de “mostrar nuestras nove-
dades en tomate y calabacin, un cul-
tivo, este tltimo, en auge en la zona
de Nijar, y, ademas, seguir dando a
conocer el resto de nuestro catalo-
g0”, seglin explica Andrés Pérez,
delegado comercial de la zona de
Levante de HM Clause Ibérica. De
este modo, y con respecto a las no-
vedades en tomate, la empresa apro-
vechara la oportunidad para mostrar
Jacaranda, una variedad larga vida
que destaca por su versatilidad, ya

M Jacaranda es un larga vida de calibre uniforme. /irc.

que se puede trabajar tanto en ciclo
corto como en ciclo largo, asi como
por ofrecer un fruto homogéneo du-
rante toda la campana. [gual de ver-
satil es, en rama, Cervantes, “una
variedad que destaca por su calibre
M uniforme durante todo el ciclo,
ademas de por su alta resistencia al
virus de la cuchara”. Asismismo,

“Cervantes es un tomate que pasa
muy bien el invierno, tiene muy
buena conservacion y un color rojo
muy bonito”.

Ya en cherry, las propuestas de la
multinacional de semillas son las
variedades ‘premium’ CLX 37841%*
(Saborini) y Flavoriti, dos cherrys
redondos tanto para suelto como

ll La precocidad de Musa lo hace ideal para el Campo de Nijar. /1F..

para rama que cuentan con un alto
rendimiento, conservacion y, como
no, sabor. Junto a ellas, el CLX
37784* (Astuto), un cherry redondo
“en la linea de Creativo y Genio”,
completa las novedades de la firma
en esta tipologia.

Por ultimo, en tomate beef, Ca-
brera y Corsini son las tltimas in-

corporaciones de HM Clause a su
catalogo.

EN CALABACIN, MUSA

El calabacin es un cultivo que va ga-
nando protagonismo en la comarca
de Nijar y, precisamente por ello, en
HM Clause quieren llevar a la feria
una de sus novedades, adaptada, pre-
cisamente, a las condiciones de la
zona. Y es que la precocidad de
Musa lo convierte en una variedad
idonea para el Campo de Nijar, ya
que, “en plantaciones de septiembre,
esa precocidad le permite al agricul-
tor obtener los kilos mas rapido”
para, si quiere, hacer su segundo ci-
clo.

Junto a las novedades, MH Clause
seguird difundiendo en la feria todo
su catdlogo y, ademas, llevara a
Campohermoso su campana de pro-
mocion de pimiento California. En
este sentido, Pérez explica que, “el
viernes, expondremos a las puertas
del Palacio de Exposiciones el coche
que sortearemos entre los agricul-
tores”.

*Variedad en tramite de inscripcion con
autorizacion provisional de venta.

Denominacién pendiente de validacion.
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GRAN OPORTUNIDAD

Ingro Maquinaria mostrara su amplio abanico
de servicios y productos para el agricultor

M Fhalmeria

Ingro Maquinaria asiste, una
vez mas, a Expolevante, donde
va a refrendar su presencia como
una de las empresas lideres en
fabricacién de maquinaria y ser-
vicios hortofruticolas. Segun ex-
plica Juan Pedro Martinez, ge-
rente de la empresa, “Expolevan-
te es un evento que nos permite
acercarnos al agricultor y ofrecer
nuestros productos y servicios
para que ellos puedan ver au-
mentado el valor de su resultado
final en el campo”.

Formar parte de este tipo de
eventos, para empresas como In-
gro Maquinaria, es una oportu-
nidad de mostrar sus novedades
para el campo, que van a contri-
buir a seguir potenciando su im-
portancia a nivel tanto nacional
como internacional en una feria
que cada vez mas esta convirtién-
dose en el referente del sector en
la provincia.

EXPERIENCIA EN EL SECTOR
Ingro Maquinaria es una de las
entidades con mas afios de expe-
riencia en el sector hortofruticola
y que ofrece un amplio abanico
de servicios y productos. “Nues-
tro fin es cumplir con las nece-
sidades del agricultor y las em-
presas que comercializan sus
productos, por este motivo oftre-
cemos proyectos y fabricacion
de maquinaria y tecnologia hor-
tofruticola y para otros sectores.
Ademas, también tenemos el ser-
vicio de reparacion, manteni-

I El sector de la maquinaria tiene un gran papel dentro de la agricultura, ya que la fabricacion de nuevos aparatos se

traduce en ahorro de tiempo y de dinero, lo que garantiza al productor una serie de beneficios al final de la campaia

miento y asistencia inmediata,
suministro para la industria au-
xiliar de la agricultura, asesora-
miento integral, taller propio
donde hacemos maquinaria a me-
dida, asi como también arregla-
mos aquella que lo necesita”, in-
dica Juan Pedro Martinez, quien
también enumera la gran varie-
dad de productos con la que
cuentan, como “bancas de traba-
jo, cepilladoras, calibradores, ele-
vadores, curvas, mesas de trans-
porte, volcadores, cortinas de
aire, etc., destacando nuestras
nuevas lineas de lavado y cali-
brado para cherry d.v. y dispen-
sadores de tarrinas multiforma-
to”.

FABRICACION

Por otro lado, a la hora de la fa-
bricacion de una maquina, el tipo
de material escogido influye bas-
tante a la hora de su contacto con
las frutas y hortalizas. En este
sentido, Martinez explica que los
materiales mas utilizados son “el
acero, aluminio, plasticos técni-
cos, etc., pero el que mas impor-
tancia tiene es el acero inoxida-
ble, ya que todas las partes en
contacto con el producto deben
estar fabricadas con este mate-
rial”.

Finalmente, para el gerente de
Ingro Maquinaria, el sector hor-
tofruticola es cada vez mas inno-
vador y “la demanda de maqui-

naria siempre viene de la mano
de la innovacién y la rapida
amortizacion. Sin duda, el sector
de la maquinaria tiene un gran
papel dentro de nuestro sector,
ya que la fabricacion de nuevos
aparatos se traduce en ahorro de
tiempo y de dinero, lo que te ga-
rantiza una serie de beneficios al
final de la campafia”.

Durante la presente edicion de
Expolevante, Ingro Maquinaria
esta situada en los stands 171-
175.

ll Durante Expolevante, la empresa mostrara sus ultimas novedades. /FHALMERIA

Fabricacion de maquinaria y servicios hortofruticolas

EXPO
LEVANTE
NIJAR
2016

Stand
171 - 175

950 324 046

www.ingromagquinaria.com
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INNOVACION Y DESARROLLO EN VARIEDADES HORTICOLAS

Akira Seeds cuenta con unas 130 variedades de
pimiento en todos sus tipos, colores y sabores

M Isabel Fernandez

kira Seeds, empresa dedica-

da a la busqueda, innova-
cion y desarrollo de variedades
horticolas, cuenta en su catalogo
con unas 130 variedades comer-
ciales de pimiento en todos sus
tipos, colores y sabores, una
gama, segun Isidro Lopez, dele-
gado técnico comercial para el
sureste peninsular de la empresa,
“inimaginable” y en la que, prac-
ticamente, “el 50% la conforman
variedades superdulces, muy de-
mandadas por el sector especia-
lista, y picantes, que van desde
los menos picantes a los que cu-
bren las expectativas de los mas
exigentes, con grados Scoville -
medida del picor en el pimiento-
que van desde las 1.000 unidades
al milloén”.

En concreto, y con respecto a
los tipos snacking (superdulces),
comenta Lopez que “somos la
unica empresa que dispone de
siete colores diferentes” y, lo que
es mas importante aun, “la inica
empresa semillera que dispone
de material L4”. Entre esos siete
colores, apunta que el rojo es su
“producto estrella”, ya que des-
taca por su “conservacion, color
y produccion, todo ello con alta
resistencia a L4”. Junto al rojo,
el morado es otro de los pimien-
tos snacking que mas expectati-
vas esta despertando dentro del
sector. Tanto es asi que, segun re-
cuerda Isidro Lopez, ya en la pa-
sada edicion de Fruit Attraction,
“varios supermercados pusieron
interés en el snacking de color

I Es la unica empresa que, en los tipos snacking, tiene siete colores, el mas llamativo, el parpura y, de hecho, asi se puso de

manifiesto en la dltima edicion de Fruit Attraction, donde muchos supermercados mostraron su interés por este tipo de pimiento

l El pimiento snack color purpura es uno de los mas atractivos. /FHALMERIA

purpura por el impacto visual que
tiene en los packs que se venden
en los lineales”. “Este color, junto
con el resto, hace mas atractivo
el pack visualmente”, afirma Lo-
pez, quien anade que “estamos
orgullosos de ser los primeros en
ofrecer esta gama de colores, des-
tacando, claramente, el morado,
por ser tan diferente”.

Por otro lado, y en lo que res-
pecta a los pimientos picantes,
Akira Seeds cuenta con, practi-
camente, todas las tipologias, con
formas muy diferentes y también
grados de picor distintos. De este
modo, en su catdlogo, la empresa
de semillas ofrece a los agricul-
tores jalapefios, sirena, gorro es-
cocés, habaneros, tipos cayenne,

‘0jos de pajaro’ -mas finos y cor-
tos-, tipos marroquis -con mas ca-
libre- y, de nuevo, con mas de
siete colores diferentes.

Con toda esta extensa gama de
productos, fruto de la labor de los
genetistas colaboradores de Akira
Seeds en paises como Holanda,
Estados Unidos, India, Hungria,
Japon o Italia, por citar sélo al-
gunos, la empresa lograr cubrir
“las necesidades de los produc-
tores mas exigentes, asi como
también las necesidades gastro-
noémicas de todos los paladares”,
afirma Isidro Lopez.

OTRAS VARIEDADES
Mas alla de su extensa gama de
pimientos, en Akira Seeds traba-

ll Akira Seeds cuenta con un amplia gama de superdulces, picantes y snacking. /FHALMERIA

jan, como no, otros cultivos, en-
tre los que destacan sus varieda-
des de cebollas hibridas, “con
gran aceptacion entre los produc-
tores”, y, sobre todo, con una
amplia gama de semillas de va-
riedades de portainjertos. En este
sentido, segtin apunta el delega-
do técnico comercial para el su-
reste penisular de la firma de se-
millas, los portainjertos son “una
de nuestras principales bazas” y,
de hecho, hoy por hoy, trabajan
para ofrecer variedades para
“sandia, melon y berenjena, prin-
cipalmente”. En esta linea, afir-
ma Lépez que, pese a ser una
empresa joven -Akira Seeds na-
ci6 en 2007-, “gozamos de la
confianza de un sector tan pro-

fesional como el de los semille-
ros especializados en injertos”.
Y no es para menos.

“Nuestras semillas, desde su
cosecha, pasan por diferentes
controles para garantiza la sani-
dad de las mismas, con labora-
torios especializados que nos ga-
rantizan la seguridad de la semi-
lla disponible, tanto con tests fi-
topatoldgicos o de deteccion de
virosis transmisibles por semi-
llas, como tests genéticos que ga-
ranticen la pureza varietal de la
semilla suministrada”, explica
Isidro Lopez. Asimismo, se prac-
tican “tratamientos de desinfec-
cion siguiendo los protocolos au-
torizados por el sector productor
de semillas”.

iTE ESPERAMOS EN NUESTRO STAND EN EXPOLEVANTE!

:\Ven a conocer nuestra
> gama de pimientos

AKIRA SEEDS %

especiales!

\/,

CENTRAL: AKIRA SEEDS S.L. Calle La Plana 1-3 (Locales A y B) 08830 SANT BOI DE LLOBREGAT

BARCELONA - ESPANA PH.+34936304853 - FAX+34936308980

E-mail: infoRakiraseeds.com
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PARA INVERNADERO Y AL AIRE LIBRE

Diamond Seeds presenta sus novedades en sandia 'y
calabacin y destaca Seventy, el cherry pera con sabor

Se trata de Esperanto, Bungi,
Nanor y La Joya, en sandia,
mientras que en calabacin
apuesta por dos materiales,
el CV1314 y el CB1326

M Elena Sanchez

C on motivo de la nueva edi-
cion de la feria hortofruti-
cola Expolevante, uno de los
eventos agricolas mas importan-
tes de la provincia, la casa de se-
millas Diamond Seeds va a pre-
sentar sus novedades tanto en
sandia como en calabacin. Y es
que, cabe destacar que la empre-
sa dispone de una nueva genéti-
ca basada, principalmente, en
material triploide de distintas ti-
pologias, calibre, color, etc. En
este sentido, en el caso de la san-
dia, Diamond Seeds hace refe-
rencia a cuatro nuevas varieda-
des que vienen a ampliar su ca-
talogo mas consolidado. En pri-
mer lugar se encuentra Esperanto,
una variedad de sandia rayada
triploide tipo tigre, que “destaca,
sobre todo, por la homogeneidad
y gran postcosecha del fruto, asi
como por su color atractivo tan-
to externo como interno”, expli-
ca Jos¢ Ginés de Haro, delegado
de zona de Diamond Seeds. De
hecho, de Esperanto, también
destaca que “es una planta con
excelente cuaje y el fruto tiene
buena corteza, con un peso de
6-7 kilos por pieza”.

Dentro del mismo segmento
de sandia rayada, la casa de se-
millas también hace especial
hincapié en La Joya, variedad
que se caracteriza por “su buen
cuaje y alta produccion, asi
como porque se adapta, perfec-
tamente, a condiciones de estrés
hidrico. En cuanto al fruto se re-
fiere, éste tiene una carne cru-
jiente, muy buena de comer, con
gran dulzor y color rojo intenso
y los frutos tienen un peso de
unos 5-6 kilos cada uno. Ade-
mas, La Joya también destaca
de otras variedades por tener una
corteza rayada con betas de co-
lor mas ancho y oscuro”.

En cuanto a la tipologia de
sandia negra triploide, Diamond
Seeds apuesta por Bungi, una

l Esperanto es una sandia rayada triploide tipo tigre. /FHALMERIA

variedad muy productiva, “que
presenta una piel oscura y bri-
llante, con una carne muy rojay
crujiente y buena firmeza”. Fi-
nalmente, dentro del catilogo de
sandia, José Ginés de Haro hace
mencién a Nanor, “variedad ra-
yada diploide tipo tigre, con mi-
crosemillas, que se puede usar
como polinizador por su alta flo-
racion”. Nanor también se ca-
racteriza por su calibre de fruto,
con un peso de entre 2 y 3 kilos,
y por su carne roja y brillante,
de excelente sabor y alto conte-
nido en azucar. “Esta sandia es
muy homogénea, muy produc-
tiva y tiene un buen cuaje”, ase-
gura el delegado de zona de la
casa de semillas.

CALABACIN

En cuanto a las novedades en ca-
labacin, este afio, Diamond Se-
eds apuesta por dos materiales.
E1 CV1314, un calabacin verde
oscuro recomendado para tras-
plantes hasta el 15-20 de enero,
de porte abierto y buen vigor,
adaptado a cultivos de inverna-
dero. Para José Ginés de Haro,
este calabacin “ofrece frutos de
calidad, rectos, oscuros y bri-
llantes y que cuenta con resis-

tencias a zucchini y waterme-
lon”.

La segunda variedad a pre-
sentar es el calabacin blanco
CB1326, recomendado para
trasplantes de otofio (septiem-

bre-octubre) y de primavera

l La carne de Bungi es muy crujiente y de color rojo intenso. /FHALMERIA

l Nanor es una sandia mini, muy homogénea y productiva. /FHALMERIA

(diciembre-enero), que destaca
por su “alta productividad, gran
vigor de planta, con entrenudos
cortos, lo que facilita la mano
de obra al agricultor. Los frutos
son de gran calidad, rectos y
largos, de un color verde blan-

[l Tomate cherry pera Seventy, de Diamond Seeds.

quecino, que esta teniendo gran
aceptacion en el mercado. Asi-
mismo, también es una varie-
dad que tiene resistencia tanto
a zuchini como a watermelon”.

TOMATE

Aprovechando la ocasion de
que se celebra la feria Expole-
vante, en Campohermoso, una
de las zonas mas tomateras de
la provincia, la casa de semillas
Diamond Seeds no quiere dejar
pasar la oportunidad de hacer
referencia al tomate cherry pera
Seventy, “un producto que esta
teniendo una gran acogida en
el sector y que se puede reco-
lectar tanto en suelto como en
ramo, aunque, especialmente,
en ramo. Uno de los aspectos
mas caracteristicos de Se-
venty es que es muy producti-
vo, tiene un alto nivel de azucar
y coge un sabor muy bueno.
Ademas, también cabe destacar
que el fruto goza de una exce-
lente postcosehca, asi como
también la planta es bastante
productiva. Asimismo, Seventy
es resistente tanto al virus de
la cuchara como a spotted”,
adelanta José Ginés de Haro,
delegado de zona de Diamond
Seeds.
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SU STAND, PUNTO DE ENCUENTRO

Coprohnijar prevé un incremento del 10% de
su produccion de sandia en esta primavera

M Isabel Fernandez

( joprohnijar esta ya inmersa
por completo en la campaia

de primavera y, de hecho, segiin
confirmo su presidente, Juan Se-
gura Morales, a mediados del
mes de abril, “ya hemos empe-
zado a cortar las primeras y lo
cierto es que estan siendo de una
gran calidad”. En esta campafia,
la cooperativa espera incrementar
en un 10% con respecto al afio
pasado su produccion de esta fru-
ta estival, si bien, de momento,
es pronto para dilucidar si el pre-
cio del género crecera en la mis-
ma proporcion.

En Coprohnijar, segin comento
su presidente, trabajan, funda-
mentalmente, con dos tipologias
de sandia, la rayada sin semillas
y la sandia mini, que comercia-
lizan, en ambos casos, bajo la
marca Bouquet, ya que, como re-
cordo Segura Morales, “hace mas
de 20 afos que somos socios de
Anecoop” y, lo que es mas im-
portante atn, el poder comercia-
lizar su sandia bajo esta marca
mas que consolidada supone
“una garantia para nosotros como
cooperativa y para nuestros agri-
cultores”. Es la sandia mini la
que, campafia tras campafia,
suma un mayor volumen de pro-
duccion entre los socios de la co-
operativa y, de hecho, su presi-
dente afirmé que “en torno al
60% de nuestra produccion total
de sandia es mini”.

El tomate es, junto con la san-
dia, el otro producto que, mayo-
ritariamente, cultivan los agricul-

primeras partidas estaban siendo de una gran calidad, acorde a las exigencias de los mercados y, al final, de los consumidores

I La cooperativa que preside Juan Segura Morales comenzé a cortar esta fruta estival a mediados del mes de abril y ya las

Hll Coprohnijar congregé a muchos de su socios en su stand en al dltima edicion. /i.F.c.

tores de Coprohnijar durante la
primavera; sin embargo, en su
caso, las previsiones no son tan
halagiiefias. “El precio del tomate
ya ha comenzado a bajar”, lamen-
té6 Segura Morales, quien reco-
nocid que, en general, la campaiia
agricola 2015/2016 “esta siendo
mala”. En Coprohnijar son espe-
cialistas en tomate, en general,
en cherry, en particular y, ya des-
de el inicio del ejercicio, la situa-
cion no fue nada buena para este
cultivo. “Hemos tenido mucha
produccion debido a las altas
temperaturas y, ademas, los pre-
cios han sido bajos”, explico el
presidente de la cooperativa,

quien afiadié que, por todo ello,
la campaiia “ha sido y esta siendo
complicada”.

A una mayor produccion en Al-
meria como factor determinante
del devenir de este ejercicio, Se-
gura Morales sumd, por otro lado,
el cierre de las fronteras de Rusia
desde el verano de 2014 a las ex-
portaciones hortofruticolas de la
Union Europea (UE) y, desde
hace algunos meses, a las proce-
dentes de Turquia. “En nuestro
caso, no es mucho el volumen
que exportamos directamente a
Rusia, sin embargo, el hecho de
que otros paises que si exportan
a este pais no puedan hacerlo nos

[l Juan Segura Morales, presidente de Coprohnijar, en Expolevante 2014. /L.F. 6.

afecta, ya que es mas el género
que se queda en la UE”, explico
y afiadi6 que “caso muy similar
es el de Turquia”. Aun asi, el pre-
sidente de Coprohnijar afirmé
que este cierre de fronteras no
solo perjudica a su cooperativa,
sino que “el dafio es general”.

EN EXPOLEVANTE

Siendo Coprohnijar una coope-
rativa del Campo de Nijar, Segura
Morales comentd, por otro lado,
que “no podemos faltar a Expo-
levante”. “Para nosotros, mas que
una oportunidad, es casi una obli-
gacion estar en la feria, puesto
que muchos de nuestros agricul-

tores socios la visitan”, explic
Segura Morales, quien reconocio
que, precisamente por ello,
“nuestro stand se convierte en es-
tos dias en un punto de encuentro,
de intercambio de opiniones y de
impresiones con todos nuestros
agricultores socios”.

Asimismo, este ‘punto de en-
cuentro’ que sera el stand de la
cooperativa permitird, por otro
lado, a sus directivos y socios
avanzar algo sobre la que sera la
proxima campaia, sobre todo te-
niendo en cuenta los resultados
poco favorables del ejercicio
2015/2016, que afronta ya su rec-
ta final.

Cosechar y

comercializar fri

significa ser cuidado

Un proceso que va desde la sele
su produccién integrac

zacion hasta su consumo final. Tedo &

todos nosotros,

t hortalizas de alta ca-

O E‘:{IE:]E' un

respeto y cuidado que requiere un gran esfuerzo de

En Coprohnijar, esforzarmos por la calildad es algo muy

natural, por eso LO NATURAL ES LO NUESTRO.
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CUMPLIENDO OBJETIVOS

Vicasol abre las primeras lineas comerciales para
llevar al mercado su produccion de hortalizas ‘bio’

La cooperativa ha consolidado
un equipo de trabajo para su
centro de ecolégico en El 21,
mientras que ya trabajan casi

a pleno rendimiento en El Ejido

M Isabel Fernandez

Vicasol contina avanzando
con firmeza hacia la diver-
sificacion de su linea de productos
y que, ya desde esta campaiia,
pasa por la puesta en marcha de
un centro de ecologico en El 21,
en la comarca de Nijar. En este
sentido, su presidente, Juan An-
tonio Gonzalez, afirmé que, ac-
tualmente, “el centro cuenta ya
con un equipo de trabajo conso-
lidado”, lo que “nos da tranquili-
dad para la préxima campafa”.
Seglin reconocid, este primer aflo
de esta nueva linea de negocio “ha
sido para nosotros una primera
aproximacion al producto ‘bio’”
y, en este sentido, indico que, ade-
mas de para consolidar el citado
equipo de trabajo, esta campafia
también les ha servido para “abrir
las lineas comerciales necesarias
para poner toda esa produccion
‘bio’ en el mercado”.

De este modo, y habiendo he-
cho los deberes en esta campana,
en Vicasol ya piensan en el que
sera el proximo ejercicio para su
linea de ecoldgico. Asi, Gonzalez
afirmo que “el proximo afio incre-
mentaremos considerablemente
el volumen de producciéon”, ya
que, hoy por hoy, “la mayoria de
nuestros agricultores se encuentra
en el periodo de reconversion”.
Segln sus previsiones, “espera-
mos contar con mas de 100 hec-
tareas de cultivo”.

El segundo de los objetivos
cumplidos por Vicasol en esta
campafa ha sido la ocupacion,
practicamente en su totalidad, de
la capacidad productiva del centro
de El Ejido, puesto en marcha
hace casi dos anos. De este modo,
y desde el punto de vista de la co-
operativa, “damos por consegui-
dos los objetivos planteados en
cuanto al volumen de kilos trata-
dos, el trabajo realizado y la con-
solidacion de los nuevos centros™.
El punto negativo lo ponen, sin
embargo, los resultados consegui-

l Las instalaciones de El Ejido ya casi estan a pleno rendimiento. /1. F. G.

dos por los agricultores. “Ha sido
una campaiia deficiente”, lamento
Gonzalez, quien afiadi6 que “muy
bien tendrian que venir la prima-
vera y el verano para poder recu-
perar lo perdido”.

Y es que, mas alla de la clima-
tologia, que ha incrementado con-

siderablemente la produccién en
la provincia, desde Vicasol apun-
tan a la prorroga del veto de Rusia
a las exportaciones de la Unién
Europea (UE) como otro de los
factores que han hecho de la
2015/2016 una campaiia compli-
cada. “El hecho de que no haya

salido mercancia hacia Rusia ha
hecho, junto con otros factores,
que el mercado europeo esté co-
lapsado y, de ahi, los malos pre-
cios de casi todos los productos
y, practicamente, durante toda la
campafia”.

Ahora, todas las esperanzas es-
tan puestas en la primavera, para
la que Vicasol prevé una mayor
superficie tanto de meléon como
de sandia, “en consonancia con
el incremento general de volumen
del resto de productos de la coo-
perativa”. Tanto para uno como
para otro producto, afirmé Gon-
zalez, “tratamos el tema del sabor
con seriedad” y, de hecho, “nues-
tros agricultores estan concien-
ciados y trabajan en equipo, junto
con los técnicos de campo, el per-
sonal de almacén y el equipo co-
mercial para buscar los mejores
resultados”. Y es que “nos juga-
mos no s6lo el precio del produc-
to, sino su continuidad en los
mercados”.

IIYV GAMA

Desde hace dos campaifias en Vi-
casol han apostado, ademas, por
la puesta en marcha de sendas li-
neas de Il y V gama, que han he-
cho posible que vean la luz pro-
ductos como tomate natural, pisto

casero, pimiento rojo asado en ti-
ras y entero, tomate frito, tomate
rallado natural y fritada. Todos
ellos, junto con su gazpacho y sal-
morejo, que afrontan ya su segun-
do afo en el mercado, “se distri-
buyen por toda Espafia” y, ade-
mas, “ya tenemos contactos para
hacerlo también en algunos paises
europeos”, explic, por su parte,
José Manuel Fernandez, gerente
de la cooperativa.

Asimismo, y en el caso concre-
to del gazpacho y el salmorejo de
Vicasol, anadi6 Fernandez, “estan
teniendo muy buena aceptacion
por parte de los consumidores”,
que, simplemente, se estan en-
contrando un producto “genial”.
En esta segunda campaiia comer-
cial para ambos productos, el ge-
rente de la cooperativa afirmé que
“estamos seguros de que vamos
a tener un crecimiento importante
con respecto a la anterior”.

Con todo ello, en Vicasol espe-
ran llegar al final de la campafia
agricola recuperando, en parte, lo
perdido por sus agricultores en
estos meses. “Esperamos que en
la primavera y el verano los pre-
cios sean buenos para que los
agricultores puedan recuperar
todo o parte de lo perdido”, con-
cluy6 José Manuel Fernandez.
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EN LAS NORIAS

Ecoinver trabaja codo con codo con sus clientes
para ofrecerles exactamente lo que necesitan

ll La empresa cuenta con unas instalaciones de 2.000 metros cuadrados en el nicleo ejidense de Las Norias. /L.F. 6.

La empresa, nacida en
2007, destina el 70% de su
producto a exportacion y,
en los altimos aros, trabaja
sobre todo especialidades

[l Isabel Fernandez

Ecoinver, empresa ubicada en
el nacleo ejidense de Las
Norias, nacid en 2007 con el cla-
ro objetivo de llevar los mejores
productos de la agricultura alme-
riense, directamente, de manos
del agricultor a los mercados. En-
tonces, y seglin recuerda su pre-
sidente, Ramoén Segura, iniciaron
su andadura en “un almacén al-
quilado”, sin embargo, desde
2012, cuentan con 2.000 metros
de instalaciones propias, en las
que recepcionan y envasan el gé-
nero que luego destinaran tanto
al mercado nacional como al
mercado internacional. “Desti-
namos el 30% de nuestro produc-
to al mercado nacional y el 70%
a los mercados internacionales”,

0 Rosa M2 Sanchez, técnico de Calidad, junto a Victor Manuel Alcala e Ivonne Stefanny Torres, empleados. /1. F. G.

comenta Segura, quien detalla
que, entre sus destinos principa-
les se encuentran, cdmo no, Rei-
no Unido, Alemania o Francia,
entre otros muchos.

Desde su nacimiento en el afio
2007 hasta la actualidad, la em-

presa que dirige Ramoén Segura
ha ido incorporando agricultores
hasta contar, hoy por hoy, con
unas 100 hectareas de invernade-
ro. Desde el primer momento, el
presidente de Ecoinver tuvo claro
como debia funcionar su comer-

cializadora: “Planificamos cada
campafia con nuestros agriculto-
res de modo que cubramos las ne-
cesidades de nuestros clientes”.
Esto implica saber qué es exac-
tamente lo que el cliente deman-
da y ofrecerle justo eso que bus-

ca, de modo que el agricultor
pueda obtener, por su parte, una
mayor rentabilidad.

ESPECIALIDADES

Entre esos clientes, Ecoinver
cuenta con algunas de las mayo-
res cadenas de supermercados
tanto a nivel nacional como in-
ternacional, a las que surte anual-
mente de todo aquello que bus-
can. Este esfuerzo por satisfacer
las demandas de sus clientes ha
llevado a Ecoinver a ir modifi-
cando su amplia gama de produc-
tos. De este modo, comenta Se-
gura, “si empezamos trabajando
con los productos tradicionales,
tales como calabacin, berenjena,
pimientos lamuyos e italianos,
pepinos francés y espaiiol, tomate
pera, tomate rama y ensalada, ac-
tualmente, estamos mas enfoca-
dos a las especialidades”. Asi, por
ejemplo, a dia de hoy, abastecen
a sus clientes de pimientos tipo
sweet bite, capia tricolor, Paler-
mo, una amplia gama de pimien-
tos picantes, pepino midi, cherrys
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EN LAS NORIAS

0 En Ecoinver trabajan, sobre todo, especialidades como ésta, pimientos capia tricolor. /L.F. 6.

pera, rama y coctel, y de tomates
bajo el concepto Intense -de Nun-
hems- y Caniles -variedad tipo
pera de Zeraim Ibérica-.
Ademas de este duro esfuerzo
por lograr cada dia una mayor es-
pecializacién por productos, en
Ecoinver también trabajan para
diferenciar su género del resto
desde el punto de vista de su en-
vasado. Para ello, se esfuerzan
constantemente por ofrecer a sus
clientes el género que demandan
en distintos formatos, segun las

exigencias de cada uno de ellos.
Y es que, en esta empresa, pri-
man, y mucho, el servicio al
cliente con el unico objetivo de
lograr su mayor grado de satis-
faccion y, con ello, que siga con-
fiando en la comercializadora.
Ecoinver surte de producto a
sus clientes durante diez meses
al afio, de septiembre a junio.
Para ello, cuenta con unas 100
hectéareas de invernadero en ma-
nos de sus agricultores y que es-
tan repartidas por toda la comar-

ca del Poniente almeriense. Afir-
ma el presidente de la comercia-
lizadora que el éxito de la agri-
cultura de la provincia radica en
el hecho de poder ofertar horta-
lizas a sus clientes cuando nin-
guna otra zona productora puede
hacerlo y eso es, como no, “du-
rante el invierno”. De ahi que en
Ecoinver sigan apostando por
esta formula, por el manteni-
miento de la produccion de las
denominadas hortalizas de pri-
mor en detrimento de otras fe-

chas. Y todo ello con el unico fin
de ofrecer los mejores resultados
a sus productores.

CALIDAD

La calidad de sus productos es,
por otro lado, la méxima con la
que trabajan en Ecoinver y, para
garantizarla, realizan un segui-
miento del producto en todas sus
fases, desde el cultivo hasta su
llegada al mercado, pasando por
la recoleccion o el envasado. En
este sentido, Ramoén Segura in-

ll La empresa cuenta actualmente con unos 40 empleados. /L.F.¢.

dica que Ecoinver es miembro de
Global GAP y también cuenta con
la certificacion IFS Food. Junto
a ellas, esta comercializadora de
Las Norias también tiene el cer-
tificado Global GAP GRASP por
sus buenas practicas sociales. Y
es que, ademas de comprometi-
dos con la calidad del producto
que ofrecen a sus clientes, en
Ecoinver también lo estan con la
seguridad en las condiciones la-
borales de los 40 trabajadores
con los que cuenta actualmente.

Camino Villalobos, 29. 04716 - Las Norias de Daza (Almeria)

Se®inver

Producimos hortalizas de calidad
Yo 8IFS £

Tel: 950 58 79 65

iy @D 8

Eoon GLOBALT » #

www.ecoinver.es
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NUEVAS TECNOLOGIAS

Una plataforma gratuita muestra cémo vender
frutas y hortalizas a través de mercados electrénicos

www.naranjasyfrutas.com
se ha especializado en la
venta a nivel mayorista de
frutas y hortalizas tanto en
campo como en exportacion

M Fhalmeria

F acilitar la localizacion de las
cosechas de los productores
de hortalizas y frutas a todos los
comercios mayoristas, ya sea co-
mercios nacionales que quieren
comprar la cosecha en campo o
comercios internacionales o na-
cionales que quieren comprar la
hortaliza y fruta ya confeccio-
nada. Ese es el objetivo de la
plataforma gratuita www.naran-
jasyfrutas.com, con mas de
2.200 productores anunciados y
mas de 300.000 toneladas de
fruta disponible, en la que ya es-
tan colaborando muchas asocia-
ciones de agricultores de Espa-
fia.

Este es un servicio gratuito
tanto para los productores que
anuncian sus cosechas como
para los comercios mayoristas
de fruta que los localizan.

Y es que los mercados electro-
nicos tienen un enorme poten-
cial como canal alternativo de
negocio y marketing. Son una
plataforma online donde com-
pradores, vendedores y distri-
buidores se encuentran para in-
tercambiar informacidn, llevar
a cabo operaciones comerciales
y colaborar. Ofrecen numerosos
beneficios a todos los partici-
pantes, independientemente de
su tamafio. Entre ellos se puede
enumerar el acceso mundial a
potenciales socios comerciales,
reduccion de los costes operati-
vos, incremento de los benefi-
cios y mayor eficacia en los pro-
cesos de distribucion.

Los principales comercios in-
ternacionales que utilizan naran-
jasyfrutas.com son de Europa,
aunque ya se ha presentado la
plataforma en Emiratos Arabes,
China, etcétera.

Disponible en espafiol, inglés
y francés, la plataforma ha sido
presentada recientemente en Al-
meria en una jornada denomina-
da ‘Como vender en el exterior

a través de mercados electroni-
cos’, donde también se dio a co-
nocer el nuevo sistema de alertas
para comercios mayoristas, de
manera que puedan recibir solo
informacion de las cosechas en
las que estén interesados en el
mismo instante en el que los
productores las anuncien.La jor-
nada fue organizada por el Ins-
tituto de Comercio Exterior de
Espafia (ICEX), asi como por la
Céamara de Comercio de Almeria
y por la Agencia Andaluza de
Promocion Exterior (EXTEN-
DA).

NOVEDAD

Como novedad, este mes se han
dado de alta las hortalizas en la
plataforma, ya que en un princi-
pio se cred la plataforma para
frutas, pero tras varias reuniones
con organizaciones de comer-
cios internacionales de frutas y
hortalizas como Saint Charles
Internacional Francia (300 em-
presas asociadas) Swisscofel en
Suiza ( 170 empresas asociadas),
presentaciones en Dubai, Hong
Kong, etc... y los comercios in-
ternacionales, todos ellos co-
mentaron que también necesita-
ban la localizacion de las horta-
lizas espafiolas ya confecciona-
das.

ll Juan José Bas, gerente de naranjasyfrutas.com, y Roger Maeder, jefe de Producto de Swisscofel.
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HERRAMIENTAS IMPRESCINDIBLES

Koppert mejora la competitividad
del tomate con Natupol y Nesibug

El rendimiento de las colmenas
de abejorros y las sueltas de
‘Nesi’ en semillero contribuyen
a la rentabilidad del principal

cultivo en el Campo de Nijar

1 liderazgo de la comarca de

Nijar en la exportacion de to-
mate de gran calidad, acorde con
las exigencias de los consumidores
y también con los requisitos de las
grandes cadenas de distribucion,
tiene mucho que ver con el uso ge-
neralizado de la polinizacion natu-
ral y con la rapida extension de las
sueltas selectivas de Nesidiocoris
tenuis desde la fase de semillero.
Ambas herramientas se han hecho
imprescindibles para los produc-
tores especializados en tomate, con
los que Koppert viene colaborando

l Koppert realiza un seguimiento presonalizado desde la suelta de ‘Nesi’ en semillero.

estrechamente desde hace afios
para impulsar la competitividad del
principal cultivo de la zona, que se
ha convertido en un claro referente
internacional por su calidad, exce-
lente sabor y diversidad de varie-
dades que cubren casi todo el aflo.
Ademas, el creciente interés en toda
la comarca por la produccion de to-

mate ecoldgico ha permitido a
Koppert poner en valor la impor-
tancia de su exclusivo servicio de
asesoramiento técnico, integrado
por profesionales cualificados que
conocen la realidad del campo y
que estan contribuyendo cada dia
a que las producciones hortofruti-
colas del Levante almeriense super-

en con €xito la transicion desde la
produccion integrada a la ecologi-
ca, gracias a la aplicacion de una
completa gama de soluciones na-
turales que son exclusivas de Kop-
perty que garantizan una respuesta
eficaz para el control biologico y
microbiologico de plagas y enfer-
medades.

En cuanto a la polinizacion na-
tural, los agricultores del Campo
de Nijar ya conocen bien las ven-
tajas derivadas del uso de las col-
menas Natupol. Con calor en ve-
rano y con frio en invierno, las col-
menas Natupol son una apuesta se-
gura, con colonias de abejorros bien
formadas que comienzan a reco-
lectar polen de forma instantanea,
sin reducir la actividad en dias nu-
blados, con viento o con lluvia. El
resultado es que una colmena Na-
tupol ofrece un minimo de ocho se-
manas de intensa polinizacion y

hasta un 30% mas de eficacia, algo
que se traduce en una mejora de la
rentabilidad porque se necesitan
menos colmenas por hectarea para
obtener 6ptimos resultados.

EL ‘NEST' MAS FRESCO

La liberacion de una raza autctona
de Nesidiocoris tenuis en semilleros
es para Koppert el eje central de su
programa de control biologico de
plagas en tomate, una metodologia
propia que la empresa desarrollo
de forma pionera en 2009 y que
hace unos afios consiguié genera-
lizar en la zona de Nijar.

Koppert, que produce y distribu-
ye a diario este importante enemigo
natural, es la inica empresa que lle-
va a cabo un seguimiento persona-
lizado que se inicia con la suelta
selectiva de ‘Nesi’ en el semillero
y que finaliza en la finca, s6lo des-
pués de constatarse la correcta ins-
talacion del depredador y su pre-
sencia en los niveles adecuados.
Un aspecto esencial que desarrolla
Koppert en exclusiva es la fase de
alimentacion del ‘Nesi’ justo antes
de que las plantulas de tomate
abandonen el semillero con destino
ala finca donde seran trasplantadas.
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Partners with Nature
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KOPPERT BIOLOGICAL SYSTEMS

Koppert Biological Systems contribuye a una mejor salud de las personas y del planeta.
En asociacion con la Naturaleza, hacemos una agricultura mas sana, mas sequra y productiva.
Proporcionamos un sistema integrado de conocimientos especializados y soluciones naturales
seguras, que mejoran la salud de los cultivos, la resistencia y la produccién.

C/ Cobre, 22 Pol.Ind. Ciudad del Transporte
04745 La Mojonera (Almeria) Espafia

Tel.+34 902 48 93 00
info@koppert.es

www.koppert.es
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DE LA UE

20 ministros de Agricultura instan a la Comision
Europea a limitar las negociaciones con Mercosur

El Consejo de Ministros
de la UE demanda que no
se incluyan los productos
sensibles agricolas y
ganaderos en el tratado

M Rafa Villegas

a Unién Europea (UE) y el

bloque comercial latinoame-
ricano Mercosur se encuentran
inmersos en un proceso de nego-
ciaciones para la liberalizacion
del comercio entre sendos terri-
torios. No obstante, la situacion
de crisis general que viven los
sectores agricola y ganadero en
la UE ha provocado que un total
20 de ministros de Agricultura
europeos hayan advertido a la
Comision Europea de la necesi-
dad de dejar fuera de la negocia-
cion a los denominados produc-
tos sensibles.

Las organizaciones de organi-
zaciones agrarias mas importan-
tes de la Union Europea, el
COPA y la COGECA, han mos-
trado su satisfaccion por la gran
preocupaciéon expresada por
gran parte de los ministros de la
eurozona ante cualquier empeo-
ramiento de la situacion provo-
cada por la negociacion de con-
cesiones comerciales injustas en
el capitulo agricola de las nego-
ciaciones con Mercosur.

DIFERENCIACION

El presidente de la COGECA,
Thomas Magnusson, ha adverti-
do a la presidencia de turno de la
Unién Europea, que actualmente
recae en Dinamarca, durante un
encuentro, que liberalizar los
productos sensibles “tendria
consecuencias catastroficas para
el sector agricola europeo”, muy
especialmente para el vacuno. Y
es que, sin duda, la ganaderia se
veria aun mas perjudicada que la
agricultura.

Magnusson también ha infor-
mado a la presidencia danesa de
que los precios del porcino en la
Union Europea siguen a “niveles
criticos”, inferiores a los de hace
11 afios. Del mismo modo, el
maximo representante de la
COGECA ha instado a los
ministros a adoptar, cuanto
antes, las medidas que se acorda-
ron en marzo, incluyendo un
posible alivio del crédito de la
deuda para las inversiones, ade-
mas de hallar nuevos mercados
para que toda la presion deje de
recaer en los productores.
Asimismo, Magnusson ha hecho
alusion a la dificil situacion del
mercado de los lacteos, cuyos
precios han ido cayendo de
manera continuada durante 25
meses. Ademas, los productores
deben hacer frente a los elevados
costes de los insumos. En este
sentido, lamenta que los Estados

l Consejo de Ministros de Agricultura de la Unién Europea.

miembros s6lo hayan transferido
162 millones de euros de los 420
previstos en el paquete de ayu-
das firmado el pasado mes de
septiembre. Al respecto, el presi-
dente de la COGECA ha lamen-
tado que “esto ha reducido signi-
ficativamente los resultados de
las medidas, por lo que es nece-
sario actuar”.

Magnusson ha sido categorico
y ha dejado claro que “los agri-
cultores europeos ya estan
pasando por una crisis”. Segun
varios estudios, lo cierto es que

los productores agrarios del
Viejo Continente podrian perder
del orden de 7 mil millones de
euros si se firmase el acuerdo de
libre comercio entre la Union
Europea y Mercosur. Y es que,
como cabe recordar, éste ultimo
es el primer exportador de mate-
rias primas agricolas hacia la
UE.

Concretamente, segun han
explicado desde el COPA y la
COGECA, un 86 por ciento de la
carne de vacuno y un 70 por
ciento de la carne de ave impor-

tada procede de paises miembros
de Mercosur. Es por ello que
Magnusson ha resaltado que “no
necesitan contingentes adiciona-
les libres de arancel para incre-
mentar su comercio hacia la
Unién Europea”. Ademas, criti-
ca que estas importaciones “no
cumplen con las exigentes nor-
mas medioambientales y de cali-
dad de la UE y aun quedan pen-
dientes ciertas preocupaciones
por lo relativo a los aspectos de
seguridad de la produccion de
carne en estos paises”.

Los envases con sello UNIQ son una

garantia tanto en origen como en destino

M Fhalmeria

Todo el esfuerzo realizado para
ofrecer al mercado de enva-
ses hortofruticolas el sello UNIQ,
sinonimo de diferenciacion y con-
fianza, debe contar con el respaldo
de alguien que dé fe, como buen
notario, de la respuesta de esa ca-
lidad.

AFCO oftece este valor afiadido
para certificar la calidad implicita
en su nuevo sello de calidad
UNIQ.

En los envases UNIQ, ademas
de superar ensayos previos que
confirman que sus disefios son ap-
tos para atender un comporta-
miento determinado, su calidad
es doblemente ratificada, tanto en
origen como en destino, por labo-
ratorios externos homologados
coordinados por un Comité Téc-
nico. Estos centros tecnologicos
estudian de manera continua la
respuesta de las cajas UNIQ y lo
hacen supervisando su cumpli-
miento, tanto con auditorias en

origen antes de salir de las fabri-
cas, como con controles en desti-
no una vez que el cliente recibe la
mercancia y ya superados los pro-
cesos de envasado, transporte y
logistica. Sin duda, una doble ga-
rantia. En paralelo, el Comité Téc-
nico se encarga de mantener ac-
tualizados los parametros técnicos
exigidos para que un envase pue-
da estampillar en €l el sello UNIQ
y ofrecer siempre asi, soluciones
optimas al mercado con calidad
avalada por terceros.
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[l UNIQ estuvo presente en la pasada edicion de Fruit Logistica, en Berlin. /rRAFA viLLEGAS
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UN REFERENTE

El Plantel Semilleros participa en la feria
como lider indiscutible en injerto de sandia

M Fhalmeria

1 Plantel Semilleros llega a

Expolevante con mas fuer-
za que nunca y deseando inter-
actuar con sus agricultores y de-
mas empresas del sector. Se tra-
ta, sin duda, como explican des-
de la empresa, de una feria que
se ha convertido en referente
para la provincia y que para El
Plantel Semilleros supone una
creacion de sinergias entre em-
presas.

Este afio acuden a la feria con
varias novedades, como es la
apertura de un nuevo centro,
esta vez fuera de la provincia,
en Llanos del Caudillo, en Ciu-
dad Real.

Este centro, no solo les va a
permitir crecer como empresa,
al expandir las ventas a otra zo-
nas productivas, sino que ade-
mas les ha llevado a un estudio
de las diferentes zonas de la ge-
ografia espafola y su climato-
logia y agua que les ha aportado
mucho en cuanto a [+D+i se re-
fiere y en cuanto a nuevas téc-
nicas de cultivo aplicables a la
provincia.

Esta feria, ademas, va a venir
muy bien para el sector ya que
ha tenido lugar un afio compli-
cado con una climatologia de-
masiado buena que ha afectado
al ciclo productivo en Almeria
y que ha provocado una caida
de los precios.

Acabada la campaia de injer-
to de sandia en la provincia,
desde El Plantel Semilleros ase-
guran con orgullo que” volve-

I El Plantel premiara la confianza demostrada por sus clientes con un obsequio en su espacio expositor. Ademas, podran

conocer todas sus novedades, como el nuevo centro que ha abierto la empresa en Llanos del Caudillo, en Ciudad Real
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l Grafica de la espectacular campaiia de sandia de El Plantel Semilleros. /rraLmerRIA

ll Primer plano de un injerto de sandia de El Plantel Semilleros. /rHALmerIA

mos a ser lideres en injertos de
sandia con mas de 8.000.000 en-
tregados de enero a marzo, no
acabando aqui sino que en las
zonas de Murcia, Andalucia Oc-
cidental y La Mancha se prevé
entregar 6 millones mas, alcan-
zando los 14 millones”.

La campafia de sandia acaba
de arrancar en la provincia de
Almeria con unos precios rela-
tivamente buenos y unas pro-
ducciones también en buena li-
nea, por lo que desde El Plantel
Semilleros esperan que ésta “se
desarrolle bien y los agricultores

empiecen la campafia con ener-
gia”.

Desde El Plantel Semilleros
siguen luchando cada dia para
entregar al cliente un producto
con un valor afadido y que le
aporte el maximo rendimiento
técnico y econdmico.

Por tltimo, y no menos im-
portante, cabe destacar que en
esta edicion de Expolevante la
confianza depositada en El
Plantel Semilleros por sus clien-
tes jtiene premio!.... Para des-
cubrirlo solo deben visitar su
stand. jLe esperan!
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COPROHNIJAR

Cerca de un centenar de cooperativistas asiste a una
jornada sobre la salud del agricultor y virus horticolas

M Elena Sanchez

1 pasado 7 de abril, casi un

centenar de socios de Co-
prohnijar asistieron a una jornada
sobre la salud del agricultor y vi-
rus horticolas, una accion forma-
tiva organizada por la propia co-
operativa asi como por la Funda-
cion UAL-Anecoop y Cajamar,
que consisti6 en la visita a la Fin-
ca Experimental UAL-Anecoop
y en la realizacion de una serie
de ponencias.

En este sentido, durante la vi-
sita a los ensayos e instalaciones
de la Finca Experimental UAL-
Anecoop, los asistentes tuvieron
la ocasion de ver tres proyectos
de investigacion presentados por
los profesores del Departamento
de Agricultura de la Universidad
de Almeria. El primero de ellos
lleva como nombre ‘Proyecto de
agua desalada vs agua de acuife-
ro. Ensayo sobre calabacin’, de
Diego Luis Valera, el segundo en-
sayo mostrado fue el ‘Proyecto
de plantacion de papaya sexada
por técnicas moleculares’, de
Francisco Camacho, y el tercer y
ultimo estudio fue el de ‘Biode-
sinfeccion de suelos para el cul-
tivo de tomate’ explicado por Ja-
vier Tello.

Tras la visita, los cerca de cien
socios de Coprohnijar que asis-
tieron a la jornada tuvieron la
ocasion de asistir, también, a dos
ponencias. La primera de ellas
estaba relacionada con ‘El riesgo
en el trabajo con fitosanitarios’,
a cargo de José Ramon Castillo
del Pino, de FREMAP, Mutua de

I Esta actividad conté con una visita a la Finca Experimental UAL-Anecoop, donde profesores del Departamento de Agricultura

de la Universidad presentaron tres proyectos, asi como también hubo dos ponencias, una de FREMAP y otra de Cajamar

ll Una de las ponencias corri6 a cargo de Antonio Céspedes, de ‘Las Palmerillas’. /rHALmERIA

prevencion de riesgos laborales,
mientras que la segunda ponencia
abordo el tema de medidas de
control sobre el ‘Virus del mosai-
co del pepino dulce’ impartida por
Antonio Céspedes, representante
de la Estacion Experimental ‘Las
Palmerillas’ de la Fundacion Ca-
jamar.

La jornada concluy6 con unas
palabras ofrecidas por parte del
presidente de Coprohnijar, Juan
Segura, quien mostro su satis-
faccion por que los agricultores
y profesionales del sector ten-
gan la oportunidad de conocer
los resultados de los trabajos de
investigacion que se estan lle-
vando a cabo en el sector hor-
tofruticola.

ll La jornada concluyé con unas palabras del presidente de Coprohnijar, Juan Segura.

ll Los socios de Coprohnijar visitaron la Finca Experimental UAL-Anecoop. /FHALMERIA
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Expolevante 2016

SEMILLEROS

Grupo Cristalplant acude a una nueva
edicion de la feria con novedades y sorpresas

M Fhalmeria

Un afio mas, Cristalplant va a
estar presente en la nueva
edicion de Expolevante Nijar
2016, con el objetivo de estar cer-
ca “de los agricultores y de nues-
tros clientes y amigos. Para nos-
otros, acudir a Expolevante es en-
contrarnos, en solo tres dias, con
todos los clientes, con los que tra-
bajamos todo el afio, sobre todo
de la zona del Levante almerien-
se, aunque igualmente prevemos
y estan invitados todos los clientes
de las distintas zonas de la geo-
grafia almeriense y espafiola”,
aseguran desde la propia empre-
sa.

OBJETIVOS MARCADOS

Para la presente edicion de Expo-
levante, Cristalplant se ha marca-
do un triple objetivo, ya que “ha-
blaremos de novedades y habra
algunas sorpresas”, adelantan des-
de la empresa. En primer lugar,
“trabajar en la consecucion de los
objetivos de nuestros clientes des-
de el cumplimiento de los valores
del semillero; experiencia, calidad
y éxito, de una forma transparen-
te. En segundo lugar, presentare-
mos los resultados de 2015 en for-
mato audiovisual, pero con una
técnica diferente a las aplicadas
anteriormente. Por ultimo, este
aflo nos volvemos un poco mas
‘online’ y premiaremos la fideli-
dad de nuestros clientes en una
accion en RRSS que estara activa
durante los dias de la feria”. Para
esta edicion y fieles a la filosofia

I Durante el evento, la empresa presentara los resultados de 2015 en formato audiovisual, pero con una técnica diferente a las ya

aplicadas, asi como también premiara la fidelidad de sus clientes en una accién en RRSS que estara activa los dias de la feria

0 El equipo de Cristalplant estara, en todo momento, a disposicion de todas aquellas personas que visiten el stand de la empresa. /FHALMERIA

de transparencia de la empresa,
Cristalplant apuesta por un stand
de disefio abierto ya conocido de
otras ediciones, pero que traera
alguna novedad que no dejard in-
diferente a los asistentes. Dentro
de los 48 metros cuadrados con-
tratados para esta feria, “tendre-
mos espacios de trabajo con me-
sas altas, un mostrador para poder

presentar nuestros productos y un
equipo comercial disefiado para
aprovechar al maximo las opor-
tunidades que se presentaran en
esta cita”.

ALGUNOS DATOS DE 2015:

Gracias a todos los profesionales
que componen Grupo Cristal-
plant, el pasado 2015 fue un afio

con muchos éxitos:

- 9 delegaciones en Espafia y
presencia en Portugal con agentes
colaboradores y 32 hectareas de
instalaciones.

- 165 trabajadores de media y
maximos de 400 en campaiia.

- Obtenciéon de certificado
GLOBALG.A.P. y reconoci-
miento como miembro.

- 18 millones de injertos.

- 173 millones de plantas.

- 2.300 clientes.

Cristalplant es un semillero de
origen almeriense con mas de 20
afios de experiencia. De hecho, en
la actualidad, esta considerada
como una empresa de referencia
en la produccién de plantula hor-
ticola y ornamental.
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URCIRIEGOS

Terra Dis permite una desinfeccion rapida en periodos de cambio
de cultivo para que el agricultor pierda el menor tiempo posible

La eficacia de este producto
permite al agricultor ahorrar
costes, ya que no se ven en la
necesidad de tratar contra
hongos, bacterias o nematodos

M Elena Sanchez

I producto Terra Dis, distri-

buido por la firma alme-
riense Urciriegos, es fabricado
por la empresa Servicios Técni-
cos de Canarias (STC), cuyas
oficinas centrales estan ubicadas
en Las Palmas, asi como la fa-
brica se encuentra en Madrid.
STC tiene la tecnologia de Clo-
dos Technology y es fabricante
de todos los productos que estan
relacionados con Didxido de
Cloro para diferentes aplicacio-
nes, tanto en agricultura como
en industria. Segun explica Mi-
guel Martinez, gerente de Urci-
riegos, “en Almeria, nos hemos
centrado en los productos Terra

Dis y Agri Dis, con los que lle-
vamos dos afios trabajando y la
experiencia es creciente. La ver-
dad es que estd funcionando
muy bien el boca a boca, nues-
tro tnico medio de maxima ga-
rantia”.

Terra Dis es un producto que
permite, en periodos de cambio
de cultivo, una aplicacion de
desinfeccion rapida para que el
productor pierda el menor tiem-
po posible en el proximo cam-
bio de cultivo. De hecho, “es
importante informar que para la
campafla de desinfeccion, que
llegara en escasos meses, hay
diferentes formas de aplicar Te-
rra Dis, ya que hay quien lo
hace con pléastico o sin plastico,
pero, realmente, éste no es ne-
cesario, ya que Terra Dis cum-
ple su objetivo final, la desin-
feccion de cualquier tipo de
hongo o bacteria y nematodos,
por lo que el terreno se queda
totalmente preparado para el

cultivo”, asegura Miguel Mar-
tinez, quien continua explicando
que, “de esta manera, a partir
del dia siguiente, el agricultor
tiene la tranquilidad de que pue-
de comenzar a sembrar con la
garantia de que no le va a afec-
tar al cultivo”.

Por otro lado, cabe destacar
que Terra Dis es compatible con
la lucha integrada, “no tiene
ningun problema y lo importan-
te de este producto es su facil y
répida aplicacion, asi como la
eficacia que tiene”. De hecho,
la propia aplicacion de Terra Dis
es un sistema muy simple,
“como cualquier otro desinfec-
tante, ya que consiste en generar
un encharcamiento en la super-
ficie y al dia siguiente, con un
poco tiempo de riego, ya se pue-
de aplicar con Venturi. A partir
de ahi, el agricultor puede co-
menzar a sembrar, ya que no
hay tiempos de espera”, conclu-
ye Martinez.

Juan Antonio Lopez es un
agricultor ejidense experi-
mentado, sobre todo, en cul-
tivo de pepino y calabacin. En
el verano de 2014 fue la pri-
mera vez que us6 Terra Dis,
el desinfectante de Urciriegos,
“‘un producto que me conven-
ci6 desde el primer momento
porque no tiene tiempos de
espera y, pocos dias después
de desinfectar, ya pude co-
menzar a sembrar sin ningin
tipo de problema”, asegura
este productor cuya finca esta
ubicada en Llanos de Lumajo,
El Ejido. En su caso, el em-
pleo de Terra Dis se realiz6 a
mediados de septiembre,
“cuando teniamos el inverna-
dero sin cultivo y antes de co-
menzar con la plantacion de
calabacin. Desde el principio,
Terra Dis me ha ido genial,

“Lo que mas me gustade
TerraDis es que no tiene
plazos de espera y permite
que ahorre encostes”

JUAN ANTONIO LOPEZ, AGRICULTOR

tanto en el cultivo de pepino
como en el de calabacin. Ade-
mas, también lo usé en febre-
ro para el cambio de ciclo de
invierno a primavera y, la ver-

dad, es que no estoy teniendo
problemas de ningun tipo™.
En cuanto al modo de aplica-
cion de este producto de Ur-
ciriegos, en el caso de Juan
Antonio Lopez ha sido me-
diante riego por goteo.

Sin duda, una experiencia
“muy buena, la que estoy te-
niendo con Terra Dis, producto
del que lo que mas destaco es
que no hay plazo de espera, asi
como gracias a su desinfeccion
no tengo problemas de enfer-
medades ni virus y eso me per-
mite ahorrar costes, ya que no
tengo que echar otros produc-
tos para prevenir dichas inci-
dencias”.
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ABONOS PARA RIEGO LOCALIZADO

Entec® y Nitrofoska® solub, las
nuevas gamas de productos para
fertirrigacion de EuroChem Agro Iberia
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Los abonos cristalinos solubles
en agua ofrecen una solucion
integral en fertirrigacion sin
necesidad de mezclar
diferentes fertilizantes

M Fhalmeria

Eurochem Agro Iberia amplia su car-
tera de productos con el lanzamiento
de una nueva linea de abonos para
riego localizado, Nitrofoska® solub
y el aumento de la gama Entec® so-
lub. La fertirrigacion permite un aho-
rro considerable de agua y una dosi-
ficacion racional de los fertilizantes,
ademas de proporcionar una nutricion
de los cultivos optimizada, lo que se
traduce en un aumento de rendimien-
tos y calidad de cosecha. Sin embar-
2o, la utilizacion de fertilizantes en
riego localizado requiere abonos to-
talmente solubles en agua y libres de
impurezas que puedan provocar ob-
turaciones en el sistema de riego.

NITROFOSKA® SOLUB
Nitrofoska® solub comprende una
serie completa de fertilizantes crista-
linos perfectamente solubles en agua
disenada para ofrecer una solucion
integral en fertirrigacion, sin necesi-
dad de mezclar diferentes fertilizantes.
Las seis formulas de Nitrofoska® so-
lub incluyen macro y micronutrientes
(quelatados por Edtay Eddha) facil-
mente asimilables y estan completa-
mente libres de urea y cloruros, lo
que contribuye a una eficiente absor-
cion y aprovechamiento de los nu-
trientes. Con equilibrios adaptados a
cada fase en el ciclo de los cultivos
(férmulas de enraizamiento, inicio
de desarrollo, estimulacion del cre-
cimiento, engorde y maduracion,
etc.), Nitrofoska® solub permite un
completo y equilibrado desarrollo de
frutales, hortalizas, citricos y otros
cultivos intensivos.

Nitrofoska® solub, principales ven-
tajas:

*Répida y total disolucion en agua.

*Nitrogeno exclusivamente en forma
nitrica y amoniacal.

*Suministro equilibrado y completo
de nutrientes, con formulas adaptadas
acada estado fenologico de los culti-
vos (formulas de enraizamiento, inicio
de desarrollo, estimulacion del creci-
miento, engorde y maduracion, etc.).
*Materias primas de calidad: no con-
tienen ni cloro ni urea (forma de ni-
trogeno poco eficiente en fertirriga-
cion), elementos nocivos para los cul-
tivos.

*Con microelementos quelatados por
Edta, facilmente asimilables en un
amplio rango de pH.

*La formula Nitrofoska® solub
12+5+30 lleva el hierro (Fe) quelatado
con Eddha, lo que permite mejor es-
tabilidad y un ahorro en quelato de
hierro.

*Reaccion acida que previene la for-
macion de precipitados y obturaciones
en el sistema de riego y favorece la
asimilacion de nutrientes.

GAMA ENTEC®

La gama Entec® solub, abonos so-
lubles con nitrogeno estabilizado, se
ha ampliado con la inclusion del En-
tec® solub 11+5+30. Los abonos En-
tec® solub inhiben el proceso de
transformacion del nitrégeno amo-
niacal a nitrdgeno nitrico (nitrifica-
cion), asegurando su permanencia en
el suelo durante un periodo determi-
nado. Esto se logra a través de la in-
hibicion de las bacterias Nitrosomo-
nas, que son responsables por la trans-
formacion del amonio en nitrato. De
esta forma, las plantas obtienen las
dos formas de nitrégeno mineral,
amoniacal y nitrico, durante un largo
periodo. Esto significa que, a dife-
rencia de las plantas cultivadas en
suelos sin la aplicacion de Entec®
solub, pueden absorber el nitrogeno
simultaneamente de ambas formas,
beneficiandose los cultivos de las
ventajas de la nutricion mixta nitro-
genada (amonio y nitrato), a la vez
que disminuye el riesgo de pérdida
de nitrégeno al medio ambiente y, en

definitiva, se mejora la eficiencia de
suuso. Se puede afirmar que los sis-
temas de riego localizado reducen las
pérdidas de N con la utilizacion de
fertilizantes convencionales, pero la
incorporacion de fertilizantes solubles
con la tecnologia Entec® las reducen

4} EuROCHEM
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Hlagama Entec® solub se ha ampliado con la inclusion del Entec® solub 11+5+30.

aun mas, mejorando asi la eficiencia
de la fertilizacion y proporcionando
mas nitrégeno una mejor nutricion
de los cultivos. Eurochem Agro per-
tenece al grupo Eurochem, una de las
empresas agroquimicas mas impor-

tantes a nivel mundial. El grupo tiene
su sede en Zug, Suiza, y cuenta con
plantas de produccion en Bélgica, Li-
tuania, China, Kazajstan y Rusia, con
mas de 23.000 empleados por todo
el mundo.
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MAYOR PROTAGONISMO

Los sectores de las semillas y los suministros,
los que mas representacion tienen en la feria

Segtin ha dado a conocer la
propia organizacion del evento,
entre ambos sectores suman un
total de 34 empresas, seguidos

de las comercializadoras

M Elena Sanchez

La consolidacion de Expole-
vante como uno de los
eventos hortofruticolas mas im-
portantes a nivel nacional esta
dejandose notar cada edicion
que pasa, ya que el namero de
expositores que participa se ha
ido incrementando hasta tal he-
cho de que, este aio, muchas
firmas han tenido que entrar en
una lista de espera para poder
participar en el evento, ya que
desde hace varios meses, el Pa-
lacio de Exposiciones y Congre-
sos de Campohermoso ha pues-
to el cartel de lleno absoluto
para Expolevante 2016.

TODOS QUIEREN ESTAR

Y es que, la importancia de esta
feria se puede comprobar con el
simple hecho de ver las nume-
rosas empresas que hacen por
estar presentes, durante tres
dias, en Nijar. En este sentido,
de cara a la presente edicion,
uno de los datos que mas pue-
den venir a corroborar este he-
cho es que, por ejemplo, el sec-

ACTIVIDADES

tor de las semillas es el que mas
firmas aporta al evento en total,
17. Akira Seeds, Diamond Se-
eds, Eugen Seed, Hazera Espa-
fia, HM Clause Ibérica, Ibero-
seeds, Meridiem Seeds, Philo-
seed, Ramiro Arnedo, Rijk
Zwaan, Syngenta, Takii Spain
o Vilmorin, son algunas de las
casas de semillas que no van a
dejar pasar la oportunidad de
mostrar sus principales noveda-
des en cuanto a las variedades
hortofruticolas que mas se adap-
tan, sobre todo, a la zona del
Campo de Nijar. Y es que, sin
duda, este tipo de acciones es
una de las mejores ocasiones
para que las multinacionales de
semillas puedan entrar en con-
tacto mas directo con sus clien-
tes, asi como para estrechar re-
laciones y conocer nuevas po-
sibilidades de negocio.

COMERCIALIZACION

Al igual que las semillas, el sec-
tor de los suministros agricolas
también aporta un total de 17
entidades para la presente edi-
cioén de Expolevante, mientras
que, muy de cerca, se encuentra
la comercializacion que, en esta
ocasion, llevara un total de 14
empresas, entre las que se en-
cuentran, por ejemplo, Agropo-
niente Natural Produce, Biosa-
bor, Coprohnijar, Casi, Nijarsol,

SAT Costa de Nijar, Vegacafiada
o Vicasol.

Con todo ello, se puede ver el
grado de importancia y de ne-
cesidad que encuentran todas
estas firmas en estar presentes
en este tipo de eventos, ya que,
sin duda, supone una de las me-
jores ocasiones de interactuar
con sus clientes, asi como tam-
bién es la mejor forma, para mu-
chas de ellas, de comenzar a
planificar la préxima campafia.

Los tres dias de feria habra degustaciones

de productos hortofruticolas en los stands

Un evento hortofruticola no
solamente esta relacionado
con la muestra de productos y el
encuentro entre empresas y
clientes, sino que también se re-
alizan actividades paralelas que
ayudan a potenciar, en este caso,
las frutas y hortalizas de la zona
en la que se celebra la feria. En
este sentido, Expolevante 2016
llevara a cabo, cada dia, una se-
rie de degustaciones que estaran

disponibles para todos los visi-
tantes de la feria, acciones que
sirven, entre otras cosas, para de-
mostrar el sinfin de recetas que
se pueden elaborar con los pro-
ductos hortofruticolas almerien-
ses.

Asi, el primer dia de feria, el
27 de abril, la primera de las de-
gustaciones se realizard a las
13:30 horas, mientras que el jue-
ves, 28 de abril, la degustacion
estara relacionada con productos
de la huerta nijarefia, como pue-

den ser, ademas de frutas y hor-
talizas, otros productos como el
aceite, tan tipico de esta zona del
Levante almeriense.
Finalmente, el Gltimo dia del
evento, también a las 13:30 ho-
ras, el protagonismo de la degus-
tacion serd para el calabacin, con
el que los chefs elaboraran di-
versos platos que se pondran a
disposicion de todos aquellos
que, en esos momentos, estén
disfrutando de las bondades de
Expolevante 2016.

l Una de las degustaciones mas concurridas es la del gazpacho. /rHALMERIA
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PRESENTES EN UNA NUEVA EDICION

Pelemix traslada a su equipo de Almeria a la feria
para mostrar todas sus novedades a los visitantes

M Isabel Fernandez

elemix, una de las empresas

lideres a nivel mundial en el
mercado de sustrato agricola de
fibra de coco para cultivos hidro-
pénicos y viveros, tendrd una pre-
sencia muy activa en la nueva edi-
cion de Expolevante, que se ce-
lebra hasta el viernes 29 de abril
en el Palacio de Exposiciones y
Congresos de Campohermoso, en
Nijar. Segin apuntaron desde la
empresa, en esta ocasion, “con-
taremos con la presencia continua
del equipo de Almeria en la feria”,
de modo que todo aquel profesio-
nal interesado en cualquier pro-
ducto de los muchos que comer-
cializa la firma pueda obtener, al
momento, toda la informacion ne-
cesaria de manos de auténticos
conocedores de este campo. Y es
que, tal y como indicaron desde
Pelemix, Lorenzo Montoya y Al-
fonso Reche, miembros del equi-
po de la firma en la provincia,
cuentan con “‘gran experiencia en
el sector no solo de la comercia-
lizacion, sino también de la pro-
duccion”.

Ellos seran quienes muestren,
de primera mano, las novedades
de la empresa de cara a la proxima
campaiia, entre ellas, WiseMix,
una herramienta de medicion de
alta precision que proporciona da-
tos reales e instantaneos del con-
junto suelo-coco. Estos datos, se-
gun indicaron desde Pelemix, van
a permitir al agricultor “tomar de-
cisiones adecuadas para conseguir
un equilibrio hidraulico en el en-
torno radicular”. WiseMix es fru-

I La empresa dara a conocer una nueva herramienta de medicién de alta precision, un kit de andlisis de nutrientes portatil y un

producto que enmascara el olor de los cultivos a las plagas, ademas de promocionar el sistema de descuelgue exclusivo de Paskal

-,

l Lorenzo Montoya y Alfonso Reche, miembros de Pelemix en Almeria.

to del acuerdo de colaboracion
que mantienen Pelemix y Wise
Irrisystem para la promocion en
exclusiva de este sistema “ideal”
para el manejo del coco en Siste-
ma Mixto que, segun recordaron,
“consiste en la aplicacion de fibra
de coco al suelo en la linea de cul-
tivo. Desde Pelemix, lo entende-
mos como una evolucion del sis-
tema de cultivo convencional,
puesto que incorpora técnicas de
hidroponia”.

Junto a esa novedosa herramien-
ta de medicion, la empresa apro-

vechara su presencia en Expole-
vante 2016 para dar a conocer su
MultiTest NutriAgro, un “kit de
analisis de nutrientes portatil ca-
paz de medir simultaneamente”,
y lo que es mas importante aun,
“con una precision de laboratorio,
hasta seis iones en una muestra li-
quida”.

Otro de los productos que, des-
de luego, va a despertar un gran
interés entre los participantes en
la cita sera Edenshield, un pro-
ducto basado en extractos de plan-
tas que enmascara el olor de los

ll Pelemix es uno de los lideres a nivel mundial en sustrato agricola de fibra de coco.

cultivos a plagas como la mosca
blanca, la Tuta absoluta o el trip,
“consiguiendo reducir hasta en un
90% la entrada de las mismas en
el invernadero”. Tal y como afir-
maron desde Pelemix, “este pro-
ducto esta despertando mucho in-
terés entre los agricultores por la
fuerte presion de plagas que esta-
mos padeciendo”, aunque no sélo
por eso. “También es novedad su
forma de aplicacioén, mediante
pulsos de aspersion en las entra-
das, mallas y ventanas del inver-
nadero”.

Por ultimo, la empresa aprove-
chara la oportunidad para seguir
promocionando el Roller Hook, el
exclusivo sistema de descuelgue
de Paskal que permite, segin sefia-
laron desde Pelemix, “un gran aho-
rro en mano de obra” a la hora de
afrontar esta tarea. El objetivo no
es otro que poner al alcance de todo
el mundo este sistema y, para ello,
Pelemix cuenta con promociones
especiales para esta campana.

Desde Pelemix invitan a todos
los participantes en la feria a visi-
tarles. Estaran en el stand 13.
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TAMBIEN EN PRIMAVERA

Agrobio insiste en no descuidar el control bioldgico
ante la mayor incidencia de Tuta esta campaiia

El clima suave del dltimo
invierno propicio la aparicion
de esta plaga en las fincas, si
bien también se estan dejando
ver en esta primavera

A grobio, empresa productora
y comercializadora de solu-

ciones de control biologico 100%
almeriense, ha vuelto a insistir en
la importancia de no descuidar el
control bioldgico de plagas, sobre
todo en la zona del Campo de Ni-
jar, donde ha aumentado la pre-
sencia de Tuta absoluta con res-
pecto a campanas anteriores. En
este sentido, Ana Belén Arévalo,
técnico de Desarrollo de Agrobio,
coment6 que, en general, “el clima
mas suave que hemos tenido en
esta campana ha propiciado una
mayor incidencia de Tuta absoluta
en los invernaderos de Nijar”y, de
hecho, en la primavera, estan sien-
do mayores los problemas deriva-
dos de la presencia ya no solo de
Tuta, sino también de mosca blan-
ca. Teniendo esto en cuenta, la téc-
nico de Desarrollo de Agrobio in-
sistio en la necesidad de seguir
apostando tanto por el control bio-
logico como por la puesta en mar-
cha de medidas de prevencién y,
en esta linea, aconsejo a los pro-
ductores “no descuidar la lucha in-
tegrada, ni siquiera en primavera”.
“Es cierto que los ciclos de prima-
vera son muy rapidos y hay agri-
cultores que dejan un poco de lado
el control biologico”, explicod Aré-
valo e insisti6 en que, pese a todo,
“hay que seguir realizando las
sueltas en las dosis adecuadas para
un control eficaz de las plagas y
pensando también en la que sera
la proxima campafa agricola”.

Y es que, en esta primavera, la
Tuta absoluta esta siendo un pro-
blema y, segin Arévalo, hasta la
fecha, “son muchos los agriculto-
res que han tratado la plaga con
productos utilizados para combatir
las orugas”; sin embargo, “algunos
de estos productos van a dejar de
estar autorizados en breve”, de ahi
la conveniencia de no ‘relajarse’
a la hora de realizar sueltas de in-
sectos auxiliares o de tomar pre-
cauciones.

Hl TutaRoll, un rollo adhesivo con feromonas, esta logrando muy buenos resultados en la captura de Tuta absoluta en invernadero. /Acrosio

Entre las medidas de control
biologico, Arévalo se refirio a la
realizacion de sueltas de Nesidio-
coris tenuis en semilleros, una for-
mula que se ha mostrado mas que
eficaz en los ultimos tiempos para
combatir mosca blanca, ya que
permite una rapida instalacion del
auxiliar y una rapida propagacion
y, asi, ““ya en las primeras semanas
del cultivo en el invernadero, po-
demos tener la plaga muy contro-
lada”. El complemento perfecto
para el ‘Nesi’ es, segun Arévalo,

la Trichogramma achaeae, un ene-
migo natural que actiia parasitan-
do los huevos de Tuta y evitanto,
de este modo, su reproduccion.
Nesidiocoris puede depredar de
forma secundaria otras plagas,
como trips, y también huevos de
lepiddpteros, complementando,
en este sentido, a la Trichogram-
ma.

Segiin comentd Arévalo, son
muchos los agricultores que ya
han probado esta combinacion y,
tal y como afirmo, “los agriculto-

res estan muy contentos del con-
trol de las plagas que consiguen”.

Asimismo, la técnico de Des-
arrollo de Agrobio recordé la con-
veniencia de utilizar rollos adhe-
sivos de feromonas, como es el
caso de TutaRoll, comercializado
por Agrobio, que actuan como
atrayentes de la plaga y que, fi-
nalmente, la capturan.

Por otro lado, y mas alla de las
medidas de control bioldgico en
si, Ana Belén Arévalo volvio a re-
cordar la importancia de tomar

medidas de prevencion, como ex-
tremar las tareas de limpieza, in-
tentar que las estructuras sean lo
mas herméticas posibles, colocar
mallas y “retirar los restos de co-
sechas”, evitando, de este modo,
la aparicion de nuevos focos de
plagas. En esta linea, afirmé que
“hay que romper el ciclo de las
plagas” y, para ello, “es funda-
mental el control biolodgico en pri-
mavera, de modo que se pueda
mantener un cultivo sano hasta el
final del ciclo”.
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Expolevante 2016

APOYO

ALSI contribuye a modernizar el sector del
manipulado desde Santa Maria del Aguila

M Rafa Villegas

| alcalde de El Ejido, Fran-

cisco Gongora, ha vuelto a
demostrar su compromiso con
las empresas del municipio que
apuestan por la innovacion y ha
visitado las instalaciones de Al-
deilla Suministros Industriales
(ALSI). Esta empresa familiar
esta llevando a cabo nuevos pro-
cesos de automatizacion e inge-
nieria que estan ayudando mu-
cho a la modernizacion del sec-
tor del manipulado de frutas y
hortalizas.

Los inicios de ALSI se remon-
tan al aflo 2004, cuando comen-
z6 su andadura ofreciendo ser-
vicios de reparacion y manteni-
miento de la cadena de manipu-
lado hortofruticola. A dia de hoy,
Aldeilla Suministros Industriales
ha evolucionado mucho y aporta
soluciones, innovacion de inge-
nieria y proyectos integrales, ba-
sados en el desarrollo mecanico
y electronico, que han tenido
como destinatarios empresas li-
deres del sector hortofruticola
en la comarca del Poniente al-
meriense.

El regidor ejidense ha recorri-
do las instalaciones de ALSI
acompafiado por Juan José Blan-
co y Fernando Benticuaga, res-
ponsables de la empresa, que le
han detallado como llevan a
cabo el disefio de sus productos,
coémo fabrican las piezas y como
las ensamblan.

Los responsables de ALSI
acompailaron, posteriormente,

I El alcalde de El Ejido, Francisco Gongora, ha visitado las instalaciones de Aldeilla Suministros Industriales. El regidor ejidense

ha podido comprobar, tanto en la sede de la empresa como en Nature Choice, la I+D+i que aplican a todos sus productos

e

ll Trabajadores de ALSI con el alcalde de El Ejido y el edil de Agricultura. /rHALMERIA

al regidor ejidense a las instala-
ciones de la SAT Nature Choice,
centro que utiliza la tecnologia
y maquinaria de Aldeilla Sumi-
nistros Industriales, para com-
probar, in situ, el funcionamiento
de las mismas. Alli se incorpord
a la visita el gerente de esta em-
presa, Antonio Jesus Romero,
quien relato las ventajas que la
nueva maquinaria de la cadena
de transformacion esta ofrecien-
do de cara al manipulado de las
frutas y hortalizas, de forma pre-
via, a su comercializacion en los
mercados europeos de destino.

Gongora ha resaltado “el es-
fuerzo y el caracter emprendedor
de los responsables de ALSI, asi
como la apuesta que han realiza-
do por su tierra para aplicar sus
conocimientos de ingenieria al
desarrollo de un sector tan im-
portante para nosotros como es
la industria agroalimentaria”. El
regidor ejidense ha destacado
que “son empresas como ¢éstas
las que ponen de manifiesto, dia-
riamente, el gran potencial que
tiene hoy el tejido empresarial
ejidense y su compromiso por
innovar y ser competitivos”.

l En Nature Choice, comprobando las ventajas de las maquinas de ALSI. /FHALMERIA

certificamos

lo mejor de ti

agrocolor

www.agrocolores



fhalmeria - Abril 2016

OLEADA DE ATAQUES

Agricultores franceses destruyen citricos y
murcianos y vino de La Mancha

hortalizas

Con la pasividad habitual de
la Gendarmeria francesa,
productores agricolas del pais
vecino han atacado camiones

procedentes de Espaiia

M Rafa Villegas

La historia se repite. Agricul-
tores franceses se han ensa-
fiado con camiones cargados de
citricos, hortalizas y vino proce-
dentes de Espaia. Desde la Union
de Pequeiios Agricultores y Ga-
naderos (UPA) han lamentado y
condenado los nuevos ataques
que, como lamentan, se han vuel-
to a producir “ante la pasividad
de la Gendarmeria”.

Los ataques se vienen produ-
ciendo desde hace meses. Los pri-
meros de este afio tuvieron lugar
en el mes de febrero, cuando agri-
cultores franceses se ensafiaron

A MAS

Hl Frontera de Espaia con Francia en La Jonquera.

con la carga de camiones proce-
dentes de la Region de Murcia,
en concreto con 20 toneladas de
hortalizas y citricos.

Desde UPA han criticado con
dureza que “los franceses vuel-

ven a tirar de una protesta que
se ha convertido, lamentable-
mente, en un clasico y que les
funciona muy bien”. Para los re-
presentantes de la organizacion
agraria esta claro que “en Espa-

Hl Fotograma de un video del ataque a un camion espaiiol.

fia seria impensable que tuvieran
lugar estos hechos. Alli la Gen-
darmeria parece que incluso or-
ganiza el trafico para que pue-
dan llevar a cabo su ataque co-
modamente”.

El ultimo ataque se ha produci-
do este mismo mes. En esta oca-
sion han acabado con los 30.000
litros de vino procedente de Cas-
tilla-La Mancha que cargaba un
camidn espafol. La mercancia,
como lamentan desde UPA, “fue
vertida a la carretera y destruida
sin pudor por los manifestantes,
que amenazaron y amedrentaron
a los conductores de los camiones
que sufrieron el ataque”.

RESPUESTA DEL GOBIERNO
La respuesta del Gobierno de Es-
pafia en funciones no se ha hecho
esperar. El Ministerio de Asuntos
Exteriores y de Cooperacion ha
convocado al embajador francés,
al que ha trasladado la protesta
formal de Espaiia ante los tiltimos
ataques a camiones espafioles en
el vecino pais galo.

Desde el Ministerio lamentan
unos hechos que “se producen
con desafortunada periodicidad”
y de los que ha informado a la
Comision Europea, pues suponen
“una violacion flagrante de varios
principios basicos de la UE”,
como el de la libre circulacion de
mercancias entre los estados
miembros.

La almeriense Hispatec continiia su expansion
internacional con el inicio de operaciones en Peru

La empresa, especializada en
tecnologia de gestién para el
sector agroalimentario, ya
lleva aiios trabajando en
otro pais latino, en México

La empresa almeriense de tec-
nologia de gestion para el
sector agroalimentario continua
inmersa en un proceso de expan-
sién internacional que, en esta
ocasion, la ha llevado a iniciar
operaciones comerciales en Pert.
Se trata, tras su incursion en Mé-
xico, del segundo pais iberoame-
ricano en el que trabaja la compa-
fifa.

Para lograr adentrarse en el mer-
cado de este pais andino, Hispatec
ha llegado a un importante acuer-
do de colaboracion con la empresa
peruana Technology Advisor,
S.C.A. Se trata, en concreto, de
una consultora tecnologica situada

ll Fachada de las instalaciones de Hispatec, en Almeria.

en Lima y que cuenta con una am-
plia experiencia en la implanta-
cion de software de gestion en dis-
tintos ambitos empresariales.

PERU, UN PAIS EN AUGE

Desde Hispatec han justificado su
incursion en el mercado peruano
por el fuerte proceso de transfor-

macion que estd viviendo la eco-
nomia agraria peruana. Y es que,
segun han explicado, “tanto ad-
ministraciones publicas como en-
tidades privadas estan impulsando
una corriente de tecnificacion y
de modernizacién de la produc-
cion y la gestion de las empresas
del sector agroalimentario donde

el ‘Modelo Almeria’ es uno de los
marcos que toman como referen-
cia”.

La economia peruana ya no es
la que era. El Producto Interior
Bruto (PIB) de este pais andino
crece en la actualidad, segiin datos
de la FAO, dos puntos por encima
de la media de toda Latinoaméri-
ca. Ademas, cabe destacar que la
agricultura es, sin lugar a dudas,
uno de los motores que esta ha-
ciendo posible este crecimiento.

Lo cierto es que Peru es un pais
que, debido a su situacion geogra-
fica estratégica, en latitudes tro-
picales, cuenta con una gran di-
versidad de climas y suelos, con-
tando con condiciones naturales
favorables en areas cercanas a la
costa, infraestructuras agrarias y
de transporte en claro proceso de
mejoray acceso a los principales
mercados asiaticos, Norteamérica
y Europa.

En cuanto a sus principales
producciones hortofruticolas,

Peru destaca, sobre todo, por su
produccién y exportacion de es-
parragos, aguacate, platano eco-
légico, uvas, quinoa y mango.
Por lo tanto, al menos a dia de
hoy, este pais iberoamericano
no supone, en ningun caso, una
competencia para los producto-
res almerienses.

En los Gltimos lustros, segun
explican desde Hispatec, las ex-
portaciones agrarias de este pais
iberoamericano han experimen-
tado un crecimiento vertigino-
so, pasando de menos de 800
millones de dolares anuales, en
el ano 2000, a unos 5.000 mi-
llones de ddlares, el pasado afio
2015.

La expansion de la almeriense
Hispatec mas alla de las fron-
teras espafiolas contribuye,
como han explicado desde la
empresa tecnoldgica, al “posi-
cionamiento como uno de los
lideres internacionales en solu-
ciones de agrointeligencia”.
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INTENSA PROGRAMACION

Expolevante se reinventa y multiplica las jornadas
informativas en una apuesta por la formacién

La XIII edicién de esta feria
nijareia va a ser el foro
ideal para aumentar el
conocimiento acerca de

diferentes temas agricolas

M Rafa Villegas

Expolevante 2016 va a prestar
una mayor atencion a la for-
macion, prueba de ello son las
multiples jornadas organizadas
desde el miércoles 27 al viernes
29 de abril.

La Sala de Conferencias, que
contard con una exposicion de
pintura durante la feria de una
pintora nijarefia, abrira sus puer-
tas el miércoles, a las 17:30 horas,
con la jornada ‘Tecnologia de
biofumigacion de suelos para
ecoldgico’, a cargo de la empresa
Biomip.

Una hora més tarde recogera el
testigo La Unidn, que imparte una
conferencia sobre ‘Seguridad ali-
mentaria como factor de diferen-
ciacion’. La encargada de impar-
tirla sera Maria Martin, directora
del laboratorio de Alhondiga La
Union.

Ya el jueves, a las diez de la ma-
fiana, la Escuela Agraria de Vicar
informara sobre ‘Nuevos mode-
los de formacioén en el sector
agrario y de la jardineria’.

A las doce del mediodia estan
previstas unas jornadas moderadas
por el Colegio de Ingenieros Téc-
nicos Agricolas de Almeria, en las
que participaran Biosabor, que ha-
blara de ‘ Alimentacion ecologica
como medio para tener una vida
saludable’; Yara, con una ponencia
sobre ‘La nutricion, clave para un
cultivo resistente’; Hazera, que in-
formara sobre las ‘Ultimas nove-

MsiomiPl

l Expolevante 2014 fue un gran éxito de participacion. /RAFA VILLEGAS

dades de tomates en el Levante al-
meriense, por parte de Hazera Es-
pafia, tomate Marion, Corredor,
Nikomate y Marchante’; Ispemar,
que tratara el tema de ‘El uso de
la fibra de coco en la mejora del
suelo’; asi como Liquifier, que
presentara su producto Biosfer Or-
gan H&0, “la revolucion de los aci-
dos humicos”.

A las 13:15 horas estan pre-
vistas las ‘IV Jornadas Nacio-
nales de Semilleros Horticolas
y [ Jornadas Internacionales de
Productores de Planta Viva’,
que contaran con la presencia
del presidente y del gerente de
ASEHOR, Francisco Luque, y
Angel Martinez, respectivamen-
te.

El futuro del tomate también se
debatira en la feria, en concreto
a las 13:35 horas, con la partici-
pacion del presidente de Coproh-
nijar, Juan Segura, el presidente
de CASI, Miguel Vargas, el ge-
rente de Vicasol, José Manuel
Fernandez, el presidente de
HORTYFRUTA, Francisco Gon-
gora, y el consejero delegado de
COEXPHAL, Juan Colomina.

SAT Costa de Nijar y Cajamar,
por su parte, presentan, a las
16:30 horas, una jornada sobre
sensores de clima y suelo en in-
vernaderos con enarenado. Bio-
mip hara lo propio, a las 19:30,
hablando de ‘Bipot, nuevo con-
cepto de planta banker’, y Vital-
plant, a las ocho, hablara del ‘Cul-
tivo de la papaya’.

Agroponiente, Cristalplant y
Hefe Fertilizer hablaran de agri-
cultura ecologica el viernes.
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SE ESPERA LA PRESENCIA DE 1.200 EMPRESAS EXPOSITORAS

Fruit Attraction 2016 echa a andar con la eleccion

de espacio por parte de los participantes

La octava edicion de la
feria se celebrara del 5 al
7 de octubre en IFEMA,
donde se daran cita mas
de 55.000 profesionales

M Elena Sanchez

os pasados dias 4, 5,6y 7

de abril, IFEMA celebr¢ la
reunion propia para proceder a
la eleccion de espacios para la
proxima edicion de Fruit
Attraction, que este afio se
celebrara del 5 al 7 de octubre.
En este sentido, en la primera
jornadas, eligieron su ubica-
cion en la feria las participacio-
nes agrupadas, asi como las
comunidades auténomas y la
mayoria de expositores agrupa-
dos extranjeros. Seguidamente,
el 5 de abril, fue el turno para
los productores y empresas
individuales, mientras que los
dias 6 y 7 de abril, el encargado
de elegir lugar fue el area de la
industria auxiliar.

Segin ha dado a conocer la
propia organizacion de Fruit
Attraction a través de la pagina
web oficial del evento, tras este
plazo prioritario de participa-
cion, y hasta pocos dias antes
de que comience la feria, a las
empresas que decidan exponer
en Fruit Attraction se les segui-

SE CELEBRARA EN BELGICA

ra asignando el espacio dispo-
nible en cada momento. De
esta forma, las firmas podran
beneficiarse del escenario de
negocio que crea el Salon,
donde podran encontrarse, en
solo tres dias, con los principa-
les representantes del canal de
distribucion nacional e interna-
cional.

OBJETIVOS DE LA EDICION
Uno de los objetivos priorita-
rios para la proxima edicion es
seguir profundizando en el
canal comercializador europeo
y de otros nuevos mercados
con alto potencial importador,
de cara a seguir contribuyendo
en el crecimiento de las expor-
taciones de las empresas.
Innovacidn, diversidad, calidad
y tecnologia al servicio de un
sector fundamental para la eco-
nomia mundial.

Y es que, para esta edicidn,
seglin la organizacion, la mas
global, se espera la participa-
cion estimada de 1.200 empre-
sas expositoras de 30 paises y
55.000 profesionales de 100
paises. Sin duda, un nuevo
incremento con respecto a edi-
ciones anteriores, ya que en
2015 se conto con la participa-
cion de un total de 49.367 pro-
fesionales de 100 paises, lo que
significé un incremento del 22

ll Hasta pocos dias antes de la feria, a las empresas que decidan exponer se les asignara espacio disponible en ese momento. /FHALMERiA

por ciento y 1.028 empresas de
25 paises, registrando un creci-
miento del 23 por ciento en
relacion al afio anterior.

Sin duda, esta convocatoria
de referencia para los operado-
res hortofruticolas de todo el
mundo reunird, en los pabello-
nes 3,4,5,6,7y 8 de IFEMA
a toda la cadena de valor. El
segmento de Fresh Produce
(frutas y hortalizas frescas, IV

y V gama, frutos secos, conge-
lados y deshidratados, frutas y
hortalizas para transformacion,
Organic Hub, flores y plantas
vivas) volverd a registrar la
mayor representacion, con un
70 por ciento de la oferta de
Fruit Attraction, que cuenta, a
su vez, con un importante peso
de la industria auxiliar (provee-
dores de servicios, semillas,
soluciones y equipamiento de

cultivo y postcosecha, trans-
porte y logistica, gestion de
stocks y almacenamiento, equi-
pamiento, punto de venta, con-
sultoria y formacion.

Sin duda, con todo este esca-
parate, Fruit Attraction sigue
presentandose como el mejor
lugar y el mas adecuado para
llegar a los lineales de frutas y
hortalizas en los puntos de
venta de todo el mundo.

Fruit Attraction participa en la
‘Tomatoes, trends towards 2020’

M Fhalmeria

La organizacion de Fruit At-
traction 2016 ha dado a co-
nocer, a través de su pagina
web, que ha participado como
patrocinador en la conferencia
internacional ‘Tomatoes, trends
towards 2020°, que se celebrd
los dias 13, 14 y 15 de abril en
Amberes, Bélgica. Y es que, el
objetivo de la participacion no
fue otro que el de ofrecer una
plataforma de informacién con

las ultimas investigaciones cien-
tificas, y un foro donde debatir
sobre la produccion y comercia-
lizacion del tomate, haciendo
hincapié en las experiencias de
marketing.

DOS DIAS DE CONFERENCIAS
Este evento pretende aglutinar a
cientificos, directores de marke-
ting, técnicos, agricultores, aso-
ciaciones de productores y agen-
tes involucrados en el sector del
tomate. El programa se compuso

de dos dias de conferencias a car-
go de ponentes de reconocido
prestigio, con presentaciones y
mesas redondas, asi como de una
tercera jornada con diferentes vi-
sitas guiadas por cultivos y cen-
tros de investigacion.

Con todo ello, también se contod
con la participacion de empresa-
rios agricultores, industrias au-
xiliares, canales de comerciali-
zacion, asociaciones, administra-
cion publica, medios de comuni-
cacion, etc.

M Este evento aglutiné a cientificos, técnicos, agricultores o agentes involucrados en el sector. /FHALMERIA
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SEGUN UN ESTUDIO DE COEXPHAL

Los agricultores almerienses ahorrarian 57,2
millones de euros utilizando envases de carton

Segtin un estudio hecho publico
en una jornada de COEXPHAL,
el sobrecoste de usar envases
de pool de plastico es de entre
0,20 y 1,20 euros por cada caja

[l Rafa Villegas

Los agricultores almerienses
estan hartos de la obligato-
riedad de buena parte de las gran-
des cadenas de distribucion de
utilizar un envase en concreto, la
mayoria de las veces cajas de
pool de plastico. Esa es al menos
la idea que han justificado con di-
ferentes estudios en la jornada
‘Envases y embalajes como fac-
tores de Rentabilidad y Sosteni-
bilidad del sector hortofruticola
espafiol’, impulsada por la Aso-
ciacion de Organizaciones de
Productores de Frutas y Hortali-
zas de Almeria (COEXPHAL).

El dato mas importante es que,
segun el estudio, el uso de enva-
ses de pool de plastico reutiliza-
ble en lugar de cajas de carton
ondulado supone para los pro-
ductores de frutas y hortalizas
almerienses un sobrecoste de
57,2 millones de euros. Mas con-
cretamente, segun el autor del
estudio, el economista experto
en el sector agroalimentario Ra-
moén Tubio, en términos de caja
comercializada, “el productor
deja de ganar entre 20 céntimos
y 1,20 euros si elige una caja de
pool de plastico reutilizable en
lugar de un envase de carton on-
dulado, esto es, entre 2 y 30 cén-
timos de euro por kilo, si habla-
mos de producto”. Tubio ha que-
rido dejar claro que “el ahorro
que supone el cartén puede al-
canzar hasta un 27,58 por ciento
en términos de facturacion”.

Ramon Tubio ha realizado el
estudio comparativo entre los cos-
tes de las cajas de pool de plastico
reutilizable y las de carton ondu-
lado analizando la comercializa-
cion de los productos hortofruti-
colas mas importantes para la
provincia de Almeria, como son
pimiento, pepino, tomate suelto,
tomate rama, tomate pera, cherry
y tomate cocktail, asi como cala-
bacin, berenjena y melon.

Para Tubio existe un factor muy

Hl Foto de familia de miembros de COEXPHAL, director general de AICA, delegado de Agricultura y demas ponentes y representantes institucionales. /FHALMERIA

importante a tener en cuenta a la
hora de elegir, si es que permite
eleccion la cadena de distribucion
con la que se trabaje, entre cajas
de pool de plastico y cajas de car-
ton ondulado. Se trata, concreta-
mente, de la imagen. Y es que, se-
gun ha explicado, las primeras,
“neutras, uniformes y sin posibi-
lidad de impresion, dificultan la
promocion de marca y origen y
la transparencia de la informacion
sobre el producto”.

Desde COEXPHAL lo tienen
claro, para su gerente, Luis Mi-
guel Fernandez, “el sector esta
perdiendo millones de euros al
aceptar que las cadenas de distri-
bucion impongan de manera in-
eficiente envases sin priorizar fac-
tores econémicos y medioam-
bientales”. Es por ello que hace
hincapié en la necesidad de “se-
guir trabajando, todos juntos, para
conseguir la libre eleccion de en-
vases y vencer el desequilibrio
existente entre la Gran Distribu-
cion y los productores y comer-
cializadores”.

No es la primera vez que un es-
tudio llega a este tipo de conclu-
siones. Como se record6 en la jor-
nada organizada por COEX-
PHAL, existe un estudio que
comparte las mismas conclusio-
nes con los productos mas repre-
sentativos de la huerta murciana.
Tubio esta convencido de que “es
un problema extrapolable a todo
el sector y es muy probable que

llegasemos a la misma conclusion
si analizdsemos otras regiones
agricolas y otros tipos de culti-
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En las jornadas de COEXPHAL
también se han comparado los
dos envases en términos de sos-
tenibilidad ambiental. Asi, Sal-
vador Capuz, catedratico de Pro-
yectos de Ingenieria de la Uni-
versidad Politécnica de Valencia
(UPV), ha rescatado un estudio
de la UPV en que se concluye,
como ha explicado, que “la caja
de carton ondulado tiene un me-
nor impacto ambiental que la caja
de plastico plegable en cinco de
las categorias consideradas -cam-
bio climatico, destruccion de la
capa de ozono, radiacion, respi-
rables organicos y uso del suelo-
, independientemente de la dis-
tancia recorrida y los escenarios
de disposicion final considera-
dos”.

En cuanto a la higiene de uno
y otro envase, Catherine Jacquin,
responsable del Departamento de
Higiene Agroalimentaria de CO-
EXPHAL, ha puesto sobre la
mesa distintas investigaciones
que coinciden en sefalar que “al-
gunos puntos de la higiene de los
envases reutilizables son clara-
mente mejorables” y concluye
que los envases de un solo uso
“reducen el riesgo de contamina-
cion”.
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l Envases en una comercializadora de la provincia de Almeria. /FHALMERIA

Entre los estudios citados por
Jacquin acerca de la calidad mi-
crobioldgica de los envases des-
tacan los realizados por el Depar-
tamento de Ciencias de los Ali-
mentos de la Universidad de
Guelph y el del Departamento de
Agricultura y Ciencias de los ali-
mentos de la Universidad de Bo-
lonia.

COEXPHAL también ha lleva-
do a cabo un estudio en este sen-
tido. Al respecto, Jacquin ha ase-
gurado que “dentro de los micro-
organismos detectados en las ca-
jas muestreadas en Almeria, en
nuestro estudio, se encuentran
hongos como Rhizopusstolonifer

y Botrytiscinerea que provocan
podredumbres y dafios en las fru-
tas y hortalizas y pueden ocasio-
nar una reduccion de la vida util
y pérdidas econdmicas”.

En las jornadas estuvieron pre-
sentes el director de la Agencia
de Informacion y Control Ali-
mentarios del Ministerio de Agri-
cultura, José Miguel Herrero, la
jefa de Area de la Subdirecciéon
General de Residuos del Minis-
terio y el delegado territorial de
Agricultura de la Junta de Anda-
lucia, José Manuel Ortiz. Herrero
y Ortiz se comprometieron a tra-
bajar por la liberalizacion de los
envases para hortalizas.
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CALIDAD DE PLANTA'Y SERVICIO

La presencia de Saliplant en Almeria
se va consolidando campaiia tras
campana gracias al trabajo bien hecho

El sistema de trabajo del
semillero esta encajando cada
vez mas entre los agricultores
almerienses, quienes quieren
planta con calidad y en su fecha

M Elena Sanchez

Semilleros Saliplant sigue con-
solidando su presencia en la
provincia de Almeria y, de hecho,
este aspecto esta avanzando cam-
paiia tras campaiia, principalmen-
te, “gracias a un trabajo bien hecho
y a la difusion del mismo que ha-
cen tanto nuestros clientes como
nuestros compafieros comercia-
les”, asegura Domingo Lopez, ge-
rente de Saliplant. Y es que, “nues-
tro sistema de trabajo esta enca-
jando cada vez mas entre los agri-

ll Semilleros Saliplant ofrece una planta de calidad y en las fechas idéneas.

cultores almerienses; la entrega de
planta ‘Just In Time’, con los pa-
rametros de calidad acordados y
certificada en GlobalGap y, en
caso necesario, en Produccion
Ecologica, es una ventaja que el
cliente aprecia”, explica Lopez.
Sin embargo, estos aspectos no
son los tinicos que estan motivan-

do la consolidacion de Semilleros
Saliplant en Almeria, ya que “tam-
bién hay que incluir la opcion de
adquirir una planta util, ahorrando
al cliente la gestion de excedentes
o falta de plantas, sistema por el
que cada vez mas se decantan los
agricultores. De hecho, el produc-
tor no quiere sorpresas, no quiere

trabajos extras ni mas quebraderos
de cabeza; quiere su planta, con
calidad y en su fecha, por lo que
todas estas son las maximas con
las que se mueve nuestra organi-
zacion y las que queremos trans-
mitir a nuestros clientes”, indica
el gerente de Saliplant.

A dia de hoy, la campaia
2015/2016 esta registrando un ba-
lance positivo para esta empresa,
“ya que los clientes cada vez con-
fian mas en nuestro sistema de tra-
bajo, en nuestro buen hacer y en
la calidad de la planta y el servicio
que ofrecemos. Asi, seguimos cre-
ciendo tanto en clientes como en
planta encargada, de hecho, hemos
tenido un incremento especial-
mente importante en los injertos,
nuestro cumplimiento en las fe-
chas de entrega, la calidad de la
planta y el servicio a medida”.

PLANTA ECOLOGICA

Otro de los puntos de crecimiento
resefiables en Semilleros Saliplant
es el de la planta ecologica y planta
para lucha integrada. Aqui, Do-
mingo Lopez explica que “nuestra
experiencia como uno de los pri-
meros semilleros ecoldgicos de

Andalucia, que apost6 de manera
clara, coherente y consecuente con
todo lo que significa el compro-
miso de produccion ecologica, nos
sigue dando satisfacciones”.

EXPERIENCIA EN INJERTOS
Saliplant comenz6 a hacer injertos
hace mas de 20 afios, “quizas de-
masiado adelantados a las necesi-
dades del mercado”, reflexiona Lo-
pez. Sin embargo, desde entonces,
“la evolucién ha sido imparable y,
hoy por hoy, se ha consolidado
como la mayor parte del mercado
de tomate, pepino, melon y sandia.
En pimiento es una técnica todavia
poco utilizada, pero si se esta vien-
do una estabilidad y buenos resul-
tados en aquellos agricultores que
realmente lo necesitan por motivos
sanitarios”.

Finalmente, en cuanto a la cam-
paiia de primavera se refiere, ésta
ha sido bastante fuerte en Saliplant,
“pero similar a la de otros afios. Y
es que, la falta de ingresos en la
campaiia de invierno ha llevado a
que gran parte de los agricultores
realizasen un segundo ciclo”, con-
cluye Domingo Lopez, gerente de
Saliplant.

O con la fecha de entrega
de nuestros pedidos.
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AYUNTAMIENTO DE NiJAR

Comprometido con ASAJA a tomar medidas en
gestion de restos vegetales y robos en el campo

El pasado 13 de abril, la
organizacion agraria se reunio
con la alcaldesa y el concejal de
Agricultura nijarefios para
abordar la actualidad del sector

M Elena Sanchez

Con motivo de tratar diversos
temas que estan relacionados
con el campo almeriense, asi
como para intentar mejorar aqué-
llos que necesitan tener una aten-
cidén mas cercana y que preocupan
directamente al agricultor, la or-
ganizacion agraria ASAJA-Alme-
ria se reunion, el pasado 13 de
abril, con la alcaldesa y el concejal
de Agricultura de Nijar, Esperanza
Pérez y Manuel Moreno, respec-
tivamente.

En este sentido, ASAJA-Alme-
ria puso sobre la mesa su preocu-
pacion por la gestion de los restos
vegetales, un tema que sigue ac-
tivo después de los problemas que
la campana anterior ocasiono el
cierre de la planta Cespa y el cam-
bio en su modelo de gestion, lo
que provocoé que los agricultores
no pudieran gestionar los restos
que se van acumulando en la finca
durante la campaiia. Al respecto,
el Ayuntamiento de Nijar se com-
prometid con la organizacion
agraria a colaborar con cualquier
empresa que quiera instalarse en

GRUPO CAPARROS

el municipio para realizar dicha
actividad, apoyando la instalacion
de otra planta mediante la cesion
de suelo municipal a través de un
concurso publico.

Igualmente, otro de los temas
que mas preocupan a los agricul-
tores y que desde ASAJA-Alme-
ria se han encargado de que tanto
la alcaldesa como el concejal de
Agricultura de Nijar estén al tanto
es la seguridad en las explotacio-
nes agricolas y ganaderas, punto
en el que la organizacion agraria
ha destacado el trabajo que se esta
realizando con los Grupos Roca,
aunque, para ellos, “se necesita
seguir trabajando en esta direccion
y es necesario coordinar mejor a
los diferentes cuerpos de seguri-
dad para llegar a todos los rinco-
nes del municipio”. Por ello, des-
de el propio Consistorio nijarefio
han confirmado a los representan-
tes de ASAJA su intencion de so-
licitar la instalacion de un cuartel
en el municipio de Nijar, que su-
ponga un incremento de efectivos
y medios.

Sin embargo, éstos no han sido
los tnicos temas que se han pues-
to sobre la mesa durante la reu-
nion, ya que también se ha tratado
un importante asunto, el de los
precios. Para ASAJA-Almeria, la
crisis de precios y la actual cam-
pafia de tomate estan dando bas-
tante de qué hablar, ya que las co-
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ll Representantes de ASAJA-Almeria junto a la alcaldesa de Nijar, Esperanza Pérez, y el concejal de Agricultura, Manuel Moreno. /rHALMERIA

tizaciones de este producto estan
cayendo en los tltimos afios y el
precio al que se ha vendido el to-
mate esta por debajo de la media
de otros paises de la UE y por de-
bajo, incluso, del precio de paises
productores como Italia y Holan-
da. Y es que, para los representan-
tes de esta organizacidn agraria,
la preocupacion va mas alla desde
el punto de vista del peso que el
campo de Nijar supone para la
produccion hortofruticola de la

provincia, especialmente en la
produccién de tomate, por lo que
se solicita aunar esfuerzos entre
todos para poder mejorar las re-
laciones en la cadena agroalimen-
taria y conseguir un mayor equi-
librio en la formacion de los pre-
cios.

Finalmente, el ultimo de los
puntos que se trataron, y no por
ello menos importante, fue el de
la necesidad de arreglo de la am-
plia red de caminos rurales. De

hecho, la alcaldesa de Nijar, Es-
peranza Pérez, traslado su volun-
tad de realizar los arreglos nece-
sarios, por lo que informé de que
se estan llevando a cabo estudios
para iniciar los trabajos cuanto
antes. Ante esta intencion, desde
ASAJA-Almeria se han mostra-
do voluntarios para informar al
Consistorio de las vias que nece-
siten reparacion urgente, con el
fin de que sean incluidas en estos
planes.

Energias renovables, mas superficie de cultivo o

mejorar sistemas ergonémicos, entre sus objetivos

1 pasado miércoles, 13 de

abril, Grupo Caparros reci-
bi6 la visita del delegado de
Economia, Innovacién, Ciencia
y Empleo, Miguel Angel Torto-
sa, con el fin de conocer la ac-
tividad, necesidades y proyectos
de futuro de la empresa alme-
riense, asi como ofrecer a dicho
grupo los recursos de las con-
sejeria de Economia y Conoci-
miento y de Empleo, Empresa

y Comercio. En este sentido,el
delegado se reunion con el ge-
rente y director ejecutivo del
grupo, Pedro Caparrods, asi
como con personal de la empre-
sa y el gerente provincial de la
Agencia IDEA, Francisco Jimé-
nez, quienes les explicaron que
sus proyectos de crecimiento
pasan por seguir ampliando la
superficie de cultivo, incorporar
las energias renovables a sus
procesos productivos, mejorar
los sistemas ergondémicos y de

seguridad para sus trabajadores
y trabajadoras, asi como, en el
ambito internacional, impulsar
su promocion en las grandes
ciudades y seguir innovando.
De hecho, cabe destacar que
para su expansion internacional,
Caparrds Nature ha utilizado,
de forma habitual, los diferentes
servicios de Extenda. Y es que,
el negocio internacional del gru-
po sobrepasa, en la actualidad,
el 50 por ciento de su factura-
cion.

B El delegado de Economia visito las instalaciones de Grupo Caparros. /FHALMERIA
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;Qué hacer con los envases de Sigfito?

La entidad sin animo de lucro vase usado debe enjuagarlo hasta
explica cudl es el proceso que e (f-" "SIGFITO | tres vecesy posteriormente verter
hay que sequir para que un : el agua a la cuba de pulverizacion.
ENVASES FITOSANITARIOS Una vez realizado este proceso,
envase usado cumpla con la ley TS | aori .
D . el agricultor debera entregar al
................... . "_"'_f"“:‘,l AT N T 7| . punto de recogida, por separado,
M Fhalmeria = . . =it “= aquellos residuos que han conte-
£ ] & =5 f N =] . o
i") = =3 Ve Y = nido producto fitosanitarios de los
1 reciclaje de los envases en : ——— ap b que no. Ademas de esto, también
la agricultura es una labor que e s | se solicita una distincion por ma-
cada dia realizan muchos agricul- e | e terial, quedando en una bolsa to-
tores profesionales. Aunque esta s ' S e dos los envases de plastico rigido,
practica deberia estar mas exten- I TR y por otra, el papel carton y los
dida en el sector agricola espaiiol sacos de plastico. Cuando los agri-
y, en concreto, en la provincia de ENVASES NO FITOSANITARIOS cultores han depositado los enva-
Almeria, donde los ratios de re- HELTNTSASEER,
cogida estan muy por d.ebajo con : Y s W | ! -
respecto a otras provincias de An- A= | L - .
dalu-cia. Por ello, el sist.ema dere- @[H "';F":__Zj g R '....
cogida anima a los agricultores a s = A, up e
que entreguen los envases usados et e e =i
con el simbolo de Sigfito en los ] = e Kbk
: | " > =
puntos de recogida y cumplan con = Calls
la ley. s
Una vez que el agricultor ha fi-
nalizado la mezcla del producto s
) L] Tel. 91 716 11 30
en la cuba de tratamientos, el en-

ses deben solicitar al punto un al-
baran que justifica su cumpli-
miento con la ley.

Todos los envases vacios son
tratados por gestores autorizados
de Sigfito. Los puntos de recogida
deben cumplir con la normativa y
entregar solo y exclusivamente los
residuos del Sistema a transpor-
tistas de Sigfito, y en ningun caso
a otros gestores o agentes. Solo a
través de Sigfito “nos aseguramos
de que los residuos que estan ad-
heridos a nuestro sistema reciben
un tratamiento ambiental adecua-
do, verificando que nuestro plas-
tico reciclado se destina a un uso
industrial para la realizacion de tu-
berias de riego, maceteros, conos
de carretera, etc”.

rte en el simbolo del envase

solo tenes du° i ntenedor indicado

y depositarlo en el CO

contrata a
un gestory
declaralo en

Autdhoma

Contenedor
urpbano

".\
) bt

(7S|GFITO

¢COmO recCiclar en | agricultura?

tu Comunidad

www.sigfito.es
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El futuro esta
en nuestras manos

Nuestros clientes en Europa esperan mucho de nosotros cada ano.
No defraudemos su confianza.

iAgricultor! No permitamos que nadie quiebre
nuestro esfuerzo NO respetando las normas.

» Las empresas comercializadoras estan obligadas, por ley, a comunicar a la Administracion
el uso irregular de fitosanitarios. ¢ Los infractores no podran comercializar sus hortalizas en
ninguna empresa adherida a Ecohal.
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Ispemar propone el Enficonado para mejorar
el suelo y la produccion de las plantas

M Rafa Villegas

spemar Soluciones Agricolas

Naturales es una empresa de
base agraria que desde el afio
2001 busca dar soluciones na-
turales y medioambientalmente
sostenibles a los problemas del
campo, es desde entonces que
apuesta por la fibra de coco
como sustrato agricola de cali-
dad. En 2009, Ispemar da un
paso mas alla y comienza a des-
arrollar y a investigar sobre un
novedoso sistema de cultivo en
suelo que puede convertirse en
el mejor aliado del agricultor y
su cultivo; El sistema Enficona-
do. El sistema Enficonado es
objeto de la patente -esta prote-
gido por la  patente-
n°201231096 ‘Procedimiento de
Cultivo en Suelo mediante fibra
de coco’, solicitada en 2012 y
concedida por resolucion de la
Oficina Espafiola de Patentes y
Marcas en 2014 y en vigor en la
actualidad.

El sistema Enficonado com-
bina las ventajas del cultivo en
sustrato con la seguridad y co-
modidad de cultivar en suelo, su
instalacion comprende una serie
de pasos muy sencillos que, re-
alizados de forma correcta, ga-
rantizan un anclaje homogéneo
de las raices y una consecuente
optimizacion del consumo de
agua y nutrientes.

MUY BUENOS RESULTADOS
Los datos obtenidos a lo largo
de toda la fase de investigacion

Con este innovador sistema de Ispemar Soluciones Agricolas Naturales, los agricultores que lo apliquen lograran dotar a la

planta de una mayor vitalidad en todas las etapas del cultivo, encontrando un medio éptimo para la emision continua de raices

evidencian que el uso del siste-
ma Enficonado dota a la planta
de una mayor vitalidad en todas
las etapas del cultivo, propicia
un medio optimo para la emision
continua de raices, suavizando
las temperaturas en invierno y
aportando temperaturas mas
frescas para la raiz en épocas ca-
lurosas y reduce la mortandad
de las plantulas durante la critica
fase de transplante.

El enficonado es, sin duda, un
mejorante de la estructura que
homogeniza el suelo proporcio-
nando al agricultor una sensa-
cion de mayor control y seguri-
dad en el manejo de sus culti-
VOs.
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tu suelo agotado...

Tel. 950 55 80 93
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wvm.isparnar.cum
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La sequia provoca la activacion de los riegos
de socorro en la comarca del Bajo Andarax

Las peticiones podran
presentarse a CGUAL hasta
finales del mes de
septiembre y no podran ser
de regantes particulares

M Fhalmeria

( jualquiera de las organiza-
ciones de regantes presentes

en la comarca del Bajo Andarax
cuyas fincas estén incluidas en
los cinco sectores de riego repre-
sentados en la Comunidad Ge-
neral de Usuarios de Aguas de
Almeria (CGUAL) pueden soli-
citar ya la concesion de riegos de
socorro para paliar los efectos de
la sequia. Al igual que en afios
pasados, con esta medida excep-
cional, CGUAL quiere garanti-
zar la supervivencia de los culti-
vos durante la época mas caluro-
sa del aflo, que ademas coincide
con una disminucion notable en
los recursos provenientes de po-
zos o aguas superficiales.

Los demandantes, que en nin-
gun caso podran ser regantes par-
ticulares, deben acreditar los da-
tos personales de los destinata-
rios del agua, los datos catastrales
de la finca para la que se reclama
riego y el tipo de cultivo que se
regara. Ademas, cada solicitante
debe comprometerse por escrito
a que el agua regenerada solo se
utilizara para el riego de la finca
referida en la solicitud, en cum-
plimiento de lo estipulado en el
RD 1620/2007 sobre reutiliza-
cion de aguas.

CGUAL planificara la distri-
bucién de forma que se optimi-
cen al méaximo los recursos dis-
ponibles y se agilice la llegada
del agua a cada finca, aprove-
chando los puntos de conexion
existentes. Por el momento, se
dispone de un caudal de 450 li-
tros por segundo procedente de
la planta depuradora de El Bobar.
Dicho caudal llegara a los secto-
res I, Il y Il a través de la planta
de tratamiento y filtracion que
actualmente gestiona la comuni-
dad de regantes Las Cuatro Ve-
gas. Los sectores I, I y III co-
rresponden mayoritariamente al

B En el Centro de Interpretacion. /FHALMERIA

area de cobertura del antiguo Sin-
dicato de Riegos, mientras que
los sectores IV y V corresponden
a la zona gestionada directamente
por la comunidad de regantes Las
Cuatro Vegas.

CGUAL ESTA PENDIENTE

La activacion de los riegos de so-
corro no es mas que la conse-
cuencia directa de la pertinaz si-
tuacion de sequia que padecen

los regantes en el Bajo Andarax.
La sobreexplotacion de los acu-
iferos ha dejado inservibles la
mayoria de los pozos, una grave
situacion que convierte las aguas
regeneradas en la tnica opcion
posible, en la inmensa mayoria
de los casos, para sacar adelante
los cultivos.

La sequia que cada afio padece
la comarca no es mas que la pun-
ta del iceberg de un proceso de

deterioro de los recursos hidricos
de la zona, que necesitan una ur-
gente ordenacidon para evitar
fraudes y aprovechamientos de
pozos ilegales. Para resolver esta
situacion con caracter definitivo,
la Comunidad General de Usua-
rios de Aguas de Almeria
(CGUAL) reclama a la Conseje-
ria de Medio Ambiente la urgente
constitucion de la Junta Central
de Usuarios del Medio y Bajo

Andarax para garantizar la puesta
en marcha de una gestion del
agua planificada, coherente y que
tenga en cuenta los intereses de
todos los usuarios de la comar-
ca, desde el regadio hasta el
abastecimiento urbano y el con-
sumo industrial. El presidente
de CGUAL, José Antonio Pérez,
advierte que actualmente no esta
garantizado el abastecimiento
de agua para riego durante todo
el afio a consecuencia del ago-
tamiento de los acuiferos de la
zona y de la incertidumbre sobre
la disponibilidad de agua pro-
cedente de la depuradora de Al-
meria. Las aguas depuradas de
la capital, que son tratadas y
reutilizadas por Las Cuatro Ve-
gas, proceden directamente de
la planta depuradora de El Bo-
bar, cuyos aportes no son fijos
y varian sustancialmente a lo
largo del afio. “Las aguas reuti-
lizadas son nuestro principal re-
curso y hacen posible que mas
de 1.800 hectareas de inverna-
deros produzcan el mejor toma-
te del mundo, pero los agricul-
tores necesitan seguridad y una
garantia que nos tiene que faci-
litar la administracién compe-
tente”, segun José Antonio Pé-
rez.

La inminente canalizacion ha-
cia la depuradora de El Bobar
de las aguas residuales proce-
dentes de los municipios del
Bajo Andarax es otra de las ra-
zones que desde CGUAL se
consideran “mads que suficien-
tes” para no demorar mas en el
tiempo la puesta en marcha de
una Junta Central de Usuarios.
Hasta el momento, se desconoce
cual serd el marco de gestion
que se aplique sobre la depura-
dora de El Bobar, recién amplia-
da, ni el volumen total de aguas
depuradas. Otra de las incogni-
tas es que también se desconoce
si el promotor del terciario de
El Bobar, pendiente de ejecu-
cion, sera publico o privado, ni
cudl sera el modelo de explota-
cion de las nuevas instalaciones.
En cualquier caso, desde
CGUAL se recuerda a la Junta
que “debe evitarse a toda costa
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repercutir innecesariamente so-
bre los regantes el coste de las
actuaciones que ya estén finan-
ciadas con fondos publicos”.

COMUNIDAD GRAL. DE OFICIO

Como paso intermedio, en ju-
lio de 2014 la Consejeria de
Medio Ambiente constituyo6 de
oficio una Comunidad General
de Usuarios en la que so6lo se
permite la representacion de
los regantes y que excluye a
los demas usos del agua que no
estén directamente relaciona-
dos con la agricultura. En con-
tra de lo previsto y en contra
de lo reflejado en el Plan de
Mejora de los Regadios del
Andarax, la Comunidad Gene-
ral tampoco ha sido dotada por
la Junta de Andalucia con la
capacidad para gestionar todos
los recursos hidricos disponi-
bles en la comarca, sino que se
ha confiado a las aguas rege-
neradas que distribuye Las
Cuatro Vegas la responsabili-
dad en exclusiva de atender la
creciente demanda de riego en
una zona que, ademas, experi-
menta un imparable crecimien-
to de la superficie productiva

con la incorporacién constante
de nuevos invernaderos. “Es
imprescindible ordenar esta si-
tuacion y la Consejeria de Me-
dio Ambiente tiene que dejar
de mirar para otro lado y po-
nerse a trabajar codo con codo
con los regantes, ya que el fu-
turo de miles de familias esta
en juego”, advierte el presiden-
te de Las Cuatro Vegas, quien
recuerda que la Comunidad
General de oficio no cuenta
con la colaboracion del antiguo
Sindicato de Riegos, lo que im-
pide llevar a cabo una correcta
gestion del riego en las fincas
de citricos que aun subsisten
en la zona.

En la actualidad, la comuni-
dad de regantes Las Cuatro Ve-
gas gestiona anualmente unos
7 hectémetros cubicos de
aguas depuradas, que son des-
infectadas y convertidas en ap-
tas para el riego de hortalizas
gracias a uno de los sistemas
de filtracion mas modernos de
Espafia. Ademas de dar servi-
cio a sus comuneros, Las Cua-
tro Vegas ha ofrecido riegos de
socorro durante el verano pa-
sado a otros regantes.

CGUAL estudia implantar en
Viator un Centro de Interpretacion
sobre aguas regeneradas

a Comunidad General de

Usuarios de Aguas de Alme-
ria (CGUAL) estudia la creacion
de un centro de interpretacion para
difundir la cultura de aprovecha-
miento ligada al riego con aguas
regeneradas. En principio, el cen-
tro estaria ubicado en la sede de
la comunidad de regantes Las
Cuatro Vegas, en Viator. Alli se
encuentra la planta de ozono ori-
ginal que hace varias décadas hizo
posible la puesta en marcha de un
modelo de gestion de agua tinico
en Espafia, gracias al cual ha so-
brevivido hasta la actualidad la
agricultura intensiva de toda la co-
marca.

Actualmente, la tecnologia de
la planta de ozono ha quedado ob-
soleta, pero su magnifico estado
de conservacion permitiria el des-
arrollo de visitas guiadas que se-

rian de gran interés para estudian-
tes y también para el publico en
general. “Durante estos afios he-
mos cuidado con primor una tec-
nologia de origen francés que fue
puntera en Europa en el momento
de su instalacion, pero que ha que-
dado en desuso con el paso del
tiempo”, explica el presidente de
Las Cuatro Vegas.

El cientifico viatorefio Ramén
Gonzélez, investigador del Insti-
tuto Tecnoldgico de Massachusets,
visitd recientemente la planta de
ozono para conocer en detalle los
equipamientos empleados durante
tantos aflos para desinfectar las
aguas depuradas y hacerlas aptas
para el riego de frutas y hortalizas.
Durante la visita, que cont6 con la
presencia del alcalde de Viator, el
investigador se asombro6 ante el
buen estado de conservacion de

toda la maquinaria. “Es un ejem-
plo sorprendente de tltima tecno-
logia perteneciente a un momento
en el que todavia los ordenadores
no habian inundado este tipo de
sistemas, toda una leccion de in-
genieria electronica que seria de
gran provecho para los estudian-
tes”, manifesto Ramon Gonzalez.

La capacidad inicial de trata-
miento de la planta de ozono era
de 30.000 m3 diarios, unos 10
Hm3 anuales. Actualmente, las
aguas depuradas se desinfectan
con tratamiento de filtrado y con
la aplicacion de hipoclorito sédico.
Tras estos tratamientos, las aguas
procedentes de la depuradora de
El Bobar (Almeria) son aptas para
el riego y retinen todos los requi-
sitos sanitarios, como confirman
los andlisis que se realizan perio-
dicamente.

Alumnos britanicos de las universidades de
Kingston y Nottingham han tenido la opor-
tunidad de conocer el modelo de gestion de
riego agricola con aguas regeneradas pro-
cedentes de la depuradora de la ciudad de
Almeria. Los alumnos pudieron descubrir
los detalles técnicos y econdmicos que hacen
posible el aprovechamiento de unas aguas
que se vertirian directamente al mar si no
fuera por el proceso de filtracion, desinfec-
cion y distribucion que se lleva a cabo en la
comunidad de regantes Las Cuatro Vegas,
perteneciente a CGUAL, y que se ha con-

Modelo de gestion para todo el mundo

vertido en un verdadero referente interna-
cional sobre la gestion sostenible del agua.

A través de una charla y de una visita guia-
da por sus instalaciones, los estudiantes co-
nocieron las ventajas ambientales y sociales
del uso de las aguas regeneradas, que per-
miten la subsistencia de mas de 1.200 ex-
plotaciones familiares agrarias dedicadas
mayoritariamente al cultivo de tomate de

gran calidad. Con un consumo medio de
7.000 metros cubicos por hectarea, los re-
gantes de Las Cuatro Vegas generan empleo
y riqueza gracias a una materia prima que
demuestra la importancia del respeto al me-
dio ambiente y del uso racional de los re-
cursos. Los universitarios de Kingston y
Nottingham, que cursan estudios de Gestion
Ambiental Sostenible, proceden de varios

continentes, por lo que esta visita tiene una
destacada proyeccion internacional, debido
a que seran los futuros profesionales del
agua en sus paises de origen y tendran la
oportunidad de replicar el modelo de rege-
neracion que han podido conocer en Alme-
ria. “Lo que antes era un residuo, ahora es
agua que da la vida y genera alimentos y
empleo”, destaco durante su intervencion
el presidente de Las Cuatro Vegas, José An-
tonio Pérez, quien ofrecio a los estudiantes
la oportunidad de degustar una tipica pae-
lla.

4Veg§s .
cologica
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UN ANO MAS

Grupo Agrotecnologia vuelve a la feria
de la mano de su distribuidor Megasa

B 1sabel Fernandez I La empresa aprovechara la oportunidad para mostrar a todo el que se acerque a su stand buena parte de

su amplia gama de productos para la proteccién y nutricion de cultivos respetuosos con el medio ambiente

rupo Agrotecnologia partici-

pa un ailo mas en Expolevan-

te Nijar y, como ya hiciera en la

edicion de 2014 del evento nijare-

fio, lo hace de la mano de su dis-

tribuidor en la zona, Méndez Gar-

cia e Hijos (Megasa). Pero no solo

€s0, en esta ocasion, Grupo Agro-

tecnologia se encuentra, ademas,

entre las empresas colaboradoras
con el evento.

Expolevante supone una gran
oportunidad para cualquier empre-
sa de mostrar no sélo sus noveda-
des, sino también su catdlogo de
productos, de ahi que, desde Grupo
Agrotecnologia quieran aprove-
char la cita para seguir dando a co-
nocer su amplia gama de productos

ll La empresa ya participé en 2014 de la mano de su distribuidor en la zona. /ifc.

para la proteccion y nutricion de
cultivos agricolas respetuosos con
el medio ambiente. Y es que no se

puede pasar por alto que la Comar-
ca de Nijar es, tras el Poniente, la
segunda mayor zona de produc-

cion horticola en la provincia y
que, ademads, concentra el mayor
namero de hectareas de produc-

ciones en ecoldgico, mas de 1.000.
Precisamente por ello, Grupo
Agrotecnologia hara especial hin-

capié durante el evento en algunas
de sus soluciones, como por ejem-
plo Brotone, su bioestimulante para
dar energia a los cultivos, Fort-Soil,
que imprime fuerza a la raiz, o Ac-
tium, un bioestimulante para la co-
loracion de los frutos. Junto a ellos,
también ocuparan una posicion
destacada Politec, una mezcla 6p-
tima y exclusiva de extractos aro-
maticos que funciona como atra-
yente de abejas, mejorando la po-
linizacién y, con ella, el porcentaje
de cuaje y la produccion.

Del mismo modo, la empresa
mostrara su gama de productos para
la proteccion de cultivos sin resi-
duos pesticidas a todos los agricul-
tores y profesionales interesados.
En ella, destacan productos como
Milagrum Plus, que fortalece el cul-
tivo frente al mildiu, Ospo-Vi55,
que fortalece el cultivo frente al oi-
dio y, por tltimo, sus biopesticidas
a base de piretrina natural, Tec-Fort,
y de jabon potasico, Tec-Bom.

Grupo Agrotecnologia llega, de
este modo, a Expolevante para po-
ner a disposicion de los agriculto-
res todos sus productos naturales
y respetuosos con el medio am-
biente.
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BIOINSE CTICI DA NATURAL
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jLa Piretrina mas eficaz!

* Bioinsecticida natural.

e 100% ecoldgico.

jTotal eficacia contra
pulgdn y mosca blanca!

e Jotal eficacia contra pulgon, mosca blanca y gusanos.

grupo ® @
agrotecnologia®

naturalmente eficaz

www.agrotecnologia.net
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INTEGRACION SOCIO-LABORAL

Biotec Family estudia la ampliacién de la linea
‘Biotec Down’ tras el resultado satisfactorio obtenido

M Elena Sanchez

B iotec Family es una empresa
que apuesta por la integra-
cion social y su filosofia es clara,
“si se quiere, se puede”. Y es que,
desde hace unos meses, la coo-
perativa tiene en marcha la linea
‘Biotec Down’, una iniciativa que
surgio a partir de uno de los so-
cios de la misma, “cuya hija tiene
Sindrome de Down y forma parte
de la asociacion Asalsido. Desde
ese momento, se penso que seria
una buena iniciativa comenzar
una relacion entre ambas partes
y poder contar con estos trabaja-
dores en nuestra empresa. Por
ello, desde el momento en que se
les propuso la idea, ambas partes
nos pusimos a trabajar para darle
forma al proyecto y demostrar
que con intencidn, ganas y traba-
jo se pueden hacer muchas co-
sas”, explica Antonio Jests Diaz,
del area comercial y Marketing
de Biotec Family.

A dia de hoy, la cooperativa
cuenta con una linea de ocho tra-
bajadores con Sindrome de
Down, aunque, debido “al resul-
tado satisfactorio que estamos ob-
teniendo, tanto por parte de los
chicos como de la propia empre-
sa, nos gustaria ampliar a varias
lineas mas”, asegura Diaz.

De hecho, una de las acciones
que Biotec Family va a llevar a
cabo en su participacion en la
nueva edicion de Expolevante es
que “daremos a conocer los pro-
ductos que son manipulados y en-
vasados por estos trabajadores”.
Feria en la que, ademas, la em-

I Actualmente, la empresa cuenta con una linea de ocho trabajadores con Sindrome de Down, una iniciativa que ocupa un

lugar importante dentro de la cooperativa, ya que “es el resultado de meses de compromiso entre ambas partes”

B En la actualidad, esta linea esta formada por un total de ocho trabajadores. /rHaLmERiA

presa, ubicada en Nijar, contara
con un stand para, entre otros as-
pectos, “recibir a nuestros agri-
cultores y poder suministrar in-
formacion sobre nuestra empresa
a todos los interesados en la mis-
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INNOVACION Y TRADICION
Otra de las novedades que Biotec
Family ha dado a conocer en la

presente campaiia ha sido la nue-
va linea de conservas y merme-
ladas, una linea que, segtin indica
Antonio Jesus Diaz, “esta en su
fase de introduccion al mercado.
Estamos hablando de un sector
en el que existe gran competen-
cia, tanto por la gran cantidad de
referencias que se comercializa,
como por el nimero de empresas
que realizan este trabajo. Aun asi,

con el fin de abrirnos un pequefio
hueco en este sector, nosotros in-
tentamos diferenciarnos con pro-
ductos ecologicos y artesanales,
ya que su proceso de elaboracion
es cien por cien a mano”.

El sector ecologico estd en con-
tinuo crecimiento en los tltimos
afios, lo que hace que “nuestra co-
mercializacion sea cada vez mas
dificil. Sin embargo, nuestra meta

es lograr solventar las complica-
ciones progresivamente, con la
implementacion de mejoras tec-
nologicas en todos los niveles de
la produccion. Sin duda, todas las
campafias encontramos dificulta-
des en las producciones y en la
comercializacion, sin embargo,
estos contratiempos son los que
nos animan a mejorar afio tras
afio”.

E I o
BOCIRDAD CODPENATIVA ANDALURTA

Nuestros cenlificados: Agriculiura Ecologica (Reglamento 834/2007) - Naturland - Biosuisse Global G.AP. - BRC - IFS

Producimos tradicion.
Exportamos sabor.

Tel: + 34 950 52 5282 |
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INVESTIGACION

ValGenetics ofrece soluciones rapidas y fiables a
las necesidades del sector agrario-biotecnologico

M Fhalmeria

| futuro de la agricultura es-

pafiola va ligado, irremedia-
blemente, a un modelo basado
en una agricultura de excelencia
muy tecnificada, que garantice
la sanidad del material vegetal y
genere productos de alto valor
afiadido, competitivos en el mer-
cado internacional.

Las empresas del sector agra-
rio necesitan ajustarse a la nor-
mativa vigente de control de tra-
fico de material vegetal, emplear
plantas sanas y disponer de nue-
vas variedades vegetales adap-
tadas al gusto del consumidor.
Para facilitar estos objetivos,
ValGenetics implementa lineas
de investigacion en sanidad ve-
getal, biotecnologia agraria y
mejora vegetal, contando con las
autorizaciones y acreditaciones
oficiales. Los laboratorios de
ValGenetics disponen de las téc-
nicas mas punteras de diagnds-
tico, genética vegetal y micro-
biana, y cultivo in vitro, lo que
le permite ofrecer soluciones ra-
pidas y fiables a las necesidades
del sector agrario-biotecnologi-
co.

ValGenetics dispone de un
equipo multidisciplinar con gran
capacitacion cientifica y demos-
trada experiencia, capaz de ge-
nerar [+D+i bajo demanda. Sus
instalaciones incluyen tres labo-
ratorios completamente equipa-
dos y espacio de invernadero que
han recibido las autorizaciones
emitidas por el Servicio Oficial
de Sanidad Vegetal.

I Los laboratorios de ValGenetics disponen de las técnicas mas punteras de diagnostico, genética vegetal y

microbiana y cultivo in vitro, asi como de un equipo multidisciplinar con gran capacitacién cientifica

El portafolio de ValGenetics
incluye:

*Procedimientos de diagnds-
tico de mas de 180 patogenos
(virus, viroides, bacterias, mi-
coplasmas, hongos, oomicetos
y nematodos) en todo tipo de
cultivos (horticolas, frutales, or-
namentales, plantas acudticas,
cereales, forrajeras y foresta-
les).

* Analisis de patogenos inclui-
dos en el pasaporte fitosanitario
de frutos, plantas y semillas.

*Saneamiento vegetal y mi-
cropropagacion para ofrecer al
mercado plantas sanas o reju-
venecidas.

*QObtencion de nuevas varie-
dades de plantas aportando re-
sistencias a patdgenos o carac-
teres valiosos para el mercado
agrario.

*Identificacion o diferencia-
cién de variedades de plantas o
microorganismos (bacterias u
hongos) de uso en el control
bioldgico de plagas.

*Realizacion de proyectos de
[+D+i ajustados a las necesida-
des del cliente.

Desde su fundacion, ValGe-
netics ha logrado posicionarse
dentro del sector agrario-bio-
tecnoldgico gracias a su com-
promiso con el cliente, que in-
cluye un tratamiento eficaz y
fiable de las muestras, asegu-
rando una total confidenciali-
dad.
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l Identificacion microbiologica de patégenos vegetales. /FHALMERIA

ll Ensayos de germinacion de semillas de nuevas variedades. /FHALMERIA
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C/ Catedratico Agustin Escardino - 9
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UN BUEN PRODUCTO

Sapec Agro organiza una jornada
técnica de ALGAEGREEN en Valencia

Este producto incrementa la
actividad vegetativa,
aumenta la tolerancia al
estrés y mejora el equilibrio
nutricional de las plantas

M Fhalmeria

apec Agro organizo la Jornada

Técnica de ALGAEGREEN
en el Auditorio Mar Rojo del Oce-
anografico de Valencia. En esta
jornada técnica, ademas de tratar
los cambios en el marco legislativo
y normativo que regula los pro-
ductos a base de algas, se explica-
ron los beneficios agronomicos del
uso de la gama de bioestimulantes
ALGAEGREEN, extracto de As-
cophyllum nodosum obtenido a
través de un proceso exclusivo de
extraccion en frio. El responsable
de Fitonutrientes de SAPEC

ll Personal de Sapec Agro en el Oceanografic de Valencia.

AGRO, Xavier Monfort, explico
las modificaciones incluidas en la
Orden AAA/2564/2015 de 27 de
noviembre que modifica los ane-
xos I, IL, TI1, IV y VI del Real De-
creto 506/2013 sobre fertilizantes.
Con la publicacion de esta orden
los extractos de algas a base de As-
cophyllum nodosum han sido in-
cluidos como fertilizantes dentro
del Grupo IV “‘Otros abonos y pro-

ductos especiales’, dotandoles de
un marco regulatorio claro y bien
definido.

La ponencia principal corri6 a
cargo de Franck Hennequart, in-
geniero en Biologia Marina y Bio-
tecnologia y director técnico de
Oilean Glas Teoranta (OGT), em-
presa del grupo SAPEC lider en el
procesado de algas, quien explico
los diversos beneficios agronomi-

cos de la aplicacion de ALGAE-
GREEN, entre los que destacan un
incremento de la actividad vege-
tativa y fotosintética, mayor tole-
rancia al estrés, mejora del equili-
brio nutricional y de la condicion
general de la planta y un efecto an-
tioxidante.

ALGAEGREEN se obtiene a
partir de la especie Ascophyllum
nodosum, que crece de forma na-
tural en las costas del Norte de Ir-
landa. Esta especie sufre diversas
condiciones extremas, como por
ejemplo las mareas, que le obligan
a sintetizar una gran cantidad de
fitoingredientes activos para poder
sobrevivir. Un proceso exclusivo
de extraccion en fresco de estos
fitoingredientes activos puesto a
punto por el Grupo Sapec, asegura
que ALGAEGREEN mantenga
en el extracto unos altos conteni-
dos de manitol y alginato asi

como una gran cantidad de azica-
res complejos, antioxidantes, oli-
goelementos y osmoreguladores
con un potente efecto antiestrés,
que son los responsables de los ex-
celentes resultados agronémicos.

ALGAEGREEN posee una tri-
ple accion: antiestrés, hormonal y
nutricional. El primero de ellos
permite a la planta tener una ma-
yor capacidad de recuperacion
frente a situaciones adversas,
como puede ser el estrés hidrico,
salino o térmico. El efecto hormo-
nal le permite mejorar la germina-
cion, estimular el desarrollo radi-
cular, incrementar el contenido en
clorofila... Por altimo, ALGAE-
GREEN le aporta macro y micro-
nutrientes y numerosas moléculas
organicas.

En la jornada se mostraron los
resultados y conclusiones de los
numerosos ensayos realizados en
cultivos horticolas, frutales, vina,
maiz, fresa o citricos. Cabe desta-
car los resultados obtenidos tras
la aplicacion foliar en citricos que
produjo un aumento significativo
del cuajado de los frutos, una co-
loracion mas temprana y una ten-
dencia al aumento de °Brix.

SAPEC
AGRO ESPANA

Pasién por la nutricién

Tecnologia

Regeneradora
Natural
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EL COPA'Y LA COGECA APLAUDEN LA DECISION

EMPRESAS DE RECOGIDA DE RESIDUOS AGRICOLAS DE ALMERIA

El Parlamento Europeo vota a favor
de pedir el mantenimiento en el
mercado de la UE del glifosato

Se trata del herbicida mas
utilizado del mundo, la
OMS o califica como
probablemente cancerigeno
para los seres humanos

[l Rafa Villegas

Con cada vez mas voces en
contra del glifosato por la ca-
lificacion de un organismo de la
Organizacion Mundial de la Salud
(OMYS) de este herbicida, el mas
usado del mundo, como probable-
mente cancerigeno para los seres
humanos, el Parlamento Europeo
voto el pasado 14 de marzo pedir
oficialmente mantenerlo en el mer-
cado de la UE.

La decision final le corresponde
ahora al Comité permanente de
Plantas Productos Alimentarios,
Animales y Piensos (SCOPAFF)
de la Union Europea.

El debate sobre la necesidad de
prohibir o seguir utilizando el gli-
fosato no se limita a las altas esfe-
ras comunitarias. Asi, por ejemplo,
Equo ya presentd una mocion para
exigir su eliminacion en el Ayun-
tamiento de Almeria y Plataforma
Ciudadana logro el apoyo unanime
del Pleno Municipal de Adra para,
por un lado, demandar la prohibi-
cion de su uso y, por otro, erradicar
su uso en todo el territorio del mu-
nicipio de Adra.

No todos los organismos le dan
larazon a la OMS en cuanto al gli-

fosato. Sin ir mas lejos, la Agencia
Europea de Seguridad Alimentaria
(AESA) ha confirmado que se trata
de un producto cien por cien segu-
ro. El informe de AESA ha tenido,
sin duda, mucho que ver en la vo-
tacion a favor de la mayoria de los
parlamentarios europeos acerca del
uso de este herbicida.

El secretario general del COPA
y de la COGECA, organizaciones
de organizaciones agrarias euro-
peas, Pekka Pesonen, ha acogido
favorablemente “la necesidad de
que los agricultores y las coopera-
tivas agroalimentarias sigan siendo
competitivos en la UE, a la vez que
garantizan la seguridad de los con-
sumidores”. Y es que el COPA y
la COGECA no ven alternativa, a
dia de hoy, a la utilizacion del gli-
fosato como herbicida.

Para Pesonen, “no aprobarlo be-
neficiaria solo a los terceros paises

l El Parlamento Europeo.

PROGRAMA NACIONAL DE DESARROLLO RURAL

que exportan a la UE, ya que se-
guird estando a disposicion de sus
agricultores”. Pesonen ha incidido
en que “el glifosato se utiliza am-
pliamente en herbicidas en todos
los Estados miembros de la UE y
es un producto esencial para los
agricultores, debido a su disponi-
bilidad y buena relacion calidad-
precio”. No duda en afirmar que,
“sin €l, la produccion agricola es-
taria amenazada, lo que es del
todo inaceptable en vista de la ac-
tual crisis del sector agricola y de-
bido a la necesidad de atender una
creciente demanda de productos
alimentarios a nivel mundial”. Pe-
sonen aboga por “el control de los
productos quimicos, con practicas
como la labranza cero o minima
labranza, que contribuyen a redu-
cir la emision de gases de efecto
invernadero y la erosion del sue-

- el
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ARRAL invita al edil de
Agricultura ejidense a una
de sus reuniones de trabajo

HRV.A

RRAL (Asociacion de

Empresas de Recogida de
Residuos Agricolas de Alme-
ria), nuevo miembro de la Co-
mision de Restos Vegetales del
Ayuntamiento de El Ejido, ha
invitado a una de sus reuniones
de trabajo al concejal de Agri-
cultura y Medio Ambiente del
municipio, Manuel Gomez Ga-
lera.

El concejal ejidense ha podi-
do conocer de primera mano la
senda que ha tomado ARRAL
hacia una mayor profesionali-
zacion de su sector y como pre-
tende diferenciarse dentro del
sector del transporte.

Gomez Galera se ha mostrado
de acuerdo con las reivindica-

ciones de ARRAL y ha asegu-

rado que “los agricultores re-
quieren, cada vez mas, unos ser-
vicios profesionales y especifi-
cos para cumplir con la norma-
tiva de higiene rural”. Es por ello
que el concejal de Agricultura
del Consistorio ejidense apuesta
por “un transporte donde se pri-
me, sobre todo, la agilidad y el
hecho de contar con las medidas
oportunas para poder realizar
una adecuada y segura transfe-
rencia a las plantas de compos-
taje”.

Gomez Galera ha destacado la
“importante labor que desarrolla
ARRAL” y la califica como
“clave y complementaria a la ac-
tividad en si del sector agricola”.
Es por ello que pretende “tenerla
en cuenta de cara a los objetivos
y desafios del conjunto del sec-
tor agricola”.

El MAGRAMA fomentara la integracion
de entidades asociativas agroalimentarias

1 Boletin Oficial del Estado re-

coge ya la publicacion, por par-
te del Ministerio de Agricultura,
Alimentacion y Medio Ambiente
(MAGRAMA), de la convocatoria
de ayudas para fomentar la integra-
cion de entidades asociativas agro-
alimentarias. Concretamente, a tra-
vés del Fondo de Garantia Agraria

(FEGA), el MAGRAMA convoca
ayudas para inversiones materiales
o inmateriales en transformacion,
comercializacion y desarrollo de
productos agrarios, asi como para
actividades de demostracion y ac-
ciones de informacion, en el marco
del Programa Nacional de Desarro-
llo Rural 2014-2020. Todo ello por
un valor total de 40,8 millones de
euros.

Las ayudas para inversiones ma-
teriales o inmateriales podran al-
canzar, como maximo, el 40 por
cien de los gastos subvencionables,
estando el limite maximo por pro-
yecto de inversion fijado en 5 mi-
llones de euros.

Desde el MAGRAMA han infor-
mado de que podran acogerse a es-
tas ayudas las Entidades Asociativas
Prioritarias reconocidas de acuerdo

con el Real Decreto de junio de
2014, por el que se desarrollan los
requisitos y el procedimiento para
el reconocimiento de las mismas 'y
para su inscripcion y baja en el Re-
gistro Nacional de Entidades Aso-
ciativas Prioritarias, previsto en la
Ley de fomento de la integracion
de cooperativas y de otras entidades
asociativas de caracter agroalimen-
tario.

DEMOSTRACION

Con una financiacién compartida,
80 por ciento a cargo de los fondos
comunitarios FEADER y 20 por
ciento a cargo del Estado, las ayudas
para actividades de demostracion e

informacién podran alcanzar el cien
por cien de los gastos subvencio-
nables que se hayan generado por
la actuacion, dentro de los siguientes
limites: por cada actuacion de de-
mostracion, 6.000 euros; por cada
actuacion de informacion, 2.500 eu-
10S.

Los beneficiarios de estas ayudas
seran las entidades publicas o pri-
vadas u organizaciones prestadoras
del servicio de demostracion o in-
formacion, que se comprometan a
efectuar la totalidad de la actividad
de acuerdo con lo establecido en el
Real Decreto de abril de 2016. To-
das las ayudas se pueden presentar
hasta principios de mayo.
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PUERTAS Y EQUIPAMIENTOS LOGISTICOS

Isoperfect Plus completa el sistema de sellado isométrico
de carga y descarga en instalaciones frigorificas

B Fhalmeria Este sistema supone una revolucion respecto al modelo estandar de carga y descarga en los muelles convencionales, en el que
la mercancia se puede deteriorar al quedar expuesta a los agentes exteriores, como cambios de temperatura, lluvia o polvo

| sistema de carga y des-

carga Isoperfect de Portes
Bisbal, SL — Angel Mir supone
una revolucion respeto al mo-
delo estandar de carga y des-
carga en los muelles conven-
cionales, en los que la mercan-
cia se puede deteriorar al que-
dar expuesta a los agentes ex-
teriores, como cambios de tem-
peratura, lluvia, polvo, etc.
Este innovador sistema garan-
tiza el sellado isotérmico en los
muelles refrigerados gracias a
la apertura de las puertas del
vehiculo dentro del edificio.
Segun explica la propia empre-
sa, s6lo asi es como se puede
evitar la pérdida de temperatu-
ra, minimizando el riesgo de
accidentes e imposibilitando
que los agentes adversos no
tengan ningin efecto sobre el
material.

PROCESO

Lo productos que intervienen
en este proceso son el abrigo
de muelle hinchable AH ISO,
que se adapta a la forma de
cualquier vehiculo, la puerta
seccional de 80 mm, la rampa
niveladora Telesco, con un sis-
tema de labio telescopico que
salva el hueco entre el muelle
y el suelo del camioén, aunque
estén muy separados, topes de
proteccion TM 500P de acero
y caucho con amortiguacion de
impactos y desplazamiento
vertical, asi como guias para
camion y diversos sistemas de

seguridad como cazos, luces
para muelles, controladores de
muelle, barreras de seguridad,
etc.

Con el fin de obtener un in-
tercambio absolutamente higié-
nico y a temperatura constante
de las mercaderias en estos
muelles de carga, Angel Mir ha
desarrollado Isoperfect Plus, el
cual incluye un nuevo cojin de
estanqueidad AH 4BAGS en la
parte de debajo. Con este abri-
go hinchable inferior se elimina
la corriente de aire hasta el
90%, ya que sella completa-
mente todo el contorno del ca-
mion, consiguiendo un alto gra-
do de aislamiento. Ademas,
Isoperfect Plus garantiza la ma-
xima eficiencia energética aho-
rrando, enormemente, en costes
de energia.

GRAN EXPERIENCIA

Con casi 50 afios de experien-
cia, Angel Mir - Portes Bisbal
es la mayor empresa espafiola
de fabricacion y montaje de
puertas industriales, residen-
ciales y equipamiento logistico.
El disefio y la calidad de sus
productos y servicios garanti-
zan una atencion integral adap-
tada a las necesidades concre-
tas de sus clientes. Asimismo,
la inversion continuada en [+D
para mantener la diferenciacion
dentro de su sector es una de
sus claves de éxito.

I
. cT
ISOPERFECT

puedia rpida enrollable

muy aistante para
lemperatura positiva.

con lona perforada uidizada como barrera
contra inseclos.

EXPERTOS EN PUERTAS Y EQUIPOS LOGISTICOS PARA EL SECTOR AGRICOLA

Presentes en mas de 40 paises - www.angelmir.com / info@angelmir.com / T. (34) 972 640 620
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DESARROLLADO POR INNOVALCLIMA EN COLABORACION CON MEGAL

Un nuevo proyecto de energia fotovoltaica
permitira que el sector sea alin mas competitivo

Con esta apuesta de la
empresa almeriense, el
agricultor podra tener mayor
capacidad de produccién y
ahorro economico

M Elena Sanchez

nnovalClima es una empresa es-

pecialista en el sector de la cli-
matizacion tanto a nivel doméstico
como industrial, que nacié hace 14
afios en la provincia de Almeria y
que, desde hace un tiempo, esta in-
mersa en el sector agricola, “el que
entendemos como uno de los sec-
tores mas importantes de la provin-
cia almeriense”, asegura Nicolas
Fernandez, gerente de la entidad.
Hoy en dia, InnovalClima se en-
cuentra sumergida en un proyecto
“muy ambicioso y exclusivo, con
el que entendemos tiene que ir de
la mano el futuro de la agricultura”.
Y es que, segiin explica Nicolas Fer-
nandez, “la realidad de este inver-
nadero en el que estamos realizando
nuestro proyecto es que es total-
mente sostenible, no emite nada de
CO2 ala atmosfera, algo totalmente
imprescindible hoy en dia, en un
mundo que gira en torno al medio
ambiente, por lo que nosotros, lo
que pretendemos, es seguir contri-
buyendo a esta idea”.

Con el proyecto que presenta la
empresa, el agricultor tendra la ca-
pacidad de, no solamente innovar
sus instalaciones, sino que también
“podra controlar todos los parame-
tros de produccion, los sistemas de
riego, apertura y cierre de todas las
ventanas cenitales,asi como contro-
lar, con su propio mévil y con nuestro
sistema, desde temperatura, grados,
humedad, etc., lo que le permitira te-
ner mayor capacidad de produccion”,
asegura Fernandez.

El invernadero que se visit6 en la
zona de Roquetas esta relacionado
con la energia fotovoltaica pero, tam-
bién, se pudo ver una finca, en la
zona de Nijar, “en la que aparece la
parte de calefaccion y fertirrigacion,
con la que se pretende conseguir mas
produccion y un menor coste para el
productor, lo que nos permitira ser
mucho mas competitivos en el mer-
cado y poder estar a la altura de lo
que el sector agricola almeriense ne-
cesita”.

l Las placas estan ubicadas en el techo del invernadero. /E.s. .

Este proyecto presentado por In-
novalClima “esta disefiado para que
su plazo de amortizacién no pase
de los 4-5 afios, ya que entendemos
que la aportacion, tanto por la parte
de la energia como de la calefaccion
es bastante fuerte. Normalmente, en
una hectarea se pueden invertir en
torno a 150.000 euros para calefac-
tarla, sin embargo, con nuestro pro-
yecto, ese coste baja hasta los
40.000 euros, aproximadamente, un
dinero que, ademas de las ayudas
que se pueden obtener por parte de
la Junta de Andalucia, también va-
mos a tener la facilidad de financiar
con entidades como la de Cajamar,
con el fin de que el agricultor tenga
mas facilidades y el mayor éxito
dentro del proyecto”, concluye el
gerente de InnovalClima, Nicolés
Fernandez. En colaboracion con In-
novalClima y también formando

parte de este proyecto esta Megal,
empresa familiar que nacio de la ex-
periencia de mas de 40 afos de su
fundador, Juan Galindo, en el des-
arrollo de proyectos y obras eléctri-
cas, gas y nuevas tecnologias apli-
cadas a mejorar la produccion y
competitividad de sectores que no
s6lo han sobrevivido a la situacion
econodmica actual, sino que han sa-
lido reforzados, como son la indus-
tria agroalimentaria y exportadora.
En este sentido, el propio Juan
Galindo asegurd, en la presentacion
de esta iniciativa, que “éste es uno
de los proyectos mas importantes
en los que he trabajado hasta ahora.
Sin duda es sencillo apostar por él,
ya que es rentable, innovador, ba-
rato, etc., por lo que estoy seguro de
que va a tener un ¢éxito rotundo”.
Megal cuenta, ademas, con la
confianza de las principales empre-

ll Colocacion de placas solares, uno de los trabajos realizados por Megal. /rHALMERIA

sas del sector, Casi, EuroCastell,
Ramafrut, asi como las compaiiias
energéticas tan importantes como
Endesa Generacion o Redexis para
la elaboracion de gran parte de sus
proyectos. “Ofrecemos a nuestros
clientes un servicio de calidad, que

pretende afiadir valor, sustentado en
nuestra experiencia, solvencia y una
decidida apuesta por la innovacion
tecnologica, desde la base de una
empresa dinamica, joven, familiar
y local, con presencia internacio-
nal”.
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PLAN DE ABONADO

Fertinagro presenta sus productos Organia
Revitasoil+, gama Summum y Efisoil Superbia

El primero es un regenerador edafico
para una éptima implantacioén del
cultivo, Summum es un estimulador
nutricional radicular y el tercero es

un activador vegetal

[ | EIena Sanchez

primeros de abril, Fertinagro,

mayor productor europeo de
aminoacidos, acidos hiimicos, or-
ganicos y organominerales, pre-
sentd, en La Envia, su gama de
productos para una gestion soste-
nible de la fertilizacion de un cul-
tivo. El primero de ellos es Orga-
nia Revitasoil+, un regenerador
edafico que se emplea para ofrecer
una Optima implantacion del cul-
tivo a través de la tecnologia Re-
vitasoil. Esta es la reutilizacion de

elementos nutritivos que necesita
el cultivo para aumentar la fertili-

dad del suelo aprovechando las
caracteristicas fisicas, quimicas y
bioldgicas que estos nutrientes in-
fieren en el suelo. De hecho, segiun
comenta Sergio Atarés, director
de [+D+i de Fertinagro, “los be-
neficios que este producto tiene
para el agricultor son comodidad,
ya es de facil aplicacion, seguridad
y rentabilidad”.

En segundo lugar, Fertinagro
presentd la gama de productos
Summum, que consiste en un es-
timulador nutricional radicular
para una nutricion eficiente y sos-
tenible de los cultivos en irrigacion
intensiva. En este sentido, las ca-
racteristicas de Summum son: alta
eficiencia de las unidades aporta-
das por la Tecnologia Algavital
TCA, bajo indice salino de las for-
mulaciones, contiene estabiliza-
dores del Ph fosfato biopotasico
que proporciona mayor poder de

Tampon y, ademas, contiene acti-
vadores rizosféricos Tecnologia
Efisoil.

Por ultimo, para el aporte ener-
gético, Atarés hace referencia a
Efisoil Superbia, “un fisioactiva-
dor nanoencapsulado disefiado
para la aplicacion rizosférica de
principios activos”, que favorecen
cuatro procesos fisiologicos de los
cultivos: nutricion sostenible del
cultivo, establecimiento de las si-
nergias rizosféricas con los micro-
organismos edaficos, fisioactiva-
dor de mecanismos de defensa
contra condiciones climatologicas
adversas y fisioactivador de me-
canismos de defensa naturales
contra patdégenos y herbivoros.

Tanto Organia Revitasoil+ como
Efisoil Superbia son ecologicos,
aunque los tres productos estan
destinados a la agricultura inten-
siva en Almeria. Asimismo, tanto

ll La presentacion de los productos conté con gran afluencia de asistentes. /FHALMERIA

Summum como Efisoil Superbia
“son para aplicacion por fertirriego
y tienen el objetivo de que, con el
empleo de menos unidades nu-
trientes, se logre un resultado si-

milar al que hay hasta la fecha, lo
que supone un ahorro tanto eco-
némico como medioambiental”,
concluye el director de [+D+i de
Fertinagro.

Pol.

k%:lnnovalcnma MEGAL Innovalclima y Megal,

INNOVANDO PARA LA AGRICULTURA SOSTENIBLE
Ind. Sector 20 » 04009 Almeria » TIf.: (+34) 950 622 660 » info@innovalclima.com » www.innovalclima.com
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.para tu invernadero

TR
e g I l.ij!i t

SOLAR Green s

/ Reduce los costes y oumenta la produccion.
\/ Ahorra los gastos de la luz.
\/ Baja y sube lo temperatura en el invernadero cuando lo necesites.
1.." Controla y vigila tu invernadero a distoncia los 24 horas.

| Ausencio de emision de Eﬂ huella de carbono.

Solar

. es un sistema revolucionario que engloba
los Ultimos avances y tecnologia en energias renovables y limpios:

ideas para un mundo mejor
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DISTRIBUCION DE STANDS EN EXPOLEVANTE 2016

DE HARO MANAS

RUBIO MORALES MAQUINARIA

AGROLABOR

CIAGREI - LANDINI

ALMESU

ALMESU

BMW PREMIUM

ALMERIA
GREENING INGENIERIA
TRACTORES AZOR
EQUIPOS Y MAQUINARIAS DE
ALMERIA RED IVECO
COMERCIAL
AGROLABORDAZA DIMOVIL

AKIRA SEEDS LIQUIFER INTERSEMILLAS AEPLA
TREFIMED
ENTRADA HIDROPE-
SALIDA NG | WATERSA-
EXPOSICION SYSTEMS LUD
EXTERIOR YARA LA UNION
AGRO
ORGANICS
HORTO-
FRUCOOP
TECNI-
GRUPO VIAGRO ERD
BAYER
MM.CC.
AGRO
INVER
DIAMOND SEEDS
ENTRADA/ AYUNTAMIENTO
SALIDA NIJAR
PRINCIPAL COPRHONIWAR SAT COSTA
DE NiJAR
HM CLAUSE
BIOSABOR | NIJARSOL
J. HUETE [SVENSSON
AGRUPAL-
MERIA MEGASA
BIOMIP CAMPOJOYMA
ENTRADA
SALIDA EUGEN
EXPOSICION SEEDS GUIVARTO
NOVI FAM VILMORIN
INAGRO MAHER
CASI
NATURSA
INTEGRAL BELCHIM
CRISTALPLANT MORERA VALLEJO
SUMINIS-
TROS
AGRICO-
LAS CES-
PEDES
ENTRADA
SALIDA
EE)F(’SESA%?{N VEGA | AGROPO-
CANADA | NIENTE
RIJK ZWAAN
AGRINOVA REACTIVA
CHAMAE | LABORA- CARRE-
TORIO TILLAS
ElVER AMATE
HORTOCAMPO
IDM
TECNOPO-
NIENTE
NOVE-
DADES
AGRI-
MADERAS |ALBORANI COLAS
EMILLEROS LA SALA
ENTRADA CYM  |AGRICOLA S OSLAS
SALIDA ZERAIM
EXPOSICION IBERICA
EXTERIOR PHILOSEED BIOSUR
SUMINIST.
CAPGEN | MUNDI-
A TABO EXPORT SEEDS MARTINEZ
MERIDIEN
SEEDS
MONDENOVA
HEFE
FERTILIZ.
BIOCOLOR
TECOMSA INGRO MAQUINARIA
—_ ENTRADA
SALIDA
EXPOSICION

EXTERIOR
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ADNAGRO

ADN Agro: Es nuestra naturaleza. Con décadas de experiencia en el sector Agro.
En nuestra tierra. En nuestro campo. Investigando, generando y compartiendo el
conocimiento con nuestro sector agroalimentario. Contigo. En Aimeria. Fomentando
el Cooperativismo. Estando a pie de campo. A tu lado. En tu explotacion. ADN Agro
es contar con profesionales especializados en nuestro sector. Para ti. Ofreciendo
siempre Crédito Agro, medios de pago adecuados a tu explotacion, seguros agro
especificos y tecnologia de gestion agroalimentaria. Es promover cursos y jornadas
para nuestro sector y para nuestra gente, catedras universitarias y publicaciones de
tu interés. Es gestionar Ayudas Agro. Es ayudarte en la internacionalizacion de tu
negocio... Es todo lo que surge de estar siempre a tu lado.

La entidad financiera lider en el sector agroalimentario.

{§) cajamar

CAJA RURAL
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Desinfeccion Total

en Agricultura

* TERRA DIS®
/
i Aplicaciones en sistemas agricolas. Maxima
/ ." concentracion de Cl02 en solucidn acuosa.
" DESINFECTE HOY - PLANTE MANANA

Desinfeccidn de:
# Tierras, suelos y sustratos sin plantas,

B Balsas, aljibes, depdsitos y del agua®
*(del agua sin contacto con plantas)

¥ Superficies de instalaciones.
B Maguinaria y contenedores.
® Aplicacidn via riego y aspersidn.

Eficaz contra bacterias, hangos como Fusarium, nematodos
y otros patdgenos en tlierras y suelos agricolas, Sin plazo de seguridad.

AGRI DIS®

Aplicaciones en agricultura.
Solucidn de CI02 puro en concentracién estable.

SIN RESIDUOS
SIN PLAZO DE SEGURIDAD
SIN CLORO

» Control de bacterias, hongos como Fusarium, nemdtodos
y otros patdgenos como Micofarela y Phytophthora, etc.

» Estimulador por desinfeccidn del crecimiento sano en las plantas,

» Higienizacidn en lavado de frutas y verduras y de praductos de [V gama.
» Control de Biofilm y Biofouling.

» Aplicacidn en cualguier intervalo o fase del cultivo.

Distribuidor autorizado:

Ao, Federico Garcda Lorca, i 190 - Ofic. 8
35011 Las Palmas de Gran Canaria - Espana

SERVICIOS TECHICOS DE CAMARIAS, S.LU . .

Toll. +34 5320 268 150 - Fax +34 620 238 151 ®
sicB@elc-CAnAAaS Com

W, BlC -Caniias. com

Fabr:cacmn y comerclahzacmn mundiai

CL ODOS Technology Pol. Ind. La Redonda * C/ Munich, 1 » Sta. Maria del Aguila - El Ejido (Almeria)

Wi J T " of AR RRTOE PR

Contr:bulj';mdo a 1Im mundn mas saludahle Maovil: 627 937 989 - Oficina; 950 580 958 « E-mail: urciriegus@hntmailimm
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