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ACTUALIDAD

PRODUCCION

- = am Almeria du_pl_ica
Infoagro Exhibition ol
ecologicas bajo

espera recibir a 40.000 oo
visitantes en tres dias

DEL 10 AL 12 DE MAYO

FERAL denuncia

La feria, que quiere convertirse en el epicentro de la agricultura, prevé generar un volumen de que la Junta deja
negocio de mas de cuatro millones de euros. mas de 3.100
e T w hectareas de

cultivo sin agua en
el Bajo Andarax

MERCADOS

Las exportaciones
al Reino Unido
rozan los 500

millones de euros

Foro Agrotrading,
el inicio de posibles
nuevos negocios
entre empresas

Este afio, un total de 300 empresas llenaran las dos plantas del Palacio de Exposiciones y Congresos de Aguadulce. / ELENA SANCHEZ

_ ASAMBLEA GENERAL
ENTREVISTA ~
sanonaies — HORTIESPANA inicia una

Infoagro Exhibition

«Queremos darle CaMpana para poner en

al agricultor — y3]or el modo de cultivo
la feria que se

merece” bajo invernadero

La Interprofesional espafiola, que acaba de celebrar su
primera asamblea, representa el 69% de la produccion de
frutas y hortalizas asi como el 71% del total de la super-

ficie invernada en Espaﬁa. El objetivo es cambiar la imagen negativa de la agricultura intensiva. / FHALMERIA
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Los productos con Calidad Certificada son el sabor de .')Q_ndalucia )

Sabor de .}!éndalucia

Naturales, exigentes y respetuosos
con el medio ambiente. Asi son los
productos con Calidad Certificada.
Certificalo tu tambien, buscalos en
tu punto de venta habitual.
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LA FERIA SE PRESENTO EN LA DIPUTACION DE ALMERIA

Infoagro Exhibition estima un volumen
de negocio de cuatro millones de euros

OPINION

La feria se convertird, del 10 al 12 de mayo, y por segunda edicion
consecutiva, en el epicentro del negocio de la agricultura intensiva

[ Elena Sanchez

odo preparado para que la segun-

da edicioén de Infoagro Exhibition

reciba, entre el 10y el 12 de mayo,

a unos 40.000 visitantes interesa-
dos en conocer las novedades del sector
hortofruticola. De hecho, durante la pre-
sentacién del evento, el pasado 2 de mayo,
en la Diputacién de Almeria, el director de
Marketing de Infoagro Exhibition, Fernan-
do Batlles, asegur6 que “la feria esta crea-
da con el propé6sito de que el agricultor se
sienta protagonista, de hecho, se converti-
ra, por segunda edicion consecutiva, en el
epicentro de negocio de la agricultura in-
tensiva, ya que se ha estimado un volumen
de negocio de cuatro millones de euros”.
Unas estimaciones que se han realizado en
virtud al volumen generado la edicién an-
terior, asi como a las encuentas realizadas
a los expositores tras la feria.

Todo lleno

Las dos plantas del Palacio de Exposi-
ciones y Congresos de Aguadulce se han
completado con los stands de 300 empre-
sas participantes, “un hecho que ha su-
puesto duplicar el nimero de compaiiias

EDITA: Visofi Iniciativas, S.L.
Paseo de Santa Maria del Aguila, 58 - 2° E

DIPUTACION DE ka_MEHf\

Un momento durante la presentacion de la feria en la Diputacion de Almeria. /ELENA SANCHEZ

expositoras con respecto a la primera
edicion de la muestra”. Asi, Batlles indi-
¢6 que “acudiran profesionales de todos
los rincones de Espafia, de manera que
se fletardn autobuses completos expre-
samente para su asistencia a Infoagro
Exhibition”. Sin duda, la celebracion de
este evento tiene como principal objeti-
vo convertir Almeria en el epicentro de
la agricultura, puesto que la provincia es
el espejo de la produccién intensiva, por
lo que “pretendemos que la feria ayude
tanto a expositores como agricultores y

miembros del sector”. Por otro lado, el
director de Infoagro Exhibition, Jests
Garcia, quiso ‘“agredecer, tanto a las
empresas expositoras, como a los agri-
cultores, el esfuerzo que han realizado
durante meses para su participacion y
la confianza que han depositado en este
evento para que sea un éxito. Una mues-
tra en la que esperamos que el agricultor
encuentre un lugar propicio para realizar
negocios, asf como en el que estar al dia
en cuanto a las innovaciones que se van
desarrollando en el sector”.

TlIfs.: 950 571 346 - 628 080 260
E-mail: fhalmeria@fhalmeria.com

La feria agricola
de Almeria

b
JOSE ANTONIO GUTIERREZ ‘
PERIODISTA

egunda edicion de la feria agricola de Al-

meria. Parece un suefio, pero es una rea-

lidad. Ha tenido que ser la ilusién de una

empresa privada con dnimo de comuni-

car lo bueno de esta tierra la que haya
conseguido sacar adelante un proyecto de estas
caracteristicas.

Esta segunda edicidn es una constatacién
de que quienes condenaron a su desaparicién a
la Expo Agro no supieron hacerlo.

Algunas veces, cuando los que aparecen en
los medios anunciando este tipo de eventos con
inmaculado aspecto y curriculum de triunfado-
res sobradamente preparados para conseguir
el éxito total, no nos damos cuenta de que po-
siblemente estemos ante los mas inutiles para
poder hacer proyectos de esta naturaleza. Hoy
sabemos que Infoagro, una empresa de comu-
nicacion surgida en Almeria y expandida por el
mundo gracias a internet, es la creadora por su
cuenta y riesgo, de esta aventura que ha saca-
do las verglienzas a los organizadores de otras
épocas.

No obstante, no pretendo criticar a quienes
no lo hicieron bien, lo que busco es evitar que si-
gan molestando, algunos de ellos, con el objetivo
de provocar el fracaso de este evento. Para ello
solicito el apoyo del publico. De esta forma se
iran apartando aquellos que solo hacian unaferia
para ellos y no una feria para la agricultura de Al-

04710 SANTA MARIA DEL AGUILA - EL EJIDO (Almeria) FOTOGRAFIA: Archivo Fhalmeria

fh&imeria

E-mail: info@fhalmeria.com

REDACCION:

DEPARTAMENTO COMERCIAL Y PUBLICIDAD: Caterina Pak
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merfa. Si, esa agricultura de la que se aprovechan
algunos vividores a los que se les ve el plumero

« Isabel Fernandez Gonzalez (redactor1@fhalmeria.com)
« Elena Sanchez Garcia (redactor2@fhalmeria.com)
« Rafael Villegas Alarcén (redactor3@fhalmeria.com)
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cuando una pandilla de periodistas cargados de
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ilusién ponen en marcha Infoagro Exhibition.

No elegir planta
Grupo Cristalplant

es como beber
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Entrevista a Fernando Batlles e Director de Marketing de Infoagro Exhibition

“Infoagro Exhibition quiere darle
al agricultor la feria que se merece’”’

[ JIsabel Fernandez

rabajando con humildad, pero con un

objetivo muy ambicioso, como es vol-

ver a colocar Almeria en el mapa de

los eventos hortofruticolas, Infoagro
Exhibition abre sus puertas del 10 al 12 de
mayo en el Palacio de Exposiciones y Congre-
sos de Aguadulce. Segun explica su director de
Marketing, Fernando Batlles, la cita, que alcan-
za en este 2017 su segunda edicidn, se susten-
ta sobre dos pilares fundamentales: el agricul-
tor como epicentro de la agricultura de la
provincia y la transferencia de conocimiento
como la base sobre la que el productor podra
llegar a mejorar su rentabilidad. Y, junto a ellos,
300 empresas expositoras, practicamente el
doble de la anterior edicién.

- Infoagro Exhibition afronta este afio su se-
gunda edicién después de una primera, en
2015, que fue todo un éxito. Teniendo en cuen-
ta esto Gltimo, ¢ supone su organizacién ahora
una mayor responsabilidad si cabe?

- Desde luego que supone una mayor responsa-
bilidad, sobre todo porque, para esta segunda
edicién, nuestro objetivo era aumentar el nu-
mero de expositores y, con ellos, casi doblar el
espacio de exposicién. Este afio hemos intenta-
do dar un golpe de efecto y llenar la parte de
arriba del Palacio de Exposiciones y Congresos
de Aguadulce. Nuestro planteamiento inicial era
abrir una de las dos partes expositivas con las
que cuenta la planta superior del Palacio pero,
al final, nos lo hemos tenido que replantear y
hemos cubierto, incluso, un poco de la otra mi-
tad. Esto quiere decir que las empresas confian
en nosotros gracias a nuestro modelo de feria.

- ¢Cudles son los objetivos que se han marca-
do para esta edicién?

- Nuestro objetivo fundamental es que el agri-
cultor se vaya del Palacio de Exposiciones ha-
biendo visto las novedades y habiéndose infor-
mado a través de las conferencias de las
posibles mejoras que puede realizar en su in-
vernadero para aumentar su rentabilidad. Sin
embargo, no queremos quitar importancia a la
parte de exposicion. Necesitamos que las em-
presas cierren negocios alli o, si no cierran ne-
gocios, que se lleven una cartera de clientes
potenciales elevada. Uno de los éxitos de la an-
terior edicién fue que el 93% de las empresas
participantes cerraron negocios alli, luego esto
quiere decir que el modelo que negocio de feria
que se plantee en Almeria tiene que estar cen-
trado en el agricultor. Aqui no podemos hacer
una feria de comercializacién, nunca, porque
nunca vamos a competir ni con Madrid ni con
Berlin.

-Ademads, organizar una feria en Almeria signi-
fica hacerlo en el origen de la produccidn hor-
tofruticola.

- Efectivamente, nos encontramos en la prime-
ra parte de la cadena de produccién. Sitenemos
dos ferias que van dirigidas a la comercializa-
cion, una en febrero y otra en octubre, nosotros
nos tenemos que centrar, Si queremos tener
éxito, en esa primera parte de la cadena; este
ha sido nuestro posicionamiento desde el prin-
cipio. Sile damos un enfoque diferente a la feria
y nos centramos en la comercializacion, no
vendria nadie porque ni esta es una feria para
eso ni tampoco son las fechas. En Madrid o en
Berlin, ya hacen un gran trabajo, luego Infoagro
Exhibition tenia que centrarse en el eslabén ini-
cial de la cadena, que estaba exento de una fe-
ria.

- Decia que, tras la edicién de 2015 y segin
reflejé la encuesta de satisfaccién de las em-
presas participantes, el 93% de los exposito-
res habia cerrado negocios en la feria. ;Cree
que justo esta ahi la clave del crecimiento ex-
ponencial en el nimero de participantes de
este afio?

- Desde luego que si. En la primera edicién, te-
niamos que comunicar que Infoagro Exhibition
es una feria dirigida al agricultor y también a las
empresas Yy que tanto organismos publicos
como entidades financieras no tenfan cabida
expositiva. Teniamos que centrar muy bien el
tiro, sobre todo teniendo en cuenta los antece-
dentes que hay en Aimeria. Ya en la anterior edi-
cién hicimos lo mas dificil, de ahi que, en este
afio, el boca a boca haya funcionado tan bien.

- En esta edicidn van a prestar una atencion
especial a la agricultura ecolégica. ¢Por qué?
- Sobre todo porque es una tendencia en auge.
Las politicas europeas, en general, asi como las
que rigen la industria auxiliar de la agricultura y
las mismas cooperativas van hacia el residuo
cero y, mas alld aln, hacia el ecolégico. Tenia-
MOS que premiar a esas empresas que aposta-
ban por los productos ecoldgicos porque es lo
que esta marcando el mercado; es una tenden-
cia que se quedara o no, pero a dia de hoy es la
linea a seguir.

- En esta ocasion, ademas, se le ha dado un
protagonismo especial a las jornadas de
transferencia.

- Para nosotros, la transferencia del conoci-
miento es una parte expositiva mas. Necesita-
mos que tanto empresas como centros tecnolo-
gicos o educativos nos digan hacia dénde va el
mercado, que es lo que se va a debatir. En 2015
ya lo hicimos y este afio trataremos de repetirlo
y es que, después de cada bloque de conferen-

T

cias, haya una mesa redonda. El objetivo es
transferir el conocimiento al agricultor final y
también a los diferentes profesionales agrico-
las. Por eso, también en la primera feria ya se
hizo, se trajo la parte de conferencias al mismo
espacio que la parte expositiva. Si alguien esta
visitando una empresa y, para asistir a una
conferencia, debe desplazarse a un sitio dife-
rente, al final, la conferencia pierde afluencia de
publico; por eso, para nosotros, es fundamental
que una persona entre en una conferencia que
le parece interesante y pueda salir con total
normalidad de alli. De ahi que la transferencia
de conocimiento sea el segundo pilar de la edi-
cién de este afio.

- ¢Cree que Infoagro Exhibition ha venido a cu-
brir esa necesidad de un evento agricola en la
mayor zona de produccién invernada de Euro-
pa?

- Lo que nos movid a hacer la feria aqui, en Al-
meria, fue que, como organizadores, no enten-
diamos cémo el epicentro de la agricultura in-
tensiva europea careciera de una feria de estas
caracteristicas. Nosotros hemos venido a darle
al agricultor la feria que se merece.

- ¢Qué cree que ha hecho Infoagro Exhibition
bien para que la primera edicién fuese un éxi-
to y la segunda, al menos de momento y en lo
que a nimero de empresas participantes se
refiere, pueda serlo también?

- Para nosotros, como he dicho antes, hay dos
pilares fundamentales: uno, y que es el origen

de todo, que el agricultor sea el centro de la fe-
ria, ese es nuestro posicionamiento. Y, el segun-
do, que el expositor se sienta a gusto, que tenga
un contacto directo con la organizacién, que
pueda decirnos con total tranquilidad los posi-
bles inconvenientes que se esté encontrando,
estamos muy cerca de la parte expositora. En
nuestro dia a dia, trabajamos para que el agri-
cultor sea el centro y para que la empresa que
venga a Infoagro Exhibition se sienta cémoda.
Si tratas bien al expositor y tratas bien al agri-
cultor, lo tienes todo practicamente hecho.

- ¢Qué expectativas tienen puestas en esta
edicion en lo que a visitantes se refiere?

- Ya en la primera edicién, conseguimos cerrar
muchos acuerdos con vuelos de Iberia para que
viniese gente de los cinco continentes, puesto
que, un evento de estas caracteristicas tam-
bién tiene un enfoque social, como es dar a co-
nocer Almeria. Luego, en cuanto a visitantes,
esperamos, si no doblar las cifras de 2015,
cuanto menos estar muy cerca. De hecho, viene
un avion entero de México y viene también la
Embajada de Inglaterra con unas empresas.

- Cuando decidieron poner en marcha la prime-
ra edicién, ;esperaban, primero, su éxito y,
luego, la repercusion que ya esta teniendo el
evento?

- Sofidbamos con eso. Este afio se ha notado
una barbaridad en cuanto a medios de comuni-
cacién que te llaman y, cémo no, empresas que
han querido venir.
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PROYECTO UBICADO EN CAMPOHERMOSO

Innovalclima y Megal Energia acaban con las heladas en los
cultivos gracias a un nuevo sistema de riego a temperatura

|:| Elena Sanchez

nnovalclima y Megal Energia

estdn ultimando el segun-

do de los proyectos que tie-

nen puesto en marcha en la
provincia almeriense en su afian
por aportar mejoras tanto para el
agricultor como para el cultivo.
En este sentido, dicho estudio,
llevado a cabo en un invernade-
ro ubicado en el kilémetro 21, en
la zona de Campohermoso, tiene
el objetivo de lograr una tempe-
ratura de riego adecuada para la
planta. Alejandro Almazan, coor-
dinador de proyectos de Innoval-
clima, explica que, “en el caso
que nos ocupa, el proyecto se estd
realizando en un cultivo de to-
mate, una fruta con la que hemos
comprobado que la recepcion del
agua con los nutrientes es la ideal
sobre los 22 grados de tempera-
tura”. Asi, lo que los expertos es-
tan haciendo es “calentar el agua

a 22 grados y, a continuacion, se
le afiaden los nutrientes para que
se diluyan, accién que se realiza
mejor a esta temperatura, ya que
no quedan grumos y la planta, en
el primer riego de la mafana, re-
cibe estos nutrientes con su tem-
peratura adecuada, por lo que los
asimila mejor, ademds de que se
consigue no influir en el creci-
miento diario de la planta”, ase-
gura Almazan.

Otra de las ventajas que se es-
tan logrando con este proyecto
es que se evita que la planta se
hiele. Como explica Alejandro
Almazan, “la planta se puede
helar por dos partes, la raiz o la
punta. Por ello, hemos logrado
dos actuaciones que evitan ambas
cosas. Primero, y como tenfamos
una capacidad de generacién de
agua caliente de hasta 65 grados
en las cubetas, lo que hemos he-
cho ha sido calentar un total de
4.000 litros para, con esa agua, y

a través de un suelo radiante que
hemos instalado en el invernade-
ro, ponerla en circulacién, con lo
que conseguimos que la planta
esté mas comoda con su tempera-
tura ambiente y, por consiguiente,
como recibe riegos a primera hora
de la mafiana a unos 22 grados, no
se hiela”.

Por otro lado, para evitar la
helada por la punta, “lo que he-
mos hecho ha sido poner un ca-
ble en la misma, una tuberia con
agua caliente, que va circulando a
una temperatura determinada, no
menos de 35 grados, y mantiene
la planta calentita para que no se
hiele”.

En breve, terminado

Desde Innovalclima y Megal
Energia han dado a conocer que
este proyecto se terminara de de-
sarrollar el préximo afio, con el
fin de tener todos los resultados
validados. “A dia de hoy, ya tene-

mos datos interesantes. De hecho,
todo lo tenemos monitorizado a
través de un ordenador y se ha pa-
sado, a su vez, al movil del agri-
cultor mediante una aplicacion.
El invernadero tiene sensores in-
ternos para que todo se pueda rea-
lizar de manera automatica, con
el fin de que el agricultor no tenga
que tocar nada”, indica Almazan.
Y es que, la aplicacion del mévil
informa de todos los pardmetros,
como temperatura ambiente, tem-
peratura a la que se esta regando,
control de humedad, temperatura
que hay en el interior del inverna-
dero, etc., por lo que si el agricul-
tor quiere cambiar cualquier cosa
puede hacerlo a través del movil”.
Sin duda, este proyecto no tiene
nada mas que ventajas para el
productor, puesto que “él mismo
se puede olvidar de estas tareas
dentro de la finca, no tiene que ir
a su invernadero para regar por la
maiiana y, en el caso de que haya

)

!

i

El invernadero del futuro...

_ya esta aqui

.\‘

« Inversion a corto plazo = Facil instalacion « Financiaci

info@innovalclima.com
www.annova fal Ima. comn

IVisitalo y te sorprenderas!
TIf.. 950 622 660

Pol. Ind, Sector 20 - 04008 Almeria

namedida

& innovalClima

INNOVANDO PARA LA AGRICULTURA SOSTENIBLE

Provecte disefiade per Juan Galindo de Megal Energa y Nicolds Ferndndez de InnovalClima,

diciemibre 2016
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cualquier contratiempo, la aplica-
cidn va a avisar para que se ponga
solucién lo antes posible”, con-
cluye el coordinador de proyectos
de Innovalclima.

+Compromiso
con el medio ambiente

Green Energy
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José Blanco -« Director general de Cristalplant

¢ Gon nuestra nueva web, queremos darle
a nuestros clientes la posibilidad de estar al dia de
lo que ocurre en nuestra empresa
y que la comunicacion sea bidireccional ’’

[ JElena Sanchez

rranca la segunda edicién de Infoa-
gro Exhibition para Cristalplant,
¢£qué objetivos se han marcado para
esta feria?
Infoagro significa para nosotros el pistoletazo
de salida para la campafia de verano, para la
que tenemos muchas expectativas de hacer un
buen afo. En 2017, Grupo Cristalplant ha inver-
tido de forma importante en recursos, huma-
nos y técnicos, para dar un paso al frente en
calidad.

Sin duda, la nueva campafa de imagen de
Cristalplant estd dando mucho de qué hablar,
gracias a sus novedades. ;En qué va a consis-
tir la presentacion de la nueva web de la em-
presa y qué aspectos caracteristicos se van a
fomentar en Infoagro respecto a la imagen re-
novada de Cristalplant?

En los dltimos dos afos, y aln queda mucho
por hacer, en Grupo Cristalplant hemos estado
trabajando en la homogenizacién y limpieza de
nuestra imagen corporativa y en diferenciarnos
en las campafias de comunicacién. En la ulti-
ma, hemos apostado por una campafia diferen-
te a lo que estamos acostumbrados a ver en el
sector y nos encanta que esté dando de qué
hablar, pues detras hay una estrategia trabaja-
da, un concepto creativo diferente y una imple-
mentacién en canales online y offline que pare-
ce que estd dando sus frutos. Durante la feria,
presentaremos nuestra nueva web, mas fresca
y dindmica, en la que primard la comunicacién
y la cercania con el cliente. Queremos darle a
nuestros clientes la posibilidad de estar al dia
de todo lo que ocurre en nuestra empresa y que
la comunicacién sea bidireccional, asi pues
abrimos un canal mas para hacerlo posible.

La feria agricola que se celebra en Aguadulce
se ha puesto en marcha con el fin de poten-
ciar laimportancia del agricultor como figura
principal del sector, ;qué supone paralaem-
presa asistir a Infoagro y hasta qué punto
creen que es necesario dar protagonismo al
productor en este tipo de ferias, cuando nor-
malmente se suelen centrar mas en la co-
mercializacion?

Efectivamente, muchas veces tenemos la sen-
sacién de que el agricultor es el gran tapado
de nuestra agricultura y nos olvidamos que de
gracias a ese esfuerzo constante y diario, hoy
somos un referente a nivel mundial. Infoagro
nos da la oportunidad de estar con ellos, ren-
dirles homenaje y, evidentemente, la oportu-
nidad de poder crecer con ellos.

Por otro lado, hablando un poco de la campa-
fia, ¢como ha ido en cuanto a melén y sandia
se refiere para la empresa?

Ha sido una campafia récord. Se han cumplido
las expectativas con una bajada en la superfi-
cie de meldn en beneficio de la sandia. A pesar
de ello, y gracias a una agresiva oferta en me-
I6n, en grupo Cristalplant hemos crecido en
ambos cultivos de forma significativa.

¢Como se prevé la campaiia de tomate te-
niendo en cuenta de que es una de las més
importantes de la provincia almeriense?

En lineas generales, los precios de este afio
han tenido un mejor comportamiento que en
afos pasados. Esto siempre es bueno y nos
hace pensar en una mayor alegria en térmi-
nos de cultivo y superficie invernada. Pensa-
mos que estamos en condiciones de crecer
por cuarto afio consecutivo en este cultivo y
seguir estando a la vanguardia en cuanto a
técnica y calidad.

Finalmente, habria que hacer especial men-
cion al arduo trabajo que se estd llevando a
cabo desde Cristalplant en cuanto a la in-
novacién y la investigacion para mejorar
en el trabajo final que se ofrece al agri-
cultor, ;qué parte importante ocupa
este aspecto dentro del Grupo y qué

valor afadido creen que aporta para
seguir evolucionando dentro de un
sector tan cambiante como el agrico-

la?

En Grupo Cristalplant estamos prepara-
dos para podernos adaptar a cualquier
cambio que se dé en nuestro entorno, pre-
cisamente gracias a la constante inver-
siénen 1+D, con la idea de poder

dar a nuestro agricultor el
mejor producto y las me-
jores soluciones a sus
necesidades. Es, por
tanto, un capitulo im-
portantisimo  en
nuestro esquema

anual de inver-

siones.
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COOPERATIVA SANTA MARIA DEL AGUILA

La Agencia IDEA visita las instalaciones
de El Ejido un ano despues de su apertura

Francisco Giménez ha tenido la ocasion de visitar el centro, cuya construccién ha contado con una subvencién
de cerca de 150.000 euros por parte de dicha agencia

[ ] Elena Sanchez

1 pasado miércoles, 26

de abril, el gerente de

la Agencia IDEA (In-

novacioén y Desarrollo
de Andalucia) en Almeria,
Francisco Giménez, visitd el
centro que la Cooperativa
Santa Marfa del Aguila inau-
gurd, hace algo mds de un
afio, en El Ejido. El motivo
de la visita por parte de Gi-
ménez fue conocer, in situ,
las instalaciones, una cons-
truccién que se beneficiard
de un incentivo de 147.357,92
euros aprobado por la propia
Agencia IDEA hace solamen-
te unos dias.

Segiin asegurd el propio
gerente de IDEA en Almeria,
Francisco Giménez, “esta li-
nea de ayudas sin duda su-
pone un apoyo a la inversion
altamente generadora de em-
pleo. En este caso, la Coope-
rativa ha puesto en marcha en
El Ejido un centro totalmen-
te moderno y adecuado a las
necesidades y requerimien-
tos de sus socios. Sin duda,
con la apertura de estas nue-
vas instalaciones, podemos
ver que la Cooperativa Santa
Maria del Aguila no deja de
evolucionar, lo que permi-
te, ademds, que el sector de
la industria auxiliar, en este

T
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Francisco Giménez, gerente de IDEA en Almeria (segundo por la izq.), junto a miembros de la Junta Rectora y el
gerente y presidente de la Cooperativa Sta. M?. del Aguila, Francisco Sedano y Elias Moreno, respectivamente
(tercero y cuarto por la izq.) / ELENA SANCHEZ

caso, siga mejorando y crean-
do, a su vez, méis puestos de
trabajo y actividad econémi-
ca, que es lo que pretendemos
desde IDEA”.

Primer aniversario

El pasado mes de febrero,
el centro de El Ejido de la
Cooperativa Santa Maria del
Aguila cumplié un afio des-
de su apertura. Un primer
afio que “estd siendo bastante
bueno para el centro, ya que

estd cumpliendo las expecta-
tivas con las que dimos luz
verde a estas instalaciones”,
asegurd el presidente de la
Cooperativa, Elias Moreno.
De hecho, uno de los aspectos
mds destacados por Moreno
son “los grandes resultados
que estd dando la gasolinera,
algo que no nos esperdbamos
desde un principio. Y es que,
en un afio, hemos superamos
los tres millones de litros,
aproximadamente, lo que su-

pondria unos 70.000 litros a
la semana”.

En su momento, el prin-
cipal objetivo por el que se
decidi6 abrir un centro en
El Ejido era “dar mejor ser-
vicio y mds céomodo a nues-
tros clientes, ya que en mu-
chas ocasiones andan justos
de tiempo con el cultivo y
no pueden perderlo en venir
a comprar los productos que
les hacen falta, por lo que
toda ayuda les viene bien”.

Sin duda, este fin lo estian
logrando con creces desde la
Cooperativa Santa Maria del
Aguila, ya que la respuesta de
sus socios estd siendo “muy
buena. De hecho, hemos lo-
grado captar nuevos socios
de otras zonas como Adra, ya
que tienen sus fincas cerca de
donde se encuentra este cen-
tro”, explicé Elias Moreno.

Cabe recordar que estas
instalaciones cuentan con
un espacio de cerca de 3.000
metros cuadrados, compuesto
por una estaciéon de servicio,
una nave para los insumos
agricolas, asi como por unas
pequeiias oficinas.

Y es que, esta Cooperati-
va destaca en el Poniente al-
meriense, ademads, gracias al
servicio de combustible que
ofrece tanto a socios como
a terceros, ya que en Santa
Maria del Aguila y El Ejido
existen varios surtidores de
gasolina y gasoil, cuyos pro-
veedores son BP Oil (90%)
y Shell (10%), que ofrecen,
en su totalidad, combustibles
aditivados. Dentro de la va-
rieda de este producto se en-
cuentra el normal, el plus y el
premium, todos ellos a unos
precios mucho mds asequi-
bles y baratos en compara-
ciéon con otros surtidores de
la provincia.

é¢ Los Nuevos Carburantes BP Ultimate
con tecnologia ACTIVE...

@EJLL
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Natupol Excel®, la colmena
que se comunica con los abejorr

Nalmeria * Mayo 2017

La inspiraciéon en la naturaleza ha logrado crear la primera colmena que mejora la orientaciéon
de los abejorros en condiciones adversas

(1 TNalmeria

1 Departamento de I+D

de Koppert Biological

Systems lleva afios inves-

tigando cémo ven los
abejorros, con el objetivo de au-
mentar la eficiencia de la polini-
zacién natural en invernadero.
Han sido afios de descubrimien-
tos apasionantes que, por ejem-
plo, han confirmado que el rango
de vision de los abejorros es dife-
rente al humano. Por ello, los
abejorros tienen algunas dificul-
tades para orientarse en vuelo tras
el ocaso del sol, en dias muy nu-
blados y también con determina-
dos tipos de plésticos empleados
en la cubierta de los invernade-
10S.

Gracias a la investigacion de-
sarrollada por Koppert, la nueva
colmena Natupol Excel® se ha
disefiado a través de los ojos de
un abejorro porque emite sefiales
que estdn incluidas en el espectro
de visién de este polinizador y
que los abejorros pueden identifi-
car y recordar. Asi, la nueva col-
mena incorpora una serie de ele-
mentos graficos cuyas formas y
colores solo son visibles por los
abejorros, aunque también los
humanos pueden verlas con la
ayuda de luz ultravioleta. Unas
marcas impresas en la parte supe-
rior y en el frontal forman el sis-
tema BeeVision® exclusivo de
Koppert, que ofrece una informa-
ci6én muy valiosa que el abejorro
utiliza para encontrar antes el ca-
mino de regreso a la colmena.

Y para qué queremos —se
preguntan desde Koppert- que el
abejorro regrese antes a la colme-
na? Gracias a las marcas que
identifican a Natupol Excel®, los
abejorros necesitan gastar menos
energia para encontrar la colme-
na. Esa energia que no utilizan
para volar durante mds tiempo de
regreso a ‘casa’ estd disponible
para gastarla en una polinizacién
mas eficaz. De este modo, el gran
beneficio que ofrece la nueva col-
mena de Koppert es que se opti-
miza al maximo el tiempo em-
pleado por la colonia de abejorros
para polinizar, algo que se tradu-
ce en un aumento de la rentabili-

THIS IS NATUPOL EXCEL

THIS IS NATUPOL EXCEL

Natupol Excel® logra una polinizacion mas eficaz, especialmente en cultivos con un alto numero de flores por metro cuadrado, como en el caso del tomate.

dad por colmena y en una reduc-
cion del tiempo total para
conseguir el cuaje de toda la plan-
tacion.

Ademads, Natupol Excel®
ofrece mds novedades. La colonia
de abejorros es mds grande, in-
corpora un 19% mds de agua con
azicar y se ha aumentado el ta-
mafio de los agujeros de ventila-

cién, que ademads se han protegi-
do con una malla especial contra
visitantes no deseados. La combi-
naciéon de todos estos factores
ayuda en condiciones climéticas
célidas a regular la temperatura
de la colmena, un factor a tener
muy en cuenta en zonas como Al-
meria. El resultado final es que
Natupol Excel® logra una polini-

zacién mas eficaz, especialmente
en cultivos con un alto nimero de
flores por metro cuadrado, como
en el caso del tomate. La innova-
dora colmena de Koppert se co-
mercializard en Almerfa desde el
proximo 1 de agosto.

El sistema BeeVision® que
incorpora la nueva colmena Na-
tupol Excel® es el resultado de

26 afios de experiencia, en los que
Koppert ha mejorado continua-
mente las caracteristicas de sus
colmenas para ofrecer el mejor
rendimiento y el mejor asesora-
miento personalizado del merca-
do. BeeVision® obtuvo el tercer
premio a la Innovacién Interna-
cional en la udltima edicién de la
feria Fruit Logistica.
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Almeria duplica su superficie de hortalizas

ecologicas en invernadero en apenas una campaia

Infoagro Exhibition centra su segunda edicién, precisamente, en el auge de los productos bio

[ ] Isabel Fernandez

1 ecoldgico estd de moda

y asi lo corroboran los

ndmeros. La provincia

de Almeria ha duplicado
su produccién de hortalizas eco-
l6gicas en invernadero en apenas
una campafia. Asi, si en el ejerci-
cio agricola 2014/2015, eran
1.025 las hectareas bajo abrigo de
hortalizas bio, ya la campafia pa-
sada, la 2015/2016, eran 2.100,
seguin recogen los datos facilita-
dos a FHALMERIA por la Dele-
gacién Territorial de Agricultura,
Pesca y Desarrollo Rural. Entre
las causas de este crecimiento ex-
ponencial en la superficie de hor-
talizas ecoldgicas invernadas en
la provincia, desde la Administra-
ci6én apuntan a su mayor rentabili-
dad y a su sostenibilidad ambien-
tal.

Teniendo estos nimeros en
cuenta, no es de extrafiar que esta
segunda edicion de Infoagro Ex-
hibition se centre, sobre todo, en
el ecoldgico. Tanto es asi que, se-
gln apuntaron desde la organiza-
cion de la cita, las empresas que
trabajen este tipo de producciones
estardn claramente diferenciadas,
con el objetivo de facilitar a los
agricultores interesados su locali-
zacion. Y es que la preocupacion
de los consumidores, primero por
la seguridad alimentaria y, en se-
gundo lugar, por la sostenibilidad
ambiental, ha hecho que sean mu-
chas las comercializadoras de la
provincia que ya trabajan con este
tipo de producciones, buscando,
precisamente, satisfacer una de-
manda creciente en los mercados.

Para quienes deseen subirse a
este carro, Infoagro Exhibition
pretende convertirse en el mayor

centro de informacién y recursos
en torno a este tema y, de hecho,
muchas de las ponencias previs-
tas en el marco de sus jornadas de
transferencia de conocimiento
versardn sobre cuestiones como
los tramites necesarios para la re-
conversién o la relacién
coste-beneficio a la hora
de producir estas hortali-
as. “Desde la organiza-
ciéon hemos hecho un
gran esfuerzo para que
los mejores profesio-
nales del sector es-
tén presentes

en Infoagro Exhibition, de mane-

|@OPPERT

BIOLOGICAL SYSTEMS

Partners with Nature

KOPPERT BIOLOGICAL SYSTEMS

Koppert Biological Systems contribuye a una mejor salud de |as personas y del planeta.

En asociacion con la Naturaleza, hacemos una agricultura mas sana, mas se
Proporcionamos un sistema integrado de conocimientos especializados y soluciones naturales

seguras, que mejoran la salud de los cultivos, la resistencia y la produccion.

qura y productiva.

Cf Cobre, 22 Pol.ind. Ciudad del. Transporte

04745 La Mojonera (Almenal E ;
Tel.+34 902 48

info@koppert.es

www.koppert.es

producen en torno a la produccién
ra que el agricultor pueda estar al ~ecoldgica”, concluyé el director
dia de todas las novedades que se  de la feria, Jesus Garcia.
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AGRI nova Science basa su exito
en la confianza con el agricultor

La empresa dedicada a la fabricacién y comercializacién de nutricién vegetal comenzé su andadura en el ano 1996
posicionandose como el aliado ideal para el agricultor

1 fhaimeria

a firma almeriense AGRI

nova Science naci6 en el

afio 1996 con un objetivo

muy claro ofrecer pro-
ductos que aumenten la calidad
de los cultivos del agricultor a
través de un contacto muy cerca-
no con é€l.

Su cartera de productos se es-
tructurd en base a las necesidades
que el Departamento Técnico de-
tectd “en una agricultura tan exi-
gente como es la almeriense”,

comenta Purificacion Morante,
responsable de I+D. En su cartera
de productos destaca la gama
Quantum, tres productos que bus-
can potenciar de manera natural
los procesos metabdlicos mas im-
portantes de la planta, enraiza-
miento, floracién y maduracion.
Gracias a la experiencia obte-
nida en este mercado le fue mas
sencillo ir adentrandose en paises
americanos abriendo tres filiales
en este continente, México, Peru
y Ecuador. David Martinez, ge-
rente de AGRI nova México ex-

”

Desde que comenzara
Su expansion
internacional en el
ano 2000 la empresa
almeriense de
nutricién vegetal ha
conseguido tener
presencia en cuatro
de los continentes,
consolidandose en 27
paises

plica que “los productos han
triunfado en este pafs porque ve-
nian muy testados y consolidados
del centro de la agricultura inten-
siva, Almeria.

Desde que comenzara su ex-
pansion internacional en el afio
2000, la empresa almeriense de
nutriciéon vegetal ha conseguido
tener presencia en cuatro de los
continentes, consolidandose en
27 paises. La responsable de Ex-
portacion Emilie Dubrech co-
menta que “los mercados mas
complicados, pero a la vez mas

apasionantes para trabajar, han
sido los de Corea del Sur y Viet-
nam por las peculiaridades que
existen en ambos paises”.

Juan Jestis Ledn, responsable
Técnico explica que “el creci-
miento de AGRI nova Science se
basa en gran manera al contacto
continuo con el agricultor, siem-
pre entendiendo las necesidades
que tienen en cada uno de los di-
ferentes mercados, pero sobre
todo sabiendo escuchar las solu-
ciones que necesitan sus culti-
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Hortofrutlcola

La Neca avanza

hacia una produccion cien por
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cien avalada bajo el certificado GIobaIG.A.P.

La empresa esta especializada en calabacin y berenjena, hortalizas que comercializa en diversos formatos cada vez mas
adaptados al consumidor final

[ ] Elena Sanchez

a empresa ejidense Horto-

fruticola La Neca lleva

mads de 30 afios trabajando

en el sector, tres décadas
que son sinénimo de experiencia
y trabajo con el fin de avanzar ha-
cia una agricultura comprometida
con el medio ambiente gracias a
las practicas agricolas adecuadas
que se emplean para ello. Sin
duda, este aspecto es uno de los
que mds presentes estin, a dia de
hoy, en la empresa, puesto que
“cada afo seguimos las pautas
que nos rige GlobalG.A.P.,, no
solo en materia de ahorro de

agua, sino también en cuanto al
uso de fertilizantes se refiere,
etc.”, explica Juan Escobar, co-
mercial y gerente de La Neca.
Sin duda, el compromiso con
el medio ambiente y con la reali-
zacién de las adecuadas practicas
agricolas dentro de la finca des-
emboca en productos de calidad
que estan avalados por diversos
certificados. “Hortofruticola La
Neca estd muy comprometida en
ese aspecto, de hecho, estamos
avanzando para que, en unos
afios, tengamos el maximo nime-
ro posible de fincas con
GlobalG.A.P, ya que pensamos
que es el paso mds correcto a la

1

Sin duda, el compromiso con el medio ambiente
y con la realizacion de las adecuadas practicas
agricolas dentro de la finca desemboca en
productos de calidad que estan avalados por
diversos certificados

14

“Envasamos tanto en cartén como en madera o
plastico retornable para supermercados”

hora de la produccién de hortico-
las”, asegura Escobar. La Neca
estd especializada en la produc-

ciéon de berenjena y calabacin,
productos que comercializa en
diversos formatos, ya que “enva-

samos tanto en cartén como en
madera o plastico retornable para
supermercados. Ademas, también
se estan usando cada vez mas los
formatos de mallas para ambos
productos, asi como las tarrinas,
con el fin de hacer un formato
mas sencillo para el consumidor
final”, afiade Juan Escobar.

Finalmente, desde Hortofruti-
cola La Neca adelantan que uno
de los objetivos por los que se tra-
baja dia a dia es por “tener una
apuesta importante tanto en cala-
bacin como en berenjena, es de-
cir, vamos a darle exclusividad a
ambas hortalizas y a seguir avan-
zando en ambas”.

SOMOS ESFEGIALISTAS DE LA BEHENJENA
Y TODO NUESTRO TRABAJO ES ARTESANAL

AVD. CTRA. PAMPANICO, 257
EL EJIDO (ALMERIA) SPAIN

+ 34 950 482 231 / INFO® LANECA.COM

WWW.LANECA.COM

W
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GBALG A.P.
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Sapec Agro renueva su imagen
a la par que inicia una nueva etapa

1 fhaimeria

apec Agro lleva muchos

afios apostando por la

agricultura. Combina

afios de experiencia y co-
nocimiento, con una continua in-
novacion tecnolédgica, que les ha
permitido llegar a lo que son hoy:
una empresa lider en la nutricién
y proteccion vegetal.

Tras este fuerte crecimiento,
consideran que ha llegado el mo-
mento de dar un paso més. Esta
consolidaciéon pasa por una im-
portante inversién en tecnologia
propia, que les va a permitir ob-
tener nuevas formulaciones dife-
renciadas e innovadoras para
cumplir su objetivo de obtener
productos de alta calidad, adapta-
dos a las necesidades actuales de
la agricultura y que cumplan con
los mas altos estdndares de efica-
ciay seguridad.

La renovacién de su imagen,
bajo el claim “Tenemos la férmu-
la perfecta para el campo’ es con-
secuente con esta nueva etapa que
acaban de iniciar, y que supone,
una apuesta, ain mas fuerte, por
el sector agricola. Con esta nueva
imagen, lo que se pretende es rea-
firmar sus valores y rasgos dife-

TENEMOS LA FORMULA
PERFECTA PARA EL CAMPO

Crecimiento

SAPEC @

AGRO ESPANA

renciales, porque saben que para
obtener lo mejor, hay que dar lo
mejor.

Sapec Agro es empresa de
“especialidades” e “independien-
te”, perteneciente a un grupo con
una clara vocacién ibérica y con
una expansion especialmente di-
rigida hacia toda el drea del medi-
terrdneo comunitaria.

14
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Proteccion Vegetal

4

Innovacién
JI l

Nutricion

consecuente con esta nueva etapa que acaban de
iniciar y que supone una apuesta, ain mas fuerte,

La renovacion de su imagen, bajo el claim
‘Tenemos la férmula perfecta para el campo’, es

por el sector agricola

Sapec Agro actia preferente-
mente en tres dreas de actividad,
los fitosanitarios, los fitonutrien-
tes y los bioestimulantes.

Con los fitosanitarios, lo hace
aportando al mercado un amplio
catdlogo de insecticidas, acarici-
das, fungicidas, herbicidas y fito-
rreguladores, entre otros, dando
solucion a la gran diversidad de
problemas que afectan a los prin-
cipales cultivos agricolas.

En cuanto a los fitonutrientes,
incluye una amplisima gama de
nutrientes, siendo sintetizadores
del agente quelante EDDHA, y
micronutrientes quelados con
EDTA.

Finalmente, cuenta con una
extensa linea de productos bioes-
timulantes que incluye aminoéci-
dos con micro y macronutrientes,
extractos hdmicos y extractos
frescos de algas, entre otros.

Sapec Agro Espafia cumple un
afio mds como una de las empre-
sas lideres en productos fitosani-
tarios y una referencia en la inno-
vacion de productos nutricionales
para la agricultura, apostando por
el desarrollo de nuevas formula-
ciones y soluciones que permitan
mejorar el rendimiento de los cul-
tivos.

Maxima eficacia

Maxima seguridad con el aplicador
Sin l[agrimeo
Sin picores

Sin irritacion de mucosas

Mayor seguridad para el medicambiente

<=4 Llévate con AIKIDO
tu John Deere ¢

<» Por cada litro de AIKIDO (en envases de 1y 5L)

consigue un boleto para el sorleo de un John Deere Gator XUV 8250,

| Laswbea I iyubonie
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TENEMOS LA FORMULA
PERFECTA PARA EL CAMPO
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Innovacion
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Crecimiento

Nutricidon
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Proteccion Vegetal

Si sumas ciencia + innovacion + futuro + experiencia y lo concentras todo
en el mundo agricola, se consigue la férmula para obtener mejores
cosechas, cultivos més sanos y mayor productividad. Pero, sobre todo, se
consigue entender cuél es |a filosofia y la razon de ser de SAPEC AGRO:

Hacer de nuestro mundo un lugar un poco mejor cada dia. SAPEC

WWW.S2pecagro.es AGRO ESPANA
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Nieto Motor Almeria organizé una jornada de pruebas en Baydrcal para que sus clientes pudiesen probar el nuevo Discovery sobre el terreno.

El nuevo Discovery visita la feria

almeria « Mayo 2017

para mostrar todas sus prestaciones

El renovado modelo de Land Rover, que ha llegado a Espana esta primavera, no solo ha mejorado su disefo, siempre fiel a su estilo
britanico, sino que incorpora una serie de elementos que lo convierten en el vehiculo mas idéneo para las familias del siglo XXI

1 fhaimeria

ieto Motor Almeria, con-

cesionario oficial Land

Rover en la provincia,

participa del 10 al 12 de
mayo en la segunda edicién de
Infoagro Exhibition, un evento al
que acude para compartir impre-
siones con sus clientes actuales y
potenciales y para mostrarles sus
altimas novedades, entre ellas el
nuevo Land Rover Discovery, un
modelo que lleva ya mds de 25
afios en el mercado y que, desde
entonces, no ha parado de mejo-
rar sus prestaciones.

El nuevo Land Rover Disco-
very es un vehiculo utilitario de-
portivo (SUV, por sus siglas en
inglés) con capacidad para siete
adultos en tres filas de asientos y
pensado para que todos ellos pue-
dan disfrutar de la méas conforta-
ble experiencia en cada viaje. De
este modo, cuenta con hasta nue-
ve puertos USB, seis puntos de
carga de 12 voltios y un punto de
acceso WiFi 3G interno para has-
ta ocho dispositivos. Su interior
de primera calidad combina un
disefio lider con resistentes mate-
riales y espacio para todos los
ocupantes. Un disefio que alcanza
su maxima expresion en su exte-
rior, ya que el nuevo Discovery
es, como no, fruto de la creativi-
dad britdnica, combinando a la
perfeccion las sefias de identidad
de la familia Discovery con unas
proporciones optimizadas y su-
perficies sofisticadas. A todo ello
hay que unir sus hasta 2.500 litros

b s Ry T
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Durante la jornada, los participantes pudieron catar uno de los caldos mds
novedosos de los vifiedos mds altos de Espana, Lei Landart.

de espacio de carga y almacena-
miento inteligente para dar cabi-
da a todo lo basico de una familia
del siglo XXI.

Por dltimo, aunque no menos
importante, el nuevo Discovery
es un vehiculo disefiado para ga-
rantizar la seguridad de todos sus
ocupantes y, por ello, incorpora la
tecnologia de seguridad semiau-
tonoma, que ofrece la maxima
tranquilidad a toda la familia.

1

El' nuevo Land Rover
Discovery es un vehiculo
con capacidad para
siete adultos y pensado
para que todos puedan
disfrutar de la mas
confortable experiencia en
cada viaje

Ademas de probar
el nuevo Discovery,
los clientes de
Nieto Motor Almeria
disfrutaron de un
dgape acompanado
de musica y
animacion.

Jornada de pruebas

Si bien la presencia del nuevo
Discovery en Infoagro Exhibition
podria considerarse su presenta-
cién en sociedad, lo cierto es que
Nieto Motor Almeria ya organizé
el pasado 22 de abril en Bayaércal
una jornada para que sus clientes
pudieran probar sobre el terreno
este renovado modelo de Land
Rover. Nieto Motor emplazé a
sus clientes, en un primer mo-
mento, en sus instalaciones de
Huércal de Almeria y, desde alli,
se desplazaron a este pueblo de la
Alpujarra, donde los clientes pu-
dieron probar los nuevos mode-

El nuevo Discovery es un vehiculo disefiado con el encanto y la sofisticacion
que todo el mundo admira.

los, llegados a Espaiia esta prima-
vera, por un camino estudiado
especialmente para la ocasion, de
modo que el nuevo Discovery pu-
diese demostrar todas sus virtu-
des.

Durante la jornada, los parti-
cipantes pudieron disfrutar tam-
bién de un 4dgape ofrecido por
Nieto Motor Almeria acompaia-
do por musica y animaciones di-
versas. Asimismo, los invitados
pudieron conocer en los vifiedos
mas altos de Espafia la edicion de
uno de sus caldos mas novedosos,
embotellado especialmente para
ellos, Lei Landart.
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NUEVO DISCOVERY

TE LLEVA A LUGARES
ASOMBROSOS.
Y TE TRAE DE VUELTA.

ABOVE & BEYOND

Una de las muchas e innovadoras caracteristicas del

Nuevo Discovery es el sistema All-Terrain Progress

Control, que permite administrar automaticamente el
motor y los frenos, logrando una velocidad off-road comoda
y estable. Asi tl solo tienes que centrarte en conducir

y disfrutar de la maravillosa sensacion de perderte.

Nieto Motor
Calle Sol, 48 04230 Huércal de Almeria (Almeria)
250 144 500

Gama Nuevo Discovery: consumo combinade 6,0-10,9 /100 km, emigiones de CO 159-254 g/km.
*BVP del Nueve Discovery 2.0 L TD4 180 CV Auto. 5 desde 56.150 € que incluye WA o IGIC, transparte & impuesto de matriculacién [IEDMT). [EDMT caleulada al tipe gereral. Mo obstante, ¢l tips
aplicable puede variar en funcidn de la comunided autdnoma di residencia. El modele mostrado puede no coincidic con el anunciada. Mis informacion en landroveres o en la linga Land Rover: 302 440 550,
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NUNHEMS

Sandias para todos los gustos y todos los
mercados con una gran calidad interna

La marca de Bayer mostré su amplia gama durante su Business Event for Experts en El Ejido

[ ] Isabel Fernandez

‘ ‘ En la variedad estad
el gusto” 'y, por ello,
Nunhems, marca de semi-
llas horticolas de Bayer,

trabaja con “sandias a la carta”,

tal y como afirm6 la responsa-
ble de sandia y mel6én de Bayer,

Mercedes Fernandez, durante la

celebraciéon de su Watermelon

Business Event for Experts en El

Ejido, donde la empresa mostrd

no solo sus novedades, sino tam-

bién variedades que son ya toda
una referencia en su segmento.

Todas ellas, insisti0 Ferndndez,

tienen un denominador comdun:

“su calidad interna”.

De este modo, en sandias con

microsemillas, a Premium Fl1
y Frilly F1, Nunhems afiade
como novedades Kaori Fl1 y

NUN11501 WMS F1, dos raya-
das, y NUN11403 WMW F1, una
negra. En el caso de la variedad
NUN 11501 F1, es una sandia re-
comendada para trasplantes tem-
pranos con “un calibre mayor que
Premium F1”, aunque dentro atin
de la categoria mini. Esta varie-
dad, que serd comercial la préxi-

Premium F1, NUN11501 WMW F1y Kaori F1./1.F.G.

ma campaiia, tiene una carne muy
roja y un alto contenido en grados
Brix. Con un calibre atin mayor,
Nunhems acaba de lanzar al mer-
cado Kaori F1, una sandia que
sigue en la linea de Premium F1
y con la que la marca de hortico-
las de Bayer pretende llegar a to-
dos los mercados. Por dltimo, la
NUN 11403 WMW FI1 es una ne-
gra con microsemillas ideal para
“ecolégico” y, de hecho, precisa-
mente porque estd pensada para

este tipo de producciones en auge,
“tiene un sabor completamente
diferente a las demd&s”, acorde al
“abonado también diferente del
ecoldgico”.

Gracias a su buen sabor y ca-
lidad interna, todas ellas pueden
ser utilizadas como polinizadores
de las sandias triploides -sin se-
millas- y, a su vez, como mono-
cultivo. Y es que, segin explic
Fernandez, los estudios propios
de mercado de Nunhems han de-

La clave, la calidad interna de cada variedad. / I. F. G.

mostrado que la combinacién de
sandia triploide con un poliniza-
dor apto para comercializacion
mejora la rentabilidad y el retor-
no de la inversion realizada por el
productor.

Sin semillas

Por otro lado, y en lo que respecta
a las sandias blancas sin semillas,
Sun Gem F1 fue “la estrella” de
las jornadas. Esta es una variedad
recomendada para trasplantes des-

de el 15 de febrero que destaca por
tener “un color més oscuro” y un
peso de entre 5 y 7 kilos que la
hace ideal tanto para exportacién
como para el mercado nacional.
Sin embargo, si algo define a
Sun Gem F1 es un sabor excep-
cional, con entre 15 y 16 grados
Brix, una cualidad que la convier-
te en una sandia mas que idénea
para “darle un valor afadido”.
Tanto es asi que, segin comentd
Fernandez, “la idea es llevarla a
mercados de alto valor afiadido”.
Por dltimo, y pensando en el
agricultor, Sun Gem F1 es una
variedad que camina hacia “una
cabidad seminal mas pequefia”, de
modo que “ofrece mas peso para el
agricultor”.

En negra sin semillas, Nun-
hems no dej6 pasar la oportunidad de
mostrar Stellar F1, “la dnica varie-
dad del mercado recomendada para
trasplantes de primeros de enero,
muy tempranos, que no ahueca”.
En su caso, y como ocurriera con
Sun Gem F1, “tiene una cabidad
seminal muy pequefia”, ofreciendo
ese mayor peso al agricultor. Ade-
m4s, “supone un valor seguro para el
productor” gracias a su facil manejo.

SELLO DE CALIDAD

La caja de carton
ondulado UNIQ, en la feria

Su stand esta situado en la planta alta del recinto

1 fhaimeria

a caja agricola de cartén
ondulado UNIQ estard
presente en Infoagro Ex-
hibition. De hecho, cuenta
con un espacio expositor propio
en la planta alta del Palacio de Ex-
posiciones y Congresos de Agua-
dulce, donde esperan recibir las
visitas de todos los interesados en
este envase de referencia. Segun
explicaron desde AFCO, la Aso-
ciacion de Fabricantes de Envases

y Embalajes de Cartén Ondulado,
su buen hacer y experiencia les
ha permitido desarrollar el sello
de calidad UNIQ, envase de refe-
rencia de cartén ondulado para el
sector agricola. UNIQ es la caja
agricola de cartén que aporta va-
lor afiadido a los productos horti-
colas.

El sello estd preparado para
tres tipos de escenarios de trans-
porte, como son la exportacion, la
larga distancia y el transporte de
ultramar. Es un envase higiénico,
ya que es de un solo uso, cumple

con todas las normativas de segu-
ridad testadas mediante auditorias
realizadas por el Comité Técnico
en origen y destino y es un envase
sostenible, una de las exigencias
indiscutibles del mercado actual.

Almeria, con mas de 30.000
hectareas de superficie invernada,
supone para UNIQ el marco ideal
para establecer un punto de en-
cuentro con los diferentes agentes
del sector. De ahf su presencia en
la feria, que aspira a convertirse
en el punto neurdlgico de la hor-
ticultura.

Es el envase de referencia de cartdn ondulado para el sector agricola.
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SEIPASA

Life+ Cero Residuos: mejoras en el suelo, la
sostenibilidad y la calidad de la fruta de hueso

1 fhaimeria

eipasa ha concluido su

participacién en el pro-

yecto Life+ Cero Resi-

duos para fruta de hueso,
cofinanciado por la Unién Europea
(UE). Después de cuatro afios de
investigacion dirigida por Rosa
Oria Almudyi, del Area de Tecnolo-
gia de Alimentos de la Universidad
de Zaragoza, las conclusiones de
esta iniciativa se presentaron en
abril en un acto en el Paraninfo de
la citada universidad.

El proyecto Life+ Cero Resi-
duos se puso en marcha en junio
de 2013 con el objetivo de mejo-
rar la sostenibilidad y calidad de
la produccién de la fruta de hue-
so para desarrollar un sector mas
competitivo y saludable. Seipasa
forma parte del consorcio que ha
impulsado esta iniciativa dirigida
por la Universidad de Zaragoza y
el estandar voluntario Zerya y ha

Las conclusiones se presentaron el pasado mes de abril en Zaragoza.

sido la encargada de aportar los
productos y soluciones naturales,
ademads del asesoramiento técnico,
en los programas de tratamiento de
los cultivos.

Durante estos cuatro afios, se
ha trabajado con el objetivo de im-
plementar un método de produc-
ci6n Cero Residuos en melocoton,
paraguayo, albaricoque, nectarina
y cereza. Este método se ha apli-

GLOBALG A P

TOUR

Date: 3 August 2017

cado a todos los procesos de la
cadena de suministros con el fin
de producir, preservar y comercia-
lizar productos libres de residuos
fitosanitarios. Asi, el método Cero
Residuos incluye adaptaciones
en la produccién, la conservacién
durante la postcosecha, la elabora-
cién de los productos derivados y
la promocién en el mercado. “Nos
propusimos que una fruta de tal ni-

WE’RE ON OUR
WAY TO URUGUAY!

Location: Montevideo, Uruguay
Venue: Camdra Mercantil de Productos des Pais

Language: Spanish

Organized by Trazur

vel de excelencia no solo llegara al
consumidor en Optimas condicio-
nes, sino que también se aprove-
chara al mdximo, minimizando el
desperdicio alimentario y también
su huella de carbono. Los resulta-
dos son magnificos”, sefiala Javier
Arizmendi, gerente de operaciones
Zerya.

Los resultados obtenidos tras
el andlisis de muestras de suelo
al inicio del proyecto y al final
de la udltima cosecha en 2016 in-
dican una evolucién positiva de
los parametros fisico-quimicos.
Los valores de pH en algunas de
las parcelas del proyecto llegaron
a descender hasta 0.84 unidades,
mejorando significativamente las
caracteristicas del suelo. También
se mejoraron la estructura y capa-
cidad funcional del suelo, incre-
mentando su fertilidad y estado de
conservacion.

Ademas, se han obtenido mejo-
ras en la resistencia de los drboles a

enfermedades, asi como un incre-
mento en la productividad y en la
calidad. Tal y como indican los re-
sultados presentados, la aplicacion
de la metodologia Cero Residuos
en arboles en declive productivo
por su avanzada edad consiguié
mejorar el rendimiento en una to-
nelada por hectérea al afio.

Fruta de mejor calidad

Por lo que se refiere a la postcose-
cha, la fruta producida en el pro-
yecto a partir de la metodologia
Cero Residuos presenta los cuatro
aspectos fundamentales de calidad
sensorial y aceptacién por parte del
consumidor:  firmeza/crocantez,
intensidad de sabor caracteristico,
equilibrio 4cido-dulce y ausencia
de aromas extrafios u off-flavours.
Asimismo, se han logrado incre-
mentos de la vida util de la fruta
después de la cosecha gracias al
desarrollo de envases microperfo-
rados y a la seleccién de condicio-
nes de conservacion 6ptimas para
cada fruto. Asi, se han alcanzado
incrementos de hasta siete dias de
vida 1til para nectarina mediante el
uso de atmoésferas controladas y de
cinco dias para la cereza en enva-
ses de atmoésfera modificada.

#GGTOUR | www.globalgap.org/tour

The Tour Stop in Uruguay will be a one day event,
which gathers different experts from the food industry.

The preliminiary program and registration will foliow soon.
For more information, please coniact tour@globalgap.org
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UrciRicgos’

Los agricultores avalan los rapidos

y buenos resultados de Terra Dis y Agri Dis

ante problemas de patogenos
y enfermedades

[ ] Elena Sanchez

a empresa almeriense Urciriegos,
ubicada en el Poligono La Redon-
da, en El Ejido, y que se dedica a
la distribucién de sistemas de rie-
go para el sector agricola, es el Unico dis-
tribuidor oficial para Almeria, Granada y
Milaga de dos productos que estdn dando
mucho que hablar en la agricultura y que
estdn dando grandes resultados a los pro-
ductores horticolas. Se trata de Terra Dis y
Agri Dis. Terra Dis es un desinfectante
con una alta concentracién de CIO2, sin

residuos, sin plazo de seguridad y sin clo-
ro, que permite, en periodos de cambio de
cultivo, una aplicacién de desinfeccion ra-
pida para que el productor pierda el menor
tiempo posible en el préximo trasplante.
Por su parte, Agri Dis es un producto que
se puede emplear en pequeiias dosis y estd
permitido usarlo, incluso, desde el mismo
dia del trasplante, lo que supondria una
dosis de preventivo via riego para lograr
un crecimiento sano de la planta, ademas
de que evita que la mata tenga problemas
de patégenos como botrytis, ceniza o mil-
diu.

JUAN PENA

ol i

' j"- “Con Terra Dis y Agri
: Dis me ahorro dinero
y el resultado final
qQue tengo es muy
bueno”

Juan Pefia es un agricultor de El Ejido que lleva dos campaifias trabajando con Terra Dis y
Agri Dis, dos productos con los que “estoy ahorrando bastante dinero, puesto que, gracias a
su eficacia, no estoy sufriendo problemas con ningtin patégeno, por lo que no tengo que usar
otros productos. Ademds, estoy contento con ambos desinfectantes, ya que la planta se man-
tiene mas sana y, por consiguiente, aumento la productividad”.

FRANCISCO FERNANDEZ

“Desde que trato la
planta con Agri Dis
no tengo batatilla

y la produccion es

mayor”

Francisco Ferndndez es un agricultor de la zona del Llano de Guardias Viejas que durante
afios ha estado probando numerosos productos, “sin tener buenos resultados, ya que lo tnico
que hacen es dafiar la raiz”. Sin embargo, desde que trabaja con Agri Dis, “el problema de
batatilla que tenia en la finca ha desaparecido, la plantacion estd totalmente sana y, por con-
siguiente, la produccién que obtengo es mayor y de mejor calidad. Sin duda, me estd dando
unos resultados estupendos, ademds de que es residuo cero, algo que llevo buscando desde
hace tiempo”.

JUAN ANTONIO LOPEZ

‘Lo que mas me
gusta de Terra Dis es
.4 que no tiene plazos

T

- =5 . . S W

Juan Antonio Lépez es un agricultor experimentado en cultivo de calabacin y pepino. Desde
hace tres campaiias, estd usando Terra Dis, “un producto que me convencié desde el primer
momento porque no tiene tiempos de espera y puedo comenzar a sembrar sin problemas.
Ademads, también destaco Terra Dis porque, gracias a su desinfeccion, no tengo problemas de
enfermedades, logrando ahorrar costes y tener una plantacion sana y productiva”.

RAMON LUQUE

“ “Desde que trabajo
con Terra Dis y Agri
Dis, mis fincas han
dejado de tener
problemas de trips”

Ramén Luque estd “encantado” con Terra Dis y Agri Dis. “El primero de ellos lo he usado
para desinfectar el suelo tras una plantacién de calabacin en una finca donde tenia muchos
problemas de trips debido a los encharcamientos y ahora tengo sandia y el cultivo estd total-
mente limpio. Ademads, también me gustan ambos productos por su efecto ovicida y larvicida,
es decir, el producto evita el desarrollo de la larva o el huevo y asf se para el proceso de con-
taminacion”.

JUAN VELASCO

“Gracias al uso que
hago de Agri Dis, mi
plantacion de tomate
M No esta padeciendo

L ninguna enfermedad”

Desde que comenzara a trabajar con Agri Dis, Juan Velasco, agricultor de tomate, estd notan-
do que la planta “tiene mas defensas y, al estar mds tiempo sana, también es mas productiva.
No he tenido nada de gangrena y estoy muy contento con este producto, por lo que seguiré
trabajando con é1”.
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José Antonio Pérez Sanchez e presidente de la Co

.

munidad General de Usuarios de las Aguas Depuradas de la EDAR de Almeria

““VEINTE ANOS SON NADA

ue alla por octubre de 1997 cuando

en la Comunidad de Regantes Las

Cuatro Vegas de Almeria comen-

zamos a reutilizar las aguas proce-
dentes de la depuradora del Bobar-Alme-
ria, gracias a las obras ejecutadas por el
desaparecido Instituto Andaluz de Refor-
ma Agraria -IARA-, organismo depen-
diente de la Consejeria de Agricultura y
Pesca de la Junta de Andalucia para poder
regenerar mediante filtracién y tratamiento
con ozono el efluente depurado.

Las obras necesarias para reutilizar las
aguas regeneradas se realizaron al amparo
del Plan de Mejora de Regadios del Bajo
Andarax, que ademds contemplaba otras
actuaciones, tales como mejoras viarias,
acondicionamiento de boqueras, realiza-
cion de sondeos y obras para distribucion
de agua, cuyo importe estd siendo reinte-
grado, en parte, por los regantes.

Las mencionadas actuaciones se en-
marcaban dentro de un ambicioso, y a la
vez ponderado, Plan que tenia connotacio-
nes sociales, econémicas y medioambien-
tales, con el que se pretendia mejorar la
calidad de vida de habitantes del Bajo An-
dardx, en base a la consolidacién y desa-
rrollo de actividad agraria y que tenia ade-
més la pretension de contribuir a la
recuperacion de acuiferos y a la gestién

integral de los escasos recursos hidricos
existentes en la comarca, concibiéndose la
reutilizaciéon de las aguas regeneradas
como un recurso complementario a las
aguas convencionales, entiéndase por tales
a las procedentes de los pozos y a las su-
perficiales que, oca-
sionalmente, discu-

rrieran por el lecho ‘ ‘

como una manera de atender sus necesida-
des de agua para riego y servicios urbanos.
Igualmente cabe resefiar que han sido
numerosas las ocasiones en las que Cuatro
Vegas ha sido solicitada para explicar su
experiencia en regeneracion y reutilizacién
de aguas en muy di-

versos foros (docen-

cia, regantes, jorna-

del rio Andarax.

das, etc.) dentro y

Transcurridos
casi veinte afios, y
tras una fase inicial
de adaptacion, cabe
decir que aquel con-
cepto de complemen-
tariedad atribuido a
las aguas regeneradas
se ha visto amplia-
mente superado, has-
ta el punto de que en

“No todo ha sido un
camino de rosas y, a lo
largo de estos veinte
anos, han surgido
contratiempos que
se han resuelto con
imaginacion, buena
voluntad e inversiones”

fuera de nuestra pro-
vincia, por lo que se
puede afirmar con to-
tal humildad y satis-
faccion que, hoy por
hoy, Cuatro Vegas en
un referente en mate-
ria de regeneracion y
reutilizacion de aguas.

Aunque no soy
partidario de llenar de

la actualidad son la
principal dotacién de
agua con la que cuentan las vegas de Alme-
ria y del Bajo Andarax. Cabe afiadir a esto
que hubo un tiempo en que la reutilizacién
desarrollada por Cuatro Vegas se veia como
algo, digamos, exético. Pero en la actuali-
dad, los regantes almerienses y de otras
provincias, y muchos ayuntamientos, se
plantean muy seriamente la reutilizacién

nimeros la cabeza de
los lectores, hay que
decir que durante estos veinte afios se han
reutilizado mas de 110 millones de metros
ctibicos de agua, que complementados con
aguas convencionales, han permitido regar
unas 2.000 hectareas de invernaderos, en
las que se producen anualmente unos 350
millones de kilos de hortalizas, cuyo valor
de mercado supera los 200 millones de eu-

ros. Por supuesto, esta actividad productiva
ocupa, de forma directa e indirecta, a una
gran cantidad de mano de obra, pudiéndose
estimar en torno a 10.000 las personas em-
pleadas.

Hay que recalcar que, al reutilizar 110
millones de metros ctibicos de aguas depu-
radas, dicho volumen ha dejado de extraer-
se del acuifero que obviamente se ha bene-
ficiado por la reutilizacién.

Son pues incuestionables las ventajas
econdmicas, sociales y medioambientales
que resultan de la reutilizacién que tiene
lugar en Cuatro Vegas, reutilizacién que ac-
tualmente es posible gracias a las obras
realizadas hace mas de dos décadas por la
Administracién y a las mejoras introduci-
das en ellas por los regantes.

Pero, como la vida misma, no todo ha
sido un camino de rosas y a lo largo de es-
tos veinte afios han surgido contratiempos
que se han resuelto con imaginacién, buena
voluntad e inversiones y, sobre todo, con la
firme conviccién de que la reutilizacion de
aguas regeneradas era una solucién mas
para hacer frente a la escasez endémica de
agua en el Bajo Andarax. Una solucién de
pasado, presente y futuro. Es por ello que
puedo afirmar que atin nos queda mucho
por andar y que, como dice el tango “veinte
afios son nada”.

Comumdad de Regantas
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Nitrofoska® solub, solucion integral en fertirrigacion
sin necesidad de mezclar diversos fertilizantes

O fhalmeria

os fertilizantes de Euro-
Chem Agro para la
agricultura ofrecen un
abanico completo de
posibilidades nutricionales.
Ademads, la empresa cuenta con
fertilizantes convencionales
como la urea, solucién de ni-
trato de amonio y urea (UAN),
fosfato monoaménico (MAP),
fosfato diaménico (DAP), con
lo cual “nuestros clientes pue-
den beneficiarse de una com-
pleta gama de fertilizantes de
un solo proveedor”. Desde
aquellos fertilizantes conven-
cionales clasicos, los especia-
les Nitrofoska®, la gama EN-
TEC® y UTEC®, hasta los
dltimos  productos liquidos
(Flexammon® Fluid) y cristali-
nos solubles (Nitrofoska® y
Entec® solub), sin olvidar
“nuestro pilar fundamental, la
calidad como razén de ser”,
aseguran desde la firma.

Y es que, materias primas
de calidad, granulometria ho-
mogénea y completa solubili-
dad y asimilacién son algunas
de las principales exigencias de
EuroChem Agro. Con el objeti-
vo de ofrecer a “nuestros clien-
tes los mejores productos, rea-
lizamos estrictos controles de
calidad durante todo el ciclo de
produccién. Por ello, usamos
todas las opciones disponibles,
aseguramos, con nuestros me-
jores recursos, que los fertili-
zantes comercializados por Eu-
roChem Agro sean producidos,
almacenados, transportados,
comercializados y utilizados de
forma segura, con el objetivo
dltimo de reducir los riesgos
con el medio ambiente”, indi-
can desde la empresa.

Nitrofoska® solub
Nitrofoska® solub comprende
una serie completa de fertili-
zantes cristalinos perfectamen-
te solubles en agua disefiada
para ofrecer una solucién inte-
gral en fertirrigacion, sin nece-
sidad de mezclar diferentes fer-
tilizantes.

Las seis formulas de Nitro-
foska® solub incluyen macro y
micronutrientes (quelatados
por EDTA y EDDHA) facil-

mente asimilables y que estdn
completamente libres de urea y
cloruros, lo que contribuye a
una eficiente absorcién y apro-
vechamiento de los nutrientes.
Con equilibrios adaptados a
cada fase en el ciclo de los cul-
tivos (féormulas de enraiza-
miento, inicio de desarrollo,
estimulaciéon del crecimiento,
engorde y maduracién, etc.),
Nitrofoska® solub permite un
completo y equilibrado desa-
rrollo de frutales, hortalizas,
citricos y otros cultivos intensi-
vOs.

Nitrofoska® solub,
principales ventajas:
*Répida y total disolucién en
agua.

*Nitrégeno exclusivamente en
forma nitrica y amoniacal.

w

Ly 1)

*Suministro
completo de nutrientes,
féormulas adaptadas a cada es-
tado fenoldgico de los cultivos

equilibrado 'y
con

(férmulas de enraizamiento,
inicio de desarrollo, estimula-
cién del crecimiento, engorde y
maduracion, etc.).

*Materias primas de calidad:
no contienen ni cloro ni urea
(forma de nitrégeno poco efi-
ciente en fertirrigacion), ele-
mentos nocivos para los culti-
Vos.

*Con microelementos quelata-
dos por EDTA, facilmente asi-
milables en un amplio rango de
pH.

*La férmula Nitrofoska® solub
12+5+30 lleva el hierro (Fe)
quelatado con EDDHA, lo que
permite mejor estabilidad y un
ahorro en quelato de hierro.
*Reaccién 4cida que previene
la formacién de precipitados y
obturaciones en el sistema de
riego y favorece la asimilacion
de nutrientes.

B - T
"._:!m 1t {% r My iy

.

1] (]

¥ 0] o
FI_...{___ =N
i o e

EuroChem Agro pertenece al
grupo EuroChem, una de las com-
paiifas agroquimicas mas impor-
tantes del mundo. Ademads, cabe
destacar que el grupo también esta
inmerso en actividades como la
minerfa, la extraccion de gas natu-
ral y la produccién de fertilizantes.
EuroChem Agro tiene su sede en
Zurich, Suiza, y cuenta con plantas
de produccién en Bélgica, Litua-
nia, China, Kazasjstin y Rusia, con
mas de 23.000 empleados por todo
el mundo.
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Nitrofoska® solub es una gama completa de fertilizantes cristalinos totalmente solubles
en agua, disefiada para ofrecer una solucion integral en fertirrigacion, sin necesidad
de mezclar diferentes fertilizantes.

Las formulas de Nitrofaska® solub incluyen macro y micronutrientes, v son
completamente libres de urea vy cloruros, lo que contribuye a una eficiente absorcion
y aprovechamiento de los nutrientes.

® Marca registrada de EuroChem Agre

EuraChem Agro lbarta, S.L. Fara mis informacién

Joan d°Austria 39-47 .
08005 Barcelona . EURD EH EM

Tel. 831 702 744 T \ ACGRO
Fax. 932 258 291 : 3

www.aurochemagro.es e
- The Fertilizer Experts.
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Panel de usuarios de
Fertinagro en Almeria
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«LAS PLANTAS ESTAN MAS
NEGRAS, LA HOJA MAS GRANDE,
MAYOR FLORACION, MAS VIGOR»

Pedro Romera - Aimeria 2016
PEPINO

OBJETIVO:

Conseguir un crecimiento vigoroso de la
planta, asi como un aumento de frutos.

1 40/ O mas de frutos

por planta

e — -
g "'f.i-- o
- 4

p—

I o M A I E = 076 , & Organia - Octubre 2014

OBJETIVO: «ESTOY MUY CONTENTO CON
Conseguir un mayor vigor en las plantas y LOS TOMATES ESTE ANO. AL
una cosecha mas abundante. APLICAR ORGANIA REVITASOIL LAS
PLANTAS TIENEN MAYOR VIGOR Y
” /HAN CUAJADO MEJOR»

Antonio Gonzalez - Almeria 2016
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REVITASOIL

REVITALIZADOR EDAFICO
PARA LA IMPLANTACION DEL CULTIVO
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L] Rafa Villegas

Como se presenta la campaiia de

primavera para Grupo Caparrés?,

¢qué volumen de produccion esti-

man que comercializardn de su

sandia sin semillas Premium?
Nosotros somos siempre optimistas. Nuestra
sandia sin pepitas Caparrés Premium se estd
consolidando como una marca de confianza en
el segmento de sandia sin pepitas y representa
aproximadamente cerca del 37% de nuestro vo-
lumen de negocio. Este importante crecimiento
se debe sin lugar a dudas a las caracteristicas
de nuestra sandia, que se recolecta en su pun-
to 6ptimo de maduracién con unos altos estan-
dares de calidad y se diferencia por su sabor,
dulzor y textura.

Otro de sus productos estrella es su tomate
cherry pera Lobello, ;qué caracteristicas
cumple que lo hacen tan atractivo para el con-
sumidor?

Nuestro tomate cherry pera Lobello goza de
una gran aceptacion en los mercados mas exi-
gentes. Lobello ofrece un dulzor que supera in-
cluso los 11° Brix, unido a un color y uniformi-
dadtan atractivos como su sabor inconfundible.

Los productos de autor y mousses de hortali-
zas, ademas de la amplia gama que tienen
con La Gergalefia de confituras estan traspa-
sando fronteras. ¢Cual es el secreto del éxito
de estos productos de IVyV gama?

Sin lugar a dudas, nuestra apuesta por produc-
tos innovadores elaborados de forma tradicio-
nal por nuestro restaurador Antonio Gazquez.
Ahora iniciamos la época de gazpachos y el
afo pasado afladimos a nuestros gazpachos
de raf y Lobello el gazpacho de sandia, que
esta espectacular. Lo uUltimo que hemos pre-
sentado en el Salén de Gourmets ha sido
nuestra nueva linea de mermeladas de fresa,
frambuesa, papaya y mango. La elaboracién,

Y Entrevista a Pedro Caparrds e Gerente de Grupo Caparrés

sin conservantes, ni gluten, como todos nues- ‘ ‘
tros productos,su presentacién en cristal y el
hecho de que se fabrique en Almeria de una
forma tradicional los hacen muy especiales.

Sostenibilidad y Responsabilidad Social Cor-
porativa son dos conceptos que, sin duda,
aplica Grupo Caparrés en su dia a dia, por
ejemplo promocionando la salud y una dieta
saludable, ¢no es asi?

Efectivamente, en 2015, conseguimos el Pre-
mio Estrategia Naos a la iniciativa empresarial
por nuestro Plan Caparrés Saludable Social y
Solidario y no paramos de realizar nuevos pro-
yectos. Acabamos de poner en marcha nues-
tro proyecto Bocata Caparrés Saludable, que
entre otras actuaciones, nos va a permitir es-
tar en mas de 14 pueblos de la provincia, en

“Sin lugar a dudas,
nuestra apuesta por
productos innovadores
elaborados de forma
tradicional por nuestro
restaurador Antonio
Gazquez. Ahora iniciamos
la época de gazpachos y
el afo pasado afadimos
a nuestros gazpachos de
raf y Lobello el gazpacho
de sandia, que esta
espectacular”

““Nuestra sandia sin
pepitas Caparros
Premium representa
cerca del 37% de

~ nuestro modelo

L de negocio’’

coordinacién con la Diputacién Provincial, con
la finalidad de promover una educacién para la
salud, favoreciendo la adquisién de habitos
saludables entre la poblacién infantil. Ya he-
mos realizado el taller bocata Saludable en Ar-
boleas, Santa Fé de Mondujar, Fonddn, Aimeria
ciudad y para mas de 150 nifios de nuestros
propios trabajadores y estd resultando todo
un éxito.

¢Qué balance hacen de la campaiia hortofru-
ticola hasta el momento?

Hasta el momento, la campafa va segun lo
previsto, no ha sido una mala campafa, pero
hay que esperar hasta finalizar el ejercicio de
verano y, sobre todo, para nosotros, la campa-
fia de sandia, que no la terminamos hasta el
mes de octubre.
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‘Sabores Almeria’ pisa fuerte
en el Salon de Gourmets 2017

La marca de la Diputacién de Almeria capté la atencién de todos los profesionales del sector gracias a su produccién

singular y diversa

[ JElena Sanchez

a marca ‘Sabores Alme-

ria’ de la Diputacién de

Almeria ha dejado huella

en la ultima edicién del
Salén de Gourmets 2017 celebra-
do en Madrid entre el 24 y el 27
de abril. El stand almeriense, que
superd los 200 metros cuadrados
este afio, arrop6 a un total de 34
empresas y asistio a la feria con el
objetivo de fomentar el creci-
miento de las pequefias y media-
nas empresas que constituyen la
base del empleo y la economia de
los municipios. En esta ocasion,
‘Sabores Almerfa’ desembarcé en
Madrid con una produccién sin-
gular y diversa, que incorporo este
afo a su amplia gama de produc-
tos sectores como el de las hortali-
zas frescas y los quesos.

Durante los tres dias de feria,
el stand de Diputacién de Almeria
recibi6 numerosas visitas, asi
como también fueron muchos los
encuentros y reuniones de nego-
cio que las diversas empresas al-
merienses pudieron mantener. De
hecho, la propia ministra de Agri-
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cultura, Isabel Garcia Tejerina,
visité el expositor almeriense tras
la inauguracién para conocer, de
primera mano, la gama de produc-
tos de las 34 empresas que viaja-
ron bajo el paraguas de la Institu-
cién provincial. Asi, el stand de
‘Sabores Almeria’ se convirti6 en
el epicentro de las visitas de los

restauradores de la capital madri-
lefia, asi como de exportadores de
productos a nivel internacional y
profesionales del sector, que qui-
sieron conocer a fondo la oferta
de dicha marca.

Tal fue el éxito y la atencién
que capto este espacio que incluso
empresarios y profesionales de di-

ferentes paises, entre ellos Singa-
pur, Emiratos Arabes Unidos,
China e Israel, se interesaron por
la gama de productos que se ex-
pusieron en el stand. “Los empre-
sarios han podido mantener en-
cuentros con representantes de
Oriente Medio y Asia, pero tam-
bién con profesionales de paises

de la Unién Europea. Sin duda, el
paso por la feria de los productos
de Almeria no ha dejado indife-
rente a nadie y para nosotros es un
orgullo poder apoyar a un sector
que ha trabajado muy duro por
ofrecer productos de la maxima
calidad”, aseguré Marfa Lopez,
diputada de Agricultura.

PREMIUM £
Caparros
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COMPROMISO CON LA AGRICULTURA

El Ejido regula la recogida de pluviales de invernaderos y
obliga a crear espacios con plantas reservorio autoctonas

La Ordenanza de Invernaderos, que ha nacido fruto del consenso del sector agrario, se aprobd por unanimidad de los
cinco grupos que integran la Corporacion en el Pleno Municipal de la ciudad que tuvo lugar el pasado 26 de abril

[ Rafa Villegas

1 Pleno Municipal del

Ayuntamiento de El Eji-

do aprobé el pasado 26

de abril, en sesién ordi-
naria, la aprobacién inicial de la
Ordenanza de Invernaderos y su
Entorno. Consensuada con el sec-
tor agricola y con la unanimidad
de los cinco grupos politicos que
conforman la Corporacién de la
ciudad, va a suponer un antes y un
después en materia de recogida de
pluviales de las fincas y estructu-
ras verdes.

El concejal de Agricultura y
Medio Ambiente del Consistorio
ejidense, Manuel Gomez Gale-
ra, defendi6é la mocidn, que va a
suponer, una vez que se publique
en el Boletin Oficial de la Pro-
vincia, la obligatoriedad para los
agricultores que cuenten con una
superficie invernada superior, de
media, a 6.500 metros cuadrados,
de disponer en el exterior del in-
vernadero estructuras verdes. En
definitiva, se va a obligar a ubicar,
bien en el perimetro de la finca o
en una zona concreta, un minimo
del 1 por ciento de la superficie
total del invernadero con plantas
reservorio autoctonas de floracién
escalonada. Lo que se pretende es
que tengan la funcién de mantener
la fauna auxiliar.

La medida, como explicé el
edil de Agricultura, se tom6 dado
el “preocupante estancamiento de
la lucha integrada por la falta de
enemigos naturales, sobre todo en
el solapamiento que se da de la
cosecha al final de la primavera y
en el principio del verano”.

El Ayuntamiento de El Ejido
elabor6 una lista con mas de 60
especies de plantas autdéctonas
que actian como reservorio de
fauna auxiliar y que, por el con-
trario, no son atractivas para las
plagas. Es el caso, por ejemplo,
del romero, la adelfa, el tomillo, el
hinojo, el esparto o la ufia de gato.

Al respecto, el alcalde de la
ciudad de El Ejido, Francisco
Gongora, incidié en el hecho de
que “fomentamos la lucha biold-
gica, hacemos nuestra agricultura
més sostenible y competitiva al

4
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Un ensayo con plantas reservorio que llevo a cabo la Estacion Experimental de Las Palmerillas, de la Fundacion Cajamar Caja Rural, ubicada en el término

municipal de El Ejido. /RAFA VILLEGAS

ir en la linea de los objetivos que
marca Europa y las propias exi-
gencias de los mercados interna-
cionales”.

Gomez Galera, por su parte, in-
cidié en que, con esta Ordenanza,
“plasmamos en un documento el
entorno agrario que queremos tener
para nuestro municipio, teniendo
en cuenta la vinculacién entre el
futuro de la agricultura y el con-
trol biol6gico”. Para el concejal de
Agricultura y Medio Ambiente del
Ayuntamiento de El Ejido, “la Or-
denanza tiene que ser un ejemplo
de compromiso con el futuro con la
implantacién de medidas adaptadas
a nuestras necesidades reales”.

Recogida de pluviales
Otro aspecto muy importante que
recoge la Ordenanza de Inverna-
deros y su Entorno es la obliga-
toriedad de todos los agricultores
de dotar a sus fincas invernadas de
sistemas de recogida de pluviales
con capacidad minima de 35 litros
por metro cuadrado para mitigar
los problemas de anegaciones
e impermeabilidad del entorno
agricola, asi como de la ciudad
ejidense y sus distintos nicleos de
poblacion.

En su conjunto, el regidor
ejidense califica esta Ordenanza

municipal como “pionera y ambi-
ciosa en la provincia de Almeria,
que hemos conseguido impulsar
tras afios de trabajo y que, de
forma consensuada con el sector,
responde a la inquietud de este
equipo de Gobierno de ofrecer la
mejor imagen de nuestro campo
y de su principal pilar econémi-
co”. Para Gongora, se trata de un
documento que “vendrd a regular
el entorno agrario en general y
la proteccion del suelo de interés
agricola en particular”.

La Ordenanza se debatié en
varias ocasiones en el Consejo
Municipal Agrario, ademads, el
Ayuntamiento ejidense mantu-
VO reuniones con organizaciones
agrarias, empresas de instalacion
de invernaderos, de movimientos
de tierras y construccién de em-
balses, asi como con la Estacién
Experimental Las Palmerillas, de
la Fundacién Cajamar.

Por otra parte, la Ordenanza
también establece la obligacién de
justificar la gestion de los residuos
domésticos generados en la propia
explotacién agricola, la califica-
cién ambiental de emplazamientos
para alimentacién ganadera y la
declaracion responsable para la au-
togestion de compost en la propia
finca. Del mismo modo, en mate-

Todos los partidos politicos que conforman la Corporacion Municipal eji-
dense votaron a favor de la Ordenanza de Invernaderos y Su Entorno. /R. V. A.

ria de higiene rural, el documento
contempla el desarrollo de ejecu-
ciones subsidiarias en parcelas en
mal estado.

Ayudas de la Junta

La Junta de Andalucia public6 en
abril una linea de ayudas para la
implantacién de reservorios o se-
tos exteriores que sirvan de refugio
para la fauna auxiliar de los inver-
naderos. La linea también com-

prende subvenciones para el uso de
rafia biodegradable, para el uso de
compost de origen vegetal y para
el abonado en verde, usando restos
vegetales triturados en la propia
explotacion.

La ayuda estd dotada de un pre-
supuesto de 10,9 millones de euros
y alcanzard, como maximo, los
600 euros por hectirea, pudiendo
atender en los préximos cinco afios
algo mas de 4.700 hectéreas.
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EN LA COMARCA DEL BAJO ANDARAX

FERAL denuncia que la Junta deja mas de 3.100
hectareas de cultivos sin suministro de agua

L] Rafa Villegas

1 Bajo Andarax clama a
la Junta de Andalucia
que deje de vertir més
de 30.000 metros cubi-
cos de agua diarios y abra el gri-
fo que le ha cerrado, segtin de-
nuncian desde la Federacién de
Regantes de Almeria (FERAL),
a los agricultores de la comarca.
La situacion es insostenible.
FERAL pudo comprobar cémo
el pasado lunes, 8 de mayo, se-
guia en vigor el corte de agua.
Este dio comienzo el jueves 4 y
afecta a mas de 3.100 hectareas
de cultivos en el Bajo Andarax.
El dia 8, las fincas mas peque-
fas habian agotado ya sus reser-
vas de agua embalsada, por lo
que corrian riesgo inmediato de
arrancar las plantaciones. FE-
RAL cifraba en un par de dias el
tiempo que resistirian las fincas
con balsas de mayor capacidad.
A la par, como denunciaron
desde FERAL, la Junta de An-
dalucia estaba virtiendo mas de
30.000 metros cubicos de agua
al mar, “los que han dejado de
recibir los agricultores”. Ade-
mdas, seglin denunciaron, se
vierten sin ningun tipo de apro-
vechamiento, a pesar de ser
aguas depuradas en la estacion
de El Bobar y por cuyo trata-
miento pagan un canon todos
los ciudadanos. En situacién de
normalidad, segun explicaron
desde FERAL, “esas aguas de-
puradas son las que riegan el
Bajo Andarax después de recibir
el correspondiente tratamiento
de desinfeccion en la planta que
gestiona en Viator la Comuni-
dad General de Usuarios de
Aguas de Almeria (CGUAL).
Desde FERAL critican el
dafio que hace a la imagen de la
agricultura de la provincia esta
situacion. Para FERAL se trata
de “una decision precipitada, ya
que, sean cuales sean los pre-
suntos incumplimientos admi-
nistrativos de los gestores de la
red de distribucién de aguas re-
generadas, estd claro que no se
puede dejar sin riego a miles de
explotaciones agricolas que se
encuentran en plena campafa de
tomate, melén y sandia”, como
explic6 el presidente de FE-
RAL, José Antonio Fernandez.

En busca de una solucién
alternativa, los regantes afecta-
dos solicitaron el viernes 5 de
mayo a la Junta autorizacién
oficial para el uso de agua pro-

cedente de la desaladora de
Carboneras y de la desaladora
de la capital almeriense, ade-
mas de autorizacién de uso de
aguas procedentes de todos los

pozos legales ubicados en la
comarca del Bajo Andarax que
estén localizados dentro del
perimetro de riego de la Comu-
nidad General de Aguas de Al-

meria. Desde la Federacion de
Regantes de Almeria lamentan
que, por el momento, “no hay
respuesta oficial a dichas peti-
ciones”.
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El sistema redHimarcan evidencia la necesidad del
control de l1a humedad y la nutricion de la planta

Himarcan lleva cinco afos revolucionando el riego en cultivos intensivos, una revolucion que ha completado con este sistema

1 fhaimeria

bjetivo cuadruple

El sistema implantado

por Himarcan va dirigido

en cuatro direcciones
para que la agricultura sea soste-
nible y tenga futuro: control y
ahorro de agua, control y ahorro
en nutricion, evitar la contamina-
cion de los acuiferos y menor gas-
to en fungicidas.

El agua: cada vez mas
escasa y de peor calidad
Si seguimos por esta senda, en
pocos afios tendremos que aban-
donar invernaderos y zonas de
cultivo por la escasez de agua. El
sistema implantado por Himarcan
permite un control exhaustivo de
la humedad del suelo y de la dota-
cién de riego, permaneciendo las
raices de la planta en la zona de
control, llegando a ahorrar hasta
un 30% de agua. Por otra parte,
un control continuo de la hume-
dad permite usar aguas de peor
calidad y aprovechar los nutrien-
tes que aporta el agua. Tenemos
informacién continua de la hume-
dad del suelo a distintos niveles.

Control y ahorro

en nutrientes

El suelo es el agujero negro de la
agricultura, se aporta mucho y se
controla poco. Con los sistemas
hiredsoil e hiredhydroponic, tene-
mos una ecografia a tiempo real
de lo que estd ocurriendo en el
suelo o sustrato. Tenemos infor-
macién de pardmetros en conti-
nua como CE, pH, temperatura y
niveles de distintos nutrientes.

La sonda de succién desarro-
llada por Himarcan estd cambian-
do la forma de fertirrigar y el esta-
blecimiento de niveles nuevos de
los nutrientes en comparacién con
el extracto saturado.

Adecuar el equilibrio de nu-
trientes a la fertilizacién en conti-
nua con informacién de lo que
pasa alrededor de la raiz es el ob-
jetivo de unirse a la redHimarcan.

Evitar la contaminacion

Nuestros pozos se estan salinizan-
do cada vez mas y eso es un hecho
irreversible. Si continuamos sin
hacer nada nos vemos avocados a
cultivar solo tomates. Con los ten-
siometros de profundidad pode-

mos evitar que se nos vaya agua
hacia el nivel fredtico y, por con-
siguiente, los nitratos que aporta-
mos, el fosforo, etc., concentran-
dose en el agua del acuifero como
ya esté sucediendo.

Menor gasto

en productos

Hemos demostrado que cuando el
suelo no se encharca, se mantiene
un nivel adecuado de humedad
para cada cultivo, no se pierden
raices con facilidad y no hay que
aportar fungicidas para mantener
sanas las raices, menos enraizan-
tes por pérdidas de raices.

Cuando peor se riega es en in-
vierno y principio de cultivo. En
el momento de instalar el sistema
de control, hemos paralizado los
riegos hasta 14 dfas por asfixia ra-
dicular, encharcamiento y des-
equilibrio nutricional.

Un adecuado nivel de hume-
dad, equilibrio de nutrientes en
continuo y un control de la tenden-
cia mantienen una planta producti-
va y sana con un menor coste.

Un adecuado nivel de
humedad, equilibrio de
nutrientes en continuo y
un control de la tendencia
mantienen una planta
productivay sana conun
menor coste

El control de la humedad permite
tener una planta productiva y
sana.

El climay el
riego estan
interrelacionados.

Una alta tecnologia

a nivel de agricultor
Llevamos 5 afios volviendo al re-
vés los sistemas de riego y las
maquinas de riego y lo hemos
completado con el sistema redHi-
marcan.

La forma de instalar un riego
ha cambiado; hay que adecuarlo
a cada finca, a cada suelo, ha va-
riado el ndimero de goteros por
metro cuadrado, hay que ir a la
linea continua y al estudio fisico
del suelo, al caudal de gotero
apto para cada suelo. Hay que ir
también hacia el estudio porme-

- Arena
Suelo
Subsuelo

Acuifero

norizado de los sectores y la do-
sificacién de agua y los abonos
en dosis variables e incorporar
un ordenador de alto rendimien-
to que pueda atender un sistema
de riego bien disefiado y hacer
mezclas de aguas distintas y pre-
parado para productos ecoldgi-
Cos.

Nuestros disefios integran
equipos que atienden a la planta
en su conjunto: clima, riego y
ecografia del suelo, porque todo
lo que pasa en el suelo afecta ala
parte aérea y todo lo que pasa en
la parte aérea afecta a las raices.
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VENTAS ANDALUZAS ENTRE JULIO DE 2016 Y ENERO DE 2017

Las exportaciones al Reino Unido
rozan los 500 millones de euros

Esta cifra supone un incremento del 23,6% respecto al mismo periodo del afio anterior

[ ] Elena Sanchez

pesar de las incertidum-

bres surgidas tras el refe-

réndum que aprobaba la

salida del Reino Unido
de la Unién Europea y la deva-
luacién que ha sufrido desde en-
tonces la libra, las exportaciones
agroalimentarias andaluzas a este
pais siguen incrementandose afio
tras afio. De hecho, segtn los ul-
timos datos ofrecidos por la Con-
sejeria de Agricultura, Pesca y
Desarrollo de la Junta de Andalu-
cia, el valor de estas ventas entre
julio de 2016 y enero de 2017 ha
rozado los 500 millones de euros,
lo que supone un incremento del
23,6 por ciento con respecto al
mismo periodo del afio anterior.
Asimismo, estas cifras vienen a
sefialar que dichas transacciones

Pimientos California. . sincrez

se han alzado un 14 por ciento en
valor, ascendiendo de 86,6 millo-
nes de euros, en enero de 2016, a
99,3 millones en el mismo mes
de este afio.

Las frambuesas, con 114 mi-
llones de euros, los pimientos,
con 95 millones, los tomates, con
73 millones, y los pepinos, con

55 millones de euros, son los pro-
ductos con mas peso econémico
en las exportaciones al Reino
Unido desde Andalucia. El acei-
te de oliva y los arandanos rojos
también estdn entre esos envios
mayoritarios.

Sin embargo, desde la Conse-
jeria de Agricultura, su maxima
responsable, Mari Carmen Ortiz,
se mantiene “vigilante ante cual-
quier consecuencia negativa” que
pueda tener el Brexit en Andalu-
cia, ya que “atin es pronto para
poder conocer el impacto que
finalmente tendrd en la Comu-
nidad Auténoma”. De todas for-
mas, la consejera se ha mostrado
confiada en que se mantendrin
las buenas relaciones comercia-
les gracias a la “excelencia y alta
seguridad alimentaria de nuestros
productos”.

Moderador y ponentes del foro celebrado en Almeria. nrameria

DIALOGOS PARA EL DESARROLLO

Un foro empresarial destaca la
innovacion e internacionalizacion
de los sectores agricola y turistico

[JE.s.G.

1 foro empresarial Didlogos
para el Desarrollo, organiza-
do por Cajamar Caja Rural,
Vodafone y DKV Seguros
Médicos, reunid, en Almeria, a los
economistas Daniel Lacalle y Mi-
guel Sebastian. Ambos trasladaron a
los empresarios la importancia que

tiene apostar por un modelo econé-
mico basado en la productividad y
la diferenciacion a través de la inno-
vacion y la internacionalizacion.

De hecho, los economistas coin-
cidieron en el valor que se adquiere
a través de estos aspectos funda-
mentalmente en dos de los sectores
mads importantes de la provincia, el
agroalimentario y el turistico.

HIMARC AN

www.himarcan.com

TIi.: 950 570 203
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“Vicasol sigue ganando en volumen
y prestigio en los mercados”

La cooperativa continla inmersa en un proyecto de expansién que, ya en la préxima campana, la llevara a contar con
mas de 100 hectdreas en ecoldgico, mientras que, en el ejercicio 2018/2019, prevé poner en marcha su nuevo complejo

agroindustrial en El Ejido

[ ] Isabel Fernandez

icasol avanza con paso

firme en su proceso de

expansion, que camina

paralelo a la posicién
que, poco a poco, va alcanzando
la cooperativa en los distintos
mercados. “Vicasol sigue ganan-
do en volumen y prestigio en los
mercados”, afirmé su presidente,
Juan Antonio Gonzilez, quien
afiadié que, precisamente por ello,
la cooperativa contintia trabajan-
do en dos proyectos fundamenta-
les de cara a las pr6ximas campa-
flas: la puesta en marcha de su
nuevo complejo agroindustrial en
El Ejido y la consolidacién y cre-
cimiento de su linea de ecoldgico,
puesta en marcha hace ahora dos
campafias.

Con respecto al primero de
esos proyectos, Gonzalez afirmé
que, “cuando esté operativo al
100%, creemos que va a ser una
de las referencias del campo al-
meriense”. De momento, todo
marcha segun lo previsto. “Empe-
zaremos a construir en el mes de
julio, la nave de envasado y la ur-
banizacién deberian estar termi-
nadas para finales de este afio y el
proyecto al completo para el ini-
cio de la campaiia 2018/2019”,
explic6. Con la puesta en marcha
de este complejo agroindustrial,
Vicasol da respuesta al cada vez
mayor niimero de agricultores de
la zona de El Ejido que han con-
fiado en una cooperativa que, des-
de el primer momento, les ofrece
la posibilidad de incorporarse
como socios y, con ello, disfrutar
de todos los servicios y, sobre
todo, de la experiencia que ateso-
ra Vicasol. Y es que, tal y como
recordd su presidente, “somos
una cooperativa de primer grado
que trabaja por y para sus agricul-
tores socios, buscando siempre la
maxima rentabilidad para los mis-
mos”.

Junto a este futuro complejo
en El Ejido, Vicasol prevé, ya para
la préxima campafia, que su linea
de ecolégico, otro de sus proyec-
tos mas recientes, continie cre-
ciendo. De este modo, y segin
avanzd Gonzalez, ‘“tendremos

La cooperativa sigue adelante con su proceso de expansion en la comarca

del Poniente. /ISABEL FERNANDEZ

mas de 100 hectareas en ecoldgi-
co, lo que nos permitird trabajar
con nuestros clientes con mas re-
gularidad de la que lo hemos he-
cho hasta ahora debido a la falta
de volumen”. En cualquier caso,
se mostré mas que satisfecho con
los resultados logrados hasta la fe-
cha con esta linea de negocio,
puesto que “hemos conseguido la
preferencia de nuestros clientes
debido a la transparencia de nues-
tro trabajo”.

Pero, mientras avanzan en to-
dos estos proyectos de futuro, en
Vicasol siguen sin descuidar su
dia a dia que, de momento, pasa

por su campaiia de primavera. En
este sentido, su gerente, José Ma-
nuel Ferndndez, record6 que, para
la cooperativa, “la primavera es
una campaiia con bastantes kilos y
no solo de los productos tipicos de
esta fecha, melén y sandia, sino
que también tenemos tomates, be-
renjenas, pimientos, pepinos, ca-
labacin...”. Con esta segunda mi-
tad del ejercicio ain en marcha,
“confiamos en que sea una cam-
pafia bastante equilibrada”.

Por otro lado, y con respecto a
los primeros meses de este ejerci-
cio, Fernandez afirmé que “pode-
mos calificar de buena la campaiia

El tomate supone, aproximadamente, el 50% del volumen total de producto
de Vicasol. / FHALMERIA

de otofio e invierno”. Segtin expli-
¢0, “han faltado kilos en todos los
productos, pero esa falta ha sido
compensada con unos precios
bastante aceptables”, algo que,
para Ferndndez, “deberia hacer-
mos reflexionar”. Al final, “he-
mos sido capaces de sacar el par-
tido para nuestros agricultores a
una campaiia complicada”.

Infoagro Exhibition

Vicasol participa del 10 al 12 de
mayo en la segunda edicién de In-
foagro Exhibition, una cita “muy
importante” para la cooperativa,
ya que, durante esos dias, “Alme-

ria y su sector mas importante se
convierten en un escaparate para
el resto del mundo”. La feria aco-
gerd no solo a visitantes locales,
sino también llegados de distintos
puntos del planeta, de ahi que “Vi-
casol estard alli mostrdndose a los
visitantes y aprendiendo de todo
el conocimiento que se generara
en el evento”, apunt6 su presiden-
te. Junto a esto, la cooperativa es-
pera que su espacio expositivo
vuelva a convertirse en un punto
de encuentro en el que “podamos
mostrar a nuestros agricultores,
trabajadores y amigos las bonda-
des de nuestro gran proyecto”.
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AlgaEnergy recibe el ‘Premio a la

Sostenibilidad y Produccion Ecologica’
en Infoagro Exhibition 2017

El galarddn se suma a una larga serie de reconocimientos y distinciones otorgados a la trayectoria de la empresa
y el desarrollo de sus productos

1 fhaimeria

a compaififa AlgaEnergy

ha sido reconocida con el

‘Premio a la Sostenibili-

dad y Produccién Ecolégi-
ca’ que otorga la organizacion del
evento Infoagro Exhibition, cita
bienal que se celebra en Almeria
y redne a los principales actores
del sector agricola espafiol.

“Es un honor para nosotros
recibir esta importante distincién
a nuestro trabajo en un sector por
el que hemos apostado y en el que
nos estamos introduciendo de
manera firme”, afirma Carlos Ro-
driguez-Villa, director general de
AlgaEnergy. “Hemos recibido di-
versos premios de gran importan-
cia a nivel nacional e internacio-
nal como empresa innovadora y
por nuestra avanzada tecnologia
y, de hecho, AlgaEnergy ha sido
reconocida como una de las
PYMES con mayor potencial de
crecimiento de Europa por la Co-
misién Europea. Sin embargo,
este es el primer galardon secto-
rial que tiene como principal pro-
tagonista a uno de nuestros pro-
ductos finales, en este caso
nuestra gama de bioestimulantes
agricolas AgriAlgae®”.

AgriAlgae® es un bioestimu-
lante 100% natural, obtenido a
partir de un conjunto de microal-
gas seleccionadas y cultivadas
por AlgaEnergy mediante condi-

f..ulllﬂ"
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El producto estrella de AlgaEnergy es su bioestimulante agricola AgriAlgae®.

ciones y pardmetros de cultivo
optimizados y completamente
controlados que, aplicado en pe-
quefas dosis, estd demostrando
reportar unos resultados sobresa-
lientes, al aumentar notablemente
los rendimientos productivos y
las calidades en todo tipo de cul-
tivos. A estos beneficios —con-
trastados por ensayos de campo
independientes-, hay que sumarle
el hecho de que, por cada 5 litros
de producto AgriAlgae® utiliza-
dos, el agricultor habra contribui-
do a retirar 2 kilos de CO2 de la
atmosfera, al ser este gas un ele-
mento clave en el proceso de fa-
bricacién, como principal nu-
triente de las  microalgas
cultivadas por AlgaEnergy. “Se

14

“Es un honor para
nosotros recibir
esta importante

distincidn a nuestro
trabajo en un sector
por el que hemos
apostado y en el
que nos estamos
introduciendo de
manera firme”

trata, por tanto, de una economia
circular, en la que el agricultor
que cuida de sus cultivos no solo
no contamina, sino que ademas
esta contribuyendo activamente a
cuidar nuestro planeta”, confirma
Rodriguez-Villa.

La ceremonia de entrega de
galardones, en la que AlgaEnergy
sera distinguida con el citado
‘Premio a la Sostenibilidad y a la
Producciéon Ecoldgica’, tendréd
lugar en el marco de Infoagro Ex-
hibition 2017, el viernes 12 de
mayo.

Sobre AlgaEnergy

AlgaEnergy es una compaiiia de
base biotecnolégica fundada en
2007 que consolida el profundo

conocimiento existente en Espafia
en la ciencia de las microalgas ge-
nerado por las universidades a lo
largo de las tdltimas cuatro déca-
das. Colabora con mds de 120
empresas en materia de investiga-
cién, cuenta con Iberdrola como
accionista desde el 2009 y ha di-
seflado, construido y opera las
plantas de cultivo de microalgas
probablemente mds avanzadas a
nivel internacional. La Comisién
Europea la ha seleccionado como
una de las PYMES de mayor po-
tencial de crecimiento de Europa
y su actividad y desarrollos la han
posicionado como un referente
internacional.

Las microalgas, por su rique-
za bioquimica y sus ventajas con
respecto a la agroindustria tradi-
cional, son una materia prima de
gran interés para desarrollar pro-
ductos en sectores muy diversos.
No obstante, el producto estrella
de AlgaEnergy es su bioestimu-
lante agricola AgriAlgae®, que
logra incrementar rendimientos,
mejorar calidades y aumentar la
resistencia a situaciones de estrés
en todo tipo de cultivos. Este pro-
ducto, natural y sostenible, ha
sido desarrollado a lo largo de los
ultimos seis afios y desde 2015
estd entrando con €xito en el mer-
cado, con indices de satisfaccién
que superan cualquier expectati-
va.

““Liderando el camino hacia la sostenibilidad: esto no es una frase publicitaria’

n un momento de cambio rapido, su habilidad para crear una visién
inspiradora le permitird enfrentar cualquier desafio y esta visién es
la que marcard el camino a sus colaboradores y empleados. Los ne-
gocios, para que sean exitosos, no se reducen a la cuenta de resul-
tados. La cuenta de resultados solo es la foto de un momento de un proceso.
Pero para que esa foto sea todo lo positiva que esperan nuestros socios, hay
que trabajar en inspirar al equipo. Y cuanta mds inspiracién haya creado con
su visién, mas gente serd capaz de superar las dificultades propias del nego-

cio.

La construccién de una marca o empresa sostenible implica contar con
esa vision. Y esa vision es la que indicard el camino para ejecutar distintas
decisiones, estas pueden ir desde la generacién de soluciones sostenibles
para todo, desde la energia a las cadenas de suministro, envasado, fabrica-

cion, alimentacién, electrénica, transporte, marketing, edificios... Construir
una marca sostenible o la reputacion de ser una empresa comprometida im-
plica identificar las prioridades estratégicas y tacticas que enfrentan su ne-
gocio hoy y aprovechar las alternativas mas sostenibles, que estan emer-
giendo constantemente, para resolverlas.

Los principios basicos de la excelencia en sostenibilidad ya son bastan-
te conocidos: reducir su huella de carbono, crear productos y servicios que
ayuden a los clientes a hacer lo mismo, impulsar la participacién de los em-
pleados, pensar la cadena de valor, rastrear los datos y permitir la transpa-

rencia, etc.

Pero los verdaderos lideres, aquellos con la visién correcta, irdn mas alla
y abordaran la escala de los retos de sostenibilidad que enfrentan al reorga-

nizar a sus empresas.

Green Summun
Consultoria Estratégica
en Sostenibilidad.
www.greensummun.com




almeria « Mayo 2017 P infOAg rO
EXHIBITION

- — LA _F,

.

- "4 .

-,L 17
Nuevas varledades y mas remstenmas
para esta edlcmn de Infoagro

™ v._,--"”'""r
RIJK ZWAAN

RUK ZWAAN

||',
AR
)
d

Y
B 1,




Rijk Zwaan

Exhibition con sus novedades en
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Rijk Zwaan aprovechara su presencia en la feria para mostrar a todos los profesionales

los mayores cultivos del Poniente ' _ B!*; =
el |

del sector las ultimas incorporaciones a sus catalogos de pepino, calabacin, berenjena,

judia, e incluso, pimiento picante

Faiza RZ

[ ] Isabel Fernandez

ijk Zwaan estara presente del 10 al

12 de mayo en la segunda edicién

de Infoagro Exhibition, una cita

que la multinacional de semillas
holandesa quiere aprovechar para mostrar a
todo el sector sus novedades en cultivos
como pepino, calabacin, berenjena, judia, e
incluso, en pimiento picante. Todas ellas
son fruto del arduo trabajo de investigacion
y desarrollo que realiza Rijk Zwaan con el
unico fin de poner en el mercado varieda-
des que satisfagan no solo las necesidades
del agricultor, primer e imprescindible es-
lab6én de la cadena agroalimentaria, sino
también de las empresas de comercializa-
cién y, cémo no, de los mercados.

De este modo, quienes durante los tres
dias que dura Infoagro Exhibition visiten el
stand de Rijk Zwaan podrdn conocer hasta
el minimo detalle dos de sus principales
novedades en los segmentos de pepino lar-
go y mini: Arrecife RZ y Beautysun RZ son
dos variedades que, si bien son muy dife-
rentes, cuentan con un importante nexo de
unioén, ya que ambas se engloban dentro del
concepto blueleaf de Rijk Zwaan y, por
tanto, cuentan con resistencia a oidio. En el
caso de Beautysun RZ es, ademds, la pri-
mera variedad de pepino mini blueleaf.

Pero las novedades de la multinacional
de semillas no se quedan ahi. En calabacin,
Calabonita RZ y Calagreen RZ son las pri-
meras variedades de Rijk Zwaan en un seg-
mento en el que atin no tenia presencia y al
que llega con dos materiales con un enorme
potencial. Ambas estan recomendadas para
un ciclo temprano y medio y ambas desta-
can, asimismo, por su gran conservacion.

Ya en berenjena, Yolanda RZ es la no-
vedad, una variedad para trasplantes del 10
de agosto y durante todo ese mes que des-
taca por su excelente capacidad de cuaje en
condiciones de bajas temperaturas y con
poca luz, mientras que, en judia, Faiza RZ
serd la gran protagonista en el espacio ex-

1

Rijk Zwaan, fiel a su
filosofia de trabajo,
presenta al sector sus
propuestas para llegar a
esos clientes que buscan
un producto especial

positor de Rijk Zwaan. Faiza RZ es una ju-
dia plana de enrrame (tipo helda) que lleva
dos campafias en el campo y que, poco a
poco, continda ganando adeptos.

Por dltimo, y porque el mercado es
cada dia mas variado, la empresa de semi-
llas no quiere dejar pasar la oportunidad de
mostrar en Infoagro Exhibition algunas de
sus variedades de pimientos picantes.
Cuando las especialidades comienzan a ga-
nar terreno en el campo, Rijk Zwaan, fiel a
su filosofia de trabajo, presenta al sector sus
propuestas para llegar a esos clientes que
buscan un producto especial. Daredevil RZ,
Rumble RZ y Avital RZ (37-106 RZ) seran
las variedades de picantes que podran ver, y
sobre todo probar, quienes se acerquen al
stand de Rijk Zwaan en la feria.

En su espacio expositor, los técnicos y
especialistas de cultivo de la multinacional
ofreceran a los agricultores y comercializa-
dores interesados todos los detalles relacio-
nados con estas novedades y, ademds, les
resolveran cualquier duda relacionada con
cualquier otra variedad mds consolidada en
el mercado. Para ir abriendo boca, en las
siguientes paginas, esos mismos especialis-
tas de cultivo ofrecen algunas pinceladas
de ‘lo que esta por venir’ en el campo alme-
riense.

l.-‘

Otra apuesta de Rijk Zwaan en picante es Rumble RZ,
pimiento rojo que complementa a Daredevil RZ para
trasplantes de agosto.

En calabacin, Calabonita RZ y Calagreen RZ son las primeras variedades de Rijk Zwaan en un
segmento en el que alin no tenia presencia y al que llega con dos materiales con un enorme
potencial. [}
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Rijk Zwaan introduce mas
resistencias en las variedades
de pimiento picante

La multinacional de semillas apuesta por nuevos materiales resistentes a oidio, PMMV, nematodos y ‘spotted’y
recomendados para trasplantes de julio y agosto

[ ] Elena Sanchez

ijk Zwaan estd haciendo un elabo-

rado trabajo para ofrecer la maxi-

ma calidad en sus variedades tanto

a agricultores como mercados, ade-
mas de que sigue fomentado su idea de
ofrecer un amplio abanico de materiales en
todos los tipos de pimiento, que se adapten
a cada una de las necesidades del produc-
tor, a la vez que le faciliten la tarea diaria y
le supongan un menor coste.

El mercado, en su continua evolucién
hacia nuevas variedades y formatos mas
adaptados a las demandas actuales del con-
sumidor, busca alternativas que permitan
crear una mayor oferta.

Asi, la multinacional de semillas Rijk
Zwaan apuesta por nuevas variedades de
pimiento picante, con resistencias a oidio,
PMMY, nematodos y ‘spotted’, que estan
recomendadas para trasplantes de julio y
agosto. Daredevil RZ es una variedad in-
dicada para recoleccion en rojo o verde
con facilidad de cuaje. Estd recomendada
para trasplantes de julio y destaca por su
gran postcosecha, sin problemas de crac-
king en invierno. Asimismo, este material
se caracteriza por su gran calidad en los
rebrotes a la salida del invierno, asi como
por aportar resistencias tan importantes
como Tm:0-3.

Otra apuesta de Rijk Zwaan en picante
es Rumble RZ, pimiento rojo que comple-
menta a Daredevil RZ para trasplantes de
agosto. Ambas variedades tienen un alto
nivel de picante durante toda la campafia,
ademds de que Rumble RZ cuenta con una
alta consistencia de fruto en recolecciones
en rojo.

La multinacional de semillas Rijk Zwaan
apuesta por nuevas variedades de
pimiento picante, con resistencias a
te de Rijk Zwaan se completa con Avital RZ oidio, PMMV, nematodos y ‘spotted’, que

Finalmente, el catdlogo de pimiento pican-

(37-106 RZ), variedad que estd recomenda-
da para trasplantes de agosto, que aporta
resistencia a oidio (Lt) y nematodos, siendo
un producto que mantiene el nivel de pican-
te durante todo el invierno. Es una planta
abierta, que echa frutos de entre 16 y 20
gramos.

, estan recomendadas para trasplantes de
julio y agosto
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Rijk Zwaan amplia su concepto blueleaf con
Arrecife RZ, nuevo tipo Almeria con resistencia
a oidio y a CGMMV vy frutos de calidad

Ademas, la multinacional de semillas irrumpe en el mercado de pepino mini con Beautysun RZ, el primer blueleaf de
esta tipologia con resistencia a oidio

[ ] Elena Sanchez

a multinacional de semillas Rijk

Zwaan, en su compromiso constan-

te por aportar mejoras y soluciones

al campo, asi como con el fin de
poder facilitar su labor al agricultor, cuenta
con nuevas variedades de pepino largo y
mini con nuevas resistencias y que vienen a
complementar las ya lideres del mercado,
con el fin de dar un plus mas de seguridad y
calidad a la produccién.

En el caso del tipo largo, Rijk Zwaan
destaca Arrecife RZ, una variedad de pepi-
no recomendada para siembras de agosto y
primeros de septiembre. Arrecife RZ desta-
ca, principalmente, por la excelente calidad
de fruto durante todo el ciclo, ademas de
porque ofrece una planta abierta, de hoja
pequeia, lo que permite que entre més la
luz y, por consiguiente, tenga un mejor co-
lor de fruto. Asimismo, esta variedad de
pepino largo esta dentro del concepto blue-
leaf, con alta resistencia a oidio y a
CGMMV.

Tipo mini

Dentro de la tipologia de pepino mini, que
estd tomando cada vez mayor presencia en
el campo almeriense, Rijk Zwaan, empresa
lider de pepino, irrumpe en esta tipologia
aportando resistencias con su concepto
blueleaf y alta resistencia a oidio, presen-
tando la novedad Beautysun RZ, un pepino
recomendado para trasplantes de agosto y
septiembre, asi como para primavera con
siembras de enero en adelante, que destaca,
sobre todo, por el excelente color oscuro
del fruto y su peso de entre 120 y 150 gra-
mos.
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Ademas de para un ciclo de otofio, Calabonita RZ es una variedad indicada también para ciclos de primavera, con plantaciones de febrero en adelante.
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Calabonita RZ y Calagreen RZ, los calabacines
de Rijk Zwaan para plantaciones tempranas

Ambas variedades, con las que la multinacional de semillas ha querido lanzarse a un mercado en el que aun no tenia

presencia, destacan por su excelente conservacién

[ ] Isabel Fernandez

alabonita RZ y Calagreen RZ son

las dos primeras variedades de ca-

labacin de Rijk Zwaan, un mercado

en el que la multinacional de semi-
llas atin no tenia presencia pero al que ha
llegado este afio con dos materiales que no
dejaran indiferente a nadie. Ambas estan
indicadas para el segmento temprano y des-
tacan, entre otras muchas cosas, por su ex-
celente conservacion, una caracteristica en
la que Rijk Zwaan ha hecho un especial
hincapié. En este sentido, su responsable de
cultivo de calabacin, Aureliano Cerezuela,
explicé que, precisamente, “la postcosecha
es algo que hemos cuidado mucho, ya que
queriamos ofrecer al agricultor variedades
que nos diferenciasen del resto que hay en
el mercado”. Para garantizar esa postcose-
cha, la multinacional ha llevado a cabo una
serie de pruebas de conservacion en el Cen-
tro Tecnolégico de la Industria Auxiliar de la
Agricultura — TECNOVA y “los resultados
han sido excelentes tanto en Calabonita RZ
como en Calagreen RZ”. Del mismo modo,
ambas variedades destacan por su “extraor-
dinaria calidad”.

En el caso concreto de Calabonita RZ,
es un calabacin para plantaciones de todo el
mes de septiembre, de vigor bajo-medio,
entrenudo corto y que cuenta con resisten-
cia a oidio. Gracias, precisamente, a ese
entrenudo corto y a su resistencia a oidio,
Calabonita RZ es un calabacin idéneo para
su cultivo también al aire libre y, de hecho,
“ha sido muy productivo en diferentes zo-
nas”. Ademads de para un ciclo de otofio,
Calabonita RZ es una variedad indicada
también para ciclos de primavera, con plan-

“La postcosecha es algo
que hemos cuidado
mucho, ya que queriamos
ofrecer al agricultor
variedades que nos
diferenciasen del resto
que hay en el mercado”

Calagreen RZ, por su parte, es una variedad para plantaciones medias.

taciones de febrero en adelante, “buscando
el calor”, ya que “tiene buen cuaje con al-
tas temperaturas’.

Calagreen RZ, por su parte, es una varie-
dad para plantaciones medias y, por ello, “tie-
ne algo mas de vigor que Calabonita RZ”. En
su caso, estd recomendada para trasplantes
del 20 de septiembre al 15 o 20 de octubre.
Calagreen RZ, ademads de tener un entrenu-
do corto y una floracién femenina conti-
nuada, es “una variedad muy productiva
para hacer un ciclo largo de calabacin”.
Asimismo, y gracias a ese mayor vigor, en

el caso de hacer un ciclo de

primavera, se recomien-
da para plantaciones
de finales de diciem-
bre y enero.
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Yolanda RZ ofrece una alta produccion
y de calidad en trasplantes de agosto

La novedad de Rijk Zwaan en berenjena destaca por hacer buenos cuajes con bajas temperaturas y en épocas de poca luz

[ ] Isabel Fernandez

ijk Zwaan trabaja para seguir com-

pletando su catdlogo de berenjena

con la incorporacién de nuevas va-

riedades que satisfagan las deman-

das de los agricultores. Atendiendo
a estas premisas, la multinacional de semi-
llas acaba de lanzar Yolanda RZ, una varie-
dad para esos agricultores que “buscan una
berenjena mas vestida, manteniendo la cali-
dad de fruta, sin espinas y con un porte de
planta sostenido”, segtin explic6 el respon-
sable de cultivo de berenjena de Rijk
Zwaan, Alberto Domingo.

Yolanda RZ es una berenjena recomen-
dada para trasplantes del 10 de agosto y
hasta finales de ese mismo mes que destaca
por hacer buenos cuajes con bajas tempera-
turas y en épocas de poca luz; es més, con
estas condiciones, “su produccién no baja”.
Tanto es asi que Domingo afirmé que, pre-
cisamente, su alta productividad es otro de
sus puntos fuertes. “En una plantacion de
mediados de agosto, los cuajes con calor
son muy buenos, la planta se equilibra per-
fectamente” y, al final del ciclo de cultivo,
Yolanda RZ se muestra como una berenje-
na “muy productiva”.

Junto a esa gran capacidad de cuaje y
productividad, la nueva variedad de beren-
jena de Rijk Zwaan destaca por su calidad
de fruta y su gran consistencia, un aspecto,
este Ultimo, muy a tener en cuenta a la hora
de exportar esta hortaliza.

Finalmente, Yolanda RZ, al igual que
Thelma RZ o Letizia RZ, las dos grandes
referencias de la multinacional de semillas
en berenjena, no tiene espinas, una caracte-
ristica muy valorada por los agricultores,
ya que les facilita, y mucho, su trabajo.

1

“En una plantacién de
mediados de agosto, los
cuajes con calor son muy
buenos, la planta se equilibra
perfectamente”
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Faiza RZ, una judia
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de color muy oscuro con unas excepcionales
caracteristicas organolepticas y nutricionales

Su gran aceptacion en los mercados esta haciendo que, en las subastas tanto del Poniente almeriense como de la costa
granadina, esta variedad de Rijk Zwaan marque siempre los primeros cortes

[ ] Isabel Fernandez

aiza RZ es una judia plana de en-

rrame —tipo largo- que lleva ya dos

afios en el campo, tiempo que ha

sido més que suficiente para que
logre abrirse un hueco muy importante en
su segmento. En ello ha tenido que ver, se-
gln afirmé Manuel Correa, especialista de
cultivo de judia de Rijk Zwaan, “su color
muy oscuro, tiene un verde muy intenso,
gracias a su alto contenido en cloroplas-
tos”, por encima del estandar en esta tipo-
logia.

Este mayor contenido en cloroplastos,
segun explic6 Correa, influye, a su vez, en
el alto contenido en azicares de Faiza RZ
y le otorga, ademads, una serie de caracte-
risticas organolépticas y nutricionales es-
peciales y que, de hecho, confirman, por
ejemplo, los tests de sabor que la multina-
cional de semillas estd llevando a cabo con
algunos supermercados.

Esto, unido a su “elevada producciéon
repartida durante todo su ciclo de cultivo”,
ha hecho que Faiza RZ tenga una buena
aceptacion en el mercado. Tanto es asi que,
segin Correa, “en las subastas del Ponien-
te y de la costa de Granada, marca los pri-

Gracias a su particular sabor, directamente relacionado con su color mas oscuro, Faiza RZ esta
siendo muy demandada tanto en el norte como en el centro de Europa, e incluso, en los paises
mediterraneos.

Tiene un color muy
oscuro y un verde
muy intenso, gracias
a su alto contenido
en cloroplastos, por
encima del estandar
en esta tipologra.

meros precios de las pizarras”. Pero no
solo eso. Gracias a su particular sabor, di-
rectamente relacionado con su color mas
oscuro, “Faiza RZ estd siendo muy deman-
dada tanto en el norte como en el centro de
Europa, e incluso, en los paises mediterra-
neos”, logrando una mejor aceptacién que
las judias estandar con un color normal.

Esta aceptacion de los mercados se ha
traducido, cdmo no, en un mayor nimero
de hectdreas cultivadas en Almeria cada
campaia. Y es que Faiza RZ no solo cuen-
ta con el beneplacito de los consumidores,
sino también de los agricultores, que ven
en ella un valor seguro. En este sentido, y
desde un punto de vista agrondmico,

Faiza RZ es una variedad “facil de cul-
tivar” gracias a la rusticidad de su planta y
que, ademads, “hace buenos cuajes y polini-
za bien tanto en condiciones de dia corto
—otofio e invierno- como de dia largo —pri-
mavera-*“. De ahi que desde Rijk Zwaan la
recomienden para trasplantes desde princi-
pios del mes de agosto hasta enero.

Esta variedad de judia cuenta, ademads,
con una gran capacidad de rebrote, lo que
permite al productor alargar su ciclo, in-
cluso, un mes mas que otras variedades de
la misma tipologia.
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Semillero Campoejido, listo para abastecer
de plantulas de pimiento a todo el Poniente

Ya ultiman una campana en la que todo indica que habra mas cultivos para siembras medias

[ ] Isabel Fernandez

emillero Campoejido ul-
tima estos dias su cam-
pafia de pimiento, un
ejercicio en el que, de
nuevo, serd uno de los semilleros
de referencia en la comarca del
Poniente. Si bien hace semanas
comenzaron a trabajar con las par-
tidas mds tempranas, hoy por hoy,
preparan hasta el dltimo detalle el
que serd el grueso de su ejercicio.
“Todo indica que este afio serdn
mas las siembras medias”, co-
ment6 su perito, José Manuel Ro-
driguez, y afiadié que, por ello,
“tendremos los pimientos puestos
entre el 15 o el 20 de mayo, con
vistas a que vayan saliendo del se-
millero a partir del 20 de junio”.
Como viene siendo habitual,
el pimiento es su principal cultivo
en estas fechas y, de hecho, supo-
ne en torno al 70% del total de

plantulas que producen cada afio.
En su caso, Rodriguez comentd
que, entre las dificultades que en-
trafia su produccién, destaca la
incidencia del trips. “Siempre hay
que controlar mucho esta plaga”,
indic6 y explic6 que, en Semillero
Campoejido, “tomamos las pre-
cauciones necesarias, como es la

instalacién de mallas antitrips, la
colocacién de placas amarillas y
azules y la hermetizacién al maxi-
mo del semillero”, entre otras
cuestiones. Con todo ello, en Se-
millero Campoejido garantizan a
sus clientes la calidad de sus plan-
tulas que, ademds, sirven a tiem-

po.
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Actualmente, el semillero
presta servicio tanto a agricultores
socios como no socios. A todos
ellos da la posibilidad de o bien
encargar plantas o, si lo prefieren,
aportar los propios agricultores las
semillas y el semillero encargarse
de su germinacién. El objetivo no
es otro que adaptarse a las necesi-
dades de cada cliente.

Precisamente para adaptarse a
esas demandas, Semillero Cam-
poejido también ofrece a los agri-
cultores cultivos ecoldgicos. De
momento, en sus instalaciones del
paraje El Lote de Los Rodriguez,
cuentan con un espacio destinado
a este tipo de producciones, si
bien, de cara a la préxima campa-
fla, prevén abrir un nuevo semille-
ro en la zona de Dalias que desti-
naran, sobre todo, al bio. “En
ecoldgico trabajamos con todos
los cultivos, si bien la tendencia
mayoritaria es a hacer también pi-
miento”, concluyé Rodriguez.

-

CAMPOE.J)

SOCIEDAD COOPERATIVA ANDALUZA
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e-mail: info(
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Sucursales en: Tierras de Almeria: Almacén Tel. 950607700 » Semillero 950488215
Dalias Tel. 950494774 « Adra Tel. 950607070 » Balerma Tel. 950407742
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El control bioldgico en primavera, g
la principal arma para iniciar la
campaiia sin problemas de plagas

Desde Agrobio insisten en que realizar un control biol6gico adecuado en estos cultivos rompe el ciclo de las plagas

[ ] Isabel Fernandez

1 control biolégico en pri-
mavera sigue siendo la
principal arma con la que
cuentan los productores
de Almeria para poder iniciar una
nueva campaiia agricola mas lim-
pia y sin problemas de plagas. “Si
se rompe el ciclo de la plaga, po-
demos llegar a la siguiente cam-
pafia mucho mejor”, afirmé Ana
Belén Arévalo, técnico de desa-
rrollo de Agrobio, quien afadié
que esto va a permitir, entre otras
cosas, “una mejor instalacién de
los nuevos auxiliares desde el pri-
mer momento”. De hecho, se
debe evitar comenzar el cultivo
con alta presioén de plaga, ya que
es uno de los factores que influye
en la instalacion de los auxiliares
en el nuevo cultivo, debido a la
aplicacion de mads tratamientos.
En este sentido, desde Agrobio
apuntan que, por ejemplo, el pro-
tocolo establecido en pimiento es
muy bueno y consiste en hacer las
primeras sueltas de 4caros depre-
dadores cuando aparecen los bo-
tones florales. Hacerlo antes o
después, como ocurrié la campa-
fia pasada, puede tener importan-
tes consecuencias para el desarro-
llo de los auxiliares en el cultivo.
Desde Agrobio destacan, asi-
mismo, que el control biolégico
en primavera es mas que posible
y, de hecho, ya este afio, estd dan-
do muy buenos resultados. A ello
ha contribuido el papel que han
jugado no solo los agricultores,
sino también sus comercializado-
ras, que han redoblado esfuerzos
tras comprobar que, hasta ahora,
“el problema estaba en que se re-
lajaban las sueltas de enemigos
naturales y las plagas volvian a
recuperar su libertad de movi-
miento”; sin embargo, “ya hay
otra conciencia, los agricultores
se estdn dando cuenta de que las
herramientas biolégicas funcio-
nan también en primavera”. Y sus
beneficios son muchos.
Asi, en el caso de meldn y san-
dia, en el momento en el que se
introducen las colmenas, hay que

Orius en un cultivo de melén
en ecoldgico.

Suelta de Amblyseius
swirskii en sandia.

Ademds de ser eficaz en los cultivos de ciclo corto, también es el momento adecuado
para realizar sueltas preventivas que ayudaran a iniciar la camparna con los cultivos lo
mas limpios posible

abandonar los tratamientos, con lo
que eso significa. Si aparece pul-
gbn o arafia, por ejemplo, no se
puede tratar y, si se espera a sacar
las colmenas, la planta estd ya
muy cerrada y tanto detectar los
focos de arafia o pulgén como ac-
ceder a ellos es muy dificil. Ante
esta situacidn, los insectos auxi-
liares son los mejores aliados. Y
es que el control biolégico en pri-
mavera no solo se hace con 4caros
como el Amblyseius swirskii, sino
también con plantas refugio, con
Aphidius, etc., luego, mientras los
insectos polinizadores visitan las
flores, “hay auxiliares que estdn
haciendo el control de plagas”, lo
que permite al agricultor, incluso,
“hacer sueltas mientras los abejo-
rros polinizan”. Asimismo, ante el
riesgo o no de que los auxiliares
puedan sobrevivir con altas tem-
peraturas, la técnico de desarrollo
de Agrobio lo tiene claro: “aun-
que haga mucho calor en el inver-
nadero, se crea un microclima de
humedad préximo a las plantas y
si pueden sobrevivir”.

Con calor, las plagas se propa-
gan a gran velocidad, pero los au-
xiliares también; de ahi que Agro-
bio apueste por la instalacion de
enemigos naturales también en
primavera. Ademads de ser eficaz
en los cultivos de ciclo corto, tam-
bién es el momento adecuado para
realizar sueltas preventivas que
ayudaran a iniciar la campafia con
los cultivos lo mas limpios posi-
ble.

Al final, “todo es ciclico”, afir-
mé Arévalo y afiadié que, “cuan-
tos mas cultivos logremos incluir
en el control bioldgico y cuanto
mejor uso hagamos de las practi-
cas ligadas al control biolégico,
los resultados serdn mejores”. De
momento, pimiento y tomate si-
guen a la cabeza, el control biol6-
gico también funciona en berenje-
na y, mds recientemente, esta
dando buenos resultados en pepi-
no, gracias a la alimentacién de
los 4caros depredadores con presa
en el cultivo. Por tltimo, en melén
y sandia, comienza a ser una reali-
dad.
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MERIDIEM SEEDS

Alvarado, el
California
amarillo limon
de forma
perfecta y gran
produccion

[] Rafa Villegas

Meridiem Seeds se la co-

noce por su compromiso

con la investigacién, su

amplia gama de produc-

tos hortofruticolas de
gran calidad, por ser lider nacio-
nal en lechuga y, por supuesto,
por un pimiento California de co-
lor amarillo limén que ha cautiva-
do a agricultores, comercializado-
ras, cadenas de distribucién vy
consumidores. Se trata de Alvara-
do, una interesante propuesta para
trasplante en julio, como maximo
hasta el 5 de agosto.

Pimiento California amarillo Alvarado.

Cuando se esta delante de una
produccidén de Alvarado lo prime-
ro que llama la atencién es su for-
ma, perfecta, y su llamativo color
amarillo limén. Ademds, es una
variedad que mantiene el fruto
cuadrado 6ptimo durante todo el
ciclo y no vira a otro color. La res-
ponsable de Desarrollo de Meri-
diem Seeds, Maria Luisa Garcia,
también destaca su planta, de por-
te abierto, su pedinculo largo, que
facilita la recoleccién, asi como,
no menos importante, su gran pro-
ductividad.

A todo ello, Alvarado suma
una buena pared, lo que permite
que tenga una muy buena posco-
secha y sea ideal para la exporta-
cién. Los agricultores han podido
comprobar todas estas caracteris-
ticas en distintas visitas. Lo cierto
es que este pimiento ha demostra-
do su gran versatilidad en distin-
tos tipos de suelo, con distintas
calidades de agua, en diferentes
estructuras de invernadero y, por
supuesto, con manejos diferentes.

EXHIBITION

Presentacion

de novedades

Meridiem Seeds destacd las cuali-
dades que hacen tnico a Alvarado
en un acto en el Restaurante Pa-
raiso al Mar, en Guardias Viejas,
donde también aprovecharon para
presentar sus ultimas novedades
en semillas. Mds de 200 agriculto-
res se dieron cita para conocer el
catdlogo hortofruticola actualiza-
do, ademds disfrutaron de una
cena.

Respecto a las novedades,
Maria Luisa Garcia destaco el la-
muyo rojo PLR 350, el California
rojo PCR 035 y el California ama-
rillo PCA 711. El primero de ellos

estd indicado para un ciclo medio
y trasplantes entre el 15 de julio y
el 5 de agosto. La responsable de
Desarrollo de Meridiem Seeds
destacé que “cuenta con una plan-
ta aireada, de cuaje escalonado,
facil de podar, con un pedinculo
largo y que presenta un desarrollo
adecuado”. En cuanto a sus frutos,
Garcia sefial6 que tienen una lon-
gitud entre 16 y 17 centimetros,
son de paredes lisas y de 3-4 l6cu-
los. Ademads, es un pimiento ideal
también para su recoleccién en
verde con una produccién muy
homogénea.

En cuanto al California rojo
temprano PCR 035, recomendado

Miguel Garcia, responsable de
Marketing de Meridiem Seeds.

para su trasplante en junio, Garcia
destacé también la apertura de su
planta y su buen entrenudo, que
hace que no necesite poda. Se tra-

ta de un pimiento de calibre G-GG
muy cuadrado y que, en verde, re-
salta por su color muy intenso. Es
mas, Garcia recomienda “realizar
un clareo en verde, lo que aumen-
ta la produccién”. A todo ello se
suma la calidad excepcional del
fruto, lo que lo hace muy comer-
cial.

Finalmente, el California ama-
rillo PCA 711 estd recomendado
para trasplantes en junio hasta la
primera semana de julio. Presenta
una planta vigorosa, un fruto muy
cuadrado, de color amarillo limén
y cuenta con mucha pared, lo que
le permite una muy buena posco-
secha.
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Velum Prime, el innovador nematicida
de Bayer para horticolas que tambien
ejerce un gran control sobre oidio

Esta solucién, que actla sobre el sistema respiratorio de los nematodos nocivos, es, ademas, totalmente respetuosa con los

polinizadores y con la fauna auxiliar

[ ] Isabel Fernandez

elum Prime® ha llegado

para revolucionar el mer-

cado de los nematicidas.

Esta innovadora solucién
de Bayer para cultivos horticolas
actua sobre el sistema respiratorio
de los nematodos nocivos, siendo,
a su vez, respetuoso con los poli-
nizadores y los insectos beneficio-
sos, de modo que es un producto
totalmente compatible con el con-
trol integrado de plagas. Los ne-
matodos son pequeflos microor-
ganismos que estin presentes en
el suelo; muchos de ellos contri-
buyen al ciclo de nutrientes de
este y a su diversidad natural, pero
no todos son beneficiosos. Tam-
bién hay nematodos que causan
dafios a los cultivos, ya que se ali-
mentan de sus raices y llegan, in-
cluso, a impedir que estos puedan
tomar el agua o los nutrientes del
suelo, provocando descensos de
produccidn, estrés o, mds aun, la
muerte del cultivo. Es sobre estos
ultimos, como los del género Me-
loidogyne spp. sobre los que actia
Velum Prime®.

Para Jordi Fullana, Crop Ma-
nager de Cultivos Horticolas de
Bayer, “con Velum Prime®, pone-
mos a disposicién de la agricultu-
ra moderna un nematicida que
garantiza un nivel superior de
control de estos microorganis-
mos, facil de usar y con la mayor
eficacia del mercado”. Pero no
solo eso, con esta nueva solucién
de Bayer, “se consiguen unos Li-
mites Maximos de Residuos muy
por debajo a los autorizados, lo
que acredita mas seguridad para
los consumidores y mejora tam-
bién la exportabilidad de los pro-
ductos”.

Junto a esta gran eficacia a la
hora de combatir los nematodos
nocivos para los cultivos hortico-
las, Velum Prime® ejerce, ade-
mas, un excelente control sobre el
oidio (Lt), una enfermedad que
azota a los principales cultivos de
la provincia de Almerfa. En este
sentido, segun explican desde Ba-
yer, su control sobre esta enfer-

14

“Con Velum Prime®, ponemos a disposicion
de la agricultura moderna un nematicida que
garantiza un nivel superior de control de estos
microorganismos, facil de usar y con la mayor
eficacia del mercado”

Velum Prime® garantiza un nivel superior de control de nematodos.
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medad no es secundario, sino que
es “un control completo que esta
reconocido en el registro del pro-
ducto y que puede mantener mas
de dos meses de persistencia”.
Velum Prime® es el resultado
de 12 afios de trabajo por parte de
Bayer. Este nematicida, que ade-
mads contribuye al control del oi-
dio (ceniza), es un formulado li-
quido de la sustancia activa
Fluopyram que actia sobre las
formas infectivas de los nemato-
dos, protegiendo, ademas, el culti-
vo de las infecciones de oidio.
Velum Prime® es un producto
sistémico que se aplica mediante
los sistemas de riego por goteo en
cultivos tanto de solaniceas como
de cucurbiticeas protegidos. Pre-
cisamente con respecto a esa apli-
cacion, desde Bayer recomiendan
a los productores de cucurbiti-
ceas, asi como de pimiento y be-
renjena, que hagan la aplicacién
de Velum Prime® cercana al tras-
plante, es decir, durante los dias
previos al mismo, para evitar de
este modo ligeros sintomas de fi-
totoxicidad observados ocasional-
mente en las aplicaciones realiza-
das poco después del trasplante.
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Adaptahle a cada situacion
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Apto paraluna Gestion Integrada de Plagas
(polinizadores y fauna auxiliar).
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catalogo de calabacin

adaptado al cultivo en Almeric

1 fhaimeria

SI Sementi, dentro de su am-

plia gama de productos, esta

desarrollando toda una serie

de variedades de calabacin
adecuadas a todas las épocas de
trasplante de Almeria, con el ob-
jetivo de cubrir toda la campaiia
de produccién con variedades de
tipologias y caracteristicas de
fruto y resistencias similares,
pero cada una adecuada a las dis-
tintas épocas de cultivo.

De esta forma, después de los
ensayos que se han venido reali-
zando durante los dos dultimos
afios en las distintas zonas de Al-
meria y periodos de trasplante, se
han podido destacar una serie de
variedades que pasardn a ser co-
merciales en breve.

ISI 76229 F1 es una variedad
de color verde medio oscuro,
planta abierta y vigor medio, con
entrenudo corto y gran capacidad
de cuaje con calor y precocidad.
Destaca por sus frutos cilindricos
y rectos de color verde oscuro
brillante, con cierre pistilar pe-
quefio y con muy buena conser-
vacion. Este calabacin es adecua-
do para trasplantes de agosto a
septiembre y para primavera. Re-
sistencias (IR): CMV/ZYMV/
WMV/Px/Gc.

ISI 76143 F1 es un calabacin
verde medio oscuro, de planta
abierta de vigor medio, con mu-
cha floracién femenina. Esta va-
riedad produce frutos cilindricos
de color verde oscuro brillante
muy homogéneos, con excelente
conservacion postcosecha. Ade-
cuado para trasplantes de agosto
a septiembre y para primavera.
Resistencias (IR): CMV/ZYMV/
WMV/Px/Gc.

ISI 76229 F1 destaca por la buena conservacion del fruto.

Por otro lado, la casa de semi-
llas ISI Sementi destaca ISI
76219 F1, variedad con planta de
buen vigor y abierta, con entrenu-
do muy corto con un gran cuaje y
poco destrio, lo que le da una ex-
celente producciéon. Sus frutos
son de color verde oscuro brillan-
te muy rectos, con cierre pistilar
muy pequefio y con muy buena
facilidad de recoleccién del fruto.
Asimismo, goza de muy buena
tolerancia al manejo y transporte.

ISI 76229 esta recomendada para trasplantes de agosto y septiembre y para
primavera.

Esta variedad es adecuada para
trasplantes de septiembre a octu-
bre y para diciembre y primavera.
Resistencias (IR): CMV/ZYMV/
WMV/Px/Gc.

Finalmente, dentro del catélo-
go de calabacin de la empresa,
cabe destacar ISI 76227 F1, una
variedad muy vigorosa con planta
abierta ideal para cultivos de in-
vierno, manteniéndose la planta
fuerte durante todo el cultivo,
aportando una alta y uniforme
produccion el ciclo completo.
También, este calabacin destaca
por ofrecer frutos de color verde
oscuro brillante, muy rectos y ci-
lindricos, con cierre pistilar pe-
quefio. Se recomienda para tras-
plantes de mediados de octubre a
mediados de diciembre. Resis-
tencias (IR): ZYMV/WMV/Px/
Ge.

ISI Sementi, ademas de esta
gama de calabacines de tipologia
de color verde oscuro para Alme-
ria, estd trabajando en una serie
de variedades verde oscuro para

El catalogo de variedades de

calabacin de ISI Sementi destaca

por sus frutos de color verde
oscuro brillante.
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ISI 76219, variedad de calabacin de excelente cuaje y buena tolerancia al
manejo y transporte.

1

Después de los ensayos
que se han venido
realizando durante

los dos ultimos afnos
en las distintas zonas
de Almeria y periodos
de trasplante, se han
podido destacar una
serie de variedades
que pasaran a ser
comerciales en breve

Estos
calabacines
destacan por
ser frutos
cilindricos y
rectos.

cultivo al aire libre y variedades
de tipo verde claro blanco ade-
cuadas para invernadero y aire li-
bre para las zonas de Almerfa,
Andalucia occidental, Murcia y
Baleares, y del tipo blanco mazu-
do para las Islas Canarias.

También hay una linea de tra-
bajo para calabacines tipo mini y
Romanesco.

Junto con el Departamento de
Genética de tomate, el del calaba-
cin estd trabajando intensamente
para poder proporcionar al mer-
cado espaiiol las variedades desa-
rrolladas para el cultivo en nues-
tras zonas.
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TENDENCIAS DEL CAMPO ALMERIENSE

La agricultura ecologica sera la
gran protagonista en la feria

Habra una serie de conferencias en torno a este modo de cultivo

[ ] Elena Sanchez

a segunda edicién de
Infoagro Exhibition
trae numerosas noveda-
des con el fin de seguir
adaptdndose a las nuevas ten-
dencias del campo almeriense.
En este sentido, el evento, en
esta ocasion, dard gran impor-
tancia a la agricultura ecol6-
gica, un modo de cultivo que,
actualmente, aglutina mdas de
5.000 hectdreas en Almeria y
que aportard un gran porcen-

taje de empresas expositoras
a la feria. Por ello, durante
los tres dias de celebracion
del evento se llevardn a cabo
una serie de conferencias, que
tendrdin como objetivo ser-
vir de guia a los agricultores
que asi lo desees para adaptar
sus cultivos a esta modalidad.
Profesionales de dilatada ex-
periencia agricola expondrdn
los tramites necesarios para
la conversién a la agricultura
ecolégica, asi como las certi-
ficaciones existentes, al igual

DIVERSIFICAR SU PRODUCCION AGRICOLA

CASI aprovecha Infoagro
para atraer nuevos socios y
expandirse hacia el Poniente

[JE.s.G.

a Cooperativa CASI se ha

marcado nuevos objetivos

para un futuro préximo y

entre ellos se encuentra el
hecho de expandirse hacia el Po-
niente almeriense, la zona mas oc-
cidental de la provincia, con el fin
de captar socios y diversificar su
produccién agricola. En este senti-
do, desde CASI han confirmado su
participacion en la préxima edicion
de Infoagro Exhibition, puesto que
la ve como una posible lanzadera
hacia esta zona productora de la

provincia. Segin explica Miguel
Vargas, presidente de la coopera-
tiva, “hemos empezado con el pi-
miento y la berenjena y creemos
que estar presentes en Infoagro
Exhibition es una muy buena opor-
tunidad para darnos a conocer a los
agricultores del Poniente, a ver si
conseguimos que esta feria contri-
buya al desarrollo que queremos
hacer en los préximos aflos hacia
dicha comarca”. De hecho, duran-
te el evento agricola esperan atraer
socios y ofrecer sus servicios a los
agricultores que deseen formar par-
te de esta cooperativa.

Remonte automatico de palets. /FHALMERIA

que se planteardn tanto el cos-
te como el beneficio de produ-
cir frutas y hortalizas en este
régimen.

El director de Infoagro Ex-
hibition, Jesus Garcia, explica
que “desde la organizacion
hemos hecho un gran esfuerzo
para que los mejores profesio-
nales del sector estén presen-
tes en esta feria, de manera
que el agricultor pueda estar
al dia de todas las novedades
que se producen en torno a la
produccién ecoldgica”.

:-\.‘1- o
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Sala de conferencias durante la primera edicion de la feria. /FHALMERIA
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www.isisementi.com




S infoAgro

EXHIBITION

almeria « Mayo 2017

Hortamar, premiada en Infoagro
Exhibition por sus 40 anos de actividad

La comercializadora afronta su llegada al medio siglo apostando por la innovacién constante

1 fhalmeria

ortamar serd premiada en Infoagro
Exhibition como comercializadora
hortofruticola roquetera de referencia
del Poniente almeriense, tras 40 afos
desarrollando su actividad.
Su presidente, Miguel Moreno, se ha mostrado
“muy contento” con la concesién de este galar-
dén, y nos ha ofrecido un retrato de la esencia
de esta cooperativa, que ha visto evolucionar
la agricultura intensiva en Almeria en primera
persona a lo largo de las Ultimas cuatro déca-
das.

Como comercializadora referente en Roque-
tas de Mar, ¢cudles son los principales pro-
ductos de Hortamar?

Nuestros productos principales son los pepi-
nos, los pimientos, los tomates, y ademds tam-
bién vendemos berenjenas y calabacines, aun-
que en menor medida.

Este afio cumple 40 afios, ¢cudl ha sido la
evolucion de la empresa?

Hortamar en su primer afio empezd muy fuer-
te, después sufrié una pequefa caida de so-
cios, y a partir de su tercer afo, experimenté
una remontada que se ha mantenido estable a
lo largo de los afios. Tenemos una tradicién
muy familiar: cuando los socios se jubilan, sus
hijos empiezan a trabajar en la cooperativa.
Normalmente es asi, mas que la contratacion
de personal externo a la sociedad. Siempre
digo que somos una gran familia. En cuanto a
la maquinaria, cambia cada afio, y los cultivos
siguen siendo los mismos, pero antes eran
muchos al aire libre, y las producciones han
cambiado mucho, ya que se han incrementado
tres veces por metro cuadrado con respecto a
lo que se producia antes. Ademas, han cambia-
do las variedades, las productividades y los ta-
mafos. Antes eran productos para el mercado
nacional y ahora necesitan conservarse mas
para el mercado internacional.

¢Cudles son los mercados nacionales e inter-
nacionales con los que trabajan?

Sobre todo, trabajamos con mercados interna-
cionales, como pueden ser Alemania, Inglate-
rra y Francia, principalmente. Adem3s, vende-
mos a toda Europa: Holanda, Bélgica, paises
del Este y en Espafia, nuestros mercados prin-
cipales son Madrid, Barcelona, Sevilla y Zarago-
za.

¢Cudles son los principales retos a los que se
enfrenta la comercializacién de productos
hortofruticolas?

El principal reto es la incertidumbre que hay en
los mercados internacionales. Nunca sabemos

Miguel Moreno, presidente de Hortamar, junto a parte de los trabajadores de la cooperativa.
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“Sobre todo, trabajamos con mercados internacionales,
como pueden ser Alemania, Inglaterra y Francia,
principalmente. Ademas, vendemos a toda Europa:
Holanda, Bélgica, paises del Este y, en Espafia, nuestros
mercados principales son Madrid, Barcelona, Sevilla y
Laragoza”

Rﬂf_i;lfﬂrm

Trabajadoras de Hortamar envasando pepino.

cuando vamos a tener un problema externo,
como ocurrié con Rusia o con el Brexit en Ingla-
terra, y vamos de susto en susto. Y como nun-
ca se sabe qué va a pasar, lo mejor es que haya
una estabilidad politica en Europa.

¢Como les han afectado las inclemencias me-
teorolégicas este ano?

Este afio hemos tenido un invierno normal, por-
que otros, no parecia invierno. Se ha notado en
los precios al alza por la disminucién de kilos
que hemos tenido. Los precios escandalosos
del calabacin se han dado porque practicamen-
te no habia produccién. Muchas veces son pre-
cios ficticios, porque son muy pocos kilos, y no
representa la realidad del campo. Lo mejor que
puede ocurrir es que haya unos precios mode-
radamente buenos y estables, porque una su-
bida enorme, conlleva una bajada de iguales
proporciones, ya que se para el consumo. Lo
mejor es que haya unos precios rentables para
todos, para el que vende y para el que compra.

¢Cémo se enfrenta Hortamar a los préximos
10 afios, de cara a la consecucién del medio
siglo de actividad empresarial?

Lo afrontamos con optimismo, con ganas de
seguir con nuestra actividad. Aqui no paramos
de innovar. Cada afio cambiamos alguna ma-
quina, ya que intentamos tener la mejor tecno-
logia del mercado, y esto supone una innova-
cién constante.

Desde su primera edicién, Hortamar ha queri-
do participar activamente en el desarrollo de
la feria Infoagro Exhibition, ¢qué supone la
muestra para Hortamar?

No nos gustaba que se hubiera perdido una fe-
ria que habia en el Poniente. Apostamos por ir a
Infoagro Exhibition porque creemos que es in-
teresante y vimos la importancia de participar
desde su primera edicidn, ya que esperamos
que sea una feria potente y fuerte, con renom-
bre fuera de Almerfa.

¢Qué esperan de la edicidn de este afio?
Nosotros nos hemos planteado nuestra partici-
pacién en la muestra como una oportunidad de
convivencia en armonia con los socios y ami-
gos de la empresa, y una ocasién para conocer
gente. En cuanto a negocios, lo que vaya sur-
giendo en el mismo transcurso del evento.

Precisamente por su larga trayectoria profe-
sional, Infoagro Exhibition ha querido premiar
a Hortamar en la edicidn de este afio, ¢qué le
parece la concesidn de este galardén?
Estamos muy contentos por el reconocimiento
a nuestra labor que ha hecho la organizacién
de la feria, que ha sabido valorar tantos afios de
trabajo y esfuerzo de nuestros socios.
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Bacco F1 y Melite F1, dos tomates Premium de
Med Hermes con gran sabor y valor nutricional

Ambas variedades son fruto del intenso trabajo de investigacidon que lleva a cabo la empresa para ofrecer respuestas a las
nuevas demandas de los consumidores europeos

1 fhaimeria

fio tras afio, el catdlogo

de variedades de Med

Hermes Vegetable Seed

se va incrementando
gracias al intenso trabajo de in-
vestigacion y desarrollo que la
empresa realiza. Siguiendo con
su empefio de recuperar, a través
de sus variedades, el sabor de los
tomates de antes, en la actuali-
dad, Med Hermes Vegetable
Seeds dispone de un extenso ca-
tdlogo de especialidades, en el
que destaca su gama Premium de
tomate, marcada por unas eleva-
das caracteristicas organolépticas
y nutricionales (polifenoles, lico-
peno, azucar...). Esta gama Pre-
mium ofrece respuestas concretas
-en los diversos segmentos- a la
creciente demanda de los consu-
midores europeos, que piden te-
ner en los lineales variedades de
tomate con un gran sabor y valor
nutritivo.

Dentro de esta gama Premium
destacan dos variedades. Una de
ellas es el tomate cocktail Bacco
F1, que una vez mas se confirma
como la variedad lider en el seg-
mento de cocktail. Su buena tole-
rancia al ciclo largo, su producti-
vidad, la resistencia a TYLCV
(virus de la cuchara), asi como su
alta resistencia al cracking hacen
de la variedad Bacco F1 un punto
de referencia para muchas empre-
sas de Almeria que aprecian tam-
bién la calidad en términos de
color y elegancia de rama. Cali-

dad que estd conquistado mas y
mas mercados del norte de Euro-
pa a través de diversas cadenas de
supermercados de diferentes pai-
ses que han puesto como referen-
cia para la tipologia de tomate
cocktail esta variedad.

Bacco F1 presenta una rama
ordenada de 7-8 frutos, de raquis
grueso, color rojo intenso, calibre
40-45 mm, elevada LSL y unas
caracteristicas organolépticas es-
peciales debidas a su buen equili-
brio entre azicares y acidos.

Otra de las variedades desta-
cadas dentro de la gama Premium
de tomate de Med Hermes Vege-
table Seeds es Melite F1. Esta es
una variedad de cherry redondo
indicada tanto para recoleccién
en rama como en suelto que pre-
senta unos frutos de color rojo
intenso, con un calibre 28-30 mm
aproximadamente, con notable
resistencia al cracking, elevada

conservacion en postcosecha y
un excelente sabor (9° Brix, apro-
ximadamente). La planta de Me-
lite F1 es muy ristica, de vigor
medio, entrenudos cortos, nota-
ble productividad, resistencia in-
termedia a TYLCV y muy buena
adaptacion a ciclos largos de cul-
tivo.

La filosoffa innovadora de
Med Hermes Vegetable Seeds le
hace también estar presente acti-
vamente en las redes sociales con
su blog: www.tomatocult.com. A
través de este, se ponen en con-
tacto productores, distribuidores
y consumidores de toda Europa,
dando la posibilidad a los consu-
midores del Viejo Continente de
conocer el mundo de la produc-
cion de hortalizas a través de fo-
tos, videos, entrevistas, etc., y asi
saber todo lo que hay detrds del
proceso de produccién agricola y
del producto que consumen.
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Bacco F1 es un tomate cocktail que esta conquistando los mercados del
norte de Europa.

Melite F1 cuenta con un excelente sabor —unos 9° Brix-, ademds de con una
elevada conservacion en postcosecha.

WWW.MEDHERMES .NET

MELITE

VEGETABLE SEEDS I



Takii presenta

dos novedades en
melon Galia para
invernadero en la feria

L] Rafa Villegas

akii va a aprovechar su

presencia en la Infoagro

para presentar sus dos

novedades en melén Ga-
lia. Se trata de Buleria Fl1
(TRF535B) y Besodoble F1
(TRF182), dos propuestas que
destacan por su calidad, resisten-
cias y exquisito sabor, por lo que
satisfacen las necesidades de
agricultor, cadena de distribucién
y, por supuesto, consumidor.

Mel6n Besodoble F1
(TRF182)

Besodoble F1 (TRF182) es un
meldn ideal para siembras medias
en invernadero, entre la ultima
semana de enero y la primera
quincena de febrero, segin la
zona. Antonio Almodévar, res-
ponsable comercial para Espaiia,
Portugal, Marruecos y Tinez de
Takii Seed resalté que se trata de
una variedad que presenta “un
muy buen cuaje, es un melén muy
uniforme y de muy buen sabor”.
Ademas, alcanza el mejor color
coincidiendo con 12 grados Brix,
lo que garantiza el mejor sabor al
consumidor y el mejor aspecto de
cara a la comercializacion. A todo
ello hay que sumar que ofrece
alta resistencia al despezonado y
es larga vida, lo que garantiza una
excelente poscosecha.

Melé6n Buleria F1

Buleria F1 (TRF535B) es un me-
16n mas tardio que Besodoble F1
(TRF182). Almodévar recomien-
da su siembra del 10 de febrero
en adelante. Su llamativo color
externo, que recuerda a la yema
de huevo, y un sabor comparable
a los de los melones de cultivos
extensivos al aire libre son dos de
sus caracteristicas principales. Se
suma, ademds, una importante
ventaja, como es que estd listo
para cortar y consumir una media
de cinco dias antes que el estin-
dar de melones tipo Galia, una
cualidad, sin duda, muy aprecia-
da para variedades medias y tar-
dias.

Takii demuestra con estas va-
riedades su compromiso con ofre-
cer un melén que destaque por su
color y, no menos importante, que
tenga un sabor que recuerde mas
a un mel6n de la calle que a uno
de invernadero. Estas caracteristi-
cas han llamado la atencion,
como no podia ser de otra mane-
ra, de las comercializadoras hor-
tofruticolas de la provincia que,
como explicé Almodévar, “se ga-
rantizan poder suministrar el mis-
mo tipo de mel6n durante un pe-
riodo mayor de tiempo”.

S infoAgro
EXHIBITION
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Besodoble F1 (TRF182]
es una variedad que
presenta “‘un muy buen
cuaje, es un melén muy
uniforme y de muy
buen sabor”. Garantiza
el mejor sabor al
consumidor y el mejor
aspectode caraala
comercializacion.

Tomate Barbarian F1

Otra importante novedad de Takii
es el tomate larga vida Barbarian
F1 (TTM119). Se trata de un to-
mate ‘beef’ indicado para ciclo
corto, tanto de otoflo como de
primavera, de calibre predomi-
nante GG. Almoddvar resaltd una
de sus muchas particularidades
que lo hacen especial, como es
que “presenta una maduracién
tipo pinton, sin cuello verde, pero
debido a su larga vida poscosecha
es apreciado también para su re-
coleccidon en rojo”. Esta variedad

almeria « Mayo 2017
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ofrece, ademads, resistencias a cu-
chara (TYLCV), Spotted (TSWV)
y nematodos.

Otras propuestas

El amplio catdlogo de variedades
que ofrece Takii para los agricul-
tores de la provincia de Almeria
incluye otras tan atractivas como
su tomate rama Motto F1, la san-
dia negra sin pepitas Serenade F1,
asi como otras variedades de to-
mate, cebolla, meldn, sandia y
brécoli.

Respecto a Motto F1, se trata
de un tomate rama de ciclo largo
y calibre M-G que destaca por su
larga vida, calidad y productivi-
dad. Serenade F1, por otra parte,
es una sandia sin semillas indica-
da para trasplantes tempranos,
presenta un peso medio de siete
kilos, es redonda y su fruto es de
un color verde oscuro, con raya
ligera. Cabe destacar que estd es-
pecialmente recomendada para el
cultivo en invernadero y que pre-
senta una larga vida y facilidad de
transporte. A ello hay que sumar
que destaca por su excelente es-
tructura interna, es crujiente, con
alto Brix y mejora los estdndares
existentes.

Por ultimo, hay que destacar
su potencial en portainjertos con
propuestas como Radar, de toma-
te, Javah, de berenjena, asi como
Tetsukabuto y Consista, de san-
dia.
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Akira Seeds ofrece al
agricultor los pimientos
mas especiales del
mercado

La empresa, que acaba de ser adquirida por Unigen Seeds Spain, ha
presentado a productores y comercializadores su amplia gama en El Ejido

1 fhaimeria

kira Seeds cuenta, si
cabe, con la mas amplia
gama de pimientos espe-
ciales del mercado, tanto
dulces como picantes, fruto de la
labor de sus propios genetistas y
colaboradores repartidos  por,
practicamente, todo el mundo:
Holanda, Estados Unidos, Japén,
India, Hungria, Italia o Israel, en-
tre otros muchos paises. Para
mostrarla, la empresa, que recien-
temente fue adquirida por United
Genetics, del grupo Kagome, reu-
ni6 en El Ejido a un nutrido grupo
de productores y comercializado-
res. Todos ellos pudieron conocer,
en primer lugar, su extensa gama
de pimientos dulces en la finca de
ensayos con la que cuenta la em-
presa en el municipio del Ponien-
te. Entre ellos, su gama de snac-
king, pimientos superdulces que,
en el caso de Akira Seeds, pueden
ser rojos, naranjas y amarillos; to-
dos cuentan con tolerancia a TM3
-son los tnicos del mercado con
esta tolerancia- y, ademds, en el
caso de los rojos y naranjas, afia-
den resistencia a L4. A estos tres
colores principales, la empresa
suma el verde oliva, el marrén, el
violeta, e incluso, el amarillo li-
mén, de modo que, al final, pone a
disposicion de los agricultores
una gama de pimientos snacking
en siete colores distintos.
También en pimientos dulces,
Akira Seeds cuenta en su catdlogo
con dos tipo italiano dulce, uno
para verde (AK-2800) y otro en
rojo (AK-1201), ambos con bue-
na tolerancia al cracking y con un
alto contenido de grados Brix. En
California de colores, la empresa
de semillas los tiene en color be-
renjena, blanco, marrén, morado
y, como no, en rojo (con L4 y
TSWYV), para trasplantes de la se-
gunda quincena de julio. Por ulti-
mo, Akira Seeds incluye en su
catdlogo pimientos tipo minibloc-
ky en rojo y amarillo, ademas de

También en pimientos
dulces, Akira Seeds
cuenta en su catalogo
con dos tipo italiano
dulce, uno para verde
(AK-2800) y otro en
rojo (AK-1201), ambos
con buena tolerancia al
cracking y con un alto
contenido de grados
Brix

tipos cherry dulces también en
rojo y amarillo.

Entre estas variedades super-
dulces, la empresa cuenta, ade-
mas, con los tipos cuernos de di-
ferentes colores, tipos Kapia,
Topepo, blancos, etc.

Pimientos picantes

En el caso de los pimientos pican-
tes, los asistentes a la jornada or-
ganizada por la empresa de semi-

llas pudieron conocer toda su
gama, que incluye uno de los pi-
mientos mas picantes del mundo,
Carolina reaper. Junto a él, pro-
ductores y comercializadores pu-
dieron ver en campo un pimiento
tipo serenade (AK-5939) muy
productivo y que mantiene una
planta muy saludable durante
todo el ciclo de cultivo.

En el caso de los tipos cayen-
ne, Akira Seeds los tiene de todos
los tamaiios, desde el rawit, con 4
centimetros, hasta el pinokio, con
25. Asimismo, en tipo fresno, la
empresa cuenta con todos los co-
lores (berenjena, amarillo, naran-
ja y rojo), mientras que, en tipo
pumkin, los tiene en rojo y amari-
llo. Por dltimo, en el caso de los
cherry picantes, Akira Seeds ofre-
ce a agricultores y comercializa-
doras dos posibilidades, en rojo y
amarillo, a los que afiade, ya en
tipo habanero, siete colores mas,
asi como pimientos mds especia-
les atin como el papadew, pubes-
cens, campana de Navidad y an-
cho (tipo poblano).

Miguel Granero, productor de Frutas Escobi

“No creo que haya otra variedad
mejor que el snacking amarillo
de Akira Seeds”

Pregunta.- ¢Qué le esta parecien-
do la campaiia de pimientos snac-
king este afo?

Respuesta.- Hasta la fecha, voy
mejor que el afio pasado y eso que
planté el 10 de agosto, si lo hubie-
se hecho antes, estaria bastante
mejor.

P.- ¢Qué le parecen las variedades
de Akira Seeds?

R.- Estoy contento, llevo una media
buena de kilos y aln estoy cogien-
do e iniciando el rebrote.

P.- ¢Qué opinion le parece el
snacking amarillo?

R.- En este voy por encima de los
4 kilos por metro, no creo que
haya en el mercado otra variedad
mejor.

De hoja es feo, pero facil de reco-
lectar y muy productivo.

P.- ¢Recomendaria las varieda-
des de Akira Seeds a otros agri-
cultores?

R.- Por supuesto, si me va bien a
mi, por qué no a otros.

en cultivo de snacking y productores de SAT Agroiris

“El snacking rojo de Akira Seeds
es un pimiento con mucho aguante
y menos cracking”

Pregunta.- ;Qué les estd pare-
ciendo esta campaiia de pimiento
snacking?

Respuesta.- Bien, este afio va unos
céntimos significativos por delan-
te del afio pasado.

P.- ¢Qué les parecen las varieda-
des de Akira Seeds?

R.- Nos las ensefiaron el afo pasa-
do y estamos funcionado con ellas
este ano; hasta ahora, estamos
satisfechos.

P.- ¢ Qué destacarian del snacking
rojo?

R.- Enrealidad, es un pimiento muy
bueno. Lo pusimos afinales de julio
y no ha parado, llevamos mas de 5
kilos cortados y mire el rebrote que
lleva. Ademas, es un pimiento con
mucho aguante y menos cracking.
Otra cosa que nos ha ayudado a su
eleccion es que es L4 y, este afio,
no hemos tenido ni una mata de
TMV.
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CONSTARA DE VARIAS ETAPAS

HORTIESPANA inicia una campaiia para poner
en valor el modo de cultivo bajo invernadero

La Interprofesional espanola celebré a finales de abril su primera Asamblea General, en la que, ademas, se dio a conocer
que esta representa el 69% de la produccion de frutas y hortalizas y el 71% de la superficie invernada de Espana

[ ] Elena Sanchez

a calidad de los productos
hortofruticolas espafioles
es reconocida en todos los
mercados, asi como de
aquellos de cobertura de la Inter-
profesional Espafiola de Frutas y
Hortalizas (HORTIESPANA). Sin
embargo, durante la primera
Asamblea General de la Interpro-
fesional, celebrada a finales de
abril, el presidente de la misma,
Francisco Géngora, expresé que
pese a estos datos, “nuestro sector,
en linea con la ténica de otros pro-
ductos agroalimentarios espafio-
les, presenta debilidades que limi-
tan su potencial y crecimiento”.
De hecho, segiin HORTIES-
PANA, una de las debilidades que
mds compromete al sector horto-
fruticola bajo invernadero es la
imagen negativa que la sociedad
proyecta sobre los productos culti-
vados bajo pléstico. Y es que, se
trata de una imagen que vincula el
pléstico con algo no natural y, por
ende, cultivos bajo plastico es
equivalente a cultivos no natura-
les. Por este motivo, desde la In-
terprofesional se ha propuesto,
para este afio 2017, cambiar esa
percepcion.

‘Invernadero solar’

El objetivo de la campafia que se
va a poner en marcha para promo-
cionar los invernaderos de las

principales zonas productoras de
frutas y hortalizas de Espafia (Al-
meria y Granada) es poner en va-
lor, frente a la sociedad espaiiola,
el modo de cultivo bajo invernade-
ro, cambiando la imagen negativa
y las creencias erréneas que se han
asentado en la mente del consumi-
dor sobre los productos invernade-
ros y sustituirlas por la realidad
del cultivo bajo plastico.

Durante la Asamblea, el direc-
tor de AGR Food Marketing,
agencia que ha desarrollado el
plan de comunicacién de la cam-
paiia, explicé que, “a pesar de los
importantes avances medioam-
bientales que hacen de nuestra
agricultura la mas sostenible y la
primera industria moderna que
funciona con energia limpia, en la
sociedad espafiola existen falsas
creencias acerca del cultivo en in-
vernadero”. Por ello, la primera
fase de la campaiia sera erradicar
esa imagen negativa, mientras
que la segunda etapa se pondrd en
marcha en 2018-2019, con el fin
de crear y construir una nueva
imagen basada en los conceptos
de sostenibilidad y futuro.

Juan Colomina, secretario de
la Interprofesional espaiiola, ar-
gumento, por su parte, que los in-
vernaderos del sur de Espafia son
medioambientalmente muy soste-
nibles, porque mas del 95% de la
energia que utilizan para cultivar
proviene del sol. En relacién a

todo ello, HORTIESPANA se ha
propuesto abanderar esta iniciati-
va y contar que “somos lideres en
control biolégico, que podemos
ofrecer productos de calidad todo
el afio, que nuestras explotaciones
ahorran un 80 por ciento de agua
provocando un minimo impacto
ambiental, que emiten menos
CO2, tienen un menor consumo
energético, se reciclan los plasti-
cos y se trata de un sector com-
prometido con la integracion so-
cial”.

HORTIESPANA representa el
69% de la produccion de frutas y
hortalizas, con 3.173.296 t, y el
71% de la superficie invernada de
Espafia, con 42.724 has.

—

Los asistentes a la Asamblea mostraron gran interés en los datos recopilados.
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ENCUENTROS NACIONALES E INTERNACIONALES

~Foro Agrotrading, el
Inicio de posibles nuevos
negocios entre empresas

Los meetings seran el 10 de mayo, de 16 a 19 horas, en la sala B2B

[ ] Elena Sanchez

ada vez son mds las

empresas que aprove-

chan su participacion

en ferias agroalimen-

tarias para darse a conocer no

solamente a los consumidores

de otras zonas productoras, sino

también a otros mercados y em-

presas, con las que, por qué no,

en un futuro, podrian hacer ne-

gocios que beneficiaran a ambas
partes.

En este sentido, Infoagro Ex-
hibition ha puesto en marcha el
Foro Agrotrading, con el que se
pretende realizar breves encuen-
tros empresariales, de unos diez
minutos de duracion, en los que

Gran afluencia de visitantes.

las empresas se dardn a conocer
entre si y establecerdn un primer
contacto para posibles negocios
posteriores.

Segtin ha dado a conocer la
organizacion de la feria, el Foro

Agrotrading se llevard a cabo el

10 de mayo, de 16 a 19 horas, en
la sala B2B, que esta situada en
la planta P1 del recinto ferial.

A dia de hoy, se cuenta con
una amplia representacion de
empresas del Reino Unido, Mé-
xico, Guatemala, Honduras,
Uzbekistan y Kazajistdn, entre
otros. Ademas, una vez inscritas,
se les facilita un listado con el
nombre de todos los participan-
tes en el foro para que seleccio-
nen aquellos con los que desean
reunirse.

Foro Agrotrading se ha or-
ganizado en colaboracién con la
Cdmara de Comercio de Alme-
ria, la Cdmara de Comercio de
Espaiia y la Unién Europea.

La agricultura ecologica, el riego, los
precios y la lucha integrada, bloques
del programa de conferencias

[JE.s.G.

a transferencia del co-
nocimiento en el sector
hortofruticola es uno de
los pilares bésicos a dia
de hoy, ya que gracias a estas ac-
ciones, la agricultura almeriense
sigue avanzando a pasos agigan-
tados. Por este motivo, Infoagro
Exhibition ha vuelto a apostar
por un Ciclo de Conferencias
con el que se pretenden difundir
las novedades mds importantes
que aportan las diferentes em-
presas y los diversos organismos
relacionados con el sector.

En este sentido, el programa
de conferencias se ha dividido en
cinco grandes bloques. Los dos
primeros estardn muy relaciona-
dos con el sector ecoldgico, ya
que, en la actualidad, cada vez
son mds las hectdreas de culti-
vo ecoldgico y/o certificado. El
bloque III tiene que ver con el

Una de las ponencias realizadas en la primera edicion de la feria. sameria

mundo del riego, sobre todo el
fertirriego, un aspecto que en-
trafia una gran importancia a la
hora de lograr que una explota-
cién agricola sea mds o menos
sostenible, al mismo tiempo que
rentable.

Los precios horticolas se tra-
tardn en el bloque cuarto. Aqui,
se persigue el estudio de la piza-
rra de precios horticolas debido
a las constantes variaciones a las

que estan sometidos campafa
tras campafia.

Finalmente, el quinto bloque
estard relacionado con el futuro
del control biolégico. De hecho,
en esta parte se abordara la direc-
cion hacia la que esta forma de
cultivo se esta orientando en la
actualidad.

En todos los bloques, al final,
habrd una mesa redonda.

Los stands reciben a numerosas personas los tres dias. rracveria

EN BUSCA DE NUEVOS PROVEEDORES

Infoagro Exhibition, punto
de encuentro del sector

Mds de 40.000 visitantes pasaran por la feria

[ ]E.s.G.

a mayoria de las empresas
hortofruticolas del sur de
Espafia estardn presentes en
esta segunda edicion de In-
foagro Exhibition, ya que, para ellas,
este tipo de eventos supone una ex-
celente oportunidad para aumentar
y afianzar proveedores, ademas de
que se trata del mejor ambiente para
atender a productores y clientes.
Seguin ha dado a conocer la res-
ponsable de expositores, Carmen
Real, “este aflo, las comercializado-
ras de suministros agricolas, por eje-
mlo, han incrementado su presencia

en la muestra, mientras que la super-
ficie de exposicién de cooperativas
y alhondigas se ha incrementado en
mas de un cien por cien con respec-
to a la pasada edicion”.

Sin duda, este aumento en la
presencia de comercializadoras va a
conllevar “que el nimero de agricul-
tores que se desplacen a la provincia
de Almeria va a ser mayor que los
que se desplazaron en la prime-
ra edicién de la muestra”, asegura
Real. De hecho, segtin las tltimas
estimaciones, “se espera que acudan
mas de 40.000 profesionales agrico-
las”, afiade Jesds Garcia, director
de la feria.

La colaboracion en la cadena
agroalimentaria, clave para
afrontar los retos del sector

[JE.s.G.

a consejera de Agricul-
tura, Pesca y Desarrollo
Rural, Carmen Ortiz, ha
asegurado que “la cola-
boracién de la cadena agroali-
mentaria es un tema clave para la
sociedad andaluza y una cuestién
vital para hacer frente a los im-
portantes retos del sector”. Estas
declaraciones las realizé durante
la Asamblea General Ordinaria

de la Conferencia Andaluza de
Empresarios de Alimentacién y
Perfumeria (CAEA). Por ello,
Ortiz afirmé que “desde la Con-
sejeria queremos fomentar la co-
laboracién y el consenso a través
de figuras como el Foro Andaluz
de la Cadena Alimentaria, que
contempla la Ley de Agricultura
y Ganaderia, con el fin de mejorar
el funcionamiento, la transparen-
cia y la cooperacién en este am-
bito”.
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UN PASO MAS

El Pleno de El Ejido aprueba la concesion de uso privativo
de la parcela municipal para la planta de Frutilados

L] Rafa Villegas

1 Pleno Municipal del

Ayuntamiento de El

Ejido aprobd el pasado

26 de abril, en sesién
ordinaria, la concesién de uso
privativo de la parcela de titula-
ridad del Consistorio para la fu-
tura construccién de una planta
de tratamiento de subproductos
vegetales. Se trata, sin duda, de
un paso mas para la puesta en fun-
cionamiento de instalaciones que
va a gestionar Frutilados para la
transformacién de excedente de
fruto procedente de las centrales
hortofruticolas en alimento para
ganado.

El punto, el nimero 15 del
orden del dia, fue aprobado con
mayoria, gracias a los votos del
Partido Popular, PSOE, UPyD y
Ciudadanos, con la excepcion de
Izquierda Unida, que voté en con-
tra.

El alcalde de El Ejido, Fran-
cisco Gongora, recordé que se
trata de “un proyecto ambicioso
en el que se esta trabajando des-
de hace cinco afios para atajar el
problema existente con los res-
tos”. A su juicio, “es necesario
que se impliquen los centros de
manipulacién para desarrollar
este proyecto que, segun los pri-
meros estudios, es viable y que va
a permitir que, en lugar de tirarse
el producto, se convierta en restos
vegetales, pase a transformarse en
alimento ganadero enmarcado en
una economia circular y a un pre-
cio que, ademads, es competitivo”.

La intencidn, tanto del equipo
de Gobierno como de la Junta Ge-
neral de la sociedad Frutilados, es
que estas instalaciones pioneras
puedan estar funcionando a ple-
no rendimiento para 2018 y que
permitird la puesta en marcha de
este proyecto pionero de ensilado
que permitird tratar del orden de

= s

Asamblea General de Frutilados de este afo. /FHALMERIA

50.000 toneladas de productos ex-
cedentarios que no se comerciali-
zan, bien por tratarse de destrio o
producto de retirada, para conver-
tirlo en alimento ganadero que ya

estd avalado y que serd de calidad
y valor nutricional. En este senti-
do, Goéngora incidié en que “este
producto se encuentra perfecta-
mente contrastado y ensayado en

ganado ovino en fincas de experi-
mentacién de Granada”.

Ya son 23 las empresas, tras la
suma de Vicasol, que forman par-
te de Frutilados.
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Agroiris arranca la campana de sandia
aprovechando el ‘boom’ de Red Jasper

[ ]José Antonio Gutiérrez

groiris inicia la campafia

de comercializacion de

sandia con una baza

muy importante. Se trata
de la variedad Red Jasper creada
por Syngenta y gestionada co-
mercialmente en muchos lugares
de Espafia por Anecoop, que la
pone en los supermercados bajo
la prestigiosa marca Bouquet.

La exportadora ejidense es la
empresa que mds hectdreas de
esta sandia tiene sembradas para
poder satisfacer las peticiones de
los mercados internacionales. Ja-
vier Diaz, director comercial de
Agroiris, ha comentado que “la
mayoria de la produccién que te-
nemos para este afio es de esta
variedad. La hemos elegido por
tener unas caracteristicas extraor-
dinarias, tanto por su sabor como
por su forma de cultivo”.

A juicio de Diaz Sanchez, “el
boom que estd empezando a vivir
esta sandia se debe, fundamental-
mente, a que el cliente final la
estd valorando mucho mds que
otras variedades que hay en el
mercado”.

Desde la propia entidad con-
sideran que van a poner en el
mercado unos 12 millones de

kilos en los préximos dos me-
ses y medio.

De esta forma, Agroiris ha
mostrado su satisfaccién por el
gran resultado que estd dando la
nueva creacion de Syngenta, “lo
cual favorece la labor comercial,
- ajuicio de Javier Diaz,- el clien-
te se muestra agradecido y el con-
sumidor final valora hasta el pun-
to de repetir sin miedo a llevarse
una fruta que no satisfaga sus ne-
cesidades alimenticias”.

Por otra parte, Juan Antonio
Diaz Planelles, director general
del grupo Agroiris, considera que
“Anecoop deberia controlar esta
semilla para que se siga mante-
niendo un precio aceptable, tanto
para el cliente como el agricultor
y asi crear una relacién que ase-
gure la calidad al consumidor y la
rentabilidad al agricultor”.

¢ Qué es Red Jasper?

Red Jasper es la dltima novedad
de Syngenta en sandia blanca sin
semilla, una variedad que, segin
Isabel Diaz, Asset Manager de
Cucurtibaceas de la empresa, se

= -

Javier Diaz, director comercial de Agroiris.

caracteriza, sobre todo, por “la
uniformidad de su fruto, tanto en
calibre como en forma”. Asimis-
mo, cuenta con un “color rojo in-
tenso de la pulpa, ademéds de con
una textura crujiente y un alto
contenido en azicar”. Todo ello,
en conjunto, “le proporciona una
experiencia de sabor en comida”,
afirma Diaz. A esto hay que afa-
dir, ademas, “su buen comporta-
miento de conservacién en post-
cosecha”.

La empresa ejidense llevard a
cabo la venta en invernadero.
“Red Jasper es una variedad con
un vigor equilibrado, con facili-
dad de cuaje y con una mayor
precocidad con respecto a otras
variedades del mercado”. La car-
ne de Red Jasper es de un color
rojo intenso y cuenta con una tex-
tura crujiente y un alto contenido
en azucar. Su principal valor afia-
dido es “su alta uniformidad y
sabor”. En definitiva, “es una san-
dia muy uniforme con una cali-
dad interna muy buena”. Red Jas-
per viene a ampliar la oferta de
sandias tipo Jubilee de Syngenta.
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Red Jasper es la ultima novedad
de Syngenta en sandia blanca sin
semilla.

“El boom que estd empezando a vivir esta sandia se debe,

fundamentalmente, a que el cliente final la esta valorando mucho mas que

otras variedades que hay en el mercado”
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Antonio Pena, agricultor

“Mistral tiene un
color muy bonito,
escritura muy
bien y aporta
calibre”

Antonio Pefa fue uno de los mu-
chos agricultores que, en estos
dos dias, visité la finca de Mistral
en la Balsa del Sapo. Este produc-
tor esta cultivando la variedad
esta campana y, de momento,
apunté que “va muy bien, estoy
muy contento”.

Segln explicé, “tiene un color
muy bonito, escritura muy bien y
la planta responde muy bien, ya
solo falta cogerlos”. En su caso, se
decant6 por esta variedad de HM.
Clause porque “aporta calibre”,
algo para él “muy importante, ya
que tengo un mercado de alhdndi-

»

ga’.

Mistral, precocidad y gran
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calibre para trasplantes tempranos

HM. Clause organizé los pasados 24 y 25 de abril sendas jornadas de campo para mostrar esta
nueva variedad de meldn galia, que viene a complementar a Norte, la referencia en su segmento

[ |Isabel Fernandez

istral es una de las no-
vedades en melén ga-
lia de HM. Clause en
esta campafia de pri-
mavera y, precisamente por ello,
la multinacional de semillas orga-
niz6 los pasados 24 y 25 de abril
sendas jornadas de campo en el
ntcleo ejidense de Las Norias, en
el entorno de la Balsa del Sapo, en
las que los agricultores partici-
pantes pudieron comprobar de
primera mano las excelencias de
una variedad que estd llamada a
convertirse en el ‘relevo natural’
de Norte, el galia para temprano
de HM. Clause que lidera este
segmento desde hace afios.

Segin explicé Omar Kaidi,
delegado técnico comercial de la
empresa, Mistral es una variedad
para trasplantes de diciembre a los
primeros dias de febrero que des-
taca, sobre todo, por “ser un me-
16n que hace bastante calibre”, asi
como por su precocidad, adelan-
tandose, incluso, “en torno a una
semana con respecto a Norte”,
que “también coge bien el azicar,
pero tarda un poco mas”. Ese ma-
yor calibre de Mistral es, precisa-
mente, uno de los principales pun-
tos a su favor, ya que, en general,
las variedades tempranas, cuando
hace frio, tienden a tener algo me-
nos de tamafio, lo que dificulta su
entrada en el mercado nacional,
que es con el que se empieza a co-
merciar.

Mistral aporta, asimismo, al-
gln grado Brix mds que Norte y
es, ademas, un melén mas aroma-
tico, con un buen escriturado, que
tiene un cierre pistilar pequefio y
que coge un color dorado que
marca muy bien el punto de corte.
Todo esto, unido a la homogenei-
dad de su calibre, ha hecho que,
en su primer afio comercial, “los
compradores lo estdn buscando,
les gusta el melén” y, es mds,
“estd teniendo una introduccién
bastante importante”.

Por ultimo, Kaidi destacé su
buen comportamiento frente a oi-
dio (ceniza).
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Los agricultores valoraron su calibre y su sabor, gracias a su buen nimero
de grados Brix. / ISABEL FERNANDEZ
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CONTROL BIOLOGICO Y BIOPOLINIZACION

Fauna auxiliar para controlar las plagas de los cultivos
y calmenas de abejorros para biopolinizacién
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REBAJA FISCAL

Tomate y calabacin ven reducido su indice de
rendimiento neto para la campana de la renta

Hacienda ha aplicado, segun el BOE, para estos productos el 0.18, asi como para el resto de horticolas en las zonas de
Bajo Andarax, Bajo Almanzora y Nijar

[ ] Elena Sanchez

1 sector hortofruticola al-

meriense ha vuelto a mos-

trar disparidad de opinio-

nes después de que el
Ministerio de Hacienda publicara
hace unos dias, en el Boletin Ofi-
cial del Estado, los indices de ren-
dimiento neto para el sector agrario
de cara a la actual campafia de la
renta. En este sentido, Hacienda
aplica el 0.18 para el tomate y el
calabacin, dos productos mds que
consolidados en la provincia alme-
riense, asi como también para el
resto de hortalizas en las zonas de
Bajo Andarax, Bajo Almanzora y
Nijar.

Una vez que se dio a conocer
esta noticia, las organizaciones
agrarias han mostrado su parecer al
respecto. De hecho, para ASAJA-
Almeria esta reduccién es impor-
tante, al igual que la que se ha fija-
do para el sector de los citricos, que
se sitia el indice en el 0,13. Sin
embargo, COAG-Almeria se mues-
tra totalmente en contra de esta re-
duccién, ya que, para Andrés Gon-
gora, secretario provincial de la
organizacién agraria, “no corres-
ponde a las necesidades de nuestro
sector, el cual se ha visto sometido
a diferentes incidencias meteorold-
gicas, fitosanitarias, asi como a
continuas crisis de precios que
afectan considerablemente a la ren-
ta de los agricultores”.

Asimismo, Géngora critica que
“las inversiones siguen siendo igual
de altas para el agricultor, pero, sin
embargo, los ingresos no lo han
sido. Por ello, creemos que es vital
que el ministerio competente modi-
fique la fiscalidad aplicable a nues-
tro sector y se aplique el 0.18 a to-
dos los horticolas de la provincia de
Almerfa”.

Al respecto, también se ha pro-
nunciado ASAJA-Almerfa, puesto
que ya en su anterior Asamblea Ge-
neral, sefialé que iban a “seguir tra-
bajando por incluir productos como
la berenjena, pepino o pimiento,
que en la zona del Poniente se vie-
ron afectados por la virosis, que
seglin nuestras estimaciones ronda-
ba el 35 por ciento de la produc-
cién”.

Sin duda, para la organizacién
agraria COAG-Almeria “el sistema
de médulos no esté siendo aplicado
de forma justa para los agricultores,
ya que los ministerios de Hacienda
y Agricultura han vuelto a obviar
los informes técnicos enviados por
nosotros a principio de afio”. Por
ello, Andrés Goéngora, secretario
provincial de COAG-Almerfa, ha
afiadido que “cada campaiia de la
renta es una odisea de reclamacio-
nes, ya que no atienden las peticio-
nes del sector y es una persona que
ni siquiera ha pisado nuestro cam-
po la que decide qué indice de ren-
dimiento neto se aplica a un cultivo
u otro”.

e b e

Por otro lado, los sectores que
también han sido incluidos en la re-
baja fiscal de Hacienda son el olivar,
que se sitda en el 0.05 en varios mu-
nicipios de la provincia, como Gé-
dor, Lubrin, Tabernas, Nijar o Sor-
bas, entre otros. Ademas, el
almendro ha obtenido una mayor
reduccién en municipios como Ta-
bernas y Velefique, donde el indice
se sitia en el 0.13.

Finalmente, destacar que para
sectores ganaderos como el ovino y
el caprino de carne en extensivo, el
indice de rendimiento neto baja has-
tael 0.09 y el ovino y caprino de le-
che en extensivo baja el 0.18. Bovi-
no, porcino extensivo y cunicultura
también se incluyen en esta Orden.

Produccion de tomate rama en el interior de un invernadero de Almeria. /FHALMERIA
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El calabacin es uno de los cultivos mas presentes en la provincia. /FHALMERIA

Aluminio OPTIMUM

ZINC + ALUMINIO + MAGNESIO

V>

El lambre gue vence al tiempo

ALAMBRES - TRENZAS - CERRAMIENTOS - TUBOS - HIERROS - VENTILACIONES
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www.mondenova.com
Crta. Macional 340 - Km.417
Paraje Cartabona, 14
EL EJIDO (Almeria)
Tel: 950 58 04 00 Movil: 649 86 27 20
info{@mondenova.com
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El futuro esta
en nuestras manos

Nuestros clientes en Europa esperan mucho de nosotros cada ano.
No defraudemos su confianza.

iAgricultor! No permitamos que nadie quiebre
nuestro esfuerzo NO respetando las normas.

» Las empresas comercializadoras estan obligadas, por ley, a comunicar a la Administracion
el uso irregular de fitosanitarios. e Los infractores no podran comercializar sus hortalizas en
ninguna empresa adherida a Ecohal.
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Ecoinver, a la vanguardia en la innovacion en
productos para seguir ampliando mercados

Esta empresa familiar trabaja codo con codo con sus agricultores para, asi, garantizarles una rentabilidad y, ademas, atender
las demandas concretas de sus clientes

[ ] Isabel Fernandez

coinver, empresa ubicada
en el nidcleo ejidense de
Las Norias, sigue apostan-
do de forma decidida por
la innovacién en productos para,
de este modo, poder llegar a nue-
vos mercados y satisfacer as{ sus
demandas. Pero esta innovacién
no seria posible sin el trabajo con-
junto con sus agricultores, con
quienes planifican hasta el mas
minimo detalle de cada campaiia
con el objetivo de “incorporar
nuevos productos que sean renta-
bles, de calidad y productivos”,
segiin afirmé Ismael Segura, di-
rector comercial de la empresa.
Teniendo muy presentes estas
premisas, en Ecoinver trabajan ya
en la que serd su décima campaiia,
un ejercicio en el que prevén au-
mentar las hectareas de productos
que les estdn dando buenos resul-
tados y en el que, ademads, habra
hueco para “incorporar productos
que hemos estado testando con
nuestros agricultores y nuestros
clientes”; de ahi que la empresa
espere aumentar también su nd-
mero de productores, “gente inte-
resada en cultivar variedades con
las que trabajamos y que no estin
generalizadas”. Esta ultima es,
precisamente, otra de las claves
del éxito de Ecoinver: su apuesta
por las especialidades. “Nos de-
cantamos cada vez mds por culti-
var especialidades que no se vean
afectadas por las subidas y baja-
das drasticas de precios, que pue-
den perjudicar al agricultor”, co-

Ecoinver exporta a buena parte de Europa y a Estados Unidos, si bien no

descuida el mercado nacional.

ment6 Segura. Y es que garantizar
esa estabilidad en precios es otro
de los objetivos de esta empresa
familiar y, para ello, “buscamos
programas con clientes de con-
fianza para dar a nuestros agricul-
tores precios estables durante toda
la campafia, asegurdndonos de
que sean precios competitivos”.

Nada de esto seria posible sin
el trato cercano y personalizado
que desde Ecoinver dan a cada
agricultor y a cada cliente, tratan-
do de garantizar la rentabilidad de
los primeros y generando una
gran confianza en los segundos,
de modo que, al final, cada esla-
bén de la cadena vea los resulta-
dos de un trabajo bien hecho.

Verdnica lacob, técnico de Calidad, y Rosa M? Sanchez, responsable del

Departamento Técnico.

14

Ecoinver prepara distintas confecciones de
acuerdo a las demandas de sus clientes y
con todas las garantias de calidad

Mercados

Ecoinver exporta actualmente a un
gran niimero de paises europeos, €
incluso, a Estados Unidos; sin em-
bargo, su intencién es “afianzar
clientes y ampliar lineas de merca-
do con ellos”, ademas de “seguir
buscando clientes interesados en
nuestra forma de trabajar mas di-
recta entre el campo y el cliente fi-

nal”. Para ello, la empresa esta au-
mentando  su  Departamento
Comercial, de modo que puedan
seguir manteniendo ese trato mas
personalizado con sus clientes y,
asf, prestarles el mejor servicio po-
sible.

Junto al mercado de exporta-
cién, al que destinan la mayor par-

te de produccién anual, Ecoinver
no descuida el mercado nacional
que, tal y como reconoce Segura,
“tiene otras preferencias de pro-
ductos”. Para este segundo merca-
do, la empresa también cuenta con
un amplio abanico de referencias
mads acordes a sus gustos.

En Ecoinver lo tienen muy cla-
ro: su producto procede de fincas
de confianza, es de calidad y se
manipula en sus propias instalacio-
nes, de acuerdo a las distintas con-
fecciones que demandan sus clien-
tes y con todas las garantias de
seguridad alimentaria. Este es su
modelo de trabajo y asi es como
“pretendemos seguir creciendo”,
concluy6 Segura.

Camino Villalobos, 29. 04716 - Las Norias de Daza (Almeria)

' F . ”
Productos duicod fpana gente dnica
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www.ecoinver.es
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PLATAFORMA TECNOLOGICA DE AGRICULTURA SOSTENIBLE
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Un estudio resalta la necesidad de aumentar la
comunicacion de los avances del sector agricola

Los resultados indican que solo el 32 por ciento de la poblacién espanola es consciente de la disminucién de las
emisiones de gases efecto invernadero en la agricultura gracias a los avances del sector

L] Rafa Villegas

n un contexto en el que
las tecnologias de la in-
formaciéon (TIC) y su
consecuencia, la Socie-
dad de la Informacién, requiere
de mucha comunicacién, un es-
tudio realizado por la Platafor-
ma Tecnoldgica de Agricultura
Sostenible resalta la necesidad
de mejorar en este sentido para
dar a conocer los avances que ha
realizado el sector agricola.
En concreto, el estudio reve-
la que solo el 32 por ciento de

la poblacién espafiola es cons- Un momento de las jornadas. /FHALMERIA

ciente de la disminucién de las

emisiones de gases efecto inver-
nadero en la agricultura gracias
a los avances del sector.

La Plataforma lo dio a cono-
cer en una jornada titulada ‘Co-
municacién en la agricultura y
medio ambiente’, que conté con
la partiicpacién de Elena Saenz,
representante de la Plataforma,
y Maria José Alonso Moya, sub-
directora adjunta de Cultivos
Herbaceos e Industriales del Mi-
nisterio de Agricultura y Pesca,
Alimentacién y Medio Ambiente
(MAPAMA).

El estudio presentado, ‘Re-
lacién de la agricultura con el
cambio climdtico’, mostré que
la sociedad espafiola tiene un
elevado conocimiento general
sobre el cambio climético y el
impacto de este sobre la agri-
cultura, pero desconoce enorme-
mente los efectos de la agricul-
tura sobre ese cambio climatico.

Los datos del estudio dejan
claro que el 42 por ciento de la
poblacién espafiola desconoce
que la agricultura emite gases
de efecto invernadero. El 53 por

ciento desconoce que las emi-
siones del sector agrario en la
Unién Europea han disminuido
en los ultimos afios y, por otro
lado, el 68 por ciento desconoce
que la tecnificacion de la agri-
cultura ha reducido la emisién
de gases efecto invernadero.
También culpan principalmente
a los paises desarrollados (73
por ciento) de las emisiones pro-
ducidas por el sector agricola,
cuando son los paises en vias de
desarrollo los que mds emisio-
nes generan.

JORNADA TECNICA DE FITOAL

Abordan el uso responsable
de la desinfeccion de suelos

a Asociacién de Comercio de Productos Fi-
tosanitarios, Abonos y Semillas, FITOAL,
ha celebrado una jornada técnica sobre el
manejo responsable de la desinfeccion de
suelos, especialmente del 1,3-dicloropropeno.

La jornada, que se ha desarrollado en la sede de
Asempal, fue inaugurada por el presidente de FI-
TOAL, Juan Sinchez Sierra, y ha contado con la
participacion de José Salvador Ferndndez y Ana Be-
Ién Garcia, técnicos del Departamento de Sanidad
Vegetal de la Delegacion Territorial de la Conseje-
ria de Agricultura, Pesca y Desarrollo Rural de la
Junta de Andalucia, que han detallado el marco ad-
ministrativo para la concesién del uso excepcional
del 1,3-dicloropropeno. En la segunda parte de la
jornada, han intervenido José Ferndndez y Fernando

Laynez, de Dow Agrosciences, empresa lider en la i

proteccién y mejora de cultivos, quienes abordaron
las condiciones de aplicacion, el uso seguro y otras
novedades contempladas en la resolucién de autori-
zacion excepcional para el uso y comercializacién de
productos fitosanitarios formulados en base a 1,3-di-
cloropropeno para la desinfeccién de suelos.

La jornada ha contado también con la presencia
de la directora general de Fedisprove, Federacion Es-
pafiola de Distribuidores para la Proteccién vegetal,
Rosa Maria Robles.

Esta nueva accion formativa de FITOAL, dirigida
a empresarios y profesionales del sector en la provin-
cia, tiene como objetivo fomentar la eficiencia en la
gestion correcta del uso sostenible y distribucion de
los fertilizantes y fitosanitarios.

N f"l.&'{mgga_{ we 27701/

Jornada técnica de FITOAL. /FHALMERIA

L
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Hispatec presenta en Infoagro un innovador sistema
para el control de la efectividad, productividad

1 fhaimeria

ealizado con la colabora-

cion de Ingro maquinaria,

empresa del Grupo Alma-

frut, la empresa tecnol6-
gica presenta el resultado de un
proyecto de I+D enfocado en la
mejora de la productividad y efi-
ciencia en el proceso de confec-
cién que se realiza en las lineas de
manipulado.

El resultado ha dado forma a
un producto que satisface la de-
manda existente en el sector des-
de hace afos en obtener un con-
trol preciso y veraz, basado en
datos, sobre la productividad y
eficiencia en las lineas de confec-
cion.

Se trata de un sistema que vin-
cula bésculas de precisién, como
las usadas actualmente en muchas
empresas, con un software que
mide mas de una decena de para-
metros generados por la misma
bascula y por las que estdn inte-
gradas en la misma linea. De esta
manera, se tiene una vision, en
tiempo real, de los procesos lleva-
dos a cabo en toda la cadena de
manipulado y se puede actuar
para corregir y mejorar la activi-
dad.

El sistema también gestiona la
confeccion de distintos productos
sin necesidad de parar la sesién de
trabajo y se maneja a través de
una sencilla pantalla que aporta
toda la informacién necesaria.

El producto, ademads, envia to-
dos los datos al software de infor-
macién general de la compaiifa,
ERPagro de Hispatec, dejandolos
disponibles para tareas logisticas,

y costes en lineas de confeccion

de trazabilidad y seguridad ali-
mentarias, control de eficiencia...
Y todo en tiempo real.

Ademas de integrarse con este
software de gestion, se puede ins-
talar por separado y de manera
modular, por lo que queda a dis-
posicién de todo tipo de cliente.

El proyecto se ha desarrollado
alo largo de 8 meses en los cuales
se ha creado el software necesa-
rio, asi como los soportes y las

Se trata de un sistema que vincula
basculas de precision, como las usadas
actualmente en muchas empresas,
con un software que mide mas de una
decena de parametros generados por
la misma bdascula y por las que estan
integradas en la misma linea

conexiones para integrar las bas-
culas con los visores y la tecnolo-
gia que mueve todo el sistema.
Hispatec realizard una presen-
taciéon conjunta en Infoagro el
proximo 10 de mayo a las 17 ho-
ras en la sala de presentaciones de
la planta baja del Palacio de Ex-
posiciones y Congresos de Agua-
dulce, en la que mostrard el pro-
ducto y el trabajo realizado con la
ayuda de Ingro Maquinaria.

El especialista =

en envases @

Cajas de carton, Flowpack, cestas PET y PP, malla, celulosa, vasos, alveolos...

El mejor de los productos de nuestra tisra merece un envase a su altura. Nuestra mision es ofrecer las
mejores opciones del mercado y el servidio mas completo para que ni su producto ni su estocaje

tengan ningdn problema.

Diseminado Almafrut 801 N-340, km.422 - 04738 Vicar - Almeria - Tel. 950 55 34 00 - www.aimafrut.com

LMAFRUT

ALMERIA
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EL AYUNTAMIENTO DE EL EJIDO

Exigen a la Junta un reparto
equitativo para vias rurales

El Pleno Municipal aprobdé por unanimidad, incluido el PSOE, la solicitud

L] Rafa Villegas

1 Pleno Municipal del

Ayuntamiento de El Eji-

do aprob6 por unanimi-

dad un reparto equitativo
a la Junta de los fondos europeos
que destina al arreglo de cami-
nos rurales. Para ello, el Pleno
present6 alegaciones al proyecto
de subvenciones previstas para
ese fin en el periodo comprendi-
do entre 2014 y 2020.

El portavoz del equipo de
Gobierno ejidense y concejal de
Hacienda y Contratacion, José
Francisco Rivera, aseguré que la
intencién es que “se reconside-
ren los criterios de baremacion,
ya que no favorecen en nada
a nuestro municipio, como ha
quedado demostrado en anterio-
res convocatorias también des-
tinadas al viario rural”. Rivera
incidié en la necesidad de que
“se tengan en cuenta las carac-
teristicas de nuestra agricultura
intensiva, que aporta el 40 por
cien al PIB provincial, y que
requiere de un uso intensivo de
caminos, y de ahi la importancia

Arreglo de vias rurales. rraveria

de poder acceder a los fondos a
infraestructuras que de ninguna
manera pueden acometer ni los
agricultores ni los municipios
de forma aislada.

El Ejido, muy perjudicado
Cabe recordar, segtin denunci6
el Consistorio ejidense, que en
anteriores repartos se ha visto
“muy perjudicado el municipio
de El Ejido”. En concreto, Rive-
ra lamenta que fue el que menos
recibié en inversiones por agri-

cultor, por hectdrea y por explo-
tacion agricola, “como ya ocu-
1Tié en convocatorias anteriores,
como el Plan Encamina2 o con
Conecta2”.

En concreto, el Pleno Mu-

nicipal solicité que se tenga en
cuenta la extensién del viario
rural y, en consecuencia, se ba-
reme con 20 puntos en tramo a
partir de 250 metros hasta 2.999
metros, dejando el miximo en
40 puntos; y baremar con 20
puntos, los caminos que den ser-
vicio a alhéndigas, cooperativas
y SATS.

Ademads, se insta a duplicar el

nimero de puntos que se obtiene
en funcion del servicio que se da
a los recintos SIGPAC, de modo
que el maximo serd 12 puntos.
Igualmente, instan a la Junta
a dotar de proporcionalidad el
nimero de solicitudes en fun-
cién del nimero de caminos que
pudieran acogerse a la Orden y
no dejarla en dos solamente,
pues “esa cantidad no responde
a criterio alguno de equilibrio”,

segtin denuncian desde el Con-
sistorio ejidense.

ElI CUAM recibe visitas de todo el mundo, en este caso alemanes. irraimeria

DEL 10 AL 12 DE MAYO

El Consistorio ejidense, con
stand propio en la feria

EI CUAM va a centrar el protagonismo del espacio

[JR.V.A.

1  Ayuntamiento de El

Ejido participa entre los

dias 10 y 12 de mayo en

la feria agricola bienal
Infoagro Exhibition. La cita es
en el Palacio de Exposiciones y
Congresos de Aguadulce, donde
dard a conocer todos los avanza-
dos e innovadores servicios con
los que cuenta el Centro Uni-
versitario Analitico Municipal
(CUAM), asi como con las in-
numerables ventajas que ofrece
como uno de los laboratorios mas
innovadores y tecnificados de la

provincia, ganando en eficiencia
y rapidez. Para el edil de Agri-
cultura, Manuel Gémez Galera,
la participaciéon en la feria es
“una excelente oportunidad para
continuar abriendo y promovien-
do unas instalaciones punteras
que se encuentran en permanente
proceso de innovacién para con-
tribuir asf al continuo desarrollo
de una agricultura cada vez mds
competitiva y adaptada a los es-
trictos controles de seguridad
alimentaria exigidos en Europa;
ademds de intercambiar impre-
siones a nivel institucional y del
propio sector”.

La consejera de Agricultura
visitara Infoagro el viernes

La politica entregara sendos premios a dos empresas expositoras

[ JR.V.A.

a consejera de Agricul-
tura, Pesca y Desarrollo
Rural de la Junta de An-
dalucia, la almeriense
Carmen Ortiz, visitard el proxi-
mo viernes, dia 12 de mayo, la
feria Infoagro Exhibition. En
concreto, la politica tiene previs-
to realizar un recorrido por los
diferentes espacios expositores
que se dardn cita en el Palacio
de Exposiciones y Congresos de
Aguadulce, asi como procedera a
entregar dos premios a empresas
expositoras.
El recorrido lo realizara,
como no podia ser de otra mane-
ra, con el delegado territorial de

.. "

I

La consejera. irnaimeria

su Consejeria en la provincia de
Almeria, José Manuel Ortiz.

El director de Infoagro Ex-
hibition, Jesis Garcia, quiso

“agradecer a la consejera de
Agricultura, Pesca y Desarrollo
Rural andaluza su presencia y
el apoyo mostrado por la Junta
de Andalucia en la organiza-
cién de la segunda edicién de
la muestra”.

Por su parte, el director de
Marketing de esta edicién de
la feria Infoagro Exhibition,
Fernando Batlles, explic6 que
“gracias al apoyo institucional,
este evento ha conseguido una

repercusion mds elevada”. Y

es que, segln explicé Batlles,
“siempre han estado atentos en
cada uno de los pasos necesa-

rios para poder hacer posible el

desarrollo de esta segunda edi-
cién”.

Crece un 66% la mejora de
Invernaderos ejidenses

Es una senal de la buena salud del sector

[ JR.V.A.

a modernizacién y mejo-

ra de invernaderos en el

término municipal de El

Ejido estd siguiendo un
ritmo imparable. Sin ir mas lejos,
segun los datos oficiales facilita-
dos en una nota de prensa por el
Ayuntamiento de la ciudad, en
lo que va de afo han aumentado
estas dos variables en un 66 por
ciento. El concejal de Agricultu-
ra y Medio Ambiente del Con-
sistorio ejidense, Manuel Gémez
Galera, valor6 estos datos como
“muy positivos”. Y es que, a su
juicio, “son el fiel reflejo de un
sector fuerte, en continuo auge y
expansion que, dia a dia, sitdan
no solo al municipio sino también

a la provincia entre las ciudades
mds prosperas de todo el territo-
rio nacional”. Para el responsable
municipal, “es bien sabido que
nuestra agricultura representa el
principal sostén econémico de la
ciudad, ya que hoy en dia repre-
senta una importante fuente de
ingresos y creacion constante de
empleo tanto en puestos directos
como indirectos”.

El edil remarc6 que “es preci-
samente su alta tecnificacién e in-
novacion, junto a la produccién de
frutas y hortalizas sanas y de pri-
merfisima calidad, lo que sitia a El
Ejido como todo un referente en el
Viejo Continente”. Todo ello gra-
cias, como afiadid, “a la inquietud
de nuestros agricultores por estar
a la vanguardia”.
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Cropclean, comprometida con la proteccion de los
cultivos fomentando la venta de insumos residuo cero

La empresa, que nacié en 2008, investiga, selecciona y comercializa los mejores productos
procedentes de los mas competentes laboratorios de Europa

L] fholmen’o .Mt"""'h-..h_ i i, hifk 7 comportamiento y efectividad, y

Wi e o B e el S S -« ; ! una vez obtenidos los resultados

ropclean es una empresa 0 U o | LSS e o I8 o S 7 deeficiencia en una aplicacién es
que nace en 2008 de la ' cuando consideramos que el pro-

necesidad de ofrecer al
mercado agricola pro-
ductos para la venta de insumos
residuo cero para la proteccion de
los cultivos, tanto horticolas
como fruticolas, satisfaciendo las
nuevas y crecientes necesidades
agricolas del mercado y siempre
respetando el medio ambiente.
“Nuestro trabajo”, explica
Txema Les, director del Departa-
mento Técnico y Comercial de
Cropclean, “se basa en investigar,
seleccionar y comercializar los
mejores productos procedentes
de los mds competentes laborato-
rios de Europa”. Ademds, conti-
nda, “realizamos ensayos en todo
tipo de cultivos para conocer su

ducto retne los requisitos de ex-
celencia que exige Cropclean.
Seguidamente se certifica en el
CAAE, ECOCERT, DEMETER,
dependiendo el pais y tipo de
mercado”.

Cropclean cuenta con un alto
conocimiento de los productos,
para que “nuestros técnicos pue-
dan asesorar con todas las garan-
tfas y una maxima seguridad ali-
mentaria a los diversos clientes o
empresas de produccién que lo
requieran”, asegura Txema Les.

Finalmente, cabe destacar que
Cropclean dispone de un catalogo
con productos muy especificos
destinados a la proteccién de los
cultivos y a su nutricién.

1ILA SOLUCION A LOS |
PROBLEMAS €N TUS CULTIVOS!!!!

Vel = )
Il

Visitanos en nuestro Stand de Infoagro Exhibition : P1 - Stand 046
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Accede a los precios
de las Subastas

gratis en tu movil...

y te regalamos

amon

. . d E (#a2y I :
Sorteamos 5 Jamones entre los usuarios - @ Ultimos precios

que instalen gratuitamente la aplicacion de J_____' 1,
Precios Horticolas entre el 16 de abiril y - ( AGROEJIDO BERIA

el 9 dejulio de 2017. *

Envia un WhatsApp | < Pimino
al 679 464 490 . _

Con la palabra “CODIGO” | ( Pimiento California
y participa en el SORTEO. Verde

El sorteo se realizara el dia 10 de julio de 2017. y/ = W TR
- M R ,.r’

Los ganadores seran anunciados en ' 5',55f 067/ ¢ 71/

la edicion de julio del periédico | i@Imeria : / i

www.precioshorticolas.com
Tel: 950 57 1346 / 679 464 490
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Entrevista a Rubén Vicente Ferron « wcnico de Biotec Family

(¢ La produccion ecologica es la mayor apuesta para fomentar
la sostenibilidad de nuestra tierra y la mejor forma de lograr
un producto natural y saludable 7’

[ Elena Sanchez

a produccidn ecolégica esta cada vez
més presente en la provincia alme-
riense y su superficie va en aumento
afio tras afio. ¢ Qué ventajas, benefi-
cios y mejoras aporta dicho cultivo al agricul-
tor y a la agricultura en general?
La agricultura ecoldgica aporta importantes be-
neficios tanto a nivel medioambiental como
para las personas y vivimos en un entorno na-
tural que debemos proteger. Aqui es donde la
agricultura ecolégica toma su importancia,
puesto que reduce una gran cantidad de conta-
minacién ambiental, como pesticidas y produc-
tos quimicos. Por otro lado, la agricultura ecold-
gica intenta cuidar el suelo de donde proviene la
gran mayoria de productos que consume el ser
humano, ya que trabajamos con tierras limpias
de residuos. Con esto conseguimos productos
de gran calidad, mas sanos y apropiados para
el consumo humano.

El Departamento Técnico es uno de los pilares
fundamentales de una empresa, donde profe-
sionalidad y compromiso con el agricultor van
de la mano. Prueba de ello es el gran trabajo
que se realiza en este sentido desde Biotec
Family, ¢no es asi?

En nuestro Departamento Técnico pretende-
mos crear un vinculo entre el agricultor y la em-
presa, ya que con una estrecha relacién conse-
guimos compromiso y confianza. Asi logramos
que el agricultor se sienta parte de nuestra em-
presa, lo que nos permite crear una cadena de
valor que va desde nuestro agricultor hasta
nuestro cliente. Sin duda, el agricultor es nues-
trarazén de ser ysin ellos nuestro trabajo seria
imposible.

También cabe destacar el servicio y asesora-
miento técnico al agricultor en cualquier mo-
mento de la campaiia, con el fin de que la pro-

B

duccién sea de la mayor calidad posible y
obtenga los mejores resultados, ;correcto?

Si. Nuestro objetivo es crear un vinculo entre la
empresa y el agricultor. Debe haber una rela-
cién de confianza, compromiso y de continui-
dad en el tiempo, solo asi podemos garantizar
un trabajo exitoso, donde las dos partes crece-
remos paralelamente. Por un lado, conseguire-
mos mejores productos, con una mayor renta-
bilidad y una mayor productividad de la tierra;
por otro, a Biotec Family le permitird afianzar el

trabajo con los clientes, suministrandoles cada
vez mejores productos y mejor planificados.

¢Qué otros servicios ofrece el Departamento
Técnico de Biotec Family al agricultor para el
correcto funcionamiento del ejercicio agrico-
la?

Nuestro Departamento Técnico ofrece a los
agricultores un asesoramiento continuo de to-
dos los productos y fincas. Estudiamos, en la
medida de lo posible, su finca y les proporciona-

mos las herramientas necesarias para que pue-
da cultivar el mejor producto para su tierra y, a
la vez, que ese producto se mejore dia a dia,
consiguiendo frutos de calidad y buen sabor.
Asimismo, llevamos el control de la finca me-
diante un cuaderno de campo en el que refleja-
mos la situacién de la parcela, el control de ana-
lisis de riesgos en la produccién y el transporte,
las buenas préacticas agricolas, politicas de se-
guridad, plan de gestién del agua, del suelo y de
fitosanitarios, entre otras cosas. Con todo ello
pretendemos fomentar la productividad y sos-
tenibilidad del campo agricola.

¢Oué futuro tiene la produccion ecoldgica y
por qué debe el agricultor pasarse a este tipo
de cultivo a dfa de hoy?

No podemos prever el futuro de la agricultura
ecoldgica, pero si podemos decir que hoy por
hoy es la mayor apuesta para fomentar la sos-
tenibilidad de nuestra tierra y la mejor forma de
conseguir un producto natural y saludable. Es-
tamos acostumbrados, cada vez mas, a ver mu-
chisimos tipos de trastornos y enfermedades
alimentarios que tienen su origen en la forma
de cultivar y en la gran cantidad de sustancias
vertidas para conseguir productos que cada
vez mas se alejan de su realidad natural. Por
ello, nosotros apostamos por la agricultura eco-
l6gica, porque pensamos que es la manera de
poder luchar contra estos malos habitos.

¢Existe la posibilidad de abrirse a nuevos
mercados de exportacién?
Sin duda, el bio esta de moda.

Sin duda, la produccién ecolégica es sinénimo
de respeto al medio ambiente, un compromiso
por el que apuesta cien por cien Biotec Fa-
mily...

Si. Siempre nos gustaria hacer mas, por eso in-
tentamos encontrar los medios y apoyos nece-
sarios para conseguir ese objetivo.

“APOSTANDO
POR EL BIO”

Tel: 00 34 950 525282 |

Muastros cartificados: Agricultura Ecolégica (Reglameanto 834/2007) - Naturland - Biosuissea Global G.A.F. - BRC - IFS

~— =

E-mail: comercial@biotecfamily.com

www.biotecfamily.com
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Programa de Conferencias

B MIERCOLES, 10 DE MAYO

11:00-12:00 BIOCONTROL EN EL EXTE-
RIOR DE LOS INVERNADEROS

Técnicos superiores en Paisajismo y
Medio Rural de Escuela Agraria de
Vicar. MESA REDONDA — Moderado-
res: Jose Fco Valverde Guil y Alberto
J. Urea Ramos, Director y Profesor de
la E.A. Vicar

12:00-13:30 CAMBIO EN LA NORMA DE
INSUMOS PARA AGRICULTURA ECO-
LOGICA.

B Contribucidon de la experiencia
CAAE a la norma nacional de insu-
mos. Juan José Vicente Montero,
Responsable del Dpto. de Insumos de
Comité Andaluz de Agricultura Ecolé-
gica

B Cémo afecta a la produccién la
nueva normativa de insumos para
produccién ecoldgica. José Luis Sa-
lado Gil, Director Técnico de BIO SOL
PORTOCARRERO, S.A.T.

M El agricultor ante la nueva nor-
mativa de insumos para produccion
ecologica. Cristdbal Ardnega Cuevas,
Director General de BIO CRISARA, S.L.

-NORMATIVA DE INSUMOS PARA AGRI-
CULTURA ECOLOGICA:

B Impacto sobre los fabricantes.
Khalid Ardi Elaroussi, Director del
Dpto. de I+D+i de TRICHODEX, S.A.

B Insumos ecoldgicos de liberacion
lenta de los sulfatos. Manuel Mon-
tafio Salmeron, Director General de
Azufrera y Fertilizantes Pallarés, S.A.

MESA REDONDA — Moderador: José An-
gel Navarro Castillo, Delegado de Al-
meria de CAAE

BREAKTIME

17:00-19:00 ACTUALIDAD EN CERTIFICA-
CIONES. CONVERSION A AGRICUL-
TURA ECOLOGICA: PROCEDIMIEN-
TO, VENTAJAS E INCONVENIENTES

M Evolucidn de las certificaciones de
calidad en el sector de frutas y hor-
talizas. Juan Antonio Vargas Moreno,
Auditor de Calidad de Sygma Certifi-
cation, S.L.

B Premisas para certificar agricul-
tura ecoldgica. Jose Antonio Aliaga
Mateos y Juan Mateo Arco Mufioz,
Secretario General y Técnico en la
Delegacioén Territorial de la Conseje-
ria de Agricultura, Pesca y Desarrollo
Rural en Almeria.

B Certificacion de la produccion
ecologica: Proceso vy requisitos.

m
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José Luis Lao Lazaro, Responsable
del Dpto. de Produccion Ecoldgica de
Agrocolor, S.L.

B Conversion ecoldgica desde la
produccion integrada. Juan Carlos
Urrea Ramos, Director Técnico de Vi-
casol, S.C.A.

M Coste y beneficio de las certifica-
ciones de calidad. Francisco Petit Es-
pert, Responsable Técnico/Calidad de
Murgiverde, S.C.A.

M Agricultores con experiencia eco-
Iégica. Ana Escudero Maldonado y
José Tripiana Ferre, Agricultores Cer-
tificados para Agricultura Ecoldgica.

MESA REDONDA - Jose Antonio Aliaga
Mateos, Secretario General en la De-
legacién Territorial de la CAPDR en
Almeria.

M JUEVES, 11 DE MAYO

10:30-11:30 La Formacion Profesional,
ante los nuevos retos de la Agricul-
tura. Juan José Rodriguez Lopez y Luis
Suanzes, Profesor y Director de EFA
Campomar

11:30-13:30 HI Tech: Innovacién tecno-
Iégica en Riego. Consideraciones en
la automatizacién del riego. M2 Do-
lores Fernandez Fernandez, Investi-
gadora de la Estacién Experimental
Cajamar

M La ventaja del riego moderno en
suelos cansados. José Garcia Meca,
PLM Aspersidn y microaspersion de
Naandan Jain Ibérica, S.L.U.

B La necesidad de implementar la
huella hidrica en la agricultura. Juan
José Vazquez Manzano, Gerente de
Wise Irrisystem, S.L.

M La fertirrigacion sostenible. José

Manuel Pérez Gonzalez, Administra-
dor de Himarcan Técnica del Agua y
Clima, S.L.U.

B Nuevos desarrollos tecnolégicos
para un riego eficiente. Maria D. Ji-
ménez Ruz, Directora Técnica y Co-
mercial de Hidrosoph Sistemas de
Informacion Agricola

B Sensores para ahorro de agua y
nutrientes. Manuel Hernandez Se-
gura, Gerente de Maher Electrdnica,
S.L.U.

B Control remoto para riegos efi-
cientes y de precision. Josep M2 To-
rres Bori, Responsable comercial de
Sistemes Electronics Progrés, S.A.

B Retos que plantea el cultivo de
fresas en la era 4.0. Estefania Her-
nandez Lugones, Responsable de De-
sarrollo de Negocio de Smart Agro de
Robert Bosch Espafia, S.L.U.

MESA REDONDA - Moderador: M2 Dolo-
res Fernandez Fernandez, Investiga-
dora de las Palmerillas

BREAKTIME

17:00-19:00 PRECIOS HORTICOLAS EN
CONVENCIONAL Y ECOLOGICO:

EVOLUCION, TENDENCIA Y FLUCTUA-
CIONES

B (Como intentar sobrevivir a las
tendencias de fondo? Tomas Garcia
Azcérate, Presidente de la Asociacién
Espafiola de Economia Agraria

B Oferta y demanda de hortalizas,
formacion del precio. José Manuel
Fernandez Archilla, Gerente de Vica-
sol, S.C.A.

M Estrategia: Evolucion del mercado
en convencional y ecoldgico. Enrique
de los Rios Porras, Gerente de Unica
Group, S.C.A.

M El papel del agricultor en el sector
del ecoldgico. Francisco Vargas Vifio-
lo, Presidente Provincial de ASAJA-
Almeria

M La gestion de crisis en origen y la
Ley de la Cadena Agroalimentaria en
Europa. Andrés Gongora Belmonte,
Secretario Provincial de COAG Alme-
ria y Responsable de Frutas y Hortali-
zas de COAG

M Crisis de precios a la baja en origen
y alza en destino. Jose Antonio Gutié-
rrez Escobar, Director de FHALMERIA

MESA REDONDA - Moderador: Tomas
Garcia Azcarate, Presidente de la
AEEA

B VIERNES, 12 DE MAYO

11:00-12:00 CEREMONIA DE EN-
TREGA DE PREMIOS INFOAGRO EX-
HIBITION

12:00-14:00 EL FUTURO DEL CON-
TROL BIOLOGICO

M Progreso y dificultades del control
biolégico de enfermedades. Fernan-
do Didnez Martinez, Profesor titular
del Dpto. de Agronomia de la Univer-
sidad de Almeria y Director de la OTRI

B Evaluacion del control bioldgico.
Rocio Lopez Céspedes, Responsable
Técnico de Biocolor, S.L.

M Diversificacion y estrategias inte-
gradas de control de plagas. Estefa-
nia Rodriguez Navarro, Investigadora
DOC-INIA, IFAPA Centro La Mojonera

B CB: nuevos aprendizajes para que
funcionen las soluciones mas anti-
guas. Jan van der Blom, Responsable
del Dpto. de Técnicas de Produccion
de COEXPHAL

M Control biolégico de plagas: papel
del suelo. Emilio Benitez Ledn, Inves-
tigador Cientifico de la Estacion Expe-
rimental del Zaidin del CSIC

B Nuevas tendencias para la indus-
tria del control bioldgico. Antonio
Giménez Marzo, Director Técnico de
Koppert Biological Systems, S.L.

B Optimizacion del control biologi-
co en cultivos horticolas. Ana Belén
Arévalo Barrionuevo, Técnico de De-
sarrollo en campo de Agrobio, S.L.

MESA REDONDA — Moderador: Jan van
der Blom, Responsable del Dpto. de
Técnicas de Produccién de COEXPHAL

BREAKTIME

17:00-18:00 Vicasol, S.C.A.: Detalles de
un modelo. Juan Antonio Gonzalez
Real, Presidente de Vicasol, S.C.A.
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Desinfeccion Total

en Agricultura

TERRA DIS®

Aplicaciones en sistemas agricolas. Maxima
concentracién de CIO2 en solucién acuosa.

DESINFECTE HOY - PLANTE MANANA

Desinfeccidn de:
* Tierras, suelos y sustratos sin plantas,

= Balsas, aljibes, depdsitos y del agua®
*[del agua sin contacto con plantas)

= Superficies de instalaciones.
» Maguinaria y contenedores.
¥ Aplicacidn via riego y aspersidn.

Eficaz contra bacterias, hongos como Fusarium, nematodes
y otros patdgenos en tierras y suelos agricolas. Sin plazo de seguridad.

AGRI DIS®

Aplicaciones en agricultura.
Solucién de CI02 puro en concentracion estable.

SIN RESIDUOS
SIN PLAZO DE SEGURIDAD
SIN CLORO

¥ Control de bacterias, hangos coma Fusarium, nematodos
y otros patdgenos como Micofarela y Phytophthora, ete.

» Estimulador por desinfeccidn del crecimiento sano en las plantas.

» Higienizacidn en lavado de frutas y verduras y de productos de |V gama,
» Control de Biofilm y Biofouling.

= Aplicacidn en cualquier intervalo o fase del cultive,

Distribuidor autorizado:

SERVICIOS TECNICOS DE CANARIAS, 511U

Awda, Fedenco Garsia Lore, 0 19 - Ofic, B @
35011 Las Patrrers o Gean Caraeda « Espaita

Tedf. +34 028 298 150 - Feot. +34 923 208 151

SIcGic-Canariag. oom

WAL BTG COMARAS, COom

Fabncduun y ﬂumerclahzduun mundlal

Pol. Ind. La Redonda * C/ Munich, 1 # Sta. Maria del Aguila - El Ejido (Almeria)

CLODOS@' Techno!ogy Mévil: 627 937 989 - Oficina: 950 580 958
Comtrifnting for i Bealtiier world - Comtribier o wn mionde ples o . . .. ..
Contribuyendo a un mundo mas saltfdablf: E-mail: urclrlegns@urtlrlegus.l:um * Www.urciriegos.com




